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Aviso legal AL

Esta apresentacao contém declaracées futuras e informacdes relacionadas a Companhia que refletem as visées atuais e/ou
expectativas da Companhia e de sua Administracao com respeito a sua performance, seus negocios e eventos futuros. Declaracées
prospectivas incluem, sem limitacao, qualquer declaracao que possua previsoes, estimativas e projecoes sobre resultados futuros,
performance ou objetivos, bem como os termos "acreditamos”, "antecipamos”, "esperamos”, "estimamos”, "projetamos”, entre outros
com significado semelhante. Referidas declaracées prospectivas estao sujeitas a riscos, incertezas e eventos futuros. Advertimos os
investidores que diversos fatores fazem com que os resultados efetivos se diferenciem de modo relevante de tais planos, objetivos,

expectativas, projecoes e intencoes expressadas nesta apresentacao.

Em vista dos riscos e incertezas supramencionados, as circunstancias e eventos prospectivos discutidos neste documento podem nao
ocorrer, e os resultados futuros da Companhia podem diferir significativamente daqueles expressos ou sugeridos nessas declaracoes
prospectivas. Declaracdes prospectivas envolvem riscos e incertezas e nao sao garantias de eventos futuros. Os investidores nao devem
tomar nenhuma decisao de investimento com base nas declaracées prospectivas eventualmente aqui contidas. Em nenhuma
circunstancia, nem a Companhia, nem suas subsidiarias, conselheiros, diretores, agentes ou funcionarios serao responsaveis perante
terceiros (incluindo investidores) por qualquer decisao de investimento tomada com base nas informacoes e declaracoes presentes
nesta apresentacao, ou por qualquer dano dela resultante, correspondente ou especifico.

As informacoes de posicao competitiva, incluindo projecées de mercado citadas ao longo desta apresentacao, foram obtidas por meio
de pesquisas internas, pesquisas de mercado, informacoes de dominio publico e publicacoes empresariais. Apesar de nao termos razao
para acreditar que qualquer destas informacdes ou relatorios sejam imprecisos em qualquer aspecto relevante, nao verificamos
independentemente da posicao competitiva, posicao de mercado, taxa de crescimento ou qualquer outro dado fornecido por terceiros
ou outras publicacdes da industria. A Companhia nao se responsabiliza pela veracidade de tais informacoes.

Certas porcentagens e outros valores incluidos neste documento foram arredondados para facilitar a sua apresentacao. As escalas dos
graficos dos resultados podem figurar em proporcoes diferentes, para otimizar a demonstracao. Dessa forma, os numeros e os graficos
apresentados podem nao representar a soma aritmética e a escala adequada dos numeros que os precedem, e podem diferir daqueles
apresentados nas demonstracoes financeiras.
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Principais destaques do 2T24

Estreia na B3 no segmento do
Novo Mercado, sob o ticker

VTRU3 -
Certificacao MIT Technology

Review | Innovative Workplaces
Brasil 2024

Unica instituicio brasileira a
conquistar o Prémio Internacional
MetaRed TIC 2024, na categoria
"Experiéncia do Usuario”;

Mais de 940 mil alunos
matriculados com 97,6% deles
na modalidade EAD



Principais destaques do 2T24 (cont.)

Aumento de 1,9% no ticket médio da Grad. EAD no
1524 vs.1523, validando o compromisso da Vitru
com precos competitivos e diferenciacao do
produto

Receita Liquida Consolidada
aumentou 10,6% no 21724 vs.
2723

EBITDA Ajustado Consolidado cresceu
22,1% no 2T24 vs.2T23,com uma
Margem EBITDA Ajustada atingindo
43,9% no 2124 vs.39,7% no 2723

4* emissao de debéntures,
contribuindo para o alongamento
da divida e reducao dos custos de
financiamento



Estratégia: Em movimento inédito no mercado de
capitais brasileiro, Vitru Educacao migra para a B3

% A transferéncia de listagem ocorreu
apos uma reorganizacao societaria na
companhia, que viabilizou a
incorporacao da Vitru Limited pela
Vitru Brasil

% Com a mudanca, a Vitru passa a
negociar suas acoes diretamente na
bolsa brasileira, com o ticker VTRU3

% A Vitru passa a fazer parte do Novo
Mercado, segmento especial de
listagem que conduz as empresas a um
elevado padrao de governanca
corporativa

% A aprovacao do programa de recompra
de acoes destaca a confianca da
empresa em seu crescimento
sustentavel e compromisso com a
criacao de valor a longo prazo para os
acionistas




3k Estratégia: Criamos hoje o futuro da Vitru

Nossa estratégia de Inovacao

Satisfacao para
o aluno

Nossa Cultura Eficiéncia

VItru™ Las

Inovacao que transforma.

Somos-um espaco (fisico e virtual) de
colaboracao, experimentacao e
aprendizagem que estimula a criatividade, a
resolucao de problemas e a antecipacgao de

1

O
o

st
all

Teses e Construcao de Cenarios
Futuros

Programa de
Intraempreendedorismo,
potencializando nossa cultura

Experimentacdes praticas,
transformando insights em
oportunidades

Portfélio de Projetos sustentdveis com

real valor agregado

VTRU

B3 LISTED NM

Estratégia, Teses e Apostas
norteando a Transformagdo e o
nosso futuro da Vitru

+400 ideias avaliadas e +15
sendo aceleradas

+218 ideias levantadas e +50
experimentacdes com |A e
Tecnologias emergentes nos
ultimos 12 meses

+20% retornaram valor para
a companhia

Reconhecimento do Mercado

oportunidades, em prol do ecossistema de

Innovative

. A N Prémio | (o0 , 100+ mefo P red 'I'I C Brasil | woRLD's ToP
inova ga oem ed uca ga o VALOR : £ Inavadoras _E’%‘Ixogy gg;ﬁgloagfs by uni>ersia EC(()’M.I;S\J‘IE!.

INOVACAO
- Brasil 2024 statistars 2024




Adocao de melhores praticas entre as marcas da JTRY
Vitru

ativacao dos alunos - harmonizacao dentro do projeto de integracao e

F’C“O:S A partir de 2024, a Uniasselvi passa a usar os mesmos critérios da Unicesumar para
a (o implementacao de melhores praticas

Menor crescimento nominal em 2024 vs. 2023 da base de alunos e da Receita Liquida, com os sequintes
impactos estimados:

~25 mil alunos a menos em 30/06/24
~RS5MM a menos na Receita Liquida do 2T24 e ~R$23MM a menos na Receita Liquida do 1524
Sem impacto caixa
Outros efeitos positivos:
Reducao da PCLD ao longo de 2024 e 2025 e melhores taxas de retencao

Savings tributarios (ISS)



Captacao total cresce 12% no 1524, destacando

diferenciais da Vitru

Captacao Total | Graduacao EAD®
(‘o00)

CAGR 1521 —-1524

LZER.
316,4

1521 1522 1523 1524

Em termos absolutos, a captacao continua
mostrando um desempenho solido, reforcando
os diferenciais da Vitru

Nota: (1) Inclui alunos engajados e ndo-engajados. Aluno engajado é aquele com comprometimento financeiro e/ou académico apds sua matricula. Por outro lado, o aluno ndo-engajado ndo é mais incluido na base de alunos e ndo contribui

para a Receita Liquida a partir de 2024.

Composicao da Captacao no 1524

W Engajado
W Nao-Engajado

Alunos “nao engajados” nao sao mais incluidos
na base de alunos e na Receita Liquida a partir
do1T24

VTRU

B3 LISTED NM



Expansao menor da base de alunos de Graduacao VTRU

EAD, mas com maior engajamento

Alunos Base total
Graduacao EAD Alunos EAD de alunos

854,8k 923,3k 945,6k

Alunos Graduacao EAD Pt
(‘oo0) A 43% ' Uniasselvi adota

TRyt critérios de ativacao

| de alunos da
H Vitru 837,
2570

Unicesumar a partir
de 2024
2016 2017 2018 2019 2020 2021

Alunos “nao-
engajados” nao sao
considerados na base
de alunos e da
Receita Liquida a
partir do 1T24

Nota: Aluno engajado é aquele que demonstra comprometimento financeiro e académico apds sua matricula. Por outro lado, o aluno ndo-engajado ndo é mais incluido na base de alunos e ndo contribui para a receita liquida. 10



Um dos principais players nacionais TR

Solida presenca geografica em todo o Brasil e expansao ao longo dos anos, principalmente na regiao Sudeste

Polos por Regiao(

Alunos da Graduacao EAD(

13%
498 6%
6%
2T24 =
189 5%

2723 2T24

Sudeste . Nordeste ‘ Sul ‘ Norte ‘ Centro-Oeste
n

(1) N&o inclui trés polos internacionais da UniCesumar e seus respectivos alunos.



VTRU

Alta sinergia geografica de polos em todo o Brasil  sow

Abertura de novos polos esta levando educacao superior de qualidade a comunidades que anteriormente nao tinham acesso a ela.

m + Umcg%mar
Sul 272 256 528
Sul - 66 119 185
Sul - RS 121 74 195
Sul —SC 85 63 148
Sudeste 360 512 872
Sudeste — ES 22 15 37
Sudeste - MG 109 159 268
Sudeste —RJ 77 104 181
Sudeste — SP 152 234 386
Nordeste 338 315 653
Norte 151 112 263
Centro-Oeste 101 98 199
Total 1.222 1.296 2.515

(1) Né&o inclui trés polos internacionais UniCesumar.

Abertura rapida de novos polos
em locais onde atualmente apenas uma marca é oferecida

Com apenas uma marca 684 -3,8%
Com ambas as marcas 655 726 +10,8%
Total 1.366 1.410 +3,2%

Indice

Teodrico de
Maturacao

Atingimos apenas uma parte
do potencial dos nossos polos
de expansao

12



VTRU

Tecnologia de ponta e satisfacao do cliente 53 Lo

Maiores notas e pontuacoes entre os players brasileiros listados no setor de Educacao

@ Nossos Apps

@ Reclame Aqui®

Pl ayers List ados(‘) Not a(2) @ UniCesumar 7 UNIASSELVI
% Reputacido 3 Reputacado
\&) uniCesumar 4,8 9 OTIMO 8,0 OTIMO 8,0
A~ A UNIASSELVI 4,8
Players Listados?
Player 1 4,7
Player 2 4,3 Reputacdo o Reputacao o Reputacao
=/ REGULAR g RUIM 5,9 RUIM 5,9
Player 3 3,7
9 Reputacdo 9 Reputacdo
Player 4 3,7 N3o recomendada 4.0 Nio recomendada 23
Player 5 3,1
(1) Considera o aplicativo para fins académicos com maior numero de avaliagbes de cada player; (2) Taxa média ponderada entre as classificagbes da App Store e Play Store, variando de 0 a 5, em 01 de agosto de 2024, (3) Pontuagdo referente 13

as reclamacées registradas nos Ultimos seis meses a partir de 5 de agosto de 2024.



Crescimento consistente do ticket médio da Graduacao _VTRU
EAD, com aumento de cursos tecndlogos na captacao

Ticket Médio| Graduacao EAD Composicao da Captacao | Graduacao EAD

CAGR 1521 —-1524

B Administracao e Outros Bacharelados M Engenharias

Pedagogia e Cursos Relacionados W Saude e Educacao Fisica
1521 1522 1523 1524 W Tecndlogos
Ticket refletindo a resiliéncia do modelo académico da Vitru, Tendéncia de aumento da captacao dos cursos tecndlogos
bem como a estratégia de precificacao aplicada nos ultimos (mais acessiveis) se manteve na captacao do 1524, em
anos detrimento dos cursos de saude, que tinham ganhado peso

durante a pandemia

14



Sodlidos resultados reforcam nossa estratégia de negocios

Receita Liquida Consolidada
(RSMM)

9657
] I
5215
2723 2T24 1523

1.081,0

1524

Lucro Bruto e Margem

(RSMM)
Coopn 671%
66,2% n
¥ 0,7P-p-
0y
06:3% 65,6% 7252
638,9
] .37&2 I
2723 2T24 1523 1524

2530
] .

VTRU

B3 LISTED NM
EBITDA Ajustado e Margem
(RSMM)
“03p.p. %
38,9% 392
A2PP43,9% .
23,
39,7% 423
375.9

2T23 2T24 1523 1524

15



. -£: ~ 2 s = . . e . VTRU
Diversificacao do negdcio impulsionando a receita liquida =icew

(RS MM, 2T24)
An%p
10,8 3,9
521,5
A 8% A 26% A 6%
Receita Liquida Graduacao Graduacao Receita I:iquida
Consolidada EAD Presencial Medicina Consolidada
27123 (ex-Medicina) 2T24

16



Foco no EAD (Graduacao e Ed. Continuada), além de um VTR
solido negocio de Medicina

Composicao da Receita Liquida

Graduacao Graduacao
EAD

Medicina
Presencial
(ex-Medicina)
17



Graduacao EAD: crescimento é impulsionado por um posicionamento vTrU
unico e pela proposta de valor para os alunos

Graduacao EAD
Receita Liquida

(RSMM)
768.,0
705,6
] ] I
2723 2T24 1523 1524

Resiliéncia e diferenciacao do nosso modelo
académico e maturacao dos nossos polos
operacionais

(1) Fonte: Censo INEP 2022.

B3 LISTED NM

Nossa continua trajetoria de crescimento...
Combinacao do crescimento de Market Sharet
(Market Share dos alunos da graduacdo EAD do ensino
superior privado, em %)

_ Cresc.17-22
UNIASSELVI +1 3 _p._p.

+
26%
6% 19% 20% 23%
- 1l I I I I

2017 2018 2019 2020 2021 2022

\©) unicesumar

Evolucao das matriculas no ensino privado - ensino presencial e digital

3.2
35
4,
29 3,5
14 : ’ !

2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022

B EAD @ Presencial 18



Medicina: curso premium em escala

Faculdade de Medicina de Maringa: a maior da Regiao Sul (298 vagas em um unico campus) e localizacao privilegiada

Escola de medicina de referéncia
Ticket médio superior a R$12.000
Vagas de medicina em evolucao

Medicina
Receita Liquida
(RSMM)

145,2

1241

67, 71,0

2723

2T24 1523 1524

(1) Nao considera as vagas do PROUNI e do FIES; (2) Considerando o Conceito Preliminar de Curso (CPC 2019);

Curso de medicina com elevada demanda

1=

2,1k
Estudantes de
Medicina®

5°melhor curso de medicina
do Brazil
Entre instituicdes privadas®

348
Vagas de medicina®

Evolucio das vagas de medicina
(estimativa)®G)

1.988 2.038 2.088
1.826
1.664 - 208 298 348
208 298 348 348 348
348 348 348 348 348
348 348 348 348 348
2021 2022 2023 2024 2025

(3) N&do considera 50 vagas potenciais adicionais em Corumba.

VTRU

B3 LISTED NM

MW

4

Alta demanda de
candidatos por vaga

2.138
348 69 ano
348 50 ano
348 40 ano
B TR
29 ano
348 B 1° ano

398
2026

19



B3 LISTED NM

Crescimento solido também nos segmentos de Graduacao  Vvrru
Presencial e de Educacao Continuada

Graduacao Presencial (ex-Medicina)
Receita Liquida

(RSMM)
98,8
86,3
51,5
] l

2723 2T24 1523 1524

Receita liquida dos cursos de Graduacao Presencial
(ex-Medicina) apresentou forte desempenho no
trimestre

Educacao Continuada
Receita Liquida
(RSMM)

38,5
28'7 l

69,1

2T23 2T24 1523 1524

Forte expansao do segmento, alinhada com a

estratégia de diversificacao e complementariedade

ao longo da jornada dos nossos alunos, com cursos

digitais e hibridos de pds-graduacao, técnicos e
preparatdrios 50



Aproveitando oportunidades: o panorama do segmento de

Educacao Continuada

Potencial significativo para

~1,2 milhao de
oferecer cursos de

. grac.h{a.ndos ,alavancado pelas
universitarios todos no
0S anos ! segmento de Graduacao EAD

Vagas autorizadas em cursos técnicos de nivel

federal
Grupos Educacionais # Vagas % Vagas
Vitru 156.142 42,8%
Player 1 101.986 28,0%
Player 2 46.052 12,6%
Player 3 31.670 8,7%
28.691 7,9%

Outros

(1) Fonte: Censo INEP 2022.

VTRU

B3 LISTED NM

~7,7 milhoes de Com mais de 16 anos e prontos para
ingressar no mercado de trabalho

formandos do
como
ensino médio por

ano"

35
Cursos

b " * Alunos na Pos
Ten 1COS (7,3% do total de alunos

da Vitruem Jun./24)

(emJun./24)

21



EBITDA ajustado refletindo crescimento da Companhia a5 Lo

(RS MM, 2T24)

4 22% |* 4,2 p.p- Margem

21,7 253,0

43,9%
EBITDA Ajust. N & ‘o'z”‘j . @‘) 60&6 . EBITDA Ajust.
T & 2 0‘96 & ¥ o :,Oz 07 B T
2123 IR P IR RO S i RSN 2124
® © & ,55‘\# 2 e?“ 6\6
&

22

Nota: Todos os valores apresentados neste slide incluem os ajustes detalhados na nossa definigao de EBITDA Ajustado; (1) A PCLD é definida como "Perdas liquidas por impairment de ativos financeiros" nas nossas Demonstracdes Financeiras.



Estrutura enxuta e escala como fator-chave de desempenho 'R~

Custos dos Servicos como % da Receita Liquida
(RSMM)

29,5% ... ~ 3PP
28,2%

v 0,5 p.p.

29,7% 29,2%

304,5
284.5

168,6
155,0

2723 2T24 1523 1524

Custos mais baixos como % da receita liquida devido as
sinergias operacionais e a implementacao das melhores
praticas entre as duas marcas

Nota: Todos os valores neste slide incluem os ajustes detalhados na nossa definicdo de EBITDA Ajustado.

Despesas Gerais e Administrativas como
% da Receita Liquida

(RSMM)
o
0,5 P-p- 5,6%
5.1%
“ 1,0 p-p-
4,9%
»9% 49,4
20,4

2723 2T24 1523 1524

Despesas gerais e administrativas relativamente baixas
(como% da receita liquida), confirmando uma estrutura
enxuta

23



Investimentos em marketing refletindo a estratégia de VTRU

expansao da base de alunos

Despesas com Vendas & Marketing como % da
Receita Liquida
(RSMM) “2,2p.p.

14,6%

16,9%

182,4

v 0,2 p.p. 141.4
12,4% 12,2%

64.9 79/1

2723 2T24 1523 1524

Nova estratégia da Companhia envolveu a contratacao de

novas agéncias de marketing e atualizacao de ferramentas de

CRM

B3 LISTED NM

PCLD® como % da Receita Liquida

(RSMM)
13,2% «-.. ¥ 24 P-P-
10,7%
15,3% .. PP 1214
10,1% 16,1
79’7 I I
2723 2T24 1523 1524

Significativa reducao da PCLD refletindo a mudanca de
critério de ativacao de alunos implementada em 2024

Nota: Todos os valores neste slide incluem os ajustes detalhados na nossa definicdo de EBITDA Ajustado; (1) A PCLD é definida como "Perdas liquidas por impairment de ativos financeiros" nas nossas Demonstracées Financeiras. 24



VTRU

[ [ & [
Fluxo de caixa operacional e Lucro liquido B sTED NN
Fluxo de Caixa Ajustado e Conversao Lucro Liquido Ajustado e Margem
(RSMM) (RSMM)
86,7% v 2,9 p-p-
83,8%
21,8%... 7 89PP:
12,9%
322,8
o17%... T PP 303,9
68,2% 24,8% v 6,6 p.p-
' 18,1%
210,7
1743
150,4
129,1 139,5
I }
2723 2T24 1523 1524

2723 2T24 1523 1524

Contas a receber impactado por:
(i) novo critério de reconhecimento da receita desde 1T24 (mais
qualidade por incluir apenas alunos engajados); e
(ii) pelo beneficio de postergacao de vencimento de boletos aos
alunos do RS durante os meses de maio e junho.

Nota: Todos os valores neste slide incluem os ajustes detalhados na nossa definigdo de EBITDA Ajustado.

Lucro Liquido Ajustado com menor impacto do imposto de
renda diferido (-R$13,3 milhoes no 2T24 vs. R$25,4 milhoes
no 2T23) e pelas despesas financeiras, que foram ajustadas
com base no custo efetivo das debéntures

25



VTRU

Perfil de endividamento mais alongado e com melhor custo aiseow

Divida Liquida®™
(RS milhoes)

2.319.4

1.996,5

1.792,6

322,9

Divida Bruta Caixa Liquido Divida Liquida
2T23 2T23 2723

H Debentures

Calendario de amortizacao®®
(RS milhdes)

(1) Néo considera passivo de leasing; (2) EBITDA Ajustado Ex-IFRS-16; (3) Ja inclui a 4@ emissdo de debentures no calendario de amortizagéo.

Covenants Semestrais
(Divida Liquida/EBITDA Ajustado UDM@)

Divida Bruta Caixa Liquido Divida Liquida

Partes Relacionadas ® Divida Liquida / EBITDA Ajust. UDM

2,6x

Jun.2gq Dez.24

@ Covenant

26



Entrega das expectativas
de crescimento

P.ri.n Cip ai s de alunos EAD
c o“ CI us 6 e s Melhorias nas margens sustentadas

\"tru’x‘ por alavancas operacionais

EDUCACAO

Expansao continua da base

Maturacao e expansao dos

polos na regiao Sudeste




Q&A

Para fazer uma pergunta,
clique no icone “O&A” na
parte inferior da tela para
entrar na fila de espera. Se
for anunciado, aparecera na
tela um pedido para ativar o
seu microfone; em sequida,
devera ativar o audio para
fazer a sua pergunta.

VTRU

B3 LISTED NM

VItru

EDUCACAO

28



VTRU

B3 LISTED NM

Apéndice




Guidance 20240 o

Receita Liquida

©E© entre RS 2,15 e 2,25 bilhoes

Y crescimento entre ~10% e ~15% Vvs. 2023

Margem EBITDA Ajust.

entre 36,5% e 37,5%

VITtru

EDUCATION

Comparada a 36,6% em 2023

(1) Ja considerando o novo critério de ativagdo de alunos na Uniasselvi e o respectivo impacto na DRE. 30



Reconciliacao do lucro liquido ajustado

VTRU

B3 LISTED NM

R$ milhoes 2T24 2T23 1S24 1S23
Lucro Liquido do Periodo 62,2 92,8 70,2 149,6
(+) M&A, despesas de pré-oferta e despesas de reestruturagao 32,4 17,2 38,4 25,3
(+) Plano de remuneragao baseado em acgodes (0,2) (1,5) 3,5 (1,4)
(+) A!'nort~|zagao de altlyos intangiveis provenientes de 316 314 631 62,6
combinacoes de negocios

(+) Juros acumulados sobre contas a pagar por aquisicao de ) 53 ) 41
controladas ! !
(-) Efeitos fiscais correspondentes sobre ajustes (21,7) (16,0) (35,7) (29,4)
Lucro Liquido Ajustado 104,3 129,1 139,5 210,7

31



Reconciliacao do EBITDA ajustado

VTRU

B3 LISTED NM

R$ milhbes 2T24 2T23 1S24 1S23

Lucro liquido do periodo 62,2 92,8 70,2 149,6
(+) Imposto de renda diferido 13,4 (25,4) 11,4 (55,0)
(+) Resultado financeiro 88,8 63,9 185,9 138,1
(+) Depreciacao e amortizagao 53,9 53,6 107,4 105,9
(+) Juros sobre mensalidades atrasadas 1,4 6,3 6,1 13,5
(+) Plano de remuneracao baseado em acgoes (0,2) (1,5) 3,5 (1,4)
(+) Outras receitas (despesas), liquidas 1,0 0,2 0,7 (0,1)
(+) M&A, despesas de pré-oferta e despesas de reestruturagao 32,4 17,2 38,4 25,3
EBITDA Ajustado 253,0 207,1 423,6 375,9

32



Reconciliacao da conversao do fluxo de caixa _VTRU_
operacional ajustado
R$ milhbes 2T24 2723 1S24 1S23
Fluxo de Caixa Operacional 170,8 191,2 348,8 323,9
(+) Imposto de renda pago (20,5) (16,9) (26,1) (20,0)
Fluxo de caixa operacional ajustado 150,3 174,3 322,7 303,9
EBITDA Ajustado 253,0 207,1 423,6 375,9
(+) M&A, despesas de pré-oferta e despesas de reestruturacao (32,4) (17,2) (38,4) (25,3)
EBITDA ajustado excluindo M&A, despesas de pré-oferta e
despesas de reestruturagao 220,6 189,9 385,2 350,6
Conversao do fluxo de caixa operacional ajustado 68,2% 91,7% 83,8% 86,7%
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Crescimento rapido na regiao sudeste

Expansao substancial da base de alunos e do numero de polos no principal mercado do Brasil

CRESCIMENTO
ORGANICO
SUSTENTAVEL

Polos no Sudeste

VTRU

B3 LISTED NM

Regiao Sudeste

Grande expansao no

50 13 152
— ]
2018 2019 2020

Fonte: Empresa, IBGE e INEP.

245

2021

-~ . 93%
Sudeste,a regiao brasileira
g o o,
_” com 53% do PIB brasileiro 46%
‘,,.t 12%
Base de alunos no Sudeste
___tm%
l “ 18%
730 787 o7 T CAcRaoaom T
EEE . _ _
2022 2T23 2T24 2018 2019 2020 2021
H Vitru

2022 2723

sao zonas urbanas

do total de matriculas no
ensino superior
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esta localizada
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Acompanhamento do plano IPO 2020 VTRU

B3 LISTED NM

TEMAS-CHAVE DA OFERTA PUBLICA

INICIAL 2T20 2T24 /
dos polos ainda em crescimento dos polos ainda em crescimento
/_/' Estudantes ED nos polos de expansao Estudantes EAD nos polos de expansao

) C/ Importante potencial de \/
crescimento esp erado na total de estudantes total de estudantes
maturidade /
Abertura de novos Polos 608 polos 2.515 polost)
Grandes regides inexploradas é /
para aumentar a base EAD,
principa]mente em SP e RJ 122 polos no sudeste 872 polos no sudeste

Novos cursos de graduacao premium (hibridos) de Educacdo Digital em andlise pelo MEC: Direito(2) (conceito 5 para as
duas marcas) e Psicologia(2) (conceito 4 para a Uniasselvi e 5 para a UniCesumar), e mais 50 vagas de Medicina
solicitadas

Oferta de cursos

Novos cursos a serem
potencialmente oferecidos
através da EAD, nomeadamente
Enfermagem, Direito e Psicologia

Oferta do curso premium de Enfermagem (hibrido) Educacao Digital desde agosto de 2021, lancamento de cursos flex
no 1T21 e decisao de expandir a oferta de cursos técnicos em todo o Brasil no 2521

Implem entacao da estratégia Fusdes e aquisicoes da UniCesumar como parte da estratégia de consolidacao,
inorga“mica criando a...
Consolidacao, investimento ’ I
i empresa que mais cresce no ~1° maior player em termos de e o segundo maior player em
em novas tecnologias, alunos matriculados no ensino

Ensino Superior no Brasil... termos de alunos inscritos®...

solucoes complementares superior0...

(1) Né&o inclui trés polos internacionais da UniCesumar; (2) Os cursos ndo estdo sendo oferecidos atualmente e estdo sujeitos & aprovacdo regulatéria; (3) De acordo com o Censo da Educagdo Superior de 2022 (INEP). 35
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