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Estamos em movimento de evolução contínua e consistente 

porque nunca paramos de olhar para o essencial: nossos 

clientes , nossos colaboradores , nossos resultados.

E ESTES SÃO OS 
PILARES DA 
NOSSA CULTURA 
CORPORATIVA
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Tornando -se a maior 
locadora de automóveis da América Latina

1973

1991

1992 1999

2005

20191983

2020 20221979 1997

2021 2023

2025

Fundação 
com 6 
Fuscas

Expansão 
para 11 
capitais 

Estratégia de 
Franchising

Criação da 
Seminovos

Início da 
internaciona -
lização 
através de 
franquias

DL&J 
Private Equity 
compra 1/3 
da Companhia: 
Market Cap 
US$150 M

Criação da 
marca para 
a Divisão de 
Gestão de 
Frotas

Oferta pública
de ações -  IPO
Market Cap 
R$260 M

Follow-on 
R$1,8B

Fusão: 
Locamerica

Lançamento 
carro por 
assinatura: 
Meoo

Lançamento 
Localiza Zarp

Closing: 
Fusão 
Locamerica  

Lançamento 
nova marca 
corporativa

Follow-on de 
R$4,5B e expansão 
para o México

Market Cap 
de US$10,1 B 
em Mar/26

FASE I: ALCANÇANDO 
A LIDERANÇA

FASE II: EXPANSÃO
FASE III: GANHO DE ESCALA +
TRANSFORMAÇÃO DIGITAL

FASE IV: COMBINAÇÃO DE 
NEGÓCIOS COM INOVAÇÃO
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1.970 5.080
24.700

118.000

642.111

1983 1993 2003 2013 1T26

1970

Uma das maiores 
empresas do mundo 
no setor 

06 FUSCAS 
FINANCIADOS
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642K
Frota final de
período

+82K
Carros
comprados

+95K
Carros
vendidos

590
Agências no 
Brasil 

265
Lojas de
seminovos

+24K
Colaboradores na 
América Latina

Maior compradora de carros
+11% Participação nas vendas das montadoras

Big Numbers 
1T26 | BRASIL
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Ă Expansão para o México;

Ă Soluções de telemetria para otimizar 
o gerenciamento de frotas.

PLATAFORMA 
DE NEGÓCIOS 1T26

Centralidade 
no Cliente
+ Escala

+ Redução de 
Custos

+ Cross Selling

Ă 342 .855  (339.112 BR + 3.743 MX) 
carros na frota, incluindo aluguel 
diário, mensal, replacement  e 
motoristas de aplicativos;

Ă 690  agências no Brasil, América 
Latina e México.

Ă 39,2% vendas consumidor final 
(acumulado 2026);

Ă 265 lojas em 138 cidades no Brasil.

Ă 302.999  carros na frota, incluindo 
veículos leves, carros por assinatura 
e pesados.
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Por que a Localiza? 
A Localiza combina liderança, escala e excelência 
operacional  para entregar crescimento sustentável 
e geração de valor consistente.

Líder de mercado , com presença robusta e 
relevância no setor

Escala e eficiência , suportadas por uma 
plataforma integrada e digital

Sólido track record , com histórico de 
crescimento e disciplina financeira

Marca preferida , reconhecida pela 
experiência superior ao cliente

Diferenciais competitivos duradouros , em 
tecnologia, inteligência de frota e execução

Cultura forte e time de alta performance , 
impulsionando inovação e resultados
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Captando Recursos

Vendendo Carros

Comprando Carros

Alugando Carros

Principal comprador no setor e 
relacionamento diferenciado 

com montadoras

Melhor rating de 
crédito e condições 
de financiamento 

Empresa Top                       
Mind

líder de tecnologia e 
mercado

Grande capilaridade e 
vendas com as 
melhores condições

Por que a Localiza? 

+MARCA 
+TECNOLOGIA

Gerando desempenho financeiro 
e operacional superior 
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2010 2011 2012 2013 2017 2019 2021 2023 2024 2025 2026

brAAA

brAA+

brAA

brAA-

brA+

2010 2011 2012 2013 2017 2019 2021 2023 2024 2025 2026

brAAA

brAA+

brAA

brAA-

brA+

Fontes: Standard & tƻƻǊΩǎ, Fitch Ratings, atualizado em maio de 2026

Melhor rating de crédito da indústria

Captando recursos
Localiza&Co Concorrente 01 Concorrente 02
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1 2 3
24,8%

18,7%

21,3%

17,0%

11,5%

16,9% 17,1%
16,1% 16,5%

17,5% 17,0%
15,4% 15,6%

12,9%
11,6%

10,2%

17,0%
15,8%

13,7%

11,6%

14,6%

17,1%

13,6%

10,9%

8,4% 8,8%
7,6% 7,3%

8,6%

6,3% 6,0%
8,0%

9,5% 10,2%

7,6%

5,0% 4,6%
2,8% 3,7%

9,1% 9,6%
8,5%

9,9% 10,0%

0,7 1,0 1,1 1,6 1,7 2,0 2,4 2,6 2,8 2,9 3,3 4,0 5,1 7,4 9,8 12,5 13,2
25,2

43,0 47,7 48,9 48,4

2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 1T26

Geração de valor
ROIC Custo da dívida após impostos Capital investido (R$ B)

8,2p.p.

11,2p.p.

7,8p.p.

12,9p.p.

3,9p.p.

9,6p.p.
8,5p.p.

9,8p.p.
10,5p.p.

9,5p.p. 7,5p.p.
5,2p.p.

8,0p.p.

7,9p.p.
7,0p.p.

7,4p.p.

13,3p.p.

6,7p.p.

3,1p.p.

4,1p.p.
4,7p.p.

Redução 
do IPI.1 Ano de recessão 

econômica no Brasil e 
entrada de novos 
players no setor.

2 Á2020 - 2022: efeito pandemia; 
Á2023 - 2024: Impactos da MP nº 1.175 de 2023, que dispunha sobre 

mecanismo de desconto na aquisição de veículos 0km; 
Á2025: impactado negativamente em R$937 milhões pela baixa do 

prejuízo fiscal de Locamerica e redução do IPI no 3T25.

3

7,1p.p.

anualizado
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Comprando Carros

2.615,9 2.660,3

641,2
286,3

Produção de Veículos (1) Vendas Totais (2) Vendas Diretas (3) Compra Localiza (4)

165,4

223,5

109,4 111,5

254,9
288,6 293,3 286,3

82,1

2018 2019 2020 2021 2022 2023 2024 2025 1T26

Relacionamento singular  com 
montadoras (2025)

Maior comprador 
de carros (Brasil)

10,8% 
de participação 
nas vendas de 
montadoras (4)

Excelência Operacional na Compra

Controle de 
qualidade dos 

carros entregues

Licenciamento 
do carro

Rastreamento 
de transporte

Otimização de 
gerenciamento 

logístico

Fonte: (1) Anfavea; (2) Fenabrave; (3) ABLA (4) Dados da companhia
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Aluguel
de Carros

Fonte: (1) Pesquisa quantitativa Brand Flow -  Onda 5 (10/2025): 1.707 respondentes, 
ME = 2,5% e IC 95%; (2) Informação pública disponível no site das locadoras

MARCA MAIS CONHECIDA (1)

bęýāōèĴúèem 
todos os segmentos

Localiza X
Locadora A

Localiza X
Locadora B

4x

17x

Presente em 

363  
cidades 

brasileiras

PROXIMIDADE E 
CAPILARIDADE 

100 agências 
na América Latina

30 operadas pela Localiza 

590 agências
516 operadas pela Localiza 

266
Concorrente A (2)

159
Concorrente B (2)
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Retirada Digital
ALUGUEL RÁPIDO E SEM FILAS

Reserva no 
app

Reconhecimento
facial

wŜǘƛǊŀŘŀ άƳłƎƛŎŀέ
(com antifraude proprietário)

1 a cada 3 
clientes utiliza 
a solução nas 
agências 
elegíveis

NPS 92
na experiência 
de retirada

265.000 
carros com a 
tecnologia
em +200 agências

Conveniência com Localiza Fast

1,1 milhão de retiradas digitais em 2025
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Encantamento dos clientes

JORNADA 
DIGITAL

NPS EM ZONA DE EXCELÊNCIA

Frota 
Conectada

Mobile 
Solutions

Área do 
motorista

Excelência em 
crédito e 
inadimplência 
através de IoT

Driver 
Behaviour com 
incentivos ao 
bom uso

Índice de 
inadimplência 
bem abaixo do 
varejo nacional

GESTÃO DO RISCO
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A parte boa de ter um carro 0km

Ă Jornada 100% Digital

Ă Documentação e IPVA

Ă Emplacamento

Ă Reparo de avarias

Ă Assistência 24 horas

Ă Manutenções preventiva
e corretiva

Ă Proteção completa

Ă Clube de benefícios: incl . 
15% desconto na Localiza

Ă Assistência 24 horas

Ă Gestão de multas

Ă Reboque

Ă Troca de pneus

ASSINATURA DE 12 A 48 MESES COM TUDO INCLUSO

Custo da assinatura entre 10% e 25% 
mais barato que a propriedade
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PITSTOP 2025

+266k clientes atendidos

+168k inspeções de veículos concluídas

~500 clientes atendidos por dia

NPS 92

Centros de manutenção preventiva e corretiva para os 
carros de Gestão de Frotas e Meoo
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Seminovos
Venda de carros com maior produtividade  e know - how  para 
estimar o valor residual do ativo e precificar o aluguel

10,7 11,0
9,5

11,4 10,2 10,7 11,7 13,7 12,8

2,5 2,7 2,0 2,0 2,0 2,2 2,5 2,5 2,4

Vendas para 
consumidor final
Ă Menor depreciação

Ă Fidelização do cliente , 
geranto recorrência e 
indicações

Big data

Ă Melhor compreensão das 

preferências do cliente

Ă Estimativa de preço

Ă Depreciação /+ Valor residual 

Ă Entrada para compra de carro

Fonte: (1) Fenabrave

Enorme mercado a ser explorado (1)

USADOS NOVOS

Presença em
todas as regiões265 Lojas

Forte 
capilaridade

138 cidades
 no Brasil

Canal Online 
Vendas digitais com 

entendimento da jornada 
do cliente (Big Data)
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Preparação  

para venda 2025 CD

12
Centros de 
desativação

~280k 
Carros preparados

360+ 
Itens conferidos 
na preparação

Centros de desativação e preparação para venda dos 
carros Seminovos
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