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Disclaimer

Esta apresentacao contém informacdes sobre os negocios da Wiz, do
Grupo Primavia, da Primavia Seguros, do Grupo Le Lac e Trombini
Corretora (“Parceiros de Negdcio”), seus projetos, suas estratégias e
seus parceiros comerciais. As declaracoes citadas na apresentacao
refletem o entendimento dos administradores a respeito das empresas,
gue podem envolver riscos e imprevisibilidades inerentes ao mercado. A
Wiz e seus Parceiros de Negocio nao se responsabilizam pela
atualizacao de qualquer estimativa contida nesta apresentacao.
Adicionalmente, a Wiz nao se responsabiliza pelas informacoes
referentes e fornecidas pelos Parceiros de Negocio e esses nao se
responsabilizam pelas informacoes referentes e fornecidas pela Wiz.
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Racional Estratégico
A Wiz esta orientada para extrair valor de canais com potencial

Canal Indireto Balcdes Corporate
Atuacéo com forca de venda Distribuicéo de seguros e credito em balcGes de terceiros, com equity, Forca de vendas PJ, gerando oferta
terceira, em canal indireto para exclusividade e participagdo da Wiz na gestao, com solucdes de seguro e de completa aos balcdes Wiz e com
\ distribuicdo de produtos financeiros crédito que néo sejam o foco para o balcéo em questao atuacdo em mar aberto

J

Vs

En ab | ers Full solution para os balcGes, seguradoras e Instituicdes financeiras provendo servigos, tecnologia e produtos

N

Conceito de “canal” vai além do segmento bancario, considera a existéncia de trafego,
contexto e relevancia.

=

INSTITUICOES CONCESSIONARIAS

FINANCEIRAS DE AUTOMOVEIS VAREJISTAS

CANAIS PROPRIOS e que NAO POSSUAM a distribuicdo de seguros e/ou de produtos de
crédito como seu foco principal




Racional Estratégico

W

Wiz operacionaliza estratégia na vertical Auto por meio de sua

subsidiaria Wiz Conseg

W

conseg

VISAO ESTRATEGICA

Ser a maior parceira de concessionarias para
distribuicdo de produtos financeiros e seguros.

Ser a alavanca de ampliacdo de resultado financeiro
das concessionarias parceiras.

Ser referéncia no setor de concessionarias na gestao,
manutencao e ampliacdo de sua carteira de seguro e
produtos financeiros.

GANHOS COM A AMPLIACAO:

* Aumento de + Geracao de
relevancia da Wiz + Ganhos de negocios para
Conseg no setor escala outras empresas

automotivo do Grupo Wiz

2 MODELOS DE EXECUGAO ESTRATEGICA
PARA AMPLIACAO DA U.N.

. Aquisicao de participacdo em
AQUISICOES corretoras com outorga de

ESTRATEGICAS exclusividade na rede
concessionaria.

MOVIMENTOS DE Wl cauro
CONSOLIDAGAO PRIMNAVIA
ESTRATEGICA conseg
WI \"‘ Trolgbini
conseg
Acordos operacionais para
PARCERIAS atuacao em rede de
p concessionarias no modelo de
ESTRATEGICAS success fee, com
exclusividade.




Racional Estratégico — A Vertical Auto

Com maturacéao da Wiz Conseg, Wiz se posiciona no setor automotivo
e foca em estratégia inorganica para acelerar crescimento

Mercado de Auto

Apesar de ter sofrido nos ultimos anos por conta da
crise, o setor vem reaquecendo desde o inicio de
2021, com recuperacdo de demanda.

CREDITO CONCEDIDO PARA
AQUISICAO DE VEICULOSS (RS 8I)

160,2 155,9 1558

58,2 59,6

Jan-Abr Jan-Abr
21 22

PROJEGCAO DE RECUPERAGCAO DO
SETOR POS PANDEMIA

2019 2020 2021

Em 2021, foram comercializados 15,1 milhoes
de veiculos usados e 3,5 milhoes de veiculos
novos no Brasil, com crescimento de 18,3% e
10,7%, respectivamente, vs 20201. A projecdo
para 2022 é que o volume de emplacamentos
fique em linha com o apresentado em 2021.1

Mercado de
Concessionarias

E CANAIS DE VENDA DE VEICULOS
De acordo com estimativas, no Brasil, 90%
dos veiculos novos saem da concessionaria
com seguro3, e, 57% das vendas sdo
realizadas via concessiondrias?.

26,0%
\ m L ocadoras
’17,0% = Concessionarias

@ CONCESSIONARIAS NO BRASIL

(o)
57,0% = Montadoras

O mercado de venda de

o 6,5%
concessionarias e

16,5%
altamente pulverizado:

existem cerca de 7.200

concessiondrias? no 0 ’
j % ests 11.6% S 10 50

Brasil, 65,4% estdo o 1070

localizadas nas regides i 24.9%

Sul e Sudeste?.

W

Mercado de Seguro

O potencial do mercado de seguro auto, prestamista
e consorcios é significativo.

E EVOLUCAO DO PREMIO DE
SEGURO AUTO4 (RS BI)

12,2
9.4 93 g3 593 96 gg g8 10,010.910,6

3T19 4T19 1T20 2T20 3T20 4T20 1T21 2T21 3T21 4T21 1T22 2T22

PREMIO DE SEGUROS POR
SEGMENTO EM 1S222

; = Auto
38,5% 28,5% = Vida
= Prestamista

' = Rural
9m 16,1%

Outros
7,1%
9,8%

1Dados FENABRAVE, considera todos os segmentos. e anuario FENABRAVE 2021; 2 Susep, ex. saude 3 https://jornaldocarro.estadao.com.br/carros/mais-de-30-milhoes-de-veiculos-rodam-sem-seguro-no-brasil/; ¢ Susep, ndo contém DPVAT; 5 Bacen:
Concessées de crédito com recursos livres — Aquisicdo de veiculos : Pessoas Fisicas + Pessoas Juridicas



https://jornaldocarro.estadao.com.br/carros/mais-de-30-milhoes-de-veiculos-rodam-sem-seguro-no-brasil/
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Deal com Grupo Primavia
O Grupo Primavia atua no segmento automotivo e nautico atraves de

28 concessionarias em 4 estados e DF

PRIMAVIA

Grupo Primavia € um
Grupo de
Concessionarias que
atua ha 27 anos
representando

diversas montadoras.

Veiculos Novos

Veiculos Semi Novos

Barcos

Locadora

P6s-Venda

Seguros

Marcas Parceiras:

& U

W

HIGHLIGHTS DO GRUPO
GRUPO TEM FORTE PRESENGA NAS REGIOES CENTRAIS DO PAIS

= Presencaem 4 estados mais o Distrito Federal,
com mais de 590 colaboradores.

= Operacao distribuida em 27 concessionarias,
sendo 8 Fiat, 3 Nissan, 6 Jeep, 4 Renault, 3 Citroén
e 3 Peugeot., além de uma concessionaria de barcos
em Brasilia

i

= Mais de R$730 milhdes em faturamento anual;

OPERACAO DE SEGUROS
INICIO DA OPERACAO DE SEGUROS EM JULHO/21, APOS PARCERIA OPERACIONAL
COM WIZ CONSEG

AUTO
1.159 R$ 3,5MM BARCOS

RESIDENCIAL
Seguros Vendidos

Apdlices Ativas de Prémio Emitido
Seguro Auto (média anual)



Deal com Grupo Primavia

A Wiz Conseg ira adquirir 50,1% da Primavia Conseg, que tera uma outorga do

W

Grupo Primavia para a distribuicédo exclusiva de seguros no ecossistemado

Grupo por um periodo de 10 anos.

Estrutura Societaria

W

GRUPO
conseg PRIMAVIA
Aportﬁoc\i,\? E&Oevl- Aporte de outorga
port]:élio dé exclusiva de
produtos 50,1% 49,9% exploragéo do
plataforma de balc&o do Grupo
engajamento e Primavia por 10
modelo de gestdo anos para a venda
i de produtos de
operacional e _
Adi seguridade.
estratégico
PRIMAVIA

conseg

Valuation e Formato de Pagamento

A OPERACAO

Aquisicao, pela Wiz Conseg, de 50,1% da Primavia Conseg, que sera
responsavel por conduzir as atividades de distribuicdo de produtos de
seguridade nos canais de venda do Grupo Primavia.

PAGAMENTO

O pagamento da transacdao, sera dividido entre:
» Upfront, pago no fechamento da operacao.
« Componente variavel de acordo com performance, pago
semestralmente.

EXCLUSIVIDADE

O Grupo Primavia devera conceder outorga de exclusividade de 10 anos a
Primavia Conseg, para a venda produtos de seguridade nos canais de
distribuicdo do Grupo.
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Atual balcéo de atuacao da Trombini Corretora, o Grupo Le Lac atua

Deal com Grupo Le Lac | Trombini Corretora WI;
no segmento automotivo atraves de 11 concessionarias no Parana

GRUPO LE LAC HIGHLIGHTS DO GRUPO
fUTomovErs EarRriies GRUPO POSSUI MAIOR E MAIS COMPLETO CENTRO DE PREPARACAO

E LOGISTICA DO BRASIL
Fundado em 1994,

Grupo Le Lacéo

maior e mais completo = Quadro atual de 250 colaboradores

Centro de Preparacao = Operacao distribuida em 11 concessionérias, todas
e Logistica do Brasil no Parana, sendo 2 Jeep, 2 Hyundai, 2 Citroén, 2
' Peugeot, e 2 lojas de seminovos.
& = Média de 200 veiculos novos e 150 seminovos
vendidos mensalmente em lojas proprias;
Veiculos Novos Veiculos Semi Novos
Utilitarios Pés-Venda OPERAGCAO DE SEGUROS
GRUPO ATUA POR MEIO DA TROMBINI CORRETORA NA VENDA DE SEGUROS
Seguros Locadora
. AUTO
Marcas Parceiras: 1.044 R$ 2,7/MM

PRESTAMISTA

) Apolices Ativas de Prémio Emitido Sequros Vendidos
//’/f}? ‘ J Q Seguro Auto (média anual) g
HYUNDAI eep CITROEN




Deal com Grupo Le Lac | Trombini Corretora

A Wiz Conseg ira adquirir 50,1% da Trombi Conseg, que tera uma outorga do

W

Grupo Le Lac para a distribuicao exclusiva de seguros no ecossistema do Grupo
por um periodo de 10 anos.

Estrutura Societaria

W

conseg

Aporte de know-
how, times,
portfolio de

produtos,

50,1%

Soécios da
Trombini
Corretora

Aporte de outorga
exclusiva de

49,9% exploragéo do
balcédo do Grupo Le

plataforma de
engajamento e
modelo de gestao
operacional e
estratégico

Lac por 10 anos
para a venda de
produtos de
seguridade.

40 ANOS

Valuation e Formato de Pagamento

A OPERACAO

Aquisicao, pela Wiz Conseg, de 50,1% da Trombini Conseg, que sera
responsavel por conduzir as atividades de distribuicdo de produtos de
seguridade nos canais de venda do Grupo Le Lac.

PAGAMENTO

O pagamento da transacdao, sera dividido entre:
» Upfront, pago no fechamento da operacao.
« Componente variavel de acordo com performance, pago
semestralmente.

EXCLUSIVIDADE

O Grupo Le Lac devera conceder outorga de exclusividade de 10 anos a
Trombini Conseg, para a venda produtos de seguridade nos canais de
distribuicdo do Grupo.
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Relagcdes com Investidores

Website: www.ri.wizsolucoes.com.br

E-mail: ri@wizsolucoes.com.br

Telefone: +55 (11) 3080-0100

Obrigado!

W
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