WIZS

B3 LISTED NM

Deal Wiz e Parana Banco
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Disclaimer

Esta apresentacao contem informacoes sobre os negdcios da Wiz e do
Parand Banco, seus projetos, suas estratégias e seus parceiros
comerciais. As declaracOes citadas na apresentacao refletem o
entendimento dos administradores a respeito das empresas, que podem
envolver riscos e imprevisibilidades inerentes ao mercado. A Wiz e o
Parana Banco n&o se responsabilizam pela atualizacdo de qualquer
estimativa contida nesta apresentacao. Adicionalmente, a Wiz néao se
responsabiliza pelas informacOes referentes e fornecidas pelo Parana
Banco e o Parana Banco n&o se responsabiliza pelas informacoes
referentes e fornecidas pela Wiz.
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48 anos de histgrag ———m — ———————— 9

s,  SEGUROS CREDITO
RS 1,5 bi R$ 902 mm 10 +R$2D bi +R$0,4 bi

Valor de Mercado? Receita Bruta3 Unidades de Prémio emitido Crédito

Z A 4
Negocios em 202123 Comercializado
solucdes que

em 20213
+23 estados R$ 263 mm 1,6 il englobam toda a

cadeia de valor do
mercado segurador
e de crédito

CAGR 15% [15-21]

Presenca Fisica’ Lucro Liquido Colaboradores?
Ajustado?®

CAGR 12% [15-21]

Notas: (1) Data referéncia: 04/04/2022; (2) Inclui prémios de seguros emitidos, titulos de capitalizagéo e aportes de previdéncia; (3) Resultado acumulado em 2021; (4) Data referéncia: 31/12/2021.




Nossa historia
A Wiz tem um bem-sucedido histérico financeiro e operacional,
suportado por parcerias estrategicas

Inicio das
Operacoes

Comercializacéo
no balcédo
CAIXA

1973 ——

Fundacéo
da Wizt

Expansao do Negdcio

Consolidacdo do modelo de negdcio e

transformacao tecnoldgica

2012 ——

Nova Gestao Wiz
Novos Acionistas

GP Investimentos
e CAIXA
Seguradora se
tornaram novos
acionistas para
perenizar a
corretora, tendo o
compromisso do
IPO.

2014 ——

Consolidacédo do
Canal B2B

Com a aquisicéo de
duas corretoras
independentes,
focadas no setor de
Riscos Especiais

Criacéo da
Wiz Corporate e
Wiz Beneficios

(1) Nota: Wiz fundada como “FENAE Corretora” e depois “Par Corretora”

2015 —— 2017 —— 2018 —— 2019 ——— 2020 ——— 2021 ———

&>

IPO Wiz
(jun/15)

Primeiro M&A da
Companhia:
Aquisicao Finanseg,
especializada na
venda de produtos
financeiros
(Consorcios).

Criacao da
Wiz Parceiros

Novos Rumos

Diversificacédo e crescimento inorganico

alll
x |

Celebracgao de
Novos Contratos
Operacionais

com Caixa
Seguridade,
Caixa Seguros
Holding e CNP
Assurances

Criacdo
da Wiz BPO

PR il

Parceria entre
Wiz e Inter
Inter Seguros

Parceira entre
Wiz e BMG
Operagéo visa a
venda de seguros

WIMO: Operagdo €M canais _

de crédito com B2B2C Indiretos

bens em garantia Vi@ BMG
Corretora

Criacao
da Wiz Conseg

\NI;

Encerramento
Operacdo Rede

CAIXA
Em Fev/2021, com

contrato de
transicao até
Ago/21

Parceria entre Wiz
e Banco BRB
BRB Seguros

Criagéo da
Bentech e
constituicdo da
Wimo Gestorade
Recursos

Futuro
Grupo Wiz

Visdo Wiz

Wiz assina
contrato com
Parana Banco.



A Wiz € uma das maiores distribuidoras de seguros e créditos no pais
e opera em multiplos canais por meio de suas Unidades de Negocio

Quem somos
\NI;

MODELO DE NEGOCIOS

DIVERSIFICADO 76.4% Indireto

1,1% 5,5% 5,9% 11,1%
Atuamos por meio Balc3 5
alcao Balcao
de nossas Unidades £ x - Mar Aberto Ca_na! : Mar Aberto
! Bancario Nao-Bancario Proprietario
de Negdcios, nos B . p . ; .
modelos B2B2C e Rede W] WI WI W]
B2B2B, ofertando CAIXA! conseg CORPORATE Parceiros ; BPO &
~ o J — o J o J
solucdes p N - N - .
presenciais, remotas Intersequros BeVneff'cio!s WI
e dlgltals, para venda L ) L ) L )
e poés-venda de e ™
seguros e produtos 'bbmg | comnerona
financeiros. K .
/ CORRETORA \
SEGUROS
&IBRB
- J
W
L Hx ) *Share da Receita Bruta
Pré-Formaem 2021.
..
CAIXA 1 &/BRB @© Galapagos CAOA S LG®
sequradora . pcopensty o banco P o
g inter & Santander @ ParandBanco » bmg Wl

(1) Operagéo em run-off;



Nosso modelo de negdcios W|3

Potencializamos o resultado de nossos parceiros na distribuicao
de seguros e crédito aportando know-how em marketing & sales

Venda Direta
Venda Remota @ Balcoes
D|g|tal Bancos
- h | Concessionarias
Marketing mnichanne )

Estrategla de

Vendas

Seguradoras

Produtos
Bancos

de Beneficios
. Canais
Administradoras

®
®
@ Administradoras
®
®

@ Canais
de Consorcios Acomp. De Proprietarios
Resultados @ Mar Aberto
FIDCs Governanca CRMs
ESTRATEGIA MKT/TECH SALES AFTER SALES

A Wiz possui expertises Unicas que, juntas, transformam a empresa em um
parceiro estratégico para seguradoras e players financeiros



Nosso posicionamento

A Wiz possui modelo de negocios unico no setor de seguros e crédito,
com alta expertise em operacoes de bancassurance, alinhando
crescimento, diversificacao e alta geracao de caixa

]
2
B

Track-record em distribuicéo de Estratégia de crescimento inorganico
produtos de seguridade
Estratégia de crescimento inorganico ®
assertivo, resultando em combinacdes
de acumulo e modelo de
alavancagem de novas operacoes

@ +47 anos de atuagao em canal
bancario composto por mais de
3 mil pontos de venda

Performance financeira

MODELO DE solida
NEGOCIOS Alta eficiéncia operacional @

resultando em crescimento de
receita e sélida geracéo de caixa

Modelo de nego6cios robusto
com solucgoes diversificadas

Modelo operacional permite

© escalabilidade para novos
negdécios, alavancando estratégia
de diversificacéo

Modelo de Gestao e Plataforma
Tecnoldgica alavancam resultados

Forte Cultura Corporativa

Sustentada pelo alinhamento da gestéo,

@ Metodo de gestéo de resultados e estrutura responsabilidade dos acionistas e
tecnolégica desenvolvida permitem alavancar compromisso com o crescimento a longo
desempenho nas operagoes prazo da Empresa

\NI;



Cultura corporativa

Forte cultura orientada ao desenvolvimento de pessoas e entrega de
resultados

W

Nosso Propésito: Estimular o desenvolvimento das pessoas para uma sociedade cada vez melhor

Nossas Atitudes

000090

Foque em resultados.

Faca em time.

Use os métodos, valorize o simples.

Realize, aprenda, melhore, mas TENTE.

Seja persistente e resiliente.

Wizzer é apaixonado pela Wiz.

Nossas Premiacoes

Unimos pessoas diferentes
N para se desenvolverem

e alcancarem resultados

O Popular &l ABRHS

incriveis, pode vir

o desafio que vier.
Pessoas talentosas
merecem voar alto.
A Wiz é para vocé?

UNIR PESSOAS DIFERENTES:

Mostramos a forca da diversidade e a importancia da conexao.

DESENVOLVER:

E 0 nosso proposito, é nossa razéo de investir em pessoas

ALCANCAR RESULTADOS

S6 acreditamos no que fazemos se for aliado a efetividade e entrega

PODE VIR O DESAFIO QUE VIER

Mostra que nos adaptamos. Resiliéncia é com a Wiz

R

&3
AMMS

Asso01aga0 das Mulheres
do Mercada de Sequros
e TS 206 b

MERECEM VOAR ALTO

Somos uma companhia que da oportunidade, que reconhece e defende a meritocracia

/4
W‘l
_EmeeEsas



CAIX

XA

Nossa estrutura

- acionaria
48,25% 50,75% 1,0%
::: Caixa
" Seguros Free-float
INTEGRA Holding - CSH
26,0% 25,0% 49,0%
49,9% 40,0% 40,0% 100,0% 76,0% 39,8% 40,0% 40,0% 50,1%
0,00
AANS W WI WI < 2 GR1D | |interseguros | | hbmg s &IBRB
BenTech | | corrorare Beneficios §, conseg SEGUROS

(1) Nota: O capital social da Wiz é composto 159.907.282 a¢Ges ordinarias, nominativas, escriturais e sem valor nominal. (2) Posicdo em 31/12/2021. (3) Free Float inclui agdes em Tesouraria.

D Empresas investidas, ndo controladas.
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Wiz direciona estratégia Gnica de crescimento por meio de WNI

4 segmentos estratégicos complementares e sinérgicos:

©® Aceleradores

* Wiz Parceiros @ CO re = Wiz Corporate
= Wiz Beneficios
Business
Geram ganhos de escala e = Parana Seguros* Rentabilizam os balcées do core, além
forca com suppliers = BMG Corretora de atuar em mar aberto

= Inter Seguros
= BRB Seguros
» Rede Caixa**
= Wiz Conseg
= Wiz BBx

= Bentech e Enab|erS

= Wiz BPO
= Wiz Engagement

Geram vantagem competitiva e ganho de
eficiéncia com solucdes para toda a cadeia

O Potencializadores

5

Unidades Corporativas - Sustentam o modelo de forma matricial

*Unidade aguarda cumprimento de condigbes precedentes para conclusdo da aquisicéo. **Operagdo em Run-off.
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Com mais de 40 anos de historia, Parana Banco é pioneiro e

4

especialista em empréstimo consignado, atuando em todo o pais

1977-2006

Fundacao e Consolidagcao

2007-2017
Governanca e Criacao de Valor

2018-2021
Transformacao Digital

1977
Fundacao Parana Financeira.

1989
Inicio da operagcao como banco
multiplo.

=D

1995
Um dos primeiros bancos a
ofertar crédito consignado.

®

2004
Assinatura do convénio
com INSS.

m

2006
Pioneiro na criagao do
correspondente bancario exclusivo.

2

o

2007

Oferta Inicial de A¢des (IPO) e adquire
controle da IJMalucelli Seguradora (atual
Junto Seguros), lider e pioneira no
seguro garantia.

2008
Nasce a JMalucelli Resseguradora
(atual Junto Resseguros).

2010 a 2013

A JMalucelli Seguradora (atual Junto
Seguros) recebeu aporte da Travelers.
Inicio da operacao de crédito para
peguenas e médias empresas, além de
operacao de cambio, repasse do BNDES e
lancamento do Home Equity, crédito com
garantia de imovel.

2017
Conclusao da Oferta Publica de Acdes
(OPA) e inicio da transformacao digital.

2018

Definicao do empréstimo consignado
como produto principal, encerrando as
demais operagoes.

2019

Lancamento das marcas PB Consignado e

Parana Banco Investimentos; consolidacao
do processo de transformacao digital e pela

primeira vez realiza contratos em todos os

estados do Brasil.

2020

A transformacao digital resultou em um
aumento de 8x na produc¢ao via canal
digitalem um ano.

2021

Crescimento exponencial de 67% na
carteira de crédito em apenas dois anos,
totalizando R$ 5,9 bilhdes e 373 mil CPFs
ativos.

Companhia




Estrutura Societaria

Familia Pessoas . .
[ Malucelli ] [vinculadas] [ Diretoria ]

80,2% 19,2% 0,6%

100%

e ParanaBanco

50,5% | 49,5% (

-~
k TRAVELERS ) j

junto 1| junto

Companhia



4

O Crédito Consighado

Saldo Crédito
Consignado
(Publico + INSS)

(dezembro/2021)

R$ 484,4 bi

e ParanaBanco

R$ 6,0 bi

(market share 1,2%)

Destaques referentes ao mercado de
crédito consignado:

- O saldo de crédito consignado de mercado,
publico + INSS, cresceu a uma taxa anual
composta de 12,9% nos ultimos 10 anos,
atingindo R$ 484,4 bilhdes em dezembro de
2021

- O crédito consignado possui menor taxa e
menor inadimpléncia entre os produtos
financeiros do mercado

- Sua grande vantagem é o descontoem
folha, permitindo o acesso a populagcao nao-
bancarizada ao mercado de crédito



Modelo de Negdcios - O PB Consignado 4

Apos construirmos uma presenca
fisica consolidada nas regides sul e
sudeste do Brasil, nossa pioneira
solucao digital nos permitiu romper
as barreiras regionais, criando
condicdes para originarmos crédito
consignado em todo o territdrio
nacional.

. Canal Digital

Canal Fisico

23 Lojas Préprias

135 Corbans

A combinacao entre o melhor da exclusivos

tecnologia e o atendimento
humanizado e exclusivo do canal
fisico, nos permite elevar a maiores
niveis a experiéncia do nosso cliente.

105 Corbans
multimarcas

% DE ORIGINAGAO POR CANAL
72% || Figital

[ Digital
O forte investimento em 57% I Fisico

tecnologia permitiu a
diversificacao e integracao
dos canais de originagao do
Parana Banco, dando
facilidade ao cliente em todo
o processo de concessao do 16% 16% 14%
crédito consignado

11%

4T20 1T21 2721 3T21 47121



A Consequéncia dos 2 Anos \
da nossa Transformacao Digital

4 ) 4 )
Metodologia Cultura Destaques desse periodo no qual a solugao
& Agil @% Data-Driven digital foi fundamental para esse
N /N J crescimento:
4 I' ) 4 I . )
‘Q‘. g |e?te noe {’9 'I;ecnlo, oglla - Aumento de 78,6% na carteira de crédito
i entro ) U scalave ) em 3 anos.
Carteira de crédito - Finalizamos 2021 com R$ 2,2 bilhdes de
(R$ milhdes) originacao liberada, um aumento de 151%
em 3 anos.
G360 +
5730 5g3g 5794 5877 6023« NPSatingiu 81 pontos em dezem bro/2021.
5.333 .
4.841 . .
4.258 - Ultrapassamos 370 mil clientes com
3.388 3.400 3418 3.512 3716 operacdes de crédito, crescimento de 46%
em 3 anos.

4T18 1T19 2T19 3T19 4T19 1T20 2720 3T20 4720 1T21 2721 3T21 47121



Expertise em Crédito Consighado

- Somos pioneiros no
mercado de crédito
consignado com mais de
40 anos de sucesso no
setor financeiro.

- Temos presenca em
todos os estados brasileiros
através do nosso canal de
distribuicao omnichannel.

- Desenvolvemos um modelo
de negécios digital com foco
no cliente e em oferecer uma
excelente experiéncia ao
usuario.

Modelo de Negocio

\_ 2017

Originacao Liberada | em RS bilhdes

3,4

2018

2019 2020

2021 -

/Crédito Consignado | em R$ bilhoes )
(+803%) .
57 60
3,3
2017 2018 2019 2020 2021
N A
4 )

/INSS | em R$ bilhdes

B Carteira INSS
—— % participacao

70
37% 31%

69%

70%

\\7 2017 2018 2019 2020 202144/
/Clientes | em milhares N
(+36,4%) .
385 374

280

257

2018

2019

\_ 2017

2020

202144/




Histérico de Rentabilidade A 4
/Lucro liquido | e RS milhdes ) /ROAE )

- Historico de alta
rentabilidade e sdlida 2483
estrutura de capital.

19,1%

- Exposi¢cao ao mercado de
seguro garantia por meio de
suas controladas Junto
Seguros e Junto Resseguros.

- A combinacao desse

histérico de solidez financeira | 2017 2018 2019 2020 2021 L 2017 2018 2019 2020 ZOZIJ
com o desempenho
operacional ea qualidade da /" ym W e e )

administracao refletem nos
ratings atribuidos pelas
principais agéncias
internacionais, AA+ (S&P) e 12,9%  13,2% 7% 24,4% 254%  24,5%

. 11,7% .
AA- (Fitch). 104% g 5o 20,9.%/.\20;64/-—\.

2017 2018 2019 2020 2021 2017 2018 2019 2020 2021

o AN A
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A NEWCO SERA A PRIMEIRA INICIATIVA DO PARANA BANCO PARA A COMERPIALIZAC[\O DE
PRODUTOS DE SEGURIDADE EM SEUS CANAIS E PERMITIRA A DIVERSIFICAGAO DE PORTFOLIO E WI
AUMENTO DAS INTERAGOES COM OS CLIENTES DO BANCO

A Newco é uma corretora green
field atuara na comercializacao de
seguros nos canais de distribuicao
do Parana Banco e sera a primeira

iniciativa de rentabilizacao do canal
com produtos de seguridade

\NI;

40,0%
ON

® pParandBanco

60,0%
ON

A constituicao da Newco precisa ser
aprovada pelos orgaos reguladores -
Bacen e CADE.

Estratégia de Negocios — Modelo de atuacao NEWCO

c Estruturacao do modelo de atuacéo comercial direcionado aos canais PB

Atuacéo Presencial

Estruturacdo de um modelo
presencial para massificar os
resultados das lojas préprias e
dos Corbans exclusivos e
multimarcas do PB

Fortalecer a oferta digital dos

6=%

S
Oferta Digital

produtos de seguridade
utilizando as plataforma

digitais desenvolvidas pelo PB

e pela Wiz

Oferta Remota

Atendimento remoto como
extensao dos atendimentos
fisico e digital, fortalecendo a
estratégia Omnichannel que é
desenvolvida pelo PB e pela
Wiz

e Estruturacéo de produtos alavancas de vendas para rentabilizar
oportunidades

Desenho de S

produtos

Desenvolvimento de
produtos aderentes aos
clientes e produtos do
Banco

Gestdo e acompanhamento

de resultados

Acdes de

rentabilizacéo
Integracao sistémica
com o PB
Construgao de jornadas
de oferta de produtos
correlacionada com o
crédito e o canal

Cross selling na carteira
de consignado

Oferta
qualificada

Abordagem direcionada
para cliente/produto

Treinamento continuo
do canal de vendas

Gestao e

e gcompanhamento de

resultados
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AVALIAGAO DA OPERAGAO - DEFINICAO DE PARTICIPACAO Wi
SOCIETARIA 3

A Operacéo ir4 contemplar a alienacéo, pelo Parana Banco para a Wiz, de 100% do capital social de uma sociedade a ser

constituida pelo Parana Banco (“Holding”), que por sua vez detera 40% (quarenta por cento) das agées de emissdo de uma

gicégio’&[)(? nova corretora de segquros a ser previamente constituida pelo Parana Banco (“NewCo”). O Parana Banco podera alienar uma

C participacdo adicional de até 9% para a Holding na Newco, por meio de uma opcéo de venda exercivel em 2025, caso a
Newco atinja em 2024 os patamares de lucro liquido acordados entre as partes. Caso a op¢ao de venda seja exercida, a
outorga de exclusividade € estendida automaticamente por mais 10 anos ap0s o término original.

METODO DE | .

~ Empresa avaliada pelo método de fluxo de caixa descontado.

AVALIACAO
Avaliacéo realizada considerando 10 anos de contrato com exclusividade para exploracdo dos canais digitais, remotos

PREMISSAS e de correspondentes do Parana Banco na venda de produtos de seguridade. Na avaliacdo econdémico-financeira da
transacéo foram consideradas as receitas destes produtos, com estrutura 6tima para a evolucao do plano de negécios
estabelecido.
A Wiz e o Parana Banco enxergam a parceria como grande oportunidade e sinergia dada a solidez das marcas,

CONCLUSAO valorizacdo de mercado e estratégia do Banco para ampliacédo de portfélio de produtos, contribuindo para geragdo

de resultados relevantes e maior rentabilizacéo da carteira de clientes.
23



O DEAL CONSISTE NA AQUISIGAO DE 40% DA NEWCO, COM UPFRONT DE W1
R$17,42 MM E OPGAO PARA AQUISIGAO DE ATE 9% ADICIONAIS EM 2025

ESTRUTURA DA OPERACAO

Estrutura Societaria

WiIg e

40,0% ON 60,0% ON

I PRINCIPAIS TERMOS:

= O preco estimado total pela
aquisicao de 40,0% do capital
social é de R$43,6 milhdes.

= Qutorga de exclusividade de
produtos de seguridade por 10
anos no balcao Parana Banco

= Participacao da Wiz pode chegar
a 49% da Newco.

_ PAGAMENTOS ESTIMADOS DO NEGOCIO

R$ milhdes, assumindo performance no centro da meta

8,7 43,56
8 7 %"\‘S 4,35 &‘*‘2 m@‘ Parcela
- ! - \ 13,05 \ Variavel
8,7 ! 4,35 S - (30%)
4,35 HEER Parcela
Fixa (30%)
Parcela a
17,42 vista (40%)
Parcela a Vista (2022) Parcela 1 (2025) Parcela 2 (2026) Parcela 3 (2027) Pagamento total
Lucro Liquido 2024 Alvo:  Lucro Liquido 2025 Alvo:  Lucro Liquido 2026 Alvo:
R$ 17,8MM R$ 20,1MM R$ 22,1MM

Pagamento minimo
de R$ 30,5 MM

Parcela | Parcelas variaveis Estimadas? independente da
a Vvista 70%/200% do Lucro Liquido Alvo performance da
Newco

Avaliacao de 100% do equity value: R$ 109 MM.

1) A apuracéo das parcelas variaveis se dara considerando o Lucro Liquido da NewCo nos exercicios de 2024, 2025 e 2026.

2) As parcelas variaveis serao calculadas segundo a seguinte formula:

Parcela Variavel Ano (X) = [(Lucro Liquido Auferido no ano X-1 / Lucro Liquido Projetado para o ano X-1) * R$8,71 MM] — R$4,35
MM (parcela fixa)

3) Caso nos anos de apuracéo da parcela variavel o Lucro Liquido for inferior a 70% do Lucro Liquido Alvo do ano, a parcela
variavel sera igual a 0. Caso a apuracdo seja igual ou superior a 200% do Lucro Liquido Alvo, a parcela variavel sera igual a
R$13,1 MM.

4) O valor de R$4,35MM da parcela variavel corresponde ao atingimento de 100% do Lucro Liquido Alvo (centro da meta).

24



Condicoes Adicionais — Exclusividade e Governancga \NI;

I Exclusividade

Outorga de exclusividade entre Parana Banco e Newco, com duracao de 10 anos, para a venda de produtos de seguridade,
originadas nos canais do Parana Banco (Canal digital, canal remoto e canal fisico contendo lojas proprias, correspondentes
exclusivos e correspondentes multimarcas).

I Governanca

» Diretoria: A Newco tera dois diretores, sendo o Diretor Presidente (que reunira também atribuicbes financeiras, de
produto, tecnologia e projetos), indicado pela Wiz, e o Diretor Comercial e de Trade Marketing (que reunira também
atribuicoes de trade marketing) indicado pelo Parana Banco. O Parana Banco tera direito a veto justificado relacionado a
escolha do Diretor Presidente pela Wiz.

* Conselho: O Conselho de administracdo da Newco sera composto por 3 membros, sendo 2 indicados pelo Parana Banco
e 1 indicado pela Wiz. Existem matérias que demandam aprovacdo unanime e matérias de aprovacdo com maioria
simples.

I Acordo de Acionistas

* Lock-Up: A Wiz e o Parana Banco ndo poderao alienar suas participacées na Newco por um periodo de 5 anos apos o
fechamento da transacdo. Caso desejem fazé-lo apOs esse periodo, havera um limite minimo de participacdo a ser
mantida por cada parte de 25,1%.

+ Tag-Along: Clausulas usuais para esse tipo de operacao.

» Direito de Preferéncia: Apos o periodo de lock-up, caso qualquer das Partes decida vender participacdo para qualquer
terceiro, sera concedido a a parte que nao for ofertada o direito de adquirir a participacdo da parte ofertada pelo valor da

proposta recebida de terceiros.
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AgEenaa

¥ Visao geral das partes envolvidas
® AWiz

® O Parana Banco

¥ ANewco

¥ Estrutura e Avaliacao da Transacao

® Viséao Estratégica para o Projeto
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Macro atividades a serem realizadas até a
operacionalizacao da NewCo

&z & A

Parceria Wiz e Parana Banco visa

aproveitar oportunidades para
venda de produtos de seguridade,
aliando comprovada expertise e
know how Wiz com a estratégia de
diversificacdo de portfélio de
produtos oferecidos aos clientes do
‘ Banco.

- Proximos passos

Plano de 75 dias focado na estruturacéo do modelo de
negocios da Newco

» Desenvolvimento da estratégia operacional
= Construgdo de business plan e roadmaps

» Desenho da estratégia de atuacdo comercial
= Estruturacédo da abordagem aos clientes

= Definicdo e construcéo de potenciais novos produtos a
serem explorados nos canais digitais, remotos e
fisicos que sdo operados pelo Banco

> 1.Signing

D

%

3. Estruturacé&o da Newco

3.1. READ

Research, Evaluate,
Approach & Define

* Apbés deal

* Aplicacao do
diagnostico da operacao
atual com entrevistas,
guestionarios e
modelagens

3.2. READ

Roadmaps

» Construcao das
alavancas de negacio,
roadmaps, business plan
e orcamento para a nova
operacéao

2. Closing >

\NI;

N
NEW

Co

3.3. READ

Gestéo do Projeto

* Acompanhamento e
gestao do Plano de
Integracdo entre as duas
empresas

A Metodologia contempla todo o ciclo de integracao e foi utilizada nos
outros deals realizados pela Wiz



Relacbes com Investidores

Website: www.ri.wizsolucoes.com.br

E-mail: ri@wizsolucoes.com.br

Telefone: +55 (11) 3080-0100

Obrigado!
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