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Mensagem
da Administracao

Bom dial Encerramos mais um trimestre entregando resultados consistentes, apesar do
desfavoravel contexto socioeconémico brasileiro. A alta taxa de juros em nosso pais e no mercado
internacional adicionam dificuldades ao mercado financeiro e aos demais setores da nossa
economia. Mesmo diante desse contexto, as operacdes do conglomerado Wiz apresentaram
resiliéncia em margens, especialmente as Unidades de negdcio mais maduras, demonstrando que
estdo preparadas para enfrentar momentos mais turbulentos.

As novas subsididrias do nosso ecossistema, com destaque para as Unidades que operam em
balcGes, seguem em processo de amadurecimento de suas operacdes e com alta capacidade de
geracdo de caixa operacional. Esse segmento atingiu crescimento de mais de 110%, na visdo
trimestral, e de 137% no acumulado do ano. Isso se deve a dedicacdo dessas Unidades na
execucdo da estratégia e modelo de negdcios planejados e ao foco em resultado, pilar fundamental
da nossa cultura.

Buscando a constante evolucao da nossa matriz estratégica, com foco na expanséo das operacdes
e diversificacdo de resultados, caminhamos ao longo desse trimestre para o fechamento e
cumprimento das condigBes precedentes das aquisi¢cdes celebradas ao longo de 2022. Destaco a
conclusao da aquisicdo da Parana Seguros e da Polishop Seguros, essa que ja esta em atuacgéo e
adicionou resultado no trimestre.

No segmento canal indireto, onde atuamos na gestdo de canais altamente capilarizados para
distribuicdo de produtos de crédito e seguros, recentemente anunciamos a celebragcéo de mais uma
importante operacdo para a Companhia. Realizamos acordo para aquisicdo da Promotiva,
responsavel pela gestdo de correspondentes que fazem parte da Rede Mais BB — rede de
correspondentes bancarios do Banco do Brasil. Entendemos a importancia de seguirmos
promovendo parcerias e assumindo negocios com grandes players do ecossistema financeiro
nacional. Por isso, estamos animados com o potencial dessa operacao e com a aproximacao a essa
respeitavel instituicdo financeira do mercado brasileiro.

A partir de agora, entraremos em um ciclo em que a Companhia dara maior foco no amadurecimento
e destravamento de valor das parcerias celebradas ao longo de 2022, com possiveis transacfes
sendo mais pontuais. Sobre a gestdo de caixa, tendo em vista os Ultimos movimentos realizados
pela Wiz e, nesse sentido, reforgando nosso comprometimento com o crescimento sustentavel do
nosso negoécio, seguimos avaliando os melhores mecanismos de funding da Companhia.
Entendemos o adverso momento de mercado e de timing para discussfes societérias, por isso a
Administracdo busca alternativas que sejam mais adequadas ao atual contexto da Wiz.

Fortalecendo nosso compromisso com a transparéncia e conducdo sustentavel dos nossos
negocios, divulgamos nesse trimestre nosso primeiro relatério anual de sustentabilidade.

Demonstramos nossos avangos na promocao de um ambiente de negdcios ético e na contribuicédo

para a construcdo de uma sociedade com mais igualdade de oportunidades. Nesse sentido, com
muito orgulho anunciamos que a Wiz se tornou signataria do Pacto Global da ONU e passou a fazer
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parte da Rede Brasil, composta por mais de 1.500 instituicGes comprometidas em alinhar valores e
principios para um mercado global mais humano.

Compartilhamos também que com paixdo e 0 nosso jeito Unico de ser, fomos reconhecidos,
novamente, entre as melhores empresas do Brasil para se trabalhar! Esse reconhecimento é fruto
da dedicacao diaria de cada um dos nossos colaboradores que contribuem para a construcao de
um ambiente dindmico, cheio de orgulho e que estimula o desenvolvimento das pessoas para uma
sociedade cada vez melhor.

Apesar das adversidades que os anos de 2022 e 2023 apresentam para o Conglomerado Wiz,
temos a certeza de que seguimos sendo referéncia para o mercado de seguros brasileiro.
Conquistamos essa posicdo criando uma plataforma inovadora, um modelo operacional de
exceléncia e uma cultura forte de resultados. A Wiz segue focada em alcancar a posi¢ao de principal
player do mercado de seguros do pais.

Heverton Peixoto
CEO
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Destaqgues de
Resultados

Os principais destaques do periodo foram:

n . > R$261,1 milhdes em Receita Bruta no 3T22, sendo
Teleconferéncia R$200,0 milhdes das operacdes correntes (ex Rede
de Resultados Caixa), um resultado 76,2% (+R$86,5 milhdes) superior

ao realizado no 3T21;
Com traducao simultanea

para o inglés. > R$762,0 milhdes em Receita Brutano 9M22, 7,7% acima

Data: Sexta-feira, 11 de do 9M21 e um atingimento de 82,8% do piso da projecéo

novembro de 2022 de Receita Bruta divulgada para o ano de 2022 (R$920
milhdes a R$1 bilhdo em Receita Bruta de Prestacdo de
Servicos);

PORT

Horéario: 11:00 (BR) | 09:00 (NY) > No 3722, R$91,5 milhdes em EBITDA Ajustado, com

Webcast: clique agui. crescimento de 11,7% em relagdo ao 3T21. Margem
EBITDA Ajustado de 48,0%, -5,1p.p. vs. 3T21;

ENG P> Lucro Liquido Ajustado de R$68,8 milhdes, +21,4% em

Time: 09:00 a.m. (NY) | relac@o ao realizado no 3T21 e Margem Liquida Ajustado

11:00 a.m. (BR) de 36,1%;

Webcast: cligue aqui.
P Saldo de caixa de R$240,1 milhdes ao final do 3T22,

aumento de 10,2% em relacdo ao 2T22, efeito da maior
A Companhia faz sua geracéao de caixa operacional no periodo;
Apresentacao Publica sobre
Divulgagéo de Resultados
apenas no formato webcast.

p Unidade Bmg Corretora atingiu R$82,3 milhGes em
Receita Bruta, um crescimento de 39,2% (R$23,2
milhdes) vs. o 3T21, passando a representar 31,5% da
Receita Bruta Total da Companhia no trimestre;

p Unidade Wiz Corporate atingiu R$18,0 milh6es em
Receita Bruta, um crescimento de 72,0% (R$7,6
milhdes) vs. o 3T21, reflexo da revisdo estratégica e
operacional realizada na Unidade, com ampliagdo dos
canais de atuacao e portfdlio de produtos.
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https://webcastlite.mziq.com/cover.html?webcastId=33819e74-cc2d-45a4-b655-61a741361854
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Destagues Operacionais

BMG CORRETORA - CRESCIMENTO E DIVERSIFICACAO DE PORTFOLIO

>

Focada na execucao da sua estratégia, que busca a diversificacdo do portfélio de produtos e geracao
de eficiéncia comercial, operacional e financeira, a Bmg Corretora entregou mais um trimestre com
crescimento em seus principais indicadores. No periodo, a Unidade alcangou um prémio emitido
71,5% superior ao 3T21, impulsionado pelas vendas novas, cujo aumento foi de 77,5% na mesma
base de comparacao. Ainda, a Unidade registrou aumento de 39,9% em Receita Bruta e de 115,9%
em EBITDA, com expansao de 8,0p.p. na margem EBITDA. Para os proximos periodos, a Bmg
Corretora planeja lancar trés novos produtos: uma nova modalidade do seguro Prestamista, o seguro
Saulde, desenhado sob medida para os clientes do banco, e o produto de Consércio, expandindo e
diversificando a operacédo de seguridade para aproveitar as oportunidades dos canais de vendas do
Banco Bmg.

IMPACTOS NAO RECORRENTES - REVERSAO DE PROVISAO DE CONTINGENCIA FISCAL

>

Em 26 de setembro de 2018, a Companhia foi autuada pela Receita Federal em relacdo ao
aproveitamento do beneficio fiscal do agio gerado no processo de incorporacdo de empresas
realizado nos anos de 2013, 2014 e 2015. A autoridade tributaria entendeu como indevida a reducao
do pagamento do IRPJ e CSLL do periodo mencionado. A Companhia, entéo, interpds 0 Recurso
Voluntario n. 10120.740742/2018-04, em 12 de agosto de 2019. O Conselho Administrativo de
Recursos Fiscais — CARF apreciou o recurso interposto pela Companhia, e pelo voto de empate em
favor do contribuinte, decidiu favoravelmente ao Recurso Voluntario da Wiz na data de 22 de
setembro de 2022, conforme Fato Relevante divulgado pela Companhia nessa data. Tal decisdo
alterou a classificacdo de perda “provavel” para “possivel” do referido processo, e consequente
estorno do valor provisionado, até a data, no valor de R$ 42,7 milhdes, gerando um efeito positivo
no resultado do 3T22.

PARCERIA WIZ E POLISHOP - INICIO DAS OPERACOES POLISHOP SEGUROS

>

A partir do fechamento da aquisicdo de 50% do capital da Polishop Seguros, em 16 de agosto de
2022, passamos a consolidar, a partir desse trimestre, o resultado dessa operagéo. A Polishop
Seguros atua na comercializagédo de produtos de seguridade por meio dos canais de distribuicdo da
Polishop, companhia referéncia no varejo brasileiro, destacando-se por seu formato de vendas e
atendimento ao consumidor totalmente integrado, que inclui TV prépria, mais de 160 lojas fisicas
préprias, marketing direto, revista, e-commerce, midias sociais e televendas. A subsidiaria possui
outorga de exploracdo exclusiva dos canais de distribuicdo da Polishop por 10 anos, desde
agosto/2022. No 3T22, a Unidade adicionou R$1,2 milhdo em Receita Bruta a Wiz e ja iniciou a
implementacéo de seu plano estratégico, promovendo campanhas de incentivo em todos os canais
de venda e treinamentos dos times comerciais. Além disso, a Polishop Seguros iniciou a operacgédo
com uma nova seguradora — Ezze Seguros, permitindo a ampliagcéo do portfolio de produtos elegiveis
a seguros.

EXPANSAQ DO SEGMENTO CANAL INDIRETO - AQUISICAO DA PROMOTIVA

» Em 09 de novembro, a Wiz celebrou acordo para aquisicdo de 100% das ac¢des de emissédo da

Promotiva S.A., a principal gestora de correspondentes bancarios do Banco do Brasil S.A. A
aquisicao se dara pelo preco total estimado entre R$75,0 milhdes e R$85,0 milhdes, a depender da
performance da Promotiva. A Promotiva, mediante a celebragdo de um novo contrato com o BB,
continuara atuando como uma das gestoras de correspondentes do BB por 5 anos, contados do
fechamento da aquisicao, para distribuicdo de Crédito Pessoa Fisica, conta corrente e cartéo.
Atualmente, a Promotiva conta com centenas de parceiros credenciados, com atuacdo em mais de
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trés mil municipios do pais, e foi responsavel pelo desembolso de R$10,9 bilhdes em crédito para
Pessoa Fisica no ano de 2021. Essa aquisi¢ao esta alinhada a um dos principais pilares de negocios
da Wiz, o segmento de Canais Indiretos, no qual a Companhia ja tem atuacéo desde 2017 por meio
de sua subsidiaria Wiz Parceiros. O fechamento e a efetiva realizagcao da aquisicao estéo sujeitos
as condicdes suspensivas usuais a esse tipo de transacéo. Detalhes da transacéo estao disponiveis
em Fato Relevante publicado em 09 de novembro de 2022.

WIZ CONSEG - EXPANSAO DOS CANAIS DE ATUACAO

>

Seguindo a estratégia de crescimento inorganico e observando as oportunidades de presenca,
relacionamento e aumento da rentabilidade dos balcdes concessionarios, a Wiz Conseg adquiriu o
controle acionario das corretoras dos Grupos Le Lac e Primavia. O Grupo Le Lac possui atualmente
11 concessionarias de veiculos multimarcas no estado do Parand, e o Grupo Primavia € um dos
maiores grupos concessionarios da marca Fiat no Brasil, possuindo atualmente 28 pontos de vendas.
Dessa forma a Wiz Conseg impulsiona seus resultados expandindo sua atuacdo em redes de
concessionarias parceiras de maneira omnichannel.

ESG NA WIZ - PACTO GLOBAL DA ONU E RELATORIO DE SUSTENTABILIDADE

>

Fortalecendo nosso compromisso com a transparéncia e conducdo sustentavel dos nossos
negoécios, divulgamos no 3T22 nosso 1° Relatério Anual de Sustentabilidade, adotando os
direcionamentos do Global Reporting Initiative (“GRI”) para a divulgagéo de informagdes sobre os
aspectos sociais, de governanga corporativa e ambientais da Companhia com relagcdo ao exercicio
de 2021. Demonstramos nossos avancos na promoc¢do de um ambiente de negécios ético e na
contribuicdo para a construcdo de uma sociedade com mais igualdade de oportunidades. O
documento estabelece também as metas de sustentabilidade a serem implementadas ainda em
2022 pela Companhia. Além disso, nesse trimestre, a Wiz se tornou signataria do Pacto Global da
ONU e passou a fazer parte da Rede Brasil, a maior iniciativa de sustentabilidade empresarial do
mundo, com mais de 1,5 mil membros no Brasil. Essa iniciativa tem o propdsito de mobilizar a
comunidade empresarial na adogéo e promocao, em suas praticas de negdcios, de dez principios
universalmente aceitos nas areas de direitos humanos, trabalho, meio ambiente e combate a
corrupcao.

GPTW RANKING NACIONAL

» Pela 52 vez consecutiva, fomos premiados pelo Great Place To Work (GPTW) como uma das

Melhores Empresas para se trabalhar no Brasil! Esse reconhecimento é fruto da dedicacéo diaria de
cada um dos nossos colaboradores que contribuem para a constru¢do de um ambiente dinamico,
cheio de orgulho e que estimula o desenvolvimento das pessoas para uma sociedade cada vez
melhor.
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Sumario de Resultados

11 Resultado Consolidado

Resultado Consolidado (R$ MM)] 3T22 3721 A% omM22 oM21 A%
Receita Bruta Corrente (ex Rede Caixa) 200,0 113,5 76,2% 580,9 318,2 82,6%
Receita Bruta 261,1 212,5 22,9% 762,0 707,7 7,7%
Impostos sobre receita (22,5) (18,5) 21,5% (63,6) (69,1) -7,8%
Comissdes! (47,8) (39,6) 20,6% (134,6) (106,9) 26,0%
Receita Liquida Ex Comissdes 190,8 154,3 23,6% 563,7 531,8 6,0%
Custos e despesast (55,6) (71,7) -22,4% (237,0) (227,6) 4,1%
Outras Receitas e Despesas (0,8) (17,1) - 9,8 (17,5) -
EBITDA Gerencial 134,4 65,6 104,9% 336,4 286,6 17,4%
Margem EBITDA! 70,5% 42,5% 28,0p.p. 59,7% 53,9% 5,8p.p.
Lucro Liquido 68,2 25,8 163,9% 177,2 164.,4 7,8%
Margem Liquidat 35, 7% 16,7% 19,0p.p. 31,4% 30,9% 0,5p.p.
Lucro Liquido Atribuivel a Controladores 52,2 22,0 137,5% 120,8 152,8 -20,9%

1 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sdo apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, bem como, as margens passam a ser

calculadas sobre a receita liquida ex comissdes, com reapresentacéo dos dados histéricos.

Receita Bruta

RS$261,ImMm

3Tee

+22,9%
YoY

4

EBITDA Gerencial

RS134,4MM +104,9%

37122 YoY
¢

Lucro Liquido

RS68,2MM  +163,9%

3T22 YoY
¢

Lucro Liquido Atribuivel aos

Controladores

RS$52,2MM  +137,5%

3722 YoY

4

No 3T22, nossa Receita Bruta atingiu R$261,1 milhdes,
sendo R$200,0 milhdes nas operagcbes correntes (ex
Rede Caixa), um resultado 76,2% (+R$86,5 milhdes)
superior ao realizado no 3T21. Esse desempenho é
reflexo da consolidacdo da estratégia da Companhia
focada na diversificacdo de negdécios. Destaque para o
desempenho da Bmg Corretora, que apresentou
crescimento de R$23,2 milh&es no indicador vs. o0 3T21
(+39,2%), para o resultado da BRB Seguros, que
adicionou R$44,7 milhdes a Receita Bruta do periodo e,
por fim, para o resultado da Wiz Corporate, que atingiu
R$18,0 milhdes em Receita Bruta (+72,0% vs. 3T21), o
maior resultado da sua série histérica.

O EBITDA Gerencial apresentou crescimento de 104,9%
(ou +R$68,8 milhdes) no 3T22 vs. o 3T21 impulsionado
pelo resultado operacional atingido no periodo (+R$9,7
milhdes, ou +11,6%), bem como por efeitos nédo
recorrentes ocorridos nos trimestres. No 3T22, a
Companhia registrou em “Custos e Despesas” reverséo
de provisdo de contingéncias fiscais, gerando efeito
positivo no valor de R$42,7 milhdes. Ja no 3T21,
registramos uma despesa extraordinaria em “Outras
Receitas/Despesas”, no valor de R%$16,4 milhdes,
decorrente da provisdo de despesas com o Plano de
Incentivo de Longo Prazo “PILP” de executivos da
Companhia (Phantom Options). Adiante, detalharemos
esses efeitos.
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O Lucro Liquido apresentou crescimento de 163,9% no 3T22 vs. 3T21, impulsionado pelos pontos
mencionados acima e por efeitos extraordinarios ocorridos na linha de “IR/CSLL”, no 3T22 e no
3T21, sendo parcialmente compensado por um pior desempenho nas linhas de “Depreciacéo e
Amortizacdo” e “Resultado Financeiro”.

1.2 Resultado Consolidado Ajustado

EBITDA Ajustado (R$ MM) 3722 37121 A% IM22 IM21 A%
EBITDA Gerencial 134,4 65,6 104,9% 336,4 286,6 17,4%
Recuperagao Tributaria 0,2) - - (1,4) (3,0) -52,7%
Contingéncias Fiscais (42,7) - - (42,7) - -
Incentivo Longo Prazo Executivos - 16,4 - - 16,4 -
EBITDA Ajustado 91,5 82,0 11,7% 292,3 299,9 -2,5%
Margem EBITDA Ajustada 48,0% 53,1% -5,1p.p. 51,9% 56,4% -4,5p.p.

Neste trimestre, foram realizados os seguintes ajustes em EBITDA:

P> Recuperacgéo Tributaria: efeito do reconhecimento de R$0,2 milhao referente a recuperacao tributaria
nao recorrente.

P Contingéncias Fiscais: ajuste de R$42,7 milhdes referente a reversao de provisédo de contingéncias
fiscais.

P Incentivo Longo Prazo Executivos: efeito do reconhecimento, no 3T21, de R$16,4 milhdes referente
a provisdo de despesas com o Plano de Incentivo de Longo Prazo — PILP (phantom options)
outorgado aos executivos da Companhia, conforme detalhado no Formulario de Referéncia e
Demonstragdes Financeiras.

Lucro Liquido Ajustado (R$ MM) 3T22 3T21 A% 9M22 oaM21 A%
Lucro Liquido 68,2 25,8 163,9% 177,2 164,4 7,8%
AVP aquisicdes 11,5 59 95,2% 32,0 19,9 60,6%
Amortizagado ativos intangiveis aquisi¢cdes 12,1 2,9 315,0% 34,1 10,0 240,5%
Ajustes monetarios 15 1,0 48,7% 3,9 3,6 7,5%
Impairment/Earn-out 3,8 2,4 60,7% 3,8 4,2 -7,8%
Ganho/Perda de Capital 1,7 2,3 -23,7% 2,4 2,6 -8,5%
Variagdo Cambial 1,6 - - 1,6 - -
Recuperagéo Tributéria (0,1) - - (0,9) (2,0) -52,7%
Contingéncias Fiscais (28,2) - - (28,2) - -
IR/CS sobre Incentivo de Longo Prazo (3,4) - - (12,2) - -
Incentivo Longo prazo Executivos - 16,4 - - 16,4 -
Lucro Liquido Ajustado 68,8 56,7 21,4% 213,6 2191 -2,5%
Margem Liquida Ajustada 36,1% 36,7% -0,7p.p. 37,9% 41,2% -3,3p.p.

No Lucro Liquido do 3T22, além dos efeitos mencionados no EBITDA Ajustado, apresentados a
valores liquidos, foram realizados os seguintes ajustes de efeitos ndo recorrentes em resultado:

> AVP Aquisi¢des: efeitos do Ajuste a Valor Presente (AVP) das parcelas futuras dos custos de
aquisicao da Inter Seguros (R$1,3 milhdo), da Bmg Corretora (R$2,7 milhdes) e da BRB Seguros
(R$7,5 milhges).
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Amortizacao Intangiveis Aquisi¢cdes: despesas liquidas com amortizacdo dos ativos intangiveis
reconhecidos com as aquisi¢des da Finanseg (R$0,8 milh&o), Barigui Corretora (R$0,1 milhdo), Bmg
Corretora (R$2,6 milhdes) e BRB Seguros (R$8,7 milhdes). A amortizacédo registrada na BRB
Seguros refere-se ao intangivel decorrente do Contrato Comercial que garante exclusividade de
atuacédo nos balc6es do Banco BRB para a BRB Seguros, pelo prazo de 20 anos, registrado ao valor
de R$0,95 bilh&o. Esse valor sera amortizado mensalmente ao longo da vida do contrato.

Atualizacdo Monetaria Earn-out AquisicOes: ajuste de R$1,5 milhdo decorre da atualizacao
monetaria das parcelas de earn-out a pagar do custo de aquisicdo da Inter Seguros.

Impairment/Earn-out Aquisi¢des: ajuste de R$3,8 milhBes decorre do reconhecimento de ajustes nas
parcelas de earnout a pagar da aquisicdo da Bmg Corretora.

Ganho/Perda de Capital Aquisi¢Bes: ajuste de R$1,7 milh&o decorrente do efeito liquido de perda de
capital referente a distribuicdo desproporcional de dividendos em empresas controladas.

Variagdo Cambial: ajuste de R$1,6 milhdo decorrente de variagdo cambial de swap contratado na
Polishop Seguros. A Unidade realizou em setembro/2022 a captagédo de um empréstimo CCB/4131,
a taxa de 6,25% ao ano com pagamento de juros semestrais e vencimento em 5 anos (2027). Para
esta divida foi contratado um instrumento swap de CDI acrescido de 2,80% ao ano. Dessa forma,
registramos no trimestre, uma despesa financeira de R$2,5 milhdes (R$1,6 milhdo em valores
liguidos) em variagdo cambial referente ao swap. A captacéo desses recursos pela subsidiaria estava
prevista nos acordos de aquisicao.

IR/CS sobre PILP: ajuste de R$3,4 milhdes decorrente da alteracdo no entendimento acerca da
dedutibilidade dos valores pagos de Incentivo de Longo Prazo para executivos na apuracao de
IR/CSLL, gerando impacto positivo na linha de IR/CSLL.
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1.3 Projec6es de Resultados

A partir dos resultados alcangados no acumulado do ano (R$762,0 milhes em Receita Bruta), a
Companhia entende que estd no caminho para atingir a projecdo financeira de Receita Bruta da
Prestacdo de Servicos entre R$920.000.000,00 (novecentos e vinte milhdes de reais) e
R$1.000.000.000,00 (um bilhdo de reais), em bases consolidadas, para o exercicio social a se
encerrar em 31 de dezembro de 2022.
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Resultado Consolidado Wiz

Nessa secdo, detalharemos o resultado consolidado da Companhia apos ajustes de consolidacéo,
detalhando as principais variacées no resultado do Grupo.

2.1 Receita Bruta

No 3T22, atingimos Receita Bruta de R$261,1  Evolucdo daReceita Bruta | RS milhdes

milhdes, sendo R$200,0 milhdes das operacdes l—_—|
_22,9%
correntes (ex Rede Caixa), um resultado 76,2%

(+R$86,5 milhdes) superior ao realizado no 3T21. 266,9 2611
. - 234,0

Esse desempenho é reflexo da consolidagéo da 2125 1944
estratégia da Companhia focada na diversificagao

9 - P ; _Q 13,5 1727 208,2 200,0
das operacdes, em curso ao longo dos ultimos 134 :
anos. No trimestre, destaque para o desempenho

: : i 90 604 612 587 61

das seguintes Unidades de Negécio: (i) BRB : ! g z
Seguros, que adicionou R$44,7 milhGes a Receita 3721 4121 1T22 2122 3722

Bruta Consolidada no trimestre, (ii) Bmg Corretora,
gue apresentou crescimento de 39,2% (ou R$23,2
milhdes) vs. 0 3T21, impulsionado pela performance de vendas do produto Prestamista e (iii) Wiz
Corporate (+72,0% ou R$7,5 milhfes), que atingiu 0 maior resultado da sua série historica, e teve
o resultado impulsionado pela receita de estoque, efeito da estratégia focada na venda de produtos
de recorréncia de pagamento. Na secao de “Desempenho por Unidade de Negdécios” detalharemos
nossas operacoes. A linha “Run-Off Rede Caixa”, como pode ser visto na tabela abaixo, contém o
resultado do estoque de receitas contratado junto ao balcdo CAIXA, que continuard a gerar
resultados para a Wiz ao longo dos préximos anos. A partir do 4721, a Companhia realizou a
migracgao das receitas dos produtos “Patrimoniais” do “Run-Off Operagdo Caixa” para a “Wiz Concept”,
que realiza a gestdo da carteira do produto. Além disso, passou a reconhecer estornos de comissao
do produto Prestamista da Operagdo Caixa. Esses efeitos justificam a queda na receita da linha de
“Run-Off Caixa”, conforme detalhado na secdo de “Rede Caixa” na secao 3.2 deste release.

Rede Caixa  m Operagdes Correntes

Receita Bruta Segmento (R$ MM) 3T22 3721 A% 9M22 oM21 A%
BMG Corretora 82,3 59,1 39,2% 220,6 154,7 42,6%
BRB Seguros 44,7 - - 152,2 - -
Wiz Conseg 4,2 2,8 49,7% 11,1 7,2 52,8%
Balcdes 131,1 61,9 111,8% 383,8 161,9 137,0%
Wiz Concept? 35,3 25,3 39,3% 100,5 74,2 35,4%
Enablers 3583 2583 39,3% 100,5 74,2 35,4%
Wiz Parceiros 14,3 14,5 -1,0% 45,6 43,3 5,2%
Canal Indireto 14,3 14,5 -1,0% 45,6 43,3 5,2%
Wiz Corporate3 18,0 10,4 72,0% 457 34,1 34,0%
Corporate 18,0 10,4 72,0% 45,7 34,1 34,0%
Demais Unidades de Neg6cios? 1,3 1,3 -3,1% 53 4.7 14,4%
(R:gicxe;;a Hiz Cerepl e (o 2l 200,0 1135 76.2% 580,9 318,2 82,6%
Run-Off Operacao Caixa 61,1 70,0 -12,8% 181,0 215,6 -16,0%
Vendas Novas Operacéo Caixa - 29,0 - - 173,9 -
Receita Bruta Consolidada 261,1 212,5 22,9% 762,0 707,7 7,7%

1 Composto pelas Unidades: Wiz Engagement, Wiz BBx, Wiz B2U (até junho de 2021) e GR1D (até abril de 2021) e Wiz Beneficios (até junho de 2022). 2
Antiga Wiz BPO. 3Wiz Beneficios passou a ser consolidada na Wiz Corporate a partir de julho de 2022.
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Participacdo das Unidades de Negdcio na Receita Bruta Total da Companhia (YTD)

No 9M22, 50,4% da Receita Bruta da Companhia foi proveniente do segmento balcdes, composto
pelas Unidades Bmg Corretora (28,9%), BRB Seguros (20,0%) e Wiz Conseg (1,5%).

Receita Total

(R$ MM)
9M18 43% 36% 2% 9% 8% 3% 482,8
ImM21 25% 30% 22% 10% 6% 5%2% 707,7
9Mm22 24% 29% 20% 13% 6% 6% 2% 762,0

BVenda Nova Caixa

B Run-Off Caixat

BBMG Corretora

BBRB Seguros

BWiz Concept BWiz Parceiros BWiz Corporate mOutras

1 Para os anos de 2018 a 2020, considera-se “Run-Off Caixa” como o estoque de receitas da Unidade Wiz Rede apurado no periodo. A partir de 2021, o
“Run-Off Caixa” € composto apenas pela receita auferida nos contratos vendidos até 14 de fevereiro de 2021.

2.2 Comissbes

A partir do 2T22, passamos a apresentar os repasses de comissfes a terceiros segregados de
nossas bases de custos e despesas, com o objetivo de otimizar a avaliagdo da eficiéncia de nossas
operagdes. As comissdes representam remuneragdes recebidas por nossas Unidades de Negdcios
gue sao repassadas a parceiros comerciais pela atuacdo conjunta na execucédo comercial dessas
operacdes. No trimestre, observamos um aumento de 30,6% em repasses de comisséo vs. 0 3T21,
impulsionado pelos repasses realizados na Unidade Bmg Corretora, diretamente relacionado ao
resultado de Receita Bruta alcangado no periodo.

2.3 Custos, Despesas e Outros

No 3T22, nossos Custos e Despesas apresentaram reducdo de 22,4% (ou R$16,1 milhdes) em
relacdo ao mesmo periodo do ano anterior, devido, principalmente, a reversao de provisao de
contingéncias fiscais, conforme detalhado adiante. J& na linha de Outras Receitas e Despesas,
apresentamos resultado negativo de R$0,8 milhdo no 3T22, devido ao pagamento de bdnus de
performance na subsididria Wiz Conseg.

Custos (R$ MM) 3722 3721 A% oM22 oM21 A%
Custost (50,1) (42,0) 19,4% (152,1) (129,2) 17,7%
Despesas Gerais e Administrativas? (5,5) (29,7) -81,5% (85,0) (98,5) -13,7%
Custos e Despesast (55,6) (71,7) -22,4% (237,0) (227,6) 4,1%
Outras Receitas/Despesas (0,8) (17,1) -95,4% 9,8 (17,5) -

1 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sdo apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, com reapresentagéo dos dados historicos.
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Headcount

O gasto com pessoal constitui 0 principal componente dos nossos Custos e Despesas, atingindo,
no 3722, o montante de R$71,0 milhdes. Nesse trimestre, tivemos 0 aumento de 438 colaboradores
(+28,3%) em relacdo ao 3T21, impactado pela incorporagao do time da Unidade BRB Seguros. Na
Wiz Conseg, tivemos um aumento de 57 colaboradores em relacdo ao mesmo trimestre do ano
passado, devido a expansdo da operacao para atendimento de novos parceiros comerciais. Nas
demais Unidades, as principais variacbes s&o explicadas pela evolugcdo e maturacdo das

operacoes.

A seguir, apresentamos uma tabela com a variagéo de headcount no periodo:

Headcount 3722 3721 A% 9M22 9M21 A%
Rede Caixa 2 7 -71,4% 6 107 -94,1%
BMG Corretora 35 22 59,1% 30 20 47,5%
BRB Seguros 300 - - 293 - -
Wiz Conseg 67 10 570,0% 64 10 536,7%
Wiz Concept 933 962 -3,0% 973 930 4,6%
Wiz Parceiros 119 124 -4,0% 130 96 34,9%
Wiz Corporate 171 123 39,0% 152 119 27,5%
Outras Unidades 18 32 -43,8% 36 41 -11,4%
Unidades de Negdcios 1.645 1.280 28,5% 1.683 1.323 27,2%
Corporativo 338 265 27,5% 324 252 28,5%
Headcount Total * 1.983 1.545 28,3% 2.008 1.576 27,4%

1 Posicdo final do trimestre em 3T22 e 3T21 e média das posi¢cdes nos trimestres em 9M22 e 9M21.

2.3.1 Custos

No 3T22, os custos totalizaram R$50,1 milhdes, uma expansdo de 19,4% em relacdo ao 3T21,
impactados principalmente pela incorporacdo da Unidade BRB Seguros a partir do 1722, e pelas
Unidades Wiz Parceiros e Wiz Corporate, que apresentaram aumento de custos em fungcdo dos
maiores investimentos em times para expansao dos negocios.

Custos (R$ MM) 3722 3721 A% oIM22 oM21 A%
BMG Corretora (3,8) (3,5) 9,1% (14,0) (8,2) 69,5%
BRB Seguros (6,3) - 0,0% (19,2) - 0,0%
Wiz Conseg (2,2) 0,4) 392,3% (5,9) 1,1) 418,5%

Balcdes (12,3) (4,0) 211,7% (39,0) (9,4) 316,5%
Wiz Concept? (21,3) (19,7) 8,0% (63,0) (52,0) 21,2%
Wiz Parceiros (6,5) (4,9) 34,0% (19,9) (13,7) 45,5%
Wiz Corporate? (9,2) (7,2) 27,7% (24,4) (18,5) 31,3%
Outras Unidadest (0,6) (1,8) -64,3% (5,6) (10,0) -43,8%

Demais Unidades de Negocios (37,7) (33,6) 12,2% (112,8) (94,2) 19,8%

ggfxt:)s Uit Coirziies (tireee (50,0) (37,5) 333% = (151,8) @ (103,6)  46,6%
Rede Caixa (0,1) (4,4) -97,6% 0,2) (25,6) -99,2%

Custos Totais (50,1) (42,0) 19,4% (152,1) (129,2) 17,7%

A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sdo apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, com reapresentacdo dos dados histéricos. 1
Composto pelas Unidades: Wiz Engagement, Wiz BBx, Wiz B2U (até junho de 2021) e GR1D (até abril de 2021) e Wiz Beneficios (até junho de 2022). 2
Antiga Wiz BPO. 3Wiz Beneficios passou a ser consolidada na Wiz Corporate a partir de julho de 2022.
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Nesse trimestre, nossos custos foram impactados, principalmente, pelas seguintes Unidades de
Negécio: BRB Seguros, Wiz Parceiros e Wiz Corporate. Na BRB Seguros, o custo € associado a
incorporacdo da Unidade de Negdcio ao Grupo Wiz a partir de janeiro de 2022, com destaque para
a linha de “Pessoal’, rubrica relevante na Companhia em funcdo do seu modelo de negocios. Na
Wiz Parceiros, o aumento de 34,0% (R$1,7 milhdo) no trimestre foi majoritariamente devido ao
incremento nos custos com Pessoal (salérios, encargos e beneficios), devido a anualizagdo dos
investimentos realizados na Unidade para atendimento de novos parceiros comerciais. Por fim, na
Wiz Corporate tivemos uma ampliagdo nos custos de 27,7% (R$2,0 milh6es) sobre 0 mesmo
trimestre do ano passado, principalmente devido ao aumento de headcounts da unidade, efeito do
investimento no time comercial para alavancar a expansao da operacao, bem como pela absorcéo
da unidade Wiz Beneficios a partir deste trimestre, que anteriormente era alocada em “Outras
Unidades”.

2.3.2 Despesas e Outros

No 3T22, nossas Despesas Gerais e Administrativas totalizaram R$5,5 milh&es, devido a um efeito
positivo extraordinario ocorrido nas despesas “Fiscais e Legais”, apresentado na tabela abaixo na
linha de “Outros”, conforme detalhado a seguir.

Despesas (R$ MM) 3T22 3T21 A% oM22 oM21 A%
Pessoal (29,9) (18,0) 66,0% (78,8) (56,2) 40,2%
Servigos de Terceiros (2,6) (2,6) 1,3% (10,3) (14,7) -30,2%
Tecnologia e Telecom (3,6) (3,1) 15,6% (11,3) (11,5) -1,5%
Infraestrutura e Ocupagao (1,2) (0,6) 91,4% (4,9 (2,5) 94,0%
Outros 31,9 (5,3) -699,1% 20,3 (13,6) -249,6%

Gerais e Administrativas?® (5,5) (29,7) -81,5% (85,0) (98,5) -13,7%

Outras Receitas/Despesas (0,8) (17,1) -95,4% 9,8 (17,5) -

1 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sdo apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, com reapresentacao dos dados histéricos.

Seguem abaixo as principais variagdes das despesas gerais e administrativas:

> Pessoal: o aumento de R$11,9 milhdes (+66,0%) no 3T22 vs. o 3T21 nas despesas do pacote de
Pessoal decorre (i) do aumento na Provisdo de Participacdo nos Lucros, devido ao maior resultado
alcangcado no acumulado do ano (+R$4,2 milhdes), (i) da incorporacdo de despesas provenientes
da operacdo BRB Seguros (+R$4,4 milhdes), (iii) além do aumento no headcount Corporativo e do
dissidio coletivo.

» Infraestrutura e Ocupacdo: o aumento de R$0,6 milhdo (ou 91,4%) no 3T22, quando comparado
com o mesmo periodo de 2021, decorre, essencialmente, da incorporacdo dos gastos da unidade
BRB Seguros.

P Outros: o resultado positivo de R$31,9 milhdes decorre de reversao de provisdo de contingéncias
fiscais, no valor de R$42,7 milhdes. Em 26 de setembro de 2018, a Companhia foi autuada pela
Receita Federal em relacao ao aproveitamento do beneficio fiscal do agio gerado no processo de
incorporacdo das empresas Boxe Participacdes Ltda., CST Participacbes Ltda e Par Holding
Corporativa S.A. O aproveitamento questionado ocorreu nos anos de 2013, 2014 e 2015. A
autoridade tributaria entendeu como indevida a reducéo do pagamento do IRPJ e CSLL do periodo
mencionado. O Conselho Administrativo de Recursos Fiscais — CARF apreciou o Recurso Voluntario
n. 10120.740742/2018-04, interposto, pela WIZ, em 12 de agosto de 2019, e pelo voto de empate
em favor do contribuinte, decidiu favoravelmente ao Recurso Voluntario da Wiz na data de 22 de
setembro de 2022, conforme Fato Relevante divulgado pela Companhia nessa data. Tal deciséo
alterou a classificagéo de perda “provavel” para “possivel” do referido processo, e consequente
estorno do valor provisionado, até a data, no valor de R$ 42,7 milhdes.
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Outras Receitas/Despesas

A linha de Outras Receitas/Despesas totalizou um resultado negativo de R$0,8 milhdo no 3722
devido ao pagamento de bonus de performance na Unidade Wiz Conseg, conforme previsto no
contrato de aquisigdo da Barigui Corretora, no valor de R$1,2 milhdo. No 3T21, o resultado negativo
de R$17,1 milhdes foi devido, majoritariamente, a provisdo do Plano de Incentivo de Longo Prazo
“PILP” (Phantom Options) no montante de R$16,4 milhdes.

2.4 Lucro Liquido

Nesse trimestre, nosso Lucro Liquido apresentou crescimento de R$42,3 milh&es, ou 163,9% em
relacdo ao mesmo periodo do ano anterior. Esse resultado foi impactado pelo melhor desempenho
operacional, com crescimento de 104,9% no EBITDA, e por efeitos extraordinarios ocorridos na
linha de “IR/CSLL”, no 3T22 e no 3T21, sendo parcialmente compensado por um pior desempenho
nas linhas de “Depreciagcéo e Amortizagdo” e “Resultado Financeiro”. A seguir, detalharemos esses
e 0s demais impactos no lucro liquido do trimestre. A margem liquida no 3T22, calculada sobre
receita liquida ex comissoes, foi de 35,7%, uma expansao de 19,0p.p. vs. 0 3T21.

41,9%

' 35,7%

32,7% 32,0({0 ________ m\ 29,3% 29,4% 29,1% -
) S 15,2% -7 i “16,7% e TTTTTTIITIITIIT T
81,0 750
63,6 414 51,7 57.3
225 25,8 ’
3720 4720 1Te1 272l 3Te1 4721 1T22 2Tee 3Tee
Lucro Liqguido-em RS MM~ -----. % Margem Liquida?

3 A partir do 2T22, as margens passam a ser calculadas sobre a receita liquida ex comissdes, com reapresentacédo dos dados histéricos.

Indicador (R$ MM) 3T22 3T21 A% omM22 IM21 A%
EBITDA 134,4 65,6 104,9% 336,4 286,6 17,4%
Earn-Out, Impairment e Outros ,7) (7,2) -75,5% 4,7) (9,3) -49,8%
Depreciacdo e Amortizagéo (21,8) (6,9) 217,5% (60,9) (22,7) 168,9%

MEP 7,5 6,4 17,8% 18,1 17,9 1,2%
Resultado Financeiro (27,2) (6,7) 305,8% (56,3) (21,9) 156,9%
IR/CSLL (23,1) (25,6) -9,4% (55,5) (86,2) -35,6%

Lucro Liguido Contabil 68,2 25,8 163,9% 177,2 164,4 7,8%
Margem Liquidat 35,7% 16,7% 19,0p.p. 31,4% 30,9% 0,5p.p.
Part. de nao controladores 15,9 3,8 315,4% 56,3 11,7 382,7%
Lucro Liquido Atribuivel Control. 52,2 22,0 137,5% 120,8 152,8 -20,9%

1 A partir do 2T22, as margens passam a ser calculadas sobre a receita liquida ex comissdes, com reapresentacdo dos dados historicos

Seguem abaixo os destaques do periodo:

> Earn-Out, Impairment e Outros: Nesse trimestre, o resultado negativo de R$1,7 milhao decorre do
reconhecimento de perdas de capital de investimentos em empresas controladas.
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> Depreciacdo e Amortizacao: o aumento de 217,5% apresentado no 3T22 em relagdo ao mesmo

periodo do ano anterior € devido, especialmente, ao inicio do reconhecimento da amortizacédo do
intangivel “Contrato Comercial” reconhecido com a aquisi¢ao da BRB Seguros e da Bmg Corretora.

MEP — Método de Equivaléncia Patrimonial: no 3T22, registramos o valor de R$7,5 milhdes de
equivaléncia patrimonial, sendo R$8,0 milhdes referente a participacdo da Companhia no resultado
da Inter Seguros e -R$0,4 milhdo referente a participagédo no resultado da ben.up (antiga Bentech).

Resultado Financeiro: no 3T22, apresentamos um resultado financeiro negativo de R$27,2 milhdes,
devido a maior despesa financeira no periodo, impactada pelo reconhecimento do AVP referente a
aquisicdo da BRB Seguros e dos juros remuneratérios reconhecidos referentes a primeira emissao
de Debénture da Companhia, realizada em agosto de 2021. No trimestre registramos uma despesa
financeira extraordinaria devido ao reconhecimento de ajustes nas parcelas de earnout a pagar da
aquisicdo da Bmg Corretora. Ainda, a subsidiaria Polishop Seguros realizou em setembro/2022 a
captacao de um empréstimo CCB/4131, a taxa de 6,25% ao ano com pagamento de juros semestrais
e vencimento em 5 anos (2027). Para esta divida foi contratado um instrumento swap de CDI
acrescido de 2,80% ao ano. Dessa forma, registramos no trimestre, uma despesa financeira de
R$2,5 milhdes em variacdo cambial referente ao swap. A captacéo desses recursos pela subsidiaria
estava prevista nos acordos de aquisicao.

IR/CSLL: no 3T22 nossos gastos com IR/CSLL apresentaram reducao de R$2,4 milhdes (ou -9,4%)
em relacdo ao 3T21, devido a alteracédo no entendimento acerca da dedutibilidade dos valores pagos
de Incentivo de Longo Prazo para executivos na apuracéo de IR/CSLL. Desde 2017, esses valores
vinham sendo considerados indedutiveis para fins de apuracdo de IR/CSLL tendo ocorrido uma
reinterpretacdo da norma a partir do 1T22. Assim, reconhecemos parte da recuperacdo desses
valores, gerando um impacto positivo de R$3,4 milhdes no 3T22. A aliquota efetiva no periodo foi de
25,3%, 24,4p.p. inferior ao apresentado no 3T21.

2.5 Fluxo de Caixa

Encerramos 0 3T22 com saldo de caixa de R$240,1 milhdes. Nossa geracao de caixa operacional
de R$43,4 milhdes representa, basicamente, o nosso lucro liquido apurado no 3T22, adicionado de

variacfes no capital de giro do trimestre.

Fluxo de Caixa (R$ MM) 3T22 2722 1T22 4721 3721
Lucro Liquido 68,2 57,3 51,7 41,4 25,8
Depreciacdo e Amortizagédo 21,8 20,7 18,5 6,1 6,9
Capital de Giro (43,3) 43,1 (45,8) (9,6) 3,3
Capex (3,2) (6,9) (6,0) (4,2) (5,4)
Geracdao de Caixa Operacional 43,4 114,2 18,4 33,6 30,7
Investimentos (5,4) (43,6) (299,4) (12,3) (21,1)
Dividendos (7,8) (27,1) - (83,3) (9,0)
Financiamentos (8,1) 6,6 3,7) 4.8 223,1
Qutros - - - (19,5) 16,9
Saldo de Caixa Inicial 218,0 167,9 452,6 529,4 288,8
Fluxo de Caixa 22,1 50,1 (284,7) (76,8) 240,7
Saldo de Caixa Final 240,1 218,0 167,9 452,7 525,9

As principais variacdes que impactaram o fluxo de caixa do periodo foram:
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Capital de Giro: a variagcao de R$ 43,3 milhdes no Capital de Giro é decorrente, principalmente, da
reducdo no saldo de Provisédo para Contingéncias, apés baixa de provisao de contingéncia realizada
no trimestre, conforme detalhado na secéo 2.3.2 deste Release de Resultados.

Investimentos: o fluxo de investimento no 3722, no valor de R$5,4 milhdes decorre do desembolso
de: (i) R$11,3 milhdes referente a ultima parcela de Earn-Out da aquisi¢céo da Finanseg, encerrando
o Contas a Pagar dessa aquisicdo neste trimestre e (i) R$7,9 milhdes devido a aquisicdo de
participacdo remanescente na Wiz Concept (antiga Wiz BPO). Esses desembolsos foram
parcialmente compensados por efeitos positivos gerados no fluxo de caixa decorrentes da
contabilizacdo do Ajuste a Valor Presente (AVP) e Atualizacdo Monetaria das aquisicdes realizadas
pela Companhia, no valor de R$13,8 milhes.

Dividendos: no trimestre foram pagos R$7,8 milhdes em dividendos a acionistas ndo controladores
de nossas empresas controladas.

Financiamentos: O fluxo de R$8,1 milhdes apresentado é referente ao pagamento da segunda
parcela dos juros remuneratorios da 12 Emissao de Debéntures da Companhia, no valor de R$16,2
milhdes, sendo parcialmente compensado pelos juros remuneratdrios reconhecidos em resultado no
periodo.
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Desempenho por Unidade de Negocios

3.1 Conciliacao do Resultado Gerencial por U.N. e o Resultado Contabil Consolidado

Nessa secdo do relatério, utilizamos critérios gerenciais para apresentacdo do resultado da Companhia detalhado por Unidade de Negdécios (U.N.).
Em relagcédo ao resultado contabil, esses critérios gerenciais afetam a abertura entre as U.N.s do grupo apresentadas na sec¢ao anterior, mas néao
alteram o EBITDA ou o lucro liguido. Essa abertura permite fazer andlises a partir da visdo da administracao sobre os negdcios e sdo demonstradas

na tabela abaixo:

Rede

Resultado 3T22 : BMG BRB Wiz Wiz Wiz Wiz Outras Corpo- o ~ . Inter
(em RSMM) Rﬁ?"_xg}f Corretora Seguros Conseg Concept Parceiros Corporate Unidades rati‘\)/o Eliminacdo | Consolidado Seguros?
Receita bruta 61,1 82,7 44,7 4,2 36,2 14,3 18,0 1,4 - (1,5 261,1 31,2
Impostos sobre receita (6,8) (5,8) (2,6) (0,5) (4,0) (0,9) 1,8) 0,2) - (0,0) (22,5) (3,1
Comissdes? - (45,7) - (0,5) 0,0 (1,4) (0,8) - - 0,5 (47,8) -
Receita Liquida Ex Comissdes 54,3 31,3 42,1 3,1 32,2 12,1 15,5 1,2 - (1,0) 190,8 28,0
Custos? 0,1) (3,8) (6,3) (2,2) (21,3) (6,6) (9,5) (0,8) - 0,5 (50,1) (4,3)
Lucro Bruto 54,2 27,5 35,8 1,0 10,9 55 5,9 0,4 - (0,5) 140,7 23,7
Despesas? (1,6) (3,6) (7,5) (0,0) (5,3) (1,0) (2,3) (0,0) 15,4 0,4 (5,5) -
Outras Receitas e Despesas - - - - - - - - (0,7) (0,2) (0,8) -
EBITDA 52,6 23,9 28,2 0,9 5,7 4,5 3,6 0,4 14,8 (0,2) 134,4 23,7
Impairment/Earn-Out - - - - - - - - - - a,7) -
Depreciacdo e Amortizagéo - - - - - - - - - - (21,8) (0,2)
Equivaléncia Patrimonial? - - - — - — - — - - 7,5 —
Resultado Financeiro - - - - - - - - - - (27,2) -
EBT - - - - - - - - - - 91,3 285
IRPJ/CSLL - - - - - - - - - - (23,1) (7,8)
Lucro Liquido - - - - - - - - - - 68,2 15,8
Margem Bruta3 99,8% 87,8% 85,0% 30,3% 34,0% 45,6% 38,3% 32,5% - - 73, 7% 84,6%
Margem EBITDA3 96,8% 76,4% 67,1% 29,2% 17,6% 37,2% 23,4% 32,5% - - 70,5% 84,6%
Margem Liquida3 - - - - - - - - - - 35,7% 56,2%
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1Equivaléncia patrimonial referente a participagdo na investida Inter Seguros, contabilizada com defasagem de um més em relacdo a competéncia do resultado auferido na Unidade. 2Vis&do gerencial do resultado da Inter Seguros,
adaptado a abertura do resultado da Wiz. 3 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sé@o apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, bem como, as margens passam a ser calculadas sobre a receita liquida ex comissoes,
com reapresentacgdo dos dados histéricos.

Rede

Resultado Acumulado 2022 . BMG BRB Wiz Wiz Wiz Wiz Outras Corpo- L ~ . Inter
(em R$MM) Riil-xC?ff Corretora Seguros Conseg Concept Parceiros Corporate Unidades rativo Eliminagdo | Consolidado Seguros?
Receita bruta 181,0 221,3 152,2 11,1 103,1 45,6 45,7 5,6 — (3,7) 762,0 96,0
Impostos sobre receita (20,1) (14,2) 8,7) (1,3) (11,6) (2,8) (4,3) 0,7) - (0,0) (63,6) (10,0)
Comissbes? (0,0) (129,1) - 1,4) 0,0 (3,3) (1,5) 0,4) - 1,0 (134,6) -
Receita Liquida Ex Comissdes 161,0 78,0 1435 8,5 91,6 39,5 40,0 4,5 - 2,7) 563,7 86,0
Custos? 0,2) (14,0) (19,2) (5,9) (63,0) (19,9) (25,2) (6,0) - 1,4 (152,1) (12,4)
Lucro Bruto 160,7 64,1 124,3 2,5 28,6 19,5 14,7 (1,5) = 1,3) 411,7 73,6
Despesas? (4,6) (5,6) (22,4) 0,0 (17,8) (3,0) (5,8) (0,6) (26,4) 1,2 (85,0) -
Outras Receitas e Despesas - - - - - - - - 9,8 (0,0) 9,8 -
EBITDA 156,2 58,5 101,9 2,5 10,8 16,5 9,0 2,2) (16,6) (0,1) 336,4 73,6
Impairment/Earn-Out - - - - - - - - - - 4,7) -
Depreciacdo e Amortizagao - - - - - - - - - - (60,9) 0,4)
Equivaléncia Patrimonial® - - - - - - - - - - 18,1 -
Resultado Financeiro - - - - - - - - - - (56,3) -
EBT = = = = = = = = = = 232,7 73,1
IRPJ/CSLL — - - - - - - - - - (55,5) (24,4)
Lucro Liquido - - - - - - - - - - 177,2 48,7
Margem Bruta? 99,9% 82,1% 86,6% 29,9% 31,2% 49,5% 36,8% -33,1% - - 73,0% 85,6%
Margem EBITDA?3 97,0% 74,9% 71,0% 30,1% 11,8% 41,8% 22,4% -47,5% - - 59,7% 85,6%
Margem Liquida3 - - - - - - - - - - 31,4% 56,7%
1Equivaléncia patrimonial referente a participagdo na investida Inter Seguros, contabilizada com defasagem de um més em relagdo a competéncia do resultado auferido na Unidade. 2Visdo gerencial do resultado da Inter Seguros,
adaptado a abertura do resultado da Wiz. 3 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas séo apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, bem como, as margens passam a ser calculadas sobre a receita liquida ex comissoes,
com reapresentacao dos dados historicos.
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Rede
CAIXA

Rede Caixa

A Unidade de Negécio Rede Caixa era responsavel pela atuacdo comercial dos produtos de seguridade
na rede de distribuicdo da CAIXA. O acesso a esse canal foi estabelecido por contrato assinado com a
Caixa Seguridade em agosto de 2018, com vigéncia até 14 de fevereiro de 2021. Apods esse periodo, a
Wiz passou a receber apenas o Estoque de Receita, acumulado em funcéo de vendas realizadas nos
periodos anteriores ao dia 15 de fevereiro de 2021.

EBITDA Rede Caixa (R$ MM)? 3T22 3T21 A% 9M22 9M21 A%
Receita Bruta 61,1 99,0 -38,3% 181,0 389,5 -53,5%
Impostos sobre receita (6,8) (10,2) -33,8% (20,1) (43,9) -54,3%
Comissoes? - - - (0,0) - -
Receita Liquida Ex Comissdes 54,3 88,8 -38,8% 161,0 345,6 -53,4%
Custos? 0,1) (8,3) -98,7% 0,2) (34,4) -99,4%
Lucro Bruto 54,2 80,4 -32,6% 160,7 311,2 -48,3%
Margem Bruta? 99,8% 90,6% 9,2p.p. 99,9% 90,1% 9,8p.p.
Despesas? (1,6) (3,0) -46,4% (4,6) (9,9) -53,6%
EBITDA 52,6 77,4 -32,1% 156,2 301,3 -48,2%
Margem EBITDA? 96,8% 87,2% 9,6p.p. 97,0% 87,2% 9,8p.p.

'Resultado consolidado da “Rede Caixa Run-On” e Rede Caixa “Run-Off". 2A partir do 2722, as linhas de custos e despesas sdo apresentadas liquidas dos
gastos com Comissdes, bem como, as margens passam a ser calculadas sobre a receita liquida ex comissdes, com reapresentacéo dos dados histéricos.

No trimestre, apresentamos um saldo negativo de R$0,1 milhdo na linha de custos na Unidade, que séo
compostos por custos remanescentes em Pessoal (salarios, encargos e beneficios) referente a
colaboradores anteriormente alocados na Operacdo Rede Caixa, em afastamento. A reducéo de 98,7%
(ou R$8,2 milhdes) em despesas no 3T22 vs. 3T21, é justificado pela reducéo de funcionarios em
afastamento, reduzindo consideravelmente os custos.

Receita Bruta por produto (R$ MM) 3T22 3721 A% 9M22 oM21 A%
Vida 34,9 34,3 1,9% 109,1 102,7 6,3%
Habitacional 26,0 23,8 9,3% 72,9 72,8 0,2%
Patrimoniais? - 4,9 - - 12,0 -
Prestamista (5,0) - - (17,1) - -
Outros 52 7,1 -26,3% 16,1 23,2 -30,9%

Run-Off (Estoque de Receita) 61,1 70,0 -12,8% 181,0 215,6 -16,0%

Run-On (Vendas Novas) - 29,0 - - 173,9 -

Receita Bruta Rede Caixa 61,1 99,0 -38,3% 181,0 389,5 -53,5%

1 A receita bruta dos produtos “Patrimoniais” provenientes das vendas realizadas no canal “Rede Caixa” era, até o 3T21, apresentada na Unidade “Rede
CAIXA”, sendo reclassificada para as linhas “Wiz Concept a partir do 4T21.

A Receita Bruta do Run-Off (Estoque de Receita) teve reducao de 12,8% no 3T22 vs 3T21 devido a
contabilizacao de estornos de receita do produto Prestamista, no valor de R$5,0 milhdes, cuja comisséo
€ paga ao corretor no momento da contratacdo do seguro, podendo haver estornos de comissdo
posteriores ao longo da vigéncia do contrato, em caso de cancelamentos ou inadimpléncia do cliente.
Ainda, a queda no Run-Off deveu-se a mudanca no reconhecimento das receitas dos produtos
Patrimoniais, a partir do 4T21. Essas receitas foram reconhecidas na Wiz Concept, unidade que realiza
a gestdo da base de clientes dos produtos e atua ativamente na rentabilizacdo e retencdo desses
clientes. O estoque de receita bruta do produto Vida apresentou crescimento de 1,9% nesse trimestre,
guando comparada ao 3T21, impulsionado pelos reajustes anuais no prémio dos seguros realizados ao
longo dos ultimos doze meses. O estoque de receita bruta do produto Habitacional apresentou
crescimento de 9,3% no 3T22 vs. o 3T21, efeito de comissdo recuperada no trimestre, referente a
periodos anteriores. As apélices do seguro Habitacional possuem um perfil de cauda longa, uma vez
gue séo faturadas em conjunto com o crédito imobiliario, que possuem um duration maximo de até 35
anos.
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DE SEGUROS

3.2 Bmg Corretora

A Bmg Corretora possui exclusividade para comercializacdo de produtos de seguridade, incluindo
seguros, consorcios, capitalizacéo e previdéncia privada, por meio dos canais de distribuicdo do Banco
Bmg, possuindo acesso a uma extensa rede de distribuicdo composta por mais de 800 lojas fisicas — as
lojas help! - e ampla rede de correspondentes bancarios ativos, além do canal digital do banco.

EBITDA Bmg Corretora (R$ MM) 3T22 3721 A% Im22 am21 A%
Receita Bruta 82,7 59,1 39,9% 221,3 1547 43,1%
Impostos sobre Receita (5,8) 2,7) 113,1% (14,2) (8,0) 77,0%
Comissdest (45,7) (40,2) 13,5% (129,1) (104,5) 23,5%
Receita Liquida ex Comissfes 31,3 16,2 93,2% 78,0 42,1 85,2%
Custost (3.8) (3,5) 9,1% (14,0) (8,2) 69,4%
Lucro Bruto 27,5 12,7 116,5% 64,1 33,9 89,0%
Margem Bruta* 87,8% 78,3% 9,4p.p. 82,1% 80,4% 1,7p.p.
Despesas? (3,6) (1,6) 120,7% (5,6) (4,3) 29,9%
EBITDA 23,9 11,1 115,9% 58,5 29,6 97, 7%
Margem EBITDA? 76,4% 68,4% 8,0p.p. 74,9% 70,2% 4,7p.p.

1 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas séo apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, bem como, as margens passam a ser calculadas
sobre a receita liquida ex comissdes, com reapresentacéo dos dados histéricos

3.2.1 Desempenho Financeiro

P> Receita Liquida ex Comissdes: a Receita Liquida ex Comissfes da Bmg Corretora atingiu R$31,3
milhdes no 3T22, 93,2% superior ao registrado no 3T21, majoritariamente explicada pela expansao
da Receita Bruta, que sera detalhada adiante.

b Comissdes: 0s repasses de comissdo de venda apresentaram crescimento de 13,5% em relacao
ao 3T21, devido ao melhor desempenho de vendas no periodo. O modelo comercial da Bmg
Corretora € estruturado a partir da atuacao em conjunto com uma rede de distribuicdo composta por
mais de 800 lojas da rede de franquias lojas “help!” e 2 mil correspondentes bancérios ativos. Dessa
forma, a Bmg Corretora remunera a rede de distribuicdo do banco pela utilizacdo do canal e da for¢ca
de vendas na comercializacdo dos produtos de seguridade. Essa remuneracédo € registrada no
resultado da corretora como “Comissoes”, apresentado na tabela acima.

P> Despesas: no 3T22, as despesas totalizaram R$3,6 milhdes (120,7% vs. 3T21), o destaque principal
partiu da linha de Pessoal, em fungdo do aumento no provisionamento de participagdo nos lucros —
PLR, por conta de maior resultado registrado no periodo.

Indicadores BMG Corretora 3T22 3721 A% 9M22 oM21 A%
Pessoal (2,2) (2,2) 2,6% (9,1) (4,3) 110,5%
Outros 1,7) (1,4) 18,7% (4,9) (3,9) 24,2%

Custos (R$ MM)? (3,8) (3,5) 9,1% (14,0) (8,2) 69,4%

Despesas (R$ MM)2 (3,6) (1,6) 120,7% (5,6) (4,3) 29,9%

Headcount (#)! 35 22 59,1% 28 20 41,0%

1 Posicao final do trimestre em 3T22 e 3T21 e média das posi¢des nos trimestres em 9M22 e 9M21. 2 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sdo
apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, com reapresentagdo dos dados histéricos.
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Corretora

3.2.2 Desempenho Operacional
Receita Bruta por produto (R$ MM) 3T22 3721 A% omM22 IM21 A%

Prestamista Card 40,2 22,7 77,2% 85,3 79,1 7,9%

Prestamista Conta 3,6 3,6 0,7% 10,9 11,1 -0,9%

Outros 0,4 0,2 85,0% 2,8 1,2 135,8%
Prestamista 44,2 26,4 67,0% 99,1 91,3 8,6%
Vida 37,9 32,3 17,4% 119,6 62,1 92,6%
Outros 0,7 0,4 58,9% 2,5 1,3 102,2%
Receita Bruta Bmg Corretora 82,7 59,1 39,9% 221,3 1547 43,1%

A Bmg Corretora registrou receita bruta de R$82,7  pramio Emitido | R$ milhées

milhdes no trimestre, o melhor desempenho historico

da operacado, com crescimento de 39,9% vs. 0 mesmo
periodo do ano anterior e 10,5% em relagéo ao 2T22.

Esse desempenho foi impulsionado pelo crescimento 240
de 67,0% do produto Prestamista, que atingiu o - 179 202

patamar de R$44,2 milhdes no trimestre. Ao final do 140 ﬂ
trimestre, a Unidade atingiu 4,1 milhdes de segurados m E

em carteira, com crescimento de 20,9% vs. 2T22. Nos 0 - 90 103 99
9M22, a Receita Bruta da Bmg Corretora cresceu

43,1% na comparacao interanual, totalizando $221,3 3721 4721 1722 2122 3722
milhdes. Recorréncia m Vendas Novas

Apés parceria entre Wiz e Banco Bmg ao final de 2020,

o foco estratégico da Bmg Corretora foi direcionado a diversificacao do portfélio de produtos e geracao
de eficiéncia comercial, operacional e financeira, reduzindo a dependéncia de um Unico produto e
conferindo mais resiliéncia ao negécio. Como resultado dessa implementacédo e revisdes na estratégia
comercial e nos processos internos, o prémio emitido apresentou crescimento de 71,5% na comparagéo
anual, sendo impulsionado pelas vendas novas, cujo aumento foi de 77,5% na mesma base de
comparacdo. Ainda, a Unidade registrou aumento de 63,6% no volume de prémio de recorréncia,
gerando ganhos ndo somente em evolugdo da receita bruta, como em margem ao negdécio e,
consequentemente, valor no longo prazo, promovendo maior resiliéncia para periodos de circunstancias
adversas no mercado. Para os préximos periodos, a Bmg Corretora planeja lancar trés novos produtos:
uma nova modalidade do seguro Prestamista, o seguro Saude, desenhado sob medida para os clientes
do banco, e o produto de Consorcio.

Desempenho Produto Prestamista

O produto Prestamista € operado nas modalidades: Prestamista Card — seguro prestamista para clientes
dos cartes de crédito consignado do Banco; Prestamista Conta — para clientes do empréstimo pessoal
concedido pelo Banco e Outros Prestamista — para clientes das demais transagfes de crédito, como
crédito consignado. No 3T22, a Receita Bruta do produto cresceu 67,0% em relagdo ao 3T21, atingindo
R$44,2 milhdes. O destaque positivo partiu da linha de Prestamista Card, impulsionado pelo lancamento
do seguro Prestamista para os clientes do Cartdo Consignado de Beneficio, novo produto do Banco
Bmg, direcionado exclusivamente para pensionistas do INSS e servidores publicos. O novo seguro
Prestamista passou a gerar receita a partir do 3T22.
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Desempenho Produto Vida

O produto Vida é operado nas modalidades: i) Vida Papcard — seguro ofertado em conjunto com 0s
cartbes de crédito consignado do Banco, ii) Vida FGTS — seguros ofertado no momento do saque do
FGTS, que teve inicio em fevereiro/22, e iii) Vida Outros — seguro ofertado para associados de entidades
parceiras do Banco.

A Receita Bruta do produto Vida atingiu o patamar de R$37,9 milhGes, com crescimento de R$5,6
milhdes (+17,4%) em relacdo ao 3T21, oriunda da recorréncia de receita gerada pelos produtos vendidos
em periodos anteriores, um dos focos estratégicos da Unidade, bem como pelo aumento no volume de
vendas do seguro Vida — FGTS, lancado no inicio desse ano. As vendas novas do seguro de Vida geram
impacto positivo em receita, devido ao formato de comissao do produto, onde € pago agenciamento na
primeira parcela do seguro vendido.
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SEGUROS
3.3 BRB Seqguros

A BRB Seguros atua na comercializacdo de produtos de seguridade por meio dos canais de distribuicéo
do BRB Banco de Brasilia, possuindo acesso a uma extensa rede de distribuicdo composta por mais de
170 agéncias bancérias, rede de correspondentes e os canais digitais do banco. A subsidiaria possui
outorga de exploracao exclusiva dos canais de distribuicdo do BRB por 20 anos, desde janeiro/2022.

Com o fechamento da aquisicédo de 50,1% do capital da BRB Seguros em 31 de dezembro de 2021,
passamos a consolidar o resultado da Unidade a partir do primeiro trimestre de 2022. A BRB Seguros
comercializa, por meio dos canais do Banco BRB, produtos de seguros nas modalidades Prestamista,
Vida, Habitacional, Residencial, Auto, dentre outros, além de previdéncia, capitalizacdo e consércios,
sendo intensiva na atuacao com os clientes pessoa fisica do banco.

EBITDA BRB Seguros (R$ MM) 3T22 2722 A% Im22 ImM21 A%
Receita Bruta 447 66,3 -32,7% 152,2 - -
Impostos sobre Receita (2,6) (3,8) -32,1% 8,7) - -
Comissoes? - - - - - -
Receita Liquida ex Comissdes 42,1 62,6 -32,7% 1435 - -
Custos! (6,3) (7,0) -10,2% (19,2) - -
Lucro Bruto 35,8 55,5 -35,6% 124,3 - -
Margem Brutat 85,0% 88,7% -3,8p.p. 86,6% - -
Despesas? (7,5) (7,7) -1,7% (22,4) - -
EBITDA 28,2 47,9 -41,0% 101,9 - -
Margem EBITDA? 67,1% 76,5% -9,4p.p. 71,0% - -

1 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas séo apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, bem como, as margens passam a ser calculadas
sobre a receita liquida ex comissdes, com reapresentacéo dos dados historicos.

3.3.1 Desempenho Financeiro

P> Receita Liquida ex Comissfes: a Receita Liquida ex Comissdes atingiu R$42,1 milhées no 3T22
(-32,7% vs. 2T22), resultado impactado por um desempenho aquém do esperado no produto
Prestamista, conforme sera detalhado na préxima secédo. A BRB Seguros opera no regime de Lucro
Presumido, com aliquota média de imposto sobre receita de 5,7%.

b Comissdes: a Unidade BRB Seguros nao realiza repasses de comissao.

P Custos: no 3T22, os custos da Unidade atingiram R$6,3 milhdes, com queda de 10,2% vs. 0 2T22.
O maior redutor dos custos neste periodo foi a remuneracao variavel da forca de vendas, na medida
em gue houve menor performance de vendas no trimestre. O principal componente de custos da
BRB Seguros sdo os gastos com a equipe comercial propria que opera presencialmente nas
agéncias do banco promovendo a venda de seguros (consultores de seguros), o time de vendas
remotas (operadores de venda), o time pds-venda e a estrutura de gestdo da equipe comercial.

Indicadores BRB Seguros 3722 2722 A% 9M22 9M21 A%
Pessoal (5,6) (6,2) -9,6% (17,1) - -
Outros (0,7) (0,8) -15,1% (2,1) - -

Custos (R$ MM)? (6,3) (7,0) -10,2% (19,2) - -

Despesas (R$ MM)?2 (7,5) 7,7) -1,7% (22,4) - -

Headcount (#)! 300 296 6,4% 289 - -

1 Posicéo final do trimestre em 3T22 e 3T21 e média das posi¢des nos trimestres em 9M22 e 9M21. 2 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sdo
apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, com reapresentacdo dos dados histéricos.
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3.3.2 Desempenho Operacional

Receita Bruta por produto (R$ MM) 3722 2722 A% omM22 oM21 A%
Prestamista 29,0 51,1 -43,2% 107,7 - -
Vida 7,7 7,0 9,6% 21,9 - -
Residencial 35 3,9 -11,0% 9,9

Outros 4,4 4,3 2,7% 12,6 - -
Receita Bruta BRB Seguros 44,7 66,3 -32,7% 152,2 - -

No 3T22, a BRB Seguros atingiu receita bruta de R$44,7  pramio Emitido’ e Carteira de Clientes
milhdes, com queda de 32,7% frente ao segundo trimestre

da nova operacao, apOs parceria Wiz e Banco BRB. O 399,4
desempenho do trimestre foi impactado principalmente pelo
seguro Prestamista, conforme sera detalhado adiante. ==0

A Unidade encerrou o trimestre com 257,8 mil clientes em

carteira, numero inferior ao apresentado nos trimestres o 159,4 1203
passados devido ao fim da vigéncia de 12 meses de um alto '

volume de contratacdo de seguro prestamista de cheque

especial do banco digital Nac&o BRB Fla entre 2T21 e 2T22. Tee 2fee 3Tee
Excluindo a base de clientes do BRB Fla, a carteira de Prémio Emitido - RSMM
clientes encerrou o trimestre em linha com o 2722. A BRB - Carteira de Clientes
Seguros atingiu R$120!3 milhGes em prémio emitido no 1 Prémio emitido de seguros. N&o considera os produtos de
trimestre, uma queda de 24,5% em relacdo ao 2T22 e  capitalizagdo, consorcios e previdéncia.
crescimento de 13,4% em relagdo ao 1T22.

A Unidade realizou entregas importantes de melhorias operacionais e tecnoldgicas, tais como a
implantacdo da plataforma de distribuicdo de seguros digital e multicanal (DBS), que permite a
contratacéo de seguros nos canais Mobile Banking BRB, America BRB e Nacéo Fla.

Neste periodo, o Banco BRB anunciou os vencedores do processo competitivo, lancado em 30/12/2021,
para realizacdo de parcerias estratégicas para atuacdo como provedores de produtos nos ramos de
seguros, previdéncia, capitalizacdo e consorcios. Os vencedores do processo foram as seguradoras
Cardif do Brasil, para o ramo de seguros de Vida, Prestamista e Cartdo Protegido, e a seguradora Mapfre
Seguros Gerais S.A., para o ramo de seguros Residencial e Habitacional, ambos com exclusividade para
oferta exclusiva por 20 anos nos canais de distribuicdo do banco. Assim, para 0s proximos periodos, a
BRB Seguros tera o foco em fazer as adaptacdes necessarias em seu portfélio de produtos e processos
de venda com as seguradoras vencedoras do processo competitivo. A alteracdo das seguradoras néo
altera as regras de remuneracdo da BRB Seguros, portanto, ndo ha previsao de impactos financeiros
provenientes desse processo.

Desempenho Produto Prestamista

O produto Prestamista é operado nas modalidades: Prestamista PF — seguro prestamista atrelado as
concessdes de crédito pessoal do banco, como crédito consignado e Prestamista PJ — atrelado as
concessodes de crédito para pessoa juridica, como crédito para capital de giro. A comissdo de ambos os
produtos é paga no momento da originacdo da venda, podendo haver estornos de comissédo em virtude
de alterac8es e cancelamentos na apélice do seguro vendido.

A Receita Bruta do produto no trimestre atingiu R$29,0 milhdes, queda de 43,2% vs. 2T22, desacelerado
apos o encerramento da campanha “Avanca DF” realizada pelo banco no trimestre anterior, bem como
pelo aumento atipico no volume de cancelamentos de apdlices vendidas em periodos anteriores. Esses
fatores foram parcialmente compensados pelo aumento do limite do crédito consignado, conforme
Medida proviséria N° 1.132. O prémio do seguro prestamista atingiu R$68,8 milhées, com reducéo de
37,6% vs. 2T22 e aumento de 11,4% vs. 1T22.
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3.4 Wiz Conseg

A Wiz Conseg tem como foco a distribuicdo de seguros e produtos financeiros no segmento automotivo,
por meio da atuacgéo especializada no canal de concessionarias de automoveis. Sua visdo é ser a maior
e melhor empresa de distribuicdo de produtos de seguridade e financeiros nesse segmento, contando
com um modelo de atuagdo presencial, remoto e digital, capaz de atuar em qualquer rede de
concessionarias do Brasil.

EBITDA Wiz Conseg (R$ MM) 3T22 3121 A% IM22 IM21 A%
Receita Bruta 4,2 2,8 50,1% 11,1 7,2 53,1%
Impostos sobre Receita (0,5) 0,3) 49,2% (1,3) (0,9 49,7%
Comissoest (0,5) 0,2) 211,0% 1,4) (0,6) 134,9%
Receita Liquida ex Comissdes 3,1 2,3 38,1% 8,5 5,8 45,4%
Custos? (2,2) (0,8) 165,3% (5,9) (2,2) 169,9%
Lucro Bruto 1,0 1,5 -34,4% 245 3,6 -30,2%
Margem Brutat 30,3% 63,7% -33,4p.p. 29,9% 62,2% -32,3p.p.
Despesas? (0,0) 0,2) -78,4% 0,0 (0,4) -104,0%
EBITDA 0,9 1,3 -29,2% 245 3,2 -21,0%
Margem EBITDA! 29,2% 56,9% -27,7pp. | 30,1% 55,4%  -25,3p.p.

1 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sao apresentadas liquidas dos gastos com Comissfes, bem como, as margens passam a ser calculadas
sobre a receita liquida ex comissdes, com reapresentacéo dos dados histéricos.

3.4.1 Desempenho Financeiro

P Receita Liquida ex Comissdes: a Receita Liquida ex Comissdes atingiu R$3,1 milhdes no 3T22
crescimento de 38,1% em relacdo ao 3T21, efeito da expansédo da operacdo para novas redes
concessionarias e diversificacao do portfélio de produtos.

> Comissdes: os repasses de comisséo de venda apresentaram crescimento de 211,0% em relagéo
ao 3T21, efeito também devido a expansao das operagdes da unidade. A Unidade realiza repasse
de comissao para concessionarios parceiros de acordo com a performance comercial da unidade.
Essa remuneracao é registrada no resultado da corretora como “Comissdes”, apresentado na tabela
acima.

P Custos: no 3T22, os custos da Unidade atingiram R$2,2 milhdo, crescimento de 165,3% em relacao
ao 3T21, majoritariamente devido ao aumento do time comercial e de gestdo para suporte a
expansao das operacgdes da Unidade. No trimestre, houve crescimento de 57 headcounts (+570,0%).

Indicadores Wiz Conseg 3T22 3721 A% 9M22 oaM21 A%
Pessoal (2,0) (0,4) 368,4% (5,4) (0,9 506,7%
Outros (0,2) (0,4) -53,3% (0,5) (1,3) -60,2%

Custos (R$ MM)? (2,2) (0,8) 165,3% (5,9) 2,2) 169,9%

Headcount (#)! 67 10 570,0% 62 10 520,0%

1 Posicao final do trimestre em 3T22 e 3T21 e média das posi¢des nos trimestres em 9M22 e 9M21. 2 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sdo
apresentadas liquidas dos gastos com Comissfes, com reapresentacdo dos dados histéricos.
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3.4.2 Desempenho Operacional
Receita Bruta por produto (R$ MM) 3T22 3721 A% 9M22 IM21 A%
Auto 1,6 1,1 42,6% 4,1 3,0 38,7%
Prestamista 1,7 1,4 15,8% 4,7 4,1 16,1%
Outros 0,3 - - 1,0 - -
Rede Concessionéria Barigui 3,6 2,6 38,5% 9,8 7,1 38,3%
Auto 0,5 0,1 302,5% 1,2 0,1 824,9%
Demais Redes Concessionarias 0,5 0,1 302,5% 1,2 0,1 824,9%
Locadoras 0,0 0,0 -18,4% 0,1 0,0 114,1%
Receita Bruta Wiz Conseg 4,2 2,8 50,1% 111 7,2 53,0%

A operacdo atingiu receita bruta de R$4,2 milhdes no  Concessionéarias Atendidas
trimestre, 50,1% acima do apresentado no 3T21,
impulsionada pelo desempenho de vendas de seguros
na Rede Barigui, conforme sera detalhado adiante, bem

21

188 181 188
como pelos resultados obtidos em outras redes
concessionarias, efeito da estratégia de expansdo da e
Unidade. No trimestre, o niumero de concessionarias

62 62 67 67

atendidas cresceu 11,7% vs. o 3T21, totalizando 210. A 68
Wiz Conseg passou a atuar em 6 novas redes
concessionarias no periodo, fruto de contratos
celebrados nos dltimos trimestres, e que seguem
adicionando resultado a unidade, as novas redes séo:
MVC, CAVEPE, Venture, Rivel, Minauto e Lelac. Ainda, a operacdo segue ampliando sua atuacéo em
redes de locadoras, com solugfes especializadas para canais de vendas do segmento automotivo.

210

3721 4721 1T22 2122 3722

Rede Barigui M Outros

Rede Barigui

Produto Auto

A Receita Bruta do produto Auto apresentou crescimento Prémio Emitido e Carteira de Clientes

de 42,6% em relacdo ao 3T21, devido (i) ao aumento no 118 149
tiquete médio do seguro, efeito do reajuste do prego dos 12,4 12,4 12,7 __-o’ ______ -
automoveis pela tabela FIPE, impactando tanto a venda O=-=-==-- O ====-- o=

nova quanto a renovacao, (ii) crescimento na quantidade

de seguros renovados, devido ao crescimento da carteira 87 9,8
no Ultimo ano. Esses efeitos impulsionaram o prémio 6.2 6.7 7> '

emitido do periodo, que atingiu R$9,8 milhdes, um

crescimento de 57,9% v.s. 3T21. 3721 4721 1T22 oT22 3722

Prémio Emitido - RSMM

) --0--- Vejculos em Carteira - mil
Demais Produtos

O produto Prestamista atingiu crescimento de 15,8% em relacdo ao mesmo periodo do ano passado,
totalizando R$1,7 milh&o. Resultado do aumento nos valores de automoveis, efeito dos reajustes pela
tabela FIPE, impulsionando o prémio do seguro. Por fim, o seguro Garantia Mecéanica, lancado ao final
do ano passado, adicionou R$0,3 milhdo de resultado a Unidade.
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A Wiz Concept, anteriormente Wiz BPO, é a Unidade do grupo provedora de solucGes completas e
digitais para o mercado segurador e de crédito. A Wiz Concept possui uma plataforma completa de
tecnologia, servicos e produtos para o mercado financeiro, possibilitando que parceiros possam
maximizar seus resultados com seguros e crédito. Essa estratégia full solutions se baseia em fornecer
tecnologia com solucdes inovadoras e alta conectividade, servigcos de alta qualidade com foco na
satisfacdo dos clientes e melhores produtos, permitindo uma oferta contextualizada.

3.5 Wiz Concept

EBITDA Wiz Concept (R$ MM)? 3T22 3121 A% IM22 am21 A%
Receita Bruta 36,2 30,5 18,7% 103,1 81,2 27,1%
Impostos sobre Receita (4,0) 3,3) 21, 7% (11,6) (8,8) 31,3%
Comissoes? 0,0 - 0,0% 0,0 - 0,0%
Receita Liquida ex Comissdes 32,2 27,2 18,4% 91,6 72,3 26,6%
Custos? (21,3) (19,7) 8,0% (63,0) (52,0) 21,2%
Lucro Bruto 10,9 7,5 45,8% 28,6 20,4 40,5%
Margem Bruta? 34,0% 27,6% 6,4p.p 31,2% 28,2% 3,1p.p
Despesas? (5,3) 3,2) 70,4% (17,8) (10,1) 75,5%
EBITDA 5,7 4.4 28,5% 10,8 10,2 5,7%
Margem EBITDA? 17,6% 16,2% 1,4p.p 11,8% 14,1% -2,3p.p

1 A partir do 3T21, apresentamos o resultado da Unidade Wiz B2U consolidado a Wiz Concept, ap6s fusdo das duas unidades de negécios. 2 A partir do
2T22, as linhas de custos e despesas sé@o apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, bem como, as margens passam a ser calculadas sobre a
receita liquida ex comiss6es, com reapresentacdo dos dados histéricos.

3.51 Desempenho Financeiro

P> Receita Liquida ex Comissfes: no 3T22, a Unidade atingiu R$32,2 milhdes em Receita Liquida ex
Comissdes, com crescimento de 18,4% em relacdo ao 3T21. O impacto positivo partiu do aumento
na receita de “Solugbes em Seguros Massificados”, com destaque para o produto Vida, cujo
crescimento foi de 25,9%.

> Custos e Despesas: o incremento de R$1,6 milhdo (ou 8,0%) nos custos do 3T22, quando
comparado ao 3T21, partiu, principalmente, do aumento no pacote de servicos de terceiros,
explicado pelo aumento no volume de vistorias e pericias e consultorias relacionadas a aquisicao da
Insurtech Onpoint. No 3T22, as despesas totalizaram R$5,3 milhdes (70,4% vs. 3T21), o destaque
principal partiu da linha de Pessoal devido ao aumento no headcount direcionado as areas de
estruturacao e performance da unidade.

Indicadores Wiz Concept 3722 3721 A% 9M22 oM21 A%
Pessoal (17,7) 17,7) 0,2% (55,0) (45,6) 20,5%
Outros (3,6) (2,0) 75,9% (8,0) (6,3) 25,7%

Custos (R$ MM)2 (21,3) (19,7) 8,0% (63,0) (52,0) 21,2%

Despesas (R$ MM)? (5.3) (3.1) 70,4% (17.8) (10,1) 75,5%

Headcount (#)! 933 962 -3,0% 993 914 8,6%

1 Posicgéo final do trimestre em 3T22 e 3T21 e média das posi¢des nos trimestres em 9M22 e 9M21. 2 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sédo
apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, com reapresentacdo dos dados histéricos.
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352 Desempenho Operacional
Receita Bruta por produto (R$ MM) 3T22 3T21 A% oM22 oM21 A%

Solucdes em Seguros Massificados 13,3 11,4 16,4% 38,7 33,2 16,6%

SolugBes em Seguros Corporate 1.3 2,4 -44.,8% 6,0 6,2 -2,8%

Solucdes em Crédito 4,8 4,4 9,6% 12,8 12,9 -1,1%

Solugdes Digitais 0,8 0,0 - 1.3 0,1 -

Solucdes Corporativas 8,2 8,1 1,8% 23,0 24,4 -5,8%

Televendas 7,8 4,3 83,1% 21,3 4,3 395,8%
Receita Bruta Wiz Concept 36,2 30,5 18,7% 103,1 81,2 27,1%

No 3T22, a Wiz Concept atingiu R$36,2 milhGes de Receita Bruta, com aumento de 18,7% (ou R$5,7
milhdes) em relagdo ao 3T21, impulsionado pelo aumento na receita de “Solugbes em Seguros
Massificados”, bem como pela incorporagao da receita de “Televendas” a partir do 3T21, apds fusao das
unidades Wiz B2U e Wiz Concept, e reconhecimento de receita referente ao servigo de gestao da carteira
dos produtos patrimoniais da Rede Caixa a partir do 4T21, anteriormente comercializados na Rede

Caixa.

Solugbes em Seguros - Massificados e Corporate

As solucbes em seguros massificados sdo servigos
fornecidos a seguradoras que operam produtos como
Vida, Habitacional, Prestamista e Previdéncia. A receita
dessa linha é composta, majoritariamente, por solucdes
de regulagéo de sinistros e atendimento para os clientes
de diversas seguradoras, tais como CNP Brasil, Previsul,
Tokio Marine, dentre outras. No 3T22, a receita
apresentou crescimento de 16,4% vs. 0 3T21, devido aos
servicos prestados a clientes dos produtos Vida e
Prestamista, que apresentaram crescimento de 18,0% no
mesmo periodo, efeito do aumento da carteira do cliente
CNP Brasil.

As solugbes em Seguros Corporate Sao servigos
fornecidos a seguradoras que operam produtos para
pessoa juridica, como Agro, Responsabilidade Civil e
Outros. A receita dessa linha €& composta,
majoritariamente, por solucdes de regulacdo de sinistros
para os clientes Newe, Argo, Berkley, entre outros. No
3T22, a receita apresentou retracdo de 44,8%, o
resultado esté relacionado com final de safra e as quedas
no volume de sinistros regulados tanto do produto Agro,
guanto do seguro Property, este Gltimo ainda contou com
trabalho de limpeza de backlog.

Massificados - Contratos Faturados
média/més (em #MM)

14,8 14,5 14,5 15,0
3,8 3,8 3,7 3,6
19 19 2.0 2,0
9,0 8,9 8,9 9,4
3721 4721 22 2T22 3122

mVida e Prest. m Acumulacdo mHabitacional

Corporate - Sinistros Regulados
(# mil) 11,1

8,8
5,6 6.0 6.1
14 2,4 16
3721 4T21 1T22 2Tee 3722

E Property mAgro
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Receita Bruta (R$ MM) 3T22 3721 A% am22 oam21 A%
Vida e Prestamista 7,5 59 25,9% 21,6 17,4 24,1%
Acumulagéo 3,4 3,2 5,5% 9,6 9,0 6,9%
Habitacional 1,8 1,7 6,9% 5,4 5,0 8,0%
Massificados 0,6 0,5 7,6% 2,1 1,8 15,4%

Soluc¢des Seguros Massificados 133 11,4 16,4% 38,7 B2 16,6%
Property 0,8 1,2 -29,4% 2,3 4,0 -43,9%
Agro 0,5 1,2 -59,7% 3,8 2,2 72,6%

Solucgdes Seguros Corporate 1,3 2,4 -44,8% 6,0 6,2 -2,8%

Televendas

No 3T22, a Receita Bruta de Televendas cresceu 83,1% vs. 3T21, positivamente impactada pelo
aumento no segmento Auto, totalizando R$2,6 milhdes (+114,4% vs. 3T21). O resultado se deu pelo
fechamento de contrato com novos clientes, dentre eles: BV, Kavak, Localiza, Sem Parar e Zipia, que ja
passaram a gerar receita no trimestre. No subgrupo Residencial, destaque para o incremento de R$1,5
milhdo em contratos da Caixa Seguros, no trimestre. Além disso, na receita dos produtos patrimoniais
provenientes do Run-Off da Rede Caixa, 0s seguros Multirrisco registraram crescimento de 41,2% vs.

3T21.

Receita Bruta (R$ MM) 3T22 3721 A% om22 om21 A%
Auto 2,6 1,2 114,4% 6,6 5,0 31,9%
Multirrisco 3,0 1,6 93,3% 7,0 3,3 109,8%
Residencial 2,2 - - 7,4 - -
Outros 0,1 15 -95,0% 0,2 1,6 -87,0%

Televendas 7,8 4.3 83,1% 21,3 10,0 113,1%

Release de Resultados 3Te22

WI; 33



-/

Segmento
Canal Indireto



3.6 Wiz Parceiros

Parceiros ;

A Unidade de Negdcio Wiz Parceiros € o0 nosso market place de produtos de crédito e seguros correlatos,

atuando na distribuicdo desses produtos via canais indiretos, gerindo e fomentando uma ampla rede de

parceiros comerciais, presente em todo territdrio nacional por meio de mais de 23 mil pontos de venda.

A operacao é baseada em um modelo de nego6cio B2B2C (Business to Business to Consumer), com foco
na prospeccao e ativagdo de parceiros especializados no produto, contando com uma esteira completa
de relacionamento com os parceiros por meio de uma plataforma de relacionamento integrada. A
operacao possui ampla expertise na operacdo do produto Consorcio, mas também atua na
comercializacéo de diversos produtos de crédito, como os produtos de Home Equity e Car Equity, crédito

consignado publico, empréstimo pessoal “Wiz Cred” e financiamento imobiliario.

EBITDA Wiz Parceiros (R$ milh&es) 3722 3721 A% Im22 ImM21 A%
Receita Bruta 14,3 14,5 -1,0% 45,6 43,3 5,2%
Impostos sobre Receita (0,9) (0,9) 5,5% (2,8) (2,5) 13,1%
Comissdes? (1,4) (0,9) 52,0% (3,3) (2,1) 54,9%
Receita Liquida Ex Comissdes 12,1 12,7 -5,2% 39,5 38,7 2,0%
Custos? (6,6) (4,9) 34,5% (19,9) (13,8) 44,3%
Lucro Bruto 5.5 7,8 -29,8% 19,5 24,9 -21,5%
Margem Brutal 45,6% 61,6%  -16,0p.p. | 49,5% 64,3%  -14,8p.p.
Despesast (1,0) ,7) -38,4% (3,0 3,7) -18,3%
EBITDA 4.5 6,2 -27,6% 16,5 21,2 -22,0%
Margem EBITDA! 37,2% 48,7%  -11,5p.p. | 41,8% 54,7%  -12,9p.p.

1 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas séo apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, bem como, as margens passam a ser calculadas

sobre a receita liquida ex comissdes, com reapresentacéo dos dados histéricos.

3.6.1 Desempenho Financeiro

P> Receita Liquida ex Comissfes: no 3T22, a Unidade atingiu R$12,1 milhdes em Receita Liquida ex
Comissdes, 5,2% abaixo do 3T21, impactado pela reducdo na Receita Bruta, efeito da menor

producado de Consorcios no trimestre, bem como pelo aumento nos repasses de Comissoes.

b Comissdes: os repasses de comissdo de venda apresentaram crescimento de 52,0% em relacao

ao 3T21. Esse desempenho decorre da alteragdo no mix de produtos, com aumento no volume de
vendas de administradoras em que a Wiz Parceiros é responsavel pelo repasse de remuneragéo ao

parceiro comercial.

P Custos: o aumento dos Custos em 34,5% no 3T22 vs. o 3T21 é devido, especialmente, ao
crescimento na linha de “Pessoal”, devido a anualizagdo dos headcounts contratados no segundo

semestre de 2021 para promover a operagao dos produtos Itat Consorcios, Santander Consorcios,
BB Consorcios e Ital Financiamentos, além de possiveis novos entrantes.

Indicadores Wiz Parceiros 3T22 3721 A% 9M22 oaM21 A%
Pessoal (5,7) 4,1) 38,9% (17,5) (10,6) 65,5%
Outros (0,9) (0,8) 11,5% (2,4) (3,2) -25,2%

Custos (R$ MM)2 (6,6) (4,9) 34,5% (19,9) (13,8) 44.3%

Despesas (R$ MM)?2 (1,0) ,7) -38,4% (3,0) (3,7) -18,3%

Headcount (#)! 119 124 -4,0% 136 83 64,2%

1 Posicao final do trimestre em 3T22 e 3T21 e média das posi¢des nos trimestres em 9M22 e 9M21. 2 A partir do 2T22, as linhas de custos e despesas sdo
apresentadas liquidas dos gastos com Comissdes, com reapresentacdo dos dados histéricos.
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3.6.2 Desempenho Operacional
Receita Bruta por produto (R$ MM) 3722 3721 A% 9M22 IM21 A%
Indicagdo de Consorcio 9,6 10,3 -6,6% 28,1 33,4 -16,1%
Seguros 2,7 3,1 -14,8% 7,9 8,3 -5,3%

CNP Consorcios 12,3 13,4 -8,6% 35,9 41,8 -13,9%
Santander Consorcios 0,6 0,5 37,8% 2,7 0,6 372,9%
Itali Consorcios 0,2 0,0 - 3,8 0,0 -
Outras Administradoras 0,7 - - 14 - -

Consorcios 13,8 13,9 -0,8% 43,8 42,3 3,4%
Wimo 0,4 0,4 -2,9% 1,2 0,8 39,5%
Wizcred 0,1 0,2 -8,9% 0,7 0,2 295,7%

Crédito 0,6 0,6 -4,5% 1,8 1,0 82,0%

Receita Bruta Wiz Parceiros 14,3 14,5 -1,0% 45,6 43,3 5,2%

No 3T22, a Unidade de Negdcio atingiu um resultado

bruto 1,0% inferior ao mesmo periodo do ano passado. Quantidade de Parceiros

Nesse trimestre, a receita foi impactada pela queda no

volume de cartas comercializadas, que atingiu o

patamar de R$1,5 bilhdo no periodo, impactada pela

reducdo na demanda por grandes operagfes. Em

Consorcios, destaque positivo nesse trimestre para a

receita dos produtos comercializados das outras 1587 1466 1515 1578 EES

administradoras  (Itai0  Consorcios,  Santander

Consorcios, BB Consorcios e inicio da comercializacdo

de produtos da Banrisul Consorcios) que adicionaram 3721 4T3 1722 oTop 3720

R$1,5 milhdo ao resultado do trimestre.

Dando sequéncia a estratégia de crescimento da Unidade, a Wiz Parceiros celebrou no trimestre duas
importantes parcerias com as empresas Tegge e Monetare, que atuam no segmento de crédito. A
Monetare é um importante player do segmento de crédito imobiliario, e traz 0 conhecimento do seu time
comercial para atuar com a coparticipacéo do nosso time de vendas e operacgéo. A Tegge, fintech focada
em linhas de crédito pessoal como antecipacdo de FGTS e consignado, possui grande expertise nas
frentes de tech que se unem as frentes de estruturacdo da nossa unidade de negdcio. As duas parcerias,
realizadas por acordo comercial, contam com o know-how da Wiz Parceiros para potencializar seus
negocios, através de processos de inteligéncia comercial, atendimento, capacitacdo, campanhas,
marketing, e governanca, além da rede com mais de 2.000 parceiros atuando em mar aberto. Ao final
do trimestre, nossa rede era composta por 1.865 parceiros comerciais, um crescimento de 17,5% em

relacdo ao mesmo trimestre do ano anterior.
Consorcios

A receita bruta da linha “Consércios” atingiu R$13,8
milhdes no 3722, queda de 0,8% em relagdo ao mesmo
periodo do ano anterior, impactada pela reducdo no
volume de cartas vendidas, especialmente no segmento
imobiliario, e pelo aumento no churn de vendas. O
destaque positivo no trimestre foi o aumento no volume
de vendas e tiquete médio de produtos da BB
Consoércios, tornando a Wiz Parceiros uma
representativa rede de distribuicdo da administradora.

Volume de Cartas de Crédito
Vendidas (em RSMM)

1.893
1581 /40 1650 1535
315 415 390 210
1266 I 1.325 @ 1.260 1323
3721 4721 1T22  2T22 3722

W CNP Consércios M Outros
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3.7 Wiz Corporate

WI

CORPORATE

Nossa Unidade de Negdécio Wiz Corporate é a corretora de seguros com foco nos produtos para Pessoa
Juridica, no segmento B2B. A Unidade de Negdcios atua de forma especializada, oferecendo seguros
personalizados, com equipe técnica-comercial propria, atuante em todo o territério nacional. A operagéo
da Wiz Corporate é segmentada comercialmente em macro setores para prospecc¢ao