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Destaques do 2T20

 Mercado doméstico se recupera e acelera demanda por PCs, com Home Office e Home Schooling a nova necessidade

das famílias aumentou o número de PCs, passando de um por residência para um por pessoa

 Forte volatilidade cambial afeta parte da lucratividade, apesar disso, houve redução de R$ 107,7 milhões na dívida líquida

da Companhia, atingindo-se R$ 150,7 milhões no 2T20

 Desempenho de Junho foi melhor do que o de Maio, que foi superior ao de Abril: mercado apresentou forte recuperação

com reabertura de lojas e retorno de atividades de vários setores da economia, paralelamente ao crescimento do mercado

doméstico

 Urnas Eletrônicas: Positivo venceu a licitação do TSE e fornecerá urnas eletrônicas para as eleições de 2022

 Receita líquida R$ 440,5 milhões no 2T20 (-20%) e R$ 819,1 milhões no 1S20 (-8,8%)

 Resultado líquido R$ -8,6 milhões no 2T20 (-177,7%) e R$ -4,2 milhões no 1S20 (-165,3%), perdas refletem em parte uma

estratégia inicial de preservação e reforço de caixa, em detrimento de crescimento, dadas as incertezas de mercado

 Core Business: aceleração de vendas de PCs no varejo em maio e junho, demais canais apresentam ritmo de recuperação

mais lento. Volumes no 2T20:

Varejo: +2,7% | Instituições Públicas: -42,1% | Corporativo: -31,6%

 Hi Technologies cresce significativamente com o desenvolvimento e venda de testes rápidos para COVID-19, registrando

receita de R$ 55,2 milhões no 2T20

 Servidores: unidade de negócios cresce 28,3% no 2T20, registrando receita líquida de R$ 38,9 milhões

 Positivo Casa Inteligente figura entre os itens mais vendidos da categoria no e-commerce brasileiro no 2T20, registrando

faturamento de R$ 4,6 milhões

* As comparações, exceto onde indicado, são relativas aos resultados do 2T19
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Mercado de PCs no 2T20: Crescimento em 

Notebooks impulsionado por Home Office e 

Home Schooling e canal on-line

Mercado brasileiro de Computadores

Volume de 1,3 milhão de PCs no 2T20 (- 12,8%), e de 2,7

milhões no 1S20 (+0,8%)

Varejo: -0,7%   |   Licitações: -24,1%   |   Corporativo: -35,7%

Mercado total de PCs – Brasil¹

(em milhões de unidades)

Market Share anualizado

PCs total – Brasil¹

Market Share anualizado

Notebooks até R$ 1.200,00¹

¹ Fonte: IDC

Volume de 177,1 mil PCs no 2T20 (-12,8%), e de 334,8 mil

no 1S20 (-1,2%), sendo:

Varejo: +2,7% | Licitações: -42,1% | Corporativo: -31,6%

Desempenho da Positivo

Positivo segue líder de mercado em Notebooks de

até R$ 1.200,00
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Mercado de Celulares no 2T20

Mercado brasileiro de 

Celulares
Market Share Positivo

 Mercado de Celulares no Brasil apresentou

retração de 30,7% no 2T20 em relação ao 2T19,

no acumulado semestral a redução foi de 18,4%

Além da priorização na compra de PCs por parte

dos consumidores, a limitação de suprimentos

contribuiu para a queda trimestral

Mercado total de celulares – Brasil¹

(em milhões de unidades)

¹ Fonte: IDC

Market Share de 2,6% no 2T20, redução de 0,9

p.p.

Os dispositivos de entrada, faixa de mercado em

que a Companhia possui mais presença,

apresentaram maiores impactos com o fechamento

das lojas físicas no varejo

Market Share Anual Positivo

Mercado de Celulares – Brasil – Total¹
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Avenidas de Crescimento: Servidores e HaaS

Servidores

Faturamento de R$ 38,9 milhões no 2T20

(+28,3%) e de R$ 69,1 milhões no 1S20 (+28,8%)

Distanciamento social, Home Office e

Homeschooling aumentam o tráfego de dados,

gerando necessidade de ampliação das estruturas

de TI no Brasil

Unidade de negócios em expansão

Boa penetração no mercado de clientes corporativos

que buscam uma alternativa à capex

Orçamentos mais restritivos em função da crise podem

aumentar o foco para locação de equipamentos de TI

no Brasil
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Avenidas de Crescimento: IoT e Tecnologia 

Educacional

Tecnologia EducacionalIoT – Casa Inteligente

Consumo de produtos para Casa&Decoração tiveram

aumento de demanda no período pós-covid, no canal

de ecommerce. Smart lâmpada da Positivo está entre

os itens mais vendidos da Amazon na categoria:

Necessidade das escolas em adaptar-se ao

Homeschooling favorece as soluções como programas

e portais educacionais

Companhia intensificou a disponibilização de licenças

para teste no período de isolamento
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Hi Technologies tem grande performance 

com testes rápidos para o COVID-19

Positivo detém 28,1% do negócio, considerando participações direta e indireta via FIP

• Receita de R$ 55 milhões no 2T20, e

elevado volume de entregas futuras

Destaques da Hi Technologies:

• Teste Rápido para o COVID-19

• Exames laboratoriais precisos com apenas uma

gota de sangue

• Cerca de 15 tipos de exames de sangue

disponíveis, com novos tipos em

desenvolvimento

• Planos de exames para empresas

• Disponível em grandes redes de farmácia

• HiLab Go



Destaques Financeiros
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Despesas com vendas¹ G&A

Vendas: Redução em função de menor volume de vendas

para instituições públicas e corporativas, que geram

proporcionalmente maiores provisões com assistência

técnica

G&A: Resultado de redução das despesas com pessoal e

aumento nas despesas com P&D, além de despesas não

recorrentes coma preparação das plantas e demais medidas

referentes ao COVID-19

Resultado Financeiro: Redução em razão de ganhos com

variação cambial, aliado à redução das receitas e despesas

financeiras em linha com a queda da SELIC

¹ Em % da Receita Líquida

² Representa os valores recebidos (ou pagos) em instrumentos de hedge cambial contratados para a cobertura dos insumos dolarizados. Tais valores são líquidos da variação cambial sobre as faturas em dólar.

Margem bruta, despesas comerciais e G&A

(R$ milhões) 2T19 2T20 Var%

Pessoal (9,9) (9,0) -8,8

Outros (0,9) (1,0) 11,1

Subtotal pré itens Extraordinários, 

P&D e Deprec.
(10,8) (10,0) -7,1%

(+) Itens extraordinários e P&D (7,3) (9,6) 31,5%

(+) Depreciação e amortização (6,7) (7,0) 4,6%

Total Geral (24,7) (25,6) 8,0%

Resultado Financeiro (R$ milhões) 2T19 2T20 Var (%)

Efeito caixa - hedge dos insumos ² 3,7 (2,4) -165,0

Marcação a mercado e outros itens   

não caixa
(8,0) 8,3 -204,3

Subtotal - Variação Cambial (a) (4,3) 5,9 -238,1

Arrendamento Mercantil (b) (0,9) (0,8) -2,8

Receitas financeiras 8 ,8 7,4 -16,4

Despesas financeiras (26,4) (21,0) -20,6

Subtotal - Custo da dívida e  

outros (c)
(17,7) (13,6) -23,1

Total (a + b + c) (22,9) (8,5) 62,7
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Marketing Assistência Técnica

Outros Vendas
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Resultado líquido de R$ -8,6 milhões no 

2T20, e múltiplo dívida líquida / EBITDA de 

1,7x

Lucro (Prejuízo) líquido (R$ milhões)

Dívida líquida (R$ milhões) e múltiplo

(1)EBITDA ajustado pelo efeito caixa do hedge cambial dos insumos, pela adição de 50% do EBITDA da joint venture IFSA e por itens extraordinários. 
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184,5 150,7
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