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IBRI realiza videoconferência “Méliuz: A jornada de uma startup até o IPO”

 

O  IBRI  (Instituto  Brasileiro  de  Relações  com  Investidores)  realizou  videoconferência,  em  30  de

setembro de 2021, para apresentar o case “Méliuz: A jornada de uma startup até o IPO”.

 

Luciano  Valle,  diretor  de  Relações  com  Investidores  da  Méliuz,  fez  apresentação  dos  desafios

enfrentados para a companhia passar de “startup” (“empresa emergente”) até o IPO (em inglês, Initial

Public  Offering”,  ou  em  português,  Oferta  Pública  Inicial).  Valle  discorreu  sobre  sua  experiência  e

destacou a importância da tecnologia, equipe e cultura de mercado de capitais. 

 

Matheus  Torga,  diretor  regional  do  IBRI  Minas  Gerais,  foi  o  moderador  da  videoconferência  e

enfatizou  a  importância  do  profissional  de  Relações  com  Investidores  no  processo  estratégico  da

companhia.

 

Leonardo  Resende,  gerente  de  Relacionamento  da  B3  (Brasil,  Bolsa,  Balcão),  observou  que  a



entidade realiza uma série de iniciativas para contribuir para a jornada das companhias.

 

O evento foi uma realização do IBRI e Ten Sistemas e Redes.

 

Link para a videoconferência “Méliuz:  A jornada de uma startup até o IPO” no canal do IBRI no

YouTube: https://www.youtube.com/watch?v=88dpBjzeZ6o

 

https://www.youtube.com/watch?v=88dpBjzeZ6o

