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Renata Oliva Battiferro e Danilo Herculano sao os entrevistados do 2° episédio do

podcast “Conexao IBRI”

O segundo episodio do podcast “Conexao IBRI” ja esta no ar e conta com a participacao de Renata
Oliva Battiferro, membro do Comité Superior de Orientacdo, Nominacdo e Etica do IBRI, e Danilo
Herculano, conselheiro do IBRI e Head de Relagbdes com Investidores, M&A e Distribuicdo Institucional
no BMG.

O bate-papo foi conduzido por PH Zabisky, CEO da MZ, e foram abordados temas praticos do dia a
dia do profissional de Relacbes com Investidores. Renata Oliva Battiferro e Danilo Herculano
discorreram sobre como manter a liquidez de empresas small caps, como o Rl deve agir em dias ruins, a

importancia de se fazer networking com os seus pares, entre outros assuntos.

“Participei de uma das edi¢cbes do Encontro de Rl e lembro de uma frase de um representante do IBRI

que foi muito emblematica no inicio da minha carreira. Ele disse: ‘vocé pode fazer atendimento ao



investidor ou vocé pode fazer relacionamento’, o que significa que podemos cuidar apenas da parte

burocratica ou podemos ser um RI estratégico. Eu quero ser RI estratégico”, afirmou Danilo Herculano.

Renata Oliva esclareceu que ha vezes que o incébmodo do mercado pode ser uma grande
oportunidade dentro da empresa. “Questées que a empresa ndo esta enxergando podem ser um gatilho

para ganho de valor no mercado. As dificuldades sdo as nossas maiores oportunidades”, concluiu.

Para acessar o podcast “Conexéo IBRI” na integra, acesse:

https://www.youtube.com/watch?v=j9-pbuOpJsk


https://www.youtube.com/watch?v=j9-pbu0pJsk

