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DISCLAIMER

Esta apresentacao contéem informacoes sobre os negocios do BMG
("“Banco”) e da Wiz, seus projetos, suas estratégias e seus parceiros
comerciais. As declaracoes citadas na apresentacao refletem o
entendimento dos administradores a respeito da Companhia, que podem
envolver riscos e imprevisibilidades inerentes ao mercado. O BMG e a
Wiz nao se responsabilizam pela atualizacao de qualquer estimativa
contida nesta apresentacao.
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SE UNEM PARA Banco

CONSTRUIR A BMG WI
OPERAGAO DE BMG + 3
REFERENCIA DO

BRASIL NA VENDA
DE SEGUROS EM

Iniciativa ird alavancar as vendas de produtos de seguros ja
CANAIS BZ BZC comercializados pela Corretora, além de agregar novos
produtos de seguridade, incluindo seguros, consorcios,
IN DI RETOS " capitalizacdo e previdéncia privada, além de tecnologia para

engajamento de clientes, da equipe propria da
Corretora/Lojas Help! e de correspondentes do Banco.
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'9@’ {3 TRACK RECORD EM INOVACAO
100K

E PARCERIAS

Digital ou Tradicional?

Deixamos essa diferencga pra tras.
Conectamos os dois mundos. _ -~
Estrategia FIGITAL

/ Extrapolar a
= Banco Digital estratégia FIGITAL
N / (Fisico + Digital)

User friendly

] Parceria
—— Generali Inteligéncia artificial
Franquias
Cartio de oL Venda de seguros
Empréstimo Consignado  crédito Consignado C2"2! d€ distribuicao massificados Meu
Precursor do canal de ] o Asset light
correspondentes bancarios Pioneirismo
Visao de dono
Lider absoluto L BMG
JV com @ nossa missao

popularizar os servicos financeiros

no Brasil A



Evolugao de clientes ativos
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BANCO BMG

One-Stop Shop e Ciclo de Vida do Cliente Varejo SR T G e

cliente
Empréstimo Consignado
- Clientes com diferentes
(é?g;ai:od: - ‘ﬁ - Cartsio d necessidades impactam a

p A artao de estratégia de canal e
Debito /El;l] Credito definem os produtos

R . Consignado

/ Tomador Tomador ‘\
Conta ﬁa Tradicional sem opcao 4’5 mm

|
Corrente / / \ } Clientes ativos
\é Crédito

I
:
, Pessoal Maior propensdao
) / - ] ao digital
\ & Pou Investidor / =
\
Seguro N /\S/‘n
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) Cross-selling Index
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Volta pra  pgoypa pra
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FIGITAL
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1 822

Lojas

! Full Digital
Banking
42\ Parcerias

Habilitado para Tecnologia

Y S
& Perfil Biométrico @ Analise de
dados

Completo
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Inteligéncia
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BMG ) CORRESPONDENTES BANCARIOS

Juromns

Extensa rede de correspondentes bancarios, que
possuem, normalmente, uma equipe especializada,
ampliando a rede de acesso. Comercializam Cartao de
Crédito Consignado, Empréstimo Consignado e
seguros massificados.

2,1 mil ~ 14 mil Sem
CORBANSs Forca de Exclusividade
Vendas BMG

BANCO DIGITAL meu B\«fm‘G

Clientes tem acesso a todo o portfélio de
servicos por meio de um full digital bank
(meu_BMG)

Inteligéncia
artificial
ajudando nas
operacgoes do

+1.356 mil

Contas figitais

~1.020 mil
Monthly Active
Users

comeco ao fim

Enablers Tecnolégicos

Perfil Data

Biométrico v Analytics

Inteligéncia
Artificial

[ — - (J
LOJAS HELP! l}@g
LOJA DE CREDITO\®

Rede de franquias de lojas de crédito especializada em
servicos financeiros com o conceito de one-stop-shop e
modelo de atuagao tech-touch. Dentre os produtos ofertados
como o grande foco do canal estd na concessao de crédito
pessoal

822 899/ Presenca

Lojas help! Municipios com €M todos
+100k habitantes Os estados

QUANTIDADE DE LOJAS

620 732 802 822 822

389 442 494 494 m Cb Fécil
319 360 328 328 Total

2T19 3T19 4T19 1T20 2720

AGENCIAS BANCARIAS

21 21 agéncias bancarias, localizadas
= em 21 estados brasileiros, e com
Agencias o suporte completo de canais de

bancarias call center.



SEGUROS MASSIFICADOS

Ay

Evolucao dos prémios emitidos CMG CORRETORA

(R$ milhoes)
S0 Banco
PRCN WiIZ
199,99%
CBact
2T19 3T19 4719 1720 2T20 :
| 60% 40%
Fontes de receita (1520)
R$ 19 R$ 6 RS$ 36 e
milhGes @ milhGes milhoes
receita de profit redugao de ‘3”““*3“ oF sreuEs
servicos share despesas de '

S - Venda de seguros
liquidat provisao

emitidos pela
_ GENERALI P
R$ 62 mm de receita no 1520
(vs. R$ 45 milhées no 1519)

1 - A comissao referente a venda de seguros é contabilizada pelo BMG via equivaléncia patrimonial da sua subsidiaria indireta CMG Corretora. 10
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Companhia listada na B3 desde 2015

BM&FBOVESPA

Market Cap.1: R$ 1,65 bilhdo

Indicadores Financeiros?2 (ref: 2019Fy)

| Ros  [CANTIIIID
eBITDA SO s so%

o 22EEE . o

[ ] [ ] [ ] [ ] [ ] [ ] [ ] [ ]

TRTRET2T ...

éww @ ﬂ ? w* funcionarios

Presenca em + 400

municipios em todo
o territorio nacional

+ de 5.000
parceiros
diretos/indiretos

notas: (1) data referéncia: 31/07/2020; (2) data referéncia: 31/12/2019
(Release 4T19); (3)data referéncia: 30/06/2020 (Release 2T20), valores pro-
forma: (4) Visdo da Companhia: fonte: Combpanhia

g N

A maior e melhor gestora de canais de
distribuicao de produtos financeiros e
L seguros do pais.4 w

Seguros Acumulagéao Créditos

\NI;

Timeline principais marcos da historia Wiz

Reconhecimentos da Companhia

Eﬂelhures 2017

mpresas GREA . T
para Trabalhar [l STeCt sl mel wores
e To Brasil (‘H]PI'(ESEIS
Bl Work 2018 /| vocesa

para trabalhar

para Trabalhar™

Centro-Oeste

Detalhamento Unidades de Negocio3

REDE

66,8% 13,0% 7,8%

100%

Legenda:

. Participacdo
Equity Cia.

% na Receita
Wiz

0,5%

Celebragao novos

Fundacdo Criacdo Wiz Criacédo contratos com Caixa  Aquisigdo de participacio
da Wiz Corporate Wiz B2U Seguridade/CNP na Inter Seguros
i Fatur.: i Fatur.: i Fatur.: i Fatur.: i
! 297MM 451MmM 656MM 76aMM
. . ‘ . ‘ . ‘ ‘ Lancamento Home Equity Wiz
! Equipe: ! Equipe: Equipe: ! Equipe: .. = 2
i 1.485 HC i 1.676 HC 1.815HC | 2.368HC | em parceria com Galapagos
H H ' ! Capital
Novos IPO Aquisicéo Finanseg: Criagdo Wiz i o m
Acionistas/ WIzZS3 criagdo Wiz BPO e deal com | :qu:.l.sn.f,:ag de (;.::ontrole
Nova Gestio Parceiros Comp Line arigui torretora e 12
criagdo da Wiz Conseg



Fundacgdo Nova Gestao Wiz
da Wiz? Novos Acionistas
GP
Investimentos e
CAIXA

Seguradora se
tornaram novos
acionistas para
perenizar a
corretora, tendo o
compromisso do
IPO.

éonsolidagéo do)
Canal B2B
Com a aquisicao
de duas

corretoras
independentes,
focadas no setor
de Riscos
\_ Especiais

—W I;
Criacdo da “™"
Wiz
Corporate
.

(1) Nota: Wiz fundada como “FENAE Corretora” e depois “Par Corretora”

Timeline

@ ® O @ @

( R

Internalizagdo
do Canal Remoto
Primarizacao das
operacgoes de
venda, renovacao,
upselling e cross
selling multicanal.

( A
Primeiro M&A da
Companhia:
Aquisicao
Finanseg,
especializada na
venda de produtos
financeiros

(Consdrcios).
L J

Wiz B2U

Criacdo da J

W I;
Parceiros

Criacao da
Wiz Parceiros J

Celebracao de
Novos Contratos
Operacionais
com Caixa
Seguridade, Caixa
Seguros Holding e
CNP Assurances

Intersequros
Parceria
Wiz + Banco Inte

UN Bancassurance
digital

. J

W

BPO >

Wiz BPO

A Wiz tem um bem-sucedido historico financeiro e
operacional, suportado por parcerias estratégicas

Criacdo da J

Operagao de
crédito com bens
em garantia

WI

conseg
Criacdo da
Wiz Conseg

Parceira Wiz e
Banco BMG

Operacdo visa a
oferta de
produtos de
seguridade nos
canais figitais de
distribuicao do
Banco BMG.

. J




WIZ E UMA GESTORA DE CANAIS DE

DISTRIBUICAO DE PRODUTOS DE SEGUROS E WI
FINANCEIROS

Quem é a Wiz?

Gestora de canais de distribuicao de produtos financeiros e seguros do Brasil,
atuando em todo o territorio nacional, com profissionais alocados em mais de 400
cidades do pais.

Investindo em pessoas, tecnologia e métodos, desenvolvemos modelos de negdcios
com foco em eficiéncia operacional, maximizando o valor das Unidades de Negdcio.

Governanca é estruturada de forma a permitir accountability e autonomia na

gestdo operacional das Unidades de Negdcios, que sdo orientadas pelo alcance de
resultados consistentes.

Modelo de gestao escalavel, com uma estrutura corporativa desenvolvida para
suportar a expansao da atuacao da Companhia.

Atuacao foca na rentabilizacao de canais de distribuicdo que fomentam negdcios em Modelo de geStaO
| seu core business que tenham fit para comercializacao de produtos financeiros e de escalavel permite
seguros.

foco em novos
negocios



Wiz possui
track
record no
ramo de
seguros
atrelados a
Servicos
bancarios...

Rede CAIXA

Wiz possui bem-sucedido plano de gestao
em sua maior Unidade de Negdcio, a
Operagao Bancassurance na rede CAIXA.

Evolucao de prémio direto (R$ Milhoes)?

Caixa CAGR:

Seguradora —_—

/_16,9%/

Mercado

Fonte: Dados divulgados pela SUSEP, considerando o total de prémios
diretos, excluindo previdéncia, capitalizagdo, consdrcio e DPVAT
até dezembro/2018.

Inter Seguros

Nova gestao Inter Seguros com a entrada da
Wiz no capital da empresa em junho/2019 -
reformulacao de portfélio, lancamento de novos
produtos, reestruturacao do modelo de gestao
e alcance de resultados expressivos.

Evolucao de prémio liquido!?

(em R$SMM)

4T18 1T19 2T19 3T19 4T19

Vendas | Qtde?

Nova Gestao
Interseguros

JF M A M | J A S O N D

@l 2019
2018

Fonte: (1) Dados divulgados pela Inter Seguros no Release de Resultados
4T19 do Banco Inter. (2) Dados Inter Seguros do Wiz Day 2019.

15



... € relevante
operacao
proprietaria
em mar aberto
e em pos-venda
de seguros e
produtos
financeiros

/
ﬁz Parceiros

especializada em redes de distribuicao de
produtos financeiros e de seguros via canal
indireto, € a maior rede de parceiros da
Caixa Consorcios no ramo de consoércios.

Do total de vendas
400/0 da Caixa Consdrcios
em 2019

Volume de Cartas de
Consorcios Vendidas

(em RSMM)

CAGR
Y S
g | l
3.487
=
2016 2017 2018 2019

Fonte: (1) Dados da operagao Wiz Parceiros divulgados na Apresentagao
Corporativa Wiz para o ano de 2019 e no Release de Resultados Wiz do
4T19.

/
ﬁ.z BPO

Em pouco mais de um ano de atuacao,
Wiz BPO ja é a maior operacao em pos-
venda de produtos financeiros e seguros
do centro-oeste.

67,4 49%

Mil Seguros Atendimentos
regulados!? Digitais?t
Mil Milhoes
Atendimentos Documentos
ao Cliente? Digitalizados e
Armazenados?

Fonte: (1) Dados da operagdo Wiz BPO divulgados na Apresentacao
Corporativa Wiz para o ano de 2019.

16



DESTAQUES
FINANCEIROS E
OPERACIONAIS

Evolucao Receita Bruta Consolidada
RS MM

CAGR
24%

A

764
@EH%HHHI a0

Evolucado Lucro Liquido Ajustado
RS MM

CAGR
- v

EHHHHHH
sl

107

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 1519 1520 2012 2013 2014'2015'2016 2017 2018 2019 1519 1520
" J " J
( N 4 N\
Evolugcao EBITDA Ajustado Evolugcao Headcount Total
RS MM Qtd
CAGR CAGR A
[43%] A [14%] l
\’

189
(31 |

2012 2013 2014 20152016 2017 2018 2019 1S19 1S20

.

J

.

2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

1S19 1520

J

1 Liquido das despesas com o processo de preparagdo para o IPO.
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Banco

CMG CORRETORA DE SEGUROS

Evolucao dos Prémios Emitidos Evolucao de Clientes
R$ Milhdes Qtde de adesbes do seguro prestamista - em milhares
2.096 :
170 | o :
| 142 +37 /o ! 1.458 +58%
| |
i 104 1.080 | 923
| |
50 | 431 |
I ! I ;
2017 2018 2019 1S19 1S20 2017 2018 2019 1S19 1S20
Evolucao da Receita Liquidatl Evolucao da Penetracao do Seguro Prestamista
R$ Milhdes na carteira de cartao de crédito consignado do BMG

%

CMG

I |
| |
45% +14
CORRETORA DE SEGUROS 24 i 400/0 i o
: +21% ' 31%
o CE A : 21% !
atua na ! .
gt 8 ! 10% |
comercializagao de - . !
produto de seguros : L] !
em parceria com a 2017 2018 2019 1S19 1S20 2017 2018 2019 1S19 1S20

Generali.

1 — Receita de comissdo pela venda de seguros, liquida do valor repassado aos canais de venda 19
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AVALIACAO DA OPERACAO

A Operacao ira contemplar a alienacdo, pela CB Facil (controlada em 99,99% pelo Banco BMG), de quotas
ESCOPO DA representativas de 40% da CMG Corretora. A Wiz podera adquirir uma participacao adicional de 9% na CMG, por meio

OPERACAO de uma opgao de compra exercivel em 2024, caso a CMG atinja de 2021 a 2023 os patamares de lucro liquido
acordados entre as partes.
METODO DE ,
~ Empresa avaliada pelo metodo de fluxo de caixa descontado.
AVALIACAO
Avaliacao realizada considerando 20 anos de contrato com exclusividade para exploragao dos canais diretos e indiretos
do Banco BMG na venda de produtos de seguridade incluindo seguros, consorcios, capitalizacao e previdéncia privada e,
PREMISSAS

futuramente, com possibilidade de adicao de outros produtos!. Na avaliagao econémico-financeira da transacao foram

consideradas as receitas destes produtos, com estrutura étima para a evolucdo do plano de negdcios estabelecido.

Com a unido entre o Banco BMG, uma das principais plataformas de financiamento no Brasil e seus diversos canais de
CONCLUSAO venda, com a tecnologia e expertise da Wiz na comercializagao de produtos de seguridade, buscaremos alavancar a
rentabilizacdo e relevancia dessa frente de negdcios nos resultados do banco.

1 — Respeitando a exclusividade de produto da Generali 21



— RACIONAL DE PAGAMENTO
Forma de pagamento

Banco
Wi
15,0
15,0 I
22,4 22,4 —
60,0%:1 40,0%%

12 Parcela Upfront 22 Parcela Upfront 1° Earn-Out (2022) 2° Earn-Out (2023) 39 Earn-Out (2024) Pagamento Total
(Fechamento) (Fechamento + 6m)

Lucro Liquido 2021 Lucro Liquido 2022 Lucro Liquido 2023
Alvo: R$9,4 milhbes  Alvo: R$19,7 milhbes Alvo: R$23,5 milhbes

Earn-outs Estimados
(Earnout com trigger 70%/150% do Lucro Liquido Alvo)

CORRETORA DE SEGUROS

I PRINCIPAIS TERMOS: I PAGAMENTO FIXO I PARCELAS DE EARN-OUT m

. * R$44,8 milhdes, em = Pagamento Variavel: 3 parcelas anuais, Mltiplo Anual >,30 2,53 2,12
= 0 preco estimado total pela duas parcelas iguais de R$ estimadas em R$15 milhdes (cada), calculadas Valor Maximo 141 296 353
aquisicao de 40,0% das 22,4 milhdes (uma no com a seguinte formula: Mdltiplo Anual * (Lucro (R$mm) ’ ’ ’
quotas é de R$89,8 milhdes. fechamento e outra 6 Liquido do Periodo - Valor Minimo). O lucro liquido Valor Minimo
meses apds). do periodo serd limitado ao Valor M&ximo (R$n2m; : 6,6 13,8 16,5
= Outorga de exclusividade de (métricas apresentadas ao lado).
produtos de seguridade por 20
anos no balcaoBMG OPCI\O = A Wiz terd uma opcdo de i. lucro liquido acumulado de ii. O pagamento pela
o - ~ . DE compra de agdes para 2021 a 2023 seja igual ou call option sera de
= *Participagao da Wiz pode COMPRA aquisicdo adicional de até superior a 80% do R$20,2 milhdes
chegar a 49% da CMG. 9,0% da CMG Corretora de projetado no plano de em 2024,
Seguros, conforme as negocios combinado no iii. A opcdo poderé ser

regras a seguir: fechamento do deal. exercida em 2024.

1- Participacdo de 60,0% na CMG Corretora via CB Facil, subsididria integral do Banco BMG (99,9% de participagdo). 22



@ Q, CONDICOES ADICIONAIS -
EXCLUSIVIDADE E GOVERNANCA

Exclusividade

Outorga de exclusividade entre Banco BMG e CMG Corretora, com duragao de 20 anos, para a venda de produtos de
seguridade, originadas nos diferentes canais da BMG (incluindo agéncias, lojas Help!, canal digital correspondentes
bancarios e canais de distribuicao futuros).

Governanga

CMG

Corretora

Diretoria: CMG tera trés diretores, sendo o Diretor Presidente (que reunird também atribuicdes financeiras) e o
Diretor de Marketing e Tecnologia, ambos indicados pela Wiz, e o Diretor Comercial indicado pelo Banco BMG. O BMG
terd direito a veto justificado relacionado a escolha do Diretor Presidente pela Wiz. Adicionalmente, o BMG podera
optar por destituir toda a diretoria caso patamares pré-estabelecidos de resultado alinhados entre as partes ndao sejam
atingidos (nesse caso, serd mandatada empresa do ramo de busca de executivos para selecionar novos candidatos, e
as escolhas seguirdo o mecanismo original - Diretor Presidente e de Tecnologia escolhidos pela Wiz, e Diretor
Comercial escolhido pelo BMG).

Conselho: Nao haverd Conselho na estrutura de governanca da CMG. A empresa sera gerida exclusivamente pela
diretoria, com excecao de matérias especificas designadas para deliberacdo de sécios.

Acordo de Acionistas

Lock-Up: A Wiz e o Banco BMG nao poderao alienar suas participacdes na CMG Corretora por um periodo de 5 anos
apos o fechamento da transacgdo. Caso desejem fazé-lo apds esse periodo, havera um limite minimo de participagao a
ser mantida por cada parte de 25,1%.

Drag-Along e Tag-Along: Clausulas usuais para esse tipo de operacao.

Direito de Preferéncia: Apds o periodo de lock-up, caso qualquer das Partes decida vender participacdo para
qgualquer terceiro, sera concedido a a parte que nao for ofertada o direito de adquirir a participacao da parte ofertada
pelo valor da proposta recebida de terceiros.

23



Contexto da Transacao: Por que BMG e
Wiz?

« O BMG
e A Wiz
« A CMG Corretora

Estrutura e avaliacao da Transacao

Chancelas do projeto



Banco

Parceria Banco BMG e Wiz visa Estratégia de Negocios
maximizar oportunidades para Modelo de atuagao comercial
venda de prod utos de Revisdo do negécio com foco em duas frentes
seguridade, juntando
capilaridade e alto potencial das

Estruturacao do modelo de atuagao comercial direcionado a cada canal

Estratégia de atuacao comercial explorando oportunidades multicanais

transacoes do Banco BMG com

X —
) i @)= 8
comprovada expertise e Know bt = -
. oIt — :
How Wiz. i
#1 ATUAGAO PRESENCIAL #2 PLATAFORMA DIGITAL #3 ATUACAO REMOTA
— Proximos PassosS Consolidagdo de um modelo de Avanco na estratégia de Atendimento remoto como
gestdo comercial estruturado fortalecer o meio digital extensdo do atendimento
Plano de 75 dias focado na estruturacao do presente nos canais BMG através de soluces digital
novo plano de negdcios CMG tecnoldgicas

49 Design estratégico dos produtos de seguridade e de alavancas de vendas para

= Desenvolvimento da estratégia operacional rentabilizar oportunidades

« Construcdo de business plan e roadmaps Explorar oportunidades de rentabilizacao

. o . Anadlise da S AcOes de S Oferta
L] ~ o
Desenho da estrategia de atuagao comercial produtos! % rentabilizacdo @ qualificada

" Estruturagéo da abordagem aos clientes ams Andlises e correlacéo de em» FEstratégia sem onerar e Abordagem direcionada
produtos na visdo cliente tecnologia do banco para cliente
» Inclusao de novos produtos no portfolio, como = Revisdo do portfélio de Win Back: Recuperaco de = Call to action através de

L]
residencial e capitalizagao seguridade gigggessell'ng e o oferta ideal
- I I I reeir
am»  Gestdo e acompanhamento -
de resultados

1 — Respeitando a exclusividade de produto da Generali 25

L ame Gestdo e acompanhamento
Integragao sistémica de resultados
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4}/{-" AVALIAGCOES E CHANCELAS AO LONGO DO

Jﬂ'@@‘é“ PROJETO

AUDITORIAS / DILIGENCIAS

A
VAZ ~—
BURANELLD e
C’E?\CROR{\IIEU PETRARCA SHNEA IBDO aPSIS

ADVOGADOS

+

Avaliacoes internas das Areas de Juridico e Compliance

27
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