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Track Record em Inovacao

Digital ou Tradicional?

Deixamos essa diferenca pra tras.
Conectamos os dois mundos

banco

Banco Completo

bbbbb

hbmg Produtos e servicos

para milhoes de

== &y Estratégia FIGITAL -
/ brasileiros e
2 Extrapolar a
. Dicital o empresas
anco Ligita estratégia FIGITAL
Franquias User friendly (Fisico + Digital)
Cartaode Inteligéncia
Empréstimo Crédito Consignado Canal de e
Consignado distribuicio artificial
Pioneirismo
Precursor do canal de Asset light
Lider
correspondentes Visao de dono m
o absoluto Nossa missao:
bancarios
1\Y; @ Popularizar os servicos financeiros no Brasil
com
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Banco completo bmg

ALAVANCAS DE NEGOCIOS
!!iﬁllﬁili

o Reforcar linhas de negdcios atuais em
VAREJO PF e PJ * Credito atuacio FIGITAL

* Seguros
*Crédito *Seguros .IB Lancamento de novos produtos
 Meios de Pagamento * Derivativos Evoluir o modelo de franquia help! com
W diferentes formatos e produtos
N4 T sl * Investimentos = , o ..
h_:; GESTAO DE Gerar maior principalidade para o digital
j“ RECURSOS
BT =
*Marketplace Expansio das estratégias de White Label
* Asset com clubes de futebol e Banking as a
. «Folha de . Wealth Service com varejistas regionais
e Pagamento
» «DTVM 5 vaos prf)dutos, se.rvu;os.e competencias
4 via ecossistema de investidas



Crescimento com rentabilidade

Carteira de crédito Rr$ Milhses

Clientes totais (BACEN) Mihdes

CAGR 2018-9M21‘. 30,8%
8,1
6,1

4,7

11.455 14.006

’

5,6

3,9

banco

2018 2019 2020 9M20  9M21 2018 2019 2020 9M20  9M21
H Varejo ® Atacado Run off
Margem financeira liquida %oa.. Resultado recorrente rsminhsese %aa.
. 12,49 %____17,8% | 19.2%  14,1%
225% 22,9% | 24,9% 108%  12,5% 3891,7% | 9,9% 7,5%
19,0% ’ ’ | 18,8% :
129% 144% 144% | 154% |
» 770 ’ ’ : 11,0% : l
2018 2019 2020 9M20 9M21 2018 2019 2020 9M20 9M21

—Margem financeira liquida

Margem financeira ajustada ao custo do crédito
1 - Critério Bacen de clientes totais e clientes com crédito (SCR - Sistema de Informacgdes de Crédito)

mm Lucro liquido recorrente =—ROAE recorrente (%)

Basileia (%)



Investidas: soma das partes potencializam " bmg
geracao de valor

Foco estratégico de M&A no Bmg permite a criacao de um ecossistema de investidas aptas a melhorar
eficiéncia operacional, criar novas Business Units e expandir negocios

Investidas Sinergias mapeadas
Granito Banco digital PJ
Expansao de negocios » bmg | 5 sEcuros Ampliacio dos canais e criacdo de novos produtos e servicos
e criacao de novas
business units 'l bmg | Seguros Ampliacao dos canais e criacao de novos produtos e servicos
6‘/: ARAUJO FONTES Atacado e gestao de recursos
h@!@@ Ampliacao dos canais e eficiéncia operacional
Geracao de eficiéncia - . :
. 02080TS Ampliacao do canal de vendas e atendimento
operacional

RARO

labs

Eficiéncia operacional (competéncia técnica)




banco

Foco na jornada do cliente " bmg

Temos uma proposta de valor muito clara para os 5 publicos do Varejo

® @

Consignaveis Tematicos Varejistas Conta positiva PJ Varejo
Fortalecer conceito Oferecer além da melhor Oferecer produtos e servicos B.C.D | 35+ Oferecer produtos de
figital e cross-selling Conta Positiva por meio da | exclusivos em parceria com Popul’ariz,ar 05 servicos banking para clientes PME,
paixao do nosso publico grandes varejistas financeiros com as melhores alavancando nossa parceria
ofertas e Conta Positiva com Granito.
Evolucaoda Novas Iniciati Foco em ampliar
campanha Maior . ficiativas
. e . parcerias para produtos e
multiplicaacelera | engajamento das exclusivas no :civalidad servicos
aberturade torcidas N principafidade
pipeline

contas



banco

Atuacao FIGITAL no ecossistema completo ! bmg

de varejo

— 5,3 milhdes DIGITAL > BANCO DIGITAL
o contas
{..P} o COMPLETO
B +26mil
Pessoa — hQJ ‘;"J ’
Fisica h"u’u@ e consultores FIGITAL
cliente ja inicia o
—l —
com produto de — -
;m“"m + 2 mil crédito
ybmg correspondentes h
-
Funcionarios PJ Folha Origem do cliente por canal
de pagamento é Receita (ARPU)
Balcio GaraQnito g 4
CANAIS  NATIVO
. Digital ==L ---=r=-srrmrrrrmrre s > FISICOS  DIGITAL
PJ Varejo



Conectamos o mundo fisico e digital

Pessoa Fisica

v’

Canal Digital

DIGITAL
COMPLETO

Canal Fisico

Canal fisico

abriu

[ ] 2~
milhoes
de contas

' briig

Campanha multiplica

Canal fisico incentiva a migracao dos
clientes para o banco digital e é
remunerado pelos produtos de crédito

contratados no banco digital

Rentabilizar: cross-selling e
up-selling

Fortalecer a estratégia digital
sem canibalizar o canal fisico

Canal fisico focado na prospeccao
de novos clientes



Evolucao help!

872 lojas

+2.600 consultores

Novos formatos
de franquias o Novos produtos ®
,: * Modelos = € servicos @
‘: online e : * Produtos de
hibridos e . crédito, seguros,
consorcio
Maior inteligéncia Melhora de
na ofertade performance e
e em . >
produtos eficiéncia © s <
° C'Oleta de dadOS * Novas formas de .l'-l'
visando novas relacionamento por
ofertas customizadas WhatsApp e video

atendimento

1 - Considerando apenas publico de aposentados e pensionistas + publico com saldo nas contas ativas do FGTS

' briig

Aumento do mercado enderecavel:
clientes enderecaveis!

* Melhor mix de produtos com
diversificacao das receitas

* Aumento da produtividade por
consultor

 Maior eficiénciano
relacionamento com o cliente

« Atuacaoem 100% do territorio
nacional

10



Nossa estratégia digital cresce forte

Contas digitais
milhdes
+2,8x
4,6
3,9

1,9

3T20

2,6

4720

1T21

2T21

5,3

3T21

4,1 Visitantes Uinicos més em
médiano 3T21 [+42% QoQ]

milhoes

G$ 437 em volume transacionado no

cartaono 3T21 [+29% QoQ]

NN

milhoes

<+3'| % no valor liquido de cash in x

Q00 cash out

<+'| 7% de clientes que aderiram ao

QoQ Poupa pra Mim

NN

626% no saldo de investimento

QoQ [banco digital]

11



White Label com clubes de futebol e Banking as a | bmg
Service com varejistas regionais

TEMATICOS

Aprendemos a nos conectar com a torcida:
publico tematico mais rentavel e fidelizado

Desenvolvimento de banco White Label,
permitindo ampliar carteira de tematicos com
novos clubes

Produtos e servicos exclusivos para torcedores

Crescimento consistente de clientes

(milhares)
(o)
+191% -

171

3T20 3T21

VAREJISTAS

Diversificacao de canal, através de parcerias com
varejistas regionais

« Grande potencial de venda de produtos e
servicos por meio de um publico
selecionado com maior potencial de
rentabilizacao

1° Parceria Lancada jul/21: Novo Mundo

Status point out/21.:

v Roll-out concluido para as 144 lojas
v' Operacao iniciada em set/21

v 4 mil cartoes abertos emitidos

v" R$ 5 milhoes transacionados nos
cartoes

12



Continuamos a crescere diversificar nossos 1 p

produtos

Originacao Varejo PF
Valor liberado! trimestral

3720 2721 3721

B Demais produtos de crédito pessoal
B Produtos de Consignacao

1 - Considera apenas o recurso novo liberado para o cliente, ndo considera valores refinanciados.

Aumento da participacao dos demais
produtos de crédito pessoal

Todos os produtos com tendéncia de
crescimento:

Retomada da originacao no Crédito na
Conta

Crescimento do volume de compras no
cartao de crédito aberto

Entrada do FGTS

mg

13



banco

Cartio de Crédito Consignado ' bmg

Carteira de Crédito Principais Caracteristicas
Evolucio da Carteira (R$ milhdes) Valor liberado? trimestral (R$ milhdes)
Taxa média de juros: 3,0% a.m.
8.370 8.140 8.094 8.084 8.055 ——— 1.019
— 707 736 839 789

3T20 4720 1T21 2721 3T21

. a . . 3T20 4T20 1T21 2T21 3T21
Inadimpléncia - Carteira E-H

Importante meio de pagamento e inclusao digital

3,8% 3,7%
0 3,2% 3,3% 3,1% 4,1 milhdes de cartdes consignados

36% de crescimento na receita de Interchange (3T x 3T)

VWS

56% de penetracao do seguro prestamista na carteira
3720 4720 1T21 2721 3721

= Carteira E-H

1-INSS + Servidor federal |2 - Considera apenas o recurso novo liberado para o cliente, ndo considera valores refinanciados. Considera originacdo via saque e compra 14



banco

Empréstimo Consignado ! bmg

Carteira de Crédito Originacao

Evolucio da Carteira (R$ milhdes) Valor liberado? trimestral (R$ milhdes)

Taxa média de juros: 1,7% a.m. Originacao formalizada de maneira digitalmente

984
. 763
Risco

2202 2.268

1853 1.935 I

330
175 256

3T20 4720 1T21 2721 3T21 3T20 4720 1T21 2T21 3T21

Em 30 de marco foi publicada a Lei 14.131/21, aumentando temporariamente a margem do empréstimo

consignado de 30% para 35% até 31 de dezembro de 2021

1-INSS + Servidor federal 2 - Considera apenas o recurso novo liberado para o cliente, ndo considera valores refinanciados 15



Crédito Pessoal

Crédito na Conta + Cartao de Crédito Aberto + Antecipacao FGTS

Carteira de Crédito

Evolucio da Carteira (R$ milhdes)

Taxa médiadejuros: 17,1% a.m.

1.196
868 895 995 1.037
936
183
77
3T20 4T20 1T21 2T21 3T21

Antecipacdao FGTS mCartaodecrédito aberto mCréditonaConta
Inadimpléncia - Carteira E-H

30,9% 30,1% 30,5% 31,0%

26,2%

3T20 4720 1T21 2721 3721

- Carteira E-H

1 - Considera apenas o recurso novo liberado para o cliente, ndo considera valores refinanciados

' briig

Principais Caracteristicas

Valor liberado® trimestral (R$ milhdes)

Originacao formalizada de maneira digitalmente

425

223 251 275 266 164
164 171 172 139 187
: 80 103 U 74

3T20 4T20 1T21 2721 3T21

Antecipacao FGTS m Cartao de crédito aberto m Crédito na Conta

' +736 mil cartoes tradicionais ativos

65% da carteira de crédito na contarecebem o
beneficio no Bmg

——

Maior eficiéncia na arrecadacao de parcelas

—=

Menor inadimpléncia

Maior potencial de fidelizacao
16



banco

Seguros " bmg

B faertgci:r?slz:f)fgr?:::::c)a 4 Segl’tlr:f:)liefl\:s\dlelda Equi.valér!cia h b CORRETORA
consignado | Crédito na conta consignado pat"mor“al mg I DE SEGUROS
(R$ milhdes)
Dobramos no trimestre o volume de prémios ja contratados +24
para 2022, atingindo R$ 400 milhées X
. 50
Prémios emitidos Carteira de Segurados!
(R$ milhdes) (milhoes)

1,8

142 140
109

3,5 3,5
2,8
I 3720 2721 3721

3T20 2721 3T21 3720 2721 3T21

1 - clientes ou objetos de contratos 17



banco

Banco Digital PJ Varejo ! bmg

Banco digital + carto + antecipacio de recebiveis
corporativo nao performados

n folhade meios de pagamento de
pagamento? captura niao presentel

Balcio ' + ‘ + @

Gr.an"to meios de antecipacio domicilio

pagamento ‘s bancario
. . automatica
presenciais Bmg
POTENCIAL DE CLIENTES Carteira de antecipacéio de
recebiveis
3721 (R$ milhoes)
62 mil exclusividade de
clientes domicilio bancario no +252%
Granito canal de balcao da Granito
(~800 consultores) 333
15 mil + 47 mil clientes atuais 142
clientes para explorar + novos
Bmg clientes que entram

todos os dias 3720 2T21  3T21

1 - em desenvolvimento 18



banco

Carteira Atacado ! bmg

OPERACAO ATUAL SINERGIAS ARAUJO FONTES
NOVAS COMPETENCIAS:

/ antecipacio de \ ampliam o mercado enderecavel...

Carteira de crédito set/21

RS 873 o . - -
mﬁhées comissdes para o canal « ampliacaodo escopo de atuacao com
Operacodes fisico maior competitividade em empresas
Estruturadas o do middle market
RS 336 antecipacao de
milhdes direitos televisivos ...aumentam a familia de produtos
k para clubes de futeb(y :
- i N  Dividas estruturadas
RS 540 St [pelicl iy resze  Assessoriaem M&A,ECM e
Y 9 de médio e grande
milhoes porte DCM
Empresas e e
P Receita nao crédito: derivativos = crlm novs e
para protecdo de balanco, seguros « Balcao Araujo Fontes
K garantia, mercado de capitais / e Club deal

* Creditsales
19
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Outras Carteiras

Empréstimo consignado nos Estados Unidos Carteira em run-off

* Bmg Money € uma companhia independente, que opera com = O Banco Bmg possui as seguintes carteiras em run-off: empréstimo
empréstimo consignado nos EUA para funcionarios publicos em consignado, Lendico, empréstimo imobiliario e financiamento de
setores de menor turnover: hospital, escola, policia e bombeiro. veiculos:

= A operacao é refletida no Bmg através de acordo de participacao | Beresan o 4% ¢k e e ce e o el

entre Bmg Money e Bmg Bank (Cayman).

Carteira de crédito | Inadimpléncia Rr$ Milhses / US$ Milhées | % Carteirade crédito R$ Milhses
10,5%
22 81% 5% 2%  69%
1.123 1.120 103

83

3T20 4720 1T21 2T21 3T21
mmm Saldo (R$) —Saldo (US$) —CarteiraE-H
20

3T20 4720 1T21 2721 3T21



Estrutura de funding diversificada ' bmg

Evolucao do funding
R$ Bilhées

19,9
16,7 19,1 19,3 194 Emissdo de R$ 300 milhes

Publicas com remuneracao
de CDI + 1,80% a.a., bottom

18,9

do range estipulado.
3T20 4720 1721 2T21 3T21
m Captacao com o mercado m Subsidiarias
Cessd
essoes e Outros

Securitizacao

Breakdown 8,4% 0,7%
captacaocomo
mercado Letras ‘
Financeiras
4,7% Depésitos

86,2%

banco

Gestao de Ativo e Passivo
Evolucao caixa total
(R$ bilhdes)

4,3 4.9 4,6 4,4 40

3T20 4720 1T21 2721 3T21

« Gap positivo com o duration do passivo 3

meses maior do que o ativo

* Reforco na posicao de TVM para hedge
natural de IPCA

21



Capital

Patrimonio Liquido e Basiléia

R$ Milhoes

19,'3% 17,8% 17,5% 16,5% 14,1%

4.062 4.128 4.044 4.053 3.923

3720 4720 1T21 2721 3T21

mmm Capital Principal = Patriménio Liquido  —e—Iindice de Basileia

1 - considera valor declarado do JCP/ lucro liquido contabil | 2 - Valor provisionado no periodo

' briig

Gestdo do Capital

indice de Basileiaem 14,1%

Patrimonio de Referéncia foi substancialmente
impactado pela marcacao a mercado de titulos
publicos, afetando a Basileia em ~3 pontos percentuais

Considerando o cenario de mercado do fechamento do
3T21, cercade 40% do accrual dessa marcacao ocorre
até o final de 2022 e 70% até o final de 2023

Payout!
JCP /lucro liquido contabil 72%?2
Estratégia de 41%
maximizar o

pagamento de JCP,
dado seu beneficio

tributario

32%

2019 2020 IM21

22



ANEXOS



banco

Evolucgdes Banco Digital ! bmg

Suporte (=] (=]
E & Marketplace Nova

end-to-end
Onboarding Saque  Conversio Lancamento decrédito  experiéncia %%i
Lancamento Poupa 2 100% via viaQR do AppBmg banco parceri'a marketplace e :Vhite
doADP  praMim g D Code  cCard digitalP) ((5Creditas de produtos (N QUANTO label

. | | || | | ¢ | || Il =N =S =S . L |y ¢ .ll"b

2018

2019 Inclusdode  White label Lancamento Portabili- Programade Parcerias para PIX Bmg Chip Parceria
produtose  com times doVoltapra dadede indicagdes: comprascom ¢% DTX B varelistas
& - £ NOVOMUNDO

melhorias de futebol Mim Salario Indicou, débitoem

(cashback) Ganhou aplicativos

24



Cartao de Crédito Consignado . bmg

—19%0 (2003, (2005 (2015

LEGISLAGCAO Lei 8.112 Lei 10.820/03 INSS/DC 121 Lei 13.172/15

ROBUSTA empréstimo Empréstimo cartao de crédito margem consignavel

consignado para consignado para consignado para exclusivade 5% parao
J funcionario empregados CLT, INSS cartao de crédito

publico federal aposentados e consignado para INSS e

pensionistas do INSS servidores federais

Principais caracteristicas Mudancas recentes
INSS

= Publico alvo - aposentados, pensionistas e servidores ) o
publicos? = Em 17 de marco o CNPS reduziu a taxa maxima do INSS para 2,7%

a.m.de 3,0% a.m.

_ , 0 0/9 -
Comprometimento de 5% a 10%* do salario = Impacto nas receitas a partir de abril de 2020

= Pagamento minimo descontado diretamente da folha = Em 22 de julho o INSS aumentou o limite do cartdo para 1,6x a renda
de pagamento mensal do beneficiario

* Importante meio de pagamento Autorregulacao (vigente desde de out/20)

» Eventos de inadimpléncia correlatos ao empréstimo = QOperacoes de saque até 70% do limite do cartao
consignado .

Vedacao da formalizacao via telefone
= Assinaturado Termo de Consentimento

1 - Mercado pode operar também com empresa privada
2 - Para servidores publicos municipais e estaduais, a margem consignavel do cartdo pode variar, chegando a até 10%

25



Governanca Corporativa

Composicao Acionaria

Estrutura Societaria

' briig

Acionistas % Total
Familia Guimaraes 99.7% 52,1% 82,5%
Acoes em tesouraria - 0,0% 0,0%
Acionistas minoritarios 0,3% 47,9% 17,5%
Quantidade de Acoes (milhoes) 372,7 210,5 583,2

hbmg

\, 99,99% 5, 92,99%

:100,00%

£, 100,00%

;, 100,00%
Bmg
Participagoes

Cifra BMG Bank CB Facil
em Negocios

BMG Leasing [E Banco BCV  Banco Cifra
: : : Corretora

Financeira Cayman

45,00%\5/ 99,38%\/ 30,00%, T v 60,00% V' 70,00%

99,98% 80,00% \/

Hel :
p ME Bmg Solugbes Raro Labs Bmg Bmg Seguros

Franchising Promotora Eletronicas Corretora

- Companhias consolidadas - Companhias reconhecidas via equivaléncia patrimonial

26



Governanca Corporativa

' briig

«——— Conselho de Administracao com experiéncia e habilidades complementares ———

Presidente

Background

hbmg

Ricardo Annes Guimaraes

wh

Olga Stankevicius Col
Vice-Presidente-
Membro Independente

Background

pwcil

po

()

Manuela Vaz Artigas

Membro - Membro
Independente

Background

MecKinsey
& Company

CALILA

Membros Independentes

Dorival Dourado Jr.

Membro - Membro
Independente

Background

BoaVista

scPc

Regina Annes Guimaraes Anténio M. Guimaraes Angela Annes Guimaraes José Eduardo Dominicale
«| Membro Membro Membro Membro
/01 Background Background Background Background
N V; banco banco banco % —
hbmg hbmg hbmg Bk cibank
\
[ \
5 comités com reporte para o Conselho de Administracao
. Comitéde Comlt? de Comite de~ Comité de Gestao de Comité de Foéruns
Conselho Fiscal .. Inovacao & Remuneracao, . . Governanca .
Auditoria . . Riscos e de Capital . Executivos
Estratégia Pessoas e Cultura Corporativa
3 Membros efetivos Membros 10 Membros 7 Membros 9 Membros 7 Membros 15 Féruns
3 Membros 3 independentes votantes, sendo votantes, sendo votantes, sendo votantes, sendo Executivos
suplentes 2 independentes 1 independente 2 independentes 1 independente
Mensalmente Mensalmente Bimestralmente Mensalmente Bimestralmente Repqrte paraa
Instalado na AGO de Diretoria
2020 Desde: 2013 Desde: 2019 Desde: 2012 Desde: 2018 Desde: 2019

Os comités e foruns contam com membros do Conselho e da Diretoria 27



Ratings

Agéncia

Fitch Ratings

Moody's

RISKbank

Data

Outubro 2021

Junho 2021
Maio 2020

Agosto 2021

Rating

Escala local A (bra)
Escala internacional B+

Moeda local A-.br

Moeda estrangeira Bl

Baixo Risco para Médio
Prazo 2

Perspectiva

Nacional: Estavel

IDR: Estavel

Estavel

Em monitoramento

'b

banco

mg

28



Principais Indicadores

" bmg

banco

Principais Indicadores (R$ Milhées) 3T21 2T21 1T21 4T20 3T20 9M21 9M20 2020 2019
Lucro Liquido Recorrente? 50 85 88 96 87 223 285 381 344
ROAE Recorrente? 5,1% 8,8% 9,0% 9,9% 9,1% 7,5% 9,9% 9,7% 12,5%
ROAA Recorrente?! 0,6% 1,1% 1,2% 1,5% 1,5% 1,0% 1,8% 1,7% 2,0%
Margem Financeira Liquida Recorrente®-? 909 924 944 960 950 2777 2.821 3.781 2.940
Margem Financeira Liquida Recorrente®'3 19,3% 19,8% 20,2% 22,0% 24,3% 18,8% 24,9% 22,9% 22,5%
indice de Eficiéncia Recorrente®* 67,9% 64,3% 58,5% 60,3% 52,3% 63,4% 52,2% 54,2% 54,3%
Inadimpléncia’ - Carteira E-H 5,6% 5,7% 5,4% 5,7% 5,8% 5,6% 5,8% 5,7% 5,8%
indice de Cobertura® 111,9% 116,2% 117,3% 107,9% 117,6% 111,9% 117,6% 107,9% 110,3%
indice de Basileia 14,1% 16,5% 17,5% 17,8% 19,2% 14,1% 19,2% 17,8% 22,5%
Clientes totais (metodologia BACEN) (milhdes) 8,1 7.8 7,2 6,1 5,6 8,1 56 6,1 4,7
Quantidade de clientes ativos (milhdes)’ 5,9 5,8 5,6 5,2 4.8 5,9 4.8 5,2 41
Quantidade de contas digitais (milhoes) 5,3 4.6 3,9 2,6 1,9 5,3 1,9 2,6 0,8
Quantidade de lojas help! 872 876 870 863 833 872 833 863 802
Lucro Liguido Contabil 42 65 86 76 97 194 253 329 367

Balanco Patrimonial (R$ Milhées) 3T21 2721 1721 4720 3720 9M21 9M20 2020 2019
Carteira de Crédito Total 15.050 14.463 14.225 14.006 13.064 15.050 13.064 14.006 11.455

Carteira Varejo® 13.238 12.637 12.344 12.074 11.278 13.238 11.278 12.074 9.667
Carteira Atacado’ 1.748 1.765 1.935 1.853 1.704 1.748 1.704 1.853 1.625
Carteira Run-off'® 64 62 69 80 83 64 83 80 163
Caixa Total? 3.952 4.444 4.628 4.894 4.346 3.952 4.346 4.894 2.917
Ativos Totais 33.947 31.566 29.420 28.234 25.123 33.947 25.123 28.234 18.911
Patrimonio Liquido 3.923 4,053 4.044 4.128 4,062 3.923 4,062 4.128 4.028
Funding com Mercado 18.882 18.365 18.271 18.019 15.656 18.882 15.656 18.019 12.381

1. Indicadores recorrentes, excluindo os efeitos do dgio e outros eventos ndo recorrentes, ver “DRE Gerencial” | 2. Refere-se ao produto bancdrio, composto pela margem financeira de juros e receitas de prestacdo de
servicos | 3. Margem financeira liquida recorrente/ ativos geradores de receita médios e anualizado via exponenciacdo | 4. (Despesas de Pessoal + Outras Despesas Administrativas (nédo considera amortizacéo do dgio)
+ QOutras Despesas Operacionais Liquidas de Receitas) / (Resultado da Intermediacéo financeira antes da PDD + Receitas de Prestacdo de Servicos + Despesas Tributdrias) | 5. Carteira classificada em E-H/Carteira
Total, considerando parcelas vencidas mais vincendas | 6. Saldo de provisdo de crédito / operacées vencidas hd mais de 90 dias (considera parcelas vencidas mais vincendas) | 7. Clientes com saldo em carteira ou
emissdo de cartdo/compras nos ultimos 12 meses | 8. Carteira Varejo inclui o cartdo de crédito consignado, empréstimo consignado crédito pessoal e PJ Varejo | 9. Carteira de Atacado inclui operacoes estruturadas e
empresas | 10. Carteira Run-Off inclui o empréstimo consignado legado, Lendico, veiculos e empréstimo imobilidrio | 11. Disponibilidades, aplicacées interfinanceiras de liquidez e titulos publicos contabilizados
em titulos e valores mobiliarios, excluidas as operacdes compromissadas com contrapartida no passivo.
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“Esta apresentacdo pode incluir estimativas e declaracdes futuras. Tais estimativas e declaracdes futuras tém por embasamento, em grande parte, expectativas atuais e projecoes sobre
eventos futuros e tendéncias financeiras que afetam ou podem afetar os negécios do Banco Bmg. Muitos fatores importantes podem afetar adversamente os resultados do Banco Bmg
tais como previstos nas estimativas e declaracoes futuras. Esses fatores incluem, mas ndo sdo limitados a: conjuntura econémica nacional e internacional, politicas fiscal, cambial e
monetdria, habilidade do Banco Bmg em obter funding para suas operacoes e alteracdes nas normas do Banco Central.

»n o« »n o« I« »n o« »n o« »n o« »n o« » o«

As palavras “acredita”, “pode”, “podera”, “visa”, “estima”, “continua”, “antecipa”, “pretende”, “espera” e outras palavras similares tém por objetivo identificar estimativas e projecoes. As
consideracoes sobre estimativas e declaracoes futuras incluem informacoes relativas a resultados e projecoes, estratégia, posicao concorrencial, ambiente do setor, oportunidades de
crescimento, os efeitos de regulamentacao futura e os efeitos da concorréncia. Tais estimativas e projecoes referem-se apenas a data em que foram expressas, sendo que nao assumimos
aobrigacdo de atualizar publicamente ou revisar quaisquer dessas estimativas em razao da ocorréncia de nova informacao, eventos futuros ou de quaisquer outros fatores. Em vista dos
riscos e incertezas aqui descritos, as estimativas e declaracoes futuras contidas nesta apresentacdo podem ndo vir a se concretizar. Tendo em vista essas limitacoes, ndo se deve tomar
quaisquer decisdes de investimento com base nas estimativas, projecoes e declaracdes futuras contidas nesta apresentacio.”
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