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Esta apresentação contém informações sobre os negócios do Bmg, do
Inter e da Bmg Granito, seus projetos, suas estratégias e seus parceiros
comerciais. As declarações citadas na apresentação refletem o
entendimento dos administradores a respeito do Bmg, que podem
envolver riscos e imprevisibilidades inerentes ao mercado. O Bmg, Inter
e Bmg Granito não se responsabilizam pela atualização de qualquer
estimativa contida nesta apresentação.

DISCLAIMER
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A                       é uma adquirente 
com diferenciais tecnológicos 
voltados para meios eletrônicos 
de pagamento.

BMG GRANITO

Fundação

2015
Jan 

2019

Bmg adquire 
65% da Granito, 
com aporte de 
recursos para 

investimentos na 
companhia

Valuation: 
R$ 23 mm

Jul
2020

Bmg Granito 
vira adquirente 
nas principais 

bandeiras

Ago
2020

Bmg
aumenta sua 
participação 
para 75%

Aquisição de 
participação 
pelo Inter

Nov
2020

Nasceu para responder às necessidades 
dos empreendedores que desejavam 
aumentar suas vendas e precisavam de 
soluções customizadas de meios de 
pagamento. 

Valuation: 
R$ 72 mm

Valuation: 
R$ 200 mm
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ESTRUTURA DA OPERAÇÃO

ESTRUTURA SOCIETÁRIA ESTRUTURA DE GOVERNANÇA

45,0% 45,0% 10,0%

Sócios 
Fundadores

Etapas da operação:

• Emissão secundária: Bmg adquire 6,81% 
de participação dos Sócios Fundadores por 
R$ 7,5 milhões 

• Emissão primária: Inter subscreve ações 
ordinárias por R$ 90 milhões 

• Valuation post-money: R$ 200 milhões

• Conselho de Administração:

Sócios 
fundadores

CEO CFO

• Diretoria

Sócios 
fundadores

COO

Sócios 
fundadores
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Modelo de negócios se dá por 4 partes:

Canal de vendas 

Granito

O canal de vendas Granito 

continuará a executar a 

estratégia de vendas 

presencial, através de 

hunters e farmers, com a 

exclusividade do domicílio 

bancário para o Bmg.

MODELO DE NEGÓCIOS

Operações

C
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n

a
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e
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d
a
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Plataforma de 
tecnologia
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ESTRATÉGIA DE NEGÓCIOS

Modelo de atuação comercial

ESTRATÉGIA DE NEGÓCIOS

Seguimos ampliando o modelo de negócio atual, com 
expansão via farmers e hunters.

Novos produtos digitais de captura não presente para o banco 
digital Bmg PJ e PF

1

2

Atuação 
presencial

Modelo figital com 
abertura de 

contas

Produtos 
bancários via 

banco digital Bmg

Desenvolvimento 
de produtos

Homologação e 
implementação

Criação do novo 
canal digital

Link de 
pagamento

Wallet

API de 
Checkout

Solução 
Hardwareless

A parceria visa maximizar oportunidades 

para produtos digitais. 

Dentre as soluções digitais de captura não 

presente a serem desenvolvidas as mais 

relevantes são:

• Desenvolvimento da estratégia operacional

• Construção de business plan e roadmaps

• Desenho da estratégia de atuação comercial

• A conclusão da operação estará sujeita a 
aprovações regulatórias

Próximos passos
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Relações com Investidores

ri@bancobmg.com.br

www.bancobmg.com.br/RI


