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FOCO NA COMPETITIVIDADE COM VISÃO DE LONGO PRAZO
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DESTAQUES 1T26

Março/2026: início de operação da 
modernização tecnológica de Cubatão

✓ Menor consumo de energia e maior 
confiabilidade operacional

EXCELÊNCIA OPERACIONAL E SUSTENTABILIDADE COMO PILARES ESTRATÉGICOS

✓ Conclusão do maior ciclo de CAPEX da história
✓ Financiamento de longo-prazo a custos competitivos

Contribuição relevante para 
desalavancagem financeira

DESEMPENHO OPERACIONAL

Desafios externos:

✓ Pressão no ciclo petroquímico: - 5% no preço internacional da soda e +4% no de 
PVC – 1T26 vs 4T25

✓ Efeitos macroeconômicos adversos: valorização de 3% do Real vs Dólar e inflação 
persistente na Argentina – 1T26 vs 4T25

✓ 73% de taxa consolidada de utilização de eletrólise: trimestre impactado pelo 
ramp-up da modernização de Cubatão

✓ Vendas consolidadas de PVC 29% maiores no 1T26 vs 4T25 (Brasil + Argentina)

DESEMPENHO ECONÔMICO-FINANCEIRO

EBITDA Ajustado Recorrente 1T26

R$ 145 milhões
vs R$ 182 milhões no 4T25

Lucro Líquido 1T26
R$ 37 milhões

R$ 316 milhões

Ger. Operacional de Caixa 1T26

∆ 4T25   
-20%

vs 2,20x em dez/2025

88% vence a partir de 2029

Posição de Caixa

R$ 1.205 milhões

Cobertura de 30 meses

2,58x

Dívida Líquida/EBITDA

Prazo Médio Dívida 70 meses

vs R$ -7 milhões no 4T25

vs R$ 296 milhões no 4T25

Reversão de resultado líquído negativo, forte geração 
operacional de caixa e finalização de ciclo de Capex estratégico

Fev/2026: nova parceria para autoprodução 
de energia solar – Casa dos Ventos

✓ Direito de adquirir 9,8% de JV com empresa do Grupo Casa dos Ventos 
✓ Novo contrato de energia solar com início previsto em 2028 (33 MW médios por 15 anos )

Descarbonização por meio 
de insumos competitivos

Atingimento dos compromissos de 
sustentabilidade para 2025

✓ Redução de emissão de CO2 (ano base: 2020): meta 10% | resultado 22%
✓ Migrar para energia renovável (ano base: 2022): meta 60% | resultado 79%

Cumprimento dos 
compromissos assumidos



NÍVEL DE UTILIZAÇÃO DE CAPACIDADE EXPRESSA EXCELÊNCIA OPERACIONAL
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DESEMPENHO OPERACIONAL

86% 81%
72%

66%
73% 73%

1T25 4T25 1T26

Brasil Argentina

82% 79%

Brasil: destaque positivo para a produção nas fábricas de Santo André/SP e 
Camaçari/BA, compensado por efeitos das atividades preparatórias em Cubatão à 
substituição tecnológica

Argentina: desempenho estável, com utilização acima de 70% em mais um 
trimestre

% DE ENERGIA AUTOPRODUZIDA NO BRASILTAXA DE UTILIZAÇÃO DE ELETRÓLISE

1T25 4T25

73%

55% 68%

Curtailment + outros efeitos adversos
12% in 1Q25 – curtailment
13% in 4Q25 – curtailment
27% in 1Q26 – curtailment + indisponibilidade de recursos

Autogeração com capacidade instalada  para atingir 80% da 
energia consumida no Brasil

1T26

63%



1.065
923 960

298

249 261

1T25 4T25 1T26

Preço Soda Cáustica Golfo EUA
1T26 x 4T25: -5%
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Brasil Argentina

1T26 x 1T25

✓ Redução no preço das referências internacionais de soda e PVC 
(-11% e -13%, respectivamente)

✓ Efeito adverso de +10% de valorização do Real vs Dólar

✓ +17% no volume de vendas de PVC no Brasil e Argentina

✓ Manutenção no volume de vendas de soda cáustica

TRIMESTRE IMPACTADO POR VOLATILIDADE NOS PREÇOS INTERNACIONAIS

Nota (1): Os resultados financeiros consolidados da Unipar são impactados pelos efeitos da inflação na Argentina e variação cambial do peso argentino, em conformidade com a aplicação da norma contábil do IAS 29 (ajuste por hiperinflação) e processo de conversão das demonstrações
financeiras da Unipar Argentina. Os comparativos são gerenciais (“ajustado”) e excluem estes efeitos.

✓ +29% no volume de vendas de PVC no Brasil e Argentina

✓ Redução no preço da referência internacional da soda e 
aumento no PVC (-5% e +4%, respectivamente)

✓ Redução de -2% no volume de vendas de soda (combinação 
entre -6% no Brasil e +9% Argentina)

✓ Efeito adverso de +3% de valorização do Real vs Dólar

1T26 x 4T25

1.172

+4%
1.363

1.221

RECEITA LÍQUIDA AJUSTADA (R$ milhões)

Preço PVC Golfo EUA
1T26 x 4T25: +4%

Foco na produção e comercialização de clorados: não exposto ao ciclo petroquímico, maior valor agregado e escala diferenciada

-10%



DISCIPLINA DE CUSTOS COMO INSTRUMENTO PARA FORTALECER RESILIÊNCIA
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Nota (1): Os resultados financeiros consolidados da Unipar são impactados pelos efeitos da inflação na Argentina e variação cambial do peso argentino, em conformidade com a aplicação da norma contábil do IAS 29 (ajuste por hiperinflação) e processo de conversão das demonstrações
financeiras da Unipar Argentina. Os comparativos são gerenciais (“ajustado”) e excluem estes efeitos.

CUSTO DOS PRODUTOS VENDIDOS AJUSTADO (R$ milhões)

Aumento de +4% no CPV reflete o maior volume de vendas de 
PVC (+17%), e revendas oportunas de soda de terceiros 
compensado parcialmente por:

✓ Redução de 18% na média do preço internacional de etileno

✓ Otimizações de custos fixos

✓ Manutenção do câmbio EUR/Real

71% 72%
79%

23% 23%
17%

6% 5%
4%

1T25 4T25 1T26

900
861 935

1T26 x 1T25

1T26 x 4T25

+9%

+4%

Depreciação

Custos Fixos

Custos Variáveis

Aumento de +9% no CPV reflete o maior volume de vendas de 
PVC (+29%) e revendas oportunas de soda de terceiros, 
compensado parcialmente por:

✓ Redução de 2% na média do preço internacional de etileno

✓ Otimizações de custos fixos

✓ Desvalorização do câmbio EUR/Real em 2%
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EVOLUÇÃO DO EBITDA AJUSTADO RECORRENTE E MARGEM (R$ milhões)

MARGEM ANUAL EXPRESSA RESILIÊNCIA FRENTE AO CICLO PETROQUÍMICO

Nota (1): Os resultados financeiros consolidados da Unipar são impactados pelos efeitos da inflação na Argentina e variação cambial do peso argentino, em conformidade com a aplicação da norma contábil do IAS 29 (ajuste por hiperinflação) e processo de conversão das
demonstrações financeiras da Unipar Argentina. Os comparativos são gerenciais (“ajustado”) e excluem estes efeitos.

✓ +17% no volume de vendas de PVC, com manutenção no volume de soda cáustica

✓ Efeito adverso de redução nos preços internacionais de soda cáustica (-11%) 
e PVC (-13%)

✓ Efeito adverso da valorização de 10% do BRL vs USD

✓ Exclusão do efeito positivo não recorrente da reversão de provisão de margem negativa 
em  estoque de PVC no 1T26

✓ +29% no volume de vendas de PVC,  com redução de -2% no volume de soda cáustica

✓ Efeito adverso de redução no preço internacional de soda cáustica (-5%), parcialmente 
compensado pelo aumento no PVC (+4%)

✓ Efeito negativo da apreciação de 3% do BRL vs USD

✓ Exclusão do efeito positivo não recorrente da reversão de provisão de margem 
negativa em  estoque de PVC no 1T26

182 174 
145 

25 (33) 
(29) 

EBITDA 4T25

Ajustado Recorrente

Efeito Volume Margem de 

Contribuição,

Câmbio, Outros

EBITDA 1T26 

Ajustado

Não Recorrente EBITDA 1T26 

Ajustado Recorrente

355 

19 

(200)

174 

(29) 

145 

EBITDA 1T25

Ajustado Recorrente

Efeito Volume Margem de 

Contribuição,

Câmbio, Outros

EBITDA 1T26 

Ajustado

Não Recorrente EBITDA 1T26 

Ajustado Recorrente

4T25 x 1T261T25 x 1T26

16% 14%

-4%

-51%

26% 14% 12% 12%



DIVULGAÇÃO DE RESULTADOS 1T20

EVOLUÇÃO DO SALDO DE CAIXA – 1T26 (R$ milhões)

GERAÇÃO OPERACIONAL DE CAIXA
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1.078 

316 
(167) 

1.205 

(115) 

93 

Saldo
dezembro/2025

Operacional Impostos e
Serviço de Dívidas

Capex Captações/
(Amortizações)
de Dívidas

Saldo
março/2026

✓ Finalização do maior ciclo de 
Capex da história da Unipar, 
com a conclusão do projeto de 
Cubatão

✓ Saldo de caixa suficiente para 
cobrir 30 meses de 
amortizações de dívida

Geração operacional 
de caixa resiliente, 

impactada 
positivamente por 

redução de estoque

Redução de gastos 
com impostos, 

impactada 
positivamente por 

benefício de 
depreciação fiscal 

acelerado –
favorecerá 

desalavancagem nos 
próximos 30 meses

Principalmente 
desembolsos BNDES



1.205 

148 
71 

736 
539 

1.888 

145
5

Posição de Caixa
março/2026

abril-dez/2026 2027 2028 2029 2030 2031+

Juros Principal

72
293

67

REPERFILAMENTO DO PERFIL DE DÍVIDA, COM MAIOR PRAZO E MENOR CUSTO

PERFIL DE DÍVIDA – MARÇO/2026 (R$ milhões)

R$ 2,4 bilhões
Dívida Líquida

2,58x 6Dívida Líquida/EBITDA

70 meses
Prazo Médio

Fonte: Unipar | Nota (1): Export Credit Agency

Composição

Mercado de 
Capitais

70%

ECA¹
5%

Banco de 
Desenvolvimento

22%

Capital de Giro
3%

Destaques 1T26

✓ 88% do financiamento do BNDES desembolsados – equivalente a R$ 593 milhões (Fundo Clima / FINEM - Meio Ambiente)

✓ Acesso fluido ao mercado de capitais 

✓ Transações com bancos comerciais 
em volumes imateriais

✓ Manutenção de linhas de créditos 
disponíveis com bancos comerciais
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Caixa suficiente para cobrir 30 meses de 
amortizações de dívida



PRINCIPAIS PROJETOS ESTRATÉGICOS AVANÇAM CONFORME COMPROMISSOS

PROJETO PHASE-OUT EM CUBATÃO (SP)

FOCO: MODERNIZAÇÃO TECNOLÓGICA COM AUMENTO DE COMPETITIVIDADE

✓ Substituição das tecnologias de eletrólise por membrana – “estado da arte”, 

com redução no consumo de energia

✓ Operação iniciada em março/2026

+ estão em curso outros projetos estratégicos voltados à eficiência operacional e aumento no valor agregado dos produtos
11

EXPANSÃO DE CAPACIDADE EM SANTO ANDRÉ (SP)

FOCO: COMPETITIVIDADE E FLEXIBILIDADE NA ALOCAÇÃO DO CLORO 
(ENTRE CLORADOS E VINÍLICOS)

✓ Instalação de eletrolisador adicional - +28 mil t/ano de cloro

✓ Início das operações previsto para 2º semestre de 2026

PROJETO PVC-EMULSÃO EM SANTO ANDRÉ (SP)

FOCO: AUMENTO DE CAPACIDADE PRODUTIVA

✓ Incremento de capacidade de PVC-Emulsão (+ 6 mil t/ano), com apoio de REIQ

✓ Previsão para conclusão 2º trimestre de 2026

PARCERIA COM CASA DOS VENTOS

FOCO: COMPETITIVIDADE (GERAÇÂO DE ENERGIA RENOVÁVEL)

✓ Novo contrato de energia renovável autoproduzida em bases competitivas

(+33 MW médios), prazo de 15 anos 

✓ Início previsto para 2028

2ª FASE EM CAMAÇARI (BA)

FOCO: COMPETITIVIDADE E FLEXIBILIDADE NA ALOCAÇÃO DO CLORO 

✓ Capacidade para liquefação de cloro – purificação com maior valor agregado

✓ Início das operações previsto para 2º semestre de 2026 Cubatão/SP

Cubatão/SPCamaçari/BA



CUMPRIMENTO DOS COMPROMISSOS DE SUSTENTABILIDADE ASSUMIDOS PARA 2025 
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TEMAS COMPROMISSOS RELATIVOS A 2025 RESULTADOS

79% de energia renovável

MUDANÇAS CLIMÁTICAS ✓ Reduzir em 10% as emissões de CO₂ de escopos 1 e 2 (ano base 2020) 22% de redução das emissões de CO2

86% do volume produzido com energia 

renovável

100% dos fornecedores homologados

13,5 milhões de pessoas

impactadas

100% das ações executadas
(indicador qualitativo)

MUDANÇAS CLIMÁTICAS

CLIENTES

COMUNIDADE E SOCIEDADE

FORNECEDORES

SEGURANÇA

✓ Migrar para 60% de energia elétrica de fonte renovável (ano base 2022)

✓ Atingir 65% do volume de produtos fabricados com energia elétrica 
renovável (ano base 2022)

✓ Impactar 2 milhões de pessoas com programas e projetos de promoção do 
desenvolvimento humano (ano base 2022)

✓ Ter 100% dos fornecedores homologados com critérios de 
sustentabilidade (ano base 2022)

✓ Compromisso recorrente com a gestão para zero acidentes e incidentes 
operacionais



RESULTADOS DO 1T26 ALINHADOS ÀS PRIORIDADES DEFINIDAS PARA 2026
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✓ Excelência operacional através de investimentos, melhora de coeficientes 
técnicos e iniciativas de redução de custos

✓ Geração de caixa operacional resiliente

✓ Gestão ativa de liquidez e perfil de dívida, com 88% da dívida vencendo a partir 
de 2029 a custo competitivo 

HIGIDEZ FINANCEIRA E RESILIÊNCIA 
FRENTE AO CICLO DE BAIXA E DESAFIOS 
CONJUNTURAIS 

FOCO NO AUMENTO DE 
COMPETITIVIDADE FUTURA

✓ Modernização tecnológica de Cubatão traz maior confiabilidade técnica, utilizando 
menos insumos – otimização da comercialização de soda e clorados 

✓ Aumento de capacidade de produção do PVC-E, de maior valor agregado, em Santo 
André/SP

✓ Acordo com Casa dos Ventos para maior autogeração de energia a partir de 2028 

✓ CAPEX estratégicos alinhados às melhores práticas de ESG

Excelência operacional e segurança seguem como pilares da Companhia 



Teleconferência de Resultados 
1º trimestre de 2026

Q&A
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Av. Juscelino Kubitschek, 1.327 – 22º andar

CEP: 04543-011

São Paulo/SP- BRASIL

Tel.: +55 11 3704 4200

Site de RI: ri.unipar.com

E-mail: ri@unipar.com

Teleconferência de Resultados 
1º trimestre de 2026
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https://ri.unipar.com/
mailto:ri@unipar.com
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