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RESULTADOS 2T20 

 
Rio de Janeiro, 16 de agosto de 2020 – A d1000 varejo farma S.A. (“d1000” ou “Companhia”, B3: DMVF3), rede de drogarias formada pela 

Drogasmil, Farmalife, Drogarias Tamoio e Drogaria Rosário, anuncia os resultados do segundo trimestre de 2020 (2T20). As demonstrações 

financeiras da Companhia são elaboradas em reais (R$), de acordo com a legislação societária brasileira, atendendo aos pronunciamentos 

técnicos do CPC – Comitê de Pronunciamentos Contábeis e aos requerimentos da CVM – Comissão de Valores Mobiliários. As informações 

financeiras e operacionais são apresentadas em bases consolidadas, de acordo com as práticas contábeis adotadas no Brasil.  

 

As comparações de resultado referem-se ao segundo trimestre de 2019 (2T19). Desde janeiro de 2019, as Demonstrações Financeiras da 

Companhia estão sendo elaboradas de acordo com o IFRS 16 e todos os números aqui apresentados seguem este padrão. As informações 

pré-IFRS16 podem ser encontradas no anexo. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

2T19 3T19 4T19 1T20 2T20 ∆ 2T20/2T19

Dados Financeiros (R$ Milhões)

Receita  Bruta 303,5    304,3 301,2 300,6    230,0     -24,2%

Lucro Bruto 88,0      86,5   89,4   85,9      70,3       -20,1%

% Receita  Bruta 29,0% 28,4% 29,7% 28,6% 30,6% 1,6 p.p

Ebitda 22,1 21,4 23,4 19,0 14,5 -34,4%

Margem Ebitda (% Receita  Bruta) 7,3% 7,0% 7,8% 6,3% 6,3% -1 p.p

Lucro Líquido -4,6 -5,9 10,1 -6,3 -13,0 -180,6%

Margem Líquida (% Receita  Bruta) -1,5% -1,9% 3,3% -2,1% -5,7% -4,1 p.p

Fluxo de Caixa  Livre 4,3-        10,9   0,0     34,5-      8,1         12,5             

Dados Operacionais

# Lojas 198       198    196    196       188        10-                

DESTAQUES 2T20 
• Receita bruta: R$ 230,0 milhões, involução de 24,2% (- 4,2%, excluindo lojas de shopping 

e lojas encerradas). 

• Margem bruta: 30,6%, 1,6 p.p. superior ao 2T19.  

• Ebitda de R$ 14,5 milhões, com margem Ebitda de 6,3%.  

• Prejuízo líquido: R$ 13,0 milhões, sendo 63% em abril. 

• Fluxo de caixa livre de R$ 8,1 milhões. 

• Lojas: 188 lojas em operação (2 aberturas, 1 ampliação e 10 fechamentos). 
•  

DESTAQUES 2T20 

Próximo evento:  
Webcast 2T20: segunda-feira, 17 de agosto, às 14h (Brasil). 
Cadastre-se em nosso site: https://ri.d1000varejofarma.com.br/  

https://ri.d1000varejofarma.com.br/
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COMENTÁRIO DA ADMINISTRAÇÃO 

Antes de comentarmos nossos resultados, destacamos o nosso ingresso no Novo Mercado (B3). No dia 10 de agosto de 2020, 

com apenas sete anos de atuação no varejo farmacêutico, a d1000 varejo farma (DMVF3) realizou o seu IPO, levantando 

R$400,1 milhões. Este evento é um marco para a Companhia – que nasceu como uma unidade de negócio de sua controladora, 

a Profarma – e um passo fundamental para expandirmos a rede, adequarmos a estrutura de capital e fortalecermos nosso 

capital de giro.  

O segundo trimestre de 2020, conforme previsto, foi afetado pela pandemia causada pelo novo coronavírus. Nossa base de 

lojas foi diretamente impactada - 18% são localizadas em shopping, e as demais operaram com um fluxo reduzido de clientes. 

Com o novo cenário, adotamos uma série de medidas para maior proteção de colaboradores e consumidores e sustentabilidade 

dos negócios: renegociamos os contratos de aluguel, aplicamos a MP 936 para parte de nosso corpo funcional, expandimos 

nosso atendimento por delivery, hoje com 73 lojas-polo, mantivemos nosso cronograma de abertura de lojas, com duas 

inaugurações e aceleramos nosso processo de digitalização. Ao final do trimestre, lançamos o aplicativo e site de vendas da 

Drogasmil. E no terceiro trimestre, todas as nossas bandeiras terão ingressado no comércio online, fortalecendo a 

omnicanalidade. 

Estamos confiantes no nosso modelo de negócio, na capacidade de execução do nosso time e no potencial de geração de valor 

que temos pela frente. A combinação de uma Companhia capitalizada com marcas fortes e integradas amplia nossas 

possibilidades de um crescimento sustentável. Agradecemos mais uma vez a parceria de nossos clientes, colaboradores, 

fornecedores e acionistas nesta jornada. 

 

Sammy Birmarcker 

CEO d1000 varejo farma 
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COVID – 19  

As orientações de proteção e segurança apresentadas pelos órgãos nacionais de saúde desde março de 2020, em função da 
pandemia da Covid-19, impactaram e continuam impactando as nossas operações. Vale destacar que nossa maior preocupação 
foi, e continua sendo, a segurança de nossos colaboradores e clientes. Por isso, seguimos com a adoção de medidas para a 
manutenção da saúde das pessoas e do negócio, como: o controle de fluxo de pessoas; a instalação de barreiras de proteção 
no balcão de medicamentos e no checkout; a disponibilização de totens com álcool em gel; a demarcação da fila para 
manutenção do distanciamento seguro entre as pessoas e facilidades de pagamento por QR Code e Auxílio Emergencial do 
Governo Federal. 
 
Semelhante ao que sucedeu aos principais players do varejo farmacêutico, a d1000 teve um incremento de vendas nas 
primeiras semanas de março e um declínio a partir do dia 18 do mês. Essa redução ocorreu, essencialmente, por dois fatores: 
o fechamento de lojas por cerca de 90 dias, e um menor movimento nas demais lojas.  
 
Como forma de minimizar os impactos da pandemia, revisamos e negociamos contratos de aluguel de lojas; adotamos a 
suspensão temporária de contrato de trabalho para alguns colaboradores e a redução de jornada para outros, seguindo a MP 
936 e implementamos os protocolos de biossegurança em nossa Sede Corporativa e em todas as nossas lojas. 
 
Pese o cenário de incerteza imposto globalmente pela Covid-19, seguimos acreditando na resiliência e dinâmica de crescimento 
do mercado farmacêutico, dada a sua comprovada performance em outros momentos de crise. Dessa maneira, permanecemos 
com o nosso plano de abertura e reforma de lojas durante os anos de 2020 e 2021. 
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Nossas Lojas 

No segundo trimestre de 2020, inauguramos duas novas lojas com o formato popular, acumulando quatro aberturas no 

semestre. Neste mesmo período, fechamos 10 lojas definitivamente, em função da baixa performance. Em 30 de junho de 

2020, estávamos com 188 lojas em operação, sendo 116 lojas no estado do Rio de Janeiro e 72, no Centro-Oeste do país – a 

maioria delas no Distrito Federal. Com os fechamentos dos shopping centers em função da pandemia, aproveitamos para 

reformar seis lojas.  

Mesmo diante do cenário do novo coronavírus, reforçamos a continuidade do nosso plano de expansão de lojas. Acreditamos 

que teremos boas oportunidades de pontos para aberturas e ampliações de lojas. Vale destacar que, durante esse trimestre, 

inauguramos duas lojas, em formato popular, e ampliamos uma unidade.  

Número de lojas 

   

 

Receita Bruta 

No 2T20, nossa receita bruta foi de R$ 230,0 milhões, 24,2% inferior ao realizado no 2T19. Esta queda foi decorrente do menor 

número de lojas em funcionamento e do efeito da pandemia. Caso excluíssemos as lojas encerradas e as lojas localizadas em 

shoppings (18% da base de lojas), a queda entre o 2T20 e 2T19 seria de 4,2%.  

Entre os trimestres, tivemos uma queda nas vendas dos produtos de higiene e beleza (HB) e medicamentos com receituário 

(RX) e um aumento na participação de genéricos e OTC. Esta variação de mix foi em função da Covid-19, que comprometeu os 

hábitos de consumo e a ida a médicos e hospitais, afetando as prescrições médicas.   
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Receita Bruta (R$ milhões)     Venda Média por Loja (R$ mil)   

  

*Excluindo as lojas de shopping. 

Percentual de Vendas por Categoria 

 

A venda mensal por loja no trimestre totalizou R$407,7 mil, caso excluíssemos da base as lojas de shopping atingiríamos 

R$474,9 mil por loja. À medida que a crise se intensificou, o delivery ganhou relevância e representou 12% do total de vendas 

do trimestre. Em junho, lançamos o aplicativo Drogasmil que inclui a facilidade do “compre e retire”, e 80% dos pedidos foram 

entregues em até 4 horas.  

                                            Ticket Médio                                  % Marcas Exclusivas no Autosserviço   

 

Marcas exclusivas representaram 6,4% do autosserviço, um aumento de 1,5 p.p em comparação com o mesmo período do ano 

anterior. Atualmente, temos 269 SKUs em nossa linha de marcas exclusivas, e nossos lançamentos estão voltados para 

produtos de massa. Neste trimestre, lançamos oito novos produtos.  

 

-0,6 p.p. 

-0,4 p.p. 

+0,5 p.p. 

+0,5 p.p. 

474,9* 

∆ 2T20/2T19 
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Lucro Bruto 

O lucro bruto no trimestre foi de R$ 70,3 milhões com uma margem bruta de 30,6%, um aumento de 1.6 p.p. Esta evolução foi 

conquistada através da nova estratégia de precificação de RX e OTC e do incremento do peso de genéricos e de marcas 

exclusivas em nossas vendas. 

Lucro Bruto (R$) e 

Margem Bruta (% receita bruta) 

 

Despesas de Loja 

As despesas com lojas totalizaram R$ 46,6 milhões, 9,0% inferior ao 2T19. Essa redução das despesas deve-se, essencialmente, 

à adoção da suspensão temporária do contrato de trabalho de parte de nossos colaboradores (MP 936), por conta da redução 

de fluxo de consumidores ou do fechamento temporário de lojas. Cumpre destacar que esse montante se refere às lojas que 

se mantiveram em funcionamento durante todo o período. 

O peso de despesa de loja do trimestre foi de 20,3%, o que é 3,4 p.p. superior ao mesmo período do ano passado, devido ao 

menor valor de receita auferido por conta da pandemia.  

                                        Despesas de Lojas (R$ milhões)                                                         Margem de Contribuição (% receita bruta) 
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Despesas Gerais e Administrativas  

As despesas corporativas no período somaram R$ 11,7 milhões, uma redução de 19,6% em relação ao mesmo período do ano 

passado e pesaram 5,1% da receita bruta. Logramos a redução e a diluição das despesas corporativas com a melhoria na 

produtividade das atividades de backoffice, a adoção da suspensão temporária do contrato de trabalho e a redução da jornada 

de trabalho do corpo funcional durante o trimestre. Como ofensor, tivemos R$ 1 milhão de despesas relacionadas à Covid-19. 

 

Ainda durante o trimestre tivemos o reconhecimento de Outras Receitas e Despesas que somaram R$ 2,6 milhões positivos.  

Impactaram positivamente: i) crédito extemporâneo de PIS e Cofins no valor de R$ 1,6 milhões ; ii) ganho nas negociações de 

aluguel em função da pandemia (reversão do passivo de arrendamento) no valor de R$ 3,6 milhões; iii)efeito líquido de 

provisões de contingência no valor de R$ 1,0 milhão; negativamente: fechamento de lojas e relativas às lojas temporariamente 

fechadas, no valor de R$ 3,5 milhões. 

Ebitda 

No 2T20, o EBITDA atingiu R$14,5 milhões, equivalente a uma margem de 6,3%, uma redução de 1,0 p.p. em relação ao 

trimestre do ano anterior (2T19).  

Ebtida (R$) e 

Margem Ebitda (% Receita Bruta) 
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Resultado Financeiro, Depreciação e Imposto de Renda 

As despesas de depreciação totalizaram R$ 19,2 milhões no 2T20, equivalente a 8,3% da receita bruta. Isso representa um 

aumento de R$ 1,1 milhão, ou 6,1%, em relação ao 2T19. 

 

As despesas financeiras líquidas representam 4,6% da receita bruta, totalizando R$ 10,5 milhões. Esse montante está em linha 

quando comparado ao mesmo período do ano anterior, que havia totalizado R$10,2.  

 

Lucro Líquido 

Neste trimestre, tivemos um prejuízo líquido de R$ 13,0 milhões, impacto da pandemia em nossas vendas. O mês de abril 

registrou 63% desse valor.  

 

Ciclo de Caixa 

Nosso ciclo de caixa foi de 37,7 dias influenciados pelo aumento no número de dias em estoque e compensados pelos dias de fornecedores. 

O saldo de estoque foi de R$14,2 milhões inferior ao registrado no 1T20, e o saldo de fornecedores R$10,3 milhões menor. A variação em 

dias foi em função da queda do denominador.  
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Fluxo de Caixa 

No 2T20, obtivemos um Fluxo de Caixa Livre positivo em R$ 8,1 milhões, havendo gerado Recursos das Operações no valor de R$ 0,1 milhão 

negativo, uma melhora do capital de giro no valor de R$ 17,2 milhões, e um investimento de R$ 9,0 milhões destinado a abertura, ampliação 

e reforma de lojas. Esses fatores combinados nos levaram a uma geração de Caixa Total de 2,1 milhões no período. 

 

Endividamento 

Em 30 de junho de 2020 a dívida líquida da Companhia totalizou R$202,9 milhões, versus R$166,3 milhões no mesmo período de 2019. A 

dívida líquida sobre o Ebitda foi de 2,6x. No final do trimestre 78% do nosso endividamento bruto era de curto prazo, e 22% de longo prazo 

e tínhamos R$79,1 milhões no caixa da Companhia. Com os recursos advindos da oferta pública de ações reduziremos nossa alavancagem 

financeira. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

2Q20 2Q19

EBIT -4,7 4,0

Depreciação e Amortização 19,2 18,1

Rental  expenses -15,5 -14,5 

Outros  Ajustes 0,9 3,4

Recursos das Operações -0,1 11,0

Ciclo de Ca ixa 10,2 -9,1 

Outros  Ativos  (Pass ivos ) 7,0 -1,9 

Fluxo de Caixa Operacional 17,2 -0,0 

Investimentos -9,0 -4,3 

Fluxo de Caixa Livre 8,1 -4,3 

Resultado financeiro -8,4 -6,4 

Aporte Financeiro 2,3 0,0

Fluxo de Caixa Total 2,1 -10,7 
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ANEXOS  
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