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Belo Horizonte, 16 de janeiro de 2024 — A EMCCAMP Residencial ("“Companhia’) registrada na
Categoria A na CVM, uma construtora e incorporadora com foco em habitacdo popular no
Brasil, divulga seus resultados operacionais (lancamentos, vendas liquidas, unidades
repassadas, obras em andamento e banco de terrenos) do quarto trimestre de 2023 (4T23) e
do exercicio de 2023. E importante destacar que esses resultados operacionais s&o

preliminares, ndo auditados e passiveis de revisdo.

Y

Vendas Liquidas Contratadas de R$ 1,2 bilhdo em 2023, representando um

aumento de 14% comparado com o 2022

Em 2023, atingimos uma VSO de 71%, um aumento de 9 p.p comparado com
2022

Alcancamos R$ 1 bilhdo em Langamentos em 2023, em linha com os

longamentos de 2022

Atingimos um Landbank de R$ 6 bilndes, aumento de 36% comparado com o
Landbank de 2022

Concluimos 4,5 mil unidades em 2023, finalizando as safras impactas pelos vies
inflaciondrio e quebra da cadeia produtiva, aumento de 29% comparado com
2022

9 mil unidades em Construcéo, com VGV projetado de R$ 2,7 bi, numeros que

reiteram nossa capacidade de produgdo

Y -

No 4T23 atingimos R$ 243 milhdes e no acumulado do ano de 2023 R$ 977 milhdes em VGV lancados.
Quando comparado com os langcamentos de 2022, podemos notar gue os langamentos de 2023 se

mantiveram no mesmo patamar.
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Lancamentos

VGV Langamentos (R$ mil)

EMCCAMP

Residencial

Var. 4T23 x | Var. 4T23 x Var. 2023 x
2022

243.230 411107 237% 40,8% 977584 1065164 8,2%

Numero de Unidades 664 1580 53,7% 58,0% 2987 4.029 259%
Prego Médio por Unidade (R$ mil) 366 260 19,6% 40,8% 327 264 23.8%
% Participagdo Companhia 100% 100% 0 p.p. 0 p.p. 100% 100,0% 0,0 p.p.

Ao comparamos os Uultimos 3 anos podemos observar uma constante evolugdo em seus

langamentos. Indicando que a companhia segue sua estratégia de manter um crescimento

constante e sustentavel doslancamentos, preservando sempre a seletividade em seus lancamentos

e privilegiando projetos que tenham margens saudaveis.

Lancamentos - VGV Projetado (RS mil)

724.663

2021

Vendas Liquidas Contratadas

1.065.164

2022

977.584

2023

A Companhia encerrou 2023 com R$1,2 bilhdo em vendas liquidas contratadas, um aumento de

14% em relacdo a 2022. O crescimento das vendas, reforca a excelente qualidade e localizacé&o

dos seus produtos. Outro aspecto positivo que deve ser notado é o aumento no preco medio por

unidade, que é resultado da estratéegia da Companhia e, principalmente, das mudangas dentro

do Programa Minha Casa Minha Vida.

Vendas Liquidas Contratadas

Var. 4T23 x | Var. 4T23 x Var. 2023 x
2023 ployr]
3T23 4T22 2022

VGV Vendas Liguida - 100% (R$ mil) 299.581 261.049 347.241 14,8% 13,7% 1.183.266 1.037.482 14,1%
Nudmero de Unidades 9 823 1.313 10,7% 30,6% 3937 4.190 6,0%
Prego Médio por Unidade (R$ mil) 329 317 264 37% 24,3% 301 248 21,4%
% Participagdo Companhia 100% 100% 100% 0,3 p.p. 0,3 p.p. 99% 100% 11 p.p.
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Vendas Liquidas Contratadas (RS mil)
+ 14%
I 1.183.266
I
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Banco de Terrenos —

Encerramos 2023 com um Landbank de R$ 6 bi, um aumento de 35% quando comparado com o
fechamento do 2022. A companhia segue a estratégia de ser seletiva na aquisicdo dos terrenos,
com o objetivo de garantir as margens de contribuigdo minimas necessarias para retorno aos

investidores.

. o . 5 % Var. 4T23 x | Var. 4T23 x Var. 2023 x
anco de [errenos T23 T23 T22 37123 VA Yyl 2022

Banco de Terrenos - VGV (R$ milhdes) 6.010 5921 4.469 1,5% 34,5% 6.010 4.469 34,5%
NUmero de Unidades 20.328 18.863 15.044 7,8% 351% 20328 15.044 351%
Prego Médio por Unidade (R$ mil) 296 314 297 58% 0,5% 296 297 0,5%
Duragao do Landbank (anos) 6,1 52 42 18,9% 46,5% 6,1 42 46,5%
% Participagdo Companhia 93% R2% 95% 0,1p.p. 2,9 p.p. 93% 95% 2,7 p.p.
Residencial - VGV (R$ milhées) 5.018 4929 3.499 1,8% 43.4% 5018 3.499 43.4%
Ndmero de Unidades 17.025 15560 1.740 9,4% 450% 17.025 1.740 45,0%
Prego Médio por Unidade (R$ mil) 295 217 298 7,0% 11% 295 298 11%
% Participagdo Companhia 95% 95% 100% 0,1 p.p. 4,7 p.p. 95% 100% 4,6 p.p.
Loteamento - VGV (R$ milhdes) 992 992 970 0,0% 2.2% 992 970 2,2%
Ndmero de Unidades 3.303 3303 3304 0,0% 0,0% 3303 3304 0,0%
Prego Médio por Unidade (R$ mil) 300 300 294 0,0% 2,3% 300 294 2,3%
% Participacdo Companhia 79% 79% 79% 0,0 p.p. 0,0 p.p. 79% 79% 0,0 p.p.

Duragcdo do Landbank = Langcamentos Ultimos 12 meses/Landbank atual

Producdo —
Em Construgio Var. 4T23 x | Var. 4T23 x 2023 e Var. 2023 x
3T23 4T22 2022

VGV em construgdo (R$ milhdes) ! 2739 3217 3.018 14,9% 9.2% 2739 3.018 9.2%
Unidades em construgéo’ 8.892 n.288 n.281 212% 212% 8.892 1.281 21,2%

1Inclui unidades lan¢adas e modulares

Encerramos 2023 com a marca de 9 mil unidades sendo produzidas simultaneamente,

reforcando nossa capacidade de producdo e gestdo de canteiros de forma eficiente.
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> Var. 4T23 x Var. 4T23 x Var. 2023 x
Concluidas pLoyx 2022
3T23 4T22 2022
VGV unidades concluidas (R$ mil) 587.605 - 268.801 - 18,6% 887.065 612.873 44, 7%
NuUmero de unidades concluidas 2704 - 1.354 = 99,7% 4.415 3.429 28,8%

TInclui unidades langadas e modulares

Seguimos evoluindo fortemente na entrega de nossos empreendimentos. Encerramos 2023 com
4,5 mil unidades concluidas, com VGV de R$ 887 mihdes. As agcdes de governanga
implementadas nos permitiram retomar a nossa exceléncia na linha de producdo, com redugdo

dos prazos de entregq, importante componente para garantia das Nnossas margens.

Acompanhe nosso processo de entrega de chaves de cada projeto em nosso canal do youtube,

cligue no link para acompanhar a entrega do “Residencial Gameleira”, assim como o feedback de

NOssos clientes.

Evolucdo numero de unidades concluidas

+29%
T 4.415
] I
2022 2023

VSO

Encerramos 2023 com uma VSO de 71% e o 4723 com uma VSO trimestral de 38%. Como
apresentamos anteriormente, devido a estratégia assertiva de langamento, localizagdo, produto

e equipe de vendas, a Companhia segue evoluindo com aumento de sua VSO.

VSO (R$ mil Var. 4T23 x | Var. 4T23 x 2023 2022 Var. 2023 x
mi
( ) 3T23 4T22 2022
(+) Langamentos 243.230 196.702 411107 23,7% 40,8% 977.584 1065164 82%
Vendas Liquidas 299.581 261.049 347241 14,8% 13,7% 1183.266 1037.482 14,1%
(=) VSO (%) 38% 33% 35% 54 p.p. 33 p.p. 71% 61% 9p.p.



https://www.youtube.com/watch?v=vafGprPEuy4
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VSO 12 meses - Vendas Liquidas (RS mil)

1%

61?;///‘

1.183.266

1.037.482 1.065.164

2022 2023
mm Vendas Liquidas ~ Elangamentos =——VSO Acumulada

N

Encerramos 2023 com um estoque total de R$ 488 milhdes, ndo apresentando alteragdo em sua

composi¢cdo de unidades em andamentos e concluidas.

Var. 4T23 x | Var. 4T23 x Var. 2023 x

Em andamento (R$ mil) 488.042 538.330 652.272 9,3% 252% 488.042 652.272 252%
% Total 100% 100% 100% 0,0% 0,0% 100% 100% 0,0%
Concluido (R$ mil) - - - B _ R _ ;
% Total - - - - - - - -
Total (R$ mil) 488.042 538.330 652272 9,3% 252% 488.042 652272 252%

Seguimos com 100% do estoque representados por unidades langcadas e em constru¢do, com O
unidade concluida em estoque, evidenciando desta forma nossa estrategia assertiva de

langcamentos e vendas.

- Gy,

Realizamos em 2023, um repasse total de 3,7 mil unidades, um aumento de 11% frente aos repasses
realizados em 2022. Numeros que confirmam a assertividade dos lancamentos e vendas, assim
como o processo interno da Companhia de realizar o repasse de forma eficiente.

Var. 4T23 x | Var. 4T23 x 2023 2022 Var. 2023 x
3T23 4722 2022

Unidades Repassadas ! 293 1m 525 73,6% 44.2% 3727 3371 10,6%

1Inclui repasse dentro do programa MCMV e SFH
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Sobre a Emccamp Residencial:

H& 47 anos, estamos no mercado da construcdo civilcom grande atuagdo em mais de 20 cidades
nos estados de Minas Gerais, Rio de Janeiro e S&o Paulo. SGo mais de 65 mil unidades entregues e
em construcdo. Somos pioneiros em inovacdo e utilizacdo de processos que otimizam recursos,
promovem a sustentabilidade e, principalmente, garantem o rigor no cumprimento dos prazos de

conclusd@o e entrega de nossas obras.
Relagoes com Investidores

André Avelar — Diretor Financeiro e de Relacdes com Investidores
Marco Viegas — Supervisor de Relagdes com Investidores
Contato: (31) 3526-7455

ri@emccamp.com.or

Glossdrio
Banco de Terrenos - valor total do VGV potencial de todos os terrenos detidos pela Companhia,
excluindo as unidades permutadas.

Langcamentos - valor total do VGV dos empreendimentos langcados, por precos de tabela de

langcamento, excluindo unidades permutadas nos empreendimentos.
LTM - Last Twelve Months = Ultimos 12 meses

Unidade Repassada - Clientes (pessoa fisica) que assinaram seus financiamentos com uma

instituicdo financeira no periodo.

Vendas Liquidas Contratadas - Valor dos contratos firmados com os clientes, referentes a venda
de Unidades prontas_ ou para entrega futura. Desconsidera-se do valor de vendas contratadas as
unidades permutadas e o valor dos contratos distratados no periodo.

Venda Direta — vendas realizadas diretamente pela Companhia, sem readlizar o repasse.

VSO Liquida — Velocidade de vendas. Para calcular o indicador, a formula Vendas Liquidas /
(Estogue Inicial do periodo + Lancamentos do Periodo) deverd ser utilizada.

VGV - Valor Geral de Vendas

Banco de terrenos % de participacdo Companhia: Valor potencial total do VGV terreno de

propriedade da Companhia excluindo a participagdo de parceiros


mailto:ri@emccamp.com.br
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Lancamentos e vendas liquidas, % de participagdo Companhia: VGV dos empreendimentos

langados, desconsiderando a participagdo de parceiros



