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2 T2 6 RELEASE
DE RESULTADOS

O 2T26 reforca a execucdo consistente das prioridades
estratégicas e contribui para um solido primeiro semestre

A RECEITA DE SERVICOS B2B
RECEITA DE SERVICOS ARPU MOVEL ADE SERVIC

6,1xan 5b4%an 16,6%an

(6M26) (6M26) (12 meses até jun/2026)

Crescimento impulsionado pela

Inovagdo e tecnologia impulsionam
boa performance nas linhas de

Pés-pago e novas receitas ~
pag a expansdo do B2B e aceleram a

sustentam recorde de ARPU

movel e fixo geragdo de novas receitas

EBITDA-AL FLUXO DE CAIXA OP. REMUNERACAO ACIONISTA
1,8%aa 11,7%an r$ 790 mi
(6M26) (6M26) (6M26)

Forte crescimento com expansdo Geragdo de caixa, com aumento de Anunciados como Juros sobre

de margem: 38,7% (+0,6 p.p. A/A) Margem: 22,1% (+1,1 p.p. A/A) Capital Préprio até junho de 2026

TIM Controle Fit: Flexibilidade para capturar diferentes perfis de clientes
<= Reposicionamento do TIM Controle com ofertas mais aderentes aos diferentes perfis
de consumo, ampliando a competitividade do portfélio

@ < Modelo flexivel e escaldvel, com opgdes de assinatura mensal e anual, aumentando
a capacidade de aquisigdo e retencdo de clientes

<= Modelo de assinatura mensal e anual reforga a estratégia de valor da TIM ao
combinar simplicidade, personalizagdo e conveniéncia

TIM Play: Novo posicionamento OTT, tudo em um sé lugar

= Novo posicionamento OTT consolida contetdo e servicos digitais em uma
experiéncia integrada, simples e conveniente para o cliente

= Evolucgdo de beneficios avulsos para uma plataforma unificada, fortalecendo
engajamento, fidelizagdo e recorréncia

<= Portfélio disponivel em trés tiers de preco, criando uma nova camada de valor
para o ecossistema B2C da companhia

TIM Ultracombo: fibra e movel em uma oferta integrada
= Convergéncia entre servigos mdveis e fixos em uma Unica oferta, simplificando a
experiéncia do cliente

<= Estratégia amplia o mercado enderecdvel da TIM ao converter cobertura de fibra
disponivel em novas oportunidades comerciais TIM
= Aquisigdo da |-Systems fortalece integracdo operacional, eficiéncia e ULTRACOMBO
opcionalidades para acelerar o crescimento da estratégia FTTH

Nota: EBITDA e Lucro Liquido normalizados conforme itens apontados em suas respectivas segoes. EBITDA-AL excluindo o impacto das
multas do descomissionamento dos sites. Fluxo de Caixa Operacional (“FCO”) representa o EBITDA-AL (-) Capex.



2T2 6 RELEASE
DE RESULTADOS

DESTAQUES FINANCEIROS E OPERACIONAIS

Descricdo 2T26 2T25 %A/A 1T26 %TIT 6M26 6M25 % A/A
FINANCEIRO (RS milhées)

Receita Liquida 6.965 6.600 5,5% 6.806 2,3% 13.772 12.994 6,0%
Receita de Servigos 6.785 6.417 5,7% 6.644 2,1% 13.429 12.657 6,1%
Servigo Movel 6.369 6.089 4,6% 6.253 1,8% 12.622 12.010 5,1%
Servigo Fixo 416 328 27,0% 391 6,4% 808 646 24,9%
Custos Normalizados* da Operagdo (3.380) (3.249) 4,0% (3.519) -4,0% (6.899) (6.558) 5,2%
EBITDA Normalizado* 3.586 3.351 7,0% 3.287 9,1% 6.873 6.435 6,8%
Margem EBITDA Normalizada* 51,5% 50,8% 0,7p.p. 48,3% 3,2p.p. 49,9% 49,5% 0,4p.p.
EBITDA-AL Normalizado* 2.802 2.600 7,8% 2.523 11,1% 5.326 4.940 7,8%
Margem EBITDA-AL Normalizada* 40,2% 39,4% 0,8p.p. 37,1% 3,2p.p. 38,7% 38,0% 0,6p.p.
Lucro Liquido Normalizado* 1.036 976 6,2% 821 26,2% 1.857 1.786 4,0%
Capex (935) (882) 6,0% (1.354) -31,0% (2.289) (2.221) 3,0%
FCO (EBITDA-AL Normalizado* - Capex) 1.868 1.718 8,7% 1.169 59,7% 3.037 2.719 11,7%

OPERACIONAL ('000)

Base Moével de Clientes 61.879 62.194 -0,5%  61.986 -0,2% 61.879 62.194 -0,5%
Pré-pago 28.211 30.679 -8,0% 28.871 -2,3% 28.211 30.679 -8,0%
Pés-pago 33.668 31.515 6,8% 33.116 1,7% 33.668 31.515 6,8%

Base de Clientes TIM Ultrafibra 899 799 12,5% 880 2,2% 899 799 12,5%

* EBITDA normalizado por efeitos ndo recorrentes nos Custos e Despesas Operacionais (+RS$ 72,1 milhdes no 2726, +RS 6,0 milhdes no 1726, +RS
1,1 milhdo no 2T25 e +R$ 19,0 milhdes no 1T25). Lucro Liquido normalizado por efeitos ndo recorrentes no EBITDA e no IR/CS (-RS$ 5,4 milhdes no
2726, -RS 2,0 milhdes no 1T26, -RS 387 mil no 2T25 e -R$S 6,5 milhdes no 1T25). EBITDA-AL excluindo o impacto das multas do
descomissionamento dos sites.

RELACOES COM INVESTIDORES

CONFERENCIA DE RESULTADOS
28 de julho de 2026, as:

11h (BRT) / 10h (US EST)
Videoconferéncia (Zoom): Cligue aqui

CONTATOS
E-mail: ri@timbrasil.com.br

Website: ri.tim.com.br



https://mzgroup.zoom.us/webinar/register/WN_0povELVgTfaspPYt2I56sQ#/registration
mailto:ri@timbrasil.com.br
https://ri.tim.com.br/

TIMS.A.

EVENTOS RECENTES E SUBSEQUENTES

\
Remuneracdo aos Acionistas

No dia 17 de junho de 2026, o Conselho de Administra¢do da TIM S.A. aprovou a distribuigdo

de Juros sobre Capital Proprio no montante de RS 400 milhdes. Para mais detalhes, acesse

o site de Relagdes com Investidores da TIM S.A.: Arquivamentos

J
~N

Aporte de Capital em Subsididrias Integrais da TIM S.A.

Em julho de 2026, o Conselho de Administracdo aprovou aportes de capital de até RS 600
milhdes na I-Systems e de até RS 70 milhdes na V8.Tech, ambas subsididrias integrais da
TIM S.A. Os recursos, provenientes do caixa da Companhia, serdo destinados principalmente
ao pagamento antecipado de obrigacdes financeiras dessas empresas, contribuindo para a
otimizagdo da estrutura de capital e a reducdo de custos financeiros do grupo TIM no Brasil.
A operagdo ndo altera o capital social da TIM S.A. nem sua participagdo nas subsididrias.
Para mais detalhes, acesse o site de Relagées com Investidores da TIM S.A.: Arquivamentos

J
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TIMS.A.

DESTAQUES FINANCEIROS

RECEITA LiQUIDA OPERACIONAL

Descricdo 2T25 1T26
RS milhées

Receita Liquida Total 6.965 6.600 5,5% 6.806 2,3% 13.772 12.994 6,0%
Receita de Servicos 6.785 6.417 5,7% 6.644 2,1% 13.429 12.657 6,1%
Servico Movel 6.369 6.089 4,6% 6.253 1,8% 12.622 12.010 5,1%
Gerada pelo Cliente 5.877 5.703 3,1% 5.819 1,0% 11.696 11.245 4,0%
Interconexdo 90 91 -0,2% 110 -17,8% 200 174 15,0%
Plataforma de Clientes 63 29 117,3% 26 139,8% 89 51 76,0%
Outras Receitas 338 267 26,9% 298 13,5% 636 541 17,7%
Servigo Fixo 416 328 27,0% 391 6,4% 808 646 24,9%
dos quais TIM Ultrafibra 247 226 9,5% 243 1,8% 490 444 10,4%
Receita de Produtos 181 183 -1,5% 162 11,6% 342 337 1,7%

Receita Liquida Total (“RL”): R$ 6.965 milhdes no 2T26 (+5,5% A/A; +6,0% A/A nos 6M26)
A Receita Liquida Total avangou no periodo, refletindo o desempenho positivo da receita de Servigos.

= Receita de Servigos (+5,7% A/A no 2T26; +6,1% A/A nos 6M26)
O crescimento foi sustentado pela evolugdo de todas as frentes, com destaque para a TIM Ultrafibra e
o segmento B2B, com V8.Tech e loT, que seqguem ampliando sua relevéncia na composicdo dos
resultados, refletindo a estratégia da Companhia de crescer por meio de multiplas linhas de negécio.
Com uma visdo 360°, em julho, a TIM renovou seu portfélio com ofertas para aprimorar a experiéncia
dos clientes e expandir as oportunidades em dareas como entretenimento, convergéncia e nos servigos
de mobilidade.

Receita de Produtos (-1,5% A/A no 2T26; +1,7% A/A nos 6M26)

A receita de produtos ficou praticamente em linha na comparagdo anual @ medida que a evolugdo do
mix de produtos e a contribui¢do das iniciativas de diversificagdo ajudaram a mitigar a sazonalidade
observada na venda de equipamentos de loT.

Este documento é de propriedade da TIM S.A. Todos os direitos reservados © Release de Resultados 2T26 2



TIMS.A.

SEGMENTO MOVEL:

Receita de Servico Movel (“RSM”) (+4,6% A/A no 2T26; +5,1% A/A nos 6M26) | ARPU Movel (RS
34,3 no 2T26; +5,0% A/A)

O desempenho da RSM refletiu a evolugdo do pés-pago e a maior contribuigdo de novas frentes de receita,
reforcando uma dindmica cada vez mais diversificada de crescimento do ARPU! mével, em meio a um
ambiente competitivo mais movimentado em fungdo do Dia das Maes e da Copa do Mundo FIFA.

== Receita Gerada pelo Cliente (“RGC”) (+3,1% A/A no 2T26; +4,0% A/A nos 6M26)
A evolugdo do RGC refletiu uma contribuicdo mais moderada do pés-pago, em funcdo de uma base
comparativa mais equilibrada. O desempenho foi parcialmente impactado pela redugdo das receitas
do pré-pago, embora sua trajetéria tenha permanecido estdvel na comparacdo trimestral, e pela
menor contribui¢cdo das receitas de roaming internacional.

Receita de Interconexdo (-0,2% A/A no 2T26; +15,0% A/A nos 6M26)
O desempenho permaneceu praticamente estdvel na comparagdo anual.

Receita de Plataforma de Clientes (+117,3% A/A no 2T26; +76,0% A/A nos 6M26)
O crescimento refletiu o desempenho da frente de publicidade mével.

Outras Receitas (+26,9% A/A no 2T26; +17,7% A/A nos 6M26)

O crescimento da linha “Outros” foi impulsionado principalmente pela evolugdo das receitas de B2B,
com destaque para loT, refletindo a evolugdo dos projetos e a contribuicGo das iniciativas de
diversificagdo de receitas da Companhia.

A seguir, o desempenho por perfil de cliente moével:

<= POS-PAGO
Receita (+5,8% A/A no 2T26; +6,6% A/A nos 6M26) | ARPU ex-M2M (RS 55,7 no 2T26; +0,7% A/A)
O crescimento do pds-pago foi apoiado pela aquisicdo de novos clientes, com expansdo de 6,8% da
base, e pelos reajustes de precos aplicados as ofertas no primeiro trimestre. Como resultado, o pos-
pago alcangou cerca de 70% da RSM, evidenciando a evolugdo bem-sucedida para um mix de clientes
mais resiliente.

PRE-PAGO

Receita (-6,9% A/A no 2T26; -6,7% A/A nos 6M26) | ARPU (RS 14,4 no 2T26; +1,1% A/A)

A receita pré-paga refletiu a dindmica competitiva do mercado e a pressdo sobre a recorréncia de
recargas. Apesar do recuo, a linha seque em trajetéria de estabilizagdo trimestral frente aos niveis
observados no final de 2025, contribuindo para a evolugdo do ARPU.

1 ARPU (ou “Average Revenue Per User”) representa a Receita Média por Usudrio.
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TIMS.A.

SEGMENTO FIXO

Receita de Servico Fixo (“RSF”) (+27,0% A/A no 2T26; +24,9% A/A nos 6M26)
A performance da RSF refletiu principalmente o avanco da Ultrafibra, além da contribuicdo da V8.Tech,
cuja receita passou a ser consolidada no segmento fixo apoés a conclusdo da aquisi¢do no 1T26.

== TIM ULTRAFIBRA
Receita (+9,5% A/A no 2T26; +10,4% A/A nos 6M26) | ARPU FTTH (R$ 92,8 no 2T26; +0,8% A/A)
A TIM Ultrafibra manteve trajetéria positiva, com crescimento de receita pelo terceiro trimestre
consecutivo e avanco de 12,5% A/A na base de clientes, refletindo mais uma evolugdo consistente de
uma operacdo hoje praticamente 100% FTTH.

E como préximo passo de sua estratégia de crescimento sustentdavel e captura de valor, a TIM langou
em julho o TIM Ultracombo, sua primeira oferta convergente entre servigos moveis e fixos. A iniciativa
busca explorar novas oportunidades de crescimento, apoiada pela infraestrutura de fibra fortalecida
com a incorporagdo da I-Systems.

CUSTOS E DESPESAS OPERACIONAIS

Descrigdo 2T26 2725 %A/A %TIT % A/A

RS milhdes

Custos Reportados da Operagdo (3.452) (3.250) 6,2% (3.525) -2,1% (6.977) (6.579) 6,0%

Custos Normalizados* da Operagdo (3.380) (3.249) 4,0% (3.519) -4,0% (6.899) (6.558) 5,2%
Pessoal (406) (378) 7,3% (383) 6,2% (789) (736) 7,1%
Comercializagdo (964) (952) 1,2% (936) 3,0% (1.900) (1.914) -0,8%
Rede e Interconexdo (1.287) (1.247) 3,2% (1.496) -14,0% (2.783) (2.569) 8,3%
Gerais e Administrativos (229) (207) 10,5% (221) 3,6% (451) (418) 7,7%
Custo de Mercadorias Vendidas (CMV) (240) (256) -6,1% (225) 6,8% (465) (464) 0,1%
Provisdo para Devedores Duvidosos (264) (191) 38,1% (225) 17,2% (490) (373) 31,1%
Outras receitas (despesas) operacionais 11 (17) n.a. (33) n.a. (22) (83) -72,9%

Custos Normalizados* da Operagédo Ex-CMV (3.140) (2.993) 4,9% (3.294) -4,7% (6.434) (6.094) 5,6%

* Custos da Operagdo normalizados por: ajuste no preco de aquisicdo da I-Systems (+RS 56,3 milhdes no 2T26), custos com servicos de consultoria para projetos
estratégicos (+R$ 15,7 milhdes no 2726 e +RS 6,0 milhdes no 1T26), e custos com servicos juridicos no @mbito do encerramento da disputa com o antigo parceiro de
servigos financeiros (+R$ 1,1 milh@o no 2725 e +RS 19,0 milhdes no 1T25).

Custos e Despesas Operacionais: R$ 3.380 milhdes no 2T26 (+4,0% A/A; 48,5% da RL | +5,2%
A/A nos 6M26)

A evolucdo dos Custos e Despesas Operacionais Normalizados esteve associada, principalmente, aos
impactos da consolidacdo dos ativos da V8.Tech e da I-Systems, que passaram a afetar a estrutura de
custos no primeiro semestre. Ainda assim, o aumento registrado ficou abaixo da inflagdo anual a partir de
junho (4,64%?).

2 |IPCA de 12 meses acumulados encerrados em junho de 2026. Fonte: IBGE.
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TIMS.A.

Pessoal: (+7,3% A/A no 2T26; 5,8% da RL | +7,1% A/A nos 6M26)

O crescimento é explicado basicamente pelos efeitos de V8.Tech e I-Systems. Excluindo esses
impactos, a linha teria apresentado queda de 1,5% A/A em razdo de menores gastos com beneficios
para colaboradores e encargos sociais, em linha com a estratégia da empresa de ter uma estrutura
organizacional mais eficiente.

Comercializagdo (+1,2% A/A no 2T26; 13,8% da RL | -0,8% A/A nos 6M26)

A variagdo reflete maiores gastos com publicidade, associados as iniciativas de fortalecimento da
marca realizadas ao longo do ano, incluindo patrocinios como o Big Brother Brasil. Esse efeito foi
parcialmente compensado por menores custos com Fistel e pela reducdo das despesas com canais de
atendimento, impulsionada pelas iniciativas de digitalizagdo, como a menor demanda por
atendimento humano e a mudanga no mix de pagamento.

Rede e Interconexdo (+3,2% A/A no 2T26; 18,5% da RL | +8,3% A/A nos 6M26)

A linha apresentou desaceleragdo no ritmo de crescimento, beneficiada principalmente pela reducao
das despesas com roaming internacional, devido a sazonalidade, e pela eliminagdo parcial (2 meses)
das despesas de aluguel relacionadas a I-Systems. Esses efeitos foram parcialmente limitados por
maiores gastos com provedores de conteudo digital e por custos associados a V8.Tech.

Gerais e Administrativas (“G&A”)3 (+10,5% A/A no 2T26; 3,3% da RL | +7,7% A/A nos 6M26)

O aumento decorre dos impactos de V8.Tech e I-Systems e de maiores gastos com a contratagdo de
servigos profissionais especializados. Excluindo os impactos das empresas adquiridas, a linha teria
apresentado alta de 4,8% A/A.

Custo de Mercadorias Vendidas (“CMV”) (-6,1% A/A no 2T26; 3,4% da RL | +0,1% A/A nos 6M26)
A variagdo estd em linha com o recuo da receita de produtos no periodo.

Provisdes para Devedores Duvidosos (“PDD”) (+38,1% A/A no 2T26; 3,8% da RL | +31,1% A/A nos
6M26) | % Receita Bruta Total (2,4%; +0,4 p.p. A/A)

O aumento reflete, principalmente, um impacto pontual relacionado a um cliente de B2B/Wholesale,
além da expansdo da base p6s-paga, naturalmente mais exposta ao risco de inadimpléncia.

Outras Despesas (Receitas) Operacionais* (R$ 11 milhdes de receita no 2T26 | -72,9% A/A nos 6M26)
O resultado positivo foi impulsionado pelo efeito favordvel do descomissionamento de torres e pelo
menor nivel de provisdes para contingéncias fiscais.

3 Alinha de G&A teve impacto ndo recorrente de RS 15,7 milhdes no 2726 e RS 6,0 milhdes no 1726, referente a custos com servigos de consultoria
para projetos estratégicos, e de RS 1,1 milhdo no 2T25 e RS 19,0 milhdes no 1T25, relativos a servigos juridicos no dmbito do encerramento da
disputa com o antigo parceiro de servicos financeiros.

4 A linha de Outras Despesas (Receitas) Operacionais teve impacto ndo recorrente de RS 56,3 milhdes no 2726, referente ao ajuste de prego da
aquisigdo da I-Systems.
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TIMS.A.

DO EBITDA AO LUCRO LiQUIDO

== Do EBITDA ao Lucro Liquido (2T26)
(RS Mi; %A/A)

(+7,0% AJA) (+1,1% A/A)

-1.796

(-35,2% A/A)

(+51,8% AJA)
% (+6,2% A/A)

1.036

EBITDA D&A Equivaléncia Resultado IR/CS Lucro Liquido
Patrimonial Financeiro

EBITDAS: RS 3.586 milhoes no 2T26 (+7,0% A/A; +6,8% A/A nos 6M26) | Margem: 51,5% no 2726
(+0,7 p.p. A/A)

O EBITDA Normalizado apresentou crescimento consistente, sustentado pela expansdo da receita de
servigos e pela disciplina na gestdo de custos, mesmo em meio ao incremento de despesas decorrente da
consolidacdo dos ativos.

EBITDA-ALS: RS 2.802 milhoes no 2726 (+7,8% A/A; +7,8% A/A nos 6M26) | Margem-AL: 40,2%
no 2T26 (+0,8 p.p. A/A)

EBITDA-AL (“After Lease”) Normalizado corresponde ao EBITDA Normalizado apoés os efeitos dos
arrendamentos (“leases”). A expansdo do indicador reflete a melhora operacional no periodo e a gestdo
ativa dos leases, apoiada por renegociacdes contratuais e acordos de RAN sharing.

Com isso, os custos com leases seguem controlados, refletindo o menor crescimento das despesas
associadas aos contratos de infraestrutura de rede, apesar do aumento dos aluguéis relacionados ao maior
uso de usinas solares, em linha com a otimizagdo da matriz energética e a eficiéncia dos custos de energia.

= EBITDA-AL (2T26)
= (RS Mi; %A/A)

(+7,8% AJA)

EBITDA Leases EBITDA-AL

5 EBITDA normalizado por efeitos ndo recorrentes nos Custos e Despesas Operacionais (+RS 72,1 milhdes no 2726, +RS 6,0 milhdes no 1726, +RS
1,1 milhdo no 2T25 e +RS 19,0 milhdes no 1T25).
6 EBITDA-AL normalizado por efeitos ndo recorrentes no EBITDA e excluindo o impacto das multas do descomissionamento dos sites.
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TIMS.A.

DEPRECIACAO E AMORTIZACAO (“D&A”)

Descricdo 2T26 2T25 %A/A 1726 % TIT 6M25 % A/A
RS milhées
Depreciagdo (1.281) (1.292) -0,9% (1.234) 3,8% (2.515) (2.558) -1,7%
dos quais Depreciagdo de Arrendamentos (453) (423) 7,0% (443) 2,2% (895) (838) 6,9%
Amortizacdo (516) (484) 6,5% (505) 2,2% (1.020) (964) 5,9%
D&A Total (1.796) (1.776) 1,1% (1.739) 3,3% (3.535) (3.522) 0,4%

D&A (+1,1% A/A no 2T26; +0,4% A/A nos 6M26)

A dindmica da linha permanece controlada e alinhada & evolugdo do Capex, sendo o crescimento
observado influenciado principalmente pelos impactos da aquisi¢do da I-Systems, que contribuiu com dois
meses de despesas de deprecia¢do e amortizagdo no periodo.

RESULTADO FINANCEIRO

Descrigdo 2T26 2T25 %AIA 1T26 %TIT 6M26 6M25 % A/A
RS milhées
Itens Caixa (589) (475) 23,9% (565) 41% (1.154) (885) 30,4%
Juros sobre Dividas Financeiras (Liquido de Derivativos) (97) (97) 0,5% (77) 25,8% (174) (165) 5,7%
Juros relacionados a Caixa e Equivalentes de Caixa 175 175 -0,2% 199 -12,2% 373 342 9,1%
Juros sobre Arrendamentos (421) (388) 8,6% (463) -9,1% (885) (760) 16,4%
Outros (245) (166) 47,8% (224) 9,4% (468) (302) 55,0%
Itens Ndo Caixa 20 100 -80,3% 36 -44.6% 55 (88) n.a.
Marcagdo a Mercado de Derivativos 4 24 -82,0% 30 -85,4% 34 4 708,5%
Marcagéo a Mercado do C6 - - - - - - (166) n.a.
Outros 15 76 -79,8% 6 n.a. 21 73 -71,3%
Resultado Financeiro Liquido (569) (375) 51,8% (530) 7,3% (1.099) (973) 12,9%

* Os montantes relacionados ao Fundo 5G foram reclassificados gerencialmente da linha de ‘Outros Itens Caixa’ para ‘Outros Itens Ndo Caixa’ para refletir melhor a
natureza desses efeitos, sem impacto no Resultado Financeiro total.

Resultado Financeiro (+51,8% A/A no 2T26; +12,9% A/A nos 6M26)

A piora do resultado financeiro reflete, principalmente, uma base comparativa desfavoravel frente ao 2725,
periodo beneficiado por: (i) reversdo de atualizagdo monetaria de contingéncia civel, conforme Nota 24 do
ITR, reconhecida apos decisdo favordvel do Supremo Tribunal Federal a TIM em agdo relacionada a
qualidade da prestacdo de servigos (RS 119 milhoes); e (ii) performance mais positiva do fundo 5G (RS 76
milhdes no 2T25 vs RS 15 milhdes no 2T26). Além disso, o resultado do 2T26 também foi pressionado pelo
aumento das despesas com juros sobre arrendamentos e pelos efeitos da consolidagdo da I-Systems (RS
13 milhoes).
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Imposto de Renda e Contribuicdo Social (“IR/CS”)” (-15,6% A/A no 2T26; +233,0% A/A nos 6M26)
O IR/CS Normalizado totalizou -RS 168 milhdes no 2T26 (aliquota efetiva de -13,9%), vs. -RS 199 milhoes
no 2T25 (aliquota efetiva de -16,9%). A reducdo é decorrente de maior deliberagdo de Juros sobre Capital
Préprio no 2T26 em comparacdo ao 2T25 (RS 400 milhdes vs. RS 300 milhdes, respectivamente).

Lucro Liquido®: RS 1.036 milhdes no 2T26 (+6,2% A/A; +4,0% A/A nos 6M26)

O Lucro Liquido Normalizado atingiu o maior patamar ja observado para um segundo trimestre. Com
isso, o Lucro por Acdo (LPA) Normalizado alcangou RS 0,43 no 2T26, frente a RS 0,40 no 2T25.

INVESTIMENTOS E FLUXO DE CAIXA

CAPEX
Descrigdo 1T26
RS milhées
Rede 647 622 4,0% 1.044 -38,0% 1.691 1.650 2,5%
Tl e Outros 288 260 10,8% 310 -7,1% 598 571 4,7%
Capex 935 882 6,0% 1354 -31,0% 2.289 2221 3,0%
Capex/ Receita Liquida 13,4% 13,4% 0,1p.p. 19,9% -6,5p.p. 16,6% 17,1% -0,5p.p.

Capex: RS 935 milhdes no 2T26 (+6,0% A/A; 13,4% da RL | +3,0% A/A nos 6M26)

O aumento reflete maiores investimentos em Tl e em projetos voltados & evolugd@o tecnoldgica e
operacional da Companhia, além da consolidagdo dos investimentos em fibra associados a I-Systems na
linha de Rede, em linha com o esperado para o periodo.

7 A linha de IR/CS teve efeitos ndo recorrentes no montante de -RS 5,4 milhdes no 2726, -RS 2,0 milhdes no 1726, -RS 387 mil no 2T25 e -RS$ 6,5
milhées no 1T25.
8 Lucro Liquido normalizado por efeitos ndo recorrentes no EBITDA e IR/CS.

Este documento é de propriedade da TIM S.A. Todos os direitos reservados © Release de Resultados 2T26 8



TIM S.A. - =
an
Descricdo 2726 2725 %A/A 1T26 % TIT 6M26 6M25 % A/A
RS milhées
EBITDA Reportado 3.514 3.350 4,9% 3.281 7,1% 6.795 6.415 5,9%
Capex (935) (882) 6,0% (1.354) -31,0% (2.289) (2.221) 3,0%
EBITDA Reportado - Capex 2.579 2.468 4,5% 1.927 33,8% 4.506 4,194 7,5%
Ajuste valor justo I-Systems 56 - n.a. - n.a. 56 - n.a.
A Capital de Giro e Imposto de Renda (570) (549) 3,8% (686) -16,9% (1.256) (1.193) 5,3%
Pagamento de Leases* (823) (791) 4,0% (788) 4,4% (1.611) (1.579) 2,0%
dos quais Multas - - - (23) n.a. (23) (31) -25,6%
Fluxo de Caixa Operacional Livre 1.242 1.128 10,1% 453 174,5% 1.695 1.422 19,2%

* Foram reconhecidos incentivos sobre o pagamento de leases em linha com as condigées contratuais acordadas, reduzindo o valor desembolsado no periodo (+R$
39,2 milhdes no 2T26, +RS 65,8 milhdes no 1T26 e +RS 3,8 milhdes no 1T25).

Fluxo de Caixa Operacional (“FCO”): R$ 1.868 milhdes no 2T26 (+8,7% A/A; +11,7% A/A nos
6M26) | Margem: 26,8% no 2726 (+0,8 p.p. A/A)

O FCO, que corresponde ao EBITDA-AL Normalizado (-) Capex, apresentou nova expansdo no trimestre,
refletindo a capacidade da Companhia de converter evolugdo operacional em geragdo de caixa, com
disciplina na alocagdo de investimentos.

Fluxo de Caixa Operacional Livre (“FCOL”): RS 1.242 milhdes no 2726 (+10,1% A/A; +19,2% A/A
nos 6M26)

O avancgo do FCOL reflete a sélida performance operacional no periodo, parcialmente limitado pelo maior
desembolso com Impostos sobre a Renda e o aumento dos gastos com leases. Excluindo os Impostos sobre
a Renda, o capital de giro contribuiu positivamente para o FCOL no 2T26, impulsionado por uma melhor
dindmica do contas a receber.

POSICAO DE CAIXA

As posicoes de Caixa e Titulos de Valores Mobilidrios totalizaram RS 4.530 milhdes ao final de junho de
2026, reducdo de 17,2% A/A, refletindo principalmente o desembolso pela aquisicdo da participagdo
remanescente da I-Systems, a antecipagdo de dividendos do exercicio de 2025, pagos em dezembro de
2025, e o pagamento da primeira parcela de debéntures da TIM S.A.

E vdlido destacar ainda que o pagamento integral da TFF (Taxa de Fiscalizacdo de Funcionamento), que
compoe a taxa Fistel, estd suspenso desde 2020. O montante total registrado até 30 de junho de 2026 foi
de RS 4,8 bilhdes, sendo RS 3,5 bilhdes de principal e RS 1,3 bilhdo de juros moratérios incidentes.
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DiVIDA
PERFIL DA DiVIDA
Emissoes Moeda Taxa de Juros Vencimento Curto Prazo Longo Prazo Total
RS milhdes
Debéntures BRL IPCA + 4,0432% a.a. 06/28 709 707 1.416
BNDES Finame BRL IPCA + 4,2283% a.a. 11/31 56 246 302
I-Systems BRL/USD CDI +2,10% a CDI + 2,50% 10/30 a 05/32 131 436 568
V8.Tech BRL CDI +2,42% a CDI + 3,91% 04/26 a 04/28 27 28 55
BNB BRL IPCA +1,2228% a 1,4945% a.a. 02/28 185 123 308
Divida Financeira Total 1.109 1.540 2.649
Licenca (5G) BRL Selic 12/40 72 943 1.015
Divida Total Antes do Lease 1.181 2.483 3.664
Lease Total BRL IPCA/IGP-M (13,97% a.a.) 11/48 1.638 11.976 13.614
Divida Total 2.818 14.459 17.278
DiVIDA LIQUIDA DiVIDA LP POR VENCIMENTO
Descricdo 2726 1T26 L pL 3T25 Ano Pro-Forma IFRS ;"cll; iemlig
RS milhées RS milhées
Divida de Curto Prazo 1.109 979 926 955 2027 254 1.027
Divida de Longo Prazo 1.540 1.853 1.853 1.900 2028 997 2.745
Divida Financeira Total 2.649 2.832 2.779 2.855 2029 243 1.877
Caixa e Equivalentes de Caixa + TVM (4.530) (5.871) (5.885) (6.529) 2030 243 1.576
Derivativos Liquidos-ex C6 (230) (311) (283) (195) Apos 2030 746 7.234
Divida Financeira Liquida (2.110) (3.350) (3.389) (3.868) Divida Total 2.483 14.459
Licenga (5G) 1.015 993 971 1.015
Divida Liquida AL (1.096) (2.357) (2.418) (2.853)
Lease Total 13.614 13.677 13.531 13.264
Divida Liquida Total 12.518 11.320 11112 10.411
Divida Liquida AL/EBITDA AL Normalizado* -0,1x -0,22x -0,23x -0,28x
Divida Liquida Total/EBITDA Normalizado 0,89x 0,82x 0,82x 0,79x

*EBITDA 12M “apds o pagamento de leases”, desconsiderando o pagamento de principal e juros
relacionados a leasings financeiros.

A Divida Total pés-hedge (incluindo os derivativos liquidos no valor de RS 230 milhdes) totalizou RS 17.048
milhoes ao final de junho de 2026, um aumento de RS 292 milhdes vs. 2T25. A elevagdo da divida reflete o
incremento dos passivos relacionados & V8.Tech e a I-Systems, parcialmente compensado pela reducéo
da divida financeira total.
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PARCERIAS ESTRATEGICAS

Ecossistema Digital

Servicos de Seguranca

Na vertical de Seguros, a parceria estratégica com a EXA manteve sua trajetéria de
crescimento, alcangando no 2T26 uma penetracdo de aproximadamente 36% sobre a venda de
aparelhos. O desempenho reforga a elevada aderéncia da oferta ao momento de compra do
cliente e evidencia o potencial da vertical como importante alavanca de monetizagdo
incremental. Com resultados consistentes desde o inicio da operacdo, os seguros seguem se
consolidando como um componente estratégico para a Companhia.

Servicos de Saude

Na vertical de Saude, a parceria estratégica com o Cartdo de Todos segue apresentando
resultados consistentes e ampliando sua relevdncia para a base TIM. Ao final do trimestre, a
iniciativa ultrapassou 1,6 milhdo de leads gerados e alcangou mais de 288 mil assinaturas
acumuladas, reforgando o potencial de conversdo da oferta e a capacidade de monetizacdo da
base com ofertas exclusivas para os clientes TIM.

Servigos Financeiros

=

A TIM avancou na implementag¢do da parceria com o PicPay, iniciativa que fortalece sua
estratégia de ecossistema digital e amplia as oportunidades de monetizagdo da base por meio
de ofertas integradas e beneficios cruzados. A parceria contribui para aprofundar o
relacionamento com os clientes, aumentar o engajamento nas plataformas e desenvolver
novas frentes de captura de valor, em linha com a estratégia de diversificagdo dos negécios da
Companhia.

Na vertical de Consércios, a parceria com a KSK alcangou a marca de 1 milhdo de clientes TIM
cadastrados na plataforma em menos de um ano de operagdo, com melhorias continuas no
fluxo de contratagdo reforcando a relevdncia da oferta e o potencial da vertical como alavanca
de crescimento e geracgdo de valor para a base.




BUSINESS-TO-BUSINESS (B2B)

Receita B2B

A contratagdo de novos projetos B2B atingiu RS 192 milhdes no 2726,
maior patamar da série histérica, refletindo a forte demanda por
solucdes de conectividade e transformacgdo digital em segmentos
estratégicos como Logistica, Utilities, Agronegé6cio e Smart Cities. A
receita de servicos B2B ex-Wholesale avancou 16,6% no LTM26,
alcangando RS 1,7 bilhdes, impulsionada pela expansdo dos negdcios
de Solugoes Corporativas, loT, Data Partnerships e V8.Tech,

representando 6,6% da receita total de servigos.

LTM25

6,6% %da
receita total de
servigos

LTM26

*Nota: LTM representa “Last 12 Months” (acumulado de 12 meses, considerando LTM25 o periodo entre jul/24 - jun/25 e LTM26 entre jul/25 - jun/26).

AMPLIANDO O PORTFOLIO B2B COM RECEITAS GANHANDO RELEVANCIA

hectares cobertos com
4G (+31,2% A/A)

RS 1,25 Bi

v ATUALIZAC&ES B2B NOVOS PROJETOS
NOVA PARCERIA COM A CNH
2976 Mi Ampliando a presenga de

'J?';:.‘"‘ conectividade em 2 milhdes de
: hectares em Minas Gerais.

PROJETO DE SMART GRID COM CPFL

= .
(=] Em receita >558 mll —  Solugdo de rede privada ponta a ponta
contratada pontos de iluminagdo para dar suporte ao projeto de rede
vendidos (+45,1% A/A) inteligente (smart grid) da CPFL.
PROJETO “CAMINHOS DA CELULOSE”
13.776 km Nova parceria de concessdo rodovidria
- Mato G do Sul, abi do 870
rodovias cobertas . :fn, a‘:i:hu;lc:ls(s‘lonogscue;r;?;ggi:r:i:
\ (+97,3% AJA) Agronegécio.
‘ Entre as 10 primeiras empresas
PRIMEIROS R$ 102 Mi brasileiras a firmar parceria com *
@ PASSOS NA Receita Liquida a Anthropic
2 -
INTEG RAGAO TIM acumulada no ano A parceria com a Claude aprimora a capacidade da V8 e
E VS8 da TIM de fornecer solugdes de IA empresariais,
(5 meses) expandindo sua proposta de valor B2B para além dos

servigos tradicionais de conectividade.

Publicidade Mdvel e Monetizacdo de Dados

TIM Ads e Open Gateway seguem impulsionando a estratégia de diversificagdo de receitas da TIM no 2T26,
com crescimento de mais de 50% no volume de campanhas em relag@o ao 2T25. O desempenho refletiu
a expansdo da base de anunciantes, a evolugdo do portfélio e o fortalecimento das capacidades de midia
e dados da companhia. No Open Gateway, a TIM continua ampliando sua oferta de solugdes de
autenticagdo, antifraude e validagdo de identidade, além de firmar parceria com a Aduna para acelerar a
comercializacdo global de APIs. A companhia encerrou o trimestre com sete APIs disponiveis
comercialmente. A evolugdo do TIM Insights e do Audience Builder, suportados por mais de 1.300
datapoints para segmentagdo de audiéncias e recursos de inteligéncia artificial, reforca o posicionamento
da TIM como uma plataforma de dados, midia e APIs, ampliando a personalizagdo das campanhas e a

(L

geragdo de valor para clientes e anunciantes.
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INDICADORES OPERACIONAIS
Descricdo 2726 2725 %A/A 1T26 %TIT 6M26 6M25 % AIA
Base Moével de Clientes ('000) 61.879 62.194 -0,5% 61.986 -0,2% 61.879 62.194 -0,5%
Pré-Pago 28.211 30.679 -8,0% 28.871 -2,3% 28.211 30.679 -8,0%
Pés-Pago 33.668 31.515 6,8% 33.116 1,7% 33.668 31.515 6,8%
Pés-Pago ex-M2M 26.128 24.964 4,7% 25.881 1,0% 26.128 24.964 4,7%
Adicdes Liquidas Base Mével ('000) (108) 155 n.a. 12 n.a. (95) 135 n.a.
Adigodes Liquidas Pés-Pago ex-M2M ('000) 247 451 -45,2% 188 31,6% 435 726 -40,1%
ARPU Mével (R$) 34,3 327 5,0% 33,7 1,8% 34,0 32,3 5,4%
Pré-Pago 14,4 143 1,1% 14,1 2,5% 14,2 14,1 1,3%
Pés-Pago 43,8 44,3 -1,2% 43,6 0,4% 43,7 44,0 -0,8%
Pés-Pago ex-M2M 55,7 55,3 0,7% 55,1 1,0% 55,4 54,8 1,1%
Churn Mensal (%) 3,0% 2,9% 0,1p.p. 2,9% 0,2p.p. 3,0% 2,9% 0,1p.p.
Market share* 22,4% 23,4% -0,9p.p. 22,7% -0,2p.p. 22,4% 23,4% -0,9p.p.
Pré-Pago 30,5% 31,2% -0,8p.p. 30,9% -0,5p.p. 30,5% 31,2% -0,8p.p.
Pos-Pago 18,3% 18,8% -0,4p.p. 18,4% -0,1p.p. 18,3% 18,8% -0,4p.p.
P6s-Pago ex-M2M 20,7% 21,2% -0,5p.p. 20,8% -0,1p.p. 20,7% 21,2% -0,5p.p.
Base de Clientes TIM Ultrafibra ('000) 899 799 12,5% 880 2,2% 899 799 12,5%
FTTH 896 779 15,0% 876 2,3% 896 779 15,0%
ARPU TIM Ultrafibra (R$) 93,3 95,6 -2,4% 94,4 -1,2% 93,9 94,4 -0,6%

* Dados do 2726 foram publicados pela Anatel e sdo relativos a maio de 2026.
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REMUNERACAO AOS ACIONISTAS

Em seu Guidance mais recente (cligue aqui), a TIM S.A. planeja distribuir RS 5,3 - 5,5 bilhdes em 2026,
refletindo o aumento da remuneracgdo nos ultimos anos e, para o longo prazo, projeta uma expansdo do
retorno aos acionistas em linha com o crescimento do fluxo de caixa.

== Remuneracdo aos Acionistas

(RS Mi)
mJSCP  mDividendos Recompras ! Guidance 2026
5.300 - 5.500

4,748

3.500
2,910

Guidance

790

2023 2024 2025 6M26

Descricao 2025 2T26
Dividend Yield (%) 6,7 10,0 9,3 1,5

Payout (%) 83 87 139 131

MERCADO DE CAPITAIS

As acgoes da TIM S.A. sd@o negociadas na B3 S.A. - Brasil, Bolsa, Balcao (“B3”), sob o ticker TIMS3, e seus
ADRs sdo negociados na New York Stock Exchange (“NYSE”), sob o ticker TIMB.

Descricao 2T26 2025 % A/IA

Cotacgdo TIMS3 (RS)* 21,87 21,34 2,5%
Cotagdo TIMB (USS)* 21,42 19,51 9,8%
Quantidade de agdes em circulagdo 2.392.125.889 2.392.125.889 -
Quantidade de agdes em tesouraria 3.457.567 3.457.567 -
Lucro por Agdo (LPA) 0,43 1,82 n.a.
Prego / Lucro (P/E) 50,5 11,8 n.a.

* Fonte: Site de Relagdes com Investidores da TIM S.A.: Agbes
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AMBIENTAL, SOCIAL E GOVERNANCA

Destaques ESG do 2T26

Pelo sequndo ano consecutivo, a TIM recebeu a nota “A”, maxima, do CDP Supplier Engagement
Assessment (SEA) por suas agdes de engajamento com os fornecedores. Desde 2022, a Companhia
avalia a maturidade ESG da sua cadeia de valor, alinhando essa andlise a sua estratégia de negdcios.
Esse reconhecimento também é fruto das agdes desenvolvidas no dmbito do Programa de Compras
Sustentaveis, que visa fortalecer as prdticas de sustentabilidade entre os fornecedores.

A TIM conquistou o Selo Pro-Equidade de Género e Raga (7° edi¢do), concedido pelo Ministério das
Mulheres as empresas que apresentam praticas voltadas a igualdade de oportunidades entre homens
e mulheres e @ promogdo da equidade racial no ambiente corporativo. A Companhia reafirma seu
compromisso com a diversidade, a equidade e a inclusdo, estabelecendo metas e desenvolvendo
iniciativas que fortalecem uma cultura inclusiva e a valorizacdo da diversidade.

Mais de 400 mulheres aderiram ao programa Elas Fazem STEM, iniciativa da TIM voltada ao
fortalecimento da presenga feminina em dreas de Ciéncia, Tecnologia, Engenharia e Matematica
(STEM). Desenvolvido em parceria com a CMI Business Transformation, Mulheres Positivas e Pragma
Brasil, o programa oferece uma jornada de desenvolvimento composta por masterclasses, sessoes de
mentoria e uma comunidade de troca de experiéncias. A iniciativa visa ampliar oportunidades de
crescimento, conexdo e protagonismo para mulheres na tecnologia.

O Instituto TIM, em parceria com a Gerando Falcdes, anunciou em abril as 10 organizacdes
selecionadas na segunda edicdo do edital Fortalecendo Redes. Com a destinacdo total de RS 1 milhdo
para alavancar projetos de impacto social, os recursos foram distribuidos entre organizagdes da
sociedade civil que integram a Rede Gerando Falcées e atuam com educagdo tecnoldgica, inovagdo
social e protagonismo territorial. Cada uma das selecionadas receberd até RS 100 mil.

No dmbito da celebragdo do Dia Mundial da Reciclagem (17/5), a TIM reforgou seu compromisso em
estimular a economia circular. Por meio do seu Programa de logistica reversa e de campanhas de
arrecadagdo, educagdo ambiental e mobilizagGo social realizadas em parceria com a Associagdo
Brasileira de Reciclagem de Eletroeletrénicos e Eletrodomésticos (ABREE), foram recuperados, em
2025, 66,8 toneladas de residuos eletroeletronicos. Nesse segundo trimestre, a Companhia ja superou
a meta de reciclar ou reaproveitar 95% dos seus residuos sélidos, alcangando o percentual de 99,8%.

A TIM foi escolhida pela AXIA Energia para ampliar a conectividade 4G de 20 usinas hidrelétricas em
diversas regides do pais. O processo de implantacdo, iniciado no segundo trimestre, tem previsdo de
se estender até o final de 2026. A parceria transformard a Usina ltumbiara, localizada na fronteira dos
estados de Minas Gerais e Goids, na primeira Usina Hidrelétrica 5G do Brasil. As novas antenas
possibilitardo também o acesso a conectividade a cerca de 478 mil pessoas que vivem em regides
remotas onde estdo localizadas as usinas.
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Referéncia na produgdo de grdos e algoddo no Brasil, o Grupo JCN e a TIM implementaram um projeto
de conectividade na Fazenda Sdo Paulo, localizada na regido do Baus, no Mato Grosso do Sul. Com a
implantagdo de uma nova estrutura 4G dedicada para atender as necessidades da operagdo agricola,
serd possivel realizar o acompanhamento das atividades em tempo real, ampliando a integragdo entre
maquinas, sistemas e equipes, além de contribuir para ganhos de produtividade, eficiéncia no uso de
recursos como dgua e energia e tomada de decisdo no campo.

Em linha com o compromisso de aumentar sua eficiéncia energética, a TIM terminou o 2° trimestre
com 135 usinas do projeto Geragdo Distribuida (GD) em operagdo. Com predomindncia de plantas
solares (118), além de 12 hidroelétricas, duas de biogds e trés de gds natural, a GD é responsdvel por
cerca de 67% da energia utilizada pela Companhia. Além disso, 100% da energia elétrica adquirida pela
TIM é oriunda de fontes renovdveis (com aquisi¢do de I-RECs).

A TIM encerrou o 2° TRl com 1.890 biosites ativos em sua rede. Essas estruturas, similares a um poste
comum, s@o uma solugdo para densificagdo da rede de acesso mdvel (antenas/torres) com baixissimo
impacto visual e urbanistico, menor custo e rdpida instalagdo. H& mais de dez anos, TIM leva a
tecnologia dos biosites para todas as regiées do Brasil, investindo em modelos cada vez mais modernos
e sustentdveis.

Para acessar o informe trimestral de ESG, acesse: Arqguivamentos
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AVISO LEGAL

As informagoes financeiras e operacionais consolidadas, divulgadas neste documento, exceto quando
indicado de outra forma, sdo apresentadas segundo as normas internacionais de contabilidade IFRS
(International Financial Reporting Standards) e em Reais (RS), em conformidade com a Lei das Sociedades
por Agoes, Lei 6.404/76. As comparagoes referem-se ao segundo trimestre (“2T26”) e aos seis primeiros
meses de 2026 (“6M26”), exceto quando indicado de outra forma.

Este documento pode conter declaragdes de cardter prospectivo. Estas ndo sdo declaragdes de fatos
histéricos e refletem as crengas e expectativas da administracdo da Companhia. As palavras “antecipa”,
“acredita”, “estima”, “espera”, “prevé”, “planeja”, “prediz”, “projeta”, “visa”, bem como palavras similares,
tém como intencgdo identificar essas declaragdes, que envolvem, necessariamente, riscos e incertezas
conhecidos e desconhecidos, previstos ou ndo, pela Companhia. Portanto, os resultados operacionais
futuros da Companhia poderdo diferir das expectativas atuais e os leitores desta divulgagdo ndo devem
basear suas consideracdes exclusivamente nas informacdes aqui fornecidas. Declaragbes prospectivas
refletem apenas as opinides na data em que sdo apresentadas e a Companhia ndo estd obrigada a

atualizd-las diante de novas informagoes ou desdobramentos futuros.

RELACOES COM INVESTIDORES

ANEXOS

Anexo 1: Balango Patrimonial
Anexo 2: Demonstracdo de Resultados
Anexo 3: Demonstragdes de Fluxo de Caixa

As Demonstragées Financeiras completas,
incluindo as Notas Explicativas, estdo
disponiveis no website de Relacdes com
Investidores da TIM S.A.: ri.tim.com.br
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ANEXO1-TIMS.A.
. .
Balango Patrimonial
Descrigdo 2726 2725 % AIA 1T26 %TIT
RS milhées

ATIVO 57.190 56.955 0,4% 57.796 -1,0%
CIRCULANTE 12.394 13.455 -7,9% 14.086 -12,0%
Caixa e equivalentes de caixa 2.677 2.995 -10,6% 4.022 -33,4%
Titulos e valores mobiliarios 1.852 2.479 -25,3% 1.850 0,2%
Contas a receber de clientes 4.959 5.335 -7,1% 5.169 -4,1%
Estoques 428 358 19,3% 387 10,3%
Imposto de renda e contribuicdo social a recuperar 31 45 -30,7% 50 -38,5%
Impostos, taxas e contribuigdes a recuperar 1.116 904 23,5% 1.108 0,7%
Despesas antecipadas 650 569 14,3% 746 -13,0%
Instrumentos financeiros derivativos 359 434 -17,3% 448 -19,8%
Arrendamentos 36 33 7,5% 34 4,0%
Outros ativos 286 304 -5,7% 271 5,6%
NAO CIRCULANTE 44.796 43.500 17,0% 43.710 2,5%
Realizavel a Longo Prazo 5.037 4.305 17,0% 4484 12,3%
Titulos e valores mobilidrios 34 21 59,7% 35 -1,9%
Contas a receber de clientes 305 113 170,9% 124 146,4%
Imposto de renda e contribuicdo social a recuperar 287 231 24,2% 273 4,9%
Impostos, taxas e contribui¢des a recuperar 867 927 -6,5% 916 -5,4%
Imposto de renda e contribuicdo social diferidos 1.719 1.276 34,7% 1.388 23,8%
Depositos judiciais 705 693 1,7% 676 4,2%
Despesas antecipadas 368 297 24,1% 341 7,9%
Arrendamentos 199 209 -4,8% 196 1,2%
Outros ativos financeiros 514 508 1,2% 502 2,5%
Outros ativos 39 30 29,4% 32 21,8%
Permanente 39.759 39.195 1,44% 39.226 1,4%
Investimento - 1316 n.a. 1.232 n.a.
Imobilizado 24.276 23.246 4,6% 23.246 4,4%
Intangivel 15.483 14.633 5,8% 14.747 5,0%
PASSIVO 57.190 56.955 0,4% 57.796 -1,0%
CIRCULANTE 14.601 14.858 -1,7% 15.381 -5,1%
Fornecedores 4.842 4,523 7,1% 5.179 -6,5%
Empréstimos e financiamentos 1.109 951 16,6% 979 13,3%
Passivo de arrendamento 1.674 1.597 4,8% 1.644 1,8%
Instrumentos financeiros derivativos 130 220 -41,2% 137 -5,5%
Obrigagdes trabalhistas 382 333 14,7% 429 -11,1%
Imposto de renda e contribuicdo social a recolher 149 92 61,2% 184 -19,1%
Impostos, taxas e contribuicdes a recolher 5.326 4.252 25,3% 5.055 5,4%
Dividendos e juros sobre capital préprio a pagar 365 2181 -83,3% 1116 -67,3%
Autorizagdes a pagar 335 310 8,1% 326 2,9%
Receitas diferidas 221 294 -24,6% 245 -9,4%
Outros passivos e provisdes 68 105 -34,7% 87 -21,0%
NAO CIRCULANTE 17.574 16.971 3,6% 17.995 -2,3%
Empréstimos e financiamentos 1.540 1.955 -21,2% 1.853 -16,9%
Passivo de arrendamento 12.175 11.720 3,9% 12.263 -0,7%
Imposto de renda e contribuigdo social a recolher 32 7 392,4% 26 21,9%
Impostos, taxas e contribui¢des a recolher 63 38 69,0% 33 93,0%
Imposto de renda e contribuigdo social diferidos 10 - n.a. - n.a.
Provisdo para processos judiciais e administrativos 1.600 1.479 8,2% 1.591 0,6%
Planos de pensdo e outros beneficios pés emprego 4 3 29,6% 4 -
Autorizagdes a pagar 1.194 1.184 0,8% 1.188 0,5%
Receitas diferidas 372 529 -29,7% 412 -9,9%
Obrigagdes com acionistas 518 24 2056,4% 534 -3,12%
Outros passivos 66 33 101,4% 90 -26,9%
PATRIMONIO LiQUIDO 25.015 25.125 -0,4% 24.420 2,4%
Capital social 13.478 13.478 - 13.478 -
Reservas de capital 405 409 -0,9% 393 3,0%
Reservas de lucros 10.217 10.019 2,0% 10.203 0,1%
Ajustes de avaliacdo patrimonial (3) (2) 29,6% (3) -
Agdes em tesouraria (79) (51) 52,9% (79) -
Lucro do periodo 997 1.273 -21,7% 427 133,4%
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ANEXO 2-TIM S.A.
Demonstracao de Resultados

Descricdo 2725 %A/A 1126  %T1/T 6M26

RS milhées
Receita Liquida 6.965 6.600 5,5% 6.806 2,3% 13.772 12.994 6,0%
Receita de Servicos 6.785 6.417 5,7% 6.644 21% 13.429 12.657 6,1%
Servico Mével 6.369 6.089 4,6% 6.253 1,8% 12.622 12.010 51%
Gerada pelo Cliente 5.877 5.703 3,1% 5.819 1,0% 11.696 11.245 4,0%
Interconexdo 90 91 -0,2% 110 -17,8% 200 174 15,0%
Plataforma de Clientes 63 29 117,3% 26 139,8% 89 51 76,0%
Outras Receitas 338 267 26,9% 298 13,5% 636 541 17,7%
Servico Fixo 416 328 27,0% 391 6,4% 808 646 24,9%
dos quais TIM UltraFibra 247 226 9,5% 243 1,8% 490 444 10,4%
Receita de Produtos 181 183 -1,5% 162 11,6% 342 337 1,7%
lell Custos da Operagdo (3.452) (3.250) 6,2% (3.525) -2,1% (6.977) (6.579) 6,0%
9,: EBITDA 3.514 3.350 4,9% 3.281 71% 6.795 6.415 5,9%
E Margem EBITDA 50,4% 50,8% -0,3p.p. 48,2% 2,2p.p. 49.3% 49,4% -0,03p.p.
2 Depreciagdo & Amortizagdo (1.796) (1.776) 1,1% (1.739) 3,3% (3.535) (3.522) 0,4%
= Depreciagdo (1.281) (1.292) -0,9% (1.234) 3,8% (2.515) (2.558) -1,7%
Amortizagdo (516) (484) 6,5% (505) 2,2% (1.020) (964) 5,9%
Equivaléncia Patrimonial (17) (26) -35,2% (28) -40,7% (45) (52) -14,6%
EBIT 1.701 1.549 9,8% 1.515 12,3% 3.215 2.841 13,2%
Margem EBIT 24,4% 23,5% 1,0p.p. 22,3% 2,2p.p. 23,3% 21,9% 1,5p.p.
Resultado Financeiro Liquido (569) (375) 51,8% (530) 7,3% (1.099) (973) 12,9%
Despesas Financeiras (1.513) (955) 58,4% (911) 66,1% (2.424) (1.660) 46,0%
Receitas Financeiras 950 632 50,3% 381 149,2% 1332 772 72,6%
Variagdes Cambiais, Liquidas (6) (52) -87,8% (1) 1108,6% (7) (85) -91,9%
Lucro Antes dos Impostos 1.132 1.174 -3,6% 985 15,0% 2117 1.867 13,3%
Imposto de Renda e Cont. Social (162) (198) -18,1% (168) -3,1% (330) (94) 249,4%
Lucro Liquido 970 975 -0,6% 817 18,7% 1.787 1.773 0,8%

RS milhées
Receita Liquida 6.965 6.600 5,5% 6.806 2,3% 13.772 12.994 6,0%
Receita de Servicos 6.785 6.417 5,7% 6.644 21% 13.429 12.657 6,1%
Servico Movel 6.369 6.089 4,6% 6.253 1,8% 12.622 12.010 51%
Gerada pelo Cliente 5.877 5.703 3,1% 5.819 1,0% 11.696 11.245 4,0%
Interconexdo 90 91 -0,2% 110 -17,8% 200 174 15,0%
Plataforma de Clientes 63 29 117,3% 26 139,8% 89 51 76,0%
Outras Receitas 338 267 26,9% 298 13,5% 636 541 17,7%
Servico Fixo 416 328 27,0% 391 6,4% 808 646 24,9%
" dos quais TIM UltraFibra 247 226 9,5% 243 1,8% 490 [ 10,4%
8 Receita de Produtos 181 183 -1,5% 162 11,6% 342 337 1,7%
ﬁ Custos da Operacdo (3.380) (3.249) 4,0% (3.519) -4,0% (6.899) (6.558) 5,2%
= Pessoal (406) (378) 7,3% (383) 6,2% (789) (736) 7,1%
‘z‘ Comercializagdo (964) (952) 1,2% (936) 3,0% (1.900) (1.914) -0,8%
g Rede e Interconexdo (1.287) (1.247) 3,2% (1.496) -14,0% (2.783) (2.569) 8,3%
A Gerais e Administrativos (229) (207) 10,5% (221) 3,6% (451) (418) 7,7%
Custo de Mercadorias Vendidas (CMV) (240) (256) -6,1% (225) 6,8% (465) (464) 0,1%
Provisdo para devedores duvidosos (264) (191) 38,1% (225) 17,2% (490) (373) 31,1%
Outras Receitas (Despesas) Operacionais 11 (17) n.a. (33) n.a. (22) (83) -72,9%
EBITDA 3.586 3.351 7,0% 3.287 9,1% 6.873 6.435 6,8%
Margem EBITDA 51,5% 50,8% 0,7p.p. 48,3% 3,2p.p. 49,9% 49,5% 0,4p.p.
Resultado Financeiro Liquido (569) (375) 51,8% (530) 7,3% (1.099) (973) 12,9%
Imposto de Renda e Cont. Social (168) (199) -15,6% (170) -1,1% (337) (101) 233,0%
Lucro Liquido 1.036 976 6,2% 821 26,2% 1.857 1.786 4,0%
Total Itens Normalizados (67) (1) 8769,4% (4)  1589,2% (71) (13) 430,8%

* EBITDA normalizado por efeitos ndo recorrentes nos Custos e Despesas Operacionais (+R$ 72,1 milhdes no 2726, +RS 6,0 milhdes no 1726, +RS 1,1 milhdo no 2T25 e
+R$ 19,0 milhdes no 1T25). Lucro Liquido normalizado por efeitos ndo recorrentes no EBITDA e no IR/CS (-R$ 5,4 milhdes no 2T26, -RS 2,0 milhdes no 1726, -RS$ 387 mil
no 2725 e -R$ 6,5 milhdes no 1T725).

Este documento é de propriedade da TIM S.A. Todos os direitos reservados © Release de Resultados 2T26 19



TIMS.A.

ANEXO 3 -TIM S.A.

Demonstracoes de Fluxo de Caixa

RS milhées
Posigdo de Caixa Inicial

Lucro antes do Imposto de Renda e Contribuigdo Social*
Itens ndo-recorrentes

Depreciagdo e Amortizagéo

Resultado de equivaléncia patrimonial

Valor residual de ativos imobilizados e intangiveis baixados

Juros das obrigagdes decorrentes de desmobilizagéo de ativos

Provisdo para processos administrativos e judiciais

Atualizagdo monetdria sobre depésitos e processos administrativos e judiciais
Juros, variagdo monetdria e cambial sobre empréstimos e outros ajustes financeiros
Juros sobre titulos e valores mobilidrios

Juros sobre arrendamento mercantil passivo

Juros sobre arrendamento mercantil ativo

Provisdo para perdas de crédito esperadas

Resultado de operagdes com outros derivativos

Perda liquida de investimento avaliado ao valor justo

Planos de incentivo a longo prazo

Redugdo (aumento) dos ativos operacionais
Contas a receber de clientes
Impostos e contribuigdes a recuperar
Estoques
Despesas antecipadas
Depésitos judiciais
Outros ativos circulantes e ndo circulantes
Aumento (reducdo) dos passivos operacionais
Obrigagdes trabalhistas
Fornecedores
Impostos, taxas e contribui¢des
Autorizagdes a pagar
Pagamentos de processos judiciais e administrativos
Receita diferida
Outros exigiveis a curto e longo prazo

Imposto de renda e contribuigéo social pagos

Caixa liquido gerado pelas atividades operacionais

Capex
Resgates de titulos e valores mobilidrios
Aplicagdes de titulos e valores mobiliarios
Aporte de capital Fundo 5G
Recebimento - Acordo com Banco C6
Pagamento em aquisi¢do da V8, liquido do caixa adquirido
Pagamento em aquisicdo da I-Systems, liquido do caixa adquirido
Outros
Caixa liquido (aplicados nas) gerado pelas atividades de investimento

Novos empréstimos

Amortizagdo de empréstimos

Juros pagos - Empréstimos

Pagamento de passivo de arrendamento

Juros pagos sobre passivo de arrendamento

Incentivos sobre leases

Pagamentos em operagoes de grupamento/desdobramento de agdes

Instrumentos financeiros derivativos

Dividendos e Juros sobre capital proprio pagos

Compra de agdes em tesouraria, liquido de alienagdes
Caixa liquido aplicado nas atividades de fi i

Fluxo de Caixa
Posigdo de Caixa Final

2T26

4.022

1204
(72)

1796
17
2
(0,2)
23
61
301
(52)
428
U]
264
56
12

(29)
(212)
137
(40)
102
(5)
(13)

(707)
(61)

(423)
69
(15)
(85)

(121)
71

(181)

3.115

(935)
1975
(1.843)

(10)
(917)

3
L.727)

(792)
(58)
(400)
(461)
39
0,2)
93
(1.153)

(2.733)

(1.344)
2.677

2725

2.840

1175
()]
1776
26
4
0,4
28
(46)
227
(80)
395
@
191

5

(496)
(450)
(36)
(29)
73

7
(60)
(114)
(78)
(20)
90
4
(67)
2
(45)

(112)

2971

(882)
1871
(1.787)

3)
(801)
(124)

(47)
(395)
(396)

(63)
(956)
35)
(2.016)

154
2.995

%A/A

41,6%

2,5%
6223,6%

11%
-35,2%
-35,4%

38,1%

120,4%

-94,1%
-53,0%
n.a.
39,5%
40,5%
n.a.
79,1%

520,1%
21,4%
2051,3%
232%
n.a.
26,2%
n.a.
58,2%

61,6%

4,9%

6,0%
5,5%
31%

n.a.
n.a.
n.a.
115,7%
536,7%
24,7%
1,4%
16,6%
n.a.
n.a.
n.a.
20,6%
n.a.
35,6%

n.a.
-10,6%

26

3.610

991
(6)
1739
28
2
(0,2)
81
47
196
(65)
471
U]
225

5

(743)
(440)
9%
30)
(403)
10
24

(139)
61
64
59

8
(104)
(158)

(68)

(158)

2.666

(1.354)
2.200
(1.719)

(43)
11
(905)
(71)
(5)
(374)
(480)
66
(0,1)
(8)
(478)

(1.350)

411
4.022

%

11,4%

21,5%
1104,3%

33%
-40,7%
16,3%
0,4%
72,1%
29,1%
53,4%
20,5%
-9,0%
-0,5%
172%
n.a.
138,3%

-96,0%
-51,9%
432%
322%
n.a.
n.a.
n.a.

408,0%
n.a.

n.a.
17,6%
n.a.
-18,7%
23,1%
43%

14,8%

16,9%

-31,0%
-10,2%
7,2%
-76,7%
n.a.
-68,0%
90,9%

1022,1%
1107,4%
7,0%
3,9%
-40,5%
19,6%
n.a.
141,2%

102,6%

n.a.
-33,4%

6M26

3610

2.195
(78)

3.535
45

(0,5
103
108
496
(117)
899
(14)
490
56
17

(772)
(651)
233
(70)
(301)
6
1

(846)
(0,4)
(359)
127

(8)
(189)
(279)
(139)

(339)

5781

(2.289)
4.175
(3.561)

(53)
(917)
14

(2.631)

(862)
(63)
(775)
(941)
105
0,2
85
(1.631)

(4.083)

(933)
2.677

6M25

(1)
430
(159)
774
(14)

12

(873)
(559)
99
(65)
(303)
12
(57)

(592)
(20)
(458)
191
10
(173)
17
(124)

(161)

5.467

(2.221)
3.979

3.871)

(85)
52

13
(2133)

(223)
(54)
(797)
(786)
4

(68)
(1.626)
(48)
(3.598)

(264)
2.995

% AIA

10,8%

16,3%
286,9%

0,4%
-14,6%
-34,2%

n.a.
44,8%

-11,6%
16,5%
136,6%
8,7%
-0,8%
-49,2%
n.a.

43,0%
-98,0%
21,6%
-33,1%
n.a.
9,5%
1522,3%
12,1%

110,1%

58%

3,0%
4,9%
-8,0%
n.a.
n.a.
n.a.
n.a.
10,9%
23,4%

n.a.
286,1%
17,4%
2,8%
19,8%
2631,9%
n.a.
n.a.
0,3%
n.a.
13,5%

253,2%
-10,6%

* EBT (“Lucro Antes dos Impostos”) normalizado por efeitos ndo recorrentes nos Custos e Despesas Operacionais (+R$ 72,1 milhdes no 2726, +RS 6,0 milhdes no 1726,

+RS$ 1,1 milhdo no 2725 e +RS 19,0 milhdes no 1T25).
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