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LIMITACAO DE RESPONSABILIDADE

Esta apresentagdo contém
declaracoes que constituem
declaracoes prospetivas
referentes & intengdo, crenga
ou expectativas atuais de
criacdo de valor, dindmica da
base de clientes, estimativas
referentes a resultados
financeiros futuros e outros
aspectos das atividades.
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Os analistas e investidores sao
advertidos para nao confiar
indevidamente nessas declaracoes
prospetivas, que falam apenas a
partir da data desta apresentacdo. A
TIM S.A. ndo assume a obrigagdo de
divulgar publicamente os resultados
de quaisquer revisdes dessas
declaragdes prospetivas, as quais ndo
representam necessariamente uma
orientagdo formal.
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Essas declaracoes
prospetivas ndo sao
garantias de performance
futura e envolvem riscos e
incertezas, e os resultados
reais podem diferir
substancialmente
daqueles projetados como
resultado de vdrios fatores.

o]

——">

Os nameros financeiros
sdo apresentados
considerando-se os
impactos da adogdo do
IFRS 16, a menos que
indicado de outra forma.
Os numeros normalizados
nesta apresentac¢do sdo
ajustados pelos efeitos
descritos nas notas de
rodapé.

Receita Liquida normalizada pelo efeito tempordrio de ineficiéncia de PIS/COFINS em consequéncia de um contrato entre TIM S.A. e Cozani (+RS 49,6 milhdes no 4T22). A SPE Cozani deverd ser incorporada ao longo dos préximos meses dentro do

processo de integragdo dos ativos adquiridos junto a Oi Mével S.A.

Custos da Operag@o normalizados por: gastos com o ajuste de preco da venda de controle sobre a |-Systems (+RS 1,9 milhdo no 4T22 e +RS 14,6 milhdes no 3T22), despesas com servigos juridicos e administrativos especializados (+RS 8,3 milhdes no
4722, +RS 8,6 milhdes no 3T22, +RS 50,3 milhdes no 2722, +RS 8,4 milhdes no 1T22, +RS 34,8 milhdes no 4T21, +RS 7,7 milhdes no 3T21 e +RS 13,7 milhdes no 2T21), gastos com consultorias no d@mbito do projeto de aquisicdo da Oi Mével e migracdo
dos clientes (+RS 25,2 milhdes no 4T22, +RS 15,4 milhdes no 3T22 e +RS 4,3 milhdes no 4T21), créditos de PIS/COFINS gerados no contrato de intercompany com a Cozani (-RS 13,5 milhdes no 4T22), despesas com FUST/FUNTEL relativas ao contrato
de intercompany com a Cozani (+RS 7,1 milhdes no 4T22), gastos com folha de pagamento também relacionados a aquisigGo dos ativos moveis da Oi (+RS 11,8 milhdes no 1T22) e por venda de controle sobre o investimento na companhia I-Systems

(-RS 782,2 milhdes no 4T21).

Lucro Liquido normalizado conforme itens apontados nas segdes de Receita e Custos, descritos anteriormente, e por itens ndo recorrentes no Imposto de Renda e a Contribuigdo Social: créditos fiscais relativos ao contrato de intercompany com a
Cozani (-RS 14,7 milhdes no 4T22), impacto dos impostos diferidos e correntes sobre a receita gerada pela transacdo da I-Systems (+RS 509,2 milhdes no 4T21) e por outros efeitos fiscais (-RS 12,0 milhdes no 4122, -RS 13,1 milhdes no 3722, -RS 17,1
milhdes no 2722, -RS 6,9 milhdes no 1T22, -RS 13,3 milhdes no 4T21, -RS 526,8 milhdes no 3T21 e -RS 4,6 milhdes no 2T21).

Capex normalizado exclui os impactos relacionados a aquisicdo de licengas no leildo de frequéncias em 2021 (RS 3.585 milhdes no 4T21).
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REALIZACOES IMPORTANTES MARCAM 2022 COMO

MAR/22
Anuncio de RS
195 Mi em JCP

FEV/22
Novo
guidance
para 2022-
2024

’_i

v
[~

ABR/22
Conclusado da
aquisi¢do da Oi
com criacdo de
valor de RS 16-19
bi de VPL

.

JUN/22
Prémio
Reclame
Aqui RA
1000

@® rinanceiro

® Estratégico/ Comercial

® ESG

TIM Brasil Day
Planejamento
Estratégico
2022-2024

Dobrando os

H

®
X

€L PIEALES

R

Great
Place
T

o
Work.

Certificada
2022

BRASIL

H

JUN/22
Prémio
Great Place
do Work

dividendos
(RS 2 bi em 2022)

JUN/22
Anuncio de RS
270 Mi em JCP

H

GO/22; SET/22
TIM + Gerando
Falcoes: Favela Marte
Favela Marte serd a
primeira favela
totalmente conectado
com 5G.
Lancamento nos Key
Market (Sdo Paulo, Rio
e Curitiba) com 2x mais
sites vs. concorrentes

JUL/22
Lancamento
do 5G em
Brasilia

’_1

e

SET/22
Anuncio de RS
480 Miem JCP

UM ANO TRANSFORMACIONAL PARA A TIM

¥

@ 'I/‘

-
Y

\ S

51

b

SET’22
5G no Rock in
Rio
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B cclamcAQUIS

Reconhecimento do
Reclame aqui pelo
Melhor Atendimento ao
Cliente, pelo esforco
demonstrado na
resolucdo de
reclamacoes e pela
maior evolugdo no
indice de satisfagdo

Maracand é o
primeiro estddio
do Brasil a ter
rede 5G

Primeira operadora
com cobertura de
100% dos
municipios do Brasil

Anuncio de RS
455 Mi em JCP

Chegada

do 5G em
27 capitais

@
REFINITIV: L

AN

TOP 100 COMPANY 2022

Dive and Inclusion Index

il
MARACANA 56

A EMOCAO CONECTADA EM TEMPO REAL

Operadora de
telecomunicagoes
mais diversa e
inclusiva do mundo
pelo 2° ano
consecutivo

Entregando um ano extraordinario com:

+19,5..

Crescimento da
Receita Liquida?
em 2022

+26 4.

Aumento do
EBITDA?-
Capex®! em 2022

47,k

Margem
EBITDA®! em
2022

(1) Normalizado pelos efeitos detalhados no slide 2;

Rsz,o Bi

em proventos
(Guidance

2022), RS 1,4 Bi
ja pagos

25,5,

EBITDA?!-
Capex!/ Receita
Liquida® em 2022

+17,2.

Crescimento
do EBITDA?
em 2022

100%

municipios
cobertos

9 wmi
de clientes

migrados até
Jan/23

74%

de integracgdo
total da rede
(etapa 3),100%
de conclusao das
etapas1le2
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DESTAQUE ESG 2022

Consumo de energia (%)

33% 4% 7%
47% 230, 0%

2020 2021 2022
B Mercado Cativo B Mercado Livre @ Auto-geragao

TASK FORCE on

CLIMATE-RELATED

FINANCIAL
DISCLOSURES

SCIENCE
cnp *@ s

~50% de autogeracdo em 2022
100% a partir de fontes renovdveis (com I-REC)

+127% de eficiéncia energética no trafego de
dados

Member 2022

S&P Global

ISEB3 PRO

Favorabilidade (%)

IGPTWRBS3

-
?’ \ v 86% Benchmark
N 8% da Mercer:
- 72% para
N Telecom e
/3' . J‘o 75% no
S Mais um ano de A geral
= rogresso > 2 i
g prog <vel d (v Diversidade e Inclusdo (2021 e 2022)
responsavel ae
= P - 19Telco brasileira no indice Refinitiv D&
longo prazo em l ecg razel(';:mo In |lce edlnl I(V ’ .
. ~ - Bloomberg Gender Equality Index (Indice de
dll’eng auma Igualdade de Género da Bloomberg)
agenda ESG - Inclusdo Digital - a 1° operadora mével com
' integ rada cobertura em 100% dos municipios
GOVERNANGP
S&P ESG Score - CSA DJSI (pontos)
ISE - 15 anos consecutivos, a Telco ha
8 mais tempo no indice de
et sustentabilidade da B3
o Gestdo de seguranga cibernética -
certificada ISO 27.001
Transparéncia - empresa Pré-Etica
2020 2022 pela CGU (1° Telco)
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FORTE DESEMPENHO OPERACIONAL
LEVANDO A UM CRESCIMENTO ROBUSTO
DE DOIS DIGITOS NA RECEITA LIQUIDA

SERVICO MOVEL CONTRIBUINDO FORTEMENTE PARA A EXPANSAO DA RECEITA

(Receita Liquida e Mével Normalizadas! em RS Mi; % A/A)

22,4% >
— 14 — — 12 — — 27 — = 66 =
956
5.874
4.799
. Movel 22,7% S g > 368% -
4721 Gerado pelo  Plataforma de Interconexdo e Fixo Produtos 4122
Cliente Clientes Outros

Receita de Servicos® cresce 21,8% A/A no 4T22

(1) Normalizado pelos efeitos detalhados no slide 2; (2) A partir de jan/23 a TIM Live passou a se chamar TIM UltraFibra

s

ol
o

Receitas de Servicos?
Crescimento de dois digitos no
mavel e high-single no Fixo
garantiu um excelente
desempenho da receita de
servigo.

Receita de Servico

Movel?

Forte crescimento
impulsionado pela dindmica
orgdnica e receitas de clientes
adquiridos.

Plataforma de

Clientes

Receita impulsionada pela
parceria de conteudo e
seguranca digital.

TIM UltraFibra?

Crescimento de dois
digitos A/A, com foco na
migragdo FTTH.

+19,3%
A/A em
2022

+20,2%
A/A em
2022

+57,4%
A/A em
2022

+10,7%
A/A em
2022

TIM S.A. - Relagdes com Investidores
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CRESCIMENTO DE 20% NA RECEITA DE SERVICOS MOVEIS
IMPULSIONADA POR M&A E ESTRATEGIA DE VOLUME PARA VALOR

DINAMICA DA BASE DE CLIENTES

EVOLUCAO DO ARPU

A base de clientes e o (Mi) T— (RS)
ARPU foram Oi Closing: base 27,7 27,4
profundamente afetados +164 A 269
pela aquisicao da Oi.A | 258 :
partirdo 1T23 o 521 '5"23 24,9
desempenho comecgard a T
se normalizar.

4721 1722 2722 3722 4722 4721 1722 2722 3T22 4T22

PéS-PAGO: Efeitos liquidos positivos: (I) aumento do preco do pds-pago; (ii)
chegada dos clients da Oi; e (iii) redugdo de preco apos
reducgdo de ICMS - @

Receita do s
pds-pago +19,l|'96 e "i\*ﬂ
em 2022 (A/A) ‘( ¥ »

) iy oa
ARPU ex-M2M (R3) BASE DE CLIENTES 40 4 ‘__ﬁw

(Humano)
CC Y e T 20k 367
Pés-pago Sk +
no 4T22 gre e
(A/A) (da base total)

4T21 1T22 2T22 3T22 4T22

PRé-PAGO Evolucdo positiva de recargas e gastos apesar da canibalizacao
do Giga Bénus (redugdo do ICMS)

. iy S, o
Feceto e #21,3x 0
(A/A) _ .V
ARPU (RS) BASE DE CLIENTES
13,4 132 i
wrm 1T ey | 4207 564
(A/A) (da base total)

4T21 1T22 2T22 3T22 4T22

TIM S.A. - Relagées com Investidores
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INTEGRACAO DA REDE MIGRACAO DE CLIENTES

- Roaming Like: A rede da TIM esta ‘ . '
S5 disponivel para os clientes adquiridos por -' Pre-paid®: 7,8 Mi de linhas migradas
meio do processo de roaming » melhora ate Jan/23

de cobertura para os clientes migrados.
-l Pés-pago™: 0,8 Mi de linhas migradas

Disponibilidade de frequéncia (Out/22): no segment B2C ate Jan/23
- Sites da TIM foram ajustados para usar
— o espectro adquirido da Oi - capacidade Migracéo completa da base de clientes para
I NTEG RACAO DE melhorada para todos os clientes. os sistemas da TIM até Abr/23.
l I total (1T23): Desli tod
R E D E E M ETA PA - r:fi‘eg;g;gi?com sites ndo (satsatlw?rz;:)es:oi ° Limpeza da base de clients da Oi | |
= do adicionad id da TIM . -
FI NAL E M IG RACAO ier?we(l)h%rlccclgr:tuorz zocggacidaade para - 51 Miem Nov/22 |

[ ]
todos os clientes. l

DE CLIENTES A
TODO VAPOR

TIM S.A. - Relagdes com Investidores
Abertura de pré e pés baseada em informacgdes gerenciais. Apresentagdo de Resultados
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5%

MAIOR
COBERTURA
4G DO BRASIL

2022 MARCA UM GRANDE PASSO EM DIRECAO A
LIDERANCA DE REDE

MAIOR
COBERTURA 5G
DO BRASIL
(OPENSIGNAL
AWARD?)

MAIOR
COBERTURA
MOVEL DO
BRASIL (5.570
CIDADES) E
PRIMEIRA A
COBRIR 100%
DAS CIDADES

A JORNADA PARA CONSTRUIR UMA
INFRAESTRUTURA DIFERENCIADA

@)

(1)

Fechando a lacuna e
superando os concorrentes;

Melhorando a percepgdo da
qualidade da rede;

Melhorando a alocacgdo de
capex e eficiéncia do
investimento;

Inclusao digital e
desenvolvimento social;

Novos ativos para
posicionamento de marca.

TIM

EVoLygy
DA cogsl?run ™

Relatorio Open Signal de Jan/23 (link).

5G ABRE UM MUNDO NOVO DE
OPORTUNIDADES

Posicionamento

Primeira operadora a langar uma
oferta focada em 5G;

Novo portfélio de aparelhos;

Atrair early adopters por meio de
plataformas de jogos (Twitch e AWG);

Melhorar a experiéncia de servigo.

Eficiéncia
O 5G estd ajudando na eficiéncia do
capex da rede: o trafego esta

passando da rede 4G para 5G -
offload de 11,5%.

Crescimento

Oportunidades de crescimento de
receita em B2B, desenvolvendo novas
solugdes para multiplos ecossistemas.

TIM S.A. - Relagdes com Investidores
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https://www.opensignal.com/pt-br/reports/2023/01/brazil/mobile-network-experience-5g

) PARCERIA COM O
GRUPO CARTAO DE TODOS PARA APROVEITAR OPORTUNIDADES

NA SAUDE
© 165 61

pessoas no Brasil ndo

tém plano de saude da base da TIM’nao
GRANDE OPORTUNIDADE ("'SOWO da popu[ogao tem seguro saude
total)

o 100 AT

cobertura em cidades
acima de 90 mil
habitantes

clinicas em todos os
estados

PARCEIRO ESTABELECIDO

Grupo Cartdo de Todos é a maior rede
de clinica médica popular do Brasil: RS
3 Bi em faturamento anual

‘ Solug:&o Oferta
1 Phygital Freemium

provendo acesso com

PROPOSTA DE VALOR descontos a reduzindo osdbotreiras
maior rede de clinicas para a adogao
DISTINTA médicas antecipada

Oportunidade de cross-sell de servicos de telecomunicacdes para a base de clientes do "Grupo
Cartdo de Todos".



- EXECUCAO SOLIDA DA MIGRACAO DE FTTC
PARA FTTH ESTA PROMOVENDO MELHORIAS OPERACIONAIS E
CRESCIMENTO DA RECEITA

RECEITA LIQUIDA DA TIM // TIM LIVE AGORA E TIM ULTRAFIBRA
ULTRAFIBRA SUSTENTOU UM RITMO E POR UMA ESTRATEGIA

gsEMIi-)ogl/f) DIGITOS... CENTRADA NO CLIENTE: 7 Nova identidade para marcar um novo

ATENDIMENTO + MONETIZACAO | momento da ultra banda larga TIM com

a melhor experiéncia para os clientes

ARPU FTTH alcanca RS 97,7

RS/mé 2022,
(RS/més) em TIM

> Aumentando o nivel CEX com maior
velocidade e estabilidade: 73% dos
2021 2022 planos acima ou igual a 150
Mbps;

.. COM SOLIDA ATUAGAO NA
TRANSFORMAGAO DA BASE DE

CLIENTES...
(000)

>~ Maior satisfagdo do cliente com

melhor servigo e nova oferta. angamento no

Parand (Fev/23)

TIM Ultrafibra disponivel em 34 cidades
do Parand, maior langamento
simultdneo em fibra, com cobertura de
80% dos enderegos

(!) Melhor provedor de
b

FTTH anda larga por 6 anos

Ranking Estaddo Melhores
Servigos 20221

FTTC

2021 2022

TIM S.A. - Relagdes com Investidores
Apresentacdo de Resultados 1

(1) Ranking Estaddo Melhores Servicos 2022, em parceria com a consultoria Blend New Research.



CRESCIMENTO DE DOIS DiGITOS NO EBITDA, COM MANUTENCAO
DE MARGEM EBITDA ROBUSTA

CUSTOS IMPACTADOS PELA TRANSACAO DE M&A, EBITDA IMPULSIONADO PELO CRESCIMENTO DA RECEITA
DESDE MAIO, E NOVA LINHA (I-SYSTEMS) ORGANICA E CONSOLIDACAO DE M&A
(Opex Normalizado® em RS Mi; %A/A) (EBITDA Normalizado! em RS Mi; %A/A)

2.930
........................ v 2944 Craschaonto de OPEX /' 49’9%
2.449

Normalizado? foi de Margem EBITDA
+23,5% AJA no 4T22 Normalizada® no 4T22
Rede & Interconexdo e 51,2%
Comercializagao foram as Mar

gem EBITDA
principais linhas Normalizada!
impactadas pelas

P o despesas com TSA e |- 4T21 4T22 excluindo I-Systems
System no 4722

Crescimento do OPEX Normalizado® de 21,7% A/A em 2022 Crescimento do EBITDA Normalizado® de 21,3% A/Ano 4T22,

Os Custos de TSA foram de RS 194 Mi em 2022 e RS 73 excluindo |-Systems

Mi no 4T22 Crescimento do EBITDA Normalizado® de 17,2%0 A/A em 2022

Impacto de I-Systems foi de RS 306 Mi em 2022 e RS 79 Mi no

4-|-[2)2 Y ‘7,‘0% de Margem EBITDA Normalizada em 2022

TIM S.A. - Relagdes com Investidores
(1) Normalizado pelos efeitos detalhados no slide 2; Apresentagdo de Resultados 12



ENTREGANDO VALOR SUPERIOR E SUSTENTAVEL AOS NOSSOS

ACIONISTAS

LUCRO LEQUIDO ABSORVE OS IMPACTOS DA
AQUISICAO DA Ol

(Lucro Liquido Normalizado! em RS Mi)

-1.135

ﬁ
|
Efeito .
2.200 torres Oi
1.795

1.499

plopal EBITDA D&A Resultado Impostos Equivaléncia 2022
Financeiro Patrimonial
Liquido

D&A (crescimento de 19,9% A/A em 2022): impactado por uma base de ativos
mais robusta (Oi e espectro 5G) e por um maior nimero de torres cujos impactos
devem se tornar mais suaves @ medida que a Companhia inicia o processo de
descomissionamento.

Resultado Financeiro (crescimento de ~2,2x A/A em 2022): leasing adicional da Oi,
menor posicdo de caixa com leildes e pagamentos de M&A e taxas de juros mais
altas.

Impostos (reducdo de 37,3% A/A em 2022): impactados pela maior distribui¢do de
JSCP e impactos contdbeis relacionados aos ativos da Cozani.

Lucro Liquido caiu 18,4% A/A em 2022

(1) Normalized for the effects detailed in slide 2.

NiVEL HISTORICO DE REMUNERACAO AOS
ACIONISTAS

(Dividendos anuais anunciados em RS Mi)

Serd proposto
como dividendo na
préxima

Assembleia Geral

600
1.400
1.083 1.048
||
2017 2018 2019 2020 2021 2022

MAIOR DISTRIBUICAO DE DIVIDENDOS
DA HISTORIA DA TIM

Apresehtogao de Resultados



ROBUSTO FLUXO DE CAIXA OPERACIONAL, APOIANDO A
POSICAO DE CAIXA E UMA ESTRUTURA FINANCEIRA SAUDAVEL

MELHORIA DO FLUXO DE CAIXA OPERACIONAL...

(EBTDA!

-CAPEX em RS Mi; %A/A)

2021 2022

% da Receita
Liquida®

24,1% 25,5%

Crescimento de +30,3% A/A no EBITDA® - CAPEX no
4722, 26,5% como % da Receita Liquida

Crescimento de #12,9%0 A/A no EBITDA? - CAPEX em
2022, 12,4% como % da Receita Liquida

(1) Normalizado pelos efeitos detalhados no slide 2; (2) Ver nota 22 nas Demonstragdes Financeiras.

(Caixa e Equivalentes de Caixa em RS Mi; %A/A)

..AJUDANDO A MANTER UMA SOLIDA POSICAO DE CAIXA

5.506

9,797

4721 EBITDA

-7.384

Aquisigdo da

'2.546 4'739
'2.870 2-236
ildo de Pagamentos Outros 4722

Le

Normalizado® Ol (inclui TSA e Spectro 5G de Leasing + Capital

- Capex

deposito
judicial)

de Giro

POSICAO FINANCEIRA LIQUIDA E ALAVANCAGEM EM

NIVEIS SAUDAVEIS

(Divida Liquida em RS Mi)

Divida Liquida/
EBITDA
Normalizado!
(12M)

Divida Liquida de R$ 13,8 Bi

Reportado 1,35
Apés
Leasings 0717

no 47122

RS 1,5 Bi relacionado ao Fistel

(TFF) em espera?

TIM S.A. - Relagdes com Investidores
Apresentacdo de Resultados 14



UM ANO DE GRANDES CONQUISTAS COM TODAS AS METAS CONQUISTADAS

OBJETIVOS

il

Sustentabilidade
da Receita

Rentabilidade

Investimentos

Geragao de
caixa

Divida Liquida/
EBITDA

Remuneragao
aos acionistas

METAS DE CURTO PRAZO

(2022)

Crescimento da Receita de
Servigos: Double Digit (A/A
standalone)

EBITDA:
Crescimento double digit

Capex:
~RS 4,8 Bi

EBITDA-Capex sobre a
Receita:
>24%

~2X
(~0,6x, excluindo os efeitos do
leasing)

RS 2 Bi

RESULTADOS
(Realizados)

+19,3% A/A

+17,2% AJ/A

RS 4,7 Bi

255%

1,35x
(0,17 ex-lease)

RS 1,4 Bi em JSCP
RS 0,6 Bi em dividendos

QIR QX

\A. - Relagdes com Investidores
Apresentacdo de Resultados
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PLANO ATUALIZADO (2023-2025): NEXT GENERATION TIM STEP 2

MELHOR DINAMICA GERAL DE NEGOCIOS

(

Base de receita maior,
estratégia centrada no cliente,
juntamente com
gerenciamento de custos,
impulsiona melhorias de
margem

Consisténcia na
expansdo do fluxo de
caixa

] ar

Maiores oportunidades para
eficiéncia de capex com uma
alocacdo mais inteligente e
um caminho claro para
otimizagao do leasing

Espaco adicional para
remuneracdo do acionista

TIM S.A. - Relagdes com Investidores
Apresentacdo de Resultados
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PLANO ATUALIZADO (2023-2025): NEXT GENERATION TIM STEP 2

OBJETIVOS

il

e

Sustentabilidade

da Receita

Manutencdo
da alta
rentabilidade

Investimentos
eficientes

Expansado da
geracdo de
caixa

Compartilhar
acriagdo de
valor com os
acionistas

DRIVERS

Manter foco em valor com tendéncia de melhor base de clientes;
Ambiente competitivo racional;

Processo de normalizagdo do churn;

Banda larga e novas iniciativas para ajudar como complemento.

Gerenciar a pressdo inflaciondria com controle de custos tradicional;
Margem de contribui¢@o dos antigos clientes da Oi;

Transformacao digital: novas oportunidades com os antigos clientes da
Oi e novas iniciativas.

Sinergias seguras do espectro adquirido;

* Offload do trafego 4G apés o langamento acelerado do 5G;

Manutenc¢do de uma abordagem asset-light para a expansdo do FTTH

Contribuicdo do EBITDA & medida que a dindmica do negdcio evolui;
Alocacdo de Capex: oportunidades de “fazer mais com menos” em
infraestrutura;

Executar o plano de decomissionamento dos sites: dor de curto prazo
para ganhos no longo prazo.

Geracado de caixa como principal direcionador da remuneragdo aos
acionistas; )
Lucro Liquido NAO é o limite (reservas distribuiveis de ~ RS 7,5 Bi).

METAS DE CURTO
PRAZO

Guidance
serd
divulgado
em 14 de
fevereiro

r

[

METAS DE MEDIO
PRAZO

Guidance
serd
divulgado
em 14 de
fevereiro

TIM S.A. - Relagoes com Investidores
Apresentacdo de Resultados
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