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LIMITACAO DE

RESPONSABILIDADE

Esta apresentacdo contém
declaracoes que constituem
declaracoes prospetivas
referentes a intencgdo, crenga
ou expectativas atuais de
criagdo de valor, dindmica da
base de clientes, estimativas
referentes a resultados
financeiros futuros e outros
aspectos das atividades.

:

Os analistas e investidores sao
advertidos para nao confiar
indevidamente nessas declaracoes
prospetivas, que falam apenas a
partir da data desta apresentagdo. A
TIM S.A. ndo assume a obrigacdo de
divulgar publicamente os resultados
de quaisquer revisdes dessas
declaragdes prospetivas, as quais nao
representam necessariamente uma
orientagdo formal.

Essas declaracoes
prospetivas ndo sao
garantias de performance
futura e envolvem riscos e
incertezas, e os resultados
reais podem diferir
substancialmente
daqueles projetados como
resultado de vdrios fatores.

O |

——

Os numeros financeiros
sao apresentados
considerando-se os
impactos da adogao do
IFRS 16, a menos que
indicado de outra forma.
Os numeros normalizados
nesta apresentac¢do sao
ajustados pelos efeitos
descritos nas notas de
rodapé.

(1) Custos da Operagdo normalizados por: despesas com servigos juridicos e administrativos especializados (+RS 50,3 milhes no 2T22, +RS 8,4 milhdes no 1T22 e +RS 13,7 milhdes no 2T21), gastos com folha de pagamento relacionados & aquisigdo dos
ativos moveis da Ol (+RS 11,8 milhdes no 1T22); (2) EBITDA normalizado conforme itens apontados na normalizagdo de Custos; (3) Lucro Liquido normalizado por: crédito fiscal e outros efeitos (-RS 17,1 milhes no 2722, -RS 6,9 milhdes no 1722 e -RS 4,6

milhdes no 2T21).



MAIOR E MELHOR DO QUE NUNCA

COM UM TRIMESTRE FORTE,
A TIM DA BOAS-VINDAS
AOSCLIENTES.DA O]

E CELEBRA O PRIMEIRO
TRIMESTRE DA NEXT
“GENERATION TIM

....CRESCENDO MAIS RAPIDO
E MANTENDO ALTA
- RENTABILIDADE

+21,8%

Crescimento da
Receita Liquida
A/A no 2T22

+18,3%

Crescimento do
EBITDA A/A no
2T22

+20,1%

Aumento do
EBITDA-Capex

26,8%

EBITDA-Capex/
Receita Liquida

ApOlando o DNA de
inovacdo da TIM

Aceleracao do 4G offload

J

A/A no 2T22 ,
\ J y concluida antes do
. N\ 7 N esperado (errl menos de
7 o 1,5 més)
R 2 O MI 5 2 Recebendo mais de 16
’ )/ /0 Mi de novos clientes
de JCP de Participacao 29 DDDs se beneficiam
anunciado em Aciondria® no de uma rede melhor
Junho Banco C6 no 2T22
A N r k )

~\

Fase de “roaming like”

(1) Participagdo indireta estimada, considerando o direito de exercer os bénus de subscri¢do equivalentes a aproximadamente 4,8% do
capital social do Banco C6 (veja Nota 38 do ITR) e um adicional de 0,36% registrado em jul/22.



INTRODUZINDO UM NOVO PATAMAR DE RECEITA LIQUIDA

, [ [ ]
RECEITA LIQUIDA TOTAL (TIM + Ol) EM ALTA VELOCIDADE \
(RS mi)
(o) >
+21,8% ~ 5368
Z
864 (@)
S
4.407
=
<
------------------ Mével +23,0% --------=-% - 4+71% > -+18,3% >
VAWAL Gerado pelo  Plataforma de Interconexdo e Fixo Produtos 2T22
Cliente Clientes Outros

...IMPULSIONADA PELO DESEMPENHO MOVEL E AQUISICAO DE
ATIVOS DA Ol

& Forte crescimento de 12,6% A/A da receita liquida da TIM (ex-Ol) e ARPU

mével de RS 28,50 (crescimento de 10,7% A/A) no 2722

& Receita liquida da TIM (ex-Ol) crescendo 12,4% A/A no 2T22 e
10,4% A/A no 1522

Gerada pelo cliente
Forte crescimento impulsionado
por uma dindmica orgdnica
robusta e receitas dos clientes
adquiridos.

TIM Live

Crescimento de 10% A/A, com
foco na migragdo do FTTH.

Plataforma de Clientes

As receitas quase dobraram em relagdo
ao ano anterior, impulsionadas pelas
parcerias e publicidade.




EXECUCAO SOLIDA NO SEGMENTO DE POS-PAGO

@®m R|TMO DE CRESCIMENTO ORGANICO CONSISTENTE ssm  SOLIDA EVOLUCAO DE ARPU ORGANICO

< ®®m (Receita Liquida do Pés-Pago em RS Mi; % A/A)

8@  (ARPU Ex-M2M,R$/Més)

"""""""

omm |MPULSIONADO PELA

ss ESTRATEGIA DE VALOR

___________ J 1 . . . .
g ~ = S Ty e ] §)> Adicionando mais clientes para
1412,2% , I ! / o | .
+3,7% +8,2% Lo, i p----=-{ +3,500}--! planos de valores mais altos
| {559
; : ®> Ajuste de preco no controle
i (mar/22) e no pés-pago (mai/22)
48,4 ®> Ambiente de competicdo racional
46,8
45,8
$» Migracdo proativa de clientes Ol
2T21 3T21 4721 1T22 2122 . 2721 1722 2722 para planos TIM
TIM ex-Oi TIM ex-Oi

ADICIONANDO
MAIS VALOR AS
NOSSAS OFERTAS

ESTRATEGIA ALEM DO GIGA:

Amazon Prime como plug-in para o Controle (RS
14,90, com boénus de internet de 2GB) e no P6s-
pago, embutido nos planos TIM Black

Portfolio completo da Amazon Prime para os

clientes TIM
PRIME PRIME AMAZON
OFFERS VIDEO MUSIC
PRIME PRIME PRIME
DELIVERY GAMING READING

Q \ g
e [



RITMO DE RECUPERACAO DO PRE-PAGO AVANCA

sm RECUpERA(,'AO DO PRE-PAGO CONTINUA o oLl DTG . I I TERNO
@8 (Receita Liquida do Pré-pago em RS Mi; % A/A) em (RS/Més) PELO AMIBlEN TE EX I I
e—————— 1—_?_-4-_6}-: __________
Sl r----{13,300 ) S» # de recargas de clientes maior em 1,1%

A/A ao final de junho

e Y
(59%)
§>> Gasto médio por “Recarregador”

13.2 13,6 crescendo +3% A/A no 2T22
12,7 '
§>> Ambiente competitivo racional
2721 3121 4721 1722 2122 2721 17122 27122 Apesar da inflacdo alta, ajuda
TIM ex-Oi TIM ex-Oi §>> governamental continua apOlando o

consumo de clientes pré-pagos

ESTRATEGIA ALEM DO GIGA:

O contelido do Prime Video agora estd incluido nas

M ELH@R @FE RTA ofertas TIM Pré Top e TIM Beta. Os clientes terdo

acesso (somente no aplicativo mével) a milhares

PRE PAGA C@M de filmes, séries, eventos ao vivo e muito mais.
MUSICA E VIDEO mawiencon caotieds cevecose

uma recarga de RS 15 dd 15 dias de
conteudo.

go'to vlsm del'mar

ilmes dramdticos
—— e




ACELERANDO O LANCAMENTO 5G: LIDERANCA EM INOVACAOE .=
REDE, ENQUANTO REALIZA O OFFLOAD DO TRAFEGO 4G

Lancamento em Brasilia Unica operadoraa 7, , / v
S AL
: 5G 1° local a receber comercialmente a tecnologia lCanGr uma Ofer{tq ¢
%1 5G standalone focha no 5G -
p _/\ A : BRASILIA. Cobertura atinge 50% da populacdo da Capital
,/ﬁj /’Q ﬁ/ {" Ac'g‘ﬂ,ﬁg}ﬁﬁﬁ'géﬂE Federal com 100 sites (2,5x requisitos ) BOOSTER 5G
. - 0 5G. regulatorios) +10GB e +50GB por Parceria com
\ ‘ 4 TIM Velocidades estdo chegando a ~1 Gbps (~1,7 R520° qv AWG
A T e Gbps no pico) Isencdo nos primeiros GAMES
sl 12 meses

”~ "
J.Pessoa 1 v |

. Ao todo, 27 cidades®

) ;  serdolancadasatéo | -
s =2 finalde 20222 ' |

Lideranca em mercados-
chave, lancando uma
cobertura mais ampla vs.
exigéncias regulatorias.

¥ S

(1) 26 capitais estaduais + Distrito Federal; (2) Considerando o cronograma do EAF em vigor, a partir de 22 de julho; (3) +10 GB nas ofertas do plano Controle e +50 GB nas ofertas do p6s-pago e Familia. A assinatura do booster
5G nos primeiros trés meses apos seu langamento garante acesso gratuito por um periodo de 12 meses.



STATUS DA INTEGRACAO DOS ATIVOS DA Ol

Migracao de rede a frente do plano com impacto positivo na qualidade do servico, enquanto os
testes de migracao de clientes sequem de acordo com o plano e os preparativos para a migracao

em massa se aceleram.

MIGRACAO DA REDE

Fases de migracao a serem
concluidas em 6 meses!?

Roaming Like:

através de processo de roaming => V
melhor cobertura para clientes migrados

Refiliacao do site (out/22): Clientes
adquiridos ficam 100% do tempo na rede
da TIM,

=> capacidade
melhorada para todos os clientes

Integracdo total (dez/22): desligamento
da rede da Ol, com

=>
melhor cobertura e capacidade para todos
os clientes

(1) Cronograma de estimativa; (2) - Ref.: Ookla (abril a julho'22); (3) - De abril a julho de 22/ (4) - Usudrios Gnicos de

dados na rede TIM (ref.: LC, abril a julho'22)

Fase “Roaming Like” concluida em junho , antes do
planejado

29 codigos de drea

§>> benefic?ando-se §>> Estudo de caso de Brasilia

de melhores QoS e Primeiros sinais de melhorias na rede
CEX apos a integragdo das 3 etapas

+60% +83%

Ganho de velocidade Ganho de velocidade
de download para de download para

todos clientes? clientes TIM?
(Throughput) (Throughput)

Oportunidade de monetizacao de dados
com a chegada de novos clientes e maior

disponibilidade de rede.
U TS0
Usudrio de dados*

4G Trafego de dados?

Regides onde os
clientes da Ol vem
para a TIM

...MAIS POR MAIS

§>> Na segunda quinzena de julho iniciou-se a
fase |racao e “ramp-up”

para clientes
§>> A migracgéo
§>> de Clientes Ol ,a
partir de setembro de 2022

§>> Manutencgdo da expectativa de migrar

totalmente os clientes em



MIGRACAO PARA FTTH SUSTENTA O CRESCIMENTO E
MELHORA DO CHURN SOB UM NOVO MODELO OPERACIONAL

.= RIIECEITA LiQUlDA, DA TIM LIVE MANTENDO O .: TRANSICAO DA BASE DE CLIENTES .: EXPANSAO DA COBERTURA DE FIBRA COM
am NIVEL DE DOIS DIGITOS DE CRESCIMENTO @8 (# de conexdes em ‘000) sm NOVAS AREAS E NOVAS PORTAS
(RS Mi) e . (# de unidades - OLTs)

...........

...........

2,0 p.p deredu¢éona T

taxa de churn

voluntdrio total, gracas

a migragdo de clients

de FTTC para FTTH 221 5122
SERVICO E PORTFOLIO DE 7
ALTO VALOR SUPORTANDO PORTFOLIO PREMIUM r //'” \’w A Oferecendo um melhor servico
O MAIOR ARPU DO BRASIL? / . a um preco competitivo

(RS /Més)

‘ ? Tratando dos pontos sensiveis
9 1 \_C/—)W-I- \_ v A 7 para os clientes e ajustando
RS 4},@ nosso posicionamento
competitivo (ex.: exclusao da
taxa de instalacao)

1) Fonte: Benchmark Interno entre as companhias listadas.



FORTE CRESCIMENTO DO EBITDA, APESAR DA INFLACAO E
DINAMICA TRANSITORIA DE CUSTOS

sam ACELERACAO DO EBITDA COM eee= NOVA DINAMICA DE CUSTOS APOS
e CRESCIMENTO DE DOIS DiGITOS ®= AQUISICAO DA Ol E EFEITOS DA I-SYSTEMS
(EBITDA Normalizado! em RS Mi; %A/A) (Opex Normalizado® em RS Mi; % A/A)

47,7%

Margem EBITDA
estdavel, excluindo os
efeitos da I-Systems

2721 2722 2122 no 2T22 2721 YAVY) YAVY
Excluindo Excluindo
efeitos da efeitos da
I-Systems I-Systems

Nivel de crescimento robusto de EBITDA Custos impactados por 2 meses de
impulsionado pelo crescimento da receita de servigos em TSA (RS 49 mi) que terminard em abril de 2023
funcdo da performance orgénica e do M&A. ’ i

(1) Normalizado pelos efeitos detalhados no slide 2;



FORTE GERACAO DE CAIXA, IMPULSIONADA POR UMA EXPANSAO DA
RECEITA E UMA ALOCACAO EFICIENTE DOS INVESTIMENTOS

.: ALOCACAO EFICIENTE DE CAPEX, EM LINHA
@@ COM O GUIDANCE

(RS Mi; %A/A)

906 | ,  1.050

________________

................

Capex Rede, Tl & Rede 5G Integracdo  I-Systems  Capex
2T21 Outros da Ol 2T22

se= RESULTANDO EM UMA SOLIDA GERACAO DE CAIXA

[ ] |
EBITDA-Capex
Crescimento AJA da Receita Liquida

+20,1v

(1) Normalizados pelos efeitos detalhados no slide 2;

26,8+

.: LUCRO LIQUIDO TEMPORARIAMENTE

o= |MPACTADO PELA TRANSACAO DE M&A

(Lucro liquido normalizado® em RS Mi; %A/A)

_______________

2T21 2T22

 Impacto temporario no lucro liquido:

Sites adquiridos da Ol (leases) estdo impactando a
depreciacdo e a despesa financeira.

« JSCP: RS 465 Mi anunciado no 1522, no

caminho para atingir os ~R$ 2 bilhdes do guidance.




POSICAO DE ALAVANCAGEM SAUDAVEL APOS O FECHAMENTO DA

TRANSACAO, PROVANDO NOSSA LIQUIDEZ E FORCA FINANCEIRA

POSI(;AO DE CAIXA MARCADA POR EVENTOS

-— RELEVANTES DE SAIDA DE CAPITAL: OI E

LEILAO 5G
(Caixa e Equivalentes de Caixa em RS Mi; %T/T)
{ _71’70/0 ,‘5 .............................................................
‘ 1436  (6.662)
8.076
v
(1.271)
706 2.286
| |
1122 EBITDA- Aquisicio  Leilaode  Outros 2722
Capex  da Ol (inclui Spectro  + Capital
Normalizado®  TSA) 5G de Giro

(1) Normalizado pelos efeitos da TIM (ex-Ol) detalhados no slide 2;

.: APOS A AQUISICAO, TIM MOSTRA UM NOVO NIVEL
sm SAUDAVEL DE POSICAO FINANCEIRA LIQUIDA

(Divida Liquida em RS Mi)

Divida Liquida/
EBITDA (12M)

Principais
alavancas
do NFP

____________

****************** b31x
"""""" v
15.889
5.183
2721 2T22
Reportado (0X:10)% 1,72x
After Lease -0,44x 0,48x

* Nova linha de crédito de RS 1 bilhdo para

reforcar a liquidez em meio a volatilidade do mercado

esperada

* Leasings dos Sites da Ol representam uma

divida de IFRS16 de ~RS 2.9 bilhdes, que esta
abaixo da estimativa original, pOls agora estamos
considerando o plano de desativagdo acelerada e
outros gjustes.




—— Principais Resultados do 1522 —

Transagdo de M&A O modelo asset Lancamento 5G
concluida, integracéo light da TIM Live estd Brasilia: 1° cidade a
iniciada e em fase decolando e receber

adiantada ajudando na migragdo comercialmente a

CO N Q U ISTAS e expansdo para FTTH tecnologia do 5G
DO 2T22 Solidos resultados financeiros?

(1S22,A/A), independentemente do

: loT em um grande momento
APOIAM A MeA: : de rapido crescimento:

© Receita de Servicos: #10,4%

4 . . oA [ L
EVO L U CAO DA Eglcfgzzl\iz/;;+lo’7% Agljrgl;zlggc::)egcﬁ/hedg hectares

_ i de lavouras cobertas com mais
TI M PARA S E - EElDeeGipee de 900 mil pessoas impactadas
em dreas rurais; uma empreSG
ESG no centro de nossa » Novas parcerias em logistica, .
TORNAR A estratégiaeexecugﬁo: minerqgao, qgroneg()cioe melhor e malor, um

M E L H O R ~ Premiada como “Great Place to Work” utilidades. novo “equ"ty Story”

~ Premiada com o selo RA100 pelo

OPERADORA Reclame Aqui , ; iy
M()VEL DO O que esta por vir no 2522

Finalizacdo da Plataforma de
B RAS I L migracdo de Reducdo do Aceleracdodo  clientes:

rede ICMS, implantacdo Parceiro de

enquanto beneficiando do 5G, atingindo HealthTech

avancamos na clientese o 272 cidades até o selecionado,

migracdo de uso fim do ano em fase de

clientes negociagdo

(1) Normalizado pelos efeitos detalhados no slide 2; (2) Considerando o cronograma da EAF em vigor, a partir de 22 de julho.



