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Nós fazemos declarações sobre eventos futuros que estão sujeitas a riscos e incertezas. Tais declarações têm como base estimativas e suposições de nossa Administração e informações a que a Companhia 
atualmente tem acesso. Declarações sobre eventos futuros incluem informações sobre nossas intenções, estimativas ou expectativas atuais, assim como aquelas dos membros do Conselho de Administração e 
Diretores da Companhia. As ressalvas com relação a declarações e informações acerca do futuro também incluem informações sobre resultados operacionais possíveis ou presumidos, bem como declarações que 
são precedidas, seguidas ou que incluem as palavras "acredita", "poderá", "irá", "continua", "espera", "prevê", "pretende", "planeja", "estima" ou expressões semelhantes. As declarações e informações sobre o 
futuro não são garantias de desempenho. Elas envolvem riscos, incertezas e suposições porque se referem a eventos futuros, dependendo, portanto, de circunstâncias que poderão ocorrer ou não. Os resultados 
futuros e a criação de valor para os Acionistas poderão diferir de maneira significativa daqueles expressos ou estimados pelas declarações com relação ao futuro. Muitos dos fatores que irão determinar estes 
resultados e valores estão além da capacidade de controle ou previsão da Tupy. 

 

Fato Relevante 

 
Joinville, 21 de março de 2023 – A Tupy S.A. (“Companhia”, B3: TUPY3) informa aos Srs. Acionistas e ao 

mercado em geral novas parcerias com fabricantes de caminhões Classe 8 no mercado norte-americano 

e de picapes para a América do Sul. Trata-se do fornecimento de novas gerações de blocos e cabeçotes 

de motor, contemplando, além da fundição, usinagem e pré-montagem, que são alguns dos serviços que 

integram os Contratos de Manufatura gerenciados pela Companhia.  

Estas iniciativas refletem a estratégia de oferta de produtos de maior valor agregado, que será 

impulsionada pelo portfólio da MWM Tupy do Brasil, bem como movimentos de localização da produção, 

que ocorrem na América do Norte, devido ao USMCA, mas também no Brasil e região.  

Os novos contratos têm duração inicial de 8 anos e sua produção deve começar gradualmente, a partir 

de 2024. A estimativa é que, quando alcançarem todo o potencial contratado, gerem receitas adicionais 

de R$ 650 milhões por ano. 

Essas novas parcerias aumentam a participação da Companhia no mercado de caminhões pesados     
(Classe 8), segmento com alto volume e grande resiliência. Além disso, a adição destes novos itens à 
carteira da Tupy demonstram o impacto positivo do USMCA – novo tratado de livre comércio firmado 
por Estados Unidos, México e Canadá – para a Tupy. Esses produtos, anteriormente fornecidos a partir 
de outras regiões, serão fabricados nas plantas da Tupy no México e, assim, atenderão exigências de 
conteúdo regional. Esta é uma boa solução para clientes que buscam localizar sua base de fornecedores 
mais próxima de seus mercados (nearshoring). Da mesma forma, as operações no Brasil atenderão à 
demanda de blocos de motor usinados e pré-montados para líderes do mercado local de picapes, que, 
atualmente, são abastecidas por motores de outras regiões. 
 
Os produtos e serviços contemplados nestes contratos serão produzidos nas plantas da Tupy no México 
e no Brasil. Para isso, nos próximos três anos, devem ser investidos cerca de R$ 340 milhões a fim de 
preparar e expandir nossas operações para atenderem à crescente demanda por serviços de alto valor 
agregado. Este valor inclui investimentos em novas tecnologias para acelerar a transformação digital das 
operações. 
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