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HOME RESORT

VGV %Eztec: RS 365 milhoes
Padrao: Médio

Y%Eztec: 100%

Regido: Saude - ZS
Unidades: 704

Area Privativa: 29.080 m2
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A Eztec apresenta ao mercado o Blue Marine
Home Resort, novo langamento na Zona Sul
da capital paulista. Localizado a 300m da
estagdo Sao Judas e com acesso rapido a Av.
Paulista, ao Aeroporto de Congonhas, a
Rodovia dos Imigrantes e ao Parque
Ibirapuera, o residencial combina o conforto

dos resorts com o ritmo urbano. Oferecendo
de studios a opgdes de 3 Dormitorios, com
metragens entre  25m2 e 80m2, o
empreendimento se destaca pela localizagao
estratégica e lazer de resort dentro de um
terreno de 5.006mz2.
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Perspectiva ilustrada do Blue Marine

Adquira uma unidade
através do site

https://www.eztec.com.br/imovel/blue-
marine/

Perspectiva ilustrada da piscina

Com 46 anos de histdria, a Eztec ¢ uma das empresas com maior lucratividade entre as empresas de capital aberto
do setor de incorporagao e construgao no Brasil. Com seu modelo de negdcio totalmente integrado, a Companhia ja
langou 190 empreendimentos, totalizando mais de 5,7 milhdes de metros quadrados de &rea construida e em
construgdo e 44.599 unidades.

A Eztec S.A. integra o Novo Mercado da B3 e é negociada com o cédigo EZTC3.

EZTC IBRAB3 IBRX100B3 ICONB3IGCB3
B3LISTED NM IGCTB3 IGC-NMB3 IMOBB3 INDXB3 ITAGB3 SMLLB3

Para mais informagdes adicionais,
favor entrar em contato:

Relacoes com Investidores - Eztec S.A.
(11) 5056-8313 | ri@eztec.com.br | www.eztec.com.br/ri

Este comunicado contém consideragoes futuras referentes as perspectivas do negécio, estimativas de resultados operacionais e financeiros, e as
perspectivas de crescimento da Eztec. Estas sao apenas projegoes e, como tal, baseiam-se exclusivamente nas expectativas da administragao da Companhia
em relagéo ao futuro do negdcio e seu continuo acesso a capitais para financiar o seu plano de negdcios. Tais consideragdes futuras dependem,
substancialmente, de mudangas nas condigdes de mercado, regras governamentais, pressdes da concorréncia, do desempenho do setor e da economia
brasileira, entre outros fatores, além dos riscos apresentados nos documentos de divulgacao arquivados pela Companhia e estao, portanto, sujeitas a
mudangas sem aviso prévio.

Vocé estd recebendo este e-mail porque esté registrado para receber informacoes de Relagées com Investidores da Eztec.
Para garantir que vocé receba esta newsletter no futuro, por favor, adicione noreply@mzig.com a sua lista de remetentes aprovados.

N&o deseja mais receber e-mails deste tipo? Clique aqui para se descadastrar.
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