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AGAMI

Park Residences

reztec

VGV %Eztec: R$ 318 milhdes
Padréao: Alto

%Eztec: 100%

Regiao: Zona Sul

Unidades: 45 e 1 loja

Area Privativa: 12.084 m®

Localizado ao lado do maior icone natural
de Sao Paulo, o Agami Park Residences
traduz a fusdo perfeita entre design e
natureza. Na atmosfera do Parque
Ibirapuera, a arquitetura da Perkins&Will
da vida a uma obra contemporanea. Entre
as Avenidas Republica do Libano e
Ibirapuera, o residencial redefine o
conceito de arte e exclusividade, onde
cada detalhe é pensado como uma
verdadeira escultura de viver. Com
unidades de 215 e 290 m?, oferecendo 3 e
4 suites, eleva-se como um marco da
elegancia paulistana.

Perspectiva ilustrada de Agami Park Residences

Adquira uma unidade
através do site

https://www.eztec.com.br/imovel/agami/

Perspectiva ilustrada do living do duplex.

Com 46 anos de historia, a Eztec é uma das empresas com maior lucratividade entre as empresas de capital
aberto do setor de incorporacgéao e construgéo no Brasil. Com seu modelo de negdcio totalmente integrado, a
Companhia ja langou 183 empreendimentos, totalizando mais de 5,5 milhées de metros quadrados de area
construida e em construgao e 41.652 unidades.

A Eztec S.A. integra o Novo Mercado da B3 e é negociada com o cédigo EZTC3.
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Para mais informacoes adicionais,
favor entrar em contato:

Relagbes com Investidores - Eztec S.A.
(11) 5056-8313 | ri@eztec.com.br | www.eztec.com.br/ri

Este comunicado contém consideragdes futuras referentes as perspectivas do negdcio, estimativas de resultados operacionais e financeiros, e as
perspectivas de crescimento da Eztec. Estas sdo apenas projegdes e, como tal, baseiam-se exclusivamente nas expectativas da administracdo da
Companhiaem relagéo ao futuro do negdcio e seu continuo acesso a capitais para financiar o seu plano de negdcios. Tais consideragoes futuras
dependem, substancialmente, de mudangas nas condigdes de mercado, regras governamentais, pressdes da concorréncia, do desempenho do setor e
da economia brasileira, entre outros fatores, além dos riscos apresentados nos documentos de divulgagéo arquivados pela Companhia e estéo,
portanto, sujeitas a mudangas sem aviso prévio.

Vocé estd recebendo este e-mail porque esté registrado para receber informagdes de Relagdes com Investidores da Eztec.
Para garantir que vocé receba esta newsletter no futuro, por favor, adicione noreply@mzig.com a sua lista de remetentes aprovados.

N&o deseja mais receber e-mails deste tipo? Clique aqui para se descadastrar.
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