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1T22 Destaques
//A R$2 8 bilhOes Receita Bruta (+6, 9‘%)\ / : ilhd \

EBITDA: r$245 milhoes com margem de 10,2% - novo patamar de

A R$2,2 bilhdes Brasil (+7,4%) i| i| escala: Camil 2x o tamanho da Companhia no IPO

A
RE577 milhdes Internacional (+4,7%) Bom desempenho das novas aquisicdes e manutencdo de precos em

patamares elevados no Brasil

A R$2,4 bilhdes Receita Liquida (+6,2%)
A R$1,9 bilhdo Brasil (+6,4%) |
A RE529 milhoes Internacional (+5,2%)

Conclusao da integracao dos M&As de 2021

Brasil: massas (Santa Amalia) e café (Café Bom Dia, Seleto e Uniao)
Internacional: arroz no Equador (Dajahu) e produtos saudaveis no
Uruguai (Silcom)

AN R$547 milhodes Lucro Bruto (+22,3%) L do Café Uniio:
A 22 8% de Margem Bruta (+3,0pp) | ancamento do Care Uniao: marca de alto renome e

reativacao da marca lider de mercado na categoria no passado

A\ R$245 milhGes EBITDA (+33,09 || | Rentabilidade reforcada pelo modelo de negécios defensivo
4 10,2% de Margem EBITDA (+2,1pp) | {| mesmo em cenario macroeconémico LatAm desafiador |

A R$97 milhdes Lucro Liquido (-10,5%) ,ft\umento de v?jndas dah_marcadllfjler Camil ncl) Brasil:
A 4,0% de Margem Ll'quida (—0,8pp) 0CO em estrategias de cross-selling e venda de marcas com alto

K A R$0,26 de Lucro por Acio (-10,5%) j E\Qiconheumento pelos consumidores ///
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Destaques Operacionais

1T21 4721 1T22 1T21 4721 1T22 1T22vs
mai-21 fev-22 mai-22 mai-21 fev-22  mai-22 1721
Arroz 213,4 191,4 194,2 -9,0% 1,4% 3,64 3,00 3,45 -5,1% 15,2%
Feijao 26,9 28,1 28,6 6,4% 2,0% 5,83 5,76 6,85 17,4% 18,9%
Acucar 157,8 116,1 1344  -14,8% 15,8% 2,65 3,49 3,32 25,4% -4,9%
Pescados 9,2 8,4 6,4 -30,6% -23,2% 20,40 22,93 24,25 18,9% 5,7%
Massas - 18,6 25,3 - 36,2% - 4,94 5,67 - 14,8%
Café - - 1,9 - - - - 25,04 - -
Uruguai 80,6 143,1 122,8 52,4% -14,2% 3,17 2,97 2,44 -23,1%  -18,0%
Chile 22,8 21,2 21,5 -5,8% 1,1% 7,61 6,51 6,50 -14,6% -0,1%
Peru 16,5 15,9 16,4 -0,6% 2,9% 6,25 6,43 5,94 -5,0% -7,6%

3,69 - -2,0%
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ta:
- Aquisicoes concluidas de massas e café no Brasil, Equador e Silcom (Uruguai): resultados a partir da data de conclusdo de cada aquisi¢do



Segmento Alimenticio Brasil | Arroz

Destaques 1T22

Volume das vendas:

194,2 mil tons (-9,0% YoY e +1,4% QoQ) no 1T22
Crescimento de vendas da marca Camil

W Reducdo de vendas das marcas de ocupacao

Preco Liquido Camil:
R$3,45/kg (-5,1% YoY +15,2% QoQ) no 1T22

Preco médio da matéria-prima’:
R$73,36/sacano 1T22

@ NAMZRADO + 10 marcas de ocupacio

'Fonte: CEPEA,; indicador do arroz em Casca Esalq/Senar-RS 50kg.

,/ Evolucdao Volumes vs. Preco Liquido \

S camil

Volumes —— Pre(;O LI'qUIdO (R$/Kg)
-9,0% YoY
+1,4% QoQ 4.03
3.73
3.64 3.38 3.45
2.95 3-21 3.00
2.56 /
]TZO 2T20 3T20 4T20 1T21 2T21 4T21 ]TZZ
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Segmento Alimenticio Brasil | Feijao

Destaques 1T22

Volume das vendas:

28,6 mil tons (+6,4% YoY +2,0% QoQ) no 1T22
#\ Crescimento de vendas da marca Camil

W Reducao de vendas das marcas de ocupacao

Preco Liquido Camil:
R$6,85/kg (+17,4% YoY e +18,9% QoQ) no 1T22

Preco médio da matéria-prima':
R$333,12/sacano 1T22

'Fonte: Agrolink; indicador do feijao carioca Sc 60kg.

+6,4% YoY
+2,0% QoQ
5.73 5.62 5.66 5.82 5.83 5.79 5.60 5.76
31
30
24 23
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Segmento Alimenticio Brasil | Aclcar @Camil

Destaques 1T22 7 Evolucdo Volumes vs. Preco Liquido A\

©00000000000000000000000000000000 Volumes PracolliquidolRs [Kg)
Volume das vendas:
134,4 mil tons (-14,8% YoY e +15,8% QoQ) no 1T22 1722
Reducdo YoY e crescimento QoQ de vendas de Uniao ’ "_'1“4“8'%'on
e das marcas de ocupacdo +15',8% QoQ
L _ 3.54 3.49
Preco Liquido Camil: 3.06 o
R$3,32/kg (+25,4% YoY e -4,9% QoQ) no 1722 N s
2.05 2.03 :
Preco médio da matéria-prima’: 146 147

R$136,72/sacano 1T22
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'Fonte: CEPEA; indicador do Acucar Cristal Esalg-SP 50kg.



Segmento Alimenticio Brasil | Pescados

De staques 1T22 // Evolucdo Volumes vs. Preco Liquido \

000000000000000000000000000000000 Volumes Preco Liquido (R$/Kg)

Volume das vendas:
6,4 mil tons (-30,6% YoY e -23,2% QoQ) no 1T22

Sardinha: Reducao dNe vendas YoY e QoQ em Coqueiro '30,6% YoY
e marcas de ocupacao |

i 1-23,2% QoQ 22.93
: 21.43 21.35 :
: 20.09 20.40 |
: 19.45 :

17.07 i
16.06 ;

N 1T20 2T20 3T20 4T20 1T21 2T21 3721
.....................................................................................................................

Atum: Crescimento YoY e reducao QoQ em Coqueiro e
marcas de ocupacao

Preco Liquido Camil:
R$24,25/kg (+18,9% YoY +5,7% QoQ) no 1T22

Visao de Mercado: |
Reducao de volumes fruto do impacto da ruptura de §
originacao de matéria-prima em sardinha ’




Segmento Alimenticio Brasil | Novas Categorias

Massas

25,3 mil tons vs. 18,6 mil tons no 4T21
Preco liquido de 5,67 vs. 4,94 no 4T21

Preco médio da matéria-prima’:
R$1.931,89/ton no 1T22

Volume Massas QoQ

Awm s ,'a P«%’/L@[@ Volumes = Preco Liquido (R$/Kg)
2} Don

—_—— CS,ILBJ
4.87 4.94

-

Nota: dados das aquisi¢ées contemplam os dados a partir da conclusdo da transacdao
1- Fonte: CEPEA, indicador do Trigo Esalg/Senar-PR
2- Fonte: CEPEA: indicador do Café Ardbica Esalq Senar

:"/Volume e Preco Liquido: \

: Volume e Preco Liquido: \

Café

1,9 mil tons no 1T22
Preco liquido de 25,04 no 1T22

Preco médio da matéria—-primaz:
R$1.265,61/ton no 1T22

Volume Café 1722

Volumes == Preco Liquido (R$/Kg)
24,98 25,91
23,04
Experimen;e / 819
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Segmento Alimenticio Internacional

Destaques 1T22

&= Uruguai @D & Chile num
Volumes Volumes

122,8 mil tons (+52,4% YoY
e -14,2% QoQ) no 1T22

Preco Liquido

R$2,44 (-23,1% YoY e
-18,0% QoQ) no 1T22

b

¢) Peru =B

Volumes
16,4 mil tons (-0,6% YoY e
+2,9% QoQ) no 1T22

Preco Liquido
R$5,94 (-5,0% YoY e
-7,6% QoQ) no 1T22

21,5 mil tons (-5,8% YoY
e +1,1% QoQ) no 1T22
Preco Liquido

R$6,50 (-14,6% YoY e
-0,1% QoQ) no 1T22

Equador

Volumes »

11,6 mil tons no 1T22
(-11,1% QoQ)

Preco Liquido
R$3,69 no 1T22

Nota: Aquisi¢ées concluidas de Equador e Silcom (Uruguai): resultados a partir da data de conclusdo de cada aquisicdo

=~

/ Evolucdo Volumes e Representatividade

S camil

~
S

Representatividade Do Internacional (35%),
por segmento: cada pais representa:
1122 ..
Peru 7%
+43,7% YoY 10%
_10’9% QOQ Inter:sa;nional
Brasil Uruguai
65% 71%
189 193
177 178 172
162
152
134
I 120 I
1T20 2T20 3T20 4720 1T21 2T21 3T21 4721 1722

m Uruguai m Chile m Peru m Equador




Destaques Financeiros

Demonstrativos (em RS milhdes) 1T22 1T22vs

1
1
1,
4
7
7

i' Data Fechamento mai-22 1T21 |
: Receita Bruta 2.573,4 2.583,1 2.751,2 6,9% 6,5% i
(-) Deducdes de Vendas (316,2) (315,9) (354,6) 12,1% 12,2%
i Receita Liquida 2.257,2 2.267,2 2.396,6 6,2% 5,7% :
: (-) Custo das Vendas e Servicos (1.809,5) (1.841,3) (1.849,2) 2,2% 0,4% :
Lucro Bruto 447,6 425,9 547,4 22,3% 28,5%
i () Despesas com Vendas, Gerais e Adm. (296,2) (347,5) (358,9) 21,2% 3,3% :
(+/-) Resultado da Equiv. Patrimonial 0,1 (0,2) 0,6 605,7% -822,4%
(+) Outras Receitas Operacionais (8,7) 106,6 0,9 -110,4% -99,1%
Lucro Operacional (EBIT) 142,8 184,9 190,0 33,1% 2,8%
(+/-) Resultado Financeiro (25,0) (52,7) (84,9) 239,4% 61,2%
Resultado antes Impostos 117,7 132,2 105,1 -10,7% -20,5%
i Total Imposto de Renda / CSLL (9,6) 11,3 (8,3) -13,6%  -172,8% i
: Lucro Liquido 108,2 143,5 96,8 -10,5% -32,5% ;
Reconciliagao EBITDA
i Lucro Liquido 108,2 143,5 96,8 -10,5% -32,5% i
i (-) Resultado Financeiro Liquido 25,0 52,7 84,9 239,4% 61,2% i
: (-) Imposto de Renda / CSLL 9,6 (11,3) 8,3 -13,6%  -172,8% :
i (-) Deprecia¢do e Amortizagio 41,1 49,3 54,6 32,8% 10,8% i
§ (=) EBITDA 183,9 234,1 244,6 33,0% 4,5% §
Margens
i Margem Bruta 19,8% 18,8% 22,8% 3,0pp 4,1pp i
Margem EBITDA 81% 10,3% 10,2% 2,1pp -0,1pp

\ Margem Liquida 4,8% 6,3% 4,0% -0,8pp -2,3pp g

______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________



Experimente

Cafe

Destaques Financeiros | 1T22

Receita Liquida CPV SG&A
o
+6,2% +2,2% +21,2% unlao
2.257 i
1.810
296 -359
1T21 1T22 1T21 1T22 1T21 1T22
Lucro Bruto EBITDA Lucro Liquido
S
+22,3% +33,0% -10,5%
8
245
448 547 184 . 108 97
1T21 1T22 1T21 1T22 1T21 1T22

M
wrt29ens (o,8% ) (22,8%
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Sabor que transforma.




Endividamento, Capex e Recompra

Endividamento

Endividamento (em RSmn) 1722 1T22vs 1T22vs Endividamento

Data Fechamento mai-22 1721 4721

2.607.7 3.263.7 3.440.3 31,9% 54% Novas captagbes para financiamento das aquisicoes

) o . .
Empréstimos e Financiamentos 724,3 1.005,2 1.224,2 69,0% 21,8% realizadas no 2° semestre de 2021 (Brasil e Internacional)
Debéntures 1.883,3 2.258,5 2.216,1 17,7% -1,9% Alavancagem
Curto Prazo 543,0 599,9 783,7 44,3% 30,6%

Longo Prazo 2.064,7 2.663,8 2.656,6 28,7% 03% * Div.Liquida/EBITDA atingiu 2,4x

« Mesmo contemplando as quatro aquisicdes realizadas no
Divida Bruta 2.607,7 3.263,7 3.440,3 31,9% 5,4% o . ;

ultimo ano, a Companhia segue o nivel de alavancagem
. q = . 4 0 _ 0 . .

Caixa + aplicagdes fin. 1.483,3 1.630,1 1.342,1 9,5% 17,7% com espaco para atender seus compromissos e seguir com
Divida Liquida 1.124,3 1.633,7 2.098,1 86,6% 28,4% sua estratégia de crescimento
Div.Liq./EBITDA UDM (x) 1,5x 2,0x 2,4x 1,0x 0,4x

Capex (R$mn) Recompra de Ac¢des

R$900 - S _ o

B * R$28,6 milhdes no 1T22 « Anunciamos o 7° Programa de Recompra de 10

RS700 (=37% YoY) milhdes de agdes no 1722

R$600 A * Investimentos de « Foram canceladas 10 milhdes de acbes em tesouraria,

IR manutencao no trimestre levando o total de acdes da Companhia para 360 milhdes

R$400 - - ) :

25300 - Postergacio de projetos em Abril /2022

R$200 s oy 5:-8% de expansdo programados » Ao final de Maio/2022, o saldo de acdes em tesouraria era

R§100 | 1.6%  2.0% 2.6% 2.6% -~ no periodo, decorrente do de 1.418.300 agdes

RS0 : - cenario em patamares
1T20  2T20 3T20 4T20 1T21 2T21 3T21 4T21 1722 elevados da taxa de juros

Capex m M&A Capex (% Receita)



Destaques ESG @ Camil

Governanca Ambiental Social

........................................................................................................................................................................................................
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Governanga & Transparéncia /| Energia & Qualidade: | {[ Pessoas & Investimentos Sociais!

v' -33% de acidentes com
afastamento:

-51% Brasil e -=23% Latam

v" Novo Relatdrio de Sustentabilidade:
Metodologias GRI, SASB e principios
do Férum Econdmico Mundial e Pacto |
Global da ONU/ alinhamento das
acoes aos Objetivos de

: v +90% da energia do Brasil de fontes |
Desenvolvimento Sustentavel

renovaveis, +30% Casca do Arroz usadai
para geracdo propria de energia

v" Mais de 50% plantas Brasil com Zero

v" Projeto da nova termoelétrica: _
acidentes com afastamento no ano

' capacidade de uso de até 100% de

casca Brasil de Itaqui/Cambai
v Eleicao do Conselho em Junho/2022:

67% membros independentes :

v Debénture verde R$1 SOMM alunos; foco em geracdo de renda
v Uruguai: Participacdao de 45% em

_ ~ _ v Projeto Escola Camil em Itaqui:
usina de geracao de energia (casca)

v Comité de ESG e Etica com reporte ao formacio mio-de-obra qualificada

Conselho e Metas ESG para todos os
v" 18% de reducao no Brasil em

e e e

Diretores a nivel LatAm v 1° Censo de Diversidade e Inclusdo

: reclamacdes no SAC de Qualidade
. PAN PANS /

>, ’
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| v Projeto Doce Futuro Unido: 3 mil
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Propésito e Qualidade e e Eficiéncia e

alinhadas aos —
Pessoas

Pilares Estratégicos

[
i  Todas as agdes ESG
' Vendas Crescimento

_____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Nota: Destaques relatorio de sustentabilidade - Fevereiro/2022



Q&A

Luciano Quartiero - CEO
Flavio Vargas - CFO

Relacoes com Investidores
Jenifer Nicolini - Gerente Rl e ESG
Flavio Rios - Analista de Rl

@ Ca m il ri@camil.com.br

camilalimentos.com.br



