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AVISO LEGAL

As declaracdes contidas neste comunicado relativas
a perspectiva dos negdcios da Companhia, projecoes
de resultados operacionais / financeiros, potencial
de crescimento da Empresa e relativas as
estimativas de mercado e macroeconémicas
constituem-se em meras previsdes e foram baseadas
nas crencas, intencdes e expectativas da
Administracao em relacao ao futuro da Companhia.
Estas expectativas sao altamente dependentes de
mudancas do mercado, do desempenho econémico
geral do Brasil, da industria e dos mercados
internacionais e, portanto, estao sujeitas a
mudancas.
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Receita Bruta DESTAQUES 4T23 e 2023

GPA Consisténcia e melhoria continua dos resultados, com margem EBITDA ajustada de 7,7%

no trimestre — melhor resultado em oito trimestres

+5,9%
Mesmas lojas
+4I3% N . ~ ~ . . (1) gL~
Mesmas lojas RS 907 milhGes de geragdo de caixa operacional® em 2023, com melhora de RS 1,4 bilhdo vs. 2022, que

18.531 20.617 apresentou deterioragdo de RS (532) milhdes

5.295 5.627 * Crescimento de 6,3% vs. 4T22 e 11,3% vs. 2022 da receita bruta
* Aumento de 6,0% do P3ao de Acgucar e 19,3% da Proximidade vs. 4722
* E-commerce com forte crescimento acima de 20% vs. 4722

47122 47123 2022 2023

* Aumentode 4,3% vs. 4T22 e 5,9% vs. 2022 das vendas mesmas lojas

° 1 = 4 0 o
Receita Bruta Crescimento do P3o de Acucar de 4,2% vs. 4T22 e 7,2% vs. 2022

P3o de Agucar « Quinto trimestre consecutivo de evolu¢ido do market share com avango de 0,3 p.p. vs. mercado de
auto servico no 4722
+7,2%
Mesmas lojas . - .
* Lucro bruto atingiu RS 1,3 bilhdo com margem de 25,7%, 3,1 p.p. superior ao 4T22 e 0,6 p.p. vs. 3T23
+4,2%
M loj
esmasoojas 8.405 9.520 * EBITDA ajustado(? totalizou RS 404 milhdes, com margem de 7,7%, 1,8 p.p. acima do 4722 e 0,7 p.p. Vs.
3123
2.455 2.602

N * Redugdo de RS 0,7 bilhdo da divida Liquida vs. 3T23 vs. 3T23. Posi¢do de caixa de RS 3,0 bilhdes,

4122 4123 2022 2023 correspondente a 3,1x a divida de curto prazo

(1) Fluxo de caixa operacional gerencial; (2) Lucro operacional antes de juros, impostos, depreciacdo e amortizagdo ajustado pelas Outras Despesas e Receitas Operacionais ‘/?\GPA 4



DESTAQUES PILARES ESTRATEGICOS 4T23

CONSISTENCIA E MELHORIA CONTINUA DOS RESULTADOS

@ TOP LINE

= Crescimento nas vendas mesmas lojas impulsionado mais uma vez pelo aumento de volume

*= Consisténcia no ganho de market sharel'), evolugio pelo quinto trimestre consecutivo,
concomitantemente a evolugao da rentabilidade

= +0,3 p.p. no mercado de autosservico vs. 4122
= +2,9 p.p. dos formatos de Proximidade vs. supermercados pequenos Grande SP vs. 4T22

ESG & 5o * Ruptural? atinge 5,9%, mantendo melhor patamar histérico de disponibilidade de produtos,
Srtob i YENDAS melhora de 3.2 p.p. vs. 4T22

= Destaque para o crescimento das categorias de Pereciveis no Pao de Agucar que atingiu 50% das vendas

il AR @ Clientes

AR A0S \ cRLIESTES NPS Atingiu 76 pontos, forte evolugdo de 10 pts. nos tltimos 12 meses

= Destaque para a melhora na percepcao de precos e de filas no caixa
= Clientes Premium & Valiosos seguem com forte avanco de 9,5%

EXPANSAO

DIGITAL = |nicio da parceria Livelo e Stix em dez/23 — aumento de 100% no resgate de pontos para pagamento nas lojas
(“Stix no Caixa”)

@ DIGITAL

Crescimento de 20% nas vendas do e-commerce, melhor taxa de crescimento dos ultimos 6 trimestres

= 12% de penetracao em relacao a venda alimentar total, 1,4 p.p. superior ao 4722
= 33% de penetragdo de pereciveis nas vendas do e-commerce, aumento de 6,2 p.p. na comparagao com o 4722
» Lideranca® no varejo alimentar digital no 1P e 3P

"GPA

(1) Analise interna com base em dados divulgados pela Nielsen (2) Dezembro/2023 (3) Analise interna considerando dados publicos e internos
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RENTABILIDADE

EXPANSAO

DIGITAL

DESTAQUES PILARES ESTRATEGICOS 4T23

CONSISTENCIA E MELHORIA CONTINUA DOS RESULTADOS

@ EXPANSAO

12 lojas inauguradas no 4723

= 11 Proximidades: 9 Minuto Pao de Acucar e 2 Mini Extra
= 1 lojas do Pdo de Acucar na cidade de Itu/SP

61 lojas inauguradas em 2023

= 56 Proximidades: 49 Minuto Pao de Acucar e 7 Mini Extra

= 5 lojas do Pao de Acgucar

@ RENTABILIDADE
Aceleragao de ganhos na margem Bruta que atingiu 25,7%

= Melhorade 3,1 p.p.e0,6 p.p. em relagao ao 4722 e 3T23,
respectivamente

Expansao sequencial da margem EBITDA, melhor margem em oito
trimestres

= Margem EBITDA Ajustado alcangou 7,7%
= Aumentode0,7 p.p. e 1,8 p.p. vs. 3T23 e 4T22, respectivamente

minuto
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DESTAQUES PILARES ESTRATEGICOS 4T23

CONSISTENCIA E MELHORIA CONTINUA DOS RESULTADOS

@ ESG & CULTURA

Promocgao da Diversidade e Inclusao
m&fw Mulheres em cargos de lideranga alcan¢a 41% em 2023 vs. 38% em 2022

Desde o inicio do ano tivemos 78 mulheres promovidas e 44 mulheres contratadas para cargos de lideranca

Combate as mudancas climaticas

ESG & 5o W Reducao de 10% nas emissoes de escopo 1 e 2 em comparagao a 2022, resultado dos projetos
St YENDAS de substituicdo de gases e retrofit das casas de maquinas

© Transformacao na cadeia de Valor
nnﬂﬁ N ¢

Sl s sl Seguimos avancando no compromisso de bem-estar animal

Com o objetivo de avangarmos na busca por solugdes mais éticas e sustentaveis para o bem-
estar animal, promovemos em novembro um evento multissetorial de engajamento para
todos os nossos fornecedores de proteinas animais

EXPANSAO

DIGITAL
Impacto social e promog¢ao de oportunidades

Projeto Maos na Massa do Instituto GPA encerrou 2023 com a capacitagao em panificacao e
confeitaria de 207 pessoas em situag¢ao de vulnerabilidade social

1,8 mil toneladas de alimentos foram doadas no Programa Parceria Contra o Desperdicio,
complementando 3,2 milhdes de refeicdes por meio de 255 organiza¢des sociais parceiras
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DESEMPENHO
FINANCEIRO

Rafael Russowsky, CFO




DESEMPENHO FINANCEIRO

FATURAMENTO TOTAL

(RS milhdes)
+4,3% VENDAS +5,9% VENDAS
MESMAS LOJAS MESMAS LOJAS

[0,

18.531

5.295

1,2% 1,5%
4722 4723 2022 2023

1,1%

B Pso de Acucar Outros Negocios
B extra Mercado [ Postos
" Proximidade

As vendas totais do GPA somaram RS 5,6 bilhdes no 4T23 com
aumento de 6,3%

O crescimento mesmas lojas foi de 4,3% na compara¢ao com o 4T22

No e-commerce, a receita bruta cresceu 20% (RS 538 milhdes) no
4T23 e penetragao do online atingiu 12%

Vendas Mesmas Lojas no 4T23 com destaque para a bandeira Pao de
Acucar e formato Proximidade

e

Péiode Acucar

o
PéaodeAcicar @ m I n I
extrar

e&; rac

Postos de
Gasolina

+4,2% com melhora consistente desde o 1T22 e, como
no 3T23, o grande destague da bandeira foi em
pereciveis, impulsionado por FLV e Padaria e Rotisserie

+5,6% no formato Proximidade, um resultado sélido,
mesmo quando comparado a uma forte base do 4722

+2,0% em linha com os ultimos trimestres, com
destaque no aumento do volume de pereciveis, que
mitigou o forte impacto da deflacdao em itens basicos

Forte avanco mesmas lojas de +14,6% vs. 4T22,
explicado principalmente pelo crescimento de volume

+9,1%
( ) "GPA o



DESEMPENHO FINANCEIRO
RENTABILIDADE

LUCRO BRUTO (R$ milhdes) E MARGEM (%)

Fir>

0, 0,
26,9A) 26,6/) 24'4% 24,8% 25'1% 25,7%

—238%  226%

1.349

1.181 1.191

1.115

1.107 1.096

1.052 1.028

1722 2722 3T22 4722 1723 2723 3723 4723

EBITDA AJUSTADOW (r$ milhges) E MARGEM (%)

18p.p. (30,7 p.p)
7,7%

7,5% 7,4%

7,0%
9 6100 6’3%//
Ng% 5,9% % 404

309

1722 2722 3T22 4722 1723 2723 3723 4723

(1) Lucro operacional antes de juros, impostos, depreciagdo e amortizagdo ajustado pelas Outras Despesas e Receitas Operacional

Evolucao da margem bruta, como resultado de (i)
melhora expressiva nas negociacdes comerciais;
(ii) reducao da quebra; (iii) ganhos de eficiéncia
em custos de operacao e (iv) em relacao ao 3723,
diluicdo dos custos logisticos, com ganhos de
escala decorrentes do aumento do volume da
operacao.

Despesas com Vendas, Gerais e Administrativas,
apresentaram diluicao de 0,2 p.p. em comparagao
com o 3T23

EBITDA Ajustado de RS 404 milhGes, crescimento
de 39% vs. 4722, margem EBITDA Ajustado de
7,7%, melhora de 0,7 p.p. vs. 3T23 e 1,8 p.p. vs.
4T22.

s
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DESEMPENHO FINANCEIRO

LUCRO/PREJUIZO LIQUIDO LUCRO/PREJUIZO LIQUIDO
ATIVIDADES CONTINUADAS ATIVIDADES DESCONTINUADAS
(RS milhdes) (RS milhes)

Lucro/Prejuizo liquido continuado com melhora de
RS 185 milhdes vs. 4T22, contribuicdo do avango do
resultado operacional e redugao de outras despesas

operacionais

Lucro/Prejuizo liquido descontinuado com melhora

57 -216 de RS 615 milhdes

-830

4722 4723 4722 4723

s
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DESEMPENHO FINANCEIRO
FLUXO DE CAIXA OPERACIONAL ®

TRIMESTRAL ANUAL
(RS milhdes) (RS milhdes)
1.126 1.145 907

Fluxo de Caixa Operacional® de RS 1.145 milhdes
no 4723, melhora de 20 milhdes vs. 4T22,
resultado da melhora operacional e reducao de
dias do estoque

Fluxo de Caixa Operacional® de a RS 907 milhdes
em 2023, melhora de RS 1.439 milhdes vs. 2022,
suportado por melhora expressiva do resultado
operacional

-532
4722 4723 2022 2023

/aiﬂA 12

(1) fluxo de caixa operacional gerencial



DESEMPENHO FINANCEIRO

DiVIDA LiQUIDA®
(RS milhdes)

e |

200
113 164
Fluxo de caixa operacional?
RS 1.145 milhges ' . N 4 4
Divida Liquida FC Oper. antes Var. Cap. Giro Var. outros Vendas Capex ajustado Outras Custo Divida Liquida Venda Divida Liquida
3723 IR e cap. giro (3) mercadorias ativos (5) por BTS (4) receitas e financeiro 4723 part. Exito  4T23 pég venda
passivos oper. despesas oper.  liquido (6) part. Exito

(1) Divida Liquida = Divida Bruta bancaria menos Caixa e Equivalentes. Para calculo da alavancagem considera EBITDA Ajustado, incluindo IFRS-16, dos ultimos 12 meses

(2)  Fluxo de caixa operacional gerencial

(3) Considera lucro bruto e SG&A, incluindo aluguéis e atividades descontinuadas do Extra Hiper (que impactam principalmente 2022); ndo considera depreciagdo e equivaléncia patrimonial

(4)  Liquido de financiamento no formato built to suit (BTS) para as novas lojas Pdo de Agucar

(5) inclui receitas com vendas de ativos ndo core

(6) inclui juros da divida bruta, rentabilidade do caixa e outros custos financeiros

@PA 13
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www.gpari.com.br

" PdodeAciicar @
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MENSAGENS
FINAIS

Marcelo Pimentel, CEO




MENSAGEM FINAL

PILARES ESTRATEGICOS

ESG & s

1SR CULTURA VENDAS

nﬂ”ﬁl

RENTABILIDADE

=
EXPANSAO -
DIGITAL
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