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Uma Historia Unica de Sucesso no Setor Financeiro

* Promovendo inclusao financeira para consumidores
historicamente desatendidos

@.’.‘.‘4 /- « Atendendo o maior e mais rapido segmento
‘ ).

1 dgl populacional em crescimento no Brasil

« Oferecendo solugoes bancarias acessiveis e inclusivas

R937,1 sinces _ Crescendo ~60%

Carteira de Crédito 2T26 CAGR 5Y

v

v

+100 vitnges _Resultandoem +25%
TAM

ROAE?

1Média do ROAE Anualizado entre 2T25 e 2T26



Bem Vindo ao

agi

Quem

* Banco digital + rede nacional de Smart Hubs

» Atende beneficiarios da Previdéncia Social e trabalhadores
assalariados (100 milhdes de pessoas ou ~50% da
populagao do Brasil)

* Desenvolveu e escalou uma nova abordagem ao mercado

* Ajudar consumidores a acessar seus beneficios e folhas de
pagamento

»  Oferecer crédito e ajudar a gerenciar suas finangas de
forma melhor

*  Flywheel de engajamento — Conquistar sua principalidade

* Alavancar IA e tecnologias avangadas para se diferenciar

* Preencher as lacunas e fraquezas de bancos tradicionais e
puramente digitais

«  Mais Agil + Mais Especializado + Asset-Light + Menor Risco

Impulsionando Crescimento & Rentabilidade

Modelo
Hibrido
Superior

Abordagem
Go-tp-Market
Unica

Vantagens
Competitivas
Valiosas



Nossa Jornada até Aqui

Os primeiros anos da
Agiplan

1999 - 2004

Agiplan, a distributor for
large financial
institutions, is created

Learned how to acquire
and serve customers in
the low-income segment

/

A decolagem da Agiplan

2004 - 2011

* Langamento do crédito
consignado, impulsionando
forte alta no crédito

» Construgao de expertise em
originagao de crédito para a
baixa renda

*  Compreensao das principais

dores do publico de idosos
\ e aposentados J

Tornando-se Agibank

2012 - 2019

+ Reforgo da estratégia
focada em aposentados

+ Expansao da presenga fisica
e do modelo hibrido

+ Evolugdo para um portfdlio
completo de produtos
bancarios e 0
aprimoramento das
capacidades de analise de
crédito

& Rebranding para Agibank J

Aquisicao da
Licenga
Bancaria
(2016)

Nosso forte crescimento

2020 - 2025

+ Captagao do primeiro
capital externo,
impulsionando o
crescimento digital

* Entre 2019 e setembro de
2025, a carteira de crédito
com garantia cresceu 50x

* Entrada nos mercados de
crédito consignado para

\ setor publico e privado J

VINCI
COMPASS
Investment

Nosso IPO na NYSE

2026 - Hoje
¢ IPO Realizado em Fevereiro
de 2026 na NYSE

e 240 milhdes de ddlares
captados

+ 20 milhoes de agoes
* 12,5% de Free Float

a

Carteira de Crédito do Agi

LUMINA S Tsten
Investment NYSE



Nossa Plataforma

Hibrida Combina o
melhor do Varejo,
Tecnologia e
Estratégias Digitais

Incumbentes
Modelo de Agéncias !

Novo Incumbente

Banco Digital

+ Custos Estruturais Elevados * Sem Presenca Fisica

* Processos Ineficientes * Sem Relagdo Pessoal

* Baixa Priorizagdo do Cliente * Sem Capacidade para Serem

Atendimento ao Client ‘.. o Pagadores de Beneficios INSS

* Atendimento ao Cliente A

Limitado p/at ................. PQ\ * Educagao Individual Limitada

» Experiéncia do Cliente aforma H 'br'\da do * Suporte ao Cliente Limitado
Insatisfatéria para a Maior |

Parte da Populagao

|

Acreditamos que bancos tradicionais e puramente digitais
nao possuem a estrutura necessaria para replicar a nossa plataforma



Nosso Modelo Unico
nos Permite Ser o
Banco Principal de
Nossos Clientes...

...Proposta de Valor
Diferenciada com
Solucoes Personalizadas

° Modelo
R Hibrido de P
C Engaj "5,
gajamento S,
a j e,

Tecnologia
Proprietaria
Avancada e
Insights de

Solugodes e
Servigos
Personalizados

Pagar Gerenciar Contratar Beneficios
Beneficios Finangas Crédito no Dia a Dia

Assisténcia no Servigos Solugoes de Solugoes de
Onboarding Bancarios Crédito Seguros e Assisténcias
+  Recebimento de Beneficios +  Contas Correntes Digitais + Consignado para Beneficiarios Seguros de Vida

Previdenciarios e
Governamentais

> Recebimento de Salérios dos
Setores Publico e Privado

v Acesso Mais Rapido v
ao Dinheiro

Solucdes de Saque (Cash-Out) ° Consignado para
Trabalhadores do Setores

PIX e Pagamento de Contas Privado e Pablico

Cartoes de Débito e Crédito < .
Cartoes Consignado
Plataforma Proprietaria de

Investimentos *  Empréstimos FGTS

«  Crédito Pessoal

Servico de Maior v" Melhor Acesso
Qualidade a Crédito

Seguro Prestamista para o Setor
Publico e Privado

Agi+

Assisténcia Médica e Pet
Assisténcia Odontolégica
Beneficios e Recargas para Telefonia
Suporte para Reparos Residenciais
Crédito para Gés de Cozinha,
Alimentacao e Compras em
Supermercados

ANENENENEN

Maior Acesso
a Seguros



Nossas Vantagens
Competitivas nos
Permitem Gerar
Valorem Todo o
Negécio

agi

Vantagens de Vantagens Vantagens Vantagens
Mercado Estratégicas Operacionais Financeiras
Modelo Hibrido Portfélio AI-powered Resultados
Unico Sob Medida Tech-stack Crescentes
Proposta de Valor Integragao Motor de Crédito Fluxo de Caixa

Superior

Aquisicao de
Clientes Mais
Rapida

|

Originagdo de Empréstimos
Consignados do INSS?

Do Fisico ao Digital

Monetizar Clientes
de Forma Mais
Eficiente

20~

LTV / CAC

Aprimorado com Dados

Escalar
Rapidamente e
com Eficiéncia

45

indice de Eficiéncia
1726

Crescente

Investir e
Retornar Capital
aos Acionistas

22

ROAE?
(1T26)

Notas: Nimeros em IFRS.* De acordo com dados do Instituto Nacional do Seguro Social (INSS) do Brasil.? “ROAE” significa retorno sobre o patriménio liquido médio e, para o primeiro trimestre de 2026, definimos ROAE como o lucro liquido
do periodo dividido pelo patriménio liquido médio dos Gltimos cinco trimestres

7
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Conquistando Expandindo Crescendo
Clientes! Carteiral Lucros

Estamos Ganhando
Tracao, com
Crescimento e

Rentabilidade
Exponenciais

7,6 Milhoes R$37.1 Bilhdes R$200 Milhdes

Clientes Ativos Carteira de Crédito Net Income 2T26

+367 21% 7%

Clientes Ativos YoY Carteira de Crédito YoY  Lucro Liquido Recorrente QoQ

+70 3.3% 1.115

NPS NPL (>90 Dias) Smart Hubs

(]
qgl Notas: Nimeros em IFRS.* Referente a 30 de junho de 2026.



‘ Receitas ‘ ‘ NII ‘ ‘ NIM ‘ ‘ IEO ‘

RS 3,2bi RS 1,3bi 11,9% 48,9%
O Agi esta +26% A/JA +11% A/A 10 bps T/T +570 bps T/T
Superando a
Concorréncia
Com Melhor

ersos n n n n
: Lucro Patriménio Indice de
Diversos Liquido Funding Liquido Basileia

Indicadores

Financeiros... RS 200,3mm RS 39,9bi RS 4,8bi 18,7%
+7% T/T +37% A/A +63% A/A +370bps A/A

agi



Nosso Mercado

...Com um Ambiente
Competitivo Favoravel




Grande Oportunidade
em um Mercado
Subpenetrado com
Baixo Risco de
Crédito

°
agl Fonte: Banco Central do Brasil, Relatério Euromonitor (2025)

O Brasil é um dos
Maiores Mercados do Mundo...

RS 1 2 TrilhGes
PI

Que gera

R$4, O TrilhGes

Impostos Recolhidos

( ]
Esta no meio
deste fluxo

RS 1 . 7 Trilhdes

Pagamentos do
Setor Publico

RS 1, 1 TrilhGes

Pagamentos de
Beneficios para o INSS

+2 1 3 MilhGes

Populagao

e 50%
da

populagao

Mal Servidos ou
Ignorados

Trabalhadores
Baixa Renda —
Menos de 1 Salario
Minimo

Baixa Familiaridade
com Tecnologia

Baixo Acesso a
Educacgao

Vivem Fora dos
Grandes Centros
Urbanos

—

..Com um mercado de R*769 Bilhoes

em Créditos com Garantia

108 vitnees  rs 7 @O sitnses

Populacao Mercado
Beneficiarios do INSS
41,5 5284 @agi
Milhdes Bilhdes share
Trabalhadores do Setor Privado (CLTs)
53,0 25101 @agi
Milhdes Bilhes share
Servidores Publicos
13,0 5384 @ag
Milhdes Bilhes share



R$2I 2 =4+ Mercado Enderecavel

Mercado em Produtos
Complementares

agi

31,369

Bilhoes 1

Trilhoes
. . R Mercado em
Expandimos ao Ampliar $7_69 Créditos com
S l = Bilhoes ] Garantia
nossas Solugcoes ao no ( -
° ° ° ’ ge Cré itO
Ciclo Financeiro dos Crédito o ncignado

Consignado Setor Privado

Clientes Setor Publico _
R$10718
Crédito
Consignado
INSS

°
qgl Fonte: ABECS, Bacen, Euromonitor (2025)
Nota: TPV conforme ABECS (LTM 3T25). Considera taxa média de intercdmbio de 2024 divulgada pelo Banco Central.

! Antecipacio [LEI{S ) Ll
FGTS

TAM

Interchange!

Cartoes de
Crédito

R$7 (025

Crédito Seguros
Pessoal Sem .
Garantia R$201B'

Rs2,2

Trilhoes




Market share - Crédito Consignado INSS

+160Prs
+60Pps
O Agi Esta Ganhando | 0.6%
Market Share Tanto dos 9,0% 9,0% 9,0%
Incumbentes, Quanto

8,0%

dos Players Digitais

2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

agi 13



Nossa Abordagem

Servimos o Mercado por meio
de um Modelo e Plataforma
Diferenciados




Nosso Modelo Unico
Oferece aos Clientes
uma Proposta de

Valor Diferenciada...

v

v

agi

Acesso Mais Rapido

Tecnologia
aos Beneficios Proprietaria

Avancada e
Melhor Acesso Insights de Dados

a Credito e Seguros

Servigos de

Maior Qualidade 4”’@7%,

N
ca®
= Respeitoso - EQV

Q.
ey
S
(8
\
Z
o
g.
—
(0]

Solugoes e
Servigos
Personalizados

...E nos Habilita a Atuar
no Mercado com
Relevantes Vantagens
Competitivas

v" Aquisicao de Clientes
Mais Eficiente

v Melhores Insights sobre os

Clientes

v" Carteira de Crédito com
Baixo Risco Estrutural



Overview Principais Beneficios ao Cliente

Hubs Sao Pontos de Atendimento... Facil acesso aos serwgos financeiros

* Clientes podem abrir uma conta
+ Saques em espécie via ATM V" Localizagao Conveniente
* Atendimento Presencial

~ ~ . rd o / i
...Ndo Agéncias Bancarias Baixo Tempo de Espera

Rede de

* Asset Light

v Atendimento por Agentes do Agi

* Operagao cashless & paperless
S ma rt H u bs : - el * Equipe acolhedora e especializada
Hiperlocais

v Relagao de Confi Client
* Baixo Custo Operacional ctacao de Lonflanca com LAuentes

* Sem seguranca armada
Vantagens Competitivas Relevantes

. N ) Abordagem Diferenciada
. N Aquisicao de Clientes .
Barreiras Regulatorias A para Construgao de
R com Baixo Custo e Alta )
a Entrada n Confianga e
Qualidade h
Relacionamento

e Abertura de Conta Corrente
(o)
4 =18k 90%

Agentes/Hub CAPEX/Hub Mais Eficiente
vs. Agéncias
Tradicionais

e Portabilidade de Salario e Beneficios
«  Contratacado de Crédito

+  Saida do Hub com Cartao de Débito
em maos




Ecossistema de
Solucoes com
Atendimento
Diferenciado

+70 s

Net Promoter Score

Capacidades ao Longo de Toda a Jornada Financeira do Cliente
. ‘ . . Product Stack

Assisténcia no Servigos Solugoes de Seguros &
Onboarding Bancarios Crédito Assisténcias 1 Conta Corrente
2  Chave PIX
3  Beneficio e Portabilidade de Salario
Produtos por Cliente Ativo por Safra 4  Consignado INSS
; . I 5 Consignado Privado
Safras (Trimestres) 6 Consignado Publico
9 7 Crédito Pessoal
8 8 Adiantamento do 13° Salario
7 9 Adiantamento FGTS
. 10 Cartao de Crédito Consignado INSS
11 Cartao Beneficio
5 .
12 Cartao de Crédito Consignado Publico
4 0/ 13 Cartao de Crédito
3 + ° o 14 Cartio de Débito
2 Média de Produtos 75% dos Clientes 15 Seguro de Vida Parcela Unica
por Cliente Ativo Ativos Possuem 5 .
I Domiciliado ou Mais Produtos (5SS (ATESEmISE
0 17 Seguro Prestamista do Cartao
Ql Q3 Q5 Q7 Q9 QIl1 Q13 Q15 Q17 Q19 18 Agi+

19 Plataforma de Investimentos

Abordagem Diferenciada de Atendimento ao Cliente

Treinamento Proprietario na
Universidade Agi

Contratacao de Agentes com

Experiéncia no Mattl Aplicativo Proprietario para Agentes

Agentes mais empdticos, produtivos e Promove alinhamento estratégico Onboarding rapido e simples com
préximos das necessidades dos em toda a organizagao simulagdo de ofertas de crédito em 17
clientes tempo real



Plataforma Analitica Baseada em Dados

Algoritmo de Concessao de Crédito e Modelo de Risco

Crescimento Expressivo da Carteira... ...Com Reducgdo Relevante do Risco de Crédito

& Padhtis de Uso Carteira de Crédit (R$bi) NPL (%)
Antecipagdo de Proprietérios E + _%
Stress Financeiro

dos Clientes ~ 5%

Privados

Plataforma o : 37.1

de Intengdo

Tecnoloégica Prépria s

Sustentando o Qy
Crescimento e a \/
E S tra t é gia de I A °cessamentoeMonitoramentode" 2022 2726 2022 2726

IA Incorporada em Todas as Areas do Negécio

3,3%

. e . _eno
Atendimento a0 CLCTEE Agentes de IA: resolvem a maior parte das sol|C|t:~=1goes de ponta a ponta: -60 /o d.e headc.ount por
volume atendido e reducao do tempo de resolugao para menos de 20% dos niveis anteriores

Parcerias
Tecnoldgicas

Agéncia interna de IA viabiliza campanhas hiperpersonalizadas em escala:
-98% de custo em comparagao ao modelo terceirizado tradicional

de Tier 1

Desenvolvimento assistido por IA e estimativas de complexidade:

Tecnologia
: +80% de aumento na velocidade de desenvolvimento de produtos

Times em
“Squads”

. Y%

Hibrida

Seguranca e PLD/FT :Ago:entes deIA m.onitoram operagées 24/7.: tempo de investigagao de
incidentes reduzido de ~4 dias para ~8 minutos

Pessoas (RH) Recrutamento e avaliagao apoiados por IA: -70% de turnover na
forga comercial 18



Obrigado.

investors.agiinc.com
investors@agi.com.br
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