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Visdo Geral qg|

NUmeros do 1T22, exceto quando indicado

Ampla Base de Resultados . .
——— pla . . ° Modelo Operacional e Engajamentode Ponta —
Ativos Consistentes

R$ 8,7bi R$ 743,2 MM 3.9 MM+ 1,6 MM+ +71
ativos totais receitas totais ! . clientes ativos
+116% YoY +88% YoY clientes totais 2.8 produtos por cliente NPS

R$ 7,1bi 5,6% ~ 20x 883 +38%

carteira de crédito NPL > 90 dias LTV /CAC smart hubs Receita das carteiras-core*
+171% YoY vs87% no 17121 +760 YoY 1722 versus 4721

* Carteiras-Core: Crédito Pessoal Correntista, Crédito Consignado e Cartao de Crédito Consignado.



Nossa Trajetdria

1 0 2000-20170 2 0 2011-2076 3 o 2017-2020 4 0 2027 em diante
® ° ° e

Plataforma Fintech de Crédito Neobank Plataforma
Startup Altos niveis de ROAE Client-centric Model Gateway Qg|®
> Correspondente de crédito > 69%a.a.em 2011 > Transi¢do do modelo financeira > Plataforma open architecture
consignado para um modelo que prioriza a > Servicos e produtos financeiros e ndo
b experiéncia do cliente financeiros
Mai dedor d adit Nos tornamos banco > Oferta bancaria completa
aior ver:j e orB eqlre o > Aquisicéo da licenca bancaria
consignado no Brasi > Inovagdo: N° da conta = N° do Pagador da maior folha da Sede Agi
> Modelo de Profit Sharing cellular e Agi Pay 9 > Nova sede estratégica em

América Latina, INSS

> Acesso a mais de 36+ milhdes de
beneficiarios

> Fee business Campinas/SP
> RS$7,8 bilhdes de originagéo
Avangos em Governanga Corporativa

Parceria Estratégica: VINC > Cargos de Presidente do Conselho e

CEO ocupados por diferentes pessoas
> Aporte de RS 400MM . P p . . P
> Criacao do Comité de Riscos

Construimos um negaocio unico e escalavel do zero, sem capital externo

Nimerode 38 . 435 , 682 ____, 883 . 1,400

Hubs (2017) (2017) (2020) (Mar.22) (2027E)
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O Mercado Bancario Brasileiro é Extremamente Concentrado qgi

Todos Neobanks' cominados ainda possuem 20x menos ativos que o Itau

Breakdown de Ativos Totais (%) Breakdown da Carteira de Crédito (%) Breakdown do Valor Contabil (%)

Neobanks'
Neobanks' ;

Fonte: Banco Central do Brasil
Nota: Dados de 2020.
T Neobanks incluem Agi, Nubank, C6 Bank, Banco Inter, Banco Original, Pagbank, Stone e Digio. 5



Nosso Mercado Enderecgavel

agi

Acesso a base de +36MM de Beneficiarios do INSS e +12MM de Servidores Publicos

Populagdo
90 MM
Ocupadas
177 MM |
Populagdo em Idade 14 MM .......
AT Desempregados -
73 MM
Fora do mercado de
trabalho

59 MM

Empregados

31 MM

Auténomos ou
empregadores

37 MM

Sem ocupagao

95 MM —

12 MM

Publico

36 MM

Beneficiarios INSS

—— MERCADO DE FOLHAS DEPGTO ——

Disputado pelos neobanks e
incumbentes

Ofertas incluem conta corrente, servicos
banking e Antecipacao de FGTS

—— FOLHA DE PAGAMENTO INSS —

Critérios estritamente regulatérios
para acessar esse mercado: leildes do
INSS, obrigatoriedade de rede fisica
R$16,2bi cash-in total do mercado
permitindo efeitos flywheel em 2022

(crescendo 47% YaoY)

Lancamento de Novos Produtos de Crédito para um Mercado de Trabalho de +47MM de Pessoas no 1522

Fonte: PNAD/IBGE, INSS



Criamos uma Plataforma Completa para Explorar Oportunidades qg|
além de Crédito

Fornecedores Clientes

Proprios e Terceiros Jornada Customizada

Agibank
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TInternet Banking. 2Servigo prestado pela CNA, uma das subsididrias da Agi. *Correspondentes Bancarios. Terceirizagdo de processos de negdcios. 7



A

Modelo Asset-light Ofertas Customizadas
v' Baixo CAPEX dos smart hubs v Foco em aposentados de
v’ Paperless e cashless baixa e média renda

v’ Alternativa eficiente para aquisicdo v Experiéncia personalizada
de clientes vs anuncios online de ponta a ponta

v’ Stack tecnoldgica baseada em APIs

Por Que nos Destacamos de Incumbentes e Outros Neobanks? agl

O JEITO AGI

v

Portal do Fisico ao Digital Forte Monetizacé&o

v’ Rede de hubs é uma barreira v’ Cross Selling em torno de

de entrada relevante para empréstimos consignados
outros players v’ Consultores proprios

v’ Os clientes escolhem qual apoiam os clientes na
canal de relacionamento transicdo para o digital

preferem usar



Nossa Estratégia Go-to-Market Altamente Eficiente

Temos 12 canais de atendimento,

L3 L] . No
oferecendo uma jornada digital completa ao nosso 6 NE
cliente, independentemente por onde ele nos acessa...
| co

Sélida Rentabilidade

(B, S (e — 9 meses
Seu cliente breakeven
possuMprod'utos SE
pra contratar! \\ . EMPREST\MO
Selecione os produtos _, : ﬁ {
que ele tem Interesse: // | \\ FG-"S
Buscar produto P

Dinheiro 5:/ \ -~
e dgi
alor liberodo ria hora. , ' e
agi ...com 883 smart
hubs e + de 2.500
s | consultores exclusivos, Asset-llght_
- atendendo o cliente US$21 mil
Aplicativo Concessdo de Crédito | f capex por
ara o Nosso 100% digital pelo em Nnossa p atatorma
SuperApp P consultor WhatsApp egredeg sociais smart hub

omnichannel de forma
' 6 6.6 .6 ¢

humanizada.
4,5 | App Store | IOS - 4,4 | Play Store | Android

Estratégia exclusiva e eficiente resulta em um LTV / CAC proximo a 50x



Tecnologia Destacada no Setor

..Ser 100%

NOS SOMOS . Abrir contas digitalmente
conforme o novo \
conectado a

regulamento do

O PRIMEIRO

BANCO A... BACEN Dataprev' por
meio de APls

PRINCIPAIS RESULTADOS

3 minutos 100% digitaleem D MINUtOS
abertura de conta por para concessao de crédito,
meio do aplicativo desde a aplicacao até a transferéncia de dinheiro
vs 1-10 dias dos concorrentes vs fisico e disponivel apds alguns dias de pares

agi

.. Obter o
certificado de
seguranca
OpenlD para
Open Banking
(fase 3)

14%

da originacao de crédito do
1T22 foi autenticada por
Whatsapp, app do consultor,
biometria ou SMS

T Dataprev: empresa de Tecnologia e Informagdes da Previdéncia é uma empresa publica brasileira, vinculada ao Ministério da Economia, responsavel pela gestdo da Base de Dados Sociais Brasileira. 10



C-Level Orientado ao Empreendedorismo... agil

Glauber Correa
CEO

CAIXA

Lucas Aguiar
Chief Strategy and
People Officer

XP¥inc.

Marcelo Oliveira

Chief Technology Officer
cielo

Thiago Silva
CFO & IRO
CAIXA

Vinicius Aloe
Chief Credit and Data
Officer

& Santander

Matheus Girardi

Fabiano Schneider Chief Customer and

Products Officer

agi

Chief Business Officer

agi

11



... Suportado por um Conselho de Administragao Experiente Clgi

Conselho de Administracao
370 colaboradores

participantes do
Programa de Partnership

Marciano Testa Gabriel Felzenszwalb

Presidente Executivo do Acionistas

Conselho de Administragdo \ I \ C
Sécio :
Marciano \ I \C Programa de
Testa Partnership
Fundador e Chairman
Ademir Cossielo Aod Cunha
¥ Banrisul
+ bradesco (otgoactial  Exchaiman
Ex-Diretor Executivo Ex-Sécio Ex-Diretor Executivo Fundada em 2009, Vinci Partners é uma plataforma
de investimentos lider no Brasil
e T Mais de 230 funcionarios em 4 escritorios com
) resenca global
Conselheira P cad
Ex Tesoureira dos > Histdrico comprovado com RS 58 bilhées de AUM
através de 8 estratégias de negocios e 297
R fundos/veiculos
Comités
Produtos, ALCO, Clientes, Tl, Crédito, Etica e Conduta e Riscos > Listado na Nasdagq desde janeiro de 2021, com valor

\de mercado de USS 685 milhdes em novembro de
2021 //




ESG | Environmental, Social and Corporate Governance

Ambiental

Desde 2021, ja reciclamos mais de 1,5
toneladas de materiais eletrbnicos em
parceria com a RSRecicla.

o

3 recicle evplua

Social

Amizade sem lIdade, auxiliando idosos que
residem em lares de longa permanéncia a
manter contato com amigos e familiares,
unindo tecnologia e acolhimento.

agi

Governanga

Fundador e atual CEO, Marciano Testa, torna-
se Presidente Executivo do Conselho de
Administracgo em 2021, e Glauber Correa
assume como CEO.



https://www.youtube.com/watch?v=jAGrKN3jMvI

Resultados

1T22




Evolucao da Carteira de Crédito e Originagcao

Evolugao da Carteira de Crédito (R$ mm)

1721 2721 3721

I Carteira de Crédito Bruta (RS mm) == NPL > 90 Dias == PDD / Carteira de Crédio

CH1712%
171,2% ) ¥
7.099

4721 1722

NPL ajustado por cessédo de carteira no 4721

agi

Originacgao de Crédito Bruta (R$ mm)

2945

1721 4121 1722

I Originacdo Bruta e= % Crédito Consignado



Breakdown e Carteiras Core Clgl

Melhor mix resulta em melhores indices de inadimpléncia e previsibilidade de resultados

99% da carteira sao risco federal

3,4%

0,0% 0,0%
I crédito Pessoal Correntista
1T22 [ | Cred_ito Consigrlado .
4T21 I Cartdo de Crédito Consignado
RS 7.099,48 erédito Pessoal Nio-Correntist
RS 6.528 2 . rédito Pessoal Nao-Correntista
: ! +171 '02 % YoY ¥ cartao de Crédito

+8:8 % QOQ Crédito Conta Corrente

Crédito Consignado Crédito Pessoal Cartao de Crédito
(R$ mm) Correntista (R$ mm) Consignado (R$mm)
4.489 4.682 1.830 240 261
) 1on [ o2z G

958

1.073

1721 4721 1722 1T21 4721 1722 1721 4721 1722




Funding agi

6,7% 4,3%

12 emissao de debéntures
I Depésitos a vista financeiras em mai/22
Mar/22 Il Depésitos a prazo (CDBs) dedicada ao funding da
RS 6.754 = gep‘,’sf:“‘ aprazo EE':)GES) carteira de crédito
+143% YoY epésitos a prazo .
Depositos interfinanceiros conS|gnado

B Depésitos interfinanceiros (DPGEs I
P ( ) Volume: RS 1,25 bilhao

Prazo: até 9 anos
Rating: AAA (Fitch Ratings)

777 dias 99% Estruturada e intggralmente
absorvida pelo Citi

Prazo Médio Sem Liquidez
Depésitos a Prazo Depdsitos a Prazo
Mar/22 Mar/22

FitchRatings Mooby's RlskBANK

LOCAL

BBB+(bra), Perspectiva: Estavel BBB+(bra), Perspectiva: Positiva BRCP 1, Disclosure: Excelente
Rating Nacional de Longo Prazo Rating Nacional de Longo Prazo Classificacao de Risco




Principais Indicadores agi

Receitas Totais (RS mm) e Receita da Intermediagao NIl e NIM ajustado ao Patrimoénio Liquido
ARPAC (RS) Financeira (R$ mm) risco (R$ mm) (R$ mm)

1.776,59

1721 4121 1722 1T21 4721 1722 121 4721 1722 1721 4T21 1722



Lucro Liquido RS MM agi

+21,4%

27,3

A retomada de lucratividade no 1722
estava prevista, refletindo os resultados
de decisoes estratégicas de 2021:

v’ crescimento em portfdlios
resilientes

v" hedges para adequar indexadores
de nossos passivos aos de nossos
ativos

v' abertura de quase 200 smart hubs
sendo ainda mais protagonistas no
mix de concessao de crédito

v' disciplina de execucéao e
austeridade em despesas

42,4
1T21 2721 3T21 4721 1T22




Indice de Basileia e LCR

indice de Basileia Ajustado (%)

15,6

1721 4721 1722

Posicao de Caixa (RS mm)

1.461

1T21 4T21 1T22

agi

Em R$ milhdes, exceto quando indicado mar/22 dez/21 mar/21
Patrimonio de Referéncia Nivel | 811,2 698,4 695,3
Capital Principal 811,2 698,4 695,3

Patriménio de Referéncia (PR) 870,9 756,5 746,7
Patrimoénio de Referéncia Nivel I| 59,8 58,1 51,4
Parcela de risco de crédito (RWAc) 4.624,8 4.197,1 1.964,7
Parcela de risco de mercado (RWAm) 40,1 1222 41,0
Parcela de risco operacional (RWAo) 2.740,3 2.724,8 2.741,2

Ativos Ponderado pelo Risco (RWA) 7.405,2 7.044,1 4.746,9
Risco Banking (RBAN) 45,1 83,6 42,6

indice de Basileia (PR/RWA) 11,8% 10,7% 15,7%

indice de Basileia Amplo (PR/(RWA+RBAN)) 11,7% 10,6% 15,6%

Patrimonio de Referéncia Ajustado 870,9 852,0 746,7

indice de Basileia Ajustado 11,7% 12,0% 15,6%
Ativos de Alta Liquidez 696,2 886,8 892,3
Saidas Potenciais de Caixa 58,6 22,6 16,3

LCR (%) 1187,4% 3928,1% 5487,4%

Posicéo de Caixa 1.163,4 1.460,7 1.264,3




Key Takeaways agl

a mais de 36mm de beneficidrios, os quais geram um cash-in de RS 16 bi em nosso ecossistema, através do recebimento de

a\ Estamos bem posicionados em um mercado de crédito consignado vasto e de baixo risco de RS 506 bilhdes, com acesso cativo
suas folhas de pagamento do INSS.’

76} Somos um Neobank relevante com forte unit economics e niveis de monetizagdo (~20x LTV / CAC), empoderando brasileiros a
se digitalizarem.

Fomos fundados ha mais de 20 anos por um visiondrio, € somos liderados por uma equipe solida e experiente, apoiados por
acionistas de primeira linha.

k& VOSsaestratégia e pautada no atendimento acolhedor ao cliente aliado a uma infraestrutura tecnologica de alta qualidade, com
‘ mais de 883 hubs e um NPS em zona de exceléncia (+77 NPS), permitindo ao cliente abrir a conta em 3 minutos e contratar
empréstimo consignado de forma 100% digital.

T !  Temosum histérico de disciplina na alocacéo de capital e destacada lucratividade aliadas a um alto ritmo de crescimento, com
o um avancgo de 170% YoY da carteira de créedito e 116% YoY do total de ativos.

/7 Somos uma plataforma completa que gera um efeito flywheel para explorar um pool de receitas que vai além de crédito: RS 645
]_l_l_ bilhées considerando seguros, investimentos e marketplace.

" De acordo com as estimativas da administracao. 2 47217 x 4T20.



Time de Relacdes com Investidores

Thiago Souza Silva, CFO & IRO
ri@agibank.com.br

Felipe Gaspar Oliveira, Gerente

felipe.oliveiral@agibank.com.br

Cassiano de Mattia Tramontin, Analista

cassiano.tramontin@agibank.com.br

Julia Speratti Witts, Analista

julia.witts@agibank.com.br

Joércio Fontinelle Barbalho Neto, Estagidrio

joercio.neto@agibank.com.br
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olo]

www.ri.agi.com.br
ri@agi.com.br



