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Sao Paulo, 08 de novembro de 2022.

A Getnet Adquiréncia e Servicos para
Meios de Pagamento S.A. - Instituicao de
Pagamento. (B3: GETT3, GETT4 e GETT11; e
NASDAQ: GET) anuncia seus resultados
consolidados do terceiro trimestre de 2022
(3T22).

Nossas  informacSes  operacionais e
financeiras sao apresentadas com base nos
numeros consolidados de acordo com a Lei
das S.A. da Legislagdo Societaria Brasileira,
praticas contabeis emitidas pelo Comité de
Pronunciamentos Contabeis (CPC) e Normas
Internacionais de Relatério Financeiro (IFRS).
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CARTADA
ADMINISTRACAO

Aos nossos colaboradores, fornecedores, clientes e
acionistas.

Na sequéncia dos desafios enfrentados durante a
pandemia, encontramo-nos numa situagdo em que a
recuperacao avanga, porém de forma assimétrica,
surgindo disparidades na velocidade com que alguns
setores da economia recuperam o seu. equilibrio. Isso fica
evidente nas taxas contrastantes 'de crescimento
observadas no setor de servigos, que cresce acima do
esperado, e no varejo, que enfrenta condicdes mais
apertadas — para citar apenas dois exemplos.

Apesar da deflacao de julho, o poder de compra das
familias segue comprimido, consequéncia do cenario
elevado de endividamento mesmo com as medidas
realizadas pelo governo de injecdo de liquidez de curto
prazo, como a antecipacao do 13° salario de aposentados
e pensionistas do INSS e a liberagao de saques do FGTS.

Acreditamos que com a melhora dos indices de
desemprego no Brasil, aliados aos impulsos de renda
mencionados, os proximos meses devem apresentar um
desempenho superior contribuindo com os efeitos de
calendarios futuros como o Dia das Criangas, Black Friday
e Natal.

Por estas razbes nestes 90 dias passados investimos em
iniciativas e projetos para potencializar nossas
alavancas de negécios, atuando hoje para colher mais
resultados em 2023 seguindo com o nosso plano
estratégico de solidez financeira, clientes mais rentaveis,
exceléncia do cliente e na geracdo de valor agregado.

A concorréncia continua crescendo em todos o0s
segmentos, principalmente em um mercado com custos
crescentes, que reflete uma pressao significativa na
antecipacao de recebiveis, principalmente em grandes
contas. As iniciativas passadas de precificacdo, dado o
cenario macroeconomico, ainda refletem na volumetria
de base de clientes ativa e marketshare.
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Sabemos que estamos em um setor bastante desafiador, mas que ndo esta
esgotado, uma vez que novas tecnologias favorecem inovacdo na criagdo de
solucdes e ofertas para diversos tipos e necessidades de clientes, oportunizando a
conquista de mais espaco no mercado, por exemplo com o langamento do Pix
Getnet, disponivel para clientes de diversos domicilios bancarios.

Com os investimentos realizados para o processo de integracao do GetAtende e
Paytec aos nossos negocios, trouxemos mais sinergia e eficiéncia operacional no
atendimento de alta qualidade aos nossos clientes, aprimorando os nossos canais
de distribuicdo e gerando uma melhor experiéncia e vinculacao para o futuro.

No fortalecimento dos canais de distribuicdo, atuamos no Canal Independente,
por meio do aumento da forca de vendas externa, do novo modelo de
remuneracdo comercial e no investimento com midia. Esses aportes sdo
relevantes avenidas de integragdo com novos parceiros, além da parceria ja
estabelecida que temos com o Santander Brasil. A aceleracdo e o foco nesses
canais levam a geracdo de valor agregado para a Getnet, aliado ao potencial de
geracdo de negocios em uma variedade de segmentos do mercado.

Como resultado dos investimentos e integracSes realizadas lancamos o
GetConecta, programa de parcerias no conceito One Stop Shop que apoia
empresas de automacado comercial e busca tornar o comércio brasileiro ainda
mais completo em solugdes de tecnologia para o varejo, principalmente para
PMEs.

Nossos movimentos estdao concentrados em entregar aos stakeholders resultados
sustentaveis por meio de oportunidades de crescimento perene, como a
integracao tecnologica com a PagoNxt que propicia a integracao global com
clientes multinacionais que possuem operag¢ao no Brasil para o futuro.
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Na conducao dos temas de ESG, fizemos o
lancamento do equipamento GetClassica, o
primeiro POS do mercado brasileiro feito a
partir de componentes de residuos
reciclados no processo de fabricacao. Ao todo,
mais de 80.000 equipamentos ja estdo
disponiveis. O objetivo desta iniciativa € reduzir
o impacto gerado pela comercializagdo das
maquinas de cartdo levando uma experiéncia
com meios de pagamento mais sustentaveis
para o varejo e incentivar que os demais
players repliquem essa iniciativa. Esse
movimento compde as iniciativas voluntarias
que estamos adotando para uma transicao de
baixo carbono, contemplando dentro dos
Nnossos negocios os aspectos e riscos iminentes

das mudancas climaticas.

Em diversidade demos inicio as selecbes do
programa GetTalentosas, que busca aumentar
a participacdo feminina e racial dentro das
areas de tecnologia, iniciativa que compde
NOSSOS COMPromissos em avancar com
representatividade diversa dentro da
companhia. Isso se soma aos reconhecimentos
recebidos do GPTW (Great Place to Work), que
validam nossos esforcos na consolidagcdo de
uma equipe culturalmente integrada, com alta
performance, que atua em um ambiente
respeitoso, saudavel e prospero.

Encerramos o 3722 seguros de que estamos
canalizando esforcos com uma diretriz
assertiva de negocios, agindo pela centralidade
do cliente, responsabilidade na tomada de
decisito e gerando valor para nossos
stakeholders e sociedade hoje e no futuro.




CANAIS DE _
DISTRIBUIGAO

Crescimento e rentabilidade sao premissas fundamentais para a Getnet. Por meio dos nossos
canais de distribuicdo, integramos oportunidades com uma combinacao operacional que
coloca o cliente no centro.

Temos dedicado nossos esforcos na melhoria do processo de onboarding de todos os clientes
Santander e do Canal Independente, direcionando varios dos nossos projetos tecnologicos e
investimentos para melhorias internas, e oportunizando maior aquisicao e atendimento aos
clientes.

Nossa base ativa encerrou setembro com 842 mil clientes no critério de 90 dias ou com
1.289,7 milhao de clientes no critério de 365 dias, uma variacdo de -5% e +2% comparado
ao mesmo periodo do ano anterior, respectivamente. Isso pode ser explicado pela perda de
clientes que eram minimamente rentaveis e a maior cautela na aquisicao de novos clientes,
principalmente no long-tail, visando a construcao de uma base de clientes com maior
vinculacao e consequentemente, mais rentavel.

CANAL SANTANDER

Neste trimestre demos continuidade a estratégia direcionada
para ramos e segmentos especificos para aumentar a
penetracdo no Varejo nos variados canais do Santander Brasil,
em destaque para a SX Negodcios que no 3T22 registrou 40% de
crescimento na geracao de novos negdcios para a Getnet com
clientes Santander, comparado ao trimestre anterior,
apresentando maior produtividade com clientes MEI.

Por meio de nossa colaboracdo com o Prospera, plataforma de
Microfinancas do Santander que oferece atendimento
personalizado, orientagdo financeira para negdcios, inclusdo e

acesso aos meios de pagamento da Getnet, os destaques deste
trimestre foram o aumento de 33% de credenciamentos em

de clientes ativos, evidenciando o potencial deste canal e as
oportunidades de crescimento decorrentes da penetracao neste
N &, .. . 7 cluster.

. Lo relacdo ao trimestre anterior, bem como os indicadores da base
: PROSPERA< = S
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CANAL INDEPENDENTE

O foco de atuacdo do canal é a maximizacdo de crescimento de clientes além do

ecossistema do Banco Santander.

Adotamos uma estratégia de penetragdo mais agressiva nas pequenas e médias
empresas, investindo no aumento da central de atendimento, forca de vendas e novos
parceiros como canais credenciadores e de distribuicdo dos produtos e servicos Getnet,
resultando em crescimento e performance contundentes nas principais alavancas do

negdcio.

Como resultado deste trimestre destacamos o faturamento médio por cliente que
cresceu 10,5%. Melhoramos a performance deste canal, com um crescimento de TPV e
antecipacdo na comparacdo com o trimestre anterior. Além disso, o percentual de
ativacdo geral apresenta uma média de crescimento trimestral de 10%, evolucao
atribuida aos investimentos no crescimento da forca de vendas externa e nos novos
parceiros de distribuicao.

Na frente de “Parcerias” lancamos o GetConecta

que é um programa focado em empresas de Get

automacao comercial e TEF, onde unimos todas as

nossas solucdes disponiveis para integrar junto

aos sistemas de gestao dos parceiros.

Esse lancamento ajuda as empresas clientes a crescerem por meio de uma melhoria na
gestdo e a proporcionarem melhores experiéncias para os seus clientes. As empresas
parceiras do GetConecta terdo como beneficio um programa de remuneracdo que vai

auxiliar na rentabilizacdo do negdcio.

BASE ATIVA GETNET

BASE ATIVA 90 DIAS (‘000)

-2%

-6%

3721 4T21 1722 2722 3722 G



SERVICOS DE
VALOR AGREGADO

Seguimos investindo nas premissas estratégias de oferecer os melhores servigos ao

cliente, desenvolver os canais de distribuicdo e promover solu¢gdes de valor
agregado. Acreditamos que essas frentes canalizam um grande potencial futuro de
capturarmos mais oportunidades no mercado e vinculagao.

DIGITAL

Nosso ecossistema no digital oferece maiores taxas de aprovagdo, menores indicadores de
fraude, além da possibilidade de criar solu¢des sob medida que facilitam a monetizacao de
servi¢os de valor agregado, utilizando dados do analytics para customizagao e expansao das
ofertas e alcancar mais clientes.

Nosso foco de curto e médio prazo € aumentar a base de clientes em PMEs, em busca de
maior rentabilidade, estreitar a relacdo com as software houses, por meio do GetConecta,
além de integrar solu¢cbes com empresas de e-commerce, que ja estdo em andamento, nos
proporcionando acesso a um numero consideravel de lojistas e uma boa penetracdo de
mercado.

Neste trimestre divulgamos nossa parceria com a Nuvemshop, como o mais novo meio de
pagamento integrado a plataforma de e-commerce que é lider na América Latina. Essa
iniciativa proporciona uma importante alavanca de receita por meio de colabora¢bes com
grandes empresas de comércio eletronico. Em adicional, as lojas virtuais que utilizam a
plataforma Woocommerce, também podem utilizar os meios de pagamento Getnet para que
mais empreendedores possam contar com as nossas solucbes e funcionalidades de
pagamento com crédito, boleto e PIX.
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PIX GETNET

Todas as recentes mudangas regulatorias e tecnoldgicas vieram para fomentar a
competicao e a inovagao no sistema financeiro, particularmente no setor de meios de
pagamentos. Por meio do PIX Getnet, ampliamos nossa atuagdo em um segmento do
mercado, disponibilizando a opgado PIX para qualquer domicilio bancario nas nossas
tecnologias de pagamento.

CREDITO

Em maio, através de um programa piloto, comecamos a oferecer empréstimos com
garantia de recebiveis de cartdes para um grupo seleto de clientes de baixo risco. Essa
operagao, que foi conduzida em um cenario de testes e mais restrito, contribuiu para
um melhor acompanhamento da jornada do cliente ao longo do processo de
contratagdo e relacionamento pds-venda com a Getnet, bem como para a
experimentacdo das réguas de relacionamento. A expansdo da oferta para toda base
encontra-se em processo de finalizacdo de ajustes necessarios, em relacdo ao produto
e analise de riscos e sera divulgado em momento oportuno.

Ressaltamos que o modelo de negocio é Asset Light de maneira que as operacdes de
crédito sdo originadas na SCD (Sociedade de Crédito Direto) e cedidas ao FIDC (Fundo
de Investimento em Direitos Creditorios) do nosso parceiro desta operagdo, Santander
Brasil.



ESG

A agenda ESG é uma jornada em constante transformacgdo incorporada a nossa estratégia.
Em 2021, definimos nossos pilares estratégicos de atuacdao e mobilizamos nossas partes
interessadas no engajamento e participacao das iniciativas.

Neste trimestre finalizamos o processo do inventario
de carbono pela metodologia do GHG Protocol e
realizamos a neutralizagdo de carbono das operacdes
de 2021.

Além disso, o langamento do primeiro modelo de POS
feito com partes recicladas no processo de fabricacao ‘
reforca nosso comprometimento de reduzir os

impactos dos residuos eletronicos provenientes dos

equipamentos POS que comercializamos e em trazer

mais eficiéncia no processo de fabricagdo em parceria

com nossos fornecedores.

e g
Inventario da GETNET 2021 £
NEUTRO EM EMISSOES §

2022

Nossa ambicao é ter todo o portfélio de produtos fisicos disponiveis com a premissa de
gerar mais eficiéncia com a reciclagem de outros residuos eletronicos no processo de
fabricacdo de um novo equipamento. Estamos finalizando a etapa de testes para o
lancamento de mais um novo equipamento com um maior percentual de partes recicladas. A
intengdo com essa iniciativa € mobilizar toda a cadeia e os demais players do setor a terem
iniciativas que reduzam o passivo ambiental deixado por meio dos negdcios.

A Getnet foi eleita pela GPTW (Great Place to Work)
uma das melhores empresas para se trabalhar no
Rio Grande do Sul. Nesta edicdo, ficamos entre os
20 primeiros colocados no ranking. A conquista

. - . plt
reflete a qualidade de nossas operagdes no Rio Great

Flace

Grande do Sul, onde também imaginamos, 2032 B ark

cuidamos e simplificamos o dia a dia dos nossos
colaboradores, clientes e comunidades, além do 3°
lugar na categoria Instituicdes Financeiras.

Em diversidade lancamos a 22 edicdo do
GetTalentosas, programa de talentos que visa
aumentar a participagcao feminina e racial dentro

das areas de tecnologia.



OVERVIEW 3T22

DEMONSTRACAQ DE RESULTADO GERENCIAL

(RS milhoes)

544

3T22  3T21 AVYoY 2T22 AQoQ

Receitas 613 13% 633 -3%
Custos (196) (260) -25% (200) -2%
SG&A (241) (144) 67% (206) 17%

Lucro Operacional 177 141 25% 227 -22%
Resultado Financeiro (7) (2) 264% (11 -36%
EBT 170 139 22% 216 -21%
Impostos Correntes (44) (30) 48% (38) 15%
Impostos Diferidos (3) (18) -86% 3) -3%
Lucro Liquido 124 92 35% 176 -30%
Margem liquida 20% 17% 3 p.p. 28% -8 p.p.
Lucro Liquido Ajustado 124 92 35% 143 -14%
Margem liquida Ajustada 20% 17% 3p.p. 26% -6 p.p.
EBITDA 245 234 5% 286 -15%
Margem EBITDA 40% 43% . -3pp. 45% . -5pp.
Depreciacao e Amortizagao 68 93 -27% 59 14%

DESTAQUES

TA’KE RATE IPP MIX PE TPV : SPREAD .
LIQUIDO CREDITO ANTECIPACAO
053« 41« 64% 0,75«
3 +1 bps YoY -3p.p. YoY +1 p.p. YoY +19 bps YoY

-1 bps QoQ -6 p.p. QoQ -1 p.p. QQ +15 bps QoQ




ANALISE DE
RESULTADOS

RESULTADOS OPERACIONAIS

3T22 3T21 AYoY 2T22 A QoQ

Base ativa (mil) 90 dias 842,5 886,3 5%  858,2 2% i
Base ativa (mil) 365 dias 1.289,7 1.260,9 2% 1.289,5 0%
TPV (RS bilhoes) 115.4 105.3 10% 116.0 0.5%

TPV Crédito 74,1 66,8 11% 75,9 -2%

TPV Débito 414 38,5 7% 40,1 3%
Antecipacgio (RS bilhoes) 30,1 29,3 3% 35,9 -16%
POS ativos (# milhoes) 2,4 2.1 13% 2.3 4%
Nimero de funcionarios 1374  1.242 1% 1.267 8%
KPIs

PP’ 41% 44% -3 p.p. 47%  -7pp.

Take rate liquido? 0.53% 0.52% 1 bps 0.55% -2 bps

Spread? 0,75% 0,56% @ 19 bps 0,60% : 15 bps

" IPP considera Volume Total de Antecipacdo por Total Volume Crédito;
% Take-Rate liquido considera a Receita Liquida/TPV;

® Inclui antecipac&o de profit share (com o Santander Brasil) e via canais proprios.

Nossa base ativa encerrou setembro com 842 mil
clientes no critério de 90 dias ou com 1.289,7
milhdo de clientes no critério de 365 dias, uma
variagdo de -5% e +2% comparado ao mesmo
periodo do ano anterior, respectivamente. Isso
pode ser explicado pela perda de clientes que
eram minimamente rentaveis e a maior cautela na
aquisicdao de novos clientes, principalmente no
long-tail, visando a construcdo de uma base de
clientes com maior vinculacao e
consequentemente, mais rentavel.
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RESULTADO OPERACIONAL

No terceiro trimestre do ano, a Companhia apresentou um crescimento de 10% no TPV e de

1bps no take rate liquido quando comparados ao 3721, resultado da mudanga no mix de

faturamento, alavancada por um aumento de 2 p.p. no varejo frente ao atacado e de 1 p.p.

no crédito frente ao débito.

Em comparacdo com o 2722, o TPV apresentou uma queda de 0,5%, bem como os volumes

de antecipacao (-16%) o que foi atenuado pelo aumento no spread de antecipacao.

MIX DE FATURAMENTO
CREDITO VS. DEBITO

63% 64% 66% 65%  64%

37% 36% 34% 35% 36%

3721 4721 1T22 2722 3722

Faturamento Crédito e Faturamento Débito

ANTECIPACAO
SPREAD

0.56% 0.55% 0.57% 0,60%

ATACADO VS. VAREJO

55%

54%

54% 53% 539
48%

46% 459 46% 47% 0
3121 4721 1722 2122 3T22

e A\tacado emmmm\/3rejo

0,75%

3721 4721 1T22 2T22

VOLUME DE ANTECIPACAO

(R$ bilhdes)
29 32 33 36
3721 4721 1122 2722

37122

30

37122



RECEITA LIQUIDA

3T22  3T21  AYov 2122

(RS milhoes)

Receita de adquiréncia e remuneragao | 246 215 14% 266 | 7%
contratual

Receita de antecipacéo’ 226 165 37% 216 5%

Receita servicos de processamento 47 57 -18% 65 -27%

Receita de aluguel POS 143 139 3% 141 2%

Outras receitas 13 15 -12% 10 35%

Impostos sobre servigos (63) (48) 32% (65) -3%
Receita com prestacao de servicos 613 544 13% 633 -3%

"Inclui antecipacédo de profit share (com o Santander Brasil) e via canais proprios.

A Receita Liquida gerencial do 3T22 atingiu R$

613 milhdes, representando um aumento de -3%
® o - S o———9

13% YoY, variacao explicada principalmente 13%

por: (i) Crescimento no TPV (+10%); (ii) maior /

representatividade do crédito (+1p.p.); (iii) 599 616

expansdao do varejo no mix de faturamento, 544
totalizando 48% (+3p.p.); (iv) leve aumento no

volume antecipado (+3%); (v) crescimento nas

vendas de servicos de valor agregado; (vi)

aumento no spread de antecipacao, pelos

fortes aumentos da taxa basica de juros nos

Ultimos 12 meses e (vi) receitas provenientes 3T21 4721 1722 2T22 3722
das operacdes da Paytec, adquirida pela

Getnet no inicio do 2T22. Os efeitos acima

foram parcialmente atenuados por: (i)

aumento nas taxas de bandeiras; (ii) reducao

das receitas provenientes da venda de POS,

em decorréncia de uma decisdo estratégica de

incentivo ao aluguel e (iii) aumento na linha

de impostos sobre servicos (+32%), reflexo do

aumento das receitas.

Quando comparado ao 2T22, a Receita Liquida gerencial apresentou uma queda de 3%,
impactados por: (i) leve queda no TPV (-0,5%); (ii) menor MDR no periodo, influenciado pela
estratégia de captura de novos clientes visando rentabiliza-los através de produtos/servicos
de valor agregado e antecipacao; (iii) pela menor receita com servicos de marketplace no
periodo e (iv) aumento na linha de impostos sobre servigos (+3%). Efeitos parcialmente
compensados pela maior receita com antecipacao, positivamente impactada pelo maior

spread no periodo.



CUSTOS

(RS milhoes)

Tarifas, comissoes e venda de POS 61) -12% (53) 1%
Depreciacao (44) (71) -38% (37) 19%
Pessoal, tecnologia, sistema e outros (97) (127)

Custos com prestagao de servigos (196)

Os Custos gerenciais totalizaram R$ 196
milhées no 3T22, uma queda de 25%
comparado ao 3T21, essa variacao €
decorrente principalmente por (i) revisao
da vida util dos POS, prolongando a vida
util dos equipamentos e estendendo o
prazo de depreciacdo de 3 para 5 anos,
passando de uma taxa de depreciagao de
aproximadamente 33% ao ano para 20%
ao ano; (i) reducao de custos com chips
ociosos e (iii) renegociagdes contratuais,
onde temos buscado reajustes abaixo da
inflagdo. Efeitos parcialmente atenuados
pelo aumento nos custos do acordo
comercial com o Santander, ocasionados
pelos maiores volumes operacionais
transacionados no periodo.

Na comparagcao com o 2722, os Custos
gerenciais  reduziram-se em = 2%,
principalmente  explicados pela: (i)
renegociacdes  contratuais, explicada
acima e (ii) menor custo com comissao no
periodo. Efeitos parcialmente atenuados
pelo crescimento do numero de POS na
modalidade aluguel, aliado a um mix
mais tecnoldgico.

R$ milhdes

3121 4721 1722 2T22 3722
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SG&A TR ) o3 el A

(R$ milhdes) 3722 3T21 AVYoY 2T22 A QoQfEs
Despesas de pessoal (82) (46) 78% (65) 27%
Depreciacdo e amortizacao (24) (19) 22% (22) 7%
Servicos técnicos especializados (53) (22) 143% (45) 17% ...
Publicidade (10) (10) 0% 9) 13%
Outras (71) (46) 55% (64) 12%

Despesas gerais e administrativas (241) (144) 67%  (206) 18%

As Despesas Gerais e Administrativas fecharam Comparando com o 2T22, as Despesas
o trimestre em R$ 241 milhdes no 3T22, Gerais e Administrativas cresceram 18%,
aumento de 67% frente ao 3721, explicado principalmente por: (i) aumento do
por: (i) crescimento de 10,6% no quadro de quadro de funcionarios e (ii) aumento dos
funcionarios; (ii) reajuste nos beneficios dos gastos com Forca de Vendas Externa do
colaboradores; (iii) aumento dos gastos com Canal Independente e despesas com
Forca de Vendas Externa; (iv) despesas assessoria para implantacdo do projeto
provenientes das operagdes da Paytec, que foi SOX.

incorporada no 2T22 e (v) aumento na

R$ milhdes

depreciacao pela conclusao de investimento
em projetos estratégicos finalizados em 18%
dez/21 e que passaram a depreciar em jan/22;
e (vii aumento de outras despesas
operacionais, principalmente devido a baixa
extraordinaria de valores em funcdao de
projetos cancelados e a criacdo de uma
provisao relacionada a perda de POS.

3T21 4T21 1722 2722 3722

|




RESULTADO FINANCEIRO E IMPOSTOS

(RS milhoes)

3T21

Receitas financeiras 18 20 -6% 18 1%
Despesas financeiras (14) (19) -23% (19) -26%
Variagdo cambial, liquida (11) (3)  290% 9) 14%
Resultado Financeiro (7) (2) 264% (1) -36%
Imposto de renda corrente (44) (30) 48% (38) 15%
Imposto de renda diferido (3) (18) -86% (3) -3%
Impostos Totais (46) (47) -2% (41) 14%

RESULTADO FINANCEIRO

O Resultado Financeiro na visao
societaria inclui a antecipagdo via canais
proprios em “outras receitas financeiras”
e a captagao de financiamento para
subsidia-la em “juros e encargos sobre
empréstimos” a precos de mercado. Para
fins gerenciais, a Companhia decidiu por
realocar o valor liquido destes valores
para a linha de “receita de antecipagao”.

Com o crescimento do volume
transacionado e antecipado, aliado a
necessidade de CAPEX com investimento
em tecnologia, projetos core e compra de
POS, trouxe uma maior necessidade de
aumento do caixa para manter o capital
de giro. Com isso, ambas as linhas de
receitas e despesas financeiras se
tornaram mais relevantes neste periodo.

A variacdao cambial liquida foi impactada
pela queda da taxa de cambio e aumento
das viagens de estrangeiros.

IMPOSTOS

A aliquota efetiva da Companhia foi de
27% no 3722, 7 p.p. abaixo dos 34%
registrados no 3T21, principalmente
explicada pelo beneficio fiscal de R$ 14
milhdes no 3T22, gerado pelo beneficio
da lei do bem.

Quando comparamos as linhas de
imposto entre o 3T22 e 0 2T22, a aliquota
efetiva ficou 8 p.p. acima dos 19%, por
conta da distribuicdo de JCP referente ao
exercicio de 2017 que gerou um beneficio
fiscal de R$ 32 milhdes no 2T22,
principalmente explicada pelo beneficio
fiscal de R$ 14 milhdes no 3T22 com base
na "Lei do Bem", que prevé incentivos

fiscais a inovacao tecnolégica.




LUCRO LIQUIDO

O Lucro Liquido atingiu R$124 milhdes no 3722, 35%
acima do resultado alcangado no 3T21, explicado por
(i) crescimento das receitas da Companhia,

positivamente impactado pelo crescimento do TPV,
volumes de antecipacao e expansao do varejo no mix
de faturamento; (ii) eficiente controle nos custos e
(iii) pelo beneficio fiscal de R$ 14 milhées referente
ao beneficio da lei do bem. Efeitos atenuados por
aumento no SG&A da Companhia, principalmente
devido a investimentos no Canal Independente e

aumento do quadro de funcionarios, ambos com
foco central no plano de maior crescimento da
Companhia.

R$ milhdes

3721 Receita Custose Resultado  3T22
Liguida Despesas Financeiro
e Impostos

Quando comparado ao 2722, o lucro liquido da
companhia apresentou uma reducao de 30%,
principalmente explicada por: (i) leve queda no TPV
(-0,5%); (ii) menor MDR no periodo, influenciado pela
estratégia de captura de novos clientes visando
rentabiliza-los através de produtos/servigos de valor
agregado e antecipacao; (ii) aumento no SG&A da
Companhia, principalmente devido a investimentos
no Canal Independente e outros projetos; (iv)
beneficio fiscal, em decorréncia gerado pela
distribuicao de JCP no 2T22.




EBITDA

O EBITDA da Companhia totalizou R$ 245 milhdes, um
aumento de 5% comparado ao 3721, com uma margem
de 40%  representando  uma reducao  de
aproximadamente 3p.p. Esse desempenho é explicado
principalmente  pelo crescimento das receitas,
impulsionado pelo  crescimento do  volume
transacionado (TPV) no periodo, maior
representatividade do crédito, aumento no volume
antecipado e eficiente controle nos custos. Efeitos que
foram parcialmente atenuados pelo aumento no SG&A
da Companhia, principalmente devido a investimentos
no Canal Independente e aumento do quadro de
funcionarios, ambos com foco central no plano de maior

crescimento da Companhia.

R$ milhdes

439 45% AT% a5y

=

269 287 286

234

3T21

4721 1T22 2122 322

Com relagdgo ao 2T22, o EBITDA da Companhia
apresentou uma redugao de 15%, com uma redugao de

aproximadamente 5p.p. na margem, explicado por: (i)leve

queda do TPV; (ii) menor MDR no periodo, influenciado

pela estratégia de captura de novos clientes; (iii) aumento

no SG&A da Companhia. Efeitos parcialmente

compensados pela maior receita com antecipagao,

positivamente impactada pelo maior spread no periodo e

pelo eficiente controle nos custos feito pela companhia.
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ESTRUTURA SOCIETARIA

% TOTAL

(milhoes) | | |
PagoNxt (Controladora) 8594 90,39% 818,4 89,34%  1.677,7 89,88%
Santander Espanha 0,7 0,07% - 0,00% 0,7 0,04%
Free Float 90,7 9,54% 97,6 10,66% 188,3 10,09%
Total 950,7 100% 916,0 100% 1.866,7 100%
FREE FLOAT

A Getnet possui um free float de 10,09% e esta listada no nivel tradicional da B3 - Brasil,
Bolsa, Balcdo com negociacdo através de Units' (GETT11), acdes preferenciais (GETT4) e
ordinarias (GETT3). Nossas acbes também sdo negociadas na Nasdaq sob o cédigo GET?.

Investidor Local - B3
® Nasdaq
® |Investidor Estrangeiro - B3

T

. » %
- -
i
'

" Uma Unit corresponde a 1 acdo ordinaria e 1 aco preferencial.
2 Uma ADR corresponde a 2 Units
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RECONCILIACAO ENTRE RESULTADO SOCIETARIO E RESULTADO

GERENCIAL

37122

DRE (RS milhoes)

Societario

Antecipacao
via canais

Custo de
bandeira?

JCP
e

Depreciacio?

Receita Total 833 39 (259) - 613
Custo (455) - 259 - (196)
SG&A (241) - - - (241)

Lucro Operacional 138 39 - - 177
Resultado Financeiro 32 (39) - - (7)

Receitas financeiras 97 (79) - - 18
Despesas financeiras (54) 40 - - (14)
Varia¢do cambial, liquida (11) - - - (171)

EBT 170 - - - 170
Imposto correntes (44) - - - (44)
Imposto diferidos (3) - - - (3)

Lucro Liquido 124 - - 124

EBITDA 205 39 - - 245
Depreciacao e Amortizacao 68 - - - 68

" Antecipacéo via canais proprios (PAR), reconhecida inicialmente no resultado financeiro e realocada como receita de antecipacao;

% Para fins de comparagdo, os dados do passado relativos aos custos de bandeira foram homogeneizados. 100% desses custos
estdo alocados como redutores em receita de adquiréncia, anteriormente eram reportados em custos;

3 R$ 6 milhdes em despesa de PIS/COFINS de aproveitamento de créditos de periodos anteriores; e R$ 7 milhdes em IR Diferido
recorrente, referente a ajustes do IFRS 16 de anos anteriores (2017 — 2021).

4 Beneficio fiscal referente ao pagamento de JCP e mudanca de critério na depreciacdo de equipamentos (POS).



RECONCILIACAO ENTRE RESULTADO SOCIETARIO E RESULTADO

GERENCIAL

2122
DRE (RS milhoes) Societario A"::::ia':‘a::o Custo de ":P
proprios’ Ll Depreciacao*

Receita Total 873 33 (274) - 633
Custo (474) - 274 42) (242)
SG&A (206) - - - (206)

Lucro Operacional 194 33 - - 185
Resultado Financeiro 22 (33) - - (171)

Receitas financeiras 92 (74) - - 18
Despesas financeiras (60) 41 - - (19)
Variacdo cambial, liquida 9) - - - 9)

EBT 216 - - - 174
Imposto correntes (38) - - (33) (71)
Imposto diferidos 3) - - 3)

Lucro Liquido 176 - - (75) 101

EBITDA 253 33 - - 286
Depreciacao e Amortizacao 59 - - - 59

dl22
DRE (R$ milhées) Societario A::::::::o mpostos
LR IER Recorrentes?

Receita Total (240) 6 616
Custo (511) - 240 - 271)
SG&A (161) - - - (161)

Lucro Operacional 145 34 - 6 185
Resultado Financeiro 14 (34) - - 21

Receitas financeiras 103 (76) - - 27
Despesas financeiras (77) 42 - - (35)
Varia¢do cambial, liquida (13) - - - (13)

EBT 158 - - 6 164
Imposto correntes (34) - - (2) (36)
Imposto diferidos (32) - - 7 (25)

Lucro Liquido 92 - - 11 103

EBITDA 247 34 - 6 287
Depreciacao e Amortizacao 102 - - - 102

" Antecipacéo via canais proprios (PAR), reconhecida inicialmente no resultado financeiro e realocada como receita de antecipacao;

% Para fins de comparagdo, os dados do passado relativos aos custos de bandeira foram homogeneizados. 100% desses custos
estdo alocados como redutores em receita de adquiréncia, anteriormente eram reportados em custos;

3 R$ 6 milhdes em despesa de PIS/COFINS de aproveitamento de créditos de periodos anteriores; e R$ 7 milhdes em IR Diferido
recorrente, referente a ajustes do IFRS 16 de anos anteriores (2017 — 2021).

4 Beneficio fiscal referente ao pagamento de JCP e mudanca de critério na depreciacdo de equipamentos (POS).



4721

préprios? R COE Depreciacao®
Receita Total 830 - 19 (250) - - 599
Custo (524) - - 250 - - (275)
SG&A (165) 0,2 12 - (153)
Lucro Operacional 141 0,2 19 - 12 - 172
Resultado Financeiro 10 - (19) - - - 9)
Receitas financeiras 81 - (37) - - - 44
Despesas financeiras (67) - 18 - - - (49)
Varia¢do cambial, liquida (5) - - - - - (5)
EBT 151 0,2 - - 12 - 163
Imposto correntes 59 0,1 - - 4) (101) 47
Imposto diferidos (10) - - - - (10
Lucro Liquido 199 0.1 - - (8) (101) 106
EBITDA 238 0.2 19 - 12 - 269
Depreciacao e Amortizagao 97 - - - - - 97
S
. Reclassificagdes |
DRE (R$ milhoes) Societario A::::L':‘:Giio Custo de Despesas
I bandeira3 de TI*

Receita Total 764 - 7 (226) - 544

Custo (485) - - 226 - (260)

SG&A (149) 8 - - (3) (144)

Lucro Operacional 129 8 7 - (3) 141

Resultado Financeiro 5 - (7) - - 2)

Receitas financeiras 40 - (20) - - 20

Despesas financeiras 32) - 13 - - (19)

Variag¢do cambial, liquida (3) - - - - 3)

EBT 134 8 - - 3) 139

Imposto correntes (28) 3) - - 1 (30)

Imposto diferidos (18) - - - - (18)

Lucro Liquido 88 5 - - (2) 92

EBITDA 222 8 7 - (3) 234

Depreciacao e Amortizacao 93 - - - - 93

" Contabilmente, a parcela referente ao primeiro semestre do acordo comercial ocorreu somente no 2721 apds a assinatura do
acordo. Porém, gerencialmente o pagamento ocorreu de forma segregada, havendo uma reclassificacdo entre trimestres;

2 Antecipagéo via canais proprios (PAR), reconhecida inicialmente no resultado financeiro e realocada como receita de antecipacio;

® Para fins de comparagéo, os dados do passado relativos aos custos de bandeira foram homogeneizados. 100% desses custos
estdo alocados como redutores em receita de adquiréncia, anteriormente eram reportados em custos;

4 Do ponto de vista societario, as despesas de Tl de 2021 referentes aos servicos prestados pelo Santander Brasil foram incorridas
integralmente durante o 4T21. Dessa forma, para fins gerenciais, tais despesas foram reclassificadas entre os trimestres. A partir de
2022, esses desembolsos ocorrerdo de forma recorrente.

> Beneficio fiscal referente ao pagamento de JCP e mudanca de critério na depreciacdo de equipamentos (POS).



2121

Reclassificacdes

Acordo com

DRE (RS milhoes) Societario Santander Custo de Despesas de
Brasil' bandeira? T

Receita Total 660 (76) (66) . 518
Receita de adquiréncia 359 (84) (66) - 209
Impostos sobre servicos (62) 8 - - (54)
Outras receitas 363 - - - 363

Custo (342) 15 66 - (262)
SG&A (119) - - “ (123)
Lucro Operacional 199 (61) - (4) 134
Resultado Financeiro (3) - - - (3)
EBT 196 (e1) - (4) 131
Imposto correntes (48) 21 - 1 (26)
Imposto diferidos (17) - - - (17)
Lucro Liquido 132 (40) - 3) 89
EBITDA 291 (61) - (4) 225
Depreciacao e Amortizacao 91 - - - 91
1T21
. Reclassificagbes
DRE (R$ milh5es) Socetario | ‘0 oy m
Brasil’

Receita Total 600 76 (169) = 507
Receita de adquiréncia 283 84 (169) - 197
Impostos sobre servigos (57) (8) - - (59)
Outras Receitas 368 - - - 368

Custo (407) (15) 169 - (253)
SG&A (108) - - 4) (112)
Lucro Operacional 85 61 - - 142
Resultado Financeiro (4) - - - 4)
EBT 82 61 - (4) 139
Imposto correntes (19) 1) - 1 39)
Imposto diferidos (6) - - - (6)
Lucro Liquido 56 40 = 3) 94
EBITDA 173 61 > (4) 229
Depreciacao e Amortizagao 87 - - - 87

' Contabilmente, a parcela referente primeiro semestre do acordo comercial ocorreu somente no 2721 apés a assinatura do acordo.

Porém, gerencialmente o pagamento ocorreu de forma segregada, havendo uma reclassificacdo entre trimestres;

2 Para fins de comparacdo, os dados do passado relativos aos custos de bandeira foram homogeneizados. 100% desses custos
estdo alocados como redutores em receita de adquiréncia, anteriormente eram reportados em custos;

3 Do ponto de vista societario, as despesas de Tl de 2021 referentes aos servicos prestados pelo Santander Brasil foram incorridas
integralmente durante o 4T21. Dessa forma, para fins gerenciais, tais despesas foram reclassificadas entre os trimestres. A partir de
2022, esses desembolsos ocorrerdo de forma recorrente.

4 Beneficio fiscal referente ao pagamento de JCP e mudanca de critério na depreciacdo de equipamentos (POS).



FLUXO DE CAIXA (R$ milhoes) set/21 set/22
Fluxos de caixa das atividades operacionais

Lucro liquido do exercicio 276 392
l}jus.tes para conciliar o |I.ICI‘0 liquido d? ex?rciclo com o caixa 373 477
liquido gerado pelas atividades operacionais:

Depreciacao e amortizacao 271 229
(Ganho) perda cambial 0 (29)
Adigéo (reversao) de provisdo para perdas com crédito de liquidacao ™ 21
duvidosa

Provisao remuneracdo baseada em acdes - 7
Provisdo para riscos trabalhistas, tributarios e civeis 2 5
Resultado na alienacdo de ativos imobilizado e intangivel 6 15
Constituicao (reversao) perdas com ativo imobilizado e intangivel 5 8
Juros sobre empréstimos e financiamentos 49 183
Imposto de renda e contribuicdo social diferidos 41 37
(Aumento) reducio nos ativos operacionais: (8.141) 2.538
Impostos antecipados e a recuperar 9) (18)
Contas a receber (8.084) 2.501
Qutros ativos (48) 54
Aumento (reducgido) nos passivos operacionais: 6.831 (1.545)
Contas a pagar 6.896 (1.612)
Impostos e contribui¢cdes a pagar 135 82
Outras obrigacdes 43) 65
Impostos pagos (IR/CSLL) (158) (79)
s:ie):aa :i::lac:: gerado pelas (aplicado nas) atividades (660) 1.862
Fluxo de caixa das atividades de investimentos

Aplicacdes financeiras (318) 1.028
Aquisicao de imobilizado (281) (498)
Aquisicao de intangivel (56) (44)
Caixa liquido na aquisicdo de controladas 9) 42)
Alienacdo de ativo imobilizado 23 36
f:j::tg:::: sgerado pelas (aplicado nas) atividades de (641) 480
Fluxo de caixa das atividades de financiamentos

Captagdo de empréstimos e financiamentos 4.661 10.922
Pagamento de empréstimos e financiamentos (3.461) (13.134)
Pagamentos de arrendamentos (8)
Pagamento de dividendos (29) (379)
Juros pagos sobre empréstimos e financiamentos (24) (225)
:i:i;(:cliiaq.:le(:‘: °geradc» pelas (aplicado nas) atividades de 1.147 (2.825)
Efeito de varia¢cio cambial sobre disponibilidades no exterior (10) 4)
Aumento (redugio) de caixa e equivalentes de caixa (166) (487)
Caixa e equivalentes de caixa no inicio do periodo 265 670
Caixa e equivalentes de caixa no final do periodo 98 184
Aumento (redugio) de caixa e equivalentes de caixa (167) (487)




BALANGO PATRIMONIAL (R$ milhdes) dez/21 set/22
ATIVO CIRCULANTE

Caixa e equivalentes de caixa 670 184
Aplicacdes financeiras 1.431 443
Contas a receber 54.579 52.076
Impostos antecipados e a recuperar 149 170
Estoques 41 40
Outros ativos 119 95
Total do ativo circulante 56.989 53.008
ATIVO NAO CIRCULANTE

Imposto de renda e contribuicdo social diferidos 422 385
Outros ativos 82 65
Imobilizado 632 900
Direito de uso 26 25
Intangivel 885 912
Total do ativo ndo circulante 2.046 2,288
TOTAL DO ATIVO 59.035 55.295
PASSIVO CIRCULANTE

Contas a pagar 51.610 50.025
Empréstimos e financiamentos 3.465 1.220
Passivo de arrendamento 10 9
Impostos e contribuicdes a pagar 31 49
Dividendos a pagar 298 1
Outras obrigac¢des 214 274
Total do passivo circulante 55.628 51.577
PASSIVO NAO CIRCULANTE

Empréstimos e financiamentos 25 15
Passivo de arrendamento 17 17
Provisdo para riscos trabalhistas, tributarios e civeis 15 20
Impostos e contribuicdes a pagar diferido 3 8
Outras obrigacoes 23 37
Total do passivo néo circulante 83 98
PATRIMONIO LiQUIDO

Capital social 1422 1.422
Reserva de capital 405 405
Reserva de lucros 1.493 1.791
Participacao de acionistas nao controladores 4 2
Total do patriménio liquido 3.324 3.620
TOTAL DO PASSIVO E PATRIMONIO LiQUIDO 59.035 55.295




