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LIDER DE ENTRETENIMENTO AO VIVO NA AMERICA DO SUL, COM EXTENSO
TRACK-RECORD DE SUCESSOS
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*0s ultimos 5 anos referem-se ao periodo de 2015 a 2019, antes da pandemia de COVID-19




EXPERTISE E DIFERENCIAIS UNICOS NO SETOR

= 7° Maior produtor mundial (Billboard 2019)

LIDER NA

AMERICA DO SUL = 5x Melhor Promotor Internacional Billboard

» Operagoes no Brasil, Chile e Argentina

COM PRINCIPAIS

= Credibilidade junto aos principais patrocinadores

= Fornecedores de conteldos e donos de IPs relevantes I ESTREITA RELACAO

PLAYERS

= Base de dados com mais de 8 milhoes de clientes

= Unico produtor Broadway na regido desde 1999

PIONERISMO . Pione . i decdo 2000
NO SETOR ioneiro em tickets online desde

Pioneiro no modelo de Naming Rights no Brasil

Captura de valor em toda cadeia da inddstria MODELO VERTICALIZADO
Unico player 100% verticalizado na regiao E DIVERSIFICADO
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PLATAFORMA DE ENTRETENIMENTO INTEGRADA E VERTICALIZADA, COM
PERFIL DE RECEITA DIVERSIFICADA

MUSICA AO VIVO
| TOURING

PORTFOITIO ABRANGENTE
PARA PUBLICOS
VARIADOS

FAMILIA &
AMPLA FESTIVAIS TEATRO

PLATAFORMA

DE CONTEUDO FONTE DE RECEITAS

SINERGICAS E
DIVERSIFICADAS

ASSET LIGHT COM
ALTAS MARGENS

MODELO
VERTICALIZADO,
ENTREGANDO
EXPERIENCIA ALIMENTOS, SERVICOS DE FORTE GERADOR DE
COMPLETA BEBIDAS E TICKETS CAIXA

@ MODELO DE NEGOCIO

MERCHANDISING =\

OPERACAO DE
VENUES
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Histéria e Track-Record
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2012 e 2018
480 mil ingressos vendidos

em 14 shows no Brasil e
Argentina
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“Black Ice Tour”

~

Dois dos maiores shows da
turne
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2016 ﬁ&wlﬁf 2013 e 2016 2017 // 2015 20m
380k ingressos vendidos em 7 360 mil ingressos vendidos Responsavel pela turné no ~ 150 mil ingressos vendidos Bilheteria recorde de 270 mil
shows no Brasil e Argentina no Brasil, Argentina e Chile Brasil ingressos vendidos em 3

horas
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EADLINER TOURS

AP
»

JUSTINBIEBER  LADY GAG 'ARIANA GRANDE = MILEY.CYRUS = MAROON5

i/ | —— | L il BN 2016
2013 e 2017 2015 9 shows no Brasil,

Responsavel pelas trés Responsavel por toda a Responsavel por toda a Responsavel por toda a Argentina e Chile
turnés brasileiras turné na América do Sul turné na América do Sul turné na América do Sul




- UMA JORNADA DE HITS | BROADWAY SHOWS
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2001 e 201

> 2013-14
+429 mil ingressos vendidos

+623 mil ingressos vendidos

2002-03 e 2009-10
+536 mil ingressos vendidos
no Brasil e Argentina
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2012 e 2022
+544 mil ingressos vendidos

2005-7 e 2018-19
+1.2MM ingressos vendidos
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Plano de crescimento e gerag¢ao de valor
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PLANO DE CRESCIMENTO PASSA POR FORTALECER O CORE BUSINESS,
DESENVOLVER NOVAS LINHAS DE NEGOCIO E MOVIMENTOS ESTRATEGICOS

EXPLORAR
EXPANDIR SHARE OF OPORTUNIDADES

WALLET COM EM MERCADOS
EVENTOS DE FAMILIA ADJACENTES

EXPANDIR ESTRUTURAR
PORTFOLIO DE PLATAFORMA

FESTIVAIS DE
TECNOLOGIA

FORTALECER POSIGCAO COMO EMPRESA LIDER DO SEGMENTO DE ENTRETENIMENTO AO VIVO DA AMERICA DO SUL,
AMPLIANDO A GERACAO DE RESULTADOS RECORRENTES
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