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Dotz Game Plan dotz in.

2 Diferenciais da Dotz

Base de Rede de CAC Fk)Jlaix?c por rr;eio de dad Rtede de' '
i coalizdo ataforma de ados transacionais . .
O que fazemos LS (R exclusivos 3 Pilares do nosso modelo de negécios
= Aumentamos o resultado OZ 2 é * Loyalty Marketplace
dos nosso parceiros . . . = Nosso motor de dados
PUBEE . Marca e Moeda Parcerias Estrategicas (dados, consumidores e
= Recebemos um take rate Aumento do ARPU frequéncia) = Acelerador chave de

proposicao de valor

POr 1sso fazendo meio de » Coalizdo offline e !
- X . B2C (mais dotz)
Parte do tak ) cross-sell em nossos parceiros financeiros
= Parte do take rate é : :
clientes mais . .
revertido em beneficios engajados * Baixo CAC e clientes
aos usuarios TechFin
= Aumentamos o poder de = TechFin é onde a monetizagcdo aumenta
compra dos usuarios, que exponencialmente
concentram as transacoes .
. ¢ = Maiores Take rates
em Nosso ecossistema 4 Digitalizagéo

= Dotz SuperApp é o nosso canal
de engajamento que melhora o
cross-sell

= Acelerador de cross-sell

Onde estamos

= Kijller use case

= Parceria com Ant Group



1ano do nosso IPO — Entregas concretas no periodo

(=

Nosso foco

Incremento do ARPU (0)
(2T22 YoY) ¢ 5 8 A)

Crescimento do Faturamento 2 (o)
(1S22 vs 1S21) ¢ 7 /O

Mktplace + Techfin representam 20% do

faturamento, +4p.p. de crescimento em
relacdo ao 2721

©

1. Loyalty — nosso motor e nosso cash cow

Pilares do nosso modelo de negdcios

Novos parceiros no Varejo Parceria com a Vivo
R$ 8,0 BI 1TMM +39%
GMV potencial Potenciais Aumento do # de clientes ativos
novos clientes sendo 40K de vendas do Plano
Controle

Bancos — Projetos Especiais

R$ 15,2 MM em faturamento no 1522

2. Marketplace — acelerador da proposta de valor do cliente

o/ Crescimento do GMV o) Crescimento take rate
+ 3 5 A) LTM no GDO 8 A) 2T22 vs 1122

3. TechFin - monetizagdo exponencial

W Noverde Originacdo na base
Aquisicdo concluida em Dotz em apenas 3 R$ 11, 5 MM

1 de Agosto de 2022 meses

o

1. Conta Digital
— Ferramenta de engajamento para aumentar o cross sell

. conversao .

o)
3 7 /O do total de resgates no 2722

Engajamento e digitalizacdo

Cadastros da Conta

1 3 M M Digital Dotz
I acumulados no 2722

Clientes com

transacdes na Conta + 900/
Digital Dotz (YoY) o/



A Entrega do Game Plan




Estratégia Cross-sell com resultados significantes

2N 0 q e
> . . - . ' aetzine.
Forte atracao para base de clientes originada na coalizdo com incremento de ARPU baseado em cross sell

Cross Sell ARPU
(em R$)
Receita media por usuario (R$) +58%
Mais clientes J 12 meses +6%
Mais produto
por cliente 33x | v
37,9
: 776 35,9
\
= 9x 24,0
P 201
Mais receita
por produto 23 -
1 Produto 2 Produtos 3 Produtos 4 Produtos
o e G 2721 1T22 2722

)
L
-y .

Grande base de consumidores e somos pagos por Nossos

Uma vez que o usuario esta na plataforma, é possivel
parceiros para crescer em usuarios e dados

oferecer produtos adicionais sem custo marginal

5
ARPU: indicador ndo auditado. Considera a receita media por cliente.



Loyalty: +R$ 8 bi em GMV, acelerando parcerias e ofertando novas solucées

4 otz inc

Novas parcerias offline, novo produto de conversao automatica com BB e evolucao da parceria Vivo

N, S

Loyalty Bancos

® NOVO pl"OdUtO de gkelaciona %

Conversao GANHE MAIS

SEM GASTAR MAIS

Automatica com BB euerzov ae sonus

VEM PRA CONVERSAO AUTOMATICA

FAGA A ADESAO

Lancado em junho, oferta ativa em canais direcionados,
forca de vendas BB e acbes de imprensa

Melhor proposta de valor em Conversao Automatica BB
(Dotz+)

Faturamento de Projetos Especiais no 1522: R$15,2 mm

Aquiosseus * W o
pontos valem {lide! © - P rograma Pontos

- Caixa

. ]
Transfira 500 pontos ou + paraa Dotz . \‘

i g o e g T e s ¢ Tt -

e escolha como usar suas vantagens! . )

Mais agilidade na transferéncia de ponto para a Dotz com a
reducdo da quantidade necessaria de pontos para fazer a
operagao

Loyalty Varejo

N,

« Acelerando as parcerias atuais

Plano Controle Vivo Dotz

o
v ' vo 40 mil Planos vendidos em 2 meses

Atlvacao +39,3% crescimento clientes ativos
Vivo (bases pré e Controle) em jun/22 (YoY)

« AcgBes promocionais com mais de 50 industrias ativas em nossos
parceiros regionais

* Novas Parcerias

e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e e -

\ Expansdo do portfolio de
parceiros para outros
segmentos, destaques 1S22:

WUCHT T /] (QUARTETTO

ATACADO & VAREJO SUPERMERCADOS

car(v:;ho A.N;EROCREIHTHE&' \\ NielsenIQ
. hmaV

! Negdcios Imobilidrios

+R$ 8 bi de GMV de Varejo alimentar
no 1522



Marketplace: crescimento de 51% no faturamento 1522 @ dotz inc.

Mudanca de patamar no Marketplace. Desvios observados em decorréncia de questdes macro sao compensadas por
melhores negociacdes e take rate

GMV - R$ mm GMV Acumulado - R$ mm Take Rate - %

. Faturamento
‘ 9,1 13,8 \ . N +8%
+35% 8,1%
v 7,5%

150
64,3 266
I I : I

2721 1722 2722 1501 1522 2721 - LTM 2722 - LTM 2721 1722 2722

4 N

Multiplos
ParceFi)ros ) Amazon Prime Day
amazon MAgALU  AliExpress vendas em 2022
+100 +87% vs. 2021

americanas CASASBAHIA (9

K Carrefour

/




TechFin: boa tracdo inicial para oferta de crédito na base Dotz A dotzinc

%Crédite Pessoal Cartdes co-branded

Clientes Ativos LTM - # miI

184 205 196

Sem correr risco de crédito

Empréstimos pessoais na jornada através de parceiros

Meu saldo

¥ noverde o e a2
2T21 3721 4721 1722 2122

TPV LTM — R$ mm

: 6%
Dotz powered by Noverde (resultados iniciais) ’_‘:l

15 6

Dotz powered by clientes NV ja sdo responsaveis por mais de 70% do total de
desembolsos do bucket de menor risco

Originacdo de crédito na base Dotz == -=-=-=-=--=-=-=----- R$ 11,5 mm

Simulacao/Aprovados - = ==-=====-=------m-ooooooo oo 85%
2721 3721 4T21 1T22 2T22



Resgate de Dotz como alavanca para engajamento e digitalizacao B dotz inc
Trocas de Dotz - R$ (killer use case) permanece como opcao relevante de resgate. Com a expansao de parcerias no Vérejo .

reforcamos os resgate nos pontos de venda (PDV)
' 36,9%
47,5%

..... — - 3 S 2T21 1122 2722

Resgates por Canal

DZ 1.500 R$ 15,00

13:56
e
13:57 sl
Carteira Converter Dotz em dinheiro i
wwwww H
Quanto deseja
0Z115.582 converter?
R$ 731
49 pzsoo -  R$500
1z DZ 800 R$8,00
e
Converter Dotz
em dinheiro dinheiro

R$ 25,00

DZ 2.500

41,2% 33,7%

DZ 5.000 R$ 50,00

| Catalogo DV [l Dotz -> R$

Resgates de DZ - R$ e PDV representaram 84,4% no 2T22



Digitalizacao: forte crescimento de cadastros e ativacao 2 dofz inc.

1| Conta Digital Dotz

Downloads Acumulado - # mil Clientes com Transacdes
+13% @ |
3.443 A
3.043
2.457
1.925
1.499 .
2T21 3121 4721 1122 2T22 2121 122 2122
Cadastros Acumulado— # mil Volume Transacionado
2,0x
o2
+11% N
1152 1.278
995
798
640

2721 3721 4721 1T22 2722 2121 122 2722 ;



2122 | Desempenho Financeiro




Melhoria dos nossos resultados operacionais ja entregam impacto real em nosso faturamento,,, dof ine

Gele

Crescimento consolidado de 27% no 1522 (vs. 1S21), com Loyalty entregando 21% e Marketplace e TechFin acima de 50%

Principais destaques Operacionais Crescimento do Faturamento (2022 vs. 2021)
| 53,0 mm R IPO P6s-IPO
Loyalty Contas Dotz
+6,8% versus 2721 @AM2ORINA 21e] 21es 1522
Loyalty 14% 9% 21%
R$ 149,6 mm 8 49
© Marketplace  Dpe GMV no GDO /470 Take Rate
o médio
+13% versus 1521
©® Marketplace ‘
3,4 mm +7%
D.oyvnloads da Conta Base ativa (LTM) versus 2T21
® TechFin Qigital Dotz acum. no +46% @ TechFin 58%
Em TPV (LTM) versus 2T21

2X versus 2T21

Representatividade no Faturamento (Marketplace + TechFin)
Consolidado 20% 14% 27%

16% \2:% \2‘0%
’ . . Faturamento rR$ mm 56,0 64,1 135,7

Os faturamentos sdo reconhecidos como receita diferida e

2T21 1T22
2122 impactardo o resultado nos proximos 48 meses 12



Crescimento da receita com volume relevante de receita diferida contratada

Crescimento de 25% na receita liquida de custos de resgate versus 1521

Faturamento — R$ mm Receita Liquida antes de custo com resgate — R$ mm

W Safras antigas M Safra 2022

131,2
R$ 15,9 mm
107.2 A reconhecidos no 104,9 159
1522 A
R$ 119,8 mm a ser
B reconhecido nos C
proximos trimestres
1521 1522 1521 1522
Cronograma de reconhecimento da Receita Diferida: R$286 milhGes
C B B Vintage 2018 M Vintage 2019 Vintage 2020 M Vintage 2021 ® Vintage 2022
115 . 127,9
*
286 76,1
— -
L 0 3,7
T — — /
mar/22 Safras Antigas Impostos Safras Novas jun/22 2022 2023 2024 2025 2026

Nota: Prémio a ser distribuido considera curva histérica de resgate, distribuida ao longo do cronograma de reconhecimento da receita.



Aumento do Lucro Bruto (YoY) e otimizacdo de despesas operacionais dotz ine.

Lucro Bruto (R$ mm) e Margem Bruta (%) Despesas (R$ mm) EBITDA (R$ mm)

- ~ ~ - -
%7 Nao recorrente ® Margem bruta ajustada %7 Ndo recorrente % Nao recorrente

2721 1T22 2722 1521 1522
56,7% Var. Despesa
52,3% Recorrente (8.8)
) 44,6% . . (2T22 vs 4T21): (17.6) a7.1)
® 47,0% 40,0% 47,1% 8,8)
42,4% '
55,6
. 1.7 2
55 50 (17,1
. 47 (19,4)
2o 3 (22,2)

31,8 30,8 72
b
7 5,5 24,8 556

>3 I 48
41 44
6.1

2721 M2 2722 1821 1522 2121 4121 M2z 2122 1821 1522

* A margem bruta do 2721 foi positivamente afetada por * Queda em relacdo ao 4T22 reflete otimizagdo nos

uma reversdo de custo ndo recorrente, impacto de 9.7 pp investimentos em growth marketing

no trimestre e 5,2 p.p. no semestre

* A margem bruta do 2T22 foi impactada por campanhas
promocionais do BB (menores margens) e incremento de
custos relacionados a Conta Dotz Digital

14
Nota: O SG&A nao inclui outras despesas e despesas de depreciacdo e amortizacdo. O SG&A e 0s custos operacionais reportado na Nota 22.



Acelerando a monetizacdo em TechFin

Aquisicéio Noverde




Milestones da Estrategia de cross-sell em TechFin @ dotzinc.

Evolugdo da plataforma Aquisicao Noverde

o Cartoes co-branded
tecnoldgica e Score Dotz

V" Empréstimo pessoal

v Originacdo e ativacao de T
ime

v Cloud, APIs, coleta SKUs, base de clientes para as

processamentos real-time parcerias de cartes co- v Plataforma tecnolégica
v" Desenvolvimento Score Dotz, em 2722 branded com BB e BV
na 39 versao

2019-20

a inclusao financeira no Brasil
v Pagamentos

Q Oportunidades para explorar
&=

Consolidagdo do modelo de
Marketplace de crédito

negocios de fidelidade por 1 t0 da Cont v Cradito
o ancamento da Lonta T .
coalizdo s v' Oferta de crédito através .
Dotz d : . v" Investimentos
v Base de clientes o e parcerias comercias .
v Constituicao da IP v Noverde Seguros

v Presenca na jornada de
consumo (online e offline

v Captura de dados com opt-in
v Marca

V" Ampla aceitacdo (Elo)
v Integrado ao Pix

ANT

G ROU P Parceria estratégica com a maior TechFin no mundo .




Noverde at glance | | N & dotzinc.
Fundada em 2016, a Noverde, por meio de sua plataforma altamente escalavel, desenvolve solucdes de credito para +
pessoas fisica

A plataforma Principais Indicadores W NoVerde
@ @ User Experience (UX) Crédito
v 86 NPS v +400k empréstimos
Originag&o Risco e Fraude Desembolso /4.4 Google Play Store v 2x maior aprovag&o mais

V' 99.94% de crash-free* users alternativas de dados
 —— v RA 1000 Reclame Aqui v +6 mm propostas aprovadas
Y
Regulatério Pagamentos
n_J
/3 mstl‘tuu;oes f|nNance|ras v ~R$500mm créditos originados
parceiras (emissao CCBs)
v 80% dos pagamentos em
@ v 0.04% fraude plataforma self-service
= V' Melhores préticas LGPD V' PIX representa mais de V4 dos
t bid
Controle de Formas de Cobranca Pagamentos recebidos
fluxo Pagamento
financeiro

Sem correr risco de crédito "



Complementariedades Dotz + Noverde @ dotzinc.

+

¥ noverde
O -
% Base de clientes Motor de Crédito
B -
Presenca na jornada de ||| ]~ Plataforma de servicing
_ compra (online e offline) (originagao > cobranca)
4‘?"5’?“&»‘ “ T
ol (0 )(0)) W 0
 dotzinc.4gs> —
?@/ Alta Recorréncia E Funding com terceiros
o O
$
@ Dados / Score Dotz A 3% User Experience
@)
: % Time Noverde com
Omnichannel experiéncia em crédito
m Aceleragao estratégia TechFin
t‘:B _ , M ARPU potencial até 33x maior
— Tecnologia Escalavel

18



Noverde — Principais NUmeros

¥ noverde 7» dotzinc. 4 ¥ noverde
21,6 m Dotz M Noverde
© +9% de
! : 2519 receita em
227,5 '
38 10,7 10,4 2021
3¢ 15,6 1416
b i _
285 m B
o Q
QS
|
+1,4 pp de
§y 66,7% 63,9% 67,6% 62,1% margg;q 54%
&
E em Nﬁ%
2 ’
) E 10,1
Qe /.2 6,5 62,1 62,1
5 X
s - B B N
o
Lj) 2020 2021 1521 1522 1S21 1522
e (16,3)
£
=z (10,0) 9.2) (106)
| (6,7) (79)
(%]
: - . -
Q
o
(%5]
()
()
2020 2021 1521 1522 2020 2021 1S21 1522 19

Noverde: informacdes ndo auditadas



Proximos passos Dotz + Noverde

Foco total na integracao dos negdcios

@+

Empréstimo pessoal Dotz com
NoVerde: vocé ja tem uma oferta
pré aprovada de até R$ 4.000!
Conhega, simule agora e receba
direto na conta bancariaem até 1 #
dia util!

Vamos la! Depois

Carteira

Meu saldo

DZ 99.694
R$ 0,00

Ver meu extrato >

Conta Dotz

$

[ X 2

Adicionar
dinheiro

Converter Dotz
em dinheiro

&3

B =

Carteira Perfil

@ dotzinc.
kb
¥ noverde

Receita e take rate
Aceleracao da originacao nos canais e base de clientes Dotz

Integragdo Técnica
Oferta de crédito Noverde disponivel na Plataforma Dotz

Potencializando
stnergias para
criacdo de valor

Plataforma Unica (best of both worlds)
Integracao completa da operacdo Noverde

Produto
Dotz powered by Noverde integrado na jornada de consumo do cliente

5=
o

20



Nossas prioridades nos proximos trimestres @ dotzinc.

@ dotzinc.

1 Crescimento do Faturamento 2 Potencializar cross-sell 3 Foco em qualidade
Sustentabilidade financeira Por meio dos ativos unicos da Dotz Experiéncia, sequranca e escalabilidade
E Loyalty Bancos = Wallet Foundation
Acelerar nosso cash cow Nova versdo do Super App integrado a Preparando a Dotz para o
com todo o Ecossistema Dotz crescimento exponencial
-E Loyalty Varejo
— Mais parceiros e novas solu¢ées iolo0 rechfin o B2C
1010 Oferta de produtos financeiro na ==\ Melhorar user experience em toda a
jornada de consumo de nosso clientes jornada
Marketplace

Maior penetracéo na base de clientes
Dotz

@

21



dotzine

Contato de RI:

ri.dotz.com.br
ri@dotz.com



