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Tradings Fundada em 2016, companhia ja faturouR$ 1,4 bilhao em 2020

Em expansao, a AgriBrasil
comeca a costurar seu IPO

Fernando Lopes
De Sdo Paulo

Trading brasileira de graos em
franco crescimento, a AgriBrasil
esta ajustando sua estratégia
com os ganhos de escala obtidos
nos Gltimos anos e, paralelamen-
te, continua a avancar em dire-
¢ao a uma oferta inicial de acoes
(IPO, na sigla em inglés) na B3.

Fundada em 2016 por Frederi-
co Humberg, que antes havia tra-
balhado em Glencore, Banco Ga-
rantia, Bunge e Gavilon, a Agri-
Brasil, que em 2017 faturou R$
70 milhdes, aproveitou a boa de-
manda e os elevados pregos in-
ternacionais de milho e soja e viu
o montante saltar para RS 1,4 bi-
Ihdo no ano passado, cerca de R$
1 bilhdo a mais que em 2019.

O forte incremento veio de ex-
portagoes de cerca de 900 mil to-
neladas de milho, que se consoli-
dou como o carro-chefe da tra-
ding, ¢ de 400 mil de soja em
grao. Com a alta de precos dessas
commodities, a margem Ebitda
também cresceu, de menos de 3%
nos anos anteriores para 3,4%.

De acordo com Humberg, a
AgriBrasil elegeu o milho como
carro-chefe pelo fato de o cereal
ter um mercado no exterior me-
nos concentrado que a soja. As-
sim, os bons volumes de milho
embarcados para regioes como o
norte da Africa, o Oriente Médio,
o Caribe e o Sudeste Asidtico con-
tribuiram para o avango de 2020.

No mercado de soja, a tendén-
cia também é de crescimento.
Com os ganhos de escala con-
quistados, a empresa comega a
[CCOITET & Navios Malores ¢ a ex-
portar mais para a China, que ab-
sorve cerca de 60% das importa-
¢oes mundiais da oleaginosa —
até agora, os principais destinos
da soja originada pela AgriBrasil
sdo a Europa e o norte da Africa.

Nessa toada, Humberg projeta

Frederico Humberg, fundador e CEO da AgriBrasil: mercado nao esta favoravel, mas "IP0 é uma questao de tempo”

que o volume total a ser exporta-
doem 2021 chegarda 1,5 milhao
de toneladas no total, e que o fa-
turamento da companhia alcan-
card cercade RS 1,8 bilhdo.
Segundo ele, o ganho de mus-
culatura tem exigido maior aten-
¢ao com logistica. Com parceiras
com operadores em Paranagud
(PR), de Santos (SP) e nos portos
do Arco Norte — terminais que
ja escoam cerca de metade das
exportagoes brasileiras de soja
—, a AgriBrasil esta tentando
alongar os contratos com scus
parceiros e ainda avalia investi-
mentos em terminais proprios.
“Os ativos portudrios ficarao
cada vez mais escassos no pais”,
diz o executivo. Até agora, a Agri-
Brasil optou por contratos de
prazos curtos com os operado-

res, de um ano, mas vem buscan-
do amplid-los para até dez anos.
A empresa também comegou a
exportar por portos na Bahia em
2020, e paraisso montou uma filial
em Luis Eduardo Magalhaes, prin-
cipal polo de produgdo de graos
do Estado. Outra fronteira que
vem atraindo a atengao da Agri-
Brasil na originacao é Goias, onde
a produgao de graos tem crescido
de forma expressiva — a compa-
nhia jd opera emoutros Estados do
Centro-Oeste edo Sul do pais.
Tendo em vista a escalada de
volumes movimentados e fatura-
mento, a companhia protocolou
no fim de marco na Comissao de
Valores Mobilidrios (CVM) um
pedido de listagem na B3. E o pri-
meiro passo para o [IPO —que, no
entanto, nao tem data marcada.

Do ponto devista de governan-
¢a, afirma Humberg, a trading ja
fez a licao de casa necessdria para
aabertura de capital IPO. Seus ba-
lang¢os sao auditados pela Ernst
Young (EY), foi estabelecido um
conselho formado por trés mem-
bros, dois deles independentes, e
os resultados tém sido apresenta-
dos a bancos, grandes fornecedo-
res ¢ potenciais investidores.

Nesses encontros, diz, ainda fi-
ca evidente que o fato de o agro-
negocio ter poucos representan-
tes na bolsa pesa contra. “Costu-
mo ouvir que ainda ha muitos
problemas de governanga nas
empresas do setor em geral, e que
a falta de familiaridade dificulta o
entendimento do mercado sobre
a AgriBrasil. Mas nosso IPO é so
uma questio de tempo”, garante.



