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Sao Paulo, 10 de agosto de 2023: Locaweb Servicos de Internet S.A. (B3: LWSA3) informa aos seus
acionistas e demais participantes do mercado os resultados do 2723

Destaques

EBITDA Ajustado de R$ 53,8 milhGes no 2T23, crescimento de 33,2% vs 2722, com 17,2% de
margem EBITDA

Expansao da margem EBITDA mesmo com os custos com o evento de langcamento da Wake
no trimestre:

o +28p.pvs2T22

e +0,1p.pvs1T23

Receita Liquida de R$ 313,9 milhdes no 2T23, crescimento de 11,1% vs 2722 e de 3,6% na
comparagao com o trimestre imediatamente anterior (1723)

Commerce atingiu R$ 209,0 milhGes de Receita Liquida, crescimento de 20,4% vs 2T22. Receita
de Assinatura de Plataforma apresentou crescimento de 26,2% no 2723 vs 2T22

GMV do Ecossistema apresentou crescimento de 13,5% vs 2T22, enquanto o GMV de Loja
Prépria cresceu 15,4% em igual periodo

Segmento de Commerce representa 67% da Receita Liquida do grupo (2723)

A Receita Liquida das empresas adquiridas cresceu 23,7% no 2T23 e operagao Organica de
Commerce cresceu 17,7% vs 2722

Queda de 8,5% nas despesas financeiras com antecipacdo de recebiveis na comparagdo com
1T23, enquanto o TPV apresentou crescimento de 3,7% na mesma base de comparacao

Lucro Liquido Ajustado de R$ 33,3 milhoes no 2723

Base de assinantes de plataforma cresceu 21,9%, passando de 143,4 mil assinantes no 2722
para 174,8 mil no 2723

Avanco importante nas estratégias de Pricing, Cross-sell e expansdao de mercado enderecavel

Teleconferéncia de Resultados
(traducao simultanea)
11/08/2023 as 10h (horario de Brasilia)
Link: https://mzgroup.zoom.us/webinar/register/WN_dTpNVTvdRw-WQsWG0J_07g
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/] Comentarios da Administracdo

Com foco na rentabilidade da operacao, o 2723 foi um trimestre de importantes entregas para a Locaweb,
tanto em resultados quanto em tendéncias construidas para o ano de 2023 e 2024. Continuamos nossa
trajetéria de ganho de rentabilidade iniciada no 4T21. Esse ganho de rentabilidade tem sido conquistado
principalmente com alavancagem operacional e forte controle de custos da operagdo, como headcount e
CAC.

Como resultado desses esforcos, o EBITDA Ajustado da Companhia apresentou crescimento de 33,2% vs
2T22, alcancando R$ 53,8 milhdes. A Margem EBITDA Ajustada da Companhia apresentou expansao de 2,8
p-p- no 2723 quando comparado ao 2T22 e crescimento de 0,1 p.p. na comparacao com o trimestre
imediatamente anterior (1T23).

Com relacdo ao crescimento de receita, mesmo com um cendrio macroecondmico para varejo mais
desafiador, conseguimos entregar um crescimento para nossa operacao de Commerce de 20,4% em relacao
ao ano anterior. Destaque também para o crescimento em relacdo ao 1723 desta operagdo, que atingiu
4,4%, enquanto o grupo como um todo cresceu 3,6% no mesmo periodo.

Apds um ano passando por um processo ativo de rentabilizacdo (com descontinuidade de algumas
operagbes menos rentaveis), mas que naturalmente trouxe reducdo de sua Receita Liquida YoY (e
consequentemente afetou o crescimento do grupo quando comparado ao ano anterior), o segmento de
BeOnline / SaaS comeca a ganhar tracao e na comparagdao com o 1723 ja cresce de 2,1%.

Somos uma empresa de alto crescimento e temos inimeros esforcos ja iniciados ou mapeados que nos
permitirdo continuar crescendo ao longo dos proximos anos sem corroer nossa rentabilidade. Neste
trimestre continuamos nossa jornada de evolugao de produtos e busca por novas avenidas de crescimento,
o que se deu por meio de esfor¢os de pricing, intensificacdo dos nossos esforcos de cross-sell, aumento
do mercado enderecavel, principalmente com a Wake e por fim estruturacdo da empresa para se beneficiar
da inteligéncia artificial. Além disso continuamos mapeando o mercado em busca de oportunidades para
crescimento inorganico.

Exemplos recentes com foco de pricing, ja iniciado no meio do 2T23 foram a reprecificagdo das nossas
plataformas de e-commerce para PMEs e da operacao de logistica. Conseguimos avancar na monetizagéo
dos nossos clientes abrindo caminho para futuras mudancas em precificagdo do GMV do Ecossistema.

Com relagdo a monetizagdo por meio de cross-selling, entendemos que essa jornada depende inicialmente
de integracdes muito bem feitas de tecnologia, produto e back-office, algo que ja conquistamos apos dois
anos das aquisi¢coes. Nosso foco agora é continuar aumentando o numero de produtos por cliente e para
isso trouxemos um novo diretor de Customer Journey e Marketing. J4 temos algumas conquistas,
principalmente relacionado a oferta de servigos logisticos para clientes de plataforma de e-commerce e de
ERP.

Com relacdo ao aumento do nosso mercado enderecavel, em abril de 2023 tivemos o lancamento oficial da
Wake, em um evento que reuniu mais de mil pessoas entre clientes, colaboradores, fornecedores e
imprensa. A Wake teve um o6timo semestre, onde entregamos um crescimento em booking (total MRR
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vendido) de triplo digito na comparacao com o mesmo periodo do ano anterior, pavimentando o caminho
para um importante crescimento nos proximos trimestres, uma vez que o “sales to revenue cycle” para esse
segmento é de aproximadamente 5 meses.

E o aumento no nosso crescimento para os préximos trimestres virdo da intensificacdo dos esforcos
mencionados acima.

/Il Margem

A margem EBITDA das empresas adquiridas (linha amarela do grafico abaixo) passou de -1,2% no 1723 para
-2,0% no 2T23, resultado principalmente dos custos atrelados ao evento de lancamento da Wake, que
aconteceu em 26 de abril, cujos custos foram rateados entre as empresas que compdem a Wake e estao
tanto na linha de Commerce Organico, quanto na linha de EBITDA das empresas adquiridas.

No segmento organico de BeOnline / SaaS, consolidamos a margem em um novo patamar, decorrente da

descontinuidade de algumas operagdes menos rentaveis, o que também impactou o crescimento da Receita
Liquida do segmento neste trimestre.
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/] Desempenho Operacional

Encerramos o 2T23 com uma base de 174,8 mil assinantes pagantes de e-commerce, um crescimento de
21,9% no 2T23 vs 2T22.
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E considerando a mesma base proforma a partir do 1720, notamos uma manutencao no ritmo de adicdo de
novos assinantes de e-commerce no trimestre quando comparado aos trimestres anteriores.

O grafico abaixo, em base 100 no 1720, apresenta a evolucdo da adicdo de clientes por trimestre:
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Considerando todo o GMV transitado pelo ecossistema da Locaweb, ou seja, o GMV de Plataforma e o GMV
transacionado em marketplaces pelas nossas operacdes de ERP e integradores de marketplace atingimos o
volume de R$ 13,8 bilhes no 2723, volume 13,5% superior ao 2T22.

O GMV de Plataforma de E-commerce apresentou crescimento de 1,2% no 2723, atingindo R$ 2,6 bilhdes
no periodo. E importante destacar que no 2723, notamos o crescimento de 15,4% vs 2T22 das vendas em
lojas préprias dos nossos clientes, que é o canal mais rentavel para a Companhia.

O maior crescimento das vendas em lojas préprias deve-se ao ecossistema Locaweb, que propicia ao lojista
a realizacao de esforcos em outras midias por conta propria utilizando as ferramentas disponiveis no painel
de controle (exemplo: integragdo com o Google PMax, e-mail marketing, integracdo com redes sociais como
WhatsApp, Instagram e Facebook), tudo isso apoiado pelo nosso ecossistema de e-learning, que tem como
objetivo dar maior poder sobre os esforcos de marketing para o lojista.

O TPV da operagdo de pagamentos apresentou crescimento de 34,9% no 2723 vs 2T22, atingindo R$ 1,5
bi no periodo, resultado do crescimento mais acelerado de vendas em lojas préprias dos nossos clientes,
bem como da aceleragdo da captura de sinergias entre as empresas adquiridas com a nossa solu¢do de
pagamentos.
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A sinergia mais relevante que conseguimos capturar apds as aquisicoes esta na integracao da nossa solucao
de pagamentos com as empresas adquiridas. Esse TPV exclusivamente capturado via sinergias segue
apresentando crescimento relevante, conforme grafico abaixo:

TPV de Sinergias
(R$ milhdes)
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Em porcentagem do TPV, essas sinergias continuam apresentando crescimento, conforme grafico abaixo:

TPV de Sinergias
(% sobre TPV)
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Desconsiderando o TPV das sinergias, o crescimento do TPV foi 14,7% no 2T23 vs 2722, um crescimento
similar ao crescimento do GMV de lojas préprias dos nossos clientes.

Ja no nosso ERP, observamos um crescimento de 36,4% no GMV das Notas Fiscais (online e offline) no 2723,
atingindo R$ 34,4 bilhées no trimestre.

O numero de Etiquetas emitidas pela nossa operacdo de logistica apresentou crescimento de 4,7% no 2723
quando comparado com o mesmo periodo no anterior. Como essa operacao possui atuacao preponderante,
ainda que em reducdo, junto a clientes fora do ecossistema Locaweb, o seu crescimento esta mais
relacionado ao mercado de e-commerce como um todo. Com relacdo a receita liquida da operagdo de
logistica, notamos um crescimento de 17,6% no 2723, resultado da estratégia de pricing da Companhia.

/1 Provisao Earnout

Semestralmente, as provisdes de earnouts, na conta de passivo “Obrigacdo com Aquisi¢cdes de
Investimentos”, sdo ajustadas com base nas melhores estimativas de performance das Companhias
adquiridas.
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Em virtude da melhor performance das empresas adquiridas em relagdo ao Plano de Negocios inicialmente
registrado contabilmente, especialmente a Bling cujo desempenho esta substancialmente acima do plano
original de aquisicdo, a Companhia realizou um provisionamento incremental para o pagamento dos
respectivos Earnout. O valor registrado no passivo, que totaliza R$ 626,2 milhdes representa o valor presente
das estimativas feitas nessa revisdo semestral.

Essas variacdes de provisdes, como nao refletem um resultado operacional da Companhia, sdo
contabilizadas nas Despesas Financeiras e serdo incluidas no Lucro Liquido Ajustado, conforme sera
apresentado no presente relatério.
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/I Resumo dos Indicadores

/1 Consolidado

(R$ milhoes)

Locaneacoupany | | v | | o oo
Receita Operacional Liquida 3139 282,5 11,1% 616,7 5313 16,1%
Lucro Bruto 144,9 1314 10.3% 288,5 240,2 20,1%
Margem Bruta (%) 46,2% 46,5% -0.3 p.p. 46,8% 45,2% 1.6 p.p.
EBITDA 48,6 45,8 6,2% 98,8 752 31,4%
Margem EBITDA (%) 15,5% 16,2% -0,7 p.p. 16,0% 14,2% 1.9 p.p.
EBITDA Ajustado " 53,8 404 33,2% 105,5 733 43,9%
Margem EBITDA Ajustada (%) 17.2% 14,3% 28 p.p. 17,1% 13,8% 3,3 p.p.
Lucro Liquido (38,8) 13,3 -392,9% (31,6) 178 277,7%
Lucro Liquido Ajustado 2 333 38,7 -13,9% 66,7 68,4 -2,5%
Margem Lucro Liquido Ajustado (%) 10,6% 13,7% -3,1p.p. 10,8% 12,9% -2,1p.p.
Geracdo de Caixa ® 28,0 154 81,3% 54,7 25,2 117,1%
Converséo de Caixa (%) 3 51,9% 38,1% 13,8 p.p. 51,9% 34,4% 17,5 p.p.
Divida Liquida (Caixa) (1.059,9) (1.429,8) -25,9% (1.059,9) (1.429,8) -25,9%

' O EBITDA Ajustado refere-se ao lucro (prejuizo) liquido ajustado pelo resultado financeiro, pelo imposto de renda e contribuicdo social sobre o lucro, pelos custos e
despesas de depreciacdo e amortizagdo, despesas com plano de opgdo de compra de agdes; e despesas extraordinérias relacionadas ao IPO e Follow-on. A Margem
EBITDA é calculada pela divisdo do EBITDA pela Receita Operacional Liquida. A Margem EBIDTA Ajustada é calculada pela divisdo do EBITDA Ajustado pela Receita
Operacional Liquida.

2 0 Lucro Liquido Ajustado é calculado a partir do Lucro (prejuizo) liquido, excluindo: (i) despesas de plano de opcio de compra de acdes; (ii) despesas de amortizacdo
de intangiveis decorrentes das aquisi¢des de empresas; (iii) ajustes relacionados ao CPC 06 (refere-se a soma das despesas financeiras com juros devido a atualizagéo do
passivo de arrendamento e da despesa de depreciagdo do ativo de direito de uso menos os pagamentos do passivo de arrendamento realizados); (iv) marcacdo a mercado
de instrumentos financeiros derivativos; (v) IR e CS diferidos; (vi) despesas extraordinarias relacionadas ao IPO e ao Follow-on; e (vii) Ajuste a Valor Justo relacionado ao
Earnout das aquisigoes.

3 Geragdo de Caixa é medido pelo "EBITDA Ajustado — Capex” e Conversdo de Caixa é composto pela divisdo do "EBITDA Ajustado — Capex” pelo “EBITDA Ajustado”.
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/] Commerce

(R$ milhoes)

commerce | 7 | mm | emm ] ew | o | ean
GMV do Ecossistema 13.769,7 12.133,8 13,5% 27.032,0 23.162,1 16,7%
GMV de Plataforma 2.602,7 25711 1.2% 5.388,4 5.024,6 72%
GMYV de Notas Fiscais ERP (R$ bi) 34,4 25,2 36,4% 63,1 46,8 34,9%
TPV 1.545,6 1.145,3 34,9% 3.036,2 2.145,6 41,5%
Assinantes de Plataforma (mil) 174,8 143,4 21,9% 174,8 143,4 21,9%
Etiquetas emitidas - logistica (milhares) 5.300 5.063 47% 10.376 9.864 52%
Receita Bruta, Lig. Abatimentos 228,6 188,4 21,3% 4476 3484 28,5%
Receita Operacional Liquida (ROL) 209,0 173,6 20,4% 409,1 317,8 28,7%

ROL de Assinaturas de Plataforma 91,2 72,3 26,2% 179,5 1354 32,6%

ROL de Ecossistema 17,7 1013 16,3% 2294 182,4 25,8%
Lucro Bruto 108,4 95,3 13.7% 215,5 1683 28,0%
Margem Bruta (%) 51,8% 54,9% -3,1p.p. 52,7% 53,0% -0,3 p.p.
EBITDA 257 21,6 19,0% 54,9 35,6 54,2%
Margem EBITDA (%) 12,3% 12,5% -0,1 p.p. 13,4% 11.2% 22 p.p.
EBITDA Ajustado 26,9 22,6 18,8% 56,5 371 52,5%
Margem EBITDA Ajustada (%) 12,9% 13,0% -0,2 p.p. 13,8% 11,7% 2,2 p.p.

/] BeOnline / SaaS

(R$ milhodes)

Beonine/Saas | e | | || e |
Clientes EoP - BeOnline / SaaS 4019 3983 0,9% 401,9 398,3 0,9%
Receita Bruta, Lig. Abatimentos 1144 1183 -3.3% 226,5 2332 -2,9%
Receita Operacional Liquida 1049 1089 -3.7% 207,6 2135 -2,7%
Lucro Bruto 36,6 36,0 1,4% 73,0 71,9 1,5%
Margem Bruta (%) 34,9% 33,1% 1.8 p.p. 352% 33,7% 1.5 p.p.
EBITDA 22,9 24,1 -5.2% 439 39,6 10,9%
Margem EBITDA (%) 21,8% 22.2% -04 p.p. 21.2% 18,6% 2,6 p.p.
EBITDA Ajustado 26,9 17,8 51,6% 49,0 36,2 352%
Margem EBITDA Ajustada (%) 25,7% 16,3% 94 p.p. 23,6% 17,0% 6,6 p.p.

' O conceito de EBITDA Ajustado esta descrito na tabela dos resultados consolidados
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/] Desempenho Financeiro

/] Receita Operacional Liquida

(R$ milhdes)

LOCAWEB COMPANY 2t2s | 2tz | wsom2z mmm
Commerce 209,0 173,6 204% 409,1 317,8 28,7%
Participacé@o do segmento sobre o consolidado 66,6% 61,5% 51p.p. 66,3% 59,8% 6,5 p.p.
BeOnline / SaaS 104,9 108,9 -3,7% 207,6 2135 -2,7%
Participacd@o do segmento sobre o consolidado 33,4% 385% -5,1p.p. 33,7% 40,2% -6,5 p.p.
Receita Operacional Liquida - Consolidado 3139 2825 11,1% 616,7 531,3 16,1%

A Receita Liquida da Locaweb totalizou R$ 313,9 milhdes no 2T23, um aumento de 11,1% em relacdo ao
2T22. Nos 6M23, o crescimento foi de 16,1% atingindo R$ 616,7 milhdes.

No segmento de Commerce, a Receita Operacional Liquida no 2T23 apresentou crescimento de 20,4%,
passando de R$ 173,6 milhdes no 2T22 para R$ 209,0 milhdes no 2T23. A participagdo do segmento de
Commerce passou de 61,5% no 2T22 para 66,6% no 2T23.

O crescimento apresentado é resultado do aumento das duas fontes de receita do segmento de Commerce,
a Receita de Assinatura de Plataforma, que cresceu 26,2% no 2723 e a Receita de Ecossistema, que
apresentou crescimento de 16,3% no trimestre em comparacdo com o 2T22, resultado do cenario
macroecondmico para varejo mais desafiador, conforme apresentado na mensagem da Administracéo.

Se considerarmos as cinco maiores empresas adquiridas, que juntas representam cerca de 85% do total da
receita liquida das aquisi¢des, o crescimento no 2723 foi de 21,5%.

Ja no segmento de BeOnline / Saa$S, continuamos, assim como mencionamos no 3722, com a mudancga na
estratégia comercial da operagdo corporativa com a descontinuidade de alguns produtos e servicos,
objetivando uma melhor rentabilidade versus crescimento da opera¢do, o que impactou o crescimento da
Receita Liquida do segmento neste trimestre.
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/] Custos e Despesas Operacionais

(R$ milhdes)
Locnwescowpan | | | o | o | ow | oo
Custo dos servicos prestados 169,0 1511 11,8% 328,2 291,0 12,8%
% Receita Operacional Liquida 53,8% 53,5% 03 p.p. 53,2% 54,8% -1,6 p.p.
Despesas com vendas 69,2 63,3 9,4% 1338 119,9 11,6%
% Receita Operacional Liquida 22,0% 22,4% -0,3 p.p. 21,7% 22,6% -09 p.p.
Despesas Gerais e Administrativas 64,7 56,2 15.0% 122,6 103,8 18,1%
% Receita Operacional Liquida 20,6% 19,9% 0,7 p.p. 19,9% 19,5% 0,3 p.p.
Outras Despesas (Receitas) Operacionais (84) 9.2) -8,7% (8,6) (9,6) -9,8%
% Receita Operacional Liquida -2,7% -3,3% 0,6 p.p. -1,4% -1,8% 04 p.p.
Custos e Despesas Operacionais Totais 294,4 261,4 12,6% 576,0 505,2 14,0%
% Receita Operacional Liquida 93,8% 92,5% 1,3 p.p. 93,4% 95,1% -1,7 p.p.

Os custos e despesas operacionais totais da Locaweb apresentaram crescimento de 12,6% no 2723 quando
comparado ao mesmo periodo no ano anterior. Nos primeiros seis meses do ano, o crescimento foi de 14%.

Custo dos servigos prestados

O custo dos servigos prestados no 2T23 foi de R$ 169,0 milhdes, um aumento de 11,8% na comparacao
entre os dois periodos, o que representou 53,8% da receita liquida no 2T23 e 53,5% no 2T22, muito em linha
na comparacao entre os dois periodos.

Despesas com vendas

As despesas com vendas, que compreendem as equipes de marketing e vendas, bem como os servicos
contratados dessas mesmas naturezas, no 2723 foram de R$ 69,2 milhdes apresentando um incremento de
9,4% quando comparado ao 2T22.

A tabela abaixo apresenta a representatividade das despesas com vendas sobre a receita dos segmentos e
consolidada:

FAVER'S FAVERS
LOCAWEB COMPANY

Commerce
Despesas com vendas 51,7 48,5 439 6,5% 17,8%
% ROL 24,7% 24,3% 25,3% 05pp -05p.p
BeOnline / SaaS
Despesas com vendas 17,5 16,1 19,4 8,9% -9,6%
% ROL 16,7% 15,7% 17,8% 1,0 p.p -1,1pp
Consolidado
Despesas com vendas 69,2 64,6 63,3 71% 9,4%
% ROL 22,0% 21,3% 22,4% 0,7 pp -03 p.p

A queda nas despesas com vendas apresentada no segmento de BeOnline / SaaS estad diretamente
relacionada a estratégia mencionada no presente relatério com relagao a clientes corporativos.
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Vale frisar que tais gastos consolidam, também, os gastos das empresas adquiridas, que possuem uma
estrutura / processo de aquisicao de clientes ainda distintas das praticadas na Companhia.

Despesas Gerais e Administrativas

As despesas gerais e administrativas, que compreendem as equipes das areas administrativas como financas,
RH, contabilidade e fiscal, despesas e servicos terceirizados correlatos a essas areas, bem como depreciacao
e amortizagdo de ativos do IFRS 16 e de PPA, no 2T23 foi de R$ 64,7 milhdes e de R$ 56,2 milhdes em igual
periodo de 2022, o que representou um aumento de 15,0%, impacto diretamente relacionado ao aumento
das despesas referentes aos Planos de Opc¢bes de Ac¢des e Plano de Acdes Restritas, que cresceram 88,1%
no 2T23 na comparagao com o 2T22.

/! Lucro Bruto

(R$ milhdes)

LOCAWEB COMPANY 2123 2122 | vs2t22 mmm
Commerce 108,4 953 13,7% 215,5 168,3 28,0%
Margem (%) 51,8% 54,9% -3,1pp. 52,7% 53,0% 03 pp.
BeOnline / Saas 36,6 36,0 1,4% 73,0 71,9 1,5%
Margem (%) 34,9% 33,1% 1,8 p.p. 352% 33,7% 1,5 p.p.
Lucro Bruto 144,9 131,4 10.3% 288,5 240,2 20,1%
Margem (%) 46,2% 46,5% 03 pp. 46,8% 45,2% 1,6 pp.

O Lucro Bruto consolidado apresentou aumento de 10,3% no 2T23 quando comparado ao 2722, atingindo
R$ 144,9 milhdes. No 6M23, o crescimento do Lucro Bruto foi de 20,1%, atingindo R$ 288,5 milhdes.

/] EBITDA e EBITDA Ajustado

(R$ milhdes)
e R R N T R
Lucro (Prejuizo) Liquido (38,8) 13,3 -392,9% (31,6) 17,8 277,7%
(+) Resultado Financeiro Liquido 741 (2,5) 3020,2% 80,3 (13,8) -681,8%
(+) Imposto de Renda e Contribuicdo Social (15,8) 104 -252,0% (8,0) 22,1 -136,0%
(+) Depreciacdo e Amortizacdo 29,1 24,6 18,2% 58,1 491 18,3%
EBITDA 48,6 45,8 6,2% 98,8 75,2 31,4%
(+) Plano de opgao de compra de ag¢des e Plano de A¢des Restritas 4,7 2,5 88,1% 6,2 49 28,5%
(+) Despesas de fusdes e aquisi¢des 0,5 09 -48,4% 0,5 2,1 -76,5%
(+) Ajustes Relacionados a Earnout 0,0 9.4) -100,0% 0,0 9.4) -100,0%
(+) Outros Ajustes 0,0 0,6 -100,0% 0,0 0,6 -100,0%
EBITDA Ajustado 53,8 40,4 33,2% 105,5 73.3 43,9%
Margem EBITDA Ajustada (%) 17,2% 14,3% 28p.p. 17,1% 13,8% 33 p.p.

Decorrente dos nUmeros apresentados anteriormente, o EBITDA Ajustado da Locaweb no 2T23 foi de R$
53,8 milhdes, montante 33,2% superior em relacdo ao 2T22, com a Margem EBITDA Ajustada apresentando

expansdo de 2,8 p.p. no mesmo periodo.
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/1 Resultado Financeiro

(R$ milhdes)
Receita Financeira 40,9 47,9 -14,6% 839 90,3 -71%
Despesas Financeiras (115,0) (45,3) 153,8% (164,2) (76,5) 114,6%
Resultado Financeiro Liquido (74,1) 2,5 -3020,2% (80,3) 13,8 -681,8%

O resultado financeiro liquido no 2T23 foi uma despesa de R$ 74,1 milhdes. Nas despesas financeiras,
gostariamos de destacar os pontos abaixo:

(i) Remensuracao do valor justo dos Earnouts (conforme explicado no inicio do relatério), que
totalizam R$ 94,8 milhdes;

(i) A despesa de R$ 11,6 milhdes decorrente da antecipacdo de recebiveis na operacdo de
pagamentos, modalidade escolhida pela Companhia para o financiamento do capital de giro
necessario nas operagoes de pagamentos. Vale destacar que o referido valor vem apresentando
queda nos ultimos trimestre e em percentual do TPV, a despesa financeira passou de 1,22% no
3722 para 0,95% no 4722, 0,85% no 1723 e agora no 2T23 estd em 0,75%, conforme apresentado
no grafico abaixo:

Despesa Financeira com recebiveis em % do TPV

1,22%
0,99% 0,95%
4 o
I I I IOISM B
2722 3T22 4722 1T23 2723

/] Lucro Liquido e Lucro Liquido Ajustado

(R$ milhdes)

| LocawescoMPANY | e | | | e | e | o
Lucro Liquido (38,8) 13,3 -392,9% (31,6) 17,8 277,7%
(+) Plano de opgdo de compra de agdes e Plano de A¢bes Restritas 4,7 2,5 88,1% 6,2 49 28,5%

(+) Amortizagdo de intangiveis PPA 10,0 9,0 12,0% 20,0 19,0 5,5%

(+) Ajuste de Earnout de Aquisi¢des 94,8 16,1 487,8% 124,5 35,8 248,0%
(+) Imposto de Renda e Contribuicdo Social Diferido (37,7) (2,6) 1343,3% (53,1 (9,6) 451,2%
(+) Ajuste relacionado ao CPC 06 0,3 0,3 -3,8% 0,7 0,5 19,8%
Lucro Liquido Ajustado 333 38,7 -13,9% 66,7 68,4 -2,5%
Margem Lucro Liquido Ajustado (%) 10,6% 13,7% -3,1pp. 10,8% 12,9% -2,1pp.
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Com base nos niUmeros apresentados anteriormente, o Lucro Liquido Ajustado da Locaweb no 1723 foi de
R$ 33,3 milhdes. No 6M23, o Lucro Liquido Ajustado foi de R$ 66,7 milhdes.

/1 Endividamento / Posicdo de caixa

(R$ milhdes)

(+) Empréstimos e financiamentos 11,2 104

(-) Saldo de Derivativos (Swap cambial) ' 0,0 0,0 0,0 0,0 2.7) (1,8)
Divida Bruta Bancaria 0,1 0,2 0.4 0,5 8,5 8,6

(-) Caixa e Equivalente de Caixa 2 (1.060,1) (1.426,2) (1.448,2) (1.420,9) (1.438,3) (1.546,4)
Divida (Caixa) Liquida (ex passivo de arrendamento) (1.059,9) (1.425,9) (1.447,8) (1.420,4) (1.429,8) (1.537,8)

(+) Passivo de arrendamento 3 73,2 75,3 76,9 79,3 81,9 74,7
Divida (Caixa) Liquida (986,7) (1.350,6)  (1.370,9)  (1.341,2)  (1.347.9)  (1.463,1)

(-) Earnouts 626,2 850,6 8554 841,8 811,8 922,8
Divida (Caixa) Liquida de Earnouts (360,6) (500,1) (515,5) (499,4) (536,0) (540,3)

" Saldo de Instrumentos Financeiros Derivativos no Balanco Patrimonial
2 Considera o caixa restrito do curto e longo prazo decorrentes de garantias oferecidas em captagées financeiras
3 Passivo de arrendamento mercantil refere-se & adogdo do CPC 06(R2)/IFRS 16 a partir de 1° de janeiro de 2019

Com os recursos obtidos em fevereiro de 2021 na oferta subsequente de agdes (Follow-on), e as saidas
decorrentes do pagamento de parte do preco das aquisicdes de empresas ao longo de 2021, 2022 e 2023
a Companhia apresentou um saldo liquido de caixa de R$ 1.059,9 milhdes no 2T23. Excluindo os efeitos da
adocao do IFRS 16, o saldo liquido de caixa é de R$ 986,7 milhdes.

Destaca-se ainda os potenciais earnouts a pagar decorrentes das aquisi¢oes, que totalizam R$ 626,2 milhdes.

/! Fluxo de Caixa

(R$ milhdes)
| LocAwEBCOMPANY | | e e | e | e | e
Resultado antes do IR e CS (54,7) 23,7 -330,9% (39,6) 39,9 -199,1%
Itens que ndo afetam caixa 130,2 441 195,3% 193,1 92,1 109,6%
Variacdo no Capital de Giro (49,0) 9,1 -439,0% (81,2) (72,6) -11,9%
Caixa Liquido das Atividades Operacionais (A) 26,6 58,7 -54,7% 72,4 59,5 21,6%
Capex - Imobilizado (6,0) (11,9 -49,5% (16,3) (21,7) -24,6%
Capex - Desenvolvimento (19,9) (13,1) 51,5% (34,5) (26,4) 30,3%
Fluxo de Caixa Livre - Apés Capex 0,7 33,7 -98,0% 21,5 114 89,4%
Aquisi¢do (319,2) (139,2) 129,2% (353,7) (140,3) 152,1%
Outros Investimentos 0,0 1,7 -100,1% (3,8) 1,7 -322,6%
Caixa Liquido das Atividades de Investimentos (B) (345,1) (162,6) 112,3% (408,3) (186,8) 118,6%
Integralizagdo de Capital 3,5 3,9 -12,0% 3,5 39 -12,0%
Empréstimos e financiamentos 0,1) (0,5) -75.2% (31,1) (12,6) 147,9%
Arrendamentos Mercantis (4,6) 44 3,7% 9,0) (8,5) 5,5%
Dividendos e juros sobre capital proprio pagos (30,8) 0,0 n/a 0,0 0,0 n/a
Outros (15,8) 1,7 821,2% (15.8) 1.7 8212%
Caixa Liquido das Atividades de Financiamento (C) (47,8) (2,6) 1707,1% (52,4) (18,8) 178,1%
Aumento (reducao) liquido no caixa e equivalentes de caixa (A + B + C) (366,3) (106,5) 243,9% (388,4) (146,1) 165,8%
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O caixa liquido proveniente das atividades operacionais totalizou R$ 26,6 milhdes no 2723 vs R$ 58,7 milhdes
no 2T22. Essa redugdo do caixa liquido das atividades operacionais esta relacionada ao capital de giro da
Companhia, que vem sendo otimizado trimestre a trimestre, refletindo em um menor custo de antecipacdo
de recebiveis no resultado financeiro (explicado no presente relatério).

A saida de caixa "Aquisicdo” de R$ 319,2 milhdes no 2T23 refere-se ao pagamento de parte de earnouts de
empresas adquiridas apds o IPO, principalmente Bling, Melhor Envio e Squid.

Il Geragdo de Caixa (EBITDA Ajustado - Capex)

(R$ milhdes)
EBITDA Ajustado 53,8 33.2% 105,5 733 43,9%
Capex 259 25,0 3,6% 50,8 481 5.6%
Geracdo de Caixa (R$ min) 28,0 15,4 81,3% 54,7 25,2 117,1%
Converséo de Caixa (%) 51,9% 38,1% 14 p.p. 51,9% 34,4% 17 p.p.
Capex sobre Receita Liquida 82% 8,8% -1 p.p. 82% 9,1% -1 p.p.

A geracao de caixa da Companhia, medida pelo EBITDA Ajustado menos o Capex, cresceu 81,3% no 2T23.
O Capex total apresentou crescimento de 3,6% vs 2T22 e estd em linha com o 1T23.

Destaca-se ainda a diluicdo do Capex, que tem crescido em ritmo inferior ao crescimento da Receita Liquida.
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/1 ANEXO I - DRE

DEMONS.TRﬂA(;OES DO RESULTADO - CONSOLIDADO 2722 27123
(em R$ milhdes)

RECEITA OPERACIONAL LiQUIDA 282,5 313,9 531,3 616,7
Custo dos servicos prestados (151,1) (169,0) (291,0) (328,2)
LUCRO BRUTO 1314 144,9 240,2 288,5
RECEITAS (DESPESAS) OPERACIONAIS (110,3) (125,4) (214,1) (247,8)
Com vendas (63,3) (69,2) (119,9) (133,8)
Gerais e administrativas (56,2) (64,7) (103,8) (122,6)
Outras receitas (despesas) operacionais, liquidas 9.2 84 9,6 8,6
LUCRO ANTES DO RESLJLTADO FINANCEIRO, IMPOSTO DE 211 19,5 261 407
RENDA E CONTRIBUICAO SOCIAL
RESULTADO FINANCEIRO 2,5 (74,1) 13,8 (80,3)
Receitas financeiras 47,9 40,9 90,3 839
Despesas financeiras (45,3) (115,0) (76,5) (164,2)
LUCRO ANTES DO IMPOSTO DE RENDA E CONTRIBUICAO 237 (547) 39.9 (39.6)
SOCIAL
IMPOSTO DE RENDA E CONTRIBUICAO SOCIAL (10,4) 15,8 (22,1) 8,0
Correntes (13,0) (21,9 (31,8) (45,1)
Diferidos 2,6 37,7 9,6 53,1
LUCRO LiQUIDO DO PERIODO 13,3 (38,8) 17,8 (31,6)

* Despesa com Vendas considera, também, o valor de “perda por reducao ao valor recuperavel”,

aberto na DRE.
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/1 ANEXO Il - DRE BeOnline / SaaS

company

DEMONS.TR~A(;OES DO RESULTADO 2722 27123
(em R$ milhdes)

RECEITA OPERACIONAL BRUTA, LiQ. ABATIMENTOS 1183 1144 233,2 226,5
Impostos e Contr. s/ o Faturamento 94) (9,5) (19,8) (18,9)
RECEITA OPERACIONAL LiQUIDA 108,9 104,9 213,5 207,6
Custo dos servicos prestados (72,9) (68,3) (141,6) (134,6)
LUCRO BRUTO 36,0 36,6 71,9 73.0
RECEITAS (DESPESAS) OPERACIONAIS (30,6) (34,0) (69,0) (69,7)
Com vendas (19,4) (17,5) (37,9 (33,6)
Gerais e administrativas (20,6) (22,4) (40,6) (42,3)
Outras receitas (despesas) operacionais, liquidas 94 6,0 9,5 6,2
LUCRO ANTES DO RESULTADO FINANCEIRO, IMPOSTO DE 54 26 30 33
RENDA E CONTRIBUICI\O SOCIAL ' ' ' '
Despesas de depreciacdo e amortizagdo 18,7 20,3 36,7 40,7
EBITDA 241 22,9 39,6 43,9

* Despesa com Vendas considera, também, o valor de “perda por reducdo ao valor recuperavel”, que se encontra

aberto na DRE.
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/1 ANEXO Ill - DRE Commerce

DEMONSTR!-\COES DO RESULTADO 2722 27123
(em R$ milhdes)

RECEITA OPERACIONAL BRUTA, LiQ. ABATIMENTOS 1884 228,6 348,4 447,6
Impostos e Contr. s/ o Faturamento (14,8) (19,7) (30,6) (38,5)
RECEITA OPERACIONAL LiQUIDA 173,6 209,0 317,8 409,1
Custo dos servicos prestados (78,3) (100,6) (149,5) (193,6)
LUCRO BRUTO 95,3 108,4 168,3 215,5
RECEITAS (DESPESAS) OPERACIONAIS (79,7) (91,5) (145,2) (178,1)
Com vendas (43,9) (51,7) (82,0) (100,2)
Gerais e administrativas (35,6) (42,2) (63,2) (80,3)
Outras receitas (despesas) operacionais, liquidas 0,2) 24 0,0 2.5
LUCRO ANTES DO RESULTADO FINANCEIRO, IMPOSTO DE 15.7 16.9 232 374
RENDA E CONTRIBUIGAO SOCIAL ' ! ! !
Despesas de depreciacdo e amortizagcdao 6,0 8,9 12,4 17,5
EBITDA 21,6 25,7 35,6 54,9

* Despesa com Vendas considera, também, o valor de “perda por reducéo ao valor recuperavel”, que se encontra
aberto na DRE.
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/1 ANEXO IV - Balango Patrimonial Consolidado

4122 2723

ATIVO 31/12/2022 30/06/2023
Circulante

Caixa e equivalentes de caixa 14482 1.060,1
Aplicagdo financeira restrita - -
Contas a receber 6715 699,1
Impostos a recuperar 84 6,9
Imposto de renda e contribuicdo social a recuperar 32,0 28,8
Instrumentos financeiros derivativos - -
Outros ativos 294 36,7
Total do ativo circulante 2.189,5 1.831,6
Nao circulante

Titulos e valores mobiliarios 134 16,7
Aplicacdo financeira restrita

Depésitos judiciais 11 0,6
Outros ativos 6,5 8,1
Imposto de renda e contribuigdo social diferidos 66,4 1193
Investimentos - -
Imobilizado 96,5 933
Ativos de direito de uso 68,8 64,5
Intangivel 2.282,5 2.283,2
Total do ativo nao circulante 2.535,1 2.585,5
TOTAL DO ATIVO 4.724,6 44171
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/1 ANEXO IV - Balango Patrimonial Consolidado

4122 2723

PASSIVO E PATRIMONIO LiQUIDO 31/12/2022 30/06/2023
Circulante

Fornecedores 51,3 34,1
Empréstimos e financiamentos 04 0,1
Passivo de arrendamento 11,5 12,0
Pessoal, encargos e beneficios sociais 90,3 101,0
Imposto de renda e contribuicdo social a recolher 0,0 -
Outros tributos a recolher 11,3 133
Servigos a prestar 79,5 83,6
Recebimentos a repassar 5371 514,2
Juros sobre o capital préprio a pagar 7,2 0,0
Impostos parcelados 29 30
Instrumentos financeiros derivativos 23
Obrigagao com aquisigdo de investimentos 3119 4511
Outros passivos 51 253
Total do passivo circulante 1.108.6 1.240.1
Nao circulante

Empréstimos e financiamentos 0,0 00
Servicos a Prestar 2,6 3,7
Provisao para demandas judiciais 37 4,5
Obrigacdo com aquisi¢do de investimentos 543,5 1751
Passivo de arrendamento 65,3 61,1
Impostos parcelados 16,0 15,3
Imposto de renda e contribuigdo social diferidos 31 2,1
Outros passivos 41 15
Total do passivo nao circulante 638.4 263.3
PATRIMONIO LiQUIDO

Capital social 29342 29377
Acoes em Tesouraria (47,5) (63,2)
Reserva de capital 63,3 68,5
Reserva de lucros 27,5 39
Ajuste de avaliacdo patrimonial (1,5)
Lucro (prejuizo) do periodo - (31,6)
Total do patrimoénio liquido 2.977,6 2.913,8
TOTAL DO PASSIVO E PATRIMONIO LiQUIDO 4.724,6 44171
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/1 ANEXO V - DFC

Lucro antes do imposto de renda e contribuicao social
Ajustes nédo caixa
Variagoes nos ativos e passivos:

Caixa liquido proveniente das atividades operacionais

Fluxo de caixa das atividades de investimento
Aquisicdo de bens para o imobilizado
Contas a pagar por aquisigdo de participagdo societaria
Aplicagdo Financeira Restrita + Venda (compra de titulos e valores mobiliarios
Aquisicdo de controlada, liquida do caixa adquirido
Aquisicdo e desenvolvimento de ativo intangivel

Caixa liquido utilizado nas atividades de investimento

Caixa liquido gerado pelas (utilizado nas) atividades de financiamento

Aumento (reducao) liquido no caixa e equivalentes de caixa

Caixa e equivalentes de caixa no inicio do periodo

Caixa e equivalentes de caixa no fim do periodo

Aumento (reducao) liquido no caixa e equivalentes de caixa

20

23.665 (54.654) 39.917 (39.565)
44.113 130.246 92.143 193.001
(9.097) (49.029) (72.567) (81.175)
58.681 26.563 59.493 72.351

(11.862) (5.989) (21.678) (16.349)
(139.245) (319.194) (140312) (353.724)
1685 0] 1685 (3.750)
(13.129) (19.893) (26.446) (34471)

(162.551) (345.077) (186.751) (408.294)
(2.645) (47.793) (18.845) (52.414)

(106.515) (366.307) (146.103) (388.357)

1.544.811 1426.181 1.584.399 1448231

1438296 1.060.061 1438296 1.060.061

(106.515) (366.120) (146.103) (388.170)




