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Sao Paulo, 11 de maio de 2023: Locaweb Servicos de Internet S.A. (B3: LWSA3) informa aos seus acionistas
e demais participantes do mercado os resultados do 1723

Destaques

EBITDA Ajustado de R$ 51,7 milhdes no 1723, crescimento de 57,1% vs 1722, com 17,1% de
margem EBITDA, expansao de 3,8 p.p em comparagao com a margem EBITDA do 1722

Melhora da margem EBITDA das empresas adquiridas na comparagao com o 4722 (+1,6
p-p.) € na comparacao com o 1722 (+7,5 p.p.)

Margem Bruta atingindo 47,4% no 1723 com expansao de 3,7 p.p. vs 1722

Receita Liquida de R$ 302,8 milhdes no 1723, crescimento de 21,7% vs 1722
Commerce atingiu R$ 200,1 milhdes de Receita Liquida, crescimento de 38,8% vs 1722
Segmento de Commerce representa 66% da Receita Liquida do grupo (1723)

Receita Liquida das empresas adquiridas cresceu 43,2% no 1723 e operacao Organica de
Commerce cresceu 32,5% vs 1722

Queda de 11,8% nas despesas financeiras com antecipacao de recebiveis na comparagdo com
4722

Lucro Liquido de R$ 7,2 milhées no 1723, crescimento de 59,7% vs 1T22. Lucro Liquido
Ajustado de R$ 33,4 milhoes

Base de assinantes de plataforma cresceu 27,4%, passando de 134,7 mil assinantes no 1722
para 171,5 mil no 1723

Avanco na estratégia comercial da Wake e crescimento de booking (MRR vendido) de 482% no
1T23 vs 1722, pavimentando o caminho de crescimento para os proximos trimestres

Teleconferéncia de Resultados
(traducao simultanea)
12/05/2023 as 10h (horario de Brasilia)
Link: https://mzgroup.zoom.us/webinar/register/WN_i3ZmwGezQfe4AnlJhE2hvA#/registration
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/] Comentarios da Administracdo

O 1723 foi um trimestre de grandes entregas para a Locaweb, tanto em resultados quanto em tendéncias
construidas para o ano de 2023. Atingimos nossos objetivos em crescimento de receita liquida e superamos
0 nosso or¢amento com relagdo a EBITDA, fruto da alavancagem operacional da operagdo de Commerce,
que apresentou crescimento de 39% no 1723 vs 1T22, integracao das operacdes e gestdo acurada de custos,
dando sequéncia ao trabalho ja iniciado no 4T22.

Continuamos apresentando crescimento das operagdes de e-commerce acima do crescimento do segmento
no Brasil, por meio da evolugdo constante dos nossos produtos, aumento do mercado enderecavel com a
Wake, que teve um excelente desempenho no trimestre, e forte investimento em cross-selling, que € um
dos principais KPIs da administragdo no ano de 2023.

O GMYV de lojas proprias dos nossos clientes, pelo sexto trimestre consecutivo, cresceu em ritmo mais
acelerado que as vendas em marketplaces e nossa base de assinantes de plataforma manteve o bom ritmo
de crescimento que vinha apresentando nos trimestres anteriores.

O TPV da Vindi, segue crescendo em ritmo forte, resultado do crescimento das vendas em lojas préprias
dos nossos clientes, conforme mencionado acima, e da continua captura de sinergias dentro do grupo com
nossa operacao de pagamentos.

Com o foco em aumento da margem EBITDA e geracao de caixa, continuando os trabalhos iniciados em
2022, a margem EBITDA das empresas adquiridas passou de -11,9% no 4T21 (menor nivel de margem na
série histérica) para -1,2% no 1723, um ganho de 10,7 p.p., resultado da alavancagem operacional dessas
empresas, bem como da consolidacao de algumas das operacdes, tal qual foram apresentadas ao longo dos
trimestres.

Esse desempenho das empresas adquiridas contribuiu para que a Companhia atingisse 17,1% de margem
EBITDA no 1T23, representando um ganho de 1,0 p.p. na comparagdo com o trimestre imediatamente
anterior.

No segmento de BeOnline / SaaS, continuamos, assim como mencionamos no 3722, com a mudanca na
estratégia comercial da operacdo corporativa com a descontinuidade de alguns produtos e servicos,
objetivando uma melhor rentabilidade versus crescimento da operagdo, o que impactou o crescimento da
Receita Liquida do segmento neste trimestre e contribuiu para o crescimento de margem no segmento,
conforme pode ser observado no gréafico abaixo.
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O efeito “order to sales” de aproximadamente 5 meses na Wake, naturalmente traz um impacto na margem
Organica do segmento de Commerce nos dois primeiros trimestres de 2023, ainda que este efeito tenha
sido praticamente anulado neste primeiro trimestre com um eficiente controle de custos em outras linhas
da operacao, atingindo assim margens acima da média dos Gltimos trimestres. E importante destacar que,
isolando a operacao corporativa do segmento de Commerce Organico, ndo houve qualquer impacto na
Margem EBITDA Ajustada, que continua muito proxima a 35%, nivel que a Companhia entende como basal
para essa operagao.

Wake

Langamos uma nova marca para plataforma de e-commerce no segmento Enterprise, a Wake, consolidando
algumas das nossas operacdes (All In, Social Miner, Sintese, Samurai, Ideris, Squid e Tray Corp) em apenas
uma. Estamos expandindo nossa atuacao para clientes Enterprise e, consequentemente, aumentando o
mercado enderecavel das nossas solucdes, que ja sdo suficientemente robustas e ja conta com mais de 700
clientes em plena operagao.

Toda a estratégia de receita e adicdo de clientes da Wake vem acompanhada de uma sélida execucao de
produtos. Estruturamos a Wake em trés grandes pilares.

Wake Commerce: Solucao 100% voltada ao varejo, integravel, agndstica e personalizavel, que propicia ao
cliente o melhor “"time to revenue” do segmento. Com sinergia entre os produtos, todas as respostas
necessarias para a jornada digital dos clientes estao disponiveis no mesmo lugar: plataforma de e-commerce
headless, hub, seller center e OMS. No 1723 também foram entregues fortes avancos relacionados a
omnicanalidade.

Wake Experience: Solucdo desenvolvida para captar, medir e entender o comportamento do consumidor,
além de produzir insights acionaveis. Na pratica, € a solucao para transformar dados em uma experiéncia
completa em todas as etapas da jornada de compra.

Em 2023, seguimos nas entregas que fortalecem o produto como uma CDP (Customer Data Platform) e,
acompanhado de uma nova estratégia de precificagdo, essa vertical apresentou 6timo desempenho no
trimestre.
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Squid by Wake: Solucao desenhada para a construgdo de conexdes reais, que impactam audiéncias por meio
da maior plataforma de tecnologia do Brasil que conecta influenciadores as marcas, totalmente conectada
ao ecossistema da Wake. Com uso dos dados coletados, é possivel ir além do tradicional marketing de
influéncia.

A Wake apresentou uma Otima performance no primeiro trimestre de 2023, mesmo antes do seu
langamento oficial. Entregamos um crescimento em booking (total MRR vendido) de 482% na comparacao
com o mesmo periodo do ano anterior, pavimentando o caminho para um robusto crescimento nos
proximos trimestres, uma vez que o “sales to revenue cycle” para esse segmento é de aproximadamente
5 meses.

Em linha com o restante da Wake, a Squid também apresentou um étimo crescimento de receita (+50%

versus 1T22), apresentando um més de marco bem aquecido na comparagdo com os outros dois meses do
trimestre.

/] Desempenho Operacional

Encerramos o 1723 com uma base de 171,5 mil assinantes pagantes de e-commerce, um crescimento de
27,4% no 1T23 vs 1T22.
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E considerando a mesma base proforma a partir do 1720, notamos uma manutencdo na adicao de novos
assinantes de e-commerce no trimestre quando comparado aos trimestres anteriores.

O grafico abaixo, em base 100 no 1720, apresenta a evolucdo da adi¢do de clientes por trimestre:
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O GMV de Plataforma de E-commerce, principalmente pela aceleracdo da venda em lojas proprias dos
nossos clientes, apresentou crescimento de 13,5% no 1723, atingindo R$ 2,8 bilhdes no periodo.

E importante destacar que no 1723, assim como o observado em todos os trimestres de 2022 e no 4721, o
crescimento das vendas em lojas proprias dos nossos clientes foi superior (+17,3% vs 1T22) ao crescimento
das vendas feitas em marketplaces na comparagdo com igual periodo de 2022.

O maior crescimento das vendas em lojas préprias deve-se ao ecossistema Locaweb, que propicia ao lojista
a realizacao de esforcos em outras midias por conta propria utilizando as ferramentas disponiveis no painel
de controle (exemplo: integragdo com o Google PMax, e-mail marketing, integragdo com redes sociais como
WhatsApp, Instagram e Facebook), tudo isso apoiado pelo nosso ecossistema de e-learning, que tem como
objetivo dar maior poder sobre os esforcos de marketing para o lojista.

E importante destacar que no final do 1723, langamos uma integracdo nativa com a Shopee, aumentando,
assim os canais de vendas dos nossos clientes.

Considerando todo o GMV transitado pelo ecossistema da Locaweb, ou seja, o GMV de Plataforma
(apresentado acima) e o GMV transacionado em marketplaces pelas nossas opera¢des de ERP e integradores
de marketplace, atingimos o volume de R$ 13,3 bilhdes no 1723, volume 20,3% superior ao 1722.

O TPV da operacdo de pagamentos apresentou crescimento de 49,0% no 1723 vs 1T22, atingindo R$ 1,5 bi
no periodo, resultado do crescimento mais acelerado de vendas em lojas préprias dos nossos clientes, bem
como da aceleracao da captura de sinergias entre as empresas adquiridas com a nossa solucao de
pagamentos.

Uma sinergia rapida que conseguimos capturar apds as aquisi¢cdes esta na integracao da nossa solucao de
pagamentos com as empresas adquiridas. Esse TPV exclusivamente capturado via sinergias segue
apresentando crescimento relevante, conforme grafico abaixo:

TPV de Sinergias
(R$ milhées)
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Em porcentagem do TPV, essas sinergias continuam apresentando crescimento, conforme grafico abaixo:
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Desconsiderando o TPV das sinergias, o crescimento do TPV foi 27,1% no 1723 vs 1722, um crescimento
superior ao crescimento do GMV, indicando assim maior penetracao da operacao de pagamentos na base
das plataformas.

Ja no nosso ERP, observamos um crescimento de 33,0% no GMV das Notas Fiscais (online e offline) no 1723,
atingindo R$ 28,7 bilhdes no trimestre.

O numero de Etiquetas emitidas pela nossa operacdo de logistica apresentou crescimento de 5,7% no 1723
quando comparado com o mesmo periodo no anterior. Como essa operagao possui forte atuagdo junto a
clientes fora do ecossistema Locaweb, o seu crescimento esta mais relacionado ao mercado de e-commerce
como um todo. E importante destacar que, por conta de uma revisdo / atualizacdo nos precos praticados
na plataforma, notamos um crescimento de cerca de 26,9% na receita liquida por etiqueta emitida no 1723
comparado ao 1T22.

Regra dos 40 (“Rule of 40”)

Quando consideramos todas as nossas opera¢des consolidadas esse niUmero alcanca no 1723 39% (21,7%
de crescimento da Receita Liquida com 17,1% de margem EBITDA).

Na analise do segmento de Commerce, o niUmero atinge 54% (38,8% de crescimento da Receita Liquida
com 14,8% de margem EBITDA).
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/I Resumo dos Indicadores

/1 Consolidado
(R$ milhdes)

LOCAWEB COMPANY 1723 1T22 vs 1722

Receita Operacional Liquida 302,8 248,8 21,7%
Lucro Bruto 143,6 108,9 31,9%
Margem Bruta (%) 47,4% 43,8% 37 p.p.
EBITDA 50,2 29,5 70,4%
Margem EBITDA (%) 16,6% 11,8% 4,7 p.p.
EBITDA Ajustado ' 51,7 329 57,1%
Margem EBITDA Ajustada (%) 17,1% 13,2% 38 p.p.
Lucro Liquido 7,2 4,5 59,7%
Lucro Liquido Ajustado 2 33,4 29,7 12,2%
Margem Lucro Liquido Ajustado (%) 11,0% 11,9% -0,9 p.p.
Geracdo de Caixa ® 26,8 9,8 173,4%
Conversao de Caixa (%) 3 51,8% 29,7% 22,0 p.p.
Divida Liquida (Caixa) (1.425,9) (1.537,8) -73%

' O EBITDA Ajustado refere-se ao lucro (prejuizo) liquido ajustado pelo resultado financeiro, pelo imposto de renda e contribuicdo social sobre o lucro, pelos custos e
despesas de depreciacdo e amortizagdo, despesas com plano de opgdo de compra de agdes; e despesas extraordinarias relacionadas ao IPO e Follow-on. A Margem
EBITDA é calculada pela divisdo do EBITDA pela Receita Operacional Liquida. A Margem EBIDTA Ajustada é calculada pela divisdo do EBITDA Ajustado pela Receita
Operacional Liquida.

20 Lucro Liquido Ajustado é calculado a partir do Lucro (prejuizo) liquido, excluindo: (i) despesas de plano de opcéo de compra de a¢bes; (i) despesas de amortizacio
de intangiveis decorrentes das aquisi¢des de empresas; (iii) ajustes relacionados ao CPC 06 (refere-se a soma das despesas financeiras com juros devido a atualizagdo do
passivo de arrendamento e da despesa de depreciagdo do ativo de direito de uso menos os pagamentos do passivo de arrendamento realizados); (iv) marcacdo a mercado
de instrumentos financeiros derivativos; (v) IR e CS diferidos; (vi) despesas extraordinarias relacionadas ao IPO e ao Follow-on; e (vii) Ajuste a Valor Presente relacionado
ao Earnout das aquisi¢des.

3 Geragdo de Caixa é medido pelo "EBITDA Ajustado — Capex” e Conversdo de Caixa é composto pela divisdo do "EBITDA Ajustado — Capex” pelo “EBITDA Ajustado”.



company

Il Commerce

(R$ milhdes)

GMYV do Ecossistema 13.262,3 11.028,3 20,3%
GMYV de Plataforma 2.785,7 2453,5 13,5%
GMV de Notas Fiscais ERP (R$ bi) 28,7 21,5 33,0%
TPV 1.490,7 1.000,3 49,0%
Assinantes de Plataforma (mil) 171,5 134,7 27.4%
Etiquetas emitidas - logistica (milhares) 5.076 4.800 57%
Receita Bruta, Lig. Abatimentos 2189 160,0 36,8%
Receita Operacional Liquida (ROL) 200,1 144,2 38,8%

ROL de Assinaturas de Plataforma 88,3 63,0 40,0%

ROL de Ecossistema 111,7 81,1 37,6%
Lucro Bruto 107,1 73,0 46,8%
Margem Bruta (%) 53,5% 50,6% 29 p.p.
EBITDA 29,2 14,0 108,7%
Margem EBITDA (%) 14,6% 9,7% 4.9 p.p.
EBITDA Ajustado 29,7 14,5 105,2%
Margem EBITDA Ajustada (%) 14,8% 10,0% 4,8 p.p.

/1 BeOnline / SaaS

(R$ milhdes)

Clientes EoP - BeOnline / SaaS 398,6 397,6 0,2%

Receita Bruta, Lig. Abatimentos 112,1 114,9 -2,5%
Receita Operacional Liquida 102,7 104,6 -1,8%
Lucro Bruto 36,4 35,9 1,6%

Margem Bruta (%) 35,5% 34,3% 1.2 p.p.
EBITDA 21,1 15,5 35,9%
Margem EBITDA (%) 20,5% 14,8% 57 p.p.
EBITDA Ajustado ' 22,1 18,5 19,4%
Margem EBITDA Ajustada (%) 21,5% 17,7% 3.8 p.p.

' O conceito de EBITDA Ajustado esta descrito na tabela dos resultados consolidados
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/] Desempenho Financeiro

/] Receita Operacional Liquida

(R$ milhdes)

LOCAWEB COMPANY 1T23 1T22 vs 1T22
Commerce 200,1 144,2 38,8%
Participacéo do segmento sobre o consolidado 66,1% 58,0% 8,1 p.p.
BeOnline / SaaS 102,7 104,6 -1.8%
Participacéo do segmento sobre o consolidado 33,9% 42,0% -8,1 p.p.
Receita Operacional Liquida - Consolidado 302,8 248,8 21,7%

A Receita Liquida da Locaweb totalizou R$ 302,8 milhdes no 1723, um aumento de 21,7% em relacdo ao
1T22.

No segmento de Commerce, a Receita Operacional Liquida no 1T23 apresentou crescimento de 38,8%,
passando de R$ 144,2 milhGes no 1722 para R$ 200,1 milhGes no 1723. A participacdo do segmento de
Commerce passou de 58,0% no 1722 para 66,1% no 1T23.

O crescimento apresentado é resultado do aumento das duas fontes de receita do segmento de Commerce,
a Receita de Assinatura de Plataforma, que cresceu 40,0% no 1723 e a Receita de Ecossistema, que
apresentou crescimento de 37,6% no trimestre em comparagao com o 1T22.

Se considerarmos as cinco maiores empresas adquiridas, que juntas representam cerca de 85% do total da
receita liquida das aquisigoes, o crescimento no 1723 foi de 42,4%.

Ja no segmento de BeOnline / Saa$S, continuamos, assim como mencionamos no 3T22, com a mudanca na
estratégia comercial da operagdo corporativa com a descontinuidade de alguns produtos e servigos,
objetivando uma melhor rentabilidade versus crescimento da operagdo, o que impactou o crescimento da
Receita Liquida do segmento neste trimestre.

Ainda no segmento de BeOnline / Saa$S, encerramos o primeiro trimestre do ano com recuperagao relevante
de bookings (+24% vs 1T22), o que devera contribuir para o crescimento em receita recorrente nos préximos
trimestres.

Esse crescimento nos bookings no 1723 é resultado de um trabalho focado em melhoria da experiéncia do
cliente com os servicos oferecidos, principalmente na evolu¢cdo dos painéis de produto. Além dessa
evolugao, finalizamos o 1723 com NPS 30% melhor na comparagdo com o 1T22.
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/] Custos e Despesas Operacionais

(R$ milhdes)
Custo dos servicos prestados 159,3 139,9 13,8%
% Receita Operacional Liquida 52,6% 56,2% -3,7 p.p.
Despesas com vendas 64,6 56,6 14,1%
% Receita Operacional Liquida 21,3% 22,8% -14 p.p.
Despesas Gerais e Administrativas 57,9 47,6 21,8%
% Receita Operacional Liquida 19,1% 19,1% 0,0 p.p.
Outras Despesas (Receitas) Operacionais 0,2) 0,3) -40,4%
% Receita Operacional Liquida -0,1% -0,1% 0,1 p.p.
Custos e Despesas Operacionais Totais 281,6 243.,8 15,5%
% Receita Operacional Liquida 93,0% 98,0% -50 p.p.

Os custos e despesas operacionais totais da Locaweb apresentaram crescimento de 15,5% no 1723 quando
comparado ao mesmo periodo no ano anterior, representando uma queda de 5 p.p. sobre a receita liquida
dos respectivos periodos.

Custo dos servicos prestados

O custo dos servicos prestados no 1T23 foi de R$ 159,3 milhdes, um aumento de 13,8% na comparacdo
entre os dois periodos, o que representou 52,6% da receita liquida no 1T23 e 56,2% no 1722, contribuindo,
assim para a expansao da margem bruta consolidada da Companhia, resultado dos ganhos de sinergias
operacionais com a consolidacdo de algumas estruturas, além da alavancagem operacional das empresas
adquiridas, conforme ja mencionado no inicio do relatorio.

Despesas com vendas

As despesas com vendas, que compreendem as equipes de marketing e vendas, bem como os servicos
contratados dessas mesmas naturezas, no 1723 foram de R$ 64,6 milhdes apresentando um incremento de
14,1% quando comparado ao 1T22.

A tabela abaixo apresenta a representatividade das despesas com vendas sobre a receita dos segmentos e
consolidada:
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1T23 vs 1T23 vs
LOCAWES COMPANY

Commerce
Despesas com vendas 48,5 47,3 38,1 2,6% 27.2%
% ROL 24,3% 22,9% 26,5% 1.3 pp -22pp
BeOnline / SaaS
Despesas com vendas 16,1 19,2 18,5 -16,1% -13,1%
% ROL 15,7% 19,9% 17,7% -42 p.p -20p.p
Consolidado
Despesas com vendas 64,6 66,5 56,6 -2,8% 14,1%
% ROL 21,3% 22,0% 22,8% -06 p.p -14pp

A queda nas despesas com vendas apresentada no segmento de BeOnline / SaaS estad diretamente
relacionada a estratégia mencionada no presente relatério com relagao a clientes corporativos.

Vale frisar que tais gastos consolidam, também, os gastos das empresas adquiridas, que possuem uma
estrutura / processo de aquisicao de clientes ainda distintas das praticadas na Companhia.

Despesas Gerais e Administrativas

As despesas gerais e administrativas, que compreendem as equipes das areas administrativas como financas,
RH, contabilidade e fiscal, despesas e servigos terceirizados correlatos a essas areas, bem como depreciacao
e amortizagdo de ativos do IFRS 16 e de PPA, no 1723 foi de R$ 57,9 milhdes e de R$ 47,6 milhdes em igual
periodo de 2022, o que representou um aumento de 21,8%, em linha com crescimento da receita liquida da
Companbhia.

/1 Lucro Bruto

(R$ milhdes)

LOCAWEB COMPANY 1T23 1T22 vs 1T22
Commerce 1071 73,0 46,8%
Margem (%) 53,5% 50,6% 29p.p.
BeOnline / SaaS 36,4 359 1,6%
Margem (%) 35,5% 34,3% 1,2 p.p.
Lucro Bruto 143,6 108,9 31,9%
Margem (%) 47,4% 43,8% 3,7 p.p.

O Lucro Bruto consolidado apresentou aumento de 31,9% no 1723 quando comparado ao 1722, atingindo
R$ 143,6 milhdes. No 1T23, houve um aumento de 3,7 p.p. da Margem Bruta comparado ao 1T22.

11
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/1 EBITDA e EBITDA Ajustado

(R$ milhdes)
Lucro (Prejuizo) Liquido 59,7%
(+) Resultado Financeiro Liquido 6,1 (11,3) 154,5%
(+) Imposto de Renda e Contribuicédo Social 79 11,7 -33,0%
(+) Depreciacao e Amortizagédo 29,0 24,5 18,5%
EBITDA 50,2 29,5 70,4%
(+) Plano de opcdo de compra de acoes e Plano de AcOes Restritas 1,5 2,3 -36,1%
(+) Despesas de fusdes e aquisi¢des 0,0 1,1 -100,0%
EBITDA Ajustado 51,7 32,9 57.1%
Margem EBITDA Ajustada (%) 17,1% 13,2% 38p.p.

Decorrente dos nimeros apresentados anteriormente, o EBITDA Ajustado da Locaweb no 1723 foi de R$
51,7 milhées, montante 57,1% superior em relacdo ao 1722, com a Margem EBITDA Ajustada apresentando
expansao de 3,8 p.p. no mesmo periodo.

/1 EBITDA e EBITDA Ajustado por segmento

(R$ milhdes)

Commerce

EBITDA Ajustado 29,7 14,5 105,2%

Margem EBITDA Ajustada (%) 14,8% 10,0% 4,8 p.p.
BeOnline / Saa$S

EBITDA Ajustado 22,1 18,5 19,4%

Margem EBITDA Ajustada (%) 21,5% 17,7% 38p.p.
Consolidado

EBITDA Ajustado 51,7 32,9 57.1%

Margem EBITDA Ajustada (%) 17,1% 13,2% 38 pp.

A Margem EBITDA Ajustada de Commerce apresentou expansdao de 4,8 p.p. no 1723, relacionado
principalmente a melhora das margens das empresas adquiridas, conforme ja abordado no grafico de linhas
do inicio do relatério.
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/1 Resultado Financeiro

(R$ milhdes)
Receita Financeira 43,0 42,5 1,4%
Despesas Financeiras (49,2) (31,2) 57,6%
Resultado Financeiro Liquido 6.1) 11,3 -154,5%

O resultado financeiro liquido no 1723 foi uma despesa de R$ 6,1 milhGes.

Nas despesas financeiras, gostariamos de destacar os pontos abaixo:

(i) Efeito do Ajuste a Valor Presente dos Earnouts das aquisi¢cdes, que no trimestre somou R$ 29,7
milhdes comparado a R$ 19,6 milhdes no 1T22;
(i) A despesa de R$ 12,7 milhdes decorrente da antecipacdo de recebiveis na operagdo de

pagamentos, modalidade escolhida pela Companhia para o financiamento do capital de giro
necessario nas operagoes de pagamentos. Vale destacar que o referido valor vem apresentando
queda nos ultimos trimestre e em percentual do TPV, a despesa financeira passou de 1,22% no
3T22 para 0,95% no 4T22 e agora no 1723 esta em 0,85%.

/1 Lucro Liquido e Lucro Liquido Ajustado

(R$ milhdes)
Lucro Liquido 59,7%
(+) Plano de opcao de compra de acbes e Plano de A¢bes Restritas 1,5 2,3 -36,1%
(+) Amortizacdo de intangiveis PPA 10,0 10,0 -0,4%
(+) Ajuste de Earnout de Aquisi¢oes 29,7 19,6 51.2%
(+) Imposto de Renda e Contribuicdo Social Diferido (15,4) (7,0) 119,2%
(+) Ajuste relacionado ao CPC 06 0,3 0,2 52,6%
Lucro Liquido Ajustado 334 29,7 12,2%
Margem Lucro Liquido Ajustado (%) 11,0% 11,9% -0,9 p.p.

Com base nos nimeros apresentados anteriormente, o Lucro Liquido Ajustado da Locaweb no 1723 foi de
R$ 33,4 milhdes, representando um crescimento de 12,2% na comparacdo com o 1T22.
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/1 Endividamento / Posicido de caixa

(R$ milhdes)

(+) Empréstimos e financiamentos 11,2 104 29,0

(-) Saldo de Derivativos (Swap cambial) * 0,0 0,0 0,0 2,7) 1,8) 8,7)
Divida Bruta Bancaria 0,2 0,4 0,5 8,5 8,6 20,3

(-) Caixa e Equivalente de Caixa 2 (1.426,2) (1.448,2) (1.420,9) (1.438,3) (1.546,4) (1.586,1)
Divida (Caixa) Liquida (ex passivo de arrendamento) (1.425,9) (1.447.,8) (1.420,4) (1.429,8) (1.537,8) (1.565,8)

(+) Passivo de arrendamento 3 75,3 76,9 79,3 81,9 74,7 76,8
Divida (Caixa) Liquida (1.350,6) (1.370,9) (1.341,2) (1.347,9) (1.463,1) (1.488,9)

(-) Earnouts 850,6 8554 841,8 811,8 922,8 904,3
Divida (Caixa) Liquida de Earnouts (500,1) (515,5) (499.4) (536,0) (540,3) (584,7)

' Saldo de Instrumentos Financeiros Derivativos no Balanco Patrimonial
2 Considera o caixa restrito do curto e longo prazo decorrentes de garantias oferecidas em captaces financeiras
3 Passivo de arrendamento mercantil refere-se & adocdo do CPC 06(R2)/IFRS 16 a partir de 1° de janeiro de 2019

Com os recursos obtidos em fevereiro de 2021 na oferta subsequente de agdes (Follow-on), e as saidas
decorrentes do pagamento de parte do prego das aquisicdes de empresas ao longo de 2021, 2022 e 2023
a Companhia apresentou um saldo liquido de caixa de R$ 1.425,9 milhées no 1T723. Excluindo os efeitos da
adocao do IFRS 16, o saldo liquido de caixa é de R$ 1.350,6 milhdes.

Destaca-se ainda os potenciais earnouts a pagar decorrentes das aquisi¢des, que totalizam R$ 850,6 milhdes.
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/1 Fluxo de Caixa

(R$ milhdes)

Resultado antes do IR e CS 15,1 16,3 -7.2%
Itens que nao afetam caixa 62,8 48,0 30,8%
Variagado no Capital de Giro (32,1) (63,5) 49,4%

Caixa Liquido das Atividades Operacionais (A) 45,8 0,8 5539,0%
Capex - Imobilizado (10,4) (9,8) 5,5%
Capex - Desenvolvimento (14,6) (13,3) 9,5%

Fluxo de Caixa Livre - Apds Capex 20,9 (22,3) -193,4%
Aquisicao (34,5) (1M 3136,0%
Outros Investimentos 3,7) 0,0 n/a

Caixa Liquido das Atividades de Investimentos (B) (63,2) (24,2) 161,2%
Integralizacdo de Capital 0,0 0,0 n/a
Empréstimos e financiamentos 0,2) 12,1 -98,4%
Arrendamentos Mercantis 44) 4,1) 74%
Dividendos e juros sobre capital préprio pagos 0,0 00 n/a
Outros 0,0 0,0 n/a

Caixa Liquido das Atividades de Financiamento (C) 4,6) (16,2) -71,5%

Aumento (reducao) liquido no caixa e equivalentes de caixa (A + B + C) (22,1) (39,6) -44,3%

O caixa liquido proveniente das atividades operacionais totalizou R$ 45,8 milhdes no 1723 vs R$ 0,8 milhdes
no 1722. A melhora esta diretamente relacionada ao crescimento da operacao com ganho de rentabilidade.

A saida de caixa "Aquisicdo” de R$ 34,5 milhdes no 1723 refere-se ao pagamento de parte de earnouts de
empresas adquiridas apés o IPO.

/] Geracao de Caixa (EBITDA Ajustado - Capex)

(R$ milhdes)

LOCAWEB COMPANY 1T23 1T22 vs 1T22
EBITDA Ajustado 51,7 329 57.1%
Capex 24,9 23,1 7,8%
Geracdo de Caixa (R$ min) 26,8 9,8 173,4%
Converséao de Caixa (%) 51,8% 29,7% 22 p.p.
Capex sobre Receita Liquida 82% 9,3% -1 p.p.
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A geracao de caixa da Companhia, medida pelo EBITDA Ajustado menos o Capex, cresceu 173,4% no 1T23.

O Capex total apresentou crescimento de 7,8% vs 1722. O Capex de intangivel ficou em linha com o
apresentado nos ultimos trimestres.

Destaca-se ainda a diluicdo do Capex, que tem crescido em ritmo inferior ao crescimento da Receita Liquida.
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/1 ANEXO I - DRE

DEMONSTRA(;GES DO RESULTADO - CONSOLIDADO
(em R$ milhdes)

1T22 1T23

RECEITA OPERACIONAL LiIQUIDA 248,8 302,8
Custo dos servicos prestados (139,9) (159,3)
LUCRO BRUTO 108,9 143,6
RECEITAS (DESPESAS) OPERACIONAIS (103,9) (122,4)
Com vendas (56,6) (64,6)
Gerais e administrativas (47,6) (57,9)
Outras receitas (despesas) operacionais, liquidas 03 02
LUCRO ANTES DO RESULTADO FINANCEIRO, IMPOSTO DE 5.0 212
RENDA E CONTRIBUICAO SOCIAL ! !
RESULTADO FINANCEIRO 11,3 (6,1)
Receitas financeiras 42,5 43,0
Despesas financeiras (31.2) (49.2)
LUCRO ANTES DO IMPOSTO DE RENDA E CONTRIBUIGAO 163 151
SOCIAL ' '
IMPOSTO DE RENDA E CONTRIBUICAO SOCIAL 11,7) (7,9)
Correntes (18,7) (23,2)
Diferidos 7,0 15,4
LUCRO LiQUIDO DO PERIODO 4,5 7.2
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* Despesa com Vendas considera, também, o valor de “perda por reducdo ao valor recuperavel”, que se encontra
aberto na DRE.
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/1 ANEXO Il - DRE BeOnline / SaaS

DEMONS.TR~ACOES DO RESULTADO 1722 1723
(em R$ milhées)

RECEITA OPERACIONAL BRUTA, LiQ. ABATIMENTOS 114,9 1121
Impostos e Contr. s/ o Faturamento (10,3) 9,4)
RECEITA OPERACIONAL LiQUIDA 104,6 102,7
Custo dos servicos prestados (68,7) (66,3)
LUCRO BRUTO 35,9 36,4
RECEITAS (DESPESAS) OPERACIONAIS (38,4) (35,8)
Com vendas (18,5) (16,1)
Gerais e administrativas (20,0) (19,9)
Outras receitas (despesas) operacionais, liquidas 0,1 0,2

LUCRO ANTES DO RESULTADO FINANCEIRO, IMPOSTO DE

RENDA E CONTRIBUICAO SOCIAL 25) 0.7
Despesas de depreciacdo e amortizagdo 18,0 204
EBITDA 15,5 211

* Despesa com Vendas considera, também, o valor de “perda por reducdo ao valor recuperavel”, que se encontra
aberto na DRE.
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/1 ANEXO Ill - DRE Commerce

DEMONSTR!-\COES DO RESULTADO 1722 1723
(em R$ milhdes)

RECEITA OPERACIONAL BRUTA, LiQ. ABATIMENTOS 160,0 218,9
Impostos e Contr. s/ o Faturamento (15,8) (18,8)
RECEITA OPERACIONAL LiQUIDA 144,2 200,1
Custo dos servicos prestados (71,2) (93,0
LUCRO BRUTO 73,0 107,1
RECEITAS (DESPESAS) OPERACIONAIS (65,5) (86,6)
Com vendas (38,1) (48,5)
Gerais e administrativas (27,5) (38,1)
Outras receitas (despesas) operacionais, liquidas 02 0,0
LUCRO ANTES DO RESULTADO FINANCEIRO, IMPOSTO DE 75 206
RENDA E CONTRIBUICAO SOCIAL ! !
Despesas de depreciacdao e amortizagao 6,5 8,6
EBITDA 14,0 29,2

* Despesa com Vendas considera, também, o valor de “perda por reducéo ao valor recuperavel”, que se encontra
aberto na DRE.
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/1 ANEXO IV - Balango Patrimonial Consolidado

4122 1T23

ATIVO 31/12/2022 31/03/2023
Circulante

Caixa e equivalentes de caixa 1.448,2 1426,2
Aplicacdo financeira restrita - -
Contas a receber 6715 664,5
Impostos a recuperar 84 14,1
Imposto de renda e contribuicdo social a recuperar 32,0 18,7
Instrumentos financeiros derivativos - -
Outros ativos 294 32,6
Total do ativo circulante 2.189,5 2.156,2
Nao circulante

Titulos e valores mobiliarios 134 16,9
Aplicacdo financeira restrita

Depésitos judiciais 11 11
Outros ativos 6,5 6,5
Imposto de renda e contribuicdo social diferidos 66,4 80,8
Investimentos - -
Imobilizado 96,5 96.3
Ativos de direito de uso 68,8 67,0
Intangivel 2.282,5 2.280,0
Total do ativo nao circulante 2.535,1 2.548,6
TOTAL DO ATIVO 4.724,6 4.704,7
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/1 ANEXO IV - Balango Patrimonial Consolidado

4122 1T23

PASSIVO E PATRIMONIO LiQUIDO 31/12/2022 31/03/2023
Circulante

Fornecedores 51,3 48,2
Empréstimos e financiamentos 04 0,2
Passivo de arrendamento 11,5 11,8
Pessoal, encargos e beneficios sociais 90,3 94,8
Imposto de renda e contribuicao social a recolher 0,0 0,0
Outros tributos a recolher 11,3 12,3
Servicos a prestar 79,5 80,4
Recebimentos a repassar 5371 510,3
Juros sobre o capital proprio a pagar 7.2 7.2
Impostos parcelados 29 29
Obrigacdo com aquisi¢do de investimentos 3119 2874
Outros passivos 5.1 49
Total do passivo circulante 1.108,6 1.060,4
Nao circulante

Empréstimos e financiamentos 0,0 0,0
Servicos a Prestar 2,6 39
Provisdo para demandas judiciais 3,7 4,5
Obrigagao com aquisigdo de investimentos 5435 563,2
Passivo de arrendamento 65,3 63,5
Impostos parcelados 16,0 15,6
Imposto de renda e contribuigdo social diferidos 3,1 2.1
Outros passivos 41 54
Total do passivo nao circulante 638,4 658,1
PATRIMONIO LiQUIDO

Capital social 29342 29342
Acbes em Tesouraria (47.5) (475)
Reserva de capital 63,3 64,8
Reserva de lucros 27,5 27,5
Lucro (prejuizo) do periodo - 72
Total do patrimonio liquido 2.977,6 2.986,3
TOTAL DO PASSIVO E PATRIMONIO LiQUIDO 4.724,6 4.704,7
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/1 ANEXO V - DFC

Fluxo de Caixa 1T22 1T23

Fluxo de caixa das atividades operacionais _

Lucro antes do imposto de renda e contribuigdo social
Ajustes nao caixa
Variacoes nos ativos e passivos:

Caixa liquido proveniente das atividades operacionais

Fluxo de caixa das atividades de investimento
Aquisicao de bens para o imobilizado
Contas a pagar por aquisicdo de participagdo societaria
Aplicacdo Financeira Restrita + Venda (compra de titulos e valores mobiliarios
Aquisicdo de controlada, liquida do caixa adquirido
Aquisi¢do e desenvolvimento de ativo intangivel

Caixa liquido utilizado nas atividades de investimento

Caixa liquido gerado pelas (utilizado nas) atividades de financiamento

Aumento (reducao) liquido no caixa e equivalentes de caixa

Caixa e equivalentes de caixa no inicio do periodo

Caixa e equivalentes de caixa no fim do periodo

Aumento (reducao) liquido no caixa e equivalentes de caixa
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16.252 15.089
48.030 62.845
(63.470) (32.146)
812 45.788
(9.816) (10.360)
(1.067) (34.530)
- (3.749)
(13.317) (14.578)
(24.200) (63.217)
(16.200) (4.621)
(39.588) (22.050)
1.584.399 1448231
1.544.811 1426.181
(39.588) (22.050)




