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Esta apresentação pode conter declarações e informações que

expressam expectativas, crenças e previsões da administração

da Claranet Technology sobre eventos ou resultados futuros.

Tais declarações e informações são unicamente previsões e não

garantias do desempenho futuro, sujeitas a riscos, incertezas e

fatores relativos às operações e ao ambiente de negócio da

Companhia.

Embora a Claranet Technology acredite que as expectativas e

premissas contidas nas declarações sejam razoáveis e baseadas

em dados atualmente disponíveis à sua administração,

advertimos os investidores de que declarações prospectivas

envolvem riscos, pois se referem a eventos futuros e, portanto,

dependem de circunstâncias que podem ou não ocorrer, além

dos riscos apresentados nos documentos de divulgação,

sujeitos a mudanças sem aviso prévio.
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Nossos Serviços

Criada em Londres em 1996, a Claranet

rapidamente conquistou o mercado europeu, 

tornando-se uma das principais empresas de 

tecnologia especializadas em soluções B2B 

da Europa. Em 2016, chegou ao Brasil, e 

diante do grande potencial de crescimento 

encontrado no país, realizou três aquisições 

estratégicas para se consolidar como uma 

das principais empresas especializadas em 

clouds, cibersegurança, dados/DevOps e 

plataformas digitais do Brasil.   

Clouds

Nós respiramos nuvem.

Ajudando empresas e negócios a 

extraírem o máximo da flexibilidade e 

agilidade em plataformas multi-Cloud

Cybersecurity

Nós protegemos

Testes contínuos de segurança, 

detecção e resposta gerenciada, 

treinamento e equipe de resposta a 

emergências

Dados & DevOps

Planejar. Construir. Desenvolver

Aumentar a capacidade das empresas de 

desenvolverem aplicativos e serviços em 

alta velocidade com alta qualidade 

através de análises de dados
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Nossos Diferenciais

Grande mercado endereçável, 

com múltiplas avenidas de 

crescimento

Ecossistema digital completo

com ampla variedade de 

produtos e serviços

Time de gestão experiente e 

com muitos anos de casa

Empresa tech com grande 

histórico de geração de 

caixa operacional

Suporte global, apoiado pela 

expertise do Grupo Claranet

Capacidade comprovada de 

execução e integração de 

M&A

Referência em governança 

corporativa e cultura de 

dono

Contratos de longo prazo, 

com elevada recorrência de 

receita
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Mandic

Claranet

Início do 

foco em TI 

SaaS

CAGR

(1992-2020):

23%
Crescimento

orgânico!
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Fundação da 

Corpflex

Referência em 

governança corporativa 

de acordo com a Fundação 

Dom Cabral

Início das operações da 

Claranet no Brasil

Aquisição da Credibilit

(Public Cloud & 

DevOps)

Aquisição da 

Corpflex

Aquisição da 

Mandic

… o nascimento da 

Claranet…

… e estamos 

apenas 

começando!
… Onde tudo começou...

Investimento da 

2bCapital para acelerar 

o crescimento

Nossa História
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Mas… 

Afinal, o que 

a Claranet 

faz??? 

Algumas de Nossas Soluções Inovadoras

Bemol

Nossas soluções de 

cibersegurança 

possibilitaram a criação da 

fintech do grupo varejista, 

em conformidade com as 

normas do Bacen, gerando 

redução de custos de 40%Oferecemos 

soluções e 

produtos que 

possibilitam 

nossos clientes 

a realizarem 

suas 

transformações 

digitais

Gavilon

Contratou a solução de 

nuvem privada da Claranet, 

com gestão dos ambientes de 

segurança, backup, suporte, 

monitoração e relatoria. Conta 

também  com gerenciamento 

de Firewall e soluções de 

segurança tais como antivírus 

e antispyware

Bombril

Migração das principais 

aplicações críticas para 

a  solução de nuvem 

privada da Claranet, 

com ganhos de 

performance e redução 

de custos

BR Properties

Migração de toda 

estrutura SAP e 

aplicações 

correlacionadas para a 

nuvem da Claranet, com 

melhora significativa de 

performance e 

estabilidade do ambiente 
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Ecossistema Digital Completo com Soluções para Empresas de Médio e 
Grande Porte
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Experiência comprovada em M&A para 

integrar soluções digitais ao nosso 

portfólio de produtos e serviços

Experiência em M&A
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90%
das companhias 

brasileiras ainda contam 

com data centers 

tradicionais/on-premise2

Fonte: IDC (Worldwide Security Spending Guide 2021 e Semiannual Public Cloud Services Tracker 2H2020). Considera taxa de câmbio (BRL/USD) de R$5.14, de 02 de agosto de 2021

(1) Considerando todos setores; (2) Cloud Infrastructure e Cloud Software. Considera Nuvem Pública e Privada; Para a LatAm, assume que o mercado privado de nuvem como porcentagem do mercado público de nuvem é o mesmo que 

no Brasil

(2) Fonte: Gartner, April 2021; GMSA (The Mobile Economy – Latin America 2020); IDC (Predictions Brazil 2021)

Cybersecurity Brasil1

(2021)

Cybersecurity e Nuvem Brasil1

(2021)

Cybersecurity e Nuvem LatAm1

(2021)

Atuamos em um 

enorme mercado 

endereçável com

potencial 

gigantesco para 

expansão R$12,3bn

+R$ 36,8bn

+R$ 82,9bn

Mercado Endereçável
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Racional Diligente para M&A e Targets Potenciais

Oportunidades 

Analisadas

Targets 

potenciais

Diligência 3

18

29

Crescimento de portfolio

Localização geográfica

Oportunidades relevantes de cross-sell

Certificações Técnicas

Sinergias de custos

Equipe de gestão qualificada

Concluídos

Últimos 4 Trimestres
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Foco em

pessoas, 

tecnologia e 

crescimento

sustentável

ReconhecimentoTreinamento

Média de +1,000 horas de treinamento por mês

Tecnologia Vendas Marketing Finanças Liderança

Comprometimento com o Desenvolvimento Sustentável

Governança 

Corporativa
Great Place to 

Work

Iniciativas ESG
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Resultados 
do 1T22
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Destaques

REGRA 

DOS 40

Acima dos 40%

235,5%

TCV NOVOS 

CONTRATOS

R$37,7 milhões

+105,0%

RECEITA 

LÍQUIDA

R$53,2 milhões

+204,6%

ARR

R$ 209,1 milhões

+216,3%

EBITDA 

AJUSTADO

R$16,4 milhões

+92,7%

CRESCIMENTO 

ORGÂNICO1

R$26,5 milhões

+51,4%

1) Crescimento da Receita Líquida considerando Claranet apenas, isoladamente
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A Regra dos 40

Crescimento de Receita

Margem EBITDA Ajustada

Total

204,6%

30,9%

235,5%

1T22

40%
Crescimento+ 

Rentabilidade

A Regra dos 40 é uma regra simples para se 

analisar a performance financeira de uma 

companhia tech

Ela considera duas métricas simples: 

crescimento e rentabilidade

A Companhia teve um desempenho muito superior a marca de 40% no 1T22, com 235,5%!
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Novos Contratos
O Valor Total de Contratos (TCV) foi de R$37,7 milhões no 1T22, crescimento de 105,0% A/A, impulsionados pelo aumento de 

novos contratos em todas as unidades de negócios. O PCS aumentou quase 25 vezes em relação ao 1T21, como resultado do foco 

da Mandic em nuvem pública

TCV de Novos Contratos

+105.0%
R$37,7 milhões

TCV de Novos Contratos de Cibersegurança (CSS)

3,3X
R$3,6 milhões

18,4 

37,7 

1T21 1T22

TCV de Novos Contratos (R$ MM)

+105.0%
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Receita Líquida e ARR
A Receita Líquida no 1T22 foi bastante influenciada pela aquisição da Mandic. No entanto, o crescimento orgânico, medido pelo 

crescimento da receita líquida da Claranet, em base isolada, também foi bastante expressivo, com um aumento de 51,4% A/A

(CSS) Cibersegurança

+37,0%
R$3,9 milhões

ARR

+216.3%
R$209,1 milhões

Crescimento Orgânico

+51,4%
R$26,5 milhões

17,5
26,5

26,8

1T21 1T22

Receita Líquida (R$ MM)

Claranet Mandic

+204.6%

53,2

13,6 

31,9 

16,5 

2,9 

3,9 

0,9 

0,9 

1T21 1T22

Receita Líquida (R$ MM)

(CCS) Nuvem Privada (PCS) Nuvem Pública

(CSS) Cyber (CAS) Consultoria

17,5

53,2

+204.6%

66,1

209,1

1T21 1T22

ARR (R$ MM)

+216.3%

+51,4%
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Margem de Contribuição e Despesas Operacionais
A Margem de Contribuição totalizou R$32,9 milhões, aumento de 113,2%. As Despesas Operacionais totalizaram R$9,4 milhões, 

aumento de 122,1% para suportar o crescimento da Companhia. Porém em percentual da Receita Líquida, as Despesas Operacionais 

tiveram uma redução de 7 pontos percentuais

A Margem de Contribuição totalizou

R$ 32,9 milhões, aumento de

115,2%

As Despesas Operacionais totalizaram R$9,4 milhões, aumento

de 122,1%, para suportar o crescimento da Companhia, incluindo

as despesas adicionais advindas da estrutura da Mandic. No

entanto, em termos de representatividade da receita, o percentual

diminui 7 pontos percentuais para 17,7%

Despesas Operacionais

15,4

32,9 

87,5%
61,8%

1T21 1T22

Margem de Contribuição (R$ MM)

Margem de Contribuição (%)

+113,2%
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EBITDA Ajustado e Fluxo de Caixa
O EBITDA Ajustado totalizou R$ 16,4 milhões no trimestre, com aumento de 92,7% em relação ao mesmo período do ano passado, fruto

da combinação da aquisição da Mandic, crescimento orgânico e capacidade da Companhia em gerar alavancagem operacional

EBITDA Ajustado

+92,7%
R$16,4 milhões

Fluxo de Caixa Operacional

110,4%
do EBITDA Ajustado

8,6

16,4 

48,8%
30,9%

1T21 1T22

EBITDA Ajustado (R$ MM)

Adjusted EBITDA Margin

+92,7%

A redução na margem EBITDA está relacionada a nossa estratégia de aumentarmos nossa exposição a nuvens públicas para escoarmos 

nossos produtos e serviços, particularmente em cibersegurança e Dados & DevOps por meio de cross-sell à ampla base de clientes 

corporativos oriundos da Mandic, escalando receitas e aumentando nossas margens nos próximos trimestres



Apresentação de Resultados | 1T22 21

Lucro Líquido Ajustado e Dívida Líquida
O Lucro Líquido Ajustado totalizou R$3,8 milhões, crescimento de 58,3% A/A, enquanto que a Dívida Líquida totalizou R$103,4 

milhões, redução de 10,3% em relação ao 4T21

Lucro Líquido Ajustado

+58,3%
R$3,8 milhões

Dívida Líquida

-10,3%
Em relação ao 4T21

2,4 

3,8 

13,7% 7,1%

1T21 1T22

Lucro Líquido Ajustado (R$ MM)

Margem Líquida Ajustada

+58,3%
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RELAÇÕES COM 

INVESTIDORES

ri.claranet.com.br

ri@br.clara.net

(11) 3195-6500

Richemn Mourad

CFO

Murilo Hyai

Diretor de RI 

mailto:ri@br.clara.net

