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clientes a realizar
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Destaques

1T22

Regra de 40

No trimestre, a Companhia manteve a tendéncia de atingir
métricas fortes na Regra de 40, em 230,7%, significativamente
acima da marca de 40%

Novos Contratos

A empresa firmou R$ 37,7 milh6es em TCV de novos contratos
no trimestre, com aumento de 105,0% A/A.

Receita Liquida

A Receita Liquida totalizou R$ 53,2 milh6es no 1T22, um
aumento de 204,6% em relagdo ao mesmo periodo do ano
passado! O Crescimento Organico? da Receita Liquida foi de
51,4%

Receita Anual Recorrente (ARR)

O ARR totalizou R$209,1 milhGes, aumento de 216,3% A/A

Margem de Contribuicdo

A margem de contribuicdo atingiu R$ 32,3 milhdes,
representando 61,8% da Receita Liquida

OO0 06 C

EBITDA Ajustado

O EBITDA ajustado totalizou R$ 16,4 milh6es no trimestre, com
aumento de 92,7% em relagdo ao mesmo periodo do ano
passado?
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Margem EBITDA Ajustada
A Margem EBITDA Ajustada atingiu 30,9% no 1722

Lucro Liquido Ajustado

No 1T22, o Lucro Liquido Ajustado totalizou R$3,8 milhdes,
58,3% acima do 1T21

Fluxo de Caixa das Operacfes

® 00

Fluxo de caixa das operacdes totalizou R$ 18,1 milhdes,
representando 110,3% do EBITDA Ajustado

Fusbes e Aquisicdes

@ As fusdes e aquisi¢es continuam a ser uma parte importante de
nossa estratégia de crescimento. Nos Ultimos 4 trimestres,
analisamos 29 oportunidades, identificando 18 alvos potenciais,
realizamos diligéncias em 3 empresas e concluimos 1 aquisi¢cao
(Mandic em abril de 2021)
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Barueri, 16 de novembro de 2021. A Claranet Technology S.A., uma empresa de tecnologia com foco em servigos
em nuvem, ciberseguranca e Dados & DevOps, tem o prazer de anunciar seus resultados do primeiro trimestre do ano
fiscal de 2022 (1T22). As demonstragdes financeiras consolidadas foram elaboradas de acordo com os principios
contabeis geralmente aceitos no Brasil (BR GAAP) e as Normas Internacionais de Informagdes Financeiras
(International Financial Reporting Standards - IFRS) emitidas pelo International Accounting Standards Board (IASB).

Destaques Financeiros e Operacionais

1722 1721 A

Regra dos 40 235,5% 67,9% 168 p.p.
Novos Contratos (TCV) 37.653 18.370 105,0%
Receita Liquida 53.224 17.471 204,6%
Receita Liquida (Organica)* 26.455 17.471 51,4%
Receita Anual Recorrente (ARR) 209.147 66.125 216,3%
Margem de Contribuicao 32.910 15.437 113,2%
Margem de Contribuicao (%) 61,8% 88,4% -27 p.p.
EBITDA Ajustado 16.424 8.525 92,7%
Margem EBITDA Ajustado (%) 30,9% 48,8% -18 p.p.
Lucro Liguido Ajustado 3.788 2.393 58,3%
Margem Liquida Ajustada (%) 7,1% 13, 7% -6 p.p.
Geracgédo Operacional de Caixa 18.120 775 N.A.

Geracéao Operacional de Caixa / EBITDA Ajustado (%) 110,4% 9,1% 101 p.p.
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Mensagem da Administracao

Este trimestre marca o inicio do nosso ciclo de relatérios. Antes de comecarmos a discutir nossos resultados trimestrais,
€ importante mencionar que seguimos os padrdes de divulgacdo de nossa matriz britanica - Claranet Group Limited -
com ano fiscal encerrado em 30 de junho. Assim, os resultados apresentados neste relatdrio referem-se ao primeiro
trimestre do exercicio social de 2022 (1T22).

Nosso modelo de negdcios € baseado no tripé: Pessoas - Tecnologia - Inovagéo. Portanto, nossas pessoas séo parte
essencial da Companhia. Ademais, sabemos que cada vez mais a méo de obra qualificada no setor de tecnologia
brasileiro € um bem escasso e valioso, por isso cuidamos de nossos colaboradores, dando grande énfase a educacéo
e treinamento. Na Academia Claranet, nosso braco de educacao e treinamento, oferecemos aproximadamente 1.000
horas de treinamento por més para nossos colaboradores, abordando diversos topicos, dentre 0s quais: tecnologia,
vendas, marketing, financas, lideranca e habilidades interpessoais. Também incentivamos jovens talentos por meio do
estabelecimento de parcerias com universidades renomadas e da criacéo de polos tecnoldgicos.

No 1T22, demos as boas-vindas a dois novos membros independentes em nosso conselho: Silvio Genesini e Maria
Fernanda dos Santos Teixeira. O Silvio possui ampla experiéncia como executivo, inclusive em empresas de tecnologia
como a Oracle, onde atuou como CEO da filial brasileira, além de conselheiro de diversas empresas de destaque,
como Anima, BR Malls, e Algar. Da mesma forma, a Maria Fernanda ocupou diversos cargos de lideranca com énfase
em tecnologia em empresas como General Motors e EDS. Atualmente, é presidente do Comité de Diversidade e
Inclusédo da Amcham Brasil e também foi membro do Conselho Consultivo de Género & Desenvolvimento no Banco
Mundial. Sua valiosa experiéncia em questdes relacionadas a diversidade, inclusdo e equidade deve impulsionar ainda
mais nossas praticas de governanca corporativa, que ja foram reconhecidas e premiadas por renomadas instituicoes
como a Fundagédo Dom Cabral.

No trimestre, a Claranet Technology obteve resultados Ve \
e Receita Liquida: +204,6%

e Crescimento Organico: +51,4%

e EBITDA Ajustado: +92,7%

expressivos, 0s quais vém se somar a seu histérico de
solidos resultados, que aliam crescimento, rentabilidade e
geracao de caixa. No 1T22, a receita liquida totalizou R$

53,2 milhées, um aumento de 204,6% em relacdo ao mesmo e Regrade 40: 235,5%

periodo do ano passado. Este crescimento consideravel foi e TCV de Novos Contratos: +105,0%
fortemente impactado pela aquisicdo da Mandic em abril de e Mandic: sinergias e aumento de
2021. Todavia, o crescimento organico também teve um cross-sell

impacto significativo em nossos resultados, uma vez que a /

Receita Liquida da Claranet, em base isolada, cresceu 51,4%.

Dentre as nossas unidades de negdécios, o destaque do trimestre foi Public Cloud Services (PCS), que totalizou R$16,5
milhdes contra praticamente zero no mesmo periodo do ano anterior. Contudo, Corporate Cloud Solutions (CCS) e
Cybersecurity Solutions (CSS) também tiveram performances significativas, crescendo 133,6% e 37,0%,
respectivamente. A Margem de Contribuicdo da Companhia atingiu 61,8%, com reducéo de 27 pontos percentuais na
comparacao com o mesmo periodo do ano passado, principalmente atribuido a aquisicdo da Mandic, que apresentou
margens menores em relacdo as da Claranet Technology, em fungédo da maior concentragdo em nuvens publicas. O
EBITDA Ajustado totalizou R$ 16,4 milh8es no trimestre, um expressivo aumento de 92,7%, fruto de nossas operagdes
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Unicas, que agora incluem a Mandic, e nossa capacidade de geracdo de alavancagem operacional. A Margem EBITDA
ajustada atingiu 30,9%, 18 pontos percentuais abaixo do mesmo periodo do ano passado. Nossa estratégia de
aumentarmos nossa exposicao a nuvens publicas é podermos escoar nossos produtos e servi¢os, particularmente em
ciberseguranca e Dados & DevOps por meio de cross-sell a ampla base de clientes corporativos oriundos da Mandic
(aproximadamente 1.300 clientes), escalando ainda mais nossas receitas e aumentando nossas margens com um
baixo Custo de Aquisicdo de Clientes (CAC), considerando que tais clientes agora fazem parte da base da Claranet,
havendo necessidade marginal de despesas incrementais com vendas e marketing para adquiri-los. Ao mesmo tempo,
nossa equipe de vendas continuou a buscar incessantemente novos leads, ja que o Valor Total dos Contratos (TCV)
desses novos contratos totalizou R$ 37,7 milhdes, mais que o dobro do mesmo periodo do ano passado (105,0%).

Permanecemos executando as sinergias entre Claranet e Mandic, que devera continuar gerando valor a nossos
acionistas. Em consequéncia da forte combinacao de crescimento e lucratividade, permanecemos significativamente
acima da “Regra dos 40”, atingindo 235,5% no trimestre. Além disso, nossa geragéo de Fluxo de Caixa das Operacdes
continuou bastante sélida, em R$ 18,1 milhdes, representando 110,4% do EBITDA Ajustado.

Ao longo dos anos, a Claranet se estabeleceu rapidamente como uma das empresas lideres e mais inovadoras em
tecnologia do Brasil, oferecendo nuvem privada e publica, ciberseguranca e solucdes de DevOps e dados para clientes
corporativos em todo o pais. As transacdes de fusdes e aquisicdes tiveram um papel importante na estratégia de
crescimento da Companhia, como comprovado pelas aquisicbes da CredibilT (2016), CorpFlex (2020) e, mais
recentemente, da Mandic (2021). A CredibilT e suas soluc8es de nuvem publica foram a plataforma de lancamento das
operacBes do Grupo Claranet no Brasil, ap6s sua trajetéria de sucesso na Europa. A aquisicdo da CorpFlex
proporcionou a Claranet nao apenas um portfélio de nuvem privada e ciberseguranca, mas também uma equipe de
gestao local experiente, com uma cultura de dono, capaz de liderar a Claranet no Brasil. Por fim, a aquisicdo da Mandic
impulsionou a posicdo da Companhia em solu¢cdes em nuvem e ampliou o portfélio para Dados & DevOps, além de
propiciar um aumento de quase 1.300 novos clientes corporativos em nossa base. Essas trés aquisicdes foram
cuidadosamente estudadas e integradas, de forma que permitiu a Claranet criar um ecossistema exclusivo de solu¢des
B2B para empresas de médio e grande porte em uma abordagem intersetorial. No futuro, fusbes e aquisi¢cdes
continuardo a ser uma parte importante de nossa estratégia, enquanto acompanhamos de perto as oportunidades no
mundo da tecnologia. Atualmente, estamos em negociagdo com targets que podem impulsionar ainda mais nosso
crescimento e a geracdo de valor para nossos stakeholders. Nos Ultimos trimestres, analisamos 29 companhias,
identificamos 18 potenciais alvos, realizamos diligéncia em 3 empresas, e concluimos a aquisicdo de 1 empresa
(Mandic em abril de 2021). Nao obstante, manteremos nosso rigor e disciplina em nosso racional para identificarmos
potenciais targets, incluindo, mas ndo limitado a: crescimento, oportunidades relevantes de cross-sell, sinergias de
custos e expansao geografica.

Continuamos muito otimistas quanto as perspectivas de nossos negoécios, pois ainda ha um mercado consideravel em
termos de solucdes de computacdo em nuvem e ciberseguranca a ser explorado. De acordo com a IGC e a Gartner,
os mercados de nuvem e cibersegurancga do Brasil e da América Latina somam aproximadamente R$ 38 bilhdes e R$
84 bilhdes, respectivamente, e 90% das empresas brasileiras ainda tém seus servidores on-premise, em tecnologia
legada. Porém, muitas empresas ja identificaram a necessidade de modernizar sua infraestrutura tecnolégica, seja por
ERPs mais robustos ou por ferramentas avancadas em Big Data, Machine Learning ou IoT (Internet das Coisas). Seja
qual for caso, é fundamental contar com uma capacidade de processamento de dados cada vez mais rapida. Assim, a
primeira etapa desse processo € sempre por meio da migracdo para a nuvem. Além disso, cada vez mais empresas
tém sido vitimas de ransomwares, hackers e outros tipos de ataques cibernéticos, o que expde a necessidade geral de
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solucdes de ciberseguranca. Na Claranet, construimos um longo histérico em ajudar nossos clientes a encontrar as
melhores solucdes para suas necessidades tecnoldgicas, atuando como seu consultor de confianca. Estamos prontos
para consolidar nossa posicao de lideranca e nos firmar como a principal referéncia em nuvens, ciberseguranca, Dados
& DevOps no Brasil.

A Administracao

Regra de 40 ~
A Companhia atingiu
A regra de 40 é uma métrica simples para avaliar o desempenho de 235,5% na Regra de 40 no
empresas de tecnologia, medindo o trade-off entre taxa de crescimento e 1722
lucratividade. Em um cenario ideal, a combinacéo de taxa de crescimento
e margem de lucro deve somar mais de 40%. k

Historicamente, a Claranet Technology tem se mantido consistentemente acima do limite de 40%. Porém, no 1T22, a
Companhia ficou bem acima da marca de 40%, com 235,5%. Em grande parte, isso foi atribuido a receita, que cresceu
mais de 3 vezes em comparacdo com 0 mesmo periodo do ano passado (julho a setembro de 2020). No entanto, a
lucratividade, medida pela Margem EBITDA Ajustada (30,9%), também teve papel relevante na Regra de 40 no
trimestre.

Novos Contratos

Apesar da alta recorréncia das receitas de contratos existentes, nossa
equipe de vendas continua em busca de novas oportunidades. No 1T22,
nossa equipe de vendas gerou mais de 480 novos leads. Além disso, a
recente aquisicdo da Mandic proporcionou um aumento significativo em registrou uma alta de

nossa base de clientes, com aproximadamente 1.300 novos clientes 105,0%, chegando a R$ 37,7
corporativos. Com cerca de 13% de clientes Mandic com mais de um milhdes

servico contratado (em comparacdo a 58% da Claranet), existem k

oportunidades significativas de cross-sell e up-sell que nossa equipe de vendas estd apenas comecando a explorar.

O TCV de novos contratos

No 1722, o Valor Total de Contratos (TCV) desses novos contratos totalizou R$ 37,7 milhdes, mais que o dobro do
mesmo periodo do ano passado.

1T22 1721 A
R$ mil (exceto quando indicado)
Valor Total de Novos Contratos (TCV) 37.653 18.370 105,0%

O TCV de novos contratos de CCS - Corporate Cloud Solutions totalizou R$ 27,4 milhdes, com alta de 61,4% em
comparacdo ao mesmo periodo do ano passado. O TCV de novos contratos de CSS - Solugfes de Ciberseguranca
atingiram R$ 3,6 milhdes, 3,3 vezes superior ao 1T21 (+228,4%). Acreditamos que o TCV de CSS continuara a
apresentar crescimento significativo nos proximos trimestres, considerando a crescente demanda por solucdes de
ciberseguranca. O TCV de PCS aumentou quase 25 vezes no trimestre, chegando a R$ 6,1 milhSes, uma vez que
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fortalecemos nossos servicos de nuvem publica com a aquisicdo da Mandic, beneficiando também o CAS, que
aumentou quase dez vezes em relacdo ao mesmo periodo do ano passado.

Novos Contratos TCV (R$ MM)

CAS - Consulting and Assesment H)’l <€ 94X

CSS - Cybersecurity Solutions

PCS — Public Cloud Solutions 24,9X

CCS - Corporate Cloud Solutions 0,6X

m1T21 m1T22

Receita Liquida

7

A Receita Liquida totalizou R$ 53,2 milhdes no 1722, um aumento

significativo de 204,6% em relacdo ao mesmo periodo do ano @ A Receita Liquida em base
passado. Embora esse crescimento seja atribuido principalmente a organica (apenas Claranet)
aquisicdo da Mandic, ocorrida em abril de 2021, o crescimento = teve aumento de 51.4%
organico também teve um papel importante no desempenho da ’
Companhia no trimestre, com 51,4% de crescimento A/A.

As vendas de novos contratos tiveram impacto positivo no trimestre e, considerando seu alto indice de recorréncia,
devem continuar contribuindo para a Receita Liquida no futuro préximo.

1722 17121 A

R$ mil (exceto %

Receita Liquida 53.224 17.471 204,6%
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Receita Liquida (R$ MM)

+204,6%

+51,4%
»

53,2

26.8

¢ claranet

1T21
m Claranet © Mandic

Composicao da receita

1T22

As receitas de Corporate Cloud Solutions (CCS) — Solu¢ées em Nuvem Privada totalizaram R$31,9 milhdes no 1T22,
mais que o dobro (133,6%) em relacdo ao mesmo periodo do ano passado. Public Cloud Solutions (PCS) — Solucbes
em Nuvem Pdublica totalizaram R$ 16,5 milhdes no trimestre, um crescimento significativo em relacdo ao ano anterior,
impulsionado pela aquisicdo da Mandic em abril de 2021, cujo portfélio era focado em PCS. Cybersecurity Solutions
(CSS) - Solugdes de ciberseguranca totalizaram R$3,9 milhdes, um aumento de 37,0% versus o mesmo periodo do

ano anterior.

1722 1721 A
R$ mil (exceto %
Corporate Cloud Solutions (CCS) 31.887 13.649 133,6%
Public Cloud Solutions (PCS) 16.453 2 N.A.
Cybersecurity Solutions (CSS) 3.946 2.881 37,0%
Consulting and Assessment Services (CAS) 937 941 -0,4%
Receita Liquida Total 53.224 17.471 204,6%

Receita Recorrente Anual:

A Receita Recorrente Anual totalizou R$209,1 milhdes no 1T22, aumento de 3,2 vezes (216,3%) em relagdo ao mesmo
periodo do ano passado. A receita recorrente corresponde a uma taxa elevada de 98,2%, 4 p.p. acima do 1T21,

atestando a resiliéncia do nosso modelo de negdcios.
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1722 1721 A
R$ mil (exceto %
Receita Anual Recorrente (ARR) 209.147 66.125 216,3%
Taxa de Recorréncia de Receita 98,2% 94,6% 4p.p.

Margem de Contribuicao

A Margem de Contribuicdo, medida pela Receita Liquida menos Custos Variaveis, foi de R$ 32,9 milhdes no 1T22,
mais que o dobro em relacdo ao mesmo periodo do ano anterior. Em termos de percentual da Receita Liquida, a
Margem de Contribuicdo representou 61.8% da Receita Liquida, 26 pontos percentuais abaixo do 1T21, principalmente
em funcao das margens mais baixas da Mandic, diante de sua concentracdao em nuvem publica (PCS).

O racional da aquisi¢do da Mandic esta ligado a nossa estratégia de aumentarmos nossa exposi¢ao a nuvens publicas
para escoarmos nossos produtos e servicos, particularmente em ciberseguranca e Dados & DevOps por meio de cross-
sell aos cerca de 1.300 clientes corporativos oriundos da Mandic, escalando ainda mais nossas receitas e aumentando
nossas margens no futuro.

1722 1721 A
R$ mil (exceto %
Receita Liquida 53.224 17.471 204,6%
(-) Custos Variaveis (20.314) (2.034) N.A.
Margem de Contribui¢c&o 32.910 15.437 113,2%
Margem de Contribuicéo (%) 61,8% 88,4% -26 p.p.

Margem de Contribuicdo (R$ MM)

+113,2%
i 3
i 32,9
154
88,4%
’ (0}
61,8%
1T21 1T22

—&— Margem de Contribuigdo (%)
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Margem Bruta

A Margem Bruta atingiu 23,0% no 1T22, ante 46,4% no mesmo periodo do ano anterior. Essa reducédo é em grande
parte atribuida as margens mais baixas da operacao da Mandic. Da mesma forma que a Margem de Contribuicdo, a
reducdo na margem esta relacionada a nossa estratégia de aumentarmos nossa exposicao a nuvens publicas para
escoarmos nossos produtos e servigos, particularmente em ciberseguranca e Dados & DevOps por meio de cross-sell
a ampla base de clientes corporativos oriundos da Mandic, escalando receitas e aumentando nossas margens nos
proximos trimestres.

1722 1721 A
Receita Liquida 53.224 17.471 204,6%
(-) Custos Totais (40.981) (9.367) 337,5%
Lucro Bruto 12.243 8.104 51,1%
Margem Bruta (%) 23,0% 46,4% -23 p.p.

Despesas Operacionais

As Despesas Operacionais apresentaram alta de 122,1% no 1T22 chegando a R$ 9,4 milhdes para suportar o
crescimento da Companhia, incluindo despesas adicionais da Mandic. Porém, como percentual da Receita Liquida, as
Despesas Operacionais representaram 17,7% ante 24,3% no 1T21 (julho a setembro de 2020), reducdo de 7 pontos
percentuais, o que indica que parte das sinergias ja foram implementadas no trimestre. Ademais, atesta também a
escalabilidade de nosso neg6cio, com receitas crescendo em um ritmo maior do que as despesas, 0 que, por sua vez,
corrobora a capacidade de geracao de alavancagem operacional da Companhia.

1722 17121 A
Vendas (4.035) (1.862) 116,7%
Gerais e Administrativas (5.406) (2.389) 126,3%
Total (9.441) (4.251) 122,1%

Total (% da Receita Liquida) 17, 7% 24,3% -7 p.p.
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EBITDA Ajustado

O EBITDA Ajustado totalizou R$ 16,4 milhdes no trimestre, com )

aumento de 92,7% em relagdo ao mesmo periodo do ano passado, O EBITDA Ajustado

fruto da combinacédo da aquisicdo da Mandic, crescimento organico totalizou R$ 16,4 milhdes,

e capacidade da Companhia para gerar alavancagem operacional. com alta de 92,7% ante o
mesmo periodo do ano

A margem EBITDA ajustada atingiu 30,9%, 18 pontos percentuais abaixo passado.

do 1T21, principalmente devido as margens mais baixas da Mandic. )

Conforme mencionado anteriormente, nossa estratégia de aquisicdo da
Mandic e consequentemente de aumentarmos nossa exposi¢cdo a nuvens publicas, foi para escoarmos nossos
produtos e servicos, particularmente em ciberseguranca e Dados & DevOps por meio de cross-sell a ampla base de
clientes corporativos oriundos da Mandic (aproximadamente 1.300 clientes), escalando ainda mais nossas receitas e
aumentando nossas margens com um baixo Custo de Aquisicdo de Clientes (CAC), considerando que tais clientes
agora fazem parte de nossa base, havendo necessidade marginal de despesas com vendas e marketing incrementais
para adquiri-los.

1722 1721 A
Lucro Liquido (842) 2.516 N.A.
(+) Amortizacdo Agio 2.520 - N.A.
(+) Imposto de Renda e Contribui¢cdo Social 815 1.309 -37,8%
(+) Resultado Financeiro Liquido 2.829 28 N.A.
(+) Depreciacdo e Amortizacao 9.141 4574 99,8%
EBITDA 14.462 8.428 71,6%
Margem EBITDA 27,2% 48,2% -22 p.p.
(+) Despesas de Fusbes e Aquisicoes 761 97 N.A.
(+) Custos Extraordinarios com Desligamento de Pessoal 573 - N.A.
(+) Outras Despesas Nao Recorrentes 629 - N.A.
EBITDA Ajustado 16.424 8.525 92,7%
Margem EBITDA Ajustado 30,9% 48,8% -18 p.p.
(-) Efeitos IFRS16 (1.694) (772) 119,4%

EBITDA Ajustado sem Efeitos IFRS16 14.730 7.752 90,0%
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EBITDA Ajustado (R$ MM)
+92,7%

48,8%

1T21 1722
—@=-\argem EBITDA Ajustado

Resultado Financeiro Liquido

O Resultado Financeiro Liquido foi uma despesa de R$ 2,8 milh6es no 1T22 ante praticamente zero no mesmo periodo
do ano anterior. O aumento das Despesas Financeiras é atribuido principalmente a maiores despesas com juros
referentes ao cronograma de amortizacao e empréstimos e financiamentos da Mandic.

1722 1721 A
R$ mil (exceto %
Receita Financeira 413 361 14,4%
Despesa Financeira (3.242) (389) N.A.
Resultado Financeiro Liquido (2.829) (28) N.A.

Lucro Liquido Ajustado

O Lucro Liquido ajustado por Amortizacdo de Intangiveis em Combinacdo de Negdécios, Impostos Diferidos e outros
itens extraordinérios totalizou R$3,8 milhdes, 58,3% acima do 1T21. A Margem Liquida Ajustada ficou em 7,1%.
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1722 1721 A

Lucro Liquido (842) 2.516 N.A.
Margem Liquida -1,6% 14,4% N.A.
(+) Amortizacéo de Intangiveis em Combinacdo de Negocios 2.520 - N.A.
(+) Imposto de Renda e Contribuicdo Social Diferido 815 1%-37 N.A.
(+) Despesas de Fusbes e Aquisicbes (Liquido de IR/CS) 502 64 N.A.
(+) Custos Extraordinarios com Desligamento de Pessoal

(Liquido de IR/CS) 378 - N.A.
(+) Outras Despesas N&o Recorrentes (Liquido de IR/CS) 415 - N.A.
Lucro Liquido Ajustado 3.788 2.393 58,3%
Margem Liquida Ajustada 7,1% 13, 7% -6 p.p.

Fluxo de Caixa

O Fluxo de Caixa das Operac0es totalizou R$ 18,1 milhdes no 1T22, mais de 23 vezes acima do registrado em 1T21,
corroborando a capacidade de geragdo de caixa operacional da Companhia. O Caixa Total atingiu R$ 20,3 no trimestre,
14,1% superior ao do ano anterior.

O Fluxo de Caixa de Investimento totalizou um saldo positivo de R$1,4 milh&o, resultado de recursos provenientes do
resgate de titulos de valores mobilidrios no total de R$5,6 milhdes para pagamento de debéntures, subtraido por Capex
de R$4,2 milhGes

O Fluxo de Caixa de Financiamento totalizou um saldo negative de R$13,0 milhdes, que incluiu um pagamento
extraordinario para restruturacao da divida da Mandic, no total de R$5,2 milhdes.

1722 17121 A
Caixa Liquido das Atividades Operacionais 18.120 775 N.A.
(+) Caixa Gerado pelas Atividades de Investimento 1.386 (1.807) N.A.
(+) Caixa Gerado pelas Atividades de Financiamento (13.009) (517) N.A.
(=) Aumento (Reducéo) de Caixa 6.497 (1.549) N.A.
(+) Saldo Inicial de Caixa 13.849 19.384 -28,6%

(=) Saldo Final de Caixa 20.346 17.835 14,1%
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Divida Liquida

R$ 93,0 milhdes, ou aproximadamente 72,3% da Divida Bruta no 1T22 refere-se a Passivos com Partes Relacionadas
contratados com Claranet Group Limited para aquisicdo da Mandic. Considerando o Passivo com Partes Relacionadas,
a Divida Liquida totalizou R$ 103,4 milhdes, 10,3% abaixo do trimestre anterior. No 1T22, a Companhia liquidou os
R$5.2 milhdes em Debentures. Temos um grande comprometimento com a gestao financeira, buscando continuamente
a melhora do perfil do endividamento e alongamento de prazos.

1722 4721 A

Empréstimos e Financiamentos (Circulante) 21.838 21.854 -0,1%
Empréstimos e Financiamentos (Nao Circulante) 13.826 19.461 -29,0%
Debentures - 5.161 N.A.
Mutuo Passivo - Partes Relacionadas (Circulante e Nao

Circulante) 93.038 93.126 -0,1%
Divida Bruta 128.702 139.602 -7,8%
(-) Caixa e Equivalente de Caixa (20.346) (13.849) 46,9%
(-) Matuo Ativo - Partes Relacionadas (4.935) (4.877) 1,2%
(-) Titulos de Valores Mobiliarios - (5.565) N.A.
Divida Liquida (Caixa Liquido) 103.421 115.311 -10,3%

Observagéo: 4T21 refere-se ao periodo entre 01 de abril de 2021 e 30 de junho de 2021

Capex

O Capex totalizou R$ 4,2 milhdes no 1T22, pois ndo foram realizadas aquisi¢ées no trimestre. Aquisi¢des de software
representaram R$3,2 milhdes, enquanto hardware totalizou R$1,0 milhao.

Fusoes e Aquisicoes

As fusdes e aquisi¢des tém sido parte importante da estratégia da Companhia, como comprovado pelas aquisicdes da
CredibilT, CorpFlex e Mandic, e devem continuar a ser fundamentais para nossos planos de crescimento.

N&o obstante, somos muito rigorosos em nosso processo de selecao de fusdes e aquisicfes e todos os alvos de
aquisicao devem obedecer a uma légica clara, resultando ao final na criacédo de valor inequivoco para nossa empresa.

Nos ultimos 4 trimestres, analisamos 29 oportunidades, identificando 18 targets potenciais, realizamos diligéncia em 3
empresas e concluimos 1 aquisicao (Mandic em abri de 2021).
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Integracao com Mandic

No 1T22, executamos R$2,8 milhdes em economias provenientes das sinergias com a Mandic, superando
significativamente as estimativas de sinergia para o trimestre. As sinergias incluem reducdo de custo de equipe,
restruturacdo de contratos com fornecedores, licengas e equipamentos, além de otimizagdo de processos e controles.
Também fizemos a unificacdo dos escritérios, deixando nossos colaboradores motivados com a nossa politica de
trabalho hibrido preservando o que ha de mais importante na nossa Companhia — as pessoas.

Consideramos nossas pessoas como um dos pilares mais importantes de nossa Companhia, portanto trabalhamos
intensamente para integrar os funcionarios advindos da Mandic a nossos valores e cultura, intensificando treinamento
e maximizando a experiéncia de onboarding.

Eventos Subsequentes

Em 17 de agosto de 2021, Companhia aprovou, em Assembleia Geral Extraordinéria, o plano de remuneracao variavel
baseado em ag¢8es, que permitira a administracdo da Companhia indicar profissionais-chave para participar do plano,
atribuindo-lhes ac¢des a serem distribuidas. O plano de remuneracgéo variavel baseado em acdes fixa ainda o preco de
exercicio das opcdes e as condi¢bes de seu pagamento, estabelecendo os prazos e condi¢des de exercicio das opgcdes
e impondo quaisquer outras condicdes relativas a tais op¢des. Os contratos juntamente com os beneficiarios foram
assinados em 19 de outubro de 2021.
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Iniciativas ESG

Temos trabalhado com afinco para materializar cada vez mais acbes e praticas relacionadas ao Desenvolvimento
Sustentavel com o propésito de intensificar e acelerar compromissos alinhados com os Objetivos de Desenvolvimentos
Sustentaveis (ODS) da ONU.

Nosso modelo de negocios é baseado no tripé: Pessoas - Tecnologia - Inovacao. Portanto, nossas pessoas sao parte
essencial de nossa Companhia. Sabemos que a mao de obra qualificada em tecnologia € um bem escasso e valioso,
por isso cuidamos de nossos colaboradores, oferecendo, entre outras coisas, acesso a educagéo e treinamento. Na
Academia Claranet, nosso braco de educacdo e treinamento, oferecemos aproximadamente 1.000 horas de
treinamento por més para nossos colaboradores, cobrindo uma variedade de tépicos, tais como: tecnologia, vendas,
marketing, finangas, lideranca e habilidades interpessoais. Também incentivamos jovens talentos por meio do
estabelecimento de parcerias com universidades renomadas e da criacdo de polos tecnolégicos (ODS 1,3,4 e 10).

Os principais executivos de nossa equipa de gestao trabalham juntos ha muitos anos, o que permitiu o estabelecimento
de uma cultura de dono na Companhia. Todos os nossos colaboradores, incluindo nossos executivos de nivel C, tém
KPIs claramente definidos. Assim, nossas praticas de governanca corporativa tém sido elogiadas e reconhecidas por
instituicbes de referéncia, como a Fundacao Dom Cabral. Além disso, fomos indicados como Great Place to Work®
(Melhores Lugares para Trabalhar) por dois anos consecutivos e como Top 20 do GPTW em nossa regidao (ODS 8).

Também é importante destacar que nossos negécios de servicos em nuvem proporcionam aos nossos clientes ndo
apenas beneficios em termos de tecnologia, finangas e estratégia, mas também vantagens para o meio ambiente.
Estudos recentes conduzidos pela Accenture indicam que a migracdo do ambiente local para Computacdo em Nuvem
pode reduzir as emiss@es globais de CO2 em aproximadamente 59 milhdes de toneladas por ano, como resultado de
ganhos de tecnologia e eficiéncia energética (ODS 9, 11, 13 e 17).

Treinamento Reconhecimento
®
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Glossario

ARR: Annual Recurring Revenue (Receita Anual Recorrente). Receita, normalizada anualmente, que uma empresa
espera receber de seus clientes pelo fornecimento de produtos ou servigos.

Big Data: Conjunto de ferramentas capaz de receber um grande volume e variedade de dados. Por ter um volume
gigantesco e muita variedade, esses dados ndo podem ser interpretados e processados por softwares convencionais.
O Big Data surgiu por ter a agilidade e capacidade de interpretar dados em grande volume e de diferentes tipos.

CAC: Custo de Aquisicao do Cliente. Representa o custo de marketing dividido pelo nimero de novos clientes
conquistados em um determinado periodo.

CAS: Consulting and Assesment Servicos. Unidade de negdcios responsavel por servicos de consultoria.
CCS: Corporate Cloud Solutions. Unidade de negdcios responsavel por solugées em nuvem privada.

Churn: indice que representa a taxa de clientes que cancela ou deixa de consumir produtos ou servicos em
determinados periodos.

Ciberseguranca: Pratica que protege computadores e servidores, dispositivos moveis, sistemas eletrdnicos, redes e
dados contra ataques maliciosos. Também é chamada de seguranca da tecnologia da informa¢éo ou seguranca de
informacdes eletrénicas.

Cross-sell: Venda Cruzada. Venda de produtos ou servigos relacionados e complementares com base no interesse
do cliente ou na compra de um produto.

CSS: Cybersecurity Solutions. Unidade de negdécios responsavel por solugdes em ciberseguranca.

DaaS: Device as a Service (Dispositivo como Servigo). Termo usado para descrever ferramentas de software baseadas
em nuvem utilizadas para trabalhar com dados, como gerenciamento de dados em um data warehouse ou analise de
dados com inteligéncia de negécios.

Data Lake: Repositério que armazena um grande e variado volume de dados, estruturados e néo estruturados.

DBA: Data Base Administrator (Administrador de banco de dados). Administrador responsavel por gerenciar, instalar,
configurar, atualizar e monitorar um banco de dados ou sistemas de bancos de dados.

DevOps: Termo oriundo da unido das palavras Development (Desenvolvimento) e Operations (Operacdes) para
designar uma estratégia para aumentar a capacidade de uma empresa de distribuir aplicativos e servicos em alta
velocidade e com qualidade.

laaS: Infrastructure as a Service (Software como Servigo). Servico de computacdo em nuvem que oferece recursos
fundamentais de computacdo, armazenamento e rede sob demanda e pagos conforme o uso.

IoT: Internet of Things (Internet das Coisas). Processo de conectar objetos fisicos do dia a dia a internet, incluindo
objetos domésticos comuns, como lampadas, dispositivos médicos e acessorios, dispositivos smart e até mesmo
cidades inteligentes.

LGPD: Lei Geral de Prote¢cédo de Dados Pessoais.

Machine learning: Disciplina que permite que os computadores aprendam sozinhos e executem tarefas de forma
autbnoma sem necessidade de serem programados.

Multicloud: Abordagem composta por mais de um servico e de um provedor de nuvem, publica ou privada.

NOC: Network Operations Center (Centro de Operagbes de Rede). Estrutura de profissionais especializados que
realiza o monitoramento e a gestédo dos eventos de TI.

NPS: Net Promoter Score. Métrica desenvolvida para medir os niveis de lealdade de um cliente.
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Nuvem hibrida: Ambiente de computagdo que combina um datacenter on-premise ou nuvem privada com nuvem
publica, possibilitando o compartilhamento de dados e aplicagbes entre elas

Nuvem privada: refere-se aos servicos de computacdo em nuvem oferecidos pela internet ou por uma rede interna
privada somente a usuarios selecionados e ndo ao publico geral. Também chamada de nuvem interna ou corporativa.

Nuvem publica: Servicos de computacéo oferecidos por terceiros a internet pablica, os quais sao disponibilizados a
qualquer usuario que queira utiliza-los ou compra-los. Tais servicos podem ser gratuitos ou vendidos sob demanda,
permitindo que os clientes paguem apenas pelo seu consumo de ciclos de CPU, armazenamento ou largura de banda.
As principais empresas de nuvem publica sdo: Amazon Web Services (AWS), Azure e Google.

On-premise: servidor para o qual a propria empresa tem a responsabilidade de processar suas aplicacdes de hardware
e software. Toda a infraestrutura, customizagéo, configuracéo e atualizacao sao feitas internamente.

PaaS: Platform as a Service (Plataforma como Servico). Ambiente de desenvolvimento e implantacdo completo na
nuvem, com recursos que permitem ao usuario fornecer desde aplicativos simples baseados em nuvem a sofisticados
aplicativos empresariais habilitados para a nuvem.

PCS: Public Cloud Solutions. Unidade de negdécios responsavel por solu¢gdes em nuvem publica.

Pentest: abreviagio de Penetration Test (Teste de Penetracdo). E também conhecido como Teste de Intrus&o, pois
faz a deteccdo minuciosa com técnicas utilizadas por hackers éticos — especialistas em seguranca da informacéo
contratados por corporagdes para realizar tais testes, sem exercer atividades que prejudiqguem a empresa ou tenham
efeito criminoso.

SaaS: Software as a Service (Software como Servigo). Modelo de licenciamento e entrega de software no qual o
software € licenciado por assinatura e hospedado em nuvem.

SIEM: Security Information and Event Management (Gerenciamento e Correlagdo de Eventos de Seguranca). Sistema
baseado em regras que é responsavel por coletar logs, eventos e dados, com o objetivo de detectar ocorréncias
suspeitas que possam, de alguma forma, comprometer a seguranca dos dados de uma empresa.

Up-sell: Estratégia de vendas que, diferente da abordagem do cross-sell, envolve incentivar os clientes a adquirir uma
versdo mais sofisticada ou avancada do produto que originalmente pretendiam comprar.

WAF: Web Application Firewall. Firewall que monitora, filtra e bloqueia pacotes de dados na medida que eles viajam
de e para um site ou aplicativo da web.

WAN: Wide Area Network (Rede de Longa Distancia). Rede de comunicacao que abrange uma grande area geogréfica,
como cidades, estados e paises. Pode ser privada para conectar sede e filiais de uma empresa ou publica para conectar
redes menores.




Release de Resultados | 1T22 @ Cla ra net




Release de Resultados | 1T22 @ Cla ra net

Apéndice 1

Balanco - Ativo

1722 4T21

ATIVO

CIRCULANTE

Caixa e Equivalentes de Caixa 20.346 13.849
Titulos e Valores Mobiliarios - 5.565
Contas a Receber 25.946 26.355
Tributos a Recuperar 5.286 4.858
Despesas Antecipadas 3.612 987
Outros Ativos Circulantes 1.424 1.780
Total do Ativo Circulante 56.614 53.394

NAO CIRCULANTE

Partes Relacionadas 4.935 4.877
Impostos a Recuperar 325 388
Imposto de Renda e Contribuicdo Social Diferidos 41.984 42.585
Depésitos Judiciais 62 62
Direito de Uso 18.895 20.898
Imobilizado 44.203 47.978
Intangivel 176.267 178.316
Total do ativo ndo-circulante 286.671 295.104

TOTAL DO ATIVO 343.285 348.498
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Apéndice 2

Balanco - Passivo

1T22 4721
PASSIVO
CIRCULANTE
Fornecedores 31.278 24.518
Empréstimos e Financiamentos 21.838 21.854
Debentures - 5.161
Passivo de Arrendamento 6.344 6.394
Obrigacdes Tributarias 2.085 1.837
Obrigacdes Trabalhistas 12.049 11.010
Contas a Pagar por Aquisicdo de Negécios 10.122 9.976
Partes Relacionadas 738 826
Outras Obrigacdes 276 220
Total do Passivo Circulante 84.730 81.796
NAO CIRCULANTE
Empréstimos e Financiamentos 13.826 19.461
Provisédo para Contingéncias 14.682 14.726
Contas a Pagar por Aquisicdo de Negdcios 29.523 29.495
Obrigacdes Tributarias 124 124
Passivo de Arrendamento 13.954 15.608
Partes Relacionadas 92.300 92.300
Total do passivo ndo-circulante 164.409 171.714

PATRIMONIO LiQUIDO

Capital Social Realizado 180.998 180.998
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Reservas de Capital
Lucros/Prejuizos Acumulados

Total do Patriménio Liquido

TOTAL DO PASSIVO E PATRIMONIO LIQUIDO

¢ claranet

20.294 20.294
107.146 - 106.304
94.146 94.988
343.285 348.498
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Apéndice 3

Demonstracao de Resultados

1T22 1721
R$ mil (exceto %
RECEITA LIQUIDA 53.224 17.471
Custo das mercadorias vendidas e dos servigos prestados (40.981) (9.367)
LUCRO BRUTO 12.243 8.104
RECEITAS (DESPESAS) OPERACIONAIS (9.441) (4.251)
Com vendas (4.035) (1.862)
Gerais e administrativas (5.406) (2.389)
LUCRO ANTES DO RESULTADO FINANCEIRO 2.802 3.853
RESULTADO FINANCEIRO (2.829) (28)
Receitas financeiras 413 361
Despesas financeiras (3.242) (389)
LUCRO ANTES DO IMPOSTO DE RENDA E DA CONTRIBUICAO
SOCIAL (27 3.825
IMPOSTO DE RENDA E CONTRIBUICAO SOCIAL (815) (1.309)
Correntes - (1.496)
Diferidos (815) 187

LUCRO LIQUIDO DO EXERCICIO (842) 2.516
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Apéndice 4

Demonstracao de fluxo de caixa

1T22 1T21

R$ mil (exceto %

DEMONSTRACAO DO FLUXO DE CAIXA

Caixa Liquido das Atividades Operacionais

Lucro Liquido do Exercicio (842) 2.516
Depreciacédo e Amortizacdo 11.662 4574
Provisédo para perdas de crédito esperadas (369) 81
Despesas de IRPJ e CSLL - Corrente - 1.496
Despesas de IRPJ e CSLL - Diferido 815 (187)
Provisdo (Reverséo) das Contingéncias (44) 19
Rendimentos de aplicacdes financeiras (26) -
Juros e Variacdo Cambial Apropriados do Exercicio 2.283 167
Baixa de Imobilizado 370 4

Variacdes nos Ativos e Passivos

Contas a Receber 778 (73)
Outros Ativos 356 (128)
Despesas Antecipadas (2.625) -
Impostos a Recuperar (579) 1.055
Fornecedores 6.760 (776)
Obrigacdes Tributarias 248 (1.940)
Obrigacoes Trabalhistas 1.039 (1.940)
Outros Passivos 56 (3.992)
Pagamento de juros sobre empréstimos, financiamentos, debéntures e

muatuos (1.762) (101)
Total do Caixa Liquido Atividades Operacionais 18.120 775

Caixa Liquido Atividades de Investimento

Aquisicdo de controlada, liquido do caixa adquirido (4.205) (1.807)
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Recursos Provenientes dos Titulos de Valores Mobiliarios 5.591 -

1.386
Total do Caixa Liquido Atividades de Investimento (1.807)

Caixa Liquido Atividades de Financiamento

Captacdo de Empréstimos e Financiamentos - 2.021
Pagamento de Empréstimos e Financiamentos - Principal (5.792) (1.675)
Pagamento de Debéntures (5.156) -
Pagamentos por Obrigacdo de Arrendamento (2.061) (863)
Total do Caixa Liquido Atividades de Financiamento (13.009) (517)
Aumento (Reducao) de Caixa e Equivalentes 6.497 (1.549)
Saldo Inicial de Caixa e Equivalentes 13.849 19.384

Saldo Final de Caixa e Equivalentes 20.346 17.835




Este Release de Resultados pode conter declaracdes e informacdes que expressam as expectativas, crencas e
projecdes da administracdo da Claranet Technology sobre eventos ou resultados futuros. Tais declaracdes e
informacdes sdo apenas declaracdes prospectivas e ndo garantias de desempenho futuro, sujeitas a riscos, incertezas
e fatores relacionados as operaces da Companhia e ao ambiente de negécios.

Embora a Claranet Technology acredite que as expectativas e premissas contidas nas declaracdes sejam razoaveis e
baseadas em dados atualmente disponiveis para sua administracdo, alertamos os investidores que declaracdes
prospectivas envolvem riscos porque se referem a eventos futuros e, portanto, dependem de circunstancias que podem
ou nao ocorrer, além dos riscos apresentados nos documentos de divulgacao, sujeitos a alteracdo sem prévio aviso.
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