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Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: cliente com receita ou uso de produtos nos ultimos trés meses. Nota 2: Empréstimos e adiantamentos a clientes,



Inter&co

CEO Letter

Do CEO Global Joao Vitor Menin

Nosso resultados do 3T25 evidencia nossa qualidade de execugao e a forga da nossa
plataforma. Comemorando 10 anos do langamento da primeira conta digital do pais,
nosso ecossistema vem entregando crescimento sustentavel, gerando valor para
nossos clientes e seguindo em uma trajetoéria disciplinada de rentabilidade.

Um dos destaques do trimestre foi o crescimento da nossa carteira de crédito de 30%
em relagdo ao mesmo periodo no ano anterior, trés vezes o ritmo do mercado,
impulsionada pela inovagcao e experiéncia digital dos produtos. A carteira de crédito
consignado alcangou crescimento de 38%, com a nova oferta de consignado privado se
destacando: R$1.3 bilhdes em originagcées e quase 300.000 novos clientes no produto,
em apenas seis meses desde o lancamento. Essa performance demonstra nossa
capacidade de capturar market share em segmentos de alto valor por meio de uma
oferta 100% digital.

Alcangamos um novo recorde de 1,2 milhdes de novos clientes ativos nesse trimestre,
elevando nossa base total de clientes ativos para 24 milhdes, uma prova do valor
adicionado que nossa plataforma oferece. A integracdo continua de ferramentas de
hyper-personalizacdo com inteligéncia artificial tem gerado maior engajamento e
oportunidades de cross-selling, fortalecendo nosso relacionamento com clientes e
aumentando seu valor vitalicio.

Nossos critérios rigorosos de analise de credito e sistemas aprimorados de cobranca
possibilitaram o acelerado crescimento da carteira com indices estaveis de
inadimpléncia, mesmo diante de condigcbes mais adversas de mercado. Esse controle de
risco comprova a eficacia da nossa estratégia baseada em dados e nos coloca em
posicao privilegiada para manter essa performance superior durante todos os ciclos de
crédito.

O lucro liquido atingiu R$ 336 milhdes no trimestre, um crescimento de 39% comparado
ao mesmo periodo no ano anterior, resultado do equilibrio entre crescimento e eficiéncia
operacional. Esse resultado comprova nossa habilidade de expandir com lucratividade,
ao mesmo tempo em que aproveitamos importantes oportunidades do mercado.

Seguimos confiantes no nosso posicionamento
estratégico para iniciar 2026. Com nosso 60/30/30
temos o objetivo claro de alcancar 60 milhdes de
clientes, indice de eficiéncia de 30% e ROE de
30%, reflexo da capacidade de expansao da nossa
plataforma e exceléncia da nossa execucgao.

Expresso minha mais sincera gratiddo ao nosso
time excepcional, cuja inovacdo e dedicacao
seguem sendo o motor do nosso sucesso. O
comprometimento dos nossos colaboradores com
a exceléncia nos permite gerar valor superior para
todos os envolvidos enquanto moldamos o futuro
dos servigos financeiros digitais.




; ) Inter&co
Atualizacao da Estratégia

Crescimento & ¢ Adicionamos 1,2 milhao de novos clientes ativos no trimestre
|I‘IOVE|§€|O ® Instituicdo financeira que mais cresce no Brasil em n? de clientes'
Ativacao & * Taxa de ativacio de 57.9%, com 20 milhdes de logins por dia
Engajamento ® TPV anualizado de RS 1,6 trilhdo, com market share de Pix de 8%
Crédito & ® (rescimento da carteira de crédito em 30% YoY, 3x o mercado
Funding ® Funding alcancou R$68 bilhdes, crescendo 35% YoY
NIM & ® Receita liquida cresceu 29% YoY, impulsionado por crédito
Servigos ® NIM continuou apresentando melhora, crescendo 60 bps YoY

Lucro Liquido & ® Lucro liquido recorde de R$336 milhdes
ROE

ROE continua expandindo a cada trimestre, chegando a 14,2%

Nota 1: Fonte: Banco Central do Brasil. Considerando instituicoes financeiras com mais de 20 milhdes de clientes CCS e SCR até Dezembro/2024.
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Destaques do Trimestre

NUmero de Clientes milhdes
Clientes Ativos milhdes
ARPACBIuto RS

TSRS

Receita Bruta Total RS milhdes
Receita Liquida RS milhdes
EBT RS milhdes

Lucro Liquido RS milhdes

Lucro Liquido Excl. Minoritarios RS milhdes

Funding RS bilhdes
Patrimoénio Liquido RS bilhdes

indice de Basileia %

TPV de Cartdes + PIX RS bilhdes
GMV RS milhdes
AUCRS bilhdes

NPL > 90 dias - excl.rec.de c.c. %
NPL 15- 90 dias - excl.rec.de c.c.%
indice de Cobertura %

NIM 2.0 - Carteira Remunerada %
NIM 2.0 Ajustada ao Risco %
Custo de Funding % do (DI

Fee Income Ratio %

indice de Eficiéncia %

ROE %

ROE Excl. Minoritarios %

Nota: As definigdes estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados.
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Indicadores de
Crédito

3125

41,3
23,9
56,8

13,1

3.977
2.162
418
356
336

67,9
9,8
14,6%

412
1.402
170

4,5%
4,1%
146%

9,3%
5,6%
68,2%
25,%
46,3%
14,8%
14,2%

Base de
Funding

2725

393
22,7
53,7

13,1

3.567
2.003
384
332
315

62,2
94
15,7%

374
1237
154

4,6%
4,1%
143%

9,1%

5,6%
64,8%
26,6%
47,8%
14,4%
13,9%

Performance
Financeira

3124

349
19,5
472
13,8

2.684
1.676
294
260
243

50,3
89
17,%

320
1.381
122

51%
4,1%
130%

8,7%
52%
65,4%
30,5%
50,7%
11,9%
11,3%

Consumo de
Capital

Inter&co

Variagao %

AQoQ

+5,0%
+5,4%
+5,9%

-0,7%

+11,5%
+7,9%
+9,0%
+7,2%

+6,7%

+9,2%

+4,5%

-11p.p.

+10,3%

+13,4%

+10,0%

-0,1p.p.

-0,0p.p.

+2,9p.p.

+0,2p.p.

+0,1p.p.

+3,4p.p.

-1,7p.p.

-1,5p.p.

+0,4 p.p.

+0,3p.p.

Verticais de
Negbcio

AYoY

+18,3%
+22,5%
+20,5%

-5,6%

+48,2%
+29,0%
+42,2%
+36,9%

+38,6%

+35,2%

+10,6%

24p.p.

+28,9%

+1,5%

+38,8%

0,6p.p.

-0,0p.p.

+16,8p.p.

+0,6 p.p.

+0,5p.p.

+2,8p.p.

-5,6 p.p.

-4,4p.p.

+2,9p.p.

+2,9p.p.

Anexo



Unit Economics

@ Crescimento de Clientes & Engajamento

No 3T25, adicionamos 1,2 milhdo de novos clientes ativos, totalizando 4,4 milhdes
de novos clientes nos ultimos 12 meses, um novo recorde. Inter foi a instituicdo
financeira com o maior crescimento em 2025, 14% em comparagdo com o ano

anterior?.

Durante o trimestre, nossa taxa de ativacdo aumentou para 57,9%, um crescimento
de 2,0 p.p. em relagdo ao mesmo periodo do ano anterior. Este crescimento

destaca a melhoria do processo de onboarding e uma jornada de ativacao inicial de

Inter&co

4'|+MM

Clientes Totais em Setembro/25

57,9

Taxa de Ativacao

clientes mais eficiente, resultando em um payback mais rapido do CAC.

Clientes Totais
Em milhoes

s 33,3 34,9
30,4 '

29,4

55,9%

3T23 2T24 3T24

@ Clientes PJ

4T23 1T24

36,1

4124

56,9%

1T25

37,7

QoQ YoY

a1,3 0 0
39,3 ' +5% +18%
+5% +22%

+19 bps +199 bps

m Clientes Ativos

2T25 3T25

As contas PJ aumentaram 19% YoY, representando 6% do total de clientes. Com uma taxa de ativa¢do de 80%, o
crescimento nesse segmento oferece oportunidades significativas para ampliar o cross-selling, especialmente em
produtos de crédito com garantia e nos servicos de aquisicdo do Inter Pag.

Contas PJ/MElIs

Em milhares
. 2.058
1.796 1.854 ’
3723 4723 1T24 2T24

2.1M

3T24

+19%YoY L
2439 2918
2.320
2.172
4724 1T25 2T25 3725

Nota: As definigdes estdo na se¢do Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Fonte: Banco Central do Brasil. Considerando institui¢des financeiras com mais de 20 milhdes de clientes CCS e SCR

até Dezembro/2024.
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Unit Economics Inter&co

@ Jornada do Cliente

A tecnologia segue como pilar central do nosso super app financeiro, viabilizando de forma continua milhdes de
transagGes didrias. No 3T25, registramos em média 20,1 milhdes de logins por dia, um aumento significativo ante
14,1 milhdes em setembro de 2024, reforcando o Inter como a principal solugdo de banco digital para nossos
clientes.

Esse maior engajamento também se reflete no volume de transagdes, com 28 milhGes de operagdes financeiras
por dia, acima dos 22 milhdes de setembro de 2024. Esses numeros evidenciam a confianca e a preferéncia dos
clientes pelo Inter para suas transac¢des financeiras do dia a dia.

Nosso compromisso com experiéncias de exceléncia é confirmado pelo elevado NPS de 85, comprovando a alta
satisfacdo e fidelidade dos clientes.

Esses resultados mostram a evolugao do Inter de uma plataforma de banco digital para um ecossistema financeiro
totalmente integrado. Ao impulsionar o engajamento didrio e manter alta satisfagdo do cliente, estamos bem
posicionados para continuar avangcando em crescimento e lideranca em servicos financeiros digitais.

Crescimento Total de Clientes - YTD#4

Em %, apenas Brasil

slinter ]4,]% 20 .Imm
?

Player 2 13,5% logins por dia2
vs. 14.1 mm em Setembro/24

Player 3 10,1%
Player 4 9,0%
28mn
Player 5 8,5%
transacgoes financeiras por dias
vs. 22mm em Setembro/24
Player 6 3,9%

Player 7 3,6%

Player 8 3,4% § Inter
85 NPS!

Player 9 3.2%

Player 10 2,8%

Nota 1: Em setembro de 2025. Nota 2: O volume de logins utilizado neste célculo foi baseado na média do total de logins por dia entre setembro de 2025 e setembro de 2024. Nota 3: Setembro
de 2025. Nota 4: Fonte: Banco Central do Brasil. Considerando institui¢des financeiras com mais de 20 milhes de clientes CCS e SCR até dezembro de 2024.
Atualizagdo da Destaques do Unit Carteirade Indicadores de N Performance . Verticais de 6
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Unit Economics Inter&co

@ Monetizacao de Clientes

O ARPAC liquido atingiu RS 33,2 no 3T25,

Evolucio do ARPAC e CTS impulsionado sobretudo pelo crescimento das
Em RS, mensal receitas de crédito e de intercambio,
parcialmente compensado pela acelera¢do do

crescimento da base de clientes. A partir do

53,7 e 1T25, o ARPAC foi impactado pelo

477 49,3 50,0 diferimento de receitas de tarifas atreladas ao
' 45,9 452 44,7 47,2 crédito apds a implementacdo da Resolugdo
T CMN ne 4.966/2021.

As iniciativas em andamento para otimizar

operagbes e racionalizar despesas nos

permitiram sustentar um nivel robusto de

eficiéncia. No 3T25, o CTS permaneceu

137 131 124 12,3 138 140 131 131 131 estavel em RS 13,1, elevando a margem
e liquida por cliente ativo para RS 20,2.

20,2

1’
69 171 178 181 187 18,2 191

mmmm Margem por cliente ativo
(Liquido de Despesas de Juros)
ARPAC Liquido

e Custo de Servir

3T23 4T23 1T24 2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25 e ARPAC Bruto

Com a melhoria na ativagdo e no engajamento, nossa analise de safras destaca um crescimento acelerado da
receita tanto entre clientes novos quanto antigos. As safras maduras superaram RS$134 em ARPAC bruto,
demonstrando a solidez e o valor do relacionamento de longo prazo com nossos clientes.

ARPAC Bruto por Safra ARPAC Liquido por Safra
Em R$, mensal Em RS, mensal
R3134 .
RS
1o ARPAC Bruto Maduro 80 8 8
100 ARPAC Liquido Maduro
90 70
80 R$55 60
ARPAC Bruto Médio
70
50
60
50 3T25 40 3T25
40 . 30 .
30
20
20
10
10 1T20 1T20
0 0
1 35 7 9 1M1 1 17 19 21 23 25 27 29 31 1 3 5 7 9 1N 1815 17 19 21 23 25 27 29 31
Trimestres de Relacionamento Trimestres de Relacionamento

Nota: As definigdes estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados.
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Carteira de Crédito

@ Carteira de Crédito

Inter&co

Nossa carteira de crédito cresceu 30% em relagdo ao ano passado, superando o mercado brasileiro em trés vezes
no mesmo periodo’. Esse resultado mostra que estamos ganhando espaco de forma consistente em vérias linhas
de produtos, com destaque para o Home Equity e o Crédito Consignado, que tiveram étimo desempenho.

O ponto alto do trimestre foi o novo portfélio de crédito consignado privado, que fechou o 32 trimestre de 2025
com RS 1,3 bilhdo em concessées. E um produto totalmente digital, alinhado ao nosso modelo Inter-by-Design,
usando uma distribuicdo escalavel e de baixo custo, lastreada por garantias. Além de reduzir custos operacionais,
tem grande potencial de crescimento porque quase ndo se sobrepde ao que ja oferecemos em crédito, o que nos
permite entrar com eficiéncia em novos segmentos de alto valor.

Carteira de Crédito Bruta

Em R$ bilhdes
1,83 1,89 185 1,94 1,95 2,00 1,97 o8 08 glrlzﬁtt::g;oz
r 43’ 8
Total
40' 2 4,3; 9.1%
33,7 35,6 S 4,0;9.1%
33,0 ' 4,0; 9.5%
29,8 30,9 a3 105% e
: 5,2: 14.6% 4,7,12.3% | o
27,0 4,2;13.0% -

4,2;14.9%

4,6;14.8%

1,8; 28.7%

12,3; 28.8%

10,8; 28.3%
104 315y 105 29.5% |
h 70
9,5; 30.5%

8,7; 30.6%

8,0; 21.0%

7,6; 21.2%
7,1; 23.0%
6,7; 23.6%
. 28:7.8% [l 3 8.2% [ 3% 8%
2,0;7.2% G B 0,5;... 0,7;1.7% 11, 2.6%
5,5; 19.5% [l 6.3: 20.4% 6,4; 17.9% 6,5;17.1% 6,7; 16.3%
3723 4723 1T24 2724 3724 4724
RS milhdes

Carteirade CréditoBruta

Imobiliario 14.524
Home Equity 4156
Financiamento Imobiliario US 1.463
Financiamento Imobiliario 8.905

Pessoal 11.071

Empresas 3.917

Cartdo de Crédito 13.967

Rural 339

Total 43.818

3,6; 8.4%
1,3; 3.1%

7,3;17.1%

1T25

3125

3,8;8.7%
1.4; 3.1%

8,1, 18.5%

2725

2725

13.312
3.820
1.363
8.129
9.956
3.683
12.996
290
40.237

Consignado + Outros Empréstimos
Pessoais®

1,1; 23.7%

42 8.9% Home Equity®
14 . (]

16 31% Financ. Imobiliario US®
19; . 1%

Financiamento Imobilidrio’”
8,9; 19.1%

3T25

Variagdo %
3124 AQoQ AYoY
10.266 +9,1%  +41,5%
3.119 +8,8%  +332%
651 +7,3%  +124,8%
6.496 +9,6% +37,1%
8.004 +12%  +38,3%
4.149 +6,3% 5,6%
10.770 +7,5%  +29,7%
517 +17,0%  -34,4%
33.706 +8,9%  +30,0%

Nota: As defini¢des estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Dados do Banco Central do Brasil. Nota 2: Carteira bruta total de crédito dividida pelo total de clientes ativos. Nota 3: PMEs
incluem Rural. Nota 4: Consignado + Pessoal inclui empréstimos com desconto em folha, cheque especial, renegociagbes de cartdo de crédito e outros empréstimos, excluindo FGTS. Nota 5: Home Equity inclui
tanto a carteira de empresas quanto de pessoas fisicas. Nota 6: Empréstimos imobilidrios no mercado dos EUA. Nota 7: Excluindo Home Equity e empréstimos imobilidrios nos EUA.
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Carteira de Crédito Inter&co

@ Carteira de Crédito

Nossos principais produtos de crédito continuam a apresentar resultados sdlidos, impulsionando o crescimento da
carteira ao mesmo tempo em que ganharam participacdo de mercado e aumentaram sua relevancia em nosso
mix. Em conjunto, nossos produtos de crédito geraram uma expansdao de 30% da nossa carteira total na
comparagdo anual, superando significativamente a taxa de crescimento de 10% do mercado brasileiro.

Adicionalmente, aceleramos a producdo de financiamento imobilidrio e home equity também aceleraram a
concessao, crescendo 10% e 9%, respectivamente, em relagdo ao trimestre anterior, em um cenario onde as taxas
de mercado se tornaram mais competitivas devido a reducao de subsidios oferecidos por bancos publicos.

Esses resultados reforcam a eficdcia da nossa estratégia em crescer segmentos-chave de crédito por meio de
solugbes escaldveis e com foco no digital, e de oferecer produtos de crédito sustentdveis e adaptados as
necessidades de nossos clientes.

3725 Crescimento e Saldo da Carteira de Crédito Bruta
Em % YoY e em RS bilhdes

O Tamanho da Carteira

(.} Crescimento do Mercado Brasileiro

c
+
=
2
(O]
>-
o
>_
38%
R3 11,1 B Total Portfoli
A +3,1bn @l [He e
R$ 8,9Bn Growth
(o)
R$3,8Bn 30%
,2 A41,0bn ",
22% ' \
1 1
\ I
o 21%
//’——\\\ o
Vs AN
/ \
I \
! !
1
\ 12% ! Market Growth
””””””””””””””” D (0 )74
~ 7
Consignado + Financiamento Home
Pessoal2.é Imobiliario3.6 Equity's
50%-75% 30%-40% 30%-40%

Nota: As definicdes estdo na segao Glossario desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: O Home Equity inclui a carteira empresarial e a de pessoas fisicas. Nota 2: Pessoa
Fisica inclui empréstimos consignados, cheque especial, renegociagoes de cartao de crédito e outros empréstimos. Nota 3: Exclui Empréstimos com Patriménio Liquido. Nota
4: Inclui empréstimos do Agronegdcio. Nota 5: Dados de mercado da ABECIP, Home Equity PF. Nota 6: Dados do Banco Central do Brasil.
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Indicadores de Crédito Inter&co

@ NPLs

Os indicadores de qualidade de crédito permaneceram estidveis no 3T25, refletindo a resiliéncia, alta
colateralizacdo e diversificagdo da nossa carteira de empréstimos. Na comparacdo anual, o indice de inadimpléncia
acima de 90 dias declinou de 5,1% para 4,5%, enquanto o indice de inadimpléncia de 15 a 90 dias se manteve
estavel em 4,1%.

As principais melhorias na qualidade de crédito foram impulsionadas por avangos nos processos de gestao de risco
da carteira de cartdo de crédito, incluindo aprimoramentos nos modelos de concessdo e nos processos de
cobranga. A revisdo dindmica dos limites de cartdo para todos os clientes nos permite utilizar dados para entender
melhor o comportamento dos usudrios e oferecer perfis de crédito alinhados a pardmetros de menor risco.

NPLs > 90 dias! NPLs 15 a 90 dias'

Em % In %

4,3%

3,8% 3,7% 3.8%
3,6%

3,4%

3T23 4T23 1724 2T24 3T24 4724 1725 2T25 3T25

3T23 4T23 1724 2T24 3T24 4724 1725 2T25 3T25

e NPL > 90 dias NPL 15 a 90dias

NPL > 90dias (excluindo antecipagéo de recebiveisde cartdes)

Formagao de NPL e Estagio 3
Em %

1,87% 1,85%

1,63% 1 519 1,55% 167% 1,66% 1,60% 1,656%

1,65% 1,62% 1,52% 165% 1.65% 152% 1,46%

1,23% 1,21%

3T23 4T23 1724 2T24 3T24 4724 1725 2T25 3T25

e - OrmM aG 30 O NPL  essss Formag o do Estagio 3

Nota: As definigdes estdo na se¢do Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Considerando a carteira bruta de crédito, que inclui antecipagdo de recebiveis de cartdo de crédito. Nota 2: Cohorts definidos

NPL 15-90 dias (excluindo antecipacéo de recebiveis de cartdes)

NPL > 90 de Cartao de Crédito por Safra2

Em %

1124

4721

3 4 5 6 7 8 9 10 M 12

como a primeira data em que o cliente tem o limite disponivel. NPL por cohort = saldo de NPL > 90 dias do cohort dividido pela carteira total de cartdo de crédito do mesmo cohort.

Strategic Quarter Unit Loan

Asset
Update Highlights Economics Portfolio Quality

Funding Financial Capital Business
Capabilities Performance Ratio Verticals
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Indicadores de Crédito Inter&co

9 Custo de Risco & indice de Cobertura

O aumento do custo de risco durante o trimestre reflete o crescimento acelerado do crédito e a expansdo da nova
carteira de Consignado Privado. Também considera niveis de inadimpléncia marginalmente mais altos antecipados
para os proximos trimestres, conforme indicado pelo ambiente macroecondémico desafiador devido a taxas de
juros mais elevadas.

Custo de Risco! indice de Cobertura?
Em % Em %

% 146%
5,5% 1329% 134% 133% 130% 130y, 136% 143% 143% 257

5,4%
% 4.99 % e 5,0%
o - IIIIIIIII

3T23 4T23 1724 2T24 3724 4724 1725 2T25 3725 3T23 4T23 1T24 2T24 3T24 4T24 1725 2T25 3T25

@ Renegociacoes

No terceiro trimestre de 2025, melhoramos nossa divulgacdo das renegociagbes de crédito, seguindo as melhores
praticas de mercado para assegurar mais precisdo e transparéncia.

Como parte desta melhoria, refinamos a definicdo de contratos renegociados excluindo acordos que ndo estavam
inadimplentes ou aqueles cujos perfis de risco permaneceram inalterados. Este ajuste garante que os numeros
reportados sejam mais precisos e confidveis para analise de renegociagdo.

Acreditamos que nossas taxas de renegociagdo refletem a saude geral da carteira, respaldada por nossa carteira de
crédito colateralizada e nossa sélida experiéncia em recuperagdo de garantias. Além disso, nossa carteira de cartdo de
crédito continua demonstrando desempenho estével e sauddvel trimestre apds trimestre.

Carteira Renegociada
Em R$ milhdes e em %

QoQ

2,5% 2,5% 2,4% 01 p.p % da Carteira
'~ 7" de Crédito Bruta

o 1.004 1.033

+2,9% Renegociada

1Q25 2Q25 3Q25

Nota: As defini¢des estdo na secdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Considerando a carteira bruta de crédito (que inclui antecipagdo de recebiveis de cartdo de crédito) e titulos que geram
despesas com provisdo. Nota 2: Considerando “Provisdo para perdas de crédito esperadas em compromissos de empréstimos”.
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Funding Inter&co

Depositos

Tivemos mais um trimestre de forte crescimento de funding, atingindo R$68 bilhdes em depdsitos totais, um
aumento de 35% YoY.

O crescimento foi impulsionado pelos depdsitos a prazo, que aumentaram 46% YoY. O Meu Porquinho continua
sendo um importante motor de crescimento dos depdsitos, com mais de RS6 bilhdes investidos e
aproximadamente 3 milhdes de clientes.

A evolugdo da nossa base de clientes ativos também tem sido fundamental, com o saldo médio de depdsitos por
cliente superando R$2.060 neste trimestre. Isso fortalece ainda mais a posi¢do do Inter como principal instituicdo
financeira dos nossos clientes para gerenciar suas transacdes diarias, bem como investimentos.

Funding & Funding por Cliente Ativo
Em RS bilhdes & em RS mil

1790 198 193 196 2,06 QoQ Yoy

1,87 1,85
1,77 1.77 B . oo, Depositos por
— e — +5% +8% : .
Cliente Ativo1
67,9
62,2 g; +9% +35%  Total
55,1 &4 °
4 5' 10% 12,2;
pod N4 18%
9,9; 18%
18%
+13% +46% Depositos a
Prazos
Depositos

0, 0,
% 5% Transacionais#

3T23 4723 T24 2T24 3T24 4724 1T25 2725 3T25

Nosso custo de funding permanece competitivo em 68,2% do CDI no 3T25, entre os menores do setor bancario e
de fintechs no Brasil>. O custo nominal de funding apresentou leve alta, refletindo o nimero maior de dias Uteis
durante o trimestre e a elevagdo da Selic média do periodo.

Custo de Funding QoQ YoY

Em%, anualizado 68.2%
I

2 a
64,3% 654% 642% 638% 648% +3,4 p.p. +2,8 p.p. Custo de Funding

61,7% 59 2% 61,9% com % do CDI
’J
o,
14,5% 14,9%
13,3% 15 5% 13,0% L .
“ M3% 1% +0,8 p.p. +3,3 p.p. CDI Diario Médio

10,5% 10,4% 10,2%

9,4%

8,2% 8,3% ;
I 7.2% (70% le8% 68% | 71% I I I +0,4 p.p. +4,5 p.p. Custo de Funding

3T23 4723 T24 2T24 3T24 4724 1T25 2725 3T25

Nota: As definigdes estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Depdsitos por cliente ativo consideram o total de depdsitos a vista mais depésitos a prazo dividido pelo nimero total de
clientes ativos do trimestre. Nota 2: Inclui depésitos de poupanga, credores por recursos a liberar e passivos com instituigdes financeiras (titulos vendidos com compromisso de recompra, depdsitos
interbancarios e operagdes de crédito e repasses). Nota 3: Excluindo o saldo da Conta com Pontos. Nota 4: Inclui o saldo correspondente da Conta com Pontos e depdsitos a vista. Nota 5: Com base nos

relatérios de resultados de concorrentes e outros players do mercado.
Atualizagdo da Destaques do Unit Carteirade Indicadores de Base de Performance Consumo de Verticais de NE® ’|2
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Performance Financeira Inter&co

@ Receita

Nossa diversificacdo de receita permanece como uma de nossas .
principais forgas, proporcionando resiliéncia em nossos resultados. No R$ 4 O bl
3725, alcangamos R$4,0 bilhdes em receita bruta total e R$2,2 bilhdes ?

em receita liquida, um crescimento YoY de 48% e 29%, respectivamente. HEEE B
O desempenho robusto da receita liquida de juros foi impulsionado .
principalmente pela evolugdo continua do nosso mix de crédito, pelo RS2 2b|
forte crescimento do consignado privado e pela melhora nos resultados ?

da carteira de Cartdes. Receita liquida

Receita
Em RS milhdes

QoQ YoY

+11% +48% Receita Bruta Total

+8% +29% Receita Liquida Total

1% +5% Rece_lta Liquida de

Servicos
1
1
1

+10% +39% Receita Liquida de

Juros
3T23 4T23 124 2T24 3T24 4724 1725 2T25 3T25
R$ milhoes Variagdo %

2125 3124  4Qo@  AYoY
Receitas Totais
Receitas de juros 2.376 2,042 1434 +i64%  +658%
incl.resultado de hedge da carteira de crédito
Resultado de titulos e valores mobiliarios, derivativos e cambio 900 851 566 S oo
exd.resultado de hedge dacarteirade crédito
Receitas de servicos e comissdes 628 592 602 +6.1%  +4.3%
Outras receitas 72 81 82 5% -11.9%
Receitabruta total 3.977 3.567 2.684 +115%  +48,2%
Despesas de juros (1.654) (1.424) (836)  +I6.1%  +97.9%
Despesas de servicos e comissdes (47) (43) (38)  +8.9%  +24.2%
Despesas de cashback (75) (58) (104)  +28.5%  -28.0%
Inter Loop (39) (39) (30)  +0.8%  +27.6%
Receita liquida total 2.162 2.003 1.676 +7,9%  +29,0%

Nota: As defini¢des estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados.
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Performance Financeira

©) N

Nossas NIMs mantiveram trajetdria de alta em mais um trimestre, sustentadas por
melhorias no nosso mix de originacdo de crédito, aperfeicoamento na segmentacgado
e precificacdo, e melhoria na alocacdo de capital, tanto em crédito quanto em
titulos e valores mobiliarios.

Esses esforgos nos permitiram alcangar niveis recordes tanto na NIM quanto na
NIM ajustada ao risco, refletindo a execugdo consistente da nossa estratégia de

Inter&co

9,3%

NIM2.0

5,6%

crescimento. A elevagdo da NIM ajustada ao risco neste trimestre foi ligeiramente NIM 2.0 Ajustada ao Risco

moderada em comparacdo aos periodos anteriores, em grande parte devido ao
maior numero de dias Uteis e a redugdo do IPCA.

NIM!2

Em %
9,28%
9,07%
68 8.74% 8,84%
8,08%

7,87%
7,60% ~ 7,55%- %%

551% 556% ©.62%

4,82% 489%

3T23 4723 1T24 2T24 3T24 4724 1T25 2T25 3T25

NIM 2.0

NIM1.0

NIM 2.0
Ajustada ao
Risco

NIM1.0
Ajustada ao
Risco

Nota: As definicBes estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: (Receita liquida de juros e receita com titulos, derivativos e cdmbio * 4) / média dos dois Ultimos periodos de caixa
e equivalentes de caixa, valores a receber de instituigdes financeiras liquidos de provisdes para perdas de crédito esperadas (excluindo depdsitos interbancérios), depésitos no Banco Central do
Brasil, titulos liquidos de provisGes para perdas de crédito esperadas, ativos financeiros derivativos e empréstimos e adiantamentos a clientes, liquidos de provisdes para perdas de crédito

esperadas. Nota 2: All-in NIM 2.0 e All-in NIM 2.0 ajustado ao risco ndo incluem a carteira de cartdo de crédito rotativo.

Atualizagdo da Destaques do Unit Carteirade Indicadores de Base de Performance Consumo de
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Performance Financeira Inter&co

@ Despesas

Manter a disciplina de custos continua sendo uma prioridade

fundamental no Inter. Isso pode ser observado no crescimento o

controlado de 5% trimestral e 16% anual das despesas. 5 /O

Ao mesmo tempo, continuamos a investir estrategicamente em e e
tecnologia, com foco em otimizacdo de processos, automacao,
desenvolvimento da marca e aprimoramento da experiéncia do cliente. o
1 %
A medida que nosso negécio ganha escala, também estamos )
renegociando ativamente contratos com os principais fornecedores para QoQ crescimento em Despesas Adm
otimizar ainda mais nosso custo por transacdo e impulsionar uma maior
eficiéncia geral.

Despesas!
Em RS milhdes
QoQ YoY
913 +5% +16% Total

873 o

841 %

831 77 9%

. 9%
787 61; 67;

7%

587
7%

660
+11% +10% Pessoal

628 628 mmEm

614 ;
8%

+1% +14% Administrativas

3T23 4T23 1T24 2T24 3T24 4724 17256 2T25 3T25

Nota: As definigdes estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Linhas das demonstragdes financeiras IFRS: “Despesas com pessoal”, “Depreciagdo e amortizagdo”, “Despesas
administrativas”.
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Performance Financeira

@ Eficiéncia

Inter&co

No 3T25, alcangamos um indice de eficiéncia impressionante de 45,2%, refletindo nosso compromisso de
maximizar a diferenca entre receita liquida e despesas por meio de melhorias operacionais continuas.

indice de Eficiéncia’
Em %

Aquisicdo da Inter Pag

51.7%51,4%

3T23 4T23 1T24 2T24 3T24 4T24 1125 2T25 3T25

Receita vs Despesas
Base 100

170

100

102 102
3T23 4T23 1T24 2T24 3T24 4724 1125 2T25 3T25

e De spes as de Pessoal e Administrativas

e Rec eita Liquida (- Despesas Tributérias, Excluindo Despesas Reclacionadas

aJcp)
RS milhdes
Variagdo %

m 2725 3124 4QoQ@  AYoy
Despesas totais (913) (874) (787)  +45%  +16,0%
Despesas de pessoal (285) (257) (259)  +m1%  +10.2%
Depreciacdo e amortizagdo (85) (77) (53) +103% +584%
Despesas administrativas (543) (540) (475)  +0.6%  +14,4%
Receitaliquida total 1972 1.826 1.553  +8,0%  +27,0%
Resultado liquido de juros, titulos e valores mobiliarios, derivativos e cambio 1.623 1470 1164  +104% +39,4%
Resultado de titulos e valores mobiliarios 467 452 430  +34%  +8,7%
Outras receitas 72 81 82  N5%  -19%

Despesas tributarias

indice de EficiénciaIncluindo Despesas Tributarias de JCP

Receitaliquida total ajustado pelo PCP
Receita liquida total
(-) Tributos sobre JCP

indice de Eficiéncia

(190) (177) (124)  +7.6%  +539%
46,3% 47,8%  50,7% -5pp 44pp.

2.022 1.852 1568  +9.1%  +28,9%

1.972 1.826 1553  +80% +27,0%
(50) (26) (15)  +88,3% +227,8%

45,2% 47,1% 50,2% -1.9pp.  -50pp.

Nota: As definicoes estdo na secdo Glossario desta Apresentagao de Resultados. Nota 1: Receitas menos tributos sobre juros sobre capital préoprio. Nota 2: Excluindo

tributos sobre juros sobre capital préprio.
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Performance Financeira Inter&co

@ Lucro Liquido

Concluimos o terceiro trimestre com lucro liquido recorde de R$336 milhdes, excluindo minoritdrios, e
alcangamos um ROE anualizado de 14,2%. Esses resultados destacam nosso compromisso em promover
crescimento e rentabilidade sustentaveis, e demonstra a eficacia da nossa execugdo estratégica.

R5336 mm 14,2%

Lucro liquido

14,2% ROE
Lucro Liquido & ROE 13,9% °

Em R$ milhdes & Em %

12,5%

1,3% 1,53%

1,50% [

336

Lucro Liquido

9,8%
1,28%

9.2% 315

287

42%
1,19%
1,05,

275
243
206
183
151
0,70%
91 I

3Q23 4Q23 1Q24 2Q24 3Q24 4Q24 1Q25 2Q25 3Q25
(104 )( 160 J( 195 J[ 223 J( 260 )( 295 ]J( 307 )( 332 ]J( 356 ]

(57% ) (85% J(97% )J((104% J( mo% )((132% J(136% )(145% ) ( 14.8% ) |RO|E
ncl.

Nota: As definigbes estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados. Mlnorlta rios
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Consumo de Capital

@ indice de Basileia

Inter&co

Uma das nossas principais vantagens competitivas é nossa robusta base de capital. Para sustentar essa vantagem
ao longo do tempo, seguimos uma estrutura de originacao orientada pelo ROE, focada em maximizar o retorno

sobre o capital alocado.

Para otimizar ainda mais nossa estrutura, aumentamos a base de capital no nivel da holding e, no 3T25, o excesso

de capital na holding atingiu R$1,9 bilh3o.

No Banco Inter S.A., o indice de Basileia aumentou para 14,6%, impulsionado principalmente pelo crescimento da

carteira de crédito no trimestre.

indice de Basileia*

Em %
8%
\EV-\ 7%
7% RWA

Crescimento QoQ

indice de Basileia

Nivel Il

Nivel |

2725

3T25

3T24 4T24 1T25

RWA & indice de Basileia

Em RS milhdes & em %

indice de Basileia
Patrimonio de Referéncia (PR)
Ativos Ponderados por Risco (RWA)

indice de Basileia (PR/RWA)

Patrimonio de Referéncia Nivel 1

Ativos Ponderados pelo Risco (RWA)
indice de Capital Nivel 1 (Nivel 1/RWA)

Capital Nivel 1
Em RS bilhdes

7.4

Excesso de Capital?
Banco Inter S.A.

Capital Minimo
Requerido3®
Banco Inter S.A.

Banco Inter Inter &Co
Variation %

m 2Q25 3Q24 AQo@ AYoY
6,030 6,035 5,558 -0.1% +85%
41,206 38,407 32,686  +7.3% +26.1%
14.6% 15.7% 17.0% -1.1p.p. -2.4p.p.
5,497 5,522 5,558 -05% -1.1%
41,206 38,407 32,686  +7.3% +26.1%
13.3% 14.4% 17.0% -1.0p.p. -3.7p.p.

Fonte: Demonstragdes Financeiras Bacen GAAP do Banco Inter. Nota 1: Capital mantido no nivel da holding Inter&Co. Nota 2: Patriménio de referéncia adicional considerando exigéncia minima de capital de
10,5%. Nota 3: Considerando um [ndice de Basileia de 10,5%. Nota 4: Com base na base de capital de 30 de Setembro de 2025.

Base de
Funding

Indicadores de
Crédito

Unit
Economics

Carteirade
Crédito
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Verticais de Negdcio Inter&co

& Nosso Ecossistema

Nosso super app financeiro oferece uma experiéncia digital totalmente integrada, reunindo uma ampla variedade de
produtos comerciais e financeiros personalizados para atender as diversas necessidades dos nossos clientes. Estamos
comprometidos em aprimorar continuamente nossa plataforma por meio da inovagdo para refinar funcionalidades e
oferecer uma experiéncia superior ao cliente, promovendo maior engajamento e fidelidade duradoura.

amter .o @) f paapsass N & e =) . [ e — = T
o 2 L ®::: =
oeno o R = 'll'lE' =R = T
avi e x S - oncwarun EEHIE] — e
e - k] - 3 p— G
= e e e ] -_— i
- Y S E ( 2y
- tasl 22231 | |== ||= = i
=7 - O ==k 5 Q ) (== \ J
BANKING & CREDITO SHOPPING INVESTIMENTOS SEGUROS GLOBAL LOYALTY
SPENDING
RS 412bi RS 43,8bi * 1,4bi RS 170bi 10,7mi 4,9mi 15, 3mi
TPV de Carteira de GMV AuC Contratos Ativos  Clientes Globais Clientes
Cartoes + Pix Crédito Bruta .
Forte receita Forte Altas margens Foco em clientes Novo fluxo de
liquida crescimento brasileiros receitas

@ Banking

Processamos R$412 bilhdes em transagdes via Pix, cartdes de débito e crédito no 3T25. Pix de manteve como o principal
meio de pagamento, respondendo por R$383 bilhdes em volume de transacdes no trimestre, reforcando seu papel
como um dos pilares fundamentais em nosso ecossistema de pagamentos.

TPV de Cartdes + Pix
Em RS bilhdes
+29% YoY
Total
364 374
342
320
290
253 257
219 383
337 346
o 204 315
230 234
198
50 Débito
10,9 k27 "3 - :
10,3 n,7 11,9 14,1 145 Crédito
3723 4723 1T24 2724 3T24 4724 T25 2725 3725
Nota: As defini¢des estdo na se¢do Anexo deste Release de Resultados.
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Verticais de Negocio

@ Loyalty

O Loop ultrapassou 15,3 milhdes de clientes no 3T25, representando um
crescimento de 53% YoY na participagdo no programa de pontos.

Para ampliar ainda mais esse engajamento, seguimos expandindo as
opgbes de resgate dentro do ecossistema Inter, fortalecendo
oportunidades de cross-sell em nossas verticais.

@ Shopping

Alcangamos 3,7 milhdes de clientes ativos no Shopping no 3T25, que
geraram um GMV de R$1,4 bilhdo. O Net Take Rate ficou em 7,3%,
refletindo a forca da nossa estratégia de equilibrio entre crescimento e
rentabilidade.

O sucesso do nosso ecossistema, aliado a iniciativa estratégica de
oferecer operagdes de BNPL aos clientes do Shopping, fez com que as
transagbes via BNPL representassem 9% das transagbes on-us e-
commerce durante o trimestre.

Q Investimentos

No 3T25, ultrapassamos R$170 bilhdes em ativos sob custddia (AuC) e
adicionamos mais de 2 milhdes de clientes ativos nos ultimos 12 meses,
alcangando um total de 8,5 milhdes de clientes ativos.

Com 36% dos clientes ativos do Inter investindo através da nossa
plataforma, alcangamos uma penetragdo expressiva em nossa base de
clientes, consolidando nossa posicdo como um player-chave no
segmento.

@ Seguros

A drea de Seguros entregou um crescimento recorde em todas as
métricas, com os contratos ativos atingindo 11 milhdes, um avango
excepcional de 214% em comparagdo com o mesmo periodo de 2024.

Com o langamento de novos produtos e experiéncias integradas em
nosso Super App, estamos em uma posi¢do privilegiada para manter a
lideranga de mercado, combinando escala, um portfélio completo e
rentabilidade crescente.

Global

No 3T25, a Conta Global atingiu marcos importantes, passando a atender
4,9 milhdes de clientes e alcangando USD 2,0 bilhdo em ativos sob
custodia (AuC).

Esse ritmo acelerado de expansdo internacional é resultado dos nossos
esforcos em levar os beneficios do nosso super app financeiro para o
cenario global.

Inter&co
Clientes Loyalty
Em milhdes
15,3
: .
3724 3725

Clientes Ativos & Net Take Rate

Em milhdes e em %

. 7,3%
6' 3% Net Take
/ Rate
1.402
1.381 GMV
3T24 3T25

Clientes & AuC

Em milhdes e em R$ bilhdes

8,5

6,3 Clientes
/170 Ativos

122 . AUC

3T24 3T25

Contratos Ativos & Vendas
Em milhdes e em milhares

10:7 Contratos

Ativos
37
2.304

- .

3724 3725

Vendas

Clientes & Depbsitos em USD
Em milhdes & em milhdes de USD

304 Depositos

1V

3,6 49 Clientes
3T24 3T25

Nota: As definigdes estdo na segdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Operagdes que ocorrem 100% dentro do nosso super app financeiro, desde o ponto de entrada inicial até o resultado final.
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Anexo

@ Balango Patrimonial

RS milhdes

Ativos

Caixa e equivalentes de caixa

Empréstimos e adiantamento a institui¢des financeiras, liquidos

de provisoes para perdas esperadas
Depositos compulsérios no Banco Central do Brasil

Titulos e valores mobiliarios, liquidos de provisoes para perdas

esperadas
Instrumentos financeiros derivativos

Empréstimos e adiantamento a clientes, liquidos de provisdes

para perdas esperadas

Ativos ndo circulantes mantidos para venda
Investimentos

Imobilizado

Intangivel

Ativofiscal diferido

Outros ativos

Total de ativos

Passivo

Passivos com clientes

Passivos com institui¢coes financeiras
Titulos emitidos

Instrumentos financeiros derivativos
Ovutros passivos

Total do passivo

Patrimonio liquido
Patriménio liquido dos acionistas controladores

Participagdes de acionistas ndo controladores

Total do patriménio liquido

Total do passivo e patriménio liquido

Carteirade
Crédito

Atualizagdo da
Estratégia

Destaques do Unit
Trimestre Economics

30/09/2025

5.695

3276

7.073

27.078

41.114

314

367
2.007
1.703
3.169
91.809

51.496
14.253
12.242
23
2.342
82.000

9.680
128

9.808

91.809

Base de
Funding

Indicadores de
Crédito

30/06/2025

4.834

4.953

6.180

23.860

37.780

261

378
1.971
1.719

2787
84.733

46.667
13.885
11.378
33
1910
75.345

9.290
98

9.388

84.733

Consumo de
Capital

Performance
Financeira

30/09/2024

2274

5225

4.185

20.586

18

31478

185

10

360
171
141
2.483
69.928

39.130
10.404
9.048

1.797

61.061

8.707
160

8.867

69.928

Verticais de
Negbcio

Inter&co

Variagdo %

AQoQ  AYoY
+17,8%  +150,4%
33,9% 37,3%
+14,4%  +69,0%
+135%  +31,5%
+100,0%  -88,9%
+8,8%  +30,6%
+20,3%  +69,7%
+0,0%  +0,0%
2,9% +1,9%
+18%  +17,3%
0,9%  +20,7%
+137%  +27,6%
+8,4%  +31,3%
+10,3%  +31,6%
+27%  +37,0%
+7,6%  +353%
30,3%  +1556%
+22,6%  +30,3%
+8,8%  +34,3%
+4,2% +11,2%
+30,6%  -20,0%
+4,5%  +10,6%
+8,4%  +31,3%

G’



Anexo Inter&co

@ Demonstracao de Resultado

RS milhdes
Variagao %

m 2125 3124 AQoQ AYoY
Receitas de juros 2226 2.128 1412 +4,6%  +57,7%
Despesas de juros (1.654) (1.424) (836) +16,1%  +97,9%
Resultado de titulos e valores mobiliarios, derivativos e cdmbio 1.050 765 588 +37,2%  +78,7%
Resultado liquido de juros e receita de titulos, derivativos e cAmbio 1.623 1.470 1.164  +104%  +39,4%
Receitas liquidas de servicos e comissdes 514 495 468 +38%  +9,9%
Despesas de servicos e comissoes (47) (43) (38) +8,9%  +24,2%
Outras receitas 72 81 82 -11,5% -1,9%
Total de receitas liquidas 2.162 2.003 1.676 +7,9%  +29,0%

Resultado de perdas por redugdo ao valor recuperavel de ativos

i i (641) (569) (471)  +126%  +359%
financeiros
Resultado liquido de perdas 1.521 1.434 1.205 +6,1%  +26,3%
Despesas administrativas (543) (540) (475) +0,6%  +14,4%
Despesa de pessoal (285) (257) (259) +1L1%  +10,2%
Despesas tributarias (190) (177) (124) +7,6%  +53,9%
Depreciacdo e amortizacdo (85) (77) (53)  +103%  +58,4%
Resultado de participagdes em coligadas 0 0 0 NM NM
Lucro antes da tributagdo sobre o lucro 418 384 294 +9,0%  +422%
Imposto de renda e contribui¢ao sodial (62) (51) (34)  +20,6%  +824%
Lucro liquido de controladores e ndo controladores 356 332 260 +7,2%  +36,9%
Participacao de ndo controladores (20) (17) (17)  +154%  +13,4%
Lucroliquido 336 315 243 +6,7%  +38,6%
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Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

Antecipacao de recebiveis de cartdo de crédito:
Divulgados na nota 9.a das Demonstragoes Financeiras, na linha "Empréstimos e adiantamentos a instituigcoes
financeiras”.

ARPAC bruto:
Receita de juros + (Receitas de servigos e comissdes — Despesas de cashback — InterRewards) + Resultado de titulos

e valores mobilidrios e derivativos + Outras receitas + 3
Média de clientes ativos dos tltimos 2 trimestres

ARPAC liquido:

(Receitas — despesas de juros) + 3

Média de clientes ativos dos tltimos 2 trimestres

ARPAC liquido por safras trimestrais:

Receita bruta total liquida de despesas de juros em uma determinada safra dividida pela media do nimero de
clientes ativos no periodo atual e no anterior (1). Safra é definida como o periodo em que o cliente comecou a
relagédo com o Inter.

1-Média do nimero de clientes ativos no periodo atual e no anterior. Para o primeiro periodo, é utilizado o nimero total de clientes ativos no final do periodo.

Assets under custody (AuC):

Calculamos o AUC em uma determinada data como o valor de mercado de todos os ativos de clientes de varejo
investidos por meio de nossa plataforma de investimentos na mesma data. Acreditamos que o AUC, por refletir o
volume total de ativos investidos em nossa plataforma de investimentos sem levar em conta nossa eficiéncia
operacional, nos fornece informagdes Uteis sobre a atratividade de nossa plataforma. Usamos essa métrica para
monitorar o tamanho de nossa plataforma de investimentos.

Carteira de crédito bruta:

Empréstimos e adiantamentos a clientes + Empréstimos a institui¢des financeiras
Carteira de crédito:

Empréstimos e adiantamentos a clientes, bruto de provisio para perdas esperadas
Carteira remunerada:

Empréstimos e adiantamentos a institui¢oes financeiras + Titulos e valores mobiliarios +
Empréstimos e adiantamentos a clientes, liquidos de provisdo para perdas esperadas + Instrumentos financeiros derivativos —
Carteira a vista de cartdo de crédito

Clientes ativos:

No6s definimos um cliente ativo como um cliente em qualquer data que foi a fonte de qualquer quantia de receita
para nés nos ultimos trés meses e/ou um cliente que usou produtos nos ultimos trés meses. Para o Inter Seguros,
calculamos o numero de clientes ativos para a nossa vertical de corretagem de seguros como o numero de
beneficiarios de apdlices de seguro efetivas em uma determinada data. Para a Inter Invest, calculamos o numero de
clientes ativos como o numero de contas individuais que investiram em nossa plataforma durante o periodo
aplicavel.

Clientes globais:
Incluem clientes brasileiros de Global Account, clientes dos EUA e investidores internacionais.

Atualizagdo da Destaques do Unit Carteirade Indicadores de Base de Performance Consumo de Verticais de NE® 23
Estratégia Trimestre Economics Crédito Crédito Funding Financeira Capital Negbcio




Anexo Inter&co

@ Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

Custo de funding:

Despesas de juros X 4
Média dos passivos remunerados dos tltimos 2 trimestres (depdsitos a vista, depdsitos a prazo, poupanga,
credores por recursos a liberar, titulos emitidos, obrigagées com redes de cartio de crédito,
obrigagdes por operagdes compromissadas, depdsitos interfinanceiros e outros)

Custo de funding normalizado em dias uteis:

Despesas de juros X 4 -+ dias Uteis no trimestre X 63
Média dos passivos remunerados dos tltimos 2 trimestres (depdsitos a vista, depdsitos a prazo, poupanga,
credores por recursos a liberar, titulos emitidos, obrigagées com redes de cartio de crédito,
obrigagdes por operagdoes compromissadas, depdsitos interfinanceiros e outros)

Custo derisco:

Resultado de perdas por reducio ao valor recuperavel de ativos financeiros x 4
Médiados tltimos 2 trimestres de: empréstimos e adiantamento a clientes + Cota de fundo de investimento + Certificados de
recebiveis agricolas + Certificados de recebiveis imobiliarios + Debéntures (Valor justo por meio de outros resultados
abrangentes) + Cédula produto rural + Debéntures ( Custo amortizado) + Cotas de fundo de investimento + Certificados de
recebiveis imobiliarios + Debéntures + Certificados de depdsitos bancarios + Certificados de recebiveis agricolas
+ Letras de créditos agricolas + Nota promisséria comercial + Letras de crédito imobilidrias (Valor justo por meio do resultado)

Custo de servir (CTS):

(Despesas de pessoal + Despesas administrativas + Depreciacdo e Amortizagao) =+ 3)

Média de clientes ativos dos tltimos 2 trimestres

Fee income ratio:

Receita de servigos e comissoes + Outras receitas

Resultado liquido de juros + Resultado liquido de servigos e comissdes + Outras Receitas

Formacao de estagio 3:

Saldo de estagio 3 do trimestre atual - Saldo de estagio 3 do trimestre anterior + Migrac¢do de write — off no trimestre atual

Empréstimos e adiantamentos a clientes totais do trimestre anterior

Formacao de NPL:

Saldo vencido ha mais de 90 dias do trimestre atual - Saldo vencido ha mais de 90 dias do trimestreanterior + Migracdo de
write — off no trimestre atual
Empréstimos e adiantamentos a clientes totais do trimestre anterior

Funding:

Depdsitos a vista + depdsitos a prazo + poupanca + titulos emitidos + credores por recursos a liberar
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Anexo Inter&co

@ Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

Gross Take Rate:

Receita bruta Inter Shop

Volume transacionado no Marketplace

indice de basileia:

Patrimonio de referéncia

Ativos ponderados por risco

indice de cobertura:

Provisdo de perdas esperadas
NPL > 90 dias

indice de eficiéncia:

Despesa de pessoal + Despesas administrativas + Depreciacdo e amortiza¢do
Receita de juros + Resultado liquido de servigos e comissdes + Resultado de titulos e valores mobiliarios e
derivativos + Outras receitas — Despesas tributarias + Tributos sobre JCP

Margem por cliente ativo bruta de despesas de juros:

ARPAC Bruto de Despesas de Juros — Custo de Servir

Margem por cliente ativo liquida de despesas de juros:
ARPAC Liquido de Despesas de Juros — Custo de Servir
Net Take Rate:

Receita liquida Inter Shop
Volume transacionado no Marketplace

NIM 1.0 Ajustada ao Risco

(Resultado liquido de juros e receita de titulos, derivativos e cAmbio — Resultado de perdas por
redugdo ao valor recuperavel de ativos financeiros )x 4
Média da carteira remunerada dos tltimos 2 trimestres (Caixa e Equivalentes de Caixa + Empréstimos e Adiantamentos a
Instituigdes Financeiras + Depdsitos compulsérios no Banco Central do Brasil + Titulos e Valores Mobiliarios Liquidos de
Provisoes para Perdas Esperadas + Instrumentos Financeiros Derivativos + Empréstimos e adiantamentos a clientes liquidos
de provisdes para perdas esperadas) - Depoésitos Interfinanceiros + Carteira a vista de cartdo de crédito

NIM 2.0 Ajustada ao Risco

(Resultado liquido de juros e receita de titulos, derivativos e cAmbio — Resultado de perdas por
redugdo ao valor recuperavel de ativos financeiros )x 4
Média da carteira remunerada dos tltimos 2 trimestres (Caixa e Equivalentes de Caixa + Empréstimos e Adiantamentos a
Institui¢des Financeiras + Depdsitos compulsérios no Banco Central do Brasil + Titulos e Valores Mobilidrios Liquidos de
Provisdes para Perdas Esperadas + Instrumentos Financeiros Derivativos + Empréstimos e adiantamentos a clientes liquidos
de provisdes para perdas esperadas) - Depositos Interfinanceiros
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Anexo Inter&co

@ Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

NPL 15 a 90 dias - Incluindo Recebiveis de Cartdo de Crédito:

Saldo vencido entre 15 e 90 dias

Empréstimos e adiantamento a clientes + Empréstios a institui¢des financeiras

NPL > 90 dias - Incluindo Recebiveis de Cartdo de Crédito:

Saldo vencido a mais de 90 dias

Empréstimos e adiantamento a clientes + Empréstios a institui¢des financeiras
NPL 15 a 90 dias - Excluindo Recebiveis de Cartdo de Crédito:

Saldo vencido entre 15 e 90 dias

Empréstimos e adiantamento a clientes

NPL > 90 dias - Excluindo Recebiveis de Cartao de Crédito:

Saldo vencido a mais de 90 dias

Empréstimos e adiantamento a clientes
Receita bruta total:

Receita de juros + (Receitas de servigos e comissdes - despesas com cashback — Inter rewards)
+ Resultado de titulos e valores mobilidrios e derivativos + Outras receitas

Receita liquida:

Resultado liquido de juros + Resultado liquido de servicos e comissdes + Outras receitas

Receita liquida de juros:

Receita de juros + Despesas de juros + Resultado de Titulos e Valores Mobiliarios e Derivativos
Receita liquida de servigos:

Receitas de servicos e comissdes + Outras receitas

Relacionamento de Banco Primario:
Cliente que possui 50% ou mais de sua renda apds impostos para esse periodo fluindo para sua conta
bancaria conosco durante o més.
Retorno sobre patrimdnio liquido médio (ROE):

(Lucro /(perda) para o ano) X 4

Média do patriménio liquido dos ultimos 2 trimestres
SG&A:

Despesas Administrativas + Despesa de Pessoal + Depreciacdo e Amortiza¢do

Taxa de ativagao:
Nuamero de clientes ativos no final do trimestre

Nuamero total de clientes no final do trimestre
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Anexo Inter&co

@ Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

Taxa de ativagao:
Nuamero de clientes ativos no final do trimestre

Nuamero total de clientes no final do trimestre

Taxas implicitas:

Taxa anual calculada multiplicando a taxa de juros trimestral por 4, dividida pela média da carteira dos Ultimos
dois trimestres. Taxa de juros consolidada inclui imobiliario, consignado + FGTS, PMEs, cartdo de crédito
excluindo recebiveis de cartdo de crédito ndo remunerados, e antecipagao de recebiveis de cartdo de crédito.

Titulos e Valores Mobiliarios:

Receita de Titulos e Vlaores Mobiliarios e Derivativos — Receita de Derivativos

TPV de Cartoes + Pix:
Volumes de transagdes Pix, débito e crédito e saques de um determinado periodo. O Pix € uma solugdo do

Banco Central do Brasil para realizar pagamentos instantaneos entre bancos e instituigdes financeiras no
Brasil.

TPV de Cartoes + Pix por cliente ativo:
TPV de Cartdes+Pix de um determinado periodo dividido pelo nimero de clientes ativos referente ao Ultimo
dia do periodo.

Volume transacionado no marketplace (GMV):

O valor total de todas as vendas feitas ou iniciadas por meio de nossa plataforma Inter Shop & Commerce
Plus, gerenciada pela Inter Shop & Commerce Plus.
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Disclaimer

Este relatério pode conter declaragoes prospectivas sobre a Inter&Co, sinergias previstas, planos de crescimento,
resultados projetados e estratégias futuras. Embora essas declaragées prospectivas reflitam as crengas de boa-fé de
nossa Administracdo, elas envolvem riscos e incertezas conhecidos e desconhecidos que podem fazer com que os
resultados da empresa ou os resultados acumulados difiram materialmente daqueles previstos e discutidos neste
documento. Essas declaragées ndo sao garantias de desempenho futuro. Esses riscos e incertezas incluem, mas néao se
limitam a, nossa capacidade de perceber a quantidade de sinergias projetadas e o cronograma projetado, além de fatores
econdmicos, competitivos, governamentais e tecnolégicos que afetam a Inter&Co, os mercados, produtos e precos e
outros fatores. Além disso, esta apresentagao contém numeros gerenciais que podem diferir daqueles apresentados em
nossas demonstracées financeiras. A metodologia de calculo para esses numeros gerenciais é apresentada no
comunicado de resultados trimestrais da Inter.

As declaracdes contidas neste relatério que ndo sao fatos ou informagdes histéricas podem ser declaragées
prospectivas sob os termos da o Private Securities Litigation Reform Act de 1995. Essas declaragdes prospectivas
podem, entre outras coisas, crencas relacionadas a criagao de valor e quaisquer outras declaragdes sobre a Inter. Em
alguns casos, termos como "estimar", "projetar", "prever", "planejar", "acreditar", "pode", "esperar", "antecipar",
"pretender”, "almejado"”, "potencial”, "pode", "ird/deverd" e termos semelhantes, ou o negativo dessas expressoes,
podem identificar declaracées prospectivas.

Essas declaracées prospectivas sdo baseadas nas expectativas e crengas da Inter&Co sobre eventos futuros e envolvem
riscos e incertezas que podem fazer com que os resultados reais difiram materialmente dos atuais. Qualquer declaracdo
prospectiva feita por nés neste documento é baseada apenas em informacdes atualmente disponiveis para nds e fala
apenas a partir da data em que é feita. Nao assumimos nenhuma obrigacdo de atualizar publicamente qualquer
declaracao prospectiva, seja escrita ou oral, que possa ser feita de tempos em tempos, seja como resultado de novas
informacdes, desenvolvimentos futuros ou de outra forma. Para obter informagdes adicionais sobre fatores que podem
levar a resultados diferentes de nossas estimativas, consulte as se¢cdes "Declaracado de adverténcia sobre declaragées
prospectivas" e "Fatores de risco" do Relatério Anual da Inter&Co no Formulario 20-F.

Os numeros de nossas principais métricas (Unit Economics), que incluem usudrios ativos, como receita média por cliente
ativo (ARPAC) e custo para servir (CTS), sdo calculados usando os dados internos da Inter. Embora acreditemos que
essas métricas sejam baseadas em estimativas razoaveis, mas existem desafios inerentes 8 medicado do uso de nossos
negdcios. Além disso, buscamos continuamente melhorar nossas estimativas, que podem mudar devido a melhorias ou
mudancas na metodologia, nos processos de calculo dessas métricas e, de tempos em tempos, podemos descobrir
imprecisdes e fazer ajustes para melhorar a precisdo, incluindo ajustes que podem resultar no recalculo de nossas
métricas historicas.

Sobre Medidas Financeiras Nao-IFRS

Para complementar as medidas financeiras apresentadas neste comunicado de imprensa e na teleconferéncia,
apresentacdo ou webcast relacionados de acordo com o IFRS, a Inter&Co também apresenta medidas nao IFRS de
desempenho financeiro, conforme destacado ao longo dos documentos. As Medidas Financeiras néo IFRS incluem, entre
outras: Resultado Liquido Ajustado, Custo de Servigo, Custo de Funding, Indice de Eficiéncia, Originagdo, NPL > 90 dias,
NPL 15 a 90 dias, NPL e Formacao da Fase 3, Custo de Risco, indice de Cobertura, Funding, Custo de Funding, Volume
Bruto de Mercadorias (GMV), Prémios, Entradas Liquidas, Depésitos e Investimentos de Servicos Globais, Fee Income
Ratio, Custo de Aquisi¢ao de Clientes, Cartdoes + Pix TPV, ARPAC Bruto, ARPAC Liquido, NIM Marginal 1.0, NIM Marginal
2.0, Margem de Juros Liquida IEP + Non-int. CC Recebiveis (1.0), Margem Liquida de Juros IEP (2.0), Custo de servir.

Uma "medida financeira nao IFRS" refere-se a uma medida numérica da posigao histérica ou financeira da Inter&Co que
exclui ou inclui montantes que normalmente ndo sdo excluidos ou incluidos na medida mais diretamente comparavel
calculada e apresentada de acordo com o IFRS nas demonstracées financeiras da Inter&Co.

A Inter&Co fornece certas medidas nao-IFRS como informagdes adicionais relacionadas aos seus resultados
operacionais como complemento aos resultados fornecidos de acordo com o IFRS. As informagdes financeiras ndo IFRS
aqui apresentadas devem ser consideradas em conjunto com, e ndo como um substituto ou superior a, as informagdes
financeiras apresentadas de acordo com o IFRS. Existem limitacées significativas associadas ao uso de medidas
financeiras ndo IFRS. Além disso, estas medidas podem diferir das informagées ndo IFRS, mesmo quando com titulos
semelhantes, utilizadas por outras empresas e, por conseguinte, ndo devem ser utilizadas para comparar o desempenho
da Inter&Co com o de outras empresas.
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