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Este relatdrio pode conter declaragbes prospectivas sobre a Inter&Co, sinergias previstas, planos de crescimento, resultados projetados e estratégias futuras. Embora essas declaragdes prospectivas
reflitam as crengas de boa-fé de nossa Administragdo, elas envolvem riscos e incertezas conhecidos e desconhecidos que podem fazer com que o0s resultados da empresa ou 0s resultados acumulados
difiram materialmente daqueles previstos e discutidos neste documento. Essas declaragdes ndo sdo garantias de desempenho futuro. Esses riscos e incertezas incluem, mas ndo se limitam a, nossa
capacidade de perceber a quantidade de sinergias projetadas e o cronograma projetado, além de fatores econdmicos, competitivos, governamentais e tecnolégicos que afetam a Inter&Co, os mercados,
produtos e pregos e outros fatores. Além disso, esta apresentagdo contém numeros gerenciais que podem diferir daqueles apresentados em nossas demonstragées financeiras. A metodologia de célculo
para esses numeros gerenciais é apresentada no comunicado de resultados trimestrais da Inter.

As declaragdes contidas neste relatério que ndo sdo fatos ou informagdes histéricas podem ser declaragdes prospectivas sob os termos da o Private Securities Litigation Reform Act de 1995. Essas
declaragbes prospectivas podem, entre outras coisas, crengas relacionadas a criagdo de valor e quaisquer outras declara¢6es sobre a Inter. Em alguns casos, termos como "estimar”, "projetar”, "prever",
"planejar”, "acreditar", "pode", "esperar", "antecipar", "pretender", "almejado”, "potencial", "pode", "ird/deverd" e termos semelhantes, ou o negativo dessas expressdes, podem identificar declara¢ées
prospectivas.

Essas declaragbes prospectivas sdo baseadas nas expectativas e crencas da Inter&Co sobre eventos futuros e envolvem riscos e incertezas que podem fazer com que os resultados reais difiram
materialmente dos atuais. Qualquer declaragao prospectiva feita por nds neste documento é baseada apenas em informagdes atualmente disponiveis para nos e fala apenas a partir da data em que é feita.
Nao assumimos nenhuma obrigagdo de atualizar publicamente qualquer declaragdo prospectiva, seja escrita ou oral, que possa ser feita de tempos em tempos, seja como resultado de novas informagdes,
desenvolvimentos futuros ou de outra forma. Para obter informagdes adicionais sobre fatores que podem levar a resultados diferentes de nossas estimativas, consulte as segdes "Declaragao de adverténcia
sobre declaragées prospectivas" e "Fatores de risco" do Relatdrio Anual da Inter&Co no Formulario 20-F.

Os numeros de nossas principais métricas (Unit Economics), que incluem usuarios ativos, receita média por cliente ativo (ARPAC), custo para servir (CTS) e indice de venda cruzada (CSl), sdo calculados
usando os dados internos da Inter. Embora acreditemos que essas métricas sejam baseadas em estimativas razoaveis, mas existem desafios inerentes a medigdo do uso de nossos negocios. Além disso,
buscamos continuamente melhorar nossas estimativas, que podem mudar devido a melhorias ou mudangas na metodologia, nos processos de calculo dessas métricas e, de tempos em tempos, podemos
descobrir imprecisées e fazer ajustes para melhorar a precisao, incluindo ajustes que podem resultar no recalculo de nossas métricas histdéricas.

Sobre Medidas Financeiras Nao-1FRS

Para complementar as medidas financeiras apresentadas neste comunicado de imprensa e na teleconferéncia, apresentagao ou webcast relacionados de acordo com o IFRS, a Inter&Co também apresenta
medidas nao IFRS de desempenho financeiro, conforme destacado ao longo dos documentos. As Medidas Financeiras n&o IFRS incluem, entre outras: Resultado Liquido Ajustado, Custo de Servigo, Custo de
Fundig, indice de Eficiéncia, Originagdo, NPL > 90 dias, NPL 15 a 90 dias, NPL e Formagéao da Fase 3, Cost of Risk, indice de Cobertura, Fuding, Custo de Funding, Volume Bruto de Mercadorias (GMV),
Prémios, Entradas Liquidas, Depdsitos e Investimentos de Servigos Globais, Fee Income Ratio, Custo de Aquisicdo de Clientes, Cartées + PIX TPV, ARPAC Bruto, ARPAC Liquido, NIM Marginal 1.0, NIM
Marginal 2.0, Margem de Juros Liquida IEP + Non-int. CC Recebiveis (1.0), Margem Liquida de Juros IEP (2.0), Cost de servir.

Uma "medida financeira ndo IFRS" refere-se a uma medida numérica da posigao historica ou financeira da Inter&Co que exclui ou inclui montantes que normalmente ndo sdo excluidos ou incluidos na medida
mais diretamente comparavel calculada e apresentada de acordo com o IFRS nas demonstra¢ées financeiras da Inter&Co.

A Inter&Co fornece certas medidas nao-IFRS como informagdes adicionais relacionadas aos seus resultados operacionais como complemento aos resultados fornecidos de acordo com o IFRS. As
informacdes financeiras nao IFRS aqui apresentadas devem ser consideradas em conjunto com, € ndo como um substituto ou superior a, as informagdes financeiras apresentadas de acordo com o IFRS.
Existem limitagBes significativas associadas ao uso de medidas financeiras ndo IFRS. Além disso, estas medidas podem diferir das informag¢des néo IFRS, mesmo quando com titulos semelhantes, utilizadas
por outras empresas e, por conseguinte, ndo devem ser utilizadas para comparar o desempenho da Inter&Co com o de outras empresas.
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Principais topicos 4722

Crescimento Lucratividade

v Conquistando
Clientes e Engajamento

v Fortalecendo
Unit Economics

v~ Ganhando
Market Share

v Realizando
Eficiéncias Operacionais

v Melhorando @, v Expandindo
Qualidade de Receita Margens

Balango Patrimonial Sélido

v"  Carteira colateralizada

v'  Base de funding estavel

v Forte posicao de capital e liquidez



Geracao de fortes resultados financeiros... 4T22

Melhor

Qualidade de Receita

5.986

4,5x%

3.139

" 52%

1.706

1.527 1.122

2020 2021 2022 | 4T21 4722

Receita Bruta' (RS Milhdes)

Melhorando Expandindo

Eficiéncia dos Custos Geracao de Lucro

R$1 6,1 (l 29% YoY)

Custo de Servir2

59,50/0 do CDI (£ 350bps Yov)

Custo de Funding®

2122 3122 4T22

Ajustado
IPCA

6 9 7o (1 24p.p.YoY)

{ . . « N . 4
Indice de Eficiéncia

Resultado Liquido (RS Milhdes)®

Nota 1: Medida financeira ndo-IFRS. Receita Bruta Total = Rendimentos de juros calculados utilizando o método de juros efetivo + (Receitas de servigos e comissoes — despesas com cashback) + Resultado de titulos e valores mobiliarios + Resultado de instrumentos financeiros derivativos + Outras receitas. Despesas com cashback sao
divulgadas na nota 27 das Demonstrages Financeiras. Nota 2: Custo de servir excluindo despesas de M&A e pagamento em agdes [(Depesa de pessoal + outras despesas administrativas — custo de aquidicao de cliente — pagamentos em agdo) + 3] + media de clientes ativos dos ultimos 2 trimestres. Nota 3: Custo de Funding = (Despesas
de juros x 4) + (média dos passivos remunerados dos Ultimos 2 trimestres). Nota 4: Indice de Eficiéncia excluindo despesas de M&A e pagamento em acdes = (Depesa de pessoal + outras despesas administrativas - depesas de M&A e pagamento em agdes) / (receita liquida de juros + resultado liquido de servigos e comissdes + resultado de
titulos e valores mobiliarios + resultado de instrumentos financeiros derivativos + outras receitas — despesas tributarias). Nota 5: Medida financeira ndo-IFRS. Pagamento em agdes € incluido em despesa de pessoal na Demonstragdo de Resultado. 3T22 exclui os efeitos ndo recorrentes da deflagdo no 3T22 e assume a inflagéo projetada para

2023 do Boletim Focus do Banco Central do Brasil, dividido por quatro.



...e ganhos de market share aolongo da jornada do cliente 4T22

Elevado market share no inicio da jornada... ---com potencial de crescimento enquanto a base amadurece

11,8%
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Penetracao de Contas Transacdes de Depdsitos a Vistas Inter Shop* Carteira de Cartdo Crédito Pessoal’ Fluxo de FX5
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Nota: Market share e ganhos de market share sdo comparagdes entre 2022 e 2021, exceto quando dito de maneira diferente. Dados de mercado do Banco Central do Brasil, disponiveis em: https://cdn-www.bcb.gov.br/acessoinformacao/ccsestatisticas. Nota 1: Nimero de pessoas fisicas com atual relagdo com o Sistema Financeiro 7
Nacional, contados apenas uma vez, mesmo que possuam relagdo com mais de uma instituicdo. Nota 2: Dados de mercado do Banco Central do Brasil, comparando nimero de transagdes entre e . Nota 3: Dados de mercado do Banco Central do Brasil. Nota 4: Estimativas internas para o segmento de marketplace do mercado

brasileiro de e-commerce. Note 5: Transagbes de FX no Brasil. Dados do Banco Central do Brasil. Market share durante o 4T22 e entre 4T21 e 4T22.


https://cdn-www.bcb.gov.br/acessoinformacao/ccsestatisticas.%20Nota%201
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Crescendo carteira de crédito com disciplina na precificacao 4722

Carteira bruta de crédito!

Em RS Bilhdes

4,8
10

21%

53%

Dez-19

8,8
22%

(o]

19%

39%

Dez-20 Dez-21

Set-22

Nota 1: Carteira Bruta de Crédito = Empréstimos e Adiantamentos a Clientes + Antecipagédo de Recebiveis de Cartdo de Crédito, divulgados na nota 9.a das Demostragdes Financeiras, na linha "Empréstimos e adiantamentos a institui¢Ges financeiras”.

__________

28%

Dez-22

% YoY

% QoQ

+40% +11%

+3%

+12%

+34%

+22%

+15%

+14%

+4%

+5%

Total

Agribusiness |

PMEs

Pessoal

Imobiliario

Créditos de menor
- duration orientando o
crescimento da carteira

Na carteira de maior
duration, priorizando
reprecificagao e
lucratividade em relacao
a0 crescimento



Acelerando a originacao em produtos de menor risco

Originagao
Em RS Bilhdes

9%
0.7

4722

3121

B Imobiliario ®mPessocal mFGTS mPMEs m®mAgribusiness riAntecipacao de recebiveis C.C.

Nota: A carteira de cartdo de crédito néo esta incluida, ja que é um produto rotativo e transacional.

4722

Produtos de menor risco
orientando o crescimento

da carteira

Crescimento acelerado
das carteiras de PMEs e
FGTS

10



Carteira de crédito resiliente 4T22

NPL 15 a 90 dias' NPL > 90 dias' Formagao do NPL >90 dias?

Em % Em % Em %

4,6% 4,6% 450
/

4,1% 1,1%

sy, 8% 38% 0 )
3,0% _—— 08% _09% 92

4721 1722 2122 3122  4T22 4721 1722 2122 3122  4T22 1722 2122 3122 4722

Nota 1: Carteira Bruta de Crédito = Empréstimos e Adiantamentos a Clientes + Antecipagédo de Recebiveis de Cartdo de Crédito, divulgados na nota 9.a das Demostragdes Financeiras, na linha "Empréstimos e adiantamentos a institui¢des financeiras”. Nota 2: A formag&o do NPL é calculada considerando: [saldo vencido maior que 90 dias
no trimestre corrente — saldo vencido maior que 90 dias no trimestre anterior + baixas no trimestre corrente] / carteira bruta de crédito do trimestre anterior. 11



Cost of Risk e Indice de Cobertura estaveis 4T22

Cost of Risk! indice de Cobertura?
Em % Em %
141%
131% 126% 129% 132%
5,2% 5,2%
4,9% : : 0
4’6% o \4’8 /0 I I
4721 1722 2122 3122 4722 4721 1T22 2122 3122 4722

Cost of Risk e indice de Cobertura positivamente impactados
pelo crescimento em produtos de baixo risco e pelo mix da carteira

12

Nota 1: Cost of Risk = (Resultado de perdas por redugéo ao valor recuperavel de ativos financeiros * 4) / Média de empréstimos e adiantamento a clientes dos Ultimos 2 trimestres. Nota 2: Provis&o para perda esperada / saldo vencido maior que 90 dias.
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Sucesso na captacao de depodsitos dos clientes

Funding 28.4
5%

Em RS Bilhdes

21.9
7%

14.2

4719 4720 4721 3122

m Depdsitos a vista m Depdsitos a prazo » Titulos emitidos

Nota 1: Outros = poupanga + credores por recursos a liberar.

29.8
5%

4722

Outros'

4722

%YoY % QoQ
+36% +5%
+/74%  -10%
+52%  +10%
+16%  +11%

Crescendo a base de

depodsitos de baixo custo,
especialmente depdsitos a
vista, que aumentaram 11%

QoQ



Aumentando wallet share de depositos e investimentos 4T22

Funding por cliente ativo
Em RS Mil

3.4 34 0 . B « Saldo por cliente ativo
- i 5 g | g aumentou durante 2022

- Cenario deinflacao
resultou em uma
mudanga de mix para
investimentos e
depositos

4721 1722 2122 3122 4122

m Depdsitos a vista m Depdsitos a prazo  m Titulos emitidos ~ Outros' @ Renda Fixa de emissdo de terceiros

15

Nota 1: Outros = poupanga + credores por recursos a liberar. Nota 2: Renda fixa de investidores e ativos consideram renda fixa de terceiros, Tesouro Direto e recursos sob gestdo (AuM) da Inter Asset (patriménio liquido dos fundos geridos pela Inter Asset + carteira administrada)



Funding atrativo com uma estrutura de custos eficiente

Custo de Funding!

Em %

4721 1722 2122

------ CDI médio do trimestre Custo de Funding anualizado

Nota 1: Custo de Funding = (Despesas de juros x 4) + (Média dos passivos remunerados dos ultimos 2 trimestres).

3122 4T22

Custo de Funding como % do CDI

4T22

Melhoria de 50bps no
custo de funding em
razao da diversificacao

Custo de funding
apresentou queda,
ficando abaixo de 60%
do CDI

16
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Forte engajamento em nossa plataforma transacional 4722

5 Inter Shop 4 Inter Seguros 47 Inter Invest @ Inter Global
r 52 13 A 55 r 23x
r 40 2.4 ' 2,8 1,1
3 17 0.8 1,8
>
2
b N
"
Q5
&
C =
09 E
05 0]
2021 2022 2021 2022 2021 2022 122 4722
+1,6 milhao de SKUs 100% Digital Forte crescimento do AuC Inicio em 2022
5,9% Net Take-Rate Negdcio de Margem Alta R$67 Bl AuC Foco em brasileiros no exterior

o

ke

C

A +

g 2 RSB4 milhses R$3,7 B 5.3k
23 Prémio Captacao Liquida Global Accounts
g 8 4T22 4722 abertas por dia

2022

r 2%

Note: Clientes de Servigos Globais: Os clientes do 4T incluem clientes de contas globais brasileiras, clientes dos EUA e investidores internacionais. Contas globais abertas por dia Util durante o 4T22.

» 54




...Nn0s permitiu aumentar

Através do Cross-Selling de produtos ... €, finalmente, tornando-se o
adicionais para nossos clientes... banco primario

Clientes ativos com 3 ou mais produtos Relacionamento de Banco Primario
% de Clientes Ativos % de Clientes Ativos
85%
75%
Relacionamento
65% de Banco Primario
55%
4722
45%
1T18
35%
1T19 3T19 1T20 3120 1T21 3721 1T22 3122 4722 0 2 4 6 8 10 12 14 16 18 20 22

Meses de Relacionamento

Nota 1: % dos clientes ativos que consomem 3 ou mais produtos no final dos trimestres. N6s consideramos 73 produtos ou grupo de funcionalidades, como servigos bancarios transacionais (PIX + transferéncias + cheque especial), compras no marketplace, transagdes de cartao de crédito, etc. Nota 2: Clientes que tinham 50% ou mais de sua rend19
mensal apds impostos em sua conta Inter durante o més.



..e diversificar para uma receita de servicos asset-/ight 4722

Receita de servigos & Fee income ratio
Em RS Milhdes e % da Receita Liquida Total

34,4% « Forte crescimento da receita
liquida de servigos desde ©
lancamento da nossa estrategia

1.227 «- de Commerce

« Menor dependéncia da receita
liquida de juros

_________________

]
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
i
17,8% i
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
1
I
1
1
1
1
1
1
i

655
295
- 127
i 2019 2020 2021 2022
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Crescimento consistente de clientes com um baixo custo 4T22

Numero total de clientes Custo de Aquisigcao de Clientes

Em Milhdes Em RS, trimestral

8,3 milhées de Novos Clientes em 2022
f ! \ 32,1

. o7 8 28,8 29,0
7 9 milhoes de Novos Clientes em 2021 ' 27,2
A
[
! I I I I I

1T21 2721 3121 4721 1722 2122 3122 4122 1T21 27121 3121 4721 1122 2T22 37122 4722

mCustos operacionais mCustos de marketing

30,4
28,3

Recorde de 8,3 milhoes novos clientes em 2022, mesmo com iniciativas
de reprecificagao

22



Crescente volume transacional

TPV de Cartoes + PIX!
Em RS Bilhoes
109
92 94
80
67
58 14
44 12
9
337 42%
39%
38%
38%
1T21 2T21 3721 4T21
m Débito

m
97
14

45%

1722

Crédito

134
18

16

46%

2122

PIX

% YoY % QoQ

178 63%

158 ©68%
155
138

19 34%
17

45% 44%
46%

55% VAT

3T22 4722

Nota 1: A altura do volume de PIX foi reduzida para caber na pagina. Nota 2: Considera o volume transacionado de PIX, cartdo de crédito e débito por safra de clientes.

14%

15%

1%

8%

14%

Thousands

4T22

TPV de Cartoes + PIX por Cliente Ativo?

Volume mensal em R$

10,0

8,0

6,0

4,0

2,0

0,0

7 9 11 13

Trimestres de relacionamento

15

17

19

4T22

ms

23



Aumentando a monetizacao da nossa base de clientes 4722

ARPAC ARPAC Bruto2 por safra

Em RS, mensal Em RS, mensal R$8 0

m ARPAC Liquido' r'ARPAC Bruto?

90 ARPAC Maduro
75 4Q22

....... 60 RS47 I

_______

A 45 ARPAC Médio ==

30

15 1Q18

0
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20

Trimestres de relacionamento
ARPAC Liquido! por safra

Em RS, mensal R$50

ARPAC Maduro
60 4Q22

50 R$3] I

40 ARPAC Médio
30

20
10 1Q18

1121 2721 3121 4721 1122 2722 3r22 4722

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 1 12 13 14 15 16 17 18 19

Trimestres de relacionamento
Continuacao da monetizacao da base de clientes, acelerando consistentemente ao longo das safras

Nota 1: Liquido de despesas de juros. Nota 2: Bruto de despesas de juros.



Expansao de margens a medida que reprecificamos a carteira 4T22

NIM Marginal 8.1% NIM Marginal 9,2%
1.0' 7.6% 7.5% 6'80/0/' 2.0' o 8,60/0\7150/0/'
(%) (%)

NIM 1.0 - Carteira remunerada + Recebiveis CC sem juros? !\"/M 2.0 - Carteira remunerada3®
Em % m o
8,6%
: 7,9% 8,0% 8,0%
7.4%
0 6,8% 7,0% 7,0% 7,0%
613% I
4721 1122 2722 3122 4722 4721 1T22 2122 3122 4722

NIM atinge alta em 2022, com o NIM marginal ultrapassando 9%

Nota 1: Medida financeira nao-IFRS. O NIM marginal assume que as carteiras de crédito imobiliario e pessoal estdo completamente reprecificados em relagéo as taxas de originagéo do Ultimo més de cada trimestre. Nota 2: Medida financeira ndo-IFRS. NIM 1.0 = (Receita liquida de juros * 4) + (Média da carteira remunerada dos Ultimos 2 25
trimestres). Nota 3: Medida financeira ndo-IFRS. NIM baseado na carteira remurada. NIM 2.0 = (Receita liquida de juros * 4) + (Média da carteira remunerada dos Ultimos 2 trimestres - Recebiveis de cartdo de crédito que ndo geram juros).



Crescimento saudavel da receita, acelerando com a reprecificagcao 4T22

Receita .
Em RS Milhdes % YoY

5,986 +90%

_______

% YoY % QoQ

« ~90% de crescimento
anual da receita

5,8x

1,706 +52% +11%

3,139 1281 - Receita liquida cresce
oo 122 mais rapido que a
. A bruta, devido a continua
] 3,563 +59% o reprecificacao da
o I . carteira de crédito
. i +87% Lo +33% +18%
054 (834
1.025 O +59% +11%
i e 26% | 3 5%
Py +47%
% 73% 6 5% +23% +22%
2019 2020 2021 2022 4721 1722 3122 4722

m Receitaliquida de juros m Receitaliquida de servigos1 Receitaliquida total 'Receita bruta total ?

Nota 1: Receita liquida de servigos = Receitas de servigos e comissdes + Outras receitas. Nota 2: Receita Bruta Total = Rendimentos de juros calculados utilizando o método de juros efetivo + (Receitas de servigos e comissdes — despesas com cashback) + Resultado de titulos e valores mobiliarios + Resultado de instrumentos financeiros derivati\&ﬁ
Outras receitas. Despesas com cashback séo divulgadas na nota 27 das Demonstragées Financeiras.



..resultando em eficiéncias operacionais 4T22

Clientes ativos por colaborador’ Custo de servir2 indice de Eficiéncia®

Em Mil Em RS, mensal Em %

1
1
1
1
1
1
1
1
i
1
v 93

16,1
76%
74%
69% 69%

4721 1722 2122 3122 4722 4721 1722 2122 3122 4722 4721 1722 2122 3122 4722

indice de Eficiéncia®

Custode senir

= Custo de sewir (excluindo despesas de M&A e pagamento em agdes) s === [ndice de Eficiéncia (excluindo despesas de M&Ae pagamento em agdes)

Numero de colaboradores estavel impulsionando a alavancagem operacional

Nota 1: Incluindo estagiarios e menores aprendizes. Nota 2: Custo de Servir = [(Despesa de pessoal + outras despesas administrativas — custo de aquisi¢éo de cliente) + 3] + média de clientes ativos dos Ultimos 2 trimestres. Nota 3: Despesas de M&A e pagamento em agdes = pagamentos em acdes durante o trimestre, incluidos na linha 27
de despesa de pessoal na Demonstragdo de Resultado. Nota 4: Indice de Eficiéncia = (Despesa de pessoal + outras despesas administrativas — despesas de M&A e pagamento em agdes) / (receita liquida de juros + resultado liquido de servigos e comissdes + resultado de titulos e valores mobiliarios + resultado de instrumentos financeiros
derivativos + outras receitas — despesas tributarias).



4722

Consistente melhoria nalucratividade

Resultado Liquido

Em RS Milhoes | Inter&Co

(29)

1722 2122 3122 Ajustado IPCA’ 4722

Nota 1: Medida financeira ndo-IFRS. 3T22 Ajustado IPCA exclui os efeitos néo recorrentes da deflagdo no 3T22 e assume a inflagédo projetada para 2023 do Boletim Focus do Banco Central do Brasil, dividido por quatro.

Melhorias sequenciais na
lucratividade

Expansao do NIM e
alavancagem operacional,
refletindo tendéncia de
lucratividade

Forte dinamica para 2023

28



inter

Consideragoes Finais

29



Finais

Alavancagem Expansao do Qualidade Resiliente
Operacional NIM dos Ativos
Custo de Servir Retorno sobre Ativos Rentaveis Modelos de Originacao
Indice de Eficiéncia Mix de Funding Processos de Cobranga

continua apoiando o crescimento

30
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Foco no controle de despesas 4722

% YoY % QoQ

Abertura de Despesas 698 +10% +13% Despesas Totais

Em RS Milhdes
N/M N/M  Despesas de M&A!
N/M N/M  Pagamento em agoes'

+2%  +7% Despesas Excl.
M&A & SBC

632

579 583

+299% +18% Despesas de pessoal?

+42%, +12% Despesas tributarias®

Despesas bancarias,
-13% +99% publicidade e outras
despesas*

Processamento

-6% -6% e dados

4721 1722 2T22 3122 4722

Nota 1: Despesas de M&A e pagamento em agdes esta incluida na linha Despesa de Pessoal na Demonstragdo de Resultado. Nota 2: Excluindo despesas de M&A e pagamento em agoes. Nota 3: Em despesas tributarias, estao incluidos impostos municipais e federais; multas e juros sobre encargos tributarios em atraso; impostos COFINS,
PIS, PASEP e ISS. Nota 4: Despesas bancarias, publicidade e outras despesas incluem despesas bancarias como despesas de transferéncia e cheque especial. Publicidade inclui despesas de propaganda, publicidade, publicagdes e relagdes publicas. Outras despesas incluem aluguéis, condominio e manutengéo de bens; servigos de
terceiros, comunicagdes; recursos de reembolso a clientes; despesas cartoriais e judiciais; despesas com portabilidade; provisdes para contingéncias e outras despesas



Conciliacao de Indicadores Nao-1FRS

Custo de Servir e indice de Eficiéncia

Custo de Servir (R$, mensal)

(a) Despesas de pessoal

(b) Outras despesas administrativas

() Custo de aquisigao de cliente

(d) Despesas de M&A e pagamento em agdes
(e) QoQ Média dos clients ativos

(f) ={[(a) + (b) - (c)] x 3} = (e) Custo de Servir (R$, mensal)

(9) ={[(a) +(b) - (c) - ()] x 3} (e)

indice de Eficiéncia (%)

(a) Despesa de pessoal

(b) Outras despesas administrativas

(c) Receita liquida de juros

(d) Resultado liquido de servigos e comissdes

(e) Resultado de titulos e valores mobiliarios

f Resultado de instrumentos financeiros derivativos
(9) Outras receitas

(h) Despesas tributarias

0) Despesas de M&A e pagamento em agoes

(4) =[(a) + (b)] = [(c) + (d) + (e) + (f) + (9) - (h)] indice de Eficiéncia (%)

(43) =[(a) + (b) - ()1 = [(c) + (d) + () + (f) + (9) - ()] indice de Eficiéncia (%) - Excluindo despesas de M&A e pagamento em agdes

Custo de Servir (RS, mensal) - Excluindo despesas de M&A e pagamento em agoes

4Q21

147,171
507,766
82,481
1,072
8,396
22.7

22.7

4Q21

147,171
507,766
220,523
152,663
337,710

-10,0M

52,820
48,168
1,072

93%
93%

1Q22

145,120
433,499
66,936
3,648
9,359
18.2

18.1

1Q22
145,120
433,499
184,389
177,703
348,013
11,009
12,407
56,057
3,648
74%
74%

2Q22

172,466
410,218
72,652
23,173
10,304
16.5

15.8

20Q22
172,466
410,218
157,271
204,561
406,846
-3,030
m,372

62,191
23,173

72%
69%

3Q22

176,232
441,490
61,334
16,084
11,183
16.6

16.1

3022
176,232
441,490
208,665
217,029
340,982
5,941
77,687
61,544
16,084
78%
76%

4722

4Q22
239,787
457,865
279,483
239,513
375,896
19,964
86,996
68,796
51,245
75%
69%

34



Conciliacao de Indicadores Nao-1FRS

NPL & Formagao do Estagio 3 (R$ milhées)

Formagio do NPL 4T22"

(@)

(b)

(©)

(d) =((b) - (a) - (c))

(e)

(9)=(d) +(e)

)

(h)=(9) /()

Saldo doinicio do
periodo

Saldo do finaldo
periodo4

Write-Offs

Formagao

Migracgao

Formagao
(Ajustado)

Carteira de crédito
(Periodo anterior)

Formagao gerencial
(%)

839
3
1.000
(74)

235

235
21.005

1,1%

Formacgao do Estagio 3 4T22 -

1167%

1.006%

(45)

(1e)

352

236

21.005

1,1%

4722

Nota 1: Formagdo do NPL = ( A Saldo NPL 90 + baixas do periodo ) / Saldo total de crédito do periodo anterior. Nota 2: Formagéao do estagio 3 = ( A Saldo do estagio 3 + baixas do periodo) / Saldo total de crédito do periodo anterior. Note 3: Arquivo de Séries Historicas. Nota 4: Demonstragdes Financeiras, Nota Explicativa 10.c. Nota 5: Migragé35
corresponde aos contratos previamente renegociados (que ndo estao mais no NPL > 90) que migraram do estagio 3 para o estagio 2 apenas no 4T22.



Forte base de capital, liquidez e base de depdsitos 4T22

indice de Basileia’ indice de Liquidez (LCR)? Depdsitos a Vista / Funding3

Em % Em % Em %

9,1%

Inter Top 5Bancos Inter Top 5Bancos Inter Top 5Bancos

Note 1: indice de Basiléia referente a 31 de dezembro de 2022 para o Inter. A média dos 5 maiores bancos considera a média de CET1 para 31 de dezembro de 2022, para Itatl Unibanco, Bradesco, Banco do Brasil e 0 CET1 de 30 de setembro de 2022 para Caixa e Santander. Nota 2: indice de
Liquidez de Curto Prazo (LCR) referente a 31 de dezembro de 2022 para o Inter. A média dos 5 maiores bancos considera a média de LCR referente a 31 de dezembro de 2022 para Ital Unibanco, Bradesco, Banco do Brasil e o LCR referente a 30 de setembro de 2022 para Caixa e Santander.

LCR é uma medida financeira ndo-IFRS, resultante do “Total de ativos liquidos de alta qualidade” (HQLA) divididos pelo “Total de saidas liquidas de Caixa” para o mesmo periodo. Nota 3: Depésitos a vista sobre funding referente a 31 de dezembro de 2022 para o Inter. A média dos 5 maiores

bancos considera a média de Depdsitos a vista para Itai Unibanco, Bradesco, Santander, Banco do Brasil e referente a 30 de setembro de 2022 para Caixa. E uma medida financeira ndo-IFRS, resultante da media do saldo médio de depositos a vista sobre o Funding médio dos ultimos 2 36
trimestres. Adicionalmente, a Caixa divulga o Funding de acordo com os padrdes contabeis BACEN GAAP unicamente.



'mpacto da deflacao no 3122 — Resultado ilustrativo ajustado

Em RS milhdes!

3T22 - Demonstragoes Financeiras IFRS

Ajustes

Delta na

Ajustes Pos-tributagao

Seldo Receita / Receita / Receita DEISEo
tens Balanco Patrimonial meédio Inflagao / Despesa de Inflagao / Despesa de Liquida Receitas de resultado antes IR/CSLL Impacto no
¢ (Expostoao rendimento P . rendimento P . N imposto IR/CSLL apds lucro liquido
IPCA) Funding Funding a.ntes do imposto
> imposto
C)] (b) (c) = (a) x (b) (d) . (e)=(a)x (d) W (f) = (e) - (c) (9) (h) =fx (1-(9)) (i) (d) x (1-(m))
Valores mobiliarios indexados a 0 o 0 0
: = 3.603 -1,32% -48 1,24% 45 92 4,65% 88 46% 48
inflagdo (NTN-Bs)
Carteira de crédito imobiliario 1752 -1,32% 23 1,24% 22 45 4,65% 43 46% 23
ajustada
Titulos (LCls) -1.356 -1,32% 18 1,24% -17 -35 4,65% -33 46% -18
Exposigao liquida / : 4 5
(i)3999 (ii)-53 (iii)s0  [iv)103 o8 53

Impacto estimado

Nota 1: Valores ajustados ndo sdo valores IFRS, sendo apresentados para propositos ilustrativos e néo refletem resultados reais. Nota 2: Deflagao real do 3T22 conforme divulgado pelo IBGE. Nota 3: Inflagdo trimestral projetada para 2023 pelo Boletim Focus do Banco Central do Brasil (https://www.bcb.gov.br/publicacoes/focus).
Nota 4: Valores utilizados para receita liquida, ARPAC, Indice de Eficiéncia e NIM ajustados. Nota 5: O resultado liquido ajustado captura os R$ 53 milhdes desta pagina para ajustar a pagina 23.

4T22

@ ~R$4 bilhdes de exposicao liquida
ao IPCA

Receita Bruta trimestral
reduzida em RS 53 milhdes, devido
ao resultado da deflagcao em 1,32%

@ Utilizando a expectativa de
inflagao trimestral para 2023
divulgada no Boletim Focus do
Banco Central do Brasil, em 1,24%, a
Receita devido ao saldo liquido
exposto ao IPCA seria RS 50
milhoes positive

@ A diferenca liquida seria de R$ 103
milhoes em crescimento da Receita
Bruta

Apds Impostos sobre Receita e
sobre o Lucro (IR/CSLL), o impacto
liquido alcangaria RS 53 milhdes
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https://www.bcb.gov.br/publicacoes/foc

Demonstragao de Resultado | IFRS 4722

2021 2022 4721 4722
Receita de juros de empréstimos 1.435,4 2.802,7 473,4 870,8
Despesas de juros (543,2) (1.972,9) (252,8) (591,4)
Resultado liquido de juros 892,2 829,8 220,5 279,5
Receitas de servigos e comissdes 542,6 968,0 181,4 2744
Despesas de servicos e comissdes (100,3) (129,2) (28,7) (34,9)
Resultado liquido de servicos e comissoes 442,3 838,8 152,7 239,5
Resultado de titulos e valores mobilidrios 760,9 1.471,7 337,7 375,9
Resultado de instrumentos financeiros derivativos (63,6) 33,9 (10,0) 20,0
Outras receitas 212,7 388,5 52,8 87,0
Receitas 2.244.4 3.562,7 753,7 1.001,9
Resultado de perdas por reducao ao valor recup. de ativos finan. (595,6) (1.083,2) (183,5) (264,7)
Despesa de pessoal (443,3) (733,6) (147,2) (239,8)
Depreciagcdo e amortizagao (94,3) (164,0) (18,9) (56,4)
Outras receitas (despesas) administrativas (1.333,5) (1.743,1) (507,8) (457,9)
Resultado de participagdo em coligadas (8,8) (17,4) (7,2) (3,4)
Resultado antes dosimpostos (231,1) (178,6) (110,8) (20,3)
Imposto sobre a renda e contribui¢do social corrente (52,4) (106,6) (18,1) (10,2)
Imposto sobre a renda e contribuigdo social diferido 228,4 2711 72,7 59,3
Receita de impostos 176,0 164,5 54,5 491

Resultado liquido (55,1) (14,1) (56,2) 28,8




Balanco Patrimonial | IFRS 4722

31/12/2021 31/12/2022
Ativos
Caixa e equivalentes de caixa 500 1.332
Empréstimos e adiantamento a instituices financeiras 2.052 4.259
Depdsitos compulsérios Banco Central do Brasil 2.399 2.855
Empréstimos e adiantamentos a clientes, liquido de provisdo 16.535 21.380
Empréstimos e adiantamento a clientes 17.216 22.698
(-) Provisao para perda esperada (681) (1.318)
Titulos e valores mobilidrios, liquido de provisdo para perdas 12.758 12.449
Instrumentos financeiros derivativos 87 -
Ativos nado circulantes mantidos para venda 130 167
Outros ativos 2.165 3.902
Total de ativos 36.626 46.343
Passivos
Passivos com instituicdes financeiras 5.341 7.907
Passivos com clientes 18.334 23.643
Titulos emitidos 3.572 6.202
Instrumentos financeiros derivativos passivos 67 38
Outros passivos 863 1.464
Total de passivos 28.177 39.254
Patrimonio liquido
Total patrimonio liquido dos acionistas controladores 2.656 6.992
Participagdes de acionistas nao controladores 5.794 97
Total do patrimdnio liquido 8.450 7.089

Total do passivo e patrimonio liquido 36.626 46.343




de definigoes operacionais

Carteira de crédito:
Carteira de crédito inclui Antecipagdo de Recebiveis de Cartado de Crédito, divulgados na nota 9 das Demonstragdo de Resultados linha "Empréstimos e adiantamentos a instituigées financeiras”.

Carteira remunerada:
Inclui “Empréstimos e adiantamento a instituigdes financeiras” + “Empréstimos e adiantamento a clientes, liquido de provisdo” + “Titulos emitidos” + “Instrumentos financeiros derivativos passivos” do Balango Patrimonial
IFRS.

Clientes ativos:

Definimos um cliente ativo como um cliente em uma determinada data que foi fonte de qualquer valor de receita para nés nos trés meses anteriores e/ouum cliente que usou produtos que ndo geraram receita nos trés
meses anteriores (por exemplo: PIX, transferéncias bancarias, etc). Para o seguro Inter, calculamos o nimero de clientes ativos para nossa vertical de corretagem de seguros como o numero de beneficidrios de apdlices de
seguro vigentes em uma determinada data. Para a Inter Invest, calculamos o nimero de clientes ativos como o nimero de contas individuais que investiram em nossa plataforma durante o periodo aplicavel. Acreditamos
que os clientes ativos, por refletirem o numero de clientes com um determinado limite de engajamento, nos fornecem informagdes Uteis sobre nossa capacidade de reter o interesse de clientes adquiridos anteriormente.
Usamos essa métrica para monitorar o efeito de nossas iniciativas com foco no cliente.

Custo de aquisi¢cao de cliente (CAC):
O custo médio para adicionar um cliente a base, considerando as despesas operacionais para abertura de conta, como pessoal de integragdo, gravagao e envio de cartées, e despesas de marketing digital com foco na
captagao de clientes dividido pelo nimero de contas abertas no trimestre.

Cross-selling index (CSI):

Y. Ndimero de produtos utilizados

(Clientes ativos do tltimo trimestre + clientes ativos do trimestre mais recente) + 2

Gross take rate:

Receita bruta Inter Shop

Volume transacionado no Marketplace

Net take rate:

Receita liquida Inter Shop

Volume transacionado no Marketplace

Recursos sob custddia (AuC):
AuC inclui os produtos de captagao primaria emitidos pelo Inter, depdsitos a vista, ativos custodiados (produtos emitidos por terceiros, fundos de investimento, agdes e outros titulos e valores mobilidrios) da Inter DTVM e
ativos sob gestéo da Inter Asset.

TPV de Cartoes+PIX:
Inclui o volume transacionado em compras realizadas por meio de cartées de débito e crédito (incluindo saque) e transagdes PIX.

Volume transacionado no marketplace (GMV):
Inclui o volume transacionado em compras efetuadas através do servico de compras, nos modelos afiliado e de ponta a ponta, bem como recargas, vales-presente e outros produtos comercializados através do Marketplace
do Inter.



de Conciliacao de Indicadores nao-IFRS

Este relatério inclui medidas financeiras definidas como “medidas financeiras ndo IFRS” pela SEC. Essas medidas financeiras ndo IFRS sdo adicionais e ndo substituem ou sdo superiores as medidas de

desempenho financeiro preparadas de acordo com o padrao IFRS.

ARPAC bruto de despesas de juros:

Receita de juros calculada utilizando o método de juros efetivos + (Receitas de servigos e comissdes — Despesas de
cashback) + Rendas de titulos e valores mobilidrios + Ganhos (ou perdas) liquidos de derivativos + Outras receitas =+ 3
Média de clientes aticos dos tltimos 2 trimestres

ARPAC liquido de despesas de juros:

(Receitas — despesas de juros) + 3

Média de clientes ativos dos ultimos 2 trimestres

ARPAC por safras trimestrais:

Receita bruta total liquida de despesas de juros em uma determinada safra dividida pela media do numero de clientes
ativos no periodo atual e no anterior (1). Safra é definida como o periodo em que o cliente comegou a relagdo com o
Inter.

1- Média do nimero de clientes ativos no periodo atual e no anterior. Para o primeiro periodo, € utilizado o numero total de clientes ativos no final do periodo.

Ativos remunerados:

Empréstimos e adiantamentos a institui¢des financeiras + Titulos e valores mobiliarios
+ Empréstimos e adiantamentos a clientes, liquidos de provisdo para perdas esperadas + Instrumentos financeiros derivativos

Cost of risk:

Resultado de perdas por redugio ao valor recuperavel de ativos financeiros x 4

Média de empréstimos e adiantamento a clientes dos ultimos 2 trimestres

Custo de funding:

Despesas de juros X 4

Média dos passivos remunerados dos tltimos 2 trimestres

Custo de servir (CTS):

((Despesas de pessoal + Outras despesas administrativas — Despesas de Cashback@ — CAC Total )) + 3

Média de clientes ativos dos ultimos 2 trimestres

Percentual da receita de servigos:

Receita de servigos e comissoes + Outras receitas

Receita

Funding:

Passivo com clientes + Titulos emitidos

indice de Basileia:

Patriménio de referéncia nivel I

Ativos ponderados por risco

indice de Cobertura:

Provisao de perdas esperadas
NPL > 90 dias

indice de Eficiéncia:

Despesa de pessoal + Outras despesas administrativas

(Receita liquida de juros + Resultado liquido de servigos e comissdes + Rendas de titulos e valores mobilidrios +
Ganhos (ou perdas) liquidos de derivativos + Outras receitas — Despesas tributarias)
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de Conciliacao de Indicadores nao-IFRS

NIM baseado na carteira remunerada (NIM 2.0):

(Receita liquida de juros x 4 )

Média da carteira remunerada dos tltimos 2 trimestres — Recebiveis de cartdo de crédito que ndo geram juros

NIM baseado na carteira remunerada + recebiveis de cartao de crédito que nao geram juros (NIM 1.0):

(Receita liquida de juros x 4 )

Média da carteira remunerada dos tltimos 2 trimestres

NIM Marginal:
Assume que as carteiras de crédito imobilidrio e pessoal estdo completamente reprecificados em relagdo as taxas de
originagdo do ultimo més de cada trimestre.

(Receita liquida de juros ajustada pelas taxas de juros do dltimo més de cada trimestre x 4 )

Média da carteira remunerada dos ultimos 2 trimestres

NPL 15 a 90 dias:

NPL 15 a 90 dias
Empréstimos e adiantamento a clientes + Recebiveis de Cartdo de Crédito

NPL > 90 dias:

NPL > 90 dias
Empréstimos e adiantamento a clientes + Recebiveis de Cartdo de Crédito

Este relatério inclui medidas financeiras definidas como “medidas financeiras ndo IFRS” pela SEC. Essas medidas financeiras ndo IFRS sdo adicionais e ndo substituem ou sdo superiores as medidas de
desempenho financeiro preparadas de acordo com o padrao IFRS.

Receita bruta total:

Receita de juros calculada utilizando o método de juros efetivos + (Receitas de servigos e comissdes — Despesas de cashback)
+ Rendas de titulos e valores mobilidrios + Ganhos (ou perdas) liquidos de derivativos + Outras receitas

Receita de floating:
A receita de floating € um célculo gerencial e se da pela multiplicagdo do saldo de depdsitos a vista (liquido de
compulsério) por 100% da taxa CDI.

Receita de servigos de cartdo:
E parte das linhas “Receita de servigos e comissdes” e “Outras receitas” da Demonstragdo de Resultado IFRS.

Receita liquida de servigos:
Receitas de servicos e comissdes + Outras receitas

Retorno sobre ativo médio (ROA):

(Lucro /(perda) para o ano) X 4

Média dos ativos totais dos ultimos 2 trimestres

Retorno sobre patrimdénio liquido médio (ROE):

(Lucro /(perda) para o ano) X 4

Média do patriménio liquido dos ultimos 2 trimestres
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