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Nota: As defini¢des estdo na secdo Anexo deste Release de Resultados.
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Cartado CEO

Do CEO Global Joao Vitor Menin

E com prazer que compartilhamos mais um trimestre de resultados excepcionais, reforcando a lideranca do Inter
em entregar crescimento, inovacdo e disciplina na execucdo. Os resultados do 2726 demonstram nossa
capacidade de crescer de forma sustentdvel ao mesmo tempo que conquistamos maior participacdo de
mercado em nossas verticais. Nosso consistente desempenho destaca a for¢a do modelo Inter by Design e
nosso foco em gerar valor para nossos clientes.

Neste trimestre, a Rule of 50 ja € uma realidade, com o crescimento da receita em 32% YoY e ROE superando
16%. Esse marco reflete nossa capacidade de alcancar crescimento escalavel e rentavel, impulsionado por um
modelo que ultrapassou a neutralidade de capital, ou seja, nosso crescimento seguira sendo financiado por
nossa lucratividade. A carteira de crédito cresce de maneira robusta, 29% em relagdo ao mesmo periodo do ano
anterior, sustentado por uma alta de 11% no volume de empréstimos por cliente ativo. Este desempenho
demonstra a relevancia de nossas ofertas, especialmente o crédito consignado privado, que representa uma
oportunidade significativa de expansao da penetracao de crédito na nossa base, com aprimoramentos por vir.

Nosso foco na monetiza¢do continua sendo um dos principais motores do nosso ciclo virtuoso, com o
ARPAC crescendo de modo consistente e batendo recorde nesse trimestre. Ao aumentar o engajamento com
nossos clientes e oferecer solu¢des financeiras personalizadas, estamos transformando confianca em geragdo
de valor sustentavel. Ao mesmo tempo, a inovagao segue definindo nossa estratégia. A Seven, agente de |IA
para clientes, esta transformando a experiéncia dos clientes, com 6 milhdes de usuarios ativos, aprimorando a
tomada de decisdes e simplificando de forma integrada as transa¢des dentro do nosso ecossistema.

Nosso baixo custo de captacdo continua sendo uma vantagem competitiva significativa, permanecendo
em 66% do CDI, um dos mais baixos do setor. Isso &€ suportado por uma base de clientes engajada € em
expansao, com destaque na participacdo de 9% nas transagdes via Pix no Brasil. Esse nivel de engajamento
ressalta nossa capacidade de construir relacionamentos sustentaveis com nossos clientes, oferecendo
solucbes financeiras eficazes e eficientes e reforcando a confianca em nossa plataforma.

Ao olharmos para frente, seguimos comprometidos com o crescimento, a inovacdo e a lucratividade
sustentavel. Este foi o nosso trimestre mais forte até agora, com a Rule of 50 em acdo. Pela primeira vez,
ultrapassamos R$100 bilhdes em ativos totais, atingimos NIM de dois digitos e ultrapassamos a neutralidade
de capital. Estas conquistas refletem nossa disciplina na execucao e a dedica¢do de nossos colaboradores,

cujo talento e comprometimento impulsionam nosso sucesso.

Agradecemos por seu continuo apoio enquanto transformamos a oferta de servicos financeiros.

Joao Vitor Menin
CEO Global Inter&Co




Atualizag¢ao da Estratégia

Crescimento & - Adicionamos 3,7 milhdes de novos clientes ativos em 12 meses
Inovacao . 6 milhdes de clientes ativos na Seven, nosso multi-agente de IA

Ativacdo & . Taxade ativacdo de 58,3%, mais de 21 milhdes de logins por dia

Engajamento 1o e ps18 trilho, com market share de transagdes por Pix de 9%

Carteira& - Crescimento da carteira de crédito de 29% YoY, 3x o mercado
Funding - Funding de RS 77 bilhdes, + 24% YoY e custo de funding de 66% do CDI

. NIM 2.0 ultrapassou o marco de 10% no 2126
. Receita liquida cresceu 32% YoY, impulsionada por crédito

Lucro Liquido & - Lucro recorde de RS 421 milhdes no 2126
ROE . ROE atingiu a marca de 16,3% no 2726

Crescimento total Receita ROE Rule of 50
Ruleof50  Lquida + =

(Yoy)
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Destaques do Trimestre

Variagdo %

@ 1126 2125 AQoQ  AYoY
NOmero de dientes milhdes 45,3 44,0 393 +29%  +151%
Clientes Ativos milhdes 26,4 25,8 22,7 +23%  +16,2%
ARPACBruto RS 58,6 57,0 53,7  +27%  +9,1%
CTS RS 13,2 13,1 13,1 +12%  +0,6%
Receita Bruta Total RS milhdes 4.589 4.346 3.567 +56%  +28,7%
Receita Liquida RS milhdes 2.637 2.441 2.003 +8,0%  +31,7%
EBT RS milhdes 512 477 384 +73%  +335%
Lucro Liquido RS milhdes 447 418 332 +7,0%  +34,5%
Lucro Liquido Excl. Minoritarios RS milhdes 421 395 315 +6,7%  +33,6%
Funding RS bilhdes 77,2 74,1 622  +42%  +24,0%
Patriménio Liquido RS bilhdes 10,6 10,4 94 121%  +133%
indice de Basileia % 14,4% 14,0% 157% +04pp.  13p.p.
TPV de Cartdes + PIX RS bilhdes 452 427 374 +60%  +2,0%
GMV RS milhdes 1.109 1215 1237 87%  -10,3%
AUCRS bilhdes 210 184 154  +u2%  +359%
NPL > 90 dias 5,3% 5,1% 4,6% +0,2pp. +0,7p.p.
NPL15-90dias 4,8% 4,6% 4% +0.2p.p. +0.7p.p.
indice de Cobertura % 134% 137% 143%  3ipp.  9,Ipp.
NIM 2.0 - Carteira Remunerada % 10,1% 9,5% 9,1% +0.6p.p.  +ip.p.
NIM 2.0 Ajustada ao Risco % 5,9% 5,6% 5,6% +03p.p. +0,3p.p.
Custo de Funding % do CDI 65,9% 64,1% 64,8%  +.8p.p.  +lIp.p.
Fee Income Ratio % 22,5% 22,9% 26,6% -04p.p. -4,Ip.p.
indice de Eficiéncia % 42,1% 43.8% 47)0%  47pp. Sipp.
ROE % 17,0% 16,1% 14,4% +0.9p.p.  +25p.p.
ROE Excl. Minoritarios % 16,3% 15,5% 13,9% +0,8p.p. +24p.p.

Nota: As defini¢des estdo na se¢do Anexo deste Release de Resultados.
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Unit Economics slinter

No 2726, atingimos 26,4 milhoes de clientes ativos com uma taxa de ativagdo de 58,3%. Ao longo dos (ltimos 12
meses, adicionamos 3,7 milhdes de novos clientes ativos a nossa plataforma. Adotamos uma abordagem mais
seletiva para o crescimento da base, mantendo altas taxas de ativacdo durante o processo de onboarding,
resultando em uma jornada mais eficiente e um payback de CAC mais rapido, com foco na monetizagdo e no
crescimento de ARPAC.

Com uma média de 22 milhdes de logins diarios no 2126, ante 18 milhdes no 2725, os volumes de transacoes
atingiram novo recorde. Processamos em média 32 milhdes de transa¢des financeiras por dia, em comparacdo
com 26 milhdes em junho de 2025. O crescimento do TPV continuou superando o crescimento da base de
clientes, com R$453 bilhdes em transa¢des no 2126 entre Pix, débito e cartdo de crédito.

Nosso foco em engajamento resultou em mais um aumento de market share em transa¢des via Pix, chegando a
cerca de 9%, com crescimento de 26% no comparativo anual. O TPV do cartdo de crédito também apresentou
sélido crescimento de 18% no periodo, impulsionado pelo sucesso da nossa proposta de valor em diferentes
segmentos: Win, para clientes de alta renda; Prime, para clientes de renda média-alta; e One, para o varejo.

Nossa capacidade de entregar uma experiéncia superior também se reflete no NPS de 88, referéncia do setor,
que destaca tanto a satisfacdo quanto a fidelidade da nossa base. Esses resultados reforcam a confianca que
nossos clientes depositam no Inter para atender as suas necessidades financeiras, fortalecendo ainda mais o
engajamento com a plataforma. Também alcancamos avancos significativos nas métricas de qualidade do
Banco Central, saindo da 52 para a 102 posicdo no ranking de reclamac¢des no 2726, impulsionados por uma
melhora expressiva de 33% em nosso indice em apenas um trimestre.

88 21,5MM 32mm

NPS' logins por dia? transacdes fin. por dia3
Zona de Exceléncia vs.18,lmmemJun/25 vs.26mm em Jun/25
- - QoQ YoY
Clientes Totais
Em milhGes s 43 44,0 45,3 +3% +15%
37 7 39,3 !
34,9 36,1 ’
333 z
g 239 25.0 25,8 26,4
18,4 19,5 20,6 2 ’ : +2% +16%

57,7% 57,9% 58,0% 58,6% 58,3%

55,3% 55,9% 56,9%

-32 bps +54 bps

2724 3724 4T24 1725 2725 3725 4T25 1126 2726 m dientes Ativos
TPV de Cartdes + Pix? 462 voY
Em R$ bilhdes 412 427 453
364 +21% Total
. 342 374
290
<83 430 206 420
204 BT 35
266
123 12,9 14,] 13,7 146 | 156 |l 169 | 165 17,2 [T
2724 3724 4T24 1125 2725 3725 4T25 1726 2726

Nota: As defini¢des estdo na se¢do Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Em Junho de 2026. Nota 2: O volume de logins utilizado neste clculo foi baseado na média do total de logins por dia entre
Junho de 2026 e Junho de 2026. Nota 3: Junho de 2026. Nota 4: A escala do volume de PIX foi reduzida para caber na pagina.
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Ao focar na aquisicdso de clientes com maior potencial de crescimento de receita, estamos reforcando a
sustentabilidade do nosso modelo de negdcios no longo prazo. Nao apenas os volumes de transagdes evidenciam
maior engajamento e principalidade, mas o ARPAC liquido atingiu um recorde de RS 35,5 no 2126, um crescimento
de 10% na comparagao anual. Ao mesmo tempo, N0sso compromisso com a eficiéncia operacional se reflete emum
(TS estavel de R$ 13,2, elevando a margem liquida por cliente ativo a uma maxima histérica de RS 22,2, uma melhora
del16%YoY.

O alto nivel de ativacdo e engajamento continua alimentando o crescimento de receita tanto nas safras mais
recentes quanto nas mais maduras, conforme demonstrado pela nosso grafico de safras. As mais maduras
entregaram um ARPAC bruto acima de RS 100, destacando a forga, resiliéncia e o valor de longo prazo dos nossos
relacionamentos com clientes.

QoQ YoY
Evoslugéo do ARPACe (TS
EmRS, |
m RS, mensa s 56,8 58,5 57,0 58,6 +3% +9%
49,3 50,0 i
44,7 ez S —
123 13,8 14,0 13,1 13,1 13,1 13,8 13,1 132 +1% +1%
22,2
187 19,6 - 19,1 20,2 212 21,0 " 6% +16%
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Nota: As defini¢bes estdo na secdo Anexo deste Release de Resultados.
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Carteira de Crédito

No 2T26, nossa carteira de crédito diversificada cresceu 29% YoY, impulsionada por ganhos de participacdo de
mercado em segmentos-chave. Esse crescimento foi mais de trés vezes superior ao ritmo do mercado brasileiro no
mesmo periodo e ressalta o sucesso da nossa estratégia em oferecer solucdes de crédito personalizadas e
escalaveis, capturando oportunidades enquanto mantemos o controle de risco.

Entre os principais destaques, o crédito consignado privado atingiu RS 2,8 bilhdes por meio de um modelo
altamente escalavel, de baixo custo e colateralizado. O home equity e o financiamento imobiliario expandiram
37%, consolidando nossa posicdo no mercado de crédito imobilidrio. A carteira de cartdo de crédito teve alta de
23% YoY, sustentada por modelos aprimorados de concessao, nova segmentagao de clientes e foco na melhora da
rentabilidade.

O portfélio expandido também registrou crescimento de 29% YoY, com a contribui¢do da alocacao de tesouraria
em novos FIDCs e debéntures, dentro da estratégia de otimizacdo e foco em maior ROE. Estamos incorporando
essa nova métrica na divulgacdo de carteira de crédito porque a otimizacdo da tesouraria € um dos
impulsionadores do ROE aos quais nos comprometemos no Owners' Day como parte da nossa Rule of 50.

Carteira de Crédito Expandida' & Crédito por Cliente Ativo

slinter
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52,149% 4%131%

2725

2724 4724 1T25

3124

RS milhdes

Carteira de Crédito Expandida

Imobiliario 18.250
Pessoal 12.924
Empresas 4,733
Cartao de Crédito 16.020
Carteirade Crédito Bruta 51.927
Titulos Privados 3.469
Total 55.396

1,715
23,8%

3125

12,1;
23,7%

4125 1126

1126

17.331
12.777
4.110
15.604
49.822

3.081
52.903

2726

2125

13.312
9.956
3.973
12.996
40.237

2.624
42.861

Consignado + Outros
Empréstimos

Pessoais*

Variagdo %
AQoQ AYoY
+5,3% +37,1%
+1,1% +29,8%
+16,5% +16,3%
+2,7% +23,3%
+4,2% +29,1%
+12,6% +17,4%
+4,7% +23,4%

Nota: As defini¢des estdo na secdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Dados do Banco Central do Brasil. Nota 2: Carteira bruta total de crédito dividida pelo total de clientes ativos. Nota 3: PMEs
incluem Rural. Nota 4: Consignado + Pessoal inclui empréstimos com desconto em folha, cheque especial, renegociacdes de cartdo de crédito, FGTS, Consignado Privado e outros empréstimos. Nota 5: Home
Equity, carteira de empresas quanto de pessoas fisicas, financiamento imobiliario e financiamento imobiliario nos EUA. Nota 6: Titulos e Valores Mobiliarios Privados = Debéntures, Certificados de Recebiveis

Certificados de Depositos Bancérios, Letras de Crédito Agricolas, Letras de Crédito Imobilirias e Letras de Crédito do Desenvolvimento.

Carteirade
Crédito

Imobiliarios, Cotas de Fundos de Investimento, Certificados de Recebiveis Agricolas, Notas Promissdrias Comerciais, Deposito a Prazo com Garantia Especial, Cédula de Produto Rural, Letras Financeiras,



Indicadores de Crédito

As métricas de crédito no 2126 refletem alteracdes esperadas decorrentes do mix de portfélio, em especial a maior
participacdo do Consignado Privado, um produto que cresceu de R$700 milhdes para R$2,8 bilhdes em 12 meses.
Além disso, a carteira Cartdo de C(rédito que gera juros também cresceu devido a nossa estratégia de ofercer
produtos de financiamento para nossos clientes de cartdes, 0 que resultou em uma receita de juros 64% maior no
trimestre na compara¢do com o mesmo periodo do ano anterior. Esses dois grupos foram os principais responsaveis
pelos aumentos no NPL, Custo de Risco e Formacao de NPL e Estagio 3.

No Consignado Privado, a maior parte da inadimpléncia observada continua sendo originada por questoes
operacionais ainda em processo de matura¢do, uma vez que o produto € relativamente novo e os sistemas ainda
nao estao totalmente otimizados. Para endereqar isso, estamos investindo na melhoria da cobranga, em especial no
reforco dos processos de revinculacdo de empregados a novos empregadores, que € a principal causa de
interrup¢des no fluxo de pagamento. A partir do 2126, passamos a priorizar clientes de menor risco € no 3726
estamos lancando um novo produto de seguro - medidas que devem resultar em reducao do custo de risco nos
proximos meses. O Consignado Privado responde por 53 pontos-base do aumento anual no NPL e, embora a
inadimpléncia tenha permanecido elevada por mais tempo do que o esperado, nossa convic¢do no produto segue
intacta, dado que o ROE se mantem atrativo mesmo no nivel atual de risco.

No caso do cartdo, a maior inadimpléncia € mais que compensada pelo crescimento da receita do produto, o que
reforca nossa acertada estratégia na oferta de mais op¢des de parcelamento. Vale destacar que, no 2126, como
parte da nossa reavaliacdo continua da politica de write-off e das eficiéncias operacionais, ajustamos o write-off
de cartoes de crédito, resultando em um impacto nao recorrente de 30bps no indice de NPL acima de 90 dias, sem
efeito na provisao ou nos niveis de custo do risco.

No geral, o risco de crédito permanece bem gerenciado e sustenta nossa estratégia de expansao de crédito, com
foco na geragao de receitas mais elevadas e no refor¢o do nosso crescimento equilibrado, sustentavel e rentavel.

NPLs!
Em % 4,8%
4,6%
50% 5,1% o 53% 4,3% 4,5% '
S 4% 46% 46% 450 4TH % 41%  4,0% 4% 41% 4,0%
) 4,5%
4,3%
4,0% 4,0% 9
' 39%  38% 39%  38% 38%
2124 3124 4124 1125 2T25 3T25 4125 1126 2126 2124 3124 4T24 1125 2125 3125 4125 1126 2726
e NPL > 90 dias NPL >90 dias (Carteira Expandida) e NPL 15-90 dias s NPL 15 t090d (Carteira Expandida)
~ . NPL > 90 de Cartao de Crédito por Safra?
Formacao de NPL e Estagio 3 . P
Em %
0,
187% 1.85% 1,95% 1,99% 212% IEG
],67%A],66% 1.60% 1,65% 1,83%
}:ggé% S 1,74%
162 1,52%
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1,46% 4121
1,23% 1,21%
2T24 3124 AT24 1125 2125 3125 47125 126 27126
mm— [ orma¢ a0 d o NPL e [ Orma¢ 40 d O Estagio3 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12
e - Orma¢dod 0 Estagio3 (carteira e xpandida) FormagdodoNPL (carteira e xpandida)
Custo de Risco® & Indice de Cobertura* NPL>90 YoY Bridge
m %
Em % 56% 5,9%  Custode Risco 5,0%

54% 53%
o b +12 bps
47% 49% 48% 469 -

137% 134% indice de

. . Cobertura

126 2126

+53 bis

130% 130% 136% 143% 143% 146% 141%

2124 3T24 4T24 1125 2125 3T25 47125
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Combinados®

Consignado Privado
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Nota: As defini¢des estdo na secdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Considerando a carteira bruta de crédito, que inclui antecipagdo de recebiveis de cartdo de crédito. Nota 2: Cohorts definidos
como a primeira data em que o cliente tem o limite disponivel. NPL por cohort = saldo de NPL > 90 dias do cohort dividido pela carteira total de cartdo de crédito do mesmo cohort. Nota 3: Considerando a
carteira bruta de crédito (que inclui antecipacdo de recebiveis de cartdo de crédito) e titulos que geram despesas com provisdo. Nota 4: Considerando “Provisdo para perdas de crédito esperadas em
compromissos de empréstimos”. Nota 5: Reflete o impacto liquido da variagdo de NPL nas demais carteiras de crédito, incluindo cartdo de crédito, PMEs, home equity e financiamento imobilirio.

Indicadores
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No 2T26, nossa plataforma registrou mais um trimestre de forte crescimento de captagao, com depdsitos totais
atingindo RS 77 bilhdes, um aumento de 24% YoY e 9 milhdes de clientes investidores. Esse crescimento foi
impulsionado principalmente pelos depositos a prazo, que expandiram 27% YoY. O Meu Porquinho permanece
como um contribuidor-chave, com RS 10,3 bilhdes investidos por mais de 4 milhdes de clientes, refletindo o forte
apelo do produto na promo¢do da educacao financeira e no aprofundamento do engajamento com a plataforma.

A diversificacdo da nossa base de depdsitos sustenta um dos menores custos de funding do mercado, em 66% do
(DI no 2T26. Essa conquista & notavel diante do elevado patamar da taxa Selic no Brasil, ressaltando a forca e a
eficiéncia da nossa franquia de funding, impulsionada pelo ecossistema robusto e interconectado que construimos.

Funding & Funding por Cliente Ativo
Em RS bilhdes & em RS mil

QoQ YoY
69% 68% 68%
67% 67% Relagdo Empréstimos/
65% 65% 65% +0,2p.p. +3,2p.p. s
w PP PP Depositoss
Las 190 1,98 193 1,96 2,06 2,11 2,02 208 g S Depésitos pordlientes
0 e — Ativos'
772 +4% +24% Total
72,9 74,1 !
6,2;8%
6,1;8% 6,9;9%
16,2;
14,1; 15,0; 2%
478 19% 20%
5,3;11%
. Depoésitos a
8,5;18% +5% +27% 3
Prazo®
Depdsitos
+5% +17% postios -
17,1;28% Transacionais*
2124 3124 2125 4725 1126 2126
Custo de Funding®
Em%, anuvalizado
68,2% QoQ YoY

65,4% 65,6% 65,9% .
64,3% ® 64,2% 63,8% 64,8% © 64,1% +1,8 p.p. +1,1 p.p. ;u(sjt;)éj; Funding como

o 149%  149%  14,9% 9
14,5% e -03pp.  +01pp. CDIMédio Didrio

13,0%
11,1% +0,0 p.p +0,2 p.p. Custo de Funding
0 0,
10,5%  10,4% b 4% 10,2% 9.8% 9.5% 9.6%
8,3%
1 1 I I I I I I I
2724 1725 1126 2726

Nota: As defini¢des estdo na seqdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Depdsitos por cliente ativo consideram o total de dep&sitos a vista mais depésitos a prazo dividido pelo nimero total de
clientes ativos do trimestre. Nota 2: Inclui depdsitos de poupanga, credores por recursos a liberar e passivos com instituicdes financeiras (titulos vendidos com compromisso de recompra, depdsitos
interbancérios e operagdes de crédito e repasses). Nota 3: Excluindo o saldo da Conta com Pontos. Nota 4: Inclui o saldo correspondente da Conta com Pontos e depdsitos a vista. Nota 5: Total de
empréstimos/(Total de financiamento excluindo instrumentos financeiros elegiveis a capital). Nota 6: CDI médio diario durante o trimestre.
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Nosso mix diversificado de receitas continua impulsionando um forte crescimento. No 2126, atingimos receita bruta
de RS 4,6 bilhdes e receita liquida de RS 2,6 bilhdes, refletindo crescimentos de 29% e 32% YoY, respectivamente.

O crescimento de 39% YoY na receita liquida de juros foi suportado pela evolucdo da carteira de crédito e da NIM,
devido a forte expansao do consignado privado e aumento da receita de juros no cartdo de crédito, em linha com
nossa estratégia de reposicionamento. Além disso, a receita liquida de tarifas cresceu 11% YoY, liderada pela receita
de intercambio, tarifas de seguros, entre outras fontes, que crescem em linha com a expansao da nossa base de

clientes.

Receita
Em R$ milhdes

1.676
1.479

2124

3124 4724

1125

RS milhdes

Receitas Totais

Receitas de juros
incl.resultado de hedge dacarteirade crédito

Resultado de titulos e valores mobiliarios, derivativos e cdmbio

excl.resultado de hedge dacarteirade crédito
Receitas de servi¢os e comissoes
Outras receitas

Receita brutatotal

Despesas de juros

Despesas de servi¢os e comissoes
Despesas de cashback

Inter Loop

Receitaliquidatotal

Nota: As defini¢des estdo na secdo Anexo deste Release de Resultados.

2.003

2125

2.162

3125

QoQ YoY
4.589 +6% +29%
4346 77775
| 1 2.637 Lg% 432%
2441 " | '
| +6% +11%
+9% +39%
4125 1126 2126
2726 1726 27125
2.795 2.597 2.042
1.060 1.036 851
626 604 592
107 109 8l
4.589 4.346 3.567
(1.811) (1.751) (1.424)
(46) (46) (43)
(38) (54) (58)
(57) (53) (39)
2.637 2.441 2.003

Performance
Financeira

ReceitaBruta

Total

Receitaliquida

Total

Receitaliquida
de Servicos

Receitaliquida

de Juros

Variagdo %
AQoQ AYoY
+7,6% +36,9%
+2,3% +24,6%
+55% +1,5%
-1.4% +31.9%
+5,6% +28,7%
+1,8%  +48,6%
-11,3% +12,1%
-24,0% -20,1%
+2,8%  +48,7%

+8,0%

+31,7%
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Nosso NIM 2.0 aumentou 105 bps YoY no 2726, marcando nosso melhor desempenho histoérico. Esse crescimento
foi impulsionado por medidas de repricing, pela expansdo do consignado privado e pela maior receita de juros no
cartdo de crédito. Além disso, observamos um efeito positivo pontual do nosso hedge de IPCA, a medida que
parte do IPCA do 1726 impactou nosso resultado apenas durante o segundo trimestre.

O NIM apds custo de risco reflete a rapida evolu¢do do nosso mix de crédito, influenciada pelo crescimento da
carteira de consignado privado e pelo provisionamento associado a sua expansao.

NIM!
In %
Average (DI of the
Quarter
s NIM 2.0
0, [+)
oor 9% ootk Sk
868%  874%  884% T 7
8,24%
o 5,92% 5,86% [l:ilsrlj—ié)justed
5 16% 530% 5,51% 5,56% 5,62% 5,58%
4,9]% ! ’ ' Annualized IPCA of
— the Quarter
2724 3T24 4724 1125 27125 3725 4725 1126 2726

No Inter, a disciplina de custos permanece como uma prioridade. No 2726, as despesas operacionais cresceram
19% YoY, bem abaixo do crescimento de 32% nas receitas liquidas no mesmo periodo, demonstrando nosso
compromisso com a eficiéncia operacional. Nosso nimero de funcionarios permaneceu estavel em
aproximadamente 4.000, com um time mais sénior e experiente e pela participacdo nos lucros de carater
regulatdrio contribuindo para umaumento de 18% YoY.

O D&A cresceu 44% YoV, refletindo a amortizagdo dos investimentos no Super App. As despesas administrativas
cresceram 15% no ano, em linha com © aumento natural da base de clientes e dos volumes de transa¢des,
refletindo a demanda operacional que acompanha nosso crescimento sustentado.

Des$pesas2 QoQ YoY
Em RS milhdes 1,036
1,015 996 +4% +19%  Total

873 913 12;11% 93;9% 110;11%

841
787 831

+6% +18% Pessoais

+1% +15% Adm.

2124 3124 4124 1725 2125 3125 47125 1126 2726

Nota: As defini¢des estdo na secdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: All-in NIM 2.0 e All-in NIM 2.0 ajustado ao risco ndo incluem a carteira de cartdo de crédito rotativo. Nota 2: Linhas das
demonstraces financeiras IFRS: “Despesas com pessoal”, “Depreciacdo € amortiza¢do”, “Despesas administrativas”.

Performance
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No 2726, nosso indice de eficiéncia atingiu 42,1%, demonstrando nosso sélido compromisso com a disciplina de
custos e a continua evolugao dos ganhos de eficiéncia. Antecipamos que o gap entre receita liquida e despesa
continuara se ampliando, sustentado por melhorias operacionais continuas e pela crescimento acelerado de
receitas.

Receita vs Despesas

- iAo
Indice de Eficiéncia Base 100

Em %

258

Aquisicdo do Inter Pag

62,4%

174
170167

147
141 139

10
42,1% 97

103 105 405

1123 2123 3123 4723 1724 2124 3124 4T24 17125 2125 3125 4725 1126 2126 1123 2123 3123 4723 1124 2124 3124 4T24 1125 2125 3125 4125 1126 2126

e Despesas de Pessoa e Administrativas

e Re ceita Liquida gjustada pelo JCP

RS milhdes Variagio %
@ED) a5 e aver
Despesas totais (1.036) (996) (874) +4,0% +18,6%
Despesas de pessoal (303) (285) (257) +64% +18,0%
Depreciagdo e amortizagdo (mo) (93) (77) +18.2% +44,0%
Despesas administrativas (623) (618) (540) +08%  +153%
Receitaliquida total 2408 2254 1.826 +68% +3,9%
Resultado liquido de juros, titulos e valores mobiliarios, derivativos e cdmbio 2.044 1.882 1470 +86% +39,1%
Resultado de titulos e valores mobiliarios 486 450 452  +79%  +74%
QOutras receitas 107 109 81 14%  +319%
Despesas tributarias (229) (187) (177) +26% +293%
indice de Eficiéncia Incluindo Despesas Tributarias de JCP 43,0% 44,2%  47,8% zpp -48pp
Receitaliquida total ajustado pelo PCP 2461 2275 1.852  +8.2% +32,9%
Receitaliquidatotal 2408 2254 1.826 +68% +3,9%
(-) Tributos sobre JCP (53) (21) (26) +151,4% +102,6%
indice de Eficiéncia 421% 438%  47,0% -“7er sope

Nota: As defini¢des estdo na seqdo Glossario desta Apresentagdo de Resultados. Nota 1: Excluindo tributos sobre juros sobre capital proprio. Nota 2: Receitas menos tributos sobre juros sobre capital proprio

Performance
) . 12
Financeira



Performance Financeira slinter

No 2726, entregamos um lucro liquido recorde de RS 421 milhdes, um aumento expressivo de 34% em relacdo aos
RS 315 milhdes registrados no 2125, acompanhado de uma melhora no ROE anualizado, que atingiu 16,3% neste

trimestre.

Esses resultados destacam nossa forte performance, sustentada por uma execu¢ao disciplinada e um foco claro em
crescimento sustentavel e rentabilidade.

Lucro Liquido & ROE

Em RS milhdes & Em %

16,3% ROE

15,5%
15,1%
Lucro
3,9% 14,2% 42] Liquido
12,9% 395
12,5%
11,3%
9,8%
9,2%
5,0%
7%
0,7% 49
- I
1723 1124 2724 3724 4124 1125 3125 1126 2T26

[][][][][][][][][][][][][][]

(14% ) (3.6%) ( 57%) ((85%) (9.7%]) (10,49 (1.9%) (13.2%) (13.6%) (1449 (14.8%) (15.9%) (16,1% ) (17,0%) ¢

Incluindo
minoritarios

Nota: As defini¢des estdo na secdo Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Agio por expectativa de rentabilidade futura.
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Nossa base de capital permanece sdlida e, pela primeira vez, superando a neutralidade de capital, sustentada por
um framework de originacdo direcionado pelo ROE e focado em maximizar o retornos sobre a alocacdo de capital.

Para otimizar ainda mais nossa estrutura corporativa, continuamos a reforcar a base de capital na holding, que conta
com excesso de capital de RS 2,3 bilhdes no 2T26. No Banco Inter S.A., o indice de Basileia ficou em 14,4% em Junho

de2026.

indice de Basileia - Banco Inter S.A.

Em %
7o
m
2% q 1% RWA
Crescimento QoQ

15,7%

14,6% 14.0% 14,4% indice de Basileia

0 Nivel Il Capital
Adicional
1,2%

0,6%

Nivel | Capital Principal

11,5%

Capital Nivel 1
Em RS bilhdes

18

Excesso de Capital?
Banco Inter S.A.

Capital Minimo
Requerido®
Banco Inter S.A.

Banco Inter Inter&Co
27125 37125 4125 1T26 2126

RWA & indice de Basileia verlagio%
Em R$ milhdes & em %

2726 1126 2T25 AQoQ AYoY
indice de Basileia
Patrimonio de Referéncia (PR) 6.606 6.327 6.035  +4,4%  +9,5%
Ativos Ponderados por Risco (RWA) 45.868 45.246 38.407  +1,4% +19,4%
indice de Basileia (PR/RWA) 14,4% 14,0% 15,7% +0,4p.p. -1,3p.p.
Patrimonio de Referéncia Nivel 1 5.842 A0 DEZE G R
Ativos Ponderados pelo Risco (RWA) G GO0 SR il ek
indice de Capital Nivel 1 (Nivel 1/RWA) 12,7% 12,1% 14,4% +0,6p.p. -1,7p.p.

Fonte: Demonstragdes Financeiras Bacen GAAP do Banco Inter. Nota 1: Capital mantido no nivel da holding Inter&Co. Nota 2: Patrimbnio de referéncia adicional considerando exigéncia minima de capital. Nota

3: Capital nivel 1 e adicionais minimos. Note 4: Considerando um indice de Basileia de 14,0%.

Consumo
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Anexo

Balanco Patrimonial

RS milhdes

Ativos

Caixa e equivalentes de caixa

Empréstimos e adiantamento a institui¢des financeiras, liquidos
de provises para perdas esperadas
Depdsitos compulsérios no Banco Central do Brasil

Titulos e valores mobiliarios, liquidos de provisoes para perdas
esperadas
Instrumentos financeiros derivativos

Empréstimos e adiantamento a clientes, liquidos de provisoes
para perdas esperadas

Imobilizado
Intangivel
Ativofiscal diferido
Outros ativos

Total de ativos

Passivo

Passivos com clientes

Passivos com institui¢des financeiras
Titulos emitidos

Instrumentos financeiros derivativos
Outros passivos

Total do passivo

Patriménio liquido
Patriménio liquido dos acionistas controladores

Participacdes de acionistas ndo controladores

Total do patriménio liquido

Total do passivo e patriménio liquido

3.106
5187
8.488
29.591

19
48.357

356
2.135
2.042
3.630
102.912

56.697
15.527
16.180

2457

92.278

10.525
108

10.634

102.912

31/03/2026

4297

4757

7.888

27.341

32

46.485

364
2.100
1917
3.890
99.070

54.151
15.730
14.999

70

2400

88.656

10.195
219

10.414

99.070

30/06/2025

4.834

4.953

6.180

23.860

37.780

378
1971
1.719

3.164
84.733

46.667
13.885
1378
33
1.910
75.345

9.290
98

9.388

84.733

slinter

Variagao %
AQoQ AYoY
27,7% -35,7%
+9,0% +4,7%
+7,6% +37,3%
+8,2% +24,0%
-40,6% +1800,0%
+4,0% +28,0%

2,2% -5,8%
+1,7% +8,3%
+6,5%  +18,8%
-6,7% +14,7%
+3,9% +21,5%
+4,7% +21,5%

-1,3% +11,8%
+7,9% +42,2%
-72,9% -42,4%
+2,4% +28,6%
+4,1%  +225%
+3,2% +13,3%
-50,7% +10,2%
+2,1% +13,3%
+3,9% +21,5%

Anexo
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Demonstra¢ao do Resultado

RS milhdes

Variagao %

m 1126 2125  aao@  avoy

Demonstracao de Resultado

Receitas de juros 2.605 2.569 2.128 +14%  +22,4%
Despesas de juros (1.811) (1.751) (1.424) +34%  +27,2%
Resultado de titulos e valores mobiliarios, derivativos e cdmbio 1251 1.064 765 +17,6%  +63,4%
Resultado liquido de juros e receita de titulos, derivativos e cdmbio 2.044 1.882 1.470  +8,6%  +39,1%
Receitas liquidas de servicos e comissoes 532 496 495 +7,2%  +7,4%
Despesas de servi¢os e comissdes (46) (46) (43) +0,3%  +6,7%
Outras receitas 107 109 81 4% +31,9%
Total dereceitas liquidas 2.637 2.441 2.003  +80%  +31,7%

Resultado de perdas por reducdo ao valor recuperavel de ativos

. . (860) (781) (569) +10,1% +51,2%
financeiros
Resultado liquido de perdas 1.777 1.660 1.434  +7,0% +259%
Despesas administrativas (623) (618) (540) +0,8%  +153%
Despesa de pessoal (303) (285) (257) +6,4%  +18,0%
Despesas tributarias (229) (187) (177)  +226%  +29,3%
Depreciacdo e amortizagdo (110) (93) (77)  +182%  +44,0%
Lucro antes da tributagiao sobre olucro 512 477 384  +73%  +35%
Imposto de renda e contribuicao social (65) (60) (51) +9,3%  +26,8%
Lucro liquido de controladores e ndo controladores 447 418 332 +7,0%  +34,5%
Participacdo de nao controladores (26) (23) (17) +132%  +512%
Lucroliquido 421 395 315  +67%  +335,6%
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Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

Antecipacao de recebiveis de cartao de crédito:
Divulgados na nota 9.a das Demonstracdes Financeiras, na linha "Empréstimos e adiantamentos a institui¢es financeiras”.

ARPAC bruto:
Receita de juros + (Receitas de servicos e comissdes — Despesas de cashback — InterRewards) + Resultado de titulos

e valores mobiliarios e derivativos + Outras receitas + 3
Média de clientes ativos dos ultimos 2 trimestres

ARPAC liquido:

(Receitas — despesas de juros) + 3

Média de clientes ativos dos ultimos 2 trimestres

ARPAC liquido por safras trimestrais:

Receita bruta total liquida de despesas de juros em uma determinada safra dividida pela media do nUmero de clientes
ativos no periodo atual € no anterior (1). Safra € definida como o periodo em que o cliente comegou a relagdo com o
Inter.

1-Média do nUmero de clientes ativos no periodo atual e no anterior. Para o primeiro periodo, é utilizado o nimero total de clientes ativos no final do periodo.

Assets under custody (AuC):

Calculamos o AUC em uma determinada data como o valor de mercado de todos os ativos de clientes de varejo investidos
por meio de nossa plataforma de investimentos na mesma data. Acreditamos que o AUC, por refletir o volume total de
ativos investidos em nossa plataforma de investimentos sem levar em conta nossa eficiéncia operacional, nos fornece
informagdes Uteis sobre a atratividade de nossa plataforma. Usamos essa métrica para monitorar o tamanho de nossa
plataforma de investimentos.

Carteira de crédito bruta:

Empréstimos e adiantamentos a clientes + Empréstimos a institui¢des financeiras
Carteira de crédito:

Empréstimos e adiantamentos a clientes, bruto de provisao para perdas esperadas

Carteira de créidito expandida:

Carteira de Crédito Expandida considera “Carteira de Crédito” + “Titulos e Valores Mobiliarios Privados”

Carteira remunerada:

Empréstimos e adiantamentos a institui¢des financeiras + Titulos e valores mobiliarios +
Empréstimos e adiantamentos a clientes, liquidos de provisdo para perdas esperadas +
Instrumentos financeiros derivativos - Carteira a vista de cartdo de crédito

Clientes ativos:

N&s definimos um cliente ativo como um cliente em qualquer data que foi a fonte de qualquer quantia de receita para
nds nos Ultimos trés meses e/ou um cliente que usou produtos nos Ultimos trés meses. Para o Inter Seguros, calculamos o
nOmero de clientes ativos para a nossa vertical de corretagem de seguros como o nimero de beneficiarios de apdlices de
seguro efetivas em uma determinada data. Para a Inter Invest, calculamos o nimero de clientes ativos como o nimero de
contas individuais que investiram em nossa plataforma durante o periodo aplicavel.

Anexo
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Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

Clientes globais:
Incluem clientes brasileiros de Global Account, clientes dos EUA e investidores internacionais.

Custo de funding:

Despesas de juros X 4
Média dos passivos remunerados dos tltimos 2 trimestres (depdsitos a vista, depdsitos a prazo, poupanga,
credores por recursos a liberar, titulos emitidos, obrigagdes com redes de cartio de crédito,
obrigacdes por operagdes compromissadas, depdsitos interfinanceiros e outros)

Custo de funding normalizado em dias Gteis:

Despesas de juros X 4 + dias uteis no trimestre X 63
Média dos passivos remunerados dos tltimos 2 trimestres (depdsitos a vista, depdsitos a prazo, poupanga,
credores por recursos a liberar, titulos emitidos, obrigagdes com redes de cartio de crédito,
obrigacdes por operagdes compromissadas, depdsitos interfinanceiros e outros)

Custo de risco:

Resultado de perdas por reducio ao valor recuperavel de ativos financeiros x 4
Médiados ultimos 2 trimestres de: empréstimos e adiantamento a clientes + Cota de fundo de investimento + Certificados de
recebiveis agricolas + Certificados de recebiveis imobiliarios + Debéntures (Valor justo por meio de outros resultados
abrangentes) + Cédula produto rural + Debéntures ( Custo amortizado) + Cotas de fundo de investimento + Certificados de
recebiveis imobiliarios + Debéntures + Certificados de depdsitos bancarios + Certificados de recebiveis agricolas
+ Letras de créditos agricolas + Nota promissdria comercial + Letras de crédito imobiliarias (Valor justo por meio do resultado)

Custo de servir (CTS):

(Despesas de pessoal + Despesas administrativas + Depreciacao e Amortizagdo) =+ 3)

Média de clientes ativos dos tltimos 2 trimestres

Fee income ratio:

Receita de servicos e comissdes + Outras receitas

Resultado liquido de juros + Resultado liquido de servigos e comissdes + Outras Receitas

Formagao de estagio 3:

Saldo de estagio 3 do trimestre atual - Saldo de estagio 3 do trimestre anterior + Migracdo de write — off no trimestre atual

Empréstimos e adiantamentos a clientes totais do trimestre anterior

Formagéo de NPL:

Saldo vencido ha mais de 90 dias do trimestre atual - Saldo vencido ha mais de 90 dias do trimestreanterior + Migragdo de
write — off no trimestre atual
Empréstimos e adiantamentos a clientes totais do trimestre anterior

Funding:

Depésitos a vista + depoésitos a prazo + poupanga + titulos emitidos + credores por recursos a liberar

Anexo
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Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

Gross Take Rate:

Receita bruta Inter Shop

Volume transacionado no Marketplace

indice de basileia:

Patrimonio de referéncia

Ativos ponderados por risco

indice de cobertura:

Provisdo de perdas esperadas
NPL > 90 dias

indice de eficiéncia:

Despesa de pessoal + Despesas administrativas + Deprecia¢do e amortiza¢io
Receita de juros + Resultado liquido de servigos e comissdes + Resultado de titulos e valores mobiliarios e
derivativos + Outras receitas — Despesas tributarias + Tributos sobre JCP

Margem por cliente ativo bruta de despesas de juros:

ARPAC Bruto de Despesas de Juros — Custo de Servir

Margem por cliente ativo liquida de despesas de juros:

ARPAC Liquido de Despesas de Juros — Custo de Servir

Net Take Rate:
Receita liquida Inter Shop

Volume transacionado no Marketplace

NIM 2.0 - Carteira remunerada

Resultado liquido de juros e receita de titulos, derivativos e cambio x 4
Média da carteira remunerada dos ultimos 2 trimestres (Caixa e Equivalentes de Caixa +
Empréstimos e Adiantamentos alnstitui¢des Financeiras + Depdsitos compulsérios no
Banco Central do Brasil + Titulos e Valores Mobiliarios Liquidos de Provisées
para Perdas Esperadas + Instrumentos Financeiros Derivativos + Empréstimos e
adiantamentos a clientes liquidos de provisdes para perdas esperadas) - Depésitos Interfinanceiros
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Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

NIM 2.0 Ajustada ao Risco

(Resultado liquido de juros e receita de titulos, derivativos e cAmbio — Resultado de perdas por
redugdo ao valor recuperavel de ativos financeiros )x 4
Média da carteira remunerada dos tltimos 2 trimestres (Caixa e Equivalentes de Caixa + Empréstimos e Adiantamentos a
Instituigdes Financeiras + Depdsitos compulsérios no Banco Central do Brasil + Titulos e Valores Mobilidrios Liquidos de
Provisdes para Perdas Esperadas + Instrumentos Financeiros Derivativos + Empréstimos e adiantamentos a clientes liquidos
de provisoes para perdas esperadas) - Depositos Interfinanceiros

NPL 15 a 90 dias - Excluindo Recebiveis de Cartdo de Crédito:

Saldo vencido entre 15 e 90 dias

Empréstimos e adiantamento a clientes

NPL > 90 dias - Excluindo Recebiveis de Cartdo de Crédito:

Saldo vencido a mais de 90 dias

Empréstimos e adiantamento a clientes
Receita bruta total:
Receita de juros + (Receitas de servigos e comissdes - despesas com cashback — Inter rewards)
+ Resultado de titulos e valores mobilidrios e derivativos + Outras receitas

Receita liquida:

Resultado liquido de juros + Resultado liquido de servicos e comissdes + Outras receitas

Receita liquida de juros:
Receita de juros + Despesas de juros + Resultado de Titulos e Valores Mobiliarios e Derivativos
Receita liquida de servicos:
Receitas de servicos e comissdes + Outras receitas
Relacionamento de Banco Primario:
Cliente que possui 50% ou mais de sua renda apds impostos para esse periodo fluindo para sua conta bancaria conosco durante o més.
Retorno sobre patriménio liquido médio (ROE):

(Lucro /(perda) para o ano) X 4

Média do patrimdnio liquido dos dltimos 2 trimestres
Retorno sobre o Patriménio Liquido Tangivel Médio (ROTE):

(Lucro /(perda) para o ano) X 4

Média do patriménio liquido dos ultimos 2 trimestres — ativos intangiveis
SG&A:

Despesas Administrativas + Despesa de Pessoal + Depreciagdo e Amortizacdo

Taxa de ativagao:
Nuamero de clientes ativos no final do trimestre

Numero total de clientes no final do trimestre

Anexo



Anexo Al II‘IteI‘
Medidas Financeiras Nao-IFRS e KPIs

Taxas implicitas:

Taxa anval calculada multiplicando a taxa de juros trimestral por 4, dividida pela média da carteira dos Gltimos dois
trimestres. Taxa de juros consolidada inclui imobiliario, consignado + FGTS, PMEs, cartdo de crédito excluindo recebiveis
de cartdo de crédito ndo remunerados, e antecipacdo de recebiveis de cartdo de crédito.

Titulos e Valores Mobiliarios:
Receita de Titulos e Vlaores Mobiliarios e Derivativos - Receita de Derivativos

Titulos e Valores Mobiliarios Privados:

Titulos e Valores Mobiliarios Privados compreendem os seguintes instrumentos: Debéntures, Certificados de Recebiveis
Imobiliarios, Cotas de Fundos de Investimento, Certificados de Recebiveis Agricolas, Notas Promissérias Comerciais,
Dep6sito a Prazo com Garantia Especial, Cédula de Produto Rural, Letras Financeiras, Certificados de Depdsitos Bancarios,
Letras de Crédito Agricolas, Letras de Crédito Imobiliarias e Letras de Crédito do Desenvolvimento.

TPV de Cartdes + Pix:
Volumes de transacdes Pix, débito e crédito e saques de um determinado periodo. O Pix € uma solu¢do do Banco Central
do Brasil para realizar pagamentos instantaneos entre bancos e institui¢des financeiras no Brasil.

TPV de Cartoes + Pix por cliente ativo:
TPV de Cartdes+Pix de um determinado periodo dividido pelo nimero de clientes ativos referente ao Ultimo dia do
periodo.

Volume transacionado no marketplace (GMV):

O valor total de todas as vendas feitas ou iniciadas por meio de nossa plataforma Inter Shop & Commerce Plus, gerenciada
pela Inter Shop & Commerce Plus.

Anexo



Disclaimer

Este relatério pode conter declaragdes prospectivas sobre a Inter&Co, sinergias previstas, planos de crescimento,
resultados projetados e estratégias futuras. Embora essas declaragdes prospectivas reflitam as crencas de boa-fé de
nossa Administracao, elas envolvem riscos e incertezas conhecidos e desconhecidos que podem fazer com que os
resultados da empresa ou os resultados acumulados difiram materialmente daqueles previstos e discutidos neste
documento. Essas declaragées ndo sao garantias de desempenho futuro. Esses riscos e incertezas incluem, mas nao se
limitam a, nossa capacidade de perceber a quantidade de sinergias projetadas e o cronograma projetado, além de fatores
econdmicos, competitivos, governamentais e tecnoldgicos que afetam a Inter&Co, os mercados, produtos e precos e
outros fatores. Além disso, esta apresentacao contém numeros gerenciais que podem diferir daqueles apresentados em
nossas demonstragdes financeiras. A metodologia de calculo para esses numeros gerenciais € apresentada no
comunicado de resultados trimestrais da Inter.

As declaragoes contidas neste relatério que ndo sao fatos ou informacoes histéricas podem ser declaracées prospectivas
sob os termos da o Private Securities Litigation Reform Act de 1995. Essas declaragdes prospectivas podem, entre outras
coisas, crengas relacionadas a criagcao de valor e quaisquer outras declaracdes sobre a Inter. Em alguns casos, termos
como "estimar", "projetar”, "prever", "planejar", "acreditar", "pode", "esperar", "antecipar", "pretender", "almejado",
"potencial", "pode", "ira/devera" e termos semelhantes, ou o negativo dessas expressoes, podem identificar declaragoes
prospectivas.

Essas declaracoes prospectivas sdo baseadas nas expectativas e crengas da Inter&Co sobre eventos futuros e envolvem
riscos e incertezas que podem fazer com que os resultados reais difiram materialmente dos atuais. Qualquer declaracao
prospectiva feita por nés neste documento é baseada apenas em informagdes atualmente disponiveis para nés e fala
apenas a partir da data em que é feita. Nao assumimos nenhuma obrigagao de atualizar publicamente qualquer declaracao
prospectiva, seja escrita ou oral, que possa ser feita de tempos em tempos, seja como resultado de novas informacoes,
desenvolvimentos futuros ou de outra forma. Para obter informacdes adicionais sobre fatores que podem levar a
resultados diferentes de nossas estimativas, consulte as sec¢oes "Declaragao de adverténcia sobre declaragdes
prospectivas" e "Fatores de risco" do Relatério Anual da Inter&Co no Formulario 20-F.

Os numeros de nossas principais métricas (Unit Economics), que incluem usuarios ativos, como receita média por cliente
ativo (ARPAC) e custo para servir (CTS), sdo calculados usando os dados internos da Inter. Embora acreditemos que
essas métricas sejam baseadas em estimativas razoaveis, mas existem desafios inerentes a medicdo do uso de nossos
negodcios. Além disso, buscamos continuamente melhorar nossas estimativas, que podem mudar devido a melhorias ou
mudangas na metodologia, nos processos de cdlculo dessas métricas e, de tempos em tempos, podemos descobrir
imprecisdes e fazer ajustes para melhorar a precisao, incluindo ajustes que podem resultar no recalculo de nossas
métricas historicas.

Sobre Medidas Financeiras Nao-IFRS

Para complementar as medidas financeiras apresentadas neste comunicado de imprensa e na teleconferéncia,
apresentacdo ou webcast relacionados de acordo com o IFRS, a Inter&Co também apresenta medidas ndo IFRS de
desempenho financeiro, conforme destacado ao longo dos documentos. As Medidas Financeiras ndo IFRS incluem, entre
outras: Resultado Liquido Ajustado, Custo de Servico, Custo de Funding, Indice de Eficiéncia, Originagcao, NPL > 90 dias,
NPL 15 a 90 dias, NPL e Formagao da Fase 3, Custo de Risco, indice de Cobertura, Funding, Custo de Funding, Volume
Bruto de Mercadorias (GMV), Prémios, Entradas Liquidas, Depdsitos e Investimentos de Servigos Globais, Fee Income
Ratio, Custo de Aquisicao de Clientes, Cartdes + Pix TPV, ARPAC Bruto, ARPAC Liquido, NIM Marginal 1.0, NIM Marginal
2.0, Margem de Juros Liquida IEP + Non-int. CC Recebiveis (1.0), Margem Liquida de Juros IEP (2.0), Custo de servir.

Uma "medida financeira nao IFRS" refere-se a uma medida numérica da posicao histérica ou financeira da Inter&Co que
exclui ou inclui montantes que normalmente nao sao excluidos ou incluidos na medida mais diretamente comparavel
calculada e apresentada de acordo com o IFRS nas demonstragdes financeiras da Inter&Co.

A Inter&Co fornece certas medidas ndo-IFRS como informacdes adicionais relacionadas aos seus resultados operacionais
como complemento aos resultados fornecidos de acordo com o IFRS. As informacoes financeiras nao IFRS aqui
apresentadas devem ser consideradas em conjunto com, e nao como um substituto ou superior a, as informacoes
financeiras apresentadas de acordo com o IFRS. Existem limitagcoes significativas associadas ao uso de medidas
financeiras ndo IFRS. Além disso, estas medidas podem diferir das informacées nao IFRS, mesmo quando com titulos
semelhantes, utilizadas por outras empresas e, por conseguinte, nao devem ser utilizadas para comparar o desempenho
da Inter&Co com o de outras empresas.



slinter

INTR | Nasdaq Listed




