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Carta do CEO
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É com prazer que compartilhamos mais um trimestre de resultados excepcionais, reforçando a liderança do Inter
em entregar crescimento, inovação e disciplina na execução. Os resultados do 2T26 demonstram nossa
capacidade de crescer de forma sustentável ao mesmo tempo que conquistamos maior participação de
mercado em nossas verticais. Nosso consistente desempenho destaca a força do modelo Inter by Design e
nosso foco em gerar valor para nossos clientes.

Neste trimestre, a Rule of 50 já é uma realidade, com o crescimento da receita em 32% YoY e ROE superando
16%. Esse marco reflete nossa capacidade de alcançar crescimento escalável e rentável, impulsionado por um
modelo que ultrapassou a neutralidade de capital, ou seja, nosso crescimento seguirá sendo financiado por
nossa lucratividade. A carteira de crédito cresce de maneira robusta, 29% em relação ao mesmo período do ano
anterior, sustentado por uma alta de 11% no volume de empréstimos por cliente ativo. Este desempenho
demonstra a relevância de nossas ofertas, especialmente o crédito consignado privado, que representa uma
oportunidade significativa de expansão da penetração de crédito na nossa base, com aprimoramentos por vir.

Nosso foco na monetização continua sendo um dos principais motores do nosso ciclo virtuoso, com o
ARPAC crescendo de modo consistente e batendo recorde nesse trimestre. Ao aumentar o engajamento com
nossos clientes e oferecer soluções financeiras personalizadas, estamos transformando confiança em geração
de valor sustentável. Ao mesmo tempo, a inovação segue definindo nossa estratégia. A Seven, agente de IA
para clientes, está transformando a experiência dos clientes, com 6 milhões de usuários ativos, aprimorando a
tomada de decisões e simplificando de forma integrada as transações dentro do nosso ecossistema.

Nosso baixo custo de captação continua sendo uma vantagem competitiva significativa, permanecendo
em 66% do CDI, um dos mais baixos do setor. Isso é suportado por uma base de clientes engajada e em
expansão, com destaque na participação de 9% nas transações via Pix no Brasil. Esse nível de engajamento
ressalta nossa capacidade de construir relacionamentos sustentáveis com nossos clientes, oferecendo
soluções financeiras eficazes e eficientes e reforçando a confiança em nossa plataforma.

Ao olharmos para frente, seguimos comprometidos com o crescimento, a inovação e a lucratividade 
sustentável. Este foi o nosso trimestre mais forte até agora, com a Rule of 50 em ação. Pela primeira vez, 
ultrapassamos R$100 bilhões em ativos totais, atingimos NIM de dois dígitos e ultrapassamos a neutralidade 
de capital.  Estas conquistas refletem nossa disciplina na execução e a dedicação de nossos colaboradores, 
cujo talento e comprometimento impulsionam nosso sucesso. 

Agradecemos por seu contínuo apoio enquanto transformamos a oferta de serviços financeiros.

Do CEO Global Jo‹o Vitor Menin

CEO Global Inter&Co
Jo‹o Vitor Menin
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Carteira & 
Funding

NIM &
Fees

Crescimento & 
Inova•‹o

Ativa•‹o & 
Engajamento

Lucro L’quido & 
ROE

! Crescimento da carteira de crŽdito de 29% YoY, 3x o mercado 

! Funding de R$ 77 bilh›es, + 24% YoY e custo de funding de 66% do CDI 

! NIM 2.0  ultrapassou o marco de 10% no 2T26

! Receita l’quida cresceu 32% YoY, impulsionada por crŽdito

! Adicionamos 3,7 milh›es de novos clientes ativos em 12 meses

! 6 milh›es de clientes ativos na Seven, nosso multi-agente de IA

! Taxa de ativa•‹o de 58,3%, mais de 21 milh›es de logins por dia

! TPV de R$ 1,8 trilh‹o, com market share de transa•›es por Pix de 9%

! Lucro recorde de R$ 421 milh›es no 2T26

! ROE atingiu a marca de 16,3% no 2T26

3

Rule of 50ROECrescimento total Receita 
L’quida
(YoY) =

48%16,3%
Rule of 50

31,7%
+



Nota:AsdeÞni•›es est‹o nase•‹o AnexodesteReleasede Resultados.
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logins por dia2

vs. 18,1mm em Jun/25
transações fin. por dia3

vs. 26mm em Jun/25

88
NPS1

Zona de Excelência

21,5mm 32mm

Unit Economics
No 2T26,atingimos26,4milh›esde clientesativoscomumataxade ativa•‹o de 58,3%.Aolongo dosœltimos12
meses,adicionamos3,7milh›es de novosclientesativosˆ nossaplataforma. Adotamosumaabordagemmais
seletivapara o crescimentoda base,mantendoaltastaxasde ativa•‹o durante o processode onboarding,
resultandoem umajornadamaiseÞcientee umpaybackde CACmaisr‡pido, comfoco namonetiza•‹o e no
crescimentode ARPAC.

ComumamŽdiade 22milh›es de loginsdi‡riosno 2T26, ante 18milh›es no 2T25, osvolumesde transa•›es
atingiramnovo recorde. ProcessamosemmŽdia32milh›es de transa•›esÞnanceiraspor dia,emcompara•‹o
com 26 milh›es em junho de 2025. O crescimentodo TPVcontinuousuperandoo crescimentoda basede
clientes,comR$453bilh›es emtransa•›esno2T26entre Pix,dŽbito e cart‹o de crŽdito.

Nossofoco emengajamentoresultouemmaisumaumentode marketshareemtransa•›esviaPix,chegandoa
cercade 9%, comcrescimentode 26%no comparativoanual. O TPVdo cart‹o de crŽdito tambŽmapresentou
s—lidocrescimentode 18%no per’odo, impulsionadopelo sucessoda nossapropostade valorem diferentes
segmentos:Win,paraclientesde altarenda;Prime,paraclientesde rendamŽdia-alta;e One,parao varejo.

Nossacapacidadede entregarumaexperi•ncia superiortambŽmsereßete no NPSde 88,refer•ncia do setor,
que destacatanto a satisfa•‹oquanto a Þdelidade da nossabase. Essesresultadosrefor•am a conÞan•aque
nossosclientesdepositamno Inter paraatender ˆs suasnecessidadesÞnanceiras,fortalecendo aindamaiso
engajamentocom a plataforma. TambŽmalcan•amosavan•ossigniÞcativosnasmŽtricasde qualidade do
BancoCentral,saindoda 5»para a 10»posi•‹o no rankingde reclama•›esno 2T26, impulsionadospor uma
melhoraexpressivade 33%emnosso’ndiceemapenasumtrimestre.
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Clientes Totais
Em milh›es

TPV de Cart›es + Pix4

Em R$ bilh›es

Nota: As definições estão na seção Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Em Junho de 2026. Nota 2: O volume de logins utilizado neste cálculo foi baseado na média do total de logins por dia entre
Junho de 2026 e Junho de 2026. Nota 3: Junho de 2026. Nota 4: A escala do volume de PIX foi reduzida para caber na página.
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Trimestres de Relacionamento
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Ao focar na aquisi•‹so de clientes com maior potencial de crescimentode receita, estamosrefor•ando a
sustentabilidadedo nossomodelode neg—ciosnolongoprazo.N‹o apenasosvolumesde transa•›esevidenciam
maiorengajamentoe principalidade,maso ARPACl’quido atingiuumrecordede R$35,5no 2T26,umcrescimento
de 10%nacompara•‹oanual.Aomesmotempo,nossocompromissocomaeÞci•nciaoperacionalsereßeteemum
CTSest‡velde R$13,2,elevandoamargeml’quidapor clienteativoaumam‡ximahist—ricade R$22,2,umamelhora
de 16%YoY.

O alto n’vel de ativa•‹o e engajamentocontinuaalimentandoo crescimentode receita tanto nassafrasmais
recentes quanto nas maismaduras,conforme demonstrado pela nossogr‡Þco de safras. As maismaduras
entregaramumARPACbruto acimade R$100,destacandoa for•a, resili•nciae o valorde longo prazodosnossos
relacionamentoscomclientes.

Evolu•‹o do ARPAC e CTS
Em R$, mensal

18,1 18,7 19,6 18,2 19,1 20,2 21,2 21,0 22,2 

30,4 32,5 33,6 31,4 32,3 33,2 35,1 34,1 35,5 

12,3 13,8 14,0 13,1 13,1 13,1 13,8 13,1 13,2 

44,7 47,2 49,3 50,0 
53,7 

56,8 58,5 57,0 58,6 

2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

Margem por cliente ativo ARPAC L’quido Custo de Servir ARPAC Bruto

Nota:AsdeÞni•›es est‹o nase•‹o AnexodesteReleasede Resultados.
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Unit Economics

2T26

2T18

ARPAC Bruto por Safra
Em R$, mensal

+R$100
ARPAC Bruto Maduro

R$59
ARPAC Bruto Médio
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Carteira de CrŽdito

7

No 2T26, nossacarteirade crŽdito diversiÞcadacresceu29%YoY, impulsionadapor ganhosde participa•‹o de
mercadoemsegmentos-chave.Essecrescimentofoi maisde tr•s vezessuperioraoritmodo mercadobrasileirono
mesmoper’odo e ressaltao sucessoda nossaestratŽgiaem oferecer solu•›es de crŽdito personalizadase
escal‡veis,capturandooportunidadesenquantomantemoso controlede risco.

Entreos principaisdestaques,o crŽdito consignadoprivado atingiu R$ 2,8 bilh›es por meio de um modelo
altamenteescal‡vel,de baixo custoe colateralizado. O homeequity e o Þnanciamentoimobili‡rioexpandiram
37%, consolidandonossaposi•‹o no mercadode crŽdito imobili‡rio. Acarteirade cart‹o de crŽdito teve altade
23%YoY,sustentadapor modelosaprimoradosde concess‹o,novasegmenta•‹ode clientese foco namelhorada
rentabilidade.

O portf—lioexpandido tambŽmregistroucrescimentode 29%YoY,comacontribui•‹o da aloca•‹o de tesouraria
emnovosFIDCse deb•ntures, dentro da estratŽgiade otimiza•‹o e foco emmaiorROE. Estamosincorporando
essa nova mŽtrica na divulga•‹o de carteira de crŽdito porque a otimiza•‹o da tesouraria Ž um dos
impulsionadoresdo ROEaosquaisnoscomprometemosnoOwners'DaycomopartedanossaRuleof 50.
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Carteira de CrŽdito Expandida! & CrŽdito por Cliente Ativo
EmR$ bilh›es

Financiamento Imobili‡rio + 
Home Equity!

Consignado + Outros 
EmprŽstimos
Pessoais"

PMEs#

Cart‹o de CrŽdito

Total

CrŽdito por
Cliente Ativo$

1,79 
1,73 1,73 1,73 1,77 

1,83 
1,93 1,93 1,97 

 1 .7

 1 .7

 1 .8

 1 .8

 1 .9

 1 .9

 2 .0

 2 .0

R$ milhões

T’tulos e Valores 
Mobili‡rios Privados %

Nota: As definições estão na seção Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Dados do Banco Central do Brasil. Nota 2: Carteira bruta total de crédito dividida pelo total de clientes ativos. Nota 3: PMEs
incluem Rural. Nota 4: Consignado + Pessoal inclui empréstimos com desconto em folha, cheque especial, renegociações de cartão de crédito, FGTS, Consignado Privado e outros empréstimos. Nota 5: Home 
Equity, carteira de empresas quanto de pessoas físicas, financiamento imobiliário e financiamento imobiliário nos EUA. Nota 6: Títulos e Valores Mobiliários Privados = Debêntures, Certificados de Recebíveis 
Imobiliários, Cotas de Fundos de Investimento, Certificados de Recebíveis Agrícolas, Notas Promissórias Comerciais, Depósito a Prazo com Garantia Especial, Cédula de Produto Rural, Letras Financeiras, 
Certificados de Depósitos Bancários, Letras de Crédito Agrícolas, Letras de Crédito Imobiliárias e Letras de Crédito do Desenvolvimento.

Carteira Bruta de CrŽdito
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4,7% 4,9% 4,8% 4,6%
5,0%

5,4% 5,3% 5,6% 5,9%

4,6% 4,7%
5,2% 5,0% 5,1%

5,5%

0 .0 %

1. 0%

2 .0 %

3 .0 %

4 .0 %

5 .0 %

6 .0 %

AsmŽtricasde crŽditono2T26reßetemaltera•›es esperadasdecorrentesdo mixde portf—lio,emespecialamaior
participa•‹o do ConsignadoPrivado,umproduto que cresceude R$700 milh›es paraR$2,8 bilh›es em12meses.
AlŽmdisso,a carteiraCart‹o de CrŽditoque gera jurostambŽmcresceudevido a nossaestratŽgiade ofercer
produtosde Þnanciamentoparanossosclientesde cart›es,o que resultouemumareceitade juros64%maiorno
trimestrenacompara•‹ocomo mesmoper’odo do anoanterior.Essesdoisgruposforamosprincipaisrespons‡veis
pelosaumentosnoNPL,Custode Riscoe Forma•‹ode NPLe Est‡gio3.

No ConsignadoPrivado,a maior parte da inadimpl•ncia observadacontinuasendo originada por quest›es
operacionaisaindaemprocessode matura•‹o,umavezque o produto Ž relativamentenovo e ossistemasainda
n‹o est‹o totalmenteotimizados.Paraendere•arisso,estamosinvestindonamelhoriadacobran•a,emespecialno
refor•o dos processosde revincula•‹o de empregadosa novos empregadores,que Ž a principal causade
interrup•›es no ßuxo de pagamento. A partir do 2T26, passamosa priorizarclientesde menor riscoe no 3T26
estamoslan•andoumnovo produto de seguroÑmedidasque devemresultaremredu•‹o do custode risconos
pr—ximosmeses. O ConsignadoPrivadorespondepor 53 pontos-basedo aumentoanualno NPLe, embora a
inadimpl•nciatenhapermanecidoelevadapor maistempodo queo esperado,nossaconvic•‹onoproduto segue
intacta,dado queo ROEsemantematrativomesmonon’velatualde risco.

No casodo cart‹o,amaiorinadimpl•nciaŽmaisque compensadapelo crescimentoda receitado produto, o que
refor•a nossaacertadaestratŽgianaoferta de maisop•›es de parcelamento. Valedestacarque, no 2T26, como
parte da nossareavalia•‹o cont’nuada pol’ticade write-off e daseÞci•nciasoperacionais,ajustamoso write-off
de cart›esde crŽdito,resultandoemumimpacton‹o recorrentede 30bpsno ’ndicede NPLacimade 90 dias,sem
efeito naprovis‹oounosn’veisde custodo risco.

No geral,o riscode crŽditopermanecebemgerenciadoe sustentanossaestratŽgiade expans‹ode crŽdito,com
foco nagera•‹o de receitasmaiselevadase norefor•o do nossocrescimentoequilibrado,sustent‡vele rent‡vel.

Indicadores de CrŽdito

NPLs1
Em %
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Forma•‹o de NPL e Est‡gio 3
Em %

NPL > 90 de Cart‹o de CrŽdito por Safra2

Em %

Custo de Risco3 & êndice de Cobertura4

Em%

130% 130% 136% 143% 143% 146% 141% 137% 134%

0 .0 %

2 0. 0%

4 0. 0%

6 0. 0%

8 0. 0%

10 0 .0 %

12 0 .0 %

14 0 .0 %

16 0 .0 %

18 0 .0 %

2 00 .0 %
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Custo de Risco

Custo de Risco
Excl. Consig. Priv

êndice de 
Cobertura

3 4 5 6 7 8 9 10 11 12

1,65%

1,65%

1,23% 1,21%

1,52% 1,46%
1,62% 1,69%

1,83%1,67%

1,87% 1,85%
1,66% 1,60% 1,65%

1,95% 1,99% 2,12%

1,54%
1,74%

1,55%

2,00%

1. 0%

1. 2%

1. 4%

1. 6%

1. 8%

2 .0 %

2 .2 %

2 .4 %

2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

Forma•‹o do NPL Forma•‹o do Est‡gio 3

Forma•‹o do Est‡gio 3 (cartei ra expandida) Forma•‹o do NPL (carteira expandida)

NPL > 90 YoY Bridge
Em %

3 .0%

3 .5%

4 .0%

4 .5%

5 .0%

5 .5%

6 .0%

2T25 Consignado Privado Outros Efeitos 
Combinados!

2T26

4,4%

5,0%
+12 bps+53 bps

Nota: As definições estão na seção Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Considerando a carteira bruta de crédito, que inclui antecipação de recebíveis de cartão de crédito. Nota 2: Cohorts definidos
como a primeira data em que o cliente tem o limite disponível. NPL por cohort = saldo de NPL > 90 dias do cohort dividido pela carteira total de cartão de crédito do mesmo cohort. Nota 3: Considerando a
carteira bruta de crédito (que inclui antecipação de recebíveis de cartão de crédito) e títulos que geram despesas com provisão. Nota 4: Considerando “Provisão para perdas de crédito esperadas em
compromissos de empréstimos”. Nota 5: Reflete o impacto líquido da variação de NPL nas demais carteiras de crédito, incluindo cartão de crédito, PMEs, home equity e financiamento imobiliário.
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NPL > 90 dias NPL > 90 dias (Cartei ra Expandida)
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NPL 15-90 dias NPL 15 to 90d (Cartei ra Expandida)



Dep—sitos

Nota: As definições estão na seção Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: Depósitos por cliente ativo consideram o total de depósitos à vista mais depósitos a prazo dividido pelo número total de
clientes ativos do trimestre. Nota 2: Inclui depósitos de poupança, credores por recursos a liberar e passivos com instituições financeiras (títulos vendidos com compromisso de recompra, depósitos
interbancários e operações de crédito e repasses). Nota 3: Excluindo o saldo da Conta com Pontos. Nota 4: Inclui o saldo correspondente da Conta com Pontos e depósitos à vista. Nota 5: Total de
empréstimos/(Total de financiamento excluindo instrumentos financeiros elegíveis a capital). Nota 6: CDI médio diário durante o trimestre.
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15,1; 
32% 

15,9; 
32% 

17,6; 
32% 

16,5; 
28% 

17,1; 28% 
18,4; 
27% 

20,2; 
28% 19,1; 26% 

20,0; 
26% 

18,8; 
39% 

21,2; 
42% 

23,0; 
42% 

25,1; 
42% 

27,3; 
44% 

30,9; 
45% 

32,4; 44% 33,1; 
45% 

34,8; 
45% 

8,5; 18% 
9,0; 18% 

9,9; 18% 
10,7; 
18% 

11,4; 18% 

12,2; 
18% 

14,1; 
19% 

15,0; 
20% 

16,2; 
21% 

5,3; 11% 
4,1; 8% 

4,5; 8% 
6,8; 12% 

6,4; 10% 
6,4; 9% 

6,1; 8% 6,9; 9% 
6,2; 8% 

47,8 50,3 
55,1 

59,1 62,2 
67,9 

72,9 74,1 77,2 

2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

No 2T26, nossaplataformaregistroumaisumtrimestrede forte crescimentode capta•‹o, comdep—sitostotais
atingindo R$ 77bilh›es, um aumentode 24%YoY e 9 milh›es de clientesinvestidores. Essecrescimentofoi
impulsionadoprincipalmentepelosdep—sitosa prazo,que expandiram27%YoY. O MeuPorquinhopermanece
comoumcontribuidor-chave,comR$10,3bilh›es investidospor maisde 5,5milh›esde clientes,reßetindoo forte
apelodo produto napromo•‹o daeduca•‹o Þnanceirae noaprofundamentodo engajamentocomaplataforma.

AdiversiÞca•‹oda nossabasede dep—sitossustentaumdosmenorescustosde fundingdo mercado,em66%do
CDIno 2T26. EssaconquistaŽ not‡vel diante do elevado patamarda taxaSelicno Brasil,ressaltandoa for•a e a
eÞci•nciadanossafranquiade funding,impulsionadapelo ecossistemarobustoe interconectadoqueconstru’mos.

1,85 1,90 1,98 1,93 1,96 2,06 2,11 2,02 2,08 
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 1 .90

 2 .00

 2 .10

 2 .20
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Funding & Funding por Cliente Ativo
Em R$ bilh›es & em R$ mil

Custo de Funding"
Em%, anualizado

10,5% 10,4%
11,1%

13,0%
14,5% 14,9% 14,9% 14,9% 14,5%

6,8% 6,8% 7,1%
8,3%

9,4%
10,2% 9,8% 9,5% 9,6%

64,3%
65,4%

64,2% 63,8%
64,8%

68,2%

65,6%
64,1%

65,9%

2.0%

7.0%

12.0%

17.0%

22.0 %

2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

69%
67%

65%
63%

65% 65%
67% 68% 68%

6 0%

6 5%

7 0%

7 5%

8 0%
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NossomixdiversiÞcadode receitascontinuaimpulsionandoumforte crescimento.No2T26,atingimosreceitabruta
de R$4,6bilh›es e receital’quidade R$2,6bilh›es, reßetindocrescimentosde 29%e 32%YoY,respectivamente.

Ocrescimentode 39%YoYnareceital’quidade jurosfoi suportadopelaevolu•‹o dacarteirade crŽditoe daNIM,
devido ˆ forte expans‹odo consignadoprivadoe aumentodareceita de jurosnocart‹o de crŽdito,emlinhacom
nossaestratŽgiade reposicionamento.AlŽmdisso,areceital’quidade tarifascresceu11%YoY,lideradapelareceita
de interc‰mbio,tarifasde seguros,entre outrasfontes,que crescemem linhacoma expans‹oda nossabasede
clientes.
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Indicadores 
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Base de 
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Performance 
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Consumo 
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R$ milhões

Nota:AsdeÞni•›es est‹o nase•‹o AnexodesteReleasede Resultados.

Receita
EmR$ milh›es

1.042; 
70% 

1.164; 
69% 

1.258; 
68% 

1.363; 
74% 

1.470; 
73% 

1.623; 
75% 

1.819; 
76% 

1.882; 
77% 

2.044; 
78% 

437; 
30% 

512; 
31% 

586; 
32% 

475; 
26% 

534; 
27% 

539; 
25% 

579; 
24% 

559; 
23% 

593; 
22% 

1.479 
1.676 

1.844 1.838 
2.003 

2.162 
2.398 2.441 

2.637 

2.404 

2.684 

2.963 
3.162 

3.567 

3.977 

4.294 4.346 
4.589 

 -

 5 00

 1, 00 0

 1, 50 0

 2 ,0 00

 2 ,50 0

 3 ,0 00

 3 ,50 0

 4 ,0 00

 4 ,5 00

2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26
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NossoNIM2.0 aumentou105bpsYoYno 2T26, marcandonossomelhordesempenhohist—rico. Essecrescimento
foi impulsionadopor medidasde repricing,pelaexpans‹odo consignadoprivadoe pelamaiorreceitade jurosno
cart‹o de crŽdito. AlŽmdisso,observamosumefeito positivo pontual do nossohedge de IPCA,̂ medida que
partedo IPCAdo 1T26impactounossoresultadoapenasduranteo segundotrimestre.

O NIMap—scustode riscoreßete a r‡pidaevolu•‹o do nossomixde crŽdito, inßuenciadapelo crescimentoda
carteirade consignadoprivadoe pelo provisionamentoassociadô suaexpans‹o.

10,5% 10,4%
11,1%

13,0%

14,5%
14,9% 14,9% 14,9% 14,5%

4,3%

3,2%

6,0%

8,4%

3,8%

2,5% 2,4%

7,9%

5,8%

1.0 %

3. 0%

5. 0%

7. 0%

9. 0%

11.0 %

13. 0%

15. 0%

8,24%
8,68% 8,74% 8,84% 9,07% 9,28%

9,57% 9,54%
10,12%

4,91% 5,16% 5,30% 5,51% 5,56% 5,62%
5,92%

5,58%
5,86%

3 .0 0%

4 .0 0%

5 .0 0%

6 .0 0%

7 .0 0%

8 .0 0%

9 .0 0%

10 .0 0 %

11 .0 0 %

2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

NIM 2.0 

NIM 2.0
Risk-Adjusted 

Average CDI of the 
Quarter

Annualized IPCA of 
the Quarter

No Inter,a disciplinade custospermanececomoumaprioridade. No 2T26, asdespesasoperacionaiscresceram
19%YoY,bem abaixo do crescimentode 32%nasreceitasl’quidasno mesmoper’odo, demonstrandonosso
compromissocom a efici•ncia operacional. Nosso nœmerode funcionarios permaneceu est‡vel em
aproximadamente4.000, com um time maiss•nior e experiente e pela participa•‹o nos lucrosde car‡ter
regulat—riocontribuindoparaumaumentode 18%YoY.

O D&Acresceu44%YoY,refletindo aamortiza•‹odosinvestimentosno SuperApp.Asdespesasadministrativas
cresceram15%no ano, em linha como aumentonaturalda basede clientese dos volumesde transa•›es,
refletindo ademandaoperacionalqueacompanhanossocrescimentosustentado.

403; 
61% 

475; 
60% 

496; 
59% 

528; 
64% 

540; 
62% 

543; 
60% 

589; 
58% 

618; 
62% 

623; 
60% 

204; 
31% 

259; 
33% 

284; 
34% 

235; 
28% 

257; 
29% 

285; 
31% 

313; 
31% 

285; 
29% 

303; 
29% 

53; 8% 

53; 7% 
61; 7% 67; 8% 

77; 9% 
85; 9% 

112; 11% 93; 9% 110; 11% 

660 

787 
841 831 873 913 

1,015 996 1,036 

 -

 2 0 0

 4 0 0

 6 0 0

 8 0 0

 1 ,0 00

 1 ,2 00

2T24 3T24 4T2 4 1T25 2T25 3T25 4T2 5 1T26 2T26
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Despesas2
EmR$ milh›es

NIM1

In %

Nota: As definições estão na seção Anexo deste Release de Resultados. Nota 1: All-in NIM 2.0 e All-in NIM 2.0 ajustado ao risco não incluem a carteira de cartão de crédito rotativo. Nota 2: Linhas das
demonstrações financeiras IFRS: “Despesas com pessoal”, “Depreciação e amortização”, “Despesas administrativas”.
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100 

97 
103 105 105 

111 

132 

141 139
147 

153 

170 167 
174 

113 

124 128 

138 

145 

163 

181 180 

194 

212 

234 
238 

258 

1T232T233T234T231T242T243T244T241T252T253T254T251T262T26

Despesas de Pessoal e Administrativas

Receita L’quida ajustada pelo JCP

Performance Financeira
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No 2T26, nosso’ndice de eÞci•nciaatingiu42,1%, demonstrandonossos—lidocompromissocoma disciplinade
custose a cont’nuaevolu•‹o dosganhosde eÞci•ncia. Antecipamosque o gap entre receita l’quida e despesa
continuar‡se ampliando,sustentadopor melhoriasoperacionaiscont’nuase pela crescimentoacelerado de
receitas.
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Nota: As deÞni•›es est‹o na se•‹o Gloss‡rio desta Apresenta•‹o de Resultados. Nota 1: Excluindo tributos sobre juros sobre capital pr—prio. Nota 2:Receitas menos tributos sobre juros sobre capital pr—prio

êndice de EÞci•ncia1

Em %

Receita vs Despesas
Base 100

R$ milhões

2

Aquisição do Inter Pag
62,4%

53,4%

51,7% 51,4%

47,7%

47,6%

50,4%

48,5%
48,3%

47,1%

45,2% 45,5%

43,8%

42,1%
4 0. 0%

4 5. 0%

5 0. 0%

5 5. 0%

6 0. 0%

6 5. 0%

1T232T233T234T231T242T243T244T241T252T253T254T251T262T26
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Lucro L’quido
Incluindo 
Minorit‡rios

ROE 
Incluindo 
minorit‡rios

Lucro 
L’quido

No 2T26,entregamosumlucrol’quido recordede R$421milh›es,umaumentoexpressivode 34%emrela•‹o aos
R$315milh›es registradosno 2T25, acompanhadode umamelhorano ROEanualizado,que atingiu16,3%neste
trimestre.

Essesresultadosdestacamnossaforte performance,sustentadapor umaexecu•‹o disciplinadae umfoco claroem
crescimentosustent‡vele rentabilidade.

Lucro L’quido & ROE
Em R$ milh›es & Em %
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Nota:AsdeÞni•›es est‹o nase•‹o AnexodesteReleasede Resultados.Nota 1: çgio por expectativade rentabilidadefutura.

0,7% 

3,0% 

5,5% 

9,0% 

10,0% 
10,6% 

12,3% 

13,7% 
14,1% 

15,2% 
15,5% 

16,4% 
16,8% 

17,6% 

0,7% 

2,7% 

5,0% 

8,2% 

9,2% 
9,8% 

11,3% 

12,5% 

12,9% 

13,9% 
14,2% 

15,1% 
15,5% 

16,3% ROE

11 

49 

91 

151 

183 

206 

243 

275 
287 

315 

336 

374 

395 

421 

 -

 5 0

 1 00

 1 50

 2 00

 2 50

 3 00

 3 50

 4 00

 4 50

 5 00

1T23 2T23 3T23 4T23 1T24 2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25 4T25 1T26 2T26

195 223 260 295 307 356 402

9,7% 10,4% 11,9% 13,2% 13,6% 14,4% 14,8% 15,9%

418

16,1%

16010464

8,5%5,7%3,6%

44733224

1,4% 17,0%

ROTE
(Excluindo apenas 
‡gio1)



Capital

Nossabasede capitalpermaneces—lidae,pelaprimeiravez,superandoaneutralidadede capital,sustentadapor
umframeworkde origina•‹o direcionadopelo ROEe focadoemmaximizaro retornossobreaaloca•‹ode capital.

Paraotimizaraindamaisnossaestruturacorporativa,continuamosarefor•ar abasede capitalnaholding,queconta
comexcessode capitalde R$2,3bilh›es no 2T26.No BancoInterS.A.,o ’ndicede BasileiaÞcouem14,4%emJunho
de 2026.

2%

7%
8%

1% 1%

8%
9%

10%
3% 4%

0%

2%

4%

6%

8%

10%

12%

3.8 3.8 

1.6 1.6 

2.3 
5.5 

7.8 

 -

 1 .0

 2 .0

 3 .0

 4 .0

 5 .0

 6 .0

 7 .0

 8 .0

 9 .0
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39%

êndice de Basileia ÐBanco Inter S.A.
Em %

Capital N’vel 1
Em R$ bilh›es

Carteira de CrŽdito 
Crescimento QoQ

RWA 
Crescimento QoQ

N’vel I Capital Principal

N’vel II Capital 
Adicional

êndice de Basileia

N’vel I PerpŽtuo

Capital Mínimo 
Requerido3

Banco Inter S.A.

Excesso de Capital2

Banco Inter S.A.

Excesso de Capital
Inter&Co1

Fonte:Demonstra•›esFinanceirasBacenGAAPdo BancoInter.Nota 1:Capitalmantidonon’veldaholding Inter&Co.Nota 2:Patrim™niode refer•ncia adicionalconsiderandoexig•ncia m’nimade capital.Nota
3:Capitaln’vel1e adicionaism’nimos. Note 4: Considerando um Índice de Basileia de 14,0%.

RWA & êndice de Basileia
Em R$ milh›es & em %

Varia•‹o %

2T26 1T26 2T25 !QoQ !YoY

êndice de Basileia

Patrim™nio de Refer•ncia (PR) 6.606 6.327 6.035 +4,4% +9,5%

Ativos Ponderados por Risco (RWA) 45.868 45.246 38.407 +1,4% +19,4%

êndice de Basileia  (PR/RWA) 14,4% 14,0% 15,7% +0,4p.p. -1,3p.p.

Patrim™nio de Refer•ncia  N’vel 1 5.842 5.490 5.522 +6,4% +5,8%

Ativos Ponderados pelo Risco (RWA) 45.868 45.246 38.407 +1,4% +19,4%

êndice de Capital N’vel 1 (N’vel 1/RWA) 12,7% 12,1% 14,4%+0,6 p.p. -1,7 p.p.
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14,4% 13,3%
12,0% 11,6% 11,5%

0,6% 0,6% 1,2%

1,3%
1,3% 1,8% 1,9% 1,7%

15,7%
14,6% 14,4% 14,0% 14,4%

0 .0 %

2 .0 %

4 .0 %

6 .0 %

8 .0 %

10 .0 %

12 .0 %

14 .0 %

16 .0 %

18 .0 %

2T25 3T25 4T2 5 1T26 2T26
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Balan•o Patrimonial 
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R$ milhões

Anexo
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Demonstra•‹o do Resultado



Anexo

Antecipa•‹o de receb’veis de cart‹o de crŽdito:
Divulgados na nota 9.a das Demonstrações Financeiras, na linha "Empréstimos e adiantamentos a instituições financeiras”.

ARPAC bruto:

!"#"$%&'" ()*+, - . !"#"$%&,'" ,"*/$0+, " #+1$,,2", 3 4",5",&, '" #&,67&#83 9:%"*!";&*', ) - !",)<%&'+ '" %=%)<+,
" /&<+*", 1+7$<$>*$+," '"*$/&%$/+,- ?)%*&,*"#"$%&,@A

B C'$& '" #<$":%",&%$/+,'+, D<%$1+,E%*$1",%*",

ARPAC l’quido:

. !"#"$%&, 3 '",5",&, '" ()*+, F@A
BC'$&'" #<$":%",&%$/+,'+, D<%$1+,E%*$1",%*",

ARPAC l’quido por safras trimestrais:
Receita bruta total líquida de despesas de juros em uma determinada safra dividida pela media do número de clientes 
ativos no período atual e no anterior (1). Safra é definida como o período em que o cliente começou a relação com o 
Inter. 

1 ÐMŽdia do nœmero de clientes ativos no per’odo atual e no anterior. Para o primeiro per’odo, Ž utilizado o nœmero total de clientes ativos no Þnal do per’odo. 

Assets under custody (AuC):
Calculamos o AUC em uma determinada data como o valor de mercado de todos os ativos de clientes de varejo investidos
por meio de nossa plataforma de investimentos na mesma data. Acreditamos que o AUC, por refletir o volume total de
ativos investidos em nossa plataforma de investimentos sem levar em conta nossa eficiência operacional, nos fornece
informações úteis sobre a atratividade de nossa plataforma. Usamos essa métrica para monitorar o tamanho de nossa
plataforma de investimentos.

Carteira de crŽdito bruta:

G15*C,%$1+," &'$&:%&1":%+,&#<$":%",- G15*C,%$1+,&$:,%$%)$02",H$:&:#"$*&,

Carteira de crŽdito:

G15*C,%$1+," &'$&:%&1":%+,&#<$":%",I7*)%+'" 5*+/$,J+ 5&*&5"*'&, ",5"*&'&,

Carteira de crŽidito expandida: 

K&*%"$*&L'"LK*C'$%+LGM5&:'$'&L#+:,$'"*& LNK&*%"$*&L'"LK*C'$%+OL-LNP=%)<+,L"LQ&<+*",LB+7$<$>*$+,LR*$/&'+,O

Carteira remunerada:

G15*C,%$1+," &'$&:%&1":%+,&$:,%$%)$02",H$:&:#"$*&,- P=%)<+," /&<+*", 1+7$<$>*$+,-
G15*C,%$1+," &'$&:%&1":%+,&#<$":%",I<=S)$'+,'" 5*+/$,J+ 5&*&5"*'&, ",5"*&'&, -

9:,%*)1":%+, H$:&:#"$*+,'"*$/&%$/+,ÐCarteira à vista de cartão de crédito

Clientes ativos:
Nós definimos um cliente ativo como um cliente em qualquer data que foi a fonte de qualquer quantia de receita para
nós nos últimos três meses e/ou um cliente que usou produtos nos últimos três meses. Para o Inter Seguros, calculamos o
número de clientes ativos para a nossa vertical de corretagem de seguros como o número de beneficiários de apólices de
seguro efetivas em uma determinada data. Para a Inter Invest, calculamos o número de clientes ativos como o número de
contas individuais que investiram em nossa plataforma durante o período aplicável.
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Clientes globais:

Incluem clientes brasileiros de Global Account, clientes dos EUA e investidores internacionais.

Custo de funding:

!"#$"#%#&" '()*# + ,
-.&/% &*#$%##/0*#)"1(2")%&*# &*#345/1*#6 5)/1"#5)"# 7&"$8#/5*#9 0/#5%:&"$8#/5*#%$)%;*:$*($%2<%:

=)"&*)"# $*) )"=()#*# %4/>")%):5?5(4*#"1/5/&*#:*>)/@%<A"#=*1 )"&"# &" =%)5B*&" =).&/5*:
*>)/@%<A"#$*) *$")%<A"#=*1$)*1/##%&%#:&"$8#/5*#/25")C/2%2="/)*#" *(5)*# D

Custo de funding normalizado em dias œteis:

!"#$"#%#&" '()*# + , E &/%#35"/#2* 5)/1"#5)" + FG
-.&/% &*#$%##/0*#)"1(2")%&*# &*#345/1*#6 5)/1"#5)"# 7&"$8#/5*#9 0/#5%:&"$8#/5*#%$)%;*:$*($%2<%:

=)"&*)"# $*) )"=()#*# %4/>")%):5?5(4*#"1/5/&*#:*>)/@%<A"#=*1 )"&"# &" =%)5B*&" =).&/5*:
*>)/@%<A"#$*) *$")%<A"#=*1$)*1/##%&%#:&"$8#/5*#/25")C/2%2="/)*#" *(5)*# D

Custo de risco:

H"#(45%&*&" $")&%#$*) )"&(<B* %*0%4*))"=($")I0"4 &" %5/0*#C/2%2="/)*#+ ,
-.&/%&*# 345/1*#6 5)/1"#5)"# &"J "1$).#5/1*# " %&/%25%1"25*%=4/"25"#K L*5%&" M(2&*&" /20"#5/1"25* K L")5/C/=%&*#&"

)"="> ?0"/# %@)?=*4%#K L")5/C/=%&*#&" )"="> ?0"/# /1*>/4/ I )/*# K !"> N25()"#7O%4*)'(#5* $*) 1"/* &" *(5)*# )"#(45%&*#
%>)%2@"25"#DK L. &(4%$)*&(5* )()%4K !"> N25()"# L(#5* %1*)5/;%&* K L*5%#&" M(2&*&" /20"#5/1"25* K L")5/C/=%&*#&"

)"="> ?0"/# /1*>/4/ I )/*# K !"> N25()"# K L")5/C/=%&*#&" &"$8#/5*#>%2=I )/*# K L")5/C/=%&*#&" )"="> ?0"/# %@)?=*4%#
K P"5)%#&" =). &/5*#%@)?=*4%#K Q*5%$)*1/## 8)/%=*1")=/%4K P"5)%#&" =). &/5*/1*>/4/ I )/%#7O%4*)'(#5* $*) 1"/* &* )"#(45%&*D

Custo de servir (CTS):

7!"#$"#%#&" $"##*%4K ! "#$"#%#%&1/2/#5)%5/0%#K !"$)"=/% <BRSTURVWXYZ<BRDE GD
-.&/% &" =4/"25"#%5/0*#&*#345/1*#6 5)/1"#5)"#

Fee income ratio:

H"="/5%&" #")0/<*# " =*1/##A"# K [(5)%# )"="/5%#
H"#(45%&*4?\(/&* &" '()*# K H"#(45%&*4?\(/&* &" #")0/<*# " =*1/##A"#K [(5)%# H"="/5%#

Forma•‹o de est‡gio 3:

]%4&*&" "#5I@/*G&* 5)/1"#5)" %5(%4̂]%4&*&" "#5I@/*G&* 5)/1"#5)" %25")/*) K -/@)%<B*&" _)/5" ` *MM2* 5)/1"#5)" %5(%4
a1$).#5/1*# " %&/%25%1"25*#%=4/"25"#5*5%/#&* 5)/1"#5)" %25")/*)

Forma•‹o de NPL:

]%4&*0"2=/&* bI 1%/#&" cd &/%#&* 5)/1"#5)" %5(%4̂]%4&*0"2=/&* bI 1%/#&" cd &/%#&* 5)/1"#5)"%25")/*) K -/@)%<B*&"
_)/5" ` *MM2* 5)/1"#5)" %5(%4

a1$).#5/1*# " %&/%25%1"25*#%=4/"25"#5*5%/#&* 5)/1"#5)" %25")/*)

Funding:

! "$ 8#/5*#9 0/#5%K &"$8#/5*#%$)%;* K $*($%2<%K 5?5(4*#"1/5/&*# K =)"&*)"# $*) )"=()#*# %4/>")%)
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Gross Take Rate:

!"#"$%&7*)%&9:%"*T6+5
Q+<)1" %*&:,&#$+:&'+:+ B&*8"%5<&#"

êndice de basileia:

R&%*$1U:$+ '" *"V"*W:#$&
X%$/+,5+:'"*&'+, 5+* *$,#+

êndice de cobertura:

R*+/$,J+ '" 5"*'&, ",5"*&'&,
YRZ[ \] '$&,

êndice de eÞci•ncia:

4",5",& '" 5",,+&<- 4",5",&, &'1$:$,%*&%$/&,- 4"5*"#$&0J+" &1+*%$^&0J+
!"#"$%&'" ()*+, - !",)<%&'+ <=S)$'+'" ,"*/$0+, " #+1$,,2", - !",)<%&'+ '" %=%)<+," /&<+*", 1+7$<$>*$+,"

'"*$/&%$/+,- ?)%*&,*"#"$%&,3 4",5",&, %*$7)%>*$&,- P*$7)%+,,+7*" _KR

Margem por cliente ativo bruta de despesas de juros:

X!RXK `*)%+ '" 4",5",&, '" _)*+, 3 K),%+'" T"*/$*

Margem por cliente ativo l’quida de despesas de juros:

X!RXK Z=S)$'+ '" 4",5",&, '" _)*+, 3 K),%+'" T"*/$*

Net Take Rate:
!"#"$%&<=S)$'&9:%"*T6+5

Q+<)1" %*&:,&#$+:&'+:+ B&*8"%5<&#"

Anexo

NIM 2.0 - Carteira remunerada

!",)<%&'+ <=S)$'+'" ()*+, " *"#"$%&'" %=%)<+,I '"*$/&%$/+," #a17$+Mb
BC'$&'& #&*%"$*&*"1):"*&'& '+, D<%$1+,E%*$1",%*",.K&$M&" GS)$/&<":%",'" K&$M&-
G15*C,%$1+," X'$&:%&1":%+,&9:,%$%)$02", c$:&:#"$*&,- 4"5d,$%+,#+15)<,d*$+, :+

`&:#+ K":%*&<'+ `*&,$<- P=%)<+," Q&<+*",B+7$<$>*$+,Z=S)$'+, '" R*+/$,2",
5&*&R"*'&, G,5"*&'&, - 9:,%*)1":%+, c$:&:#"$*+, 4"*$/&%$/+,- G15*C,%$1+,"

&'$&:%&1":%+,&#<$":%",<=S)$'+,'" 5*+/$,2", 5&*&5"*'&, ",5"*&'&,F e 4"5 d,$%+,9:%"*H$:&:#"$*+,
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NIM 2.0 Ajustada ao  Risco

7H"#(45%&*4?\(/&* &" '()*# " )"="/5%&" 5?5(4*#:&")/0%5/0*#" =e1>/* ` H"#(45%&*&" $")&%#$*)
)"&(<B* %*0%4*))"=($")I0"4 &" %5/0*#C/2%2="/)*#Df ,

-.&/% &%=%)5"/)%)"1(2")%&% &*#345/1*#6 5)/1"#5)"# 7L%/f%" a\(/0%4"25"#&" L%/f%K a1$).#5/1*# " g&/%25%1"25*#%
h2#5/5(/<A"#i/2%2="/)%#K !"$8#/5*# =*1$(4#8)/*# 2* j%2=* L"25)%4&* j)%#/4K k?5(4*#" O%4*)"#-*>/4/I)/*# P?\(/&*# &"

l)*0/#A"# $%)%l")&%#a#$")%&%#K h2#5)(1"25*# i/2%2="/)*# !")/0%5/0*# K a1$).#5/1*# " %&/%25%1"25*#%=4/"25"#l’quidos
de provis›esparaperdasesperadas)̂ Dep8#/5*#h25")C/2%2="/)*#

NPL 15 a 90 dias ÐExcluindo Receb’veis de Cart‹o de CrŽdito:

]%4&*0"2=/&* "25)" mn" cd &/%#
a1$).#5/1*# " %&/%25%1"25*%=4/"25"#

NPL > 90 dias  ÐExcluindo Receb’veis de Cart‹o de CrŽdito:

]%4&*0"2=/&* %1%/#&" cd &/%#
a1$).#5/1*# " %&/%25%1"25*%=4/"25"#

Receita bruta total:

H"="/5%&" '()*# K H"="/5%#&" #")0/<*# " =*1/##A"#^ &"#$"#%#=*1 =%#b>%=o` h25"))"_%)&#
K H"#(45%&*&" 5?5(4*#" 0%4*)"#1*>/4/I)/*# " &")/0%5/0*#K [(5)%# )"="/5%#

Receita l’quida:

H"#(45%&*4?\(/&* &" '()*# K H"#(45%&*4?\(/&* &" #")0/<*# " =*1/##A"# K [(5)%# )"="/5%#

Receita l’quida de juros:

H"="/5%&" '()*# K !"#$"#%#&" '()*# K H"#(45%&*&" k?5(4*#" O%4*)"#-*>/4/I)/*# e Derivativos

Receita l’quida de servi•os:

H"="/5%#&" #")0/<*# " =*1/##A"# K [(5)%# )"="/5%#

Relacionamento de Banco Prim‡rio:
Clienteque possui50%ou maisde suarendaap—simpostosparaesseper’odo ßuindoparasuacontabanc‡riaconoscoduranteo m•s.

Retorno sobre patrim™nio l’quido mŽdio (ROE): 

7P(=)* p $")&% $%)%* %2*D+ ,
-.&/% &* $%5)/1q2/*4?\(/&* &*#345/1*#6 5)/1"#5)"#

Retorno sobre o Patrim™nio L’quido Tang’vel MŽdio (ROTE):

7P(=)* p $")&% $%)%* %2*D+ ,
-.&/% &* $%5)/1q2/*4?\(/&* &*#345/1*#6 5)/1"#5)"# ` %5/0*#/25%2@?0"/#

SG&A:

!"#$"#%#g&1/2/#5)%5/0%#+ Despesa de Pessoal + Deprecia•‹o e Amortiza•‹o

Taxade ativa•‹o :
Q31")* &" =4/"25"#%5/0*#2* C/2%4&* 5)/1"#5)"
Q31")* 5*5%4&" =4/"25"#2* C/2%4&* 5)/1"#5)"
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Anexo

Taxas impl’citas:
Taxa anual calculada multiplicando a taxa de juros trimestral por 4, dividida pela média da carteira dos últimos dois
trimestres. Taxa de juros consolidada inclui imobiliário, consignado + FGTS, PMEs, cartão de crédito excluindo recebíveis
de cartão de crédito não remunerados, e antecipação de recebíveis de cartão de crédito.

T’tulose ValoresMobili‡rios:

Receita de Títulos e Vlaores Mobiliários e Derivativos – Receita de Derivativos

T’tulose ValoresMobili‡riosPrivados:

Títulos e Valores Mobiliários Privados compreendem os seguintes instrumentos: Debêntures, Certificados de Recebíveis 
Imobiliários, Cotas de Fundos de Investimento, Certificados de Recebíveis Agrícolas, Notas Promissórias Comerciais, 
Depósito a Prazo com Garantia Especial, Cédula de Produto Rural, Letras Financeiras, Certificados de Depósitos Bancários, 
Letras de Crédito Agrícolas, Letras de Crédito Imobiliárias e Letras de Crédito do Desenvolvimento.

TPVde Cart›es+ Pix:
Volumes de transações Pix, débito e crédito e saques de um determinado período. O Pix é uma solução do Banco Central
do Brasil para realizar pagamentos instantâneos entre bancos e instituições financeiras no Brasil.

TPVde Cart›es+ Pixpor cliente ativo:
TPV de Cartões+Pix de um determinado período dividido pelo número de clientes ativos referente ao último dia do
período.

Volume transacionado no marketplace (GMV):
O valor total de todas as vendas feitas ou iniciadas por meio de nossa plataforma Inter Shop & Commerce Plus, gerenciada
pela Inter Shop & Commerce Plus.
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Anexo

Este relat—rio pode conter declara•›es prospectivas sobre a Inter&Co, sinergias previstas, planos de crescimento,
resultados projetados e estratŽgias futuras . Embora essas declara•›es prospectivas reflitam as cren•as de boa-fŽ de
nossa Administra•‹o, elas envolvem riscos e incertezas conhecidos e desconhecidos que podem fazer com que os
resultados da empresa ou os resultados acumulados difiram materialmente daqueles previstos e discutidos neste
documento . Essas declara•›es n‹o s‹o garantias de desempenho futuro . Esses riscos e incertezas incluem, mas n‹o se
limitam a, nossa capacidade de perceber a quantidade de sinergias projetadas e o cronograma projetado, alŽm de fatores
econ™micos, competitivos, governamentais e tecnol—gicos que afetam a Inter&Co, os mercados, produtos e pre•os e
outros fatores . AlŽm disso, esta apresenta•‹o contŽm nœmeros gerenciais que podem diferir daqueles apresentados em
nossas demonstra•›es financeiras . A metodologia de c‡lculo para esses nœmeros gerenciais Ž apresentada no
comunicado de resultados trimestrais da Inter .

As declara•›es contidas neste relat—rioque n‹o s‹o fatos ou informa•›es hist—ricas podem ser declara•›es prospectivas
sob os termos da o Private Securities Litigation Reform Act de 1995. Essas declara•›es prospectivas podem, entre outras
coisas, cren•as relacionadas ˆ cria•‹o de valor e quaisquer outras declara•›es sobre a Inter . Em alguns casos, termos
como "estimar", "projetar", "prever", "planejar", "acreditar", "pode", "esperar", "antecipar", "pretender", "almejado",
"potencial", "pode", "ir‡/dever‡" e termos semelhantes, ou o negativo dessas express›es, podem identificar declara•›es
prospectivas .

Essas declara•›es prospectivas s‹o baseadas nas expectativas e cren•as da Inter&Co sobre eventos futuros e envolvem
riscos e incertezas que podem fazer com que os resultados reais difiram materialmente dos atuais . Qualquer declara•‹o
prospectiva feita por n—sneste documento Ž baseada apenas em informa•›es atualmente dispon’veis para n—se fala
apenas a partir da data em que Ž feita . N‹o assumimos nenhuma obriga•‹o de atualizar publicamente qualquer declara•‹o
prospectiva, seja escrita ou oral, que possa ser feita de tempos em tempos, seja como resultado de novas informa•›es,
desenvolvimentos futuros ou de outra forma . Para obter informa•›es adicionais sobre fatores que podem levar a
resultados diferentes de nossas estimativas, consulte as se•›es "Declara•‹o de advert•ncia sobre declara•›es
prospectivas" e "Fatores de risco" do Relat—rioAnual da Inter&Co no Formul‡rio 20! F.

Os nœmeros de nossas principais mŽtricas "Unit Economics), que incluem usu‡rios ativos, como receita mŽdia por cliente
ativo "ARPAC# e custo para servir "CTS#, s‹o calculados usando os dados internos da Inter . Embora acreditemos que
essas mŽtricas sejam baseadas em estimativas razo‡veis, mas existem desafios inerentes ˆ medi•‹o do uso de nossos
neg—cios. AlŽm disso, buscamos continuamente melhorar nossas estimativas, que podem mudar devido a melhorias ou
mudan•as na metodologia, nos processos de c‡lculo dessas mŽtricas e, de tempos em tempos, podemos descobrir
imprecis›es e fazer ajustes para melhorar a precis‹o, incluindo ajustes que podem resultar no rec‡lculo de nossas
mŽtricas hist—ricas.

Sobre Medidas Financeiras N‹o - IFRS

Para complementar as medidas financeiras apresentadas neste comunicado de imprensa e na teleconfer•ncia,
apresenta•‹o ou webcast relacionados de acordo com o IFRS, a Inter&Co tambŽm apresenta medidas n‹o IFRS de
desempenho financeiro, conforme destacado ao longo dos documentos . As Medidas Financeiras n‹o IFRS incluem, entre
outras : Resultado L’quido Ajustado, Custo de Servi•o, Custo de Funding, êndice de Efici•ncia, Origina•‹o, NPL $ 90 dias,
NPL 15 a 90 dias, NPL e Forma•‹o da Fase 3, Custo de Risco, ’ndice de Cobertura, Funding, Custo de Funding, Volume
Bruto de Mercadorias "GMV#, Pr•mios, Entradas L’quidas, Dep—sitos e Investimentos de Servi•os Globais, Fee Income
Ratio, Custo de Aquisi•‹o de Clientes, Cart›es %Pix TPV, ARPAC Bruto, ARPAC L’quido, NIM Marginal 1.0, NIM Marginal
2.0, Margem de Juros L’quida IEP%Non-int. CC Receb’veis "1.0#,Margem L’quida de Juros IEP"2.0#,Custo de servir .

Uma "medida financeira n‹o IFRS" refere -se a uma medida numŽrica da posi•‹o hist—rica ou financeira da Inter&Co que
exclui ou inclui montantes que normalmente n‹o s‹o exclu’dos ou inclu’dos na medida mais diretamente compar‡vel
calculada e apresentada de acordo com o IFRSnas demonstra•›es financeiras da Inter&Co .

A Inter&Co fornece certas medidas n‹o -IFRScomo informa•›es adicionais relacionadas aos seus resultados operacionais
como complemento aos resultados fornecidos de acordo com o IFRS. As informa•›es financeiras n‹o IFRS aqui
apresentadas devem ser consideradas em conjunto com, e n‹o como um substituto ou superior a, as informa•›es
financeiras apresentadas de acordo com o IFRS. Existem limita•›es significativas associadas ao uso de medidas
financeiras n‹o IFRS. AlŽm disso, estas medidas podem diferir das informa•›es n‹o IFRS, mesmo quando com t’tulos
semelhantes, utilizadas por outras empresas e, por conseguinte, n‹o devem ser utilizadas para comparar o desempenho
da Inter&Co com o de outras empresas .
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