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Disclaimer

Este relatorio pode conter declaragées prospectivas sobre a Inter&Co, sinergias previstas, planos de crescimento, resultados projetados e estratégias futuras. Embora essas declaragées
prospectivas reflitam as crengas de boa-fé de nossa Administracdo, elas envolvem riscos e incertezas conhecidos e desconhecidos que podem fazer com que os resultados da empresa ou os
resultados acumulados difiram materialmente daqueles previstos e discutidos neste documento. Essas declaragées nGo sdo garantias de desempenho futuro. Esses riscos e incertezas incluem,
mas ndo se limitam a, nossa capacidade de perceber a quantidade de sinergias projetadas e o cronograma projetado, além de fatores econémicos, competitivos, governamentais e tecnoldgicos
que afetam a Inter&Co, os mercados, produtos e precos e outros fatores. Além disso, esta apresenta¢cGo contém numeros gerenciais que podem diferir daqueles apresentados em nossas
demonstracgées financeiras. A metodologia de cdiculo para esses numeros gerenciais é apresentada no comunicado de resultados trimestrais da Inter.

As declaragées contidas neste relatdrio que nGo sdo fatos ou informagées historicas podem ser declaragées prospectivas sob os termos do Private Securities Litigation Reform Act de 1995. Essas
declaragées prospectivas podem, entre outras coisas, conter crencgas relacionadas a criagé@o de valor e quaisquer outras declaragcées sobre a Inter. Em alguns casos, termos como "estimar”,
"projetar"”, "prever", "planejar", "acreditar", "pode", "esperar”, "antecipar", "pretender", "almejado", "potencial”, "pode", "ird/deverd" e termos semelhantes, ou o negativo dessas expressoes,
podem identificar declaragées prospectivas.

Essas declaragées prospectivas sdo baseadas nas expectativas e crencas da Inter&Co sobre eventos futuros e envolvem riscos e incertezas que podem fazer com que os resultados reais difiram
materialmente dos atuais. Qualquer declaracéo prospectiva feita por nés neste documento é baseada apenas em informacgées atualmente disponiveis para nds e fala apenas a partir da data em
que é feita. Ndo assumimos nenhuma obrigac¢do de atualizar publicamente qualquer declaragdo prospectiva, seja escrita ou oral, que possa ser feita de tempos em tempos, seja como resultado de
novas informacgdes, desenvolvimentos futuros ou de outra forma. Para obter informagées adicionais sobre fatores que podem levar a resultados diferentes de nossas estimativas, consulte as
sec¢oes "Declaracdo de adverténcia sobre declaracées prospectivas" e "Fatores de risco" do Relatorio Anual da Inter&Co no Formuldrio 20-F.

Os numeros de nossas principais métricas (Unit Economics), que incluem usudrios ativos, como receita média por cliente ativo (ARPAC) e custo para servir (CTS), sdo calculados usando os dados
internos da Inter. Embora acreditemos que essas métricas sejam baseadas em estimativas razodveis, mas existem desafios inerentes a medi¢éo do uso de nossos negdcios. Além disso, buscamos
continuamente melhorar nossas estimativas, que podem mudar devido a melhorias ou mudancas na metodologia, nos processos de cdlculo dessas métricas e, de tempos em tempos, podemos
descobrir imprecisées e fazer ajustes para melhorar a precisdo, incluindo ajustes que podem resultar no recdlculo de nossas métricas historicas.

Sobre Medidas Financeiras Nao-IFRS

Para complementar as medidas financeiras apresentadas neste comunicado de imprensa e na teleconferéncia, apresenta¢cé@o ou webcast relacionados de acordo com o IFRS, a Inter&Co também
apresenta medidas ndo IFRS de desempenho financeiro, conforme destacado ao longo dos documentos. As Medidas Financeiras ndo IFRS incluem, entre outras: Resultado Liquido Ajustado, Custo
de Servico, Custo de Fundig, indice de Eficiéncia, Originacdo, NPL > 90 dias, NPL 15 a 90 dias, NPL e Formacédo da Fase 3, Custo de Risco, indice de Cobertura, Funding, Custo de Funding, Volume
Bruto de Mercadorias (GMV), Prémios, Entradas Liquidas, Depdsitos e Investimentos de Servigos Globais, Fee Income Ratio, Custo de Aquisicdo de Clientes, Cartées + Pix TPV, ARPAC Bruto,
ARPAC Liquido, NIM Marginal 1.0, NIM Marginal 2.0, Margem de Juros Liquida IEP + Non-int. CC Recebiveis (1.0), Margem Liquida de Juros IEP (2.0), Custo de servir, Margem de Juros Liquida
Ajustada eplo Risoc IEP + Non-int. CC Recebiveis (1.0), Margem Liquida de Juros IEP (2.0) Ajustadada pelo Risco, Indice de Eficiéncia Ajustado pelo Risco. Uma "medida financeira nGo IFRS"
refere-se a uma medida numérica da posi¢éo historica ou financeira da Inter&Co que exclui ou inclui montantes que normalmente nGo sdo excluidos ou incluidos na medida mais diretamente
compardvel calculada e apresentada de acordo com o IFRS nas demonstracées financeiras da Inter&Co. A Inter&Co fornece certas medidas ndo-IFRS como informacgées adicionais relacionadas
aos seus resultados operacionais como complemento aos resultados fornecidos de acordo com o IFRS. As informacgées financeiras nédo IFRS aqui apresentadas devem ser consideradas em
conjunto com, e ndo como um substituto ou superior a, as informacgées financeiras apresentadas de acordo com o IFRS. Existem limita¢ées significativas associadas ao uso de medidas financeiras
ndo IFRS. Além disso, estas medidas podem diferir das informacées ndo IFRS, mesmo quando com titulos semelhantes, utilizadas por outras empresas e, por conseguinte, ndo devem ser utilizadas
para comparar o desempenho da Inter&Co com o de outras empresas.
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Destaques 3125

Inter&co

Clientes

41,3 Totais
: : + : o
1 ,2 MM novos clientes ativos! 30% vor carteira de crédito?

39,3 Lucro

336 Liquido
45 ,2% indice de eficiéncia Rs] ,Gt“ TPV anualizado e

R$336mm lucro liquido
33,3
]4,2% ROE

36,1

31,7
206
183
26,3
11
1723 2723 3723 4723 1724 2724 3724 4724 1725 2725 3725

Nota: As definigées estdo na secdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: cliente com receita ou uso de produtos nos ultimos trés meses. Nota 2: Empréstimos e adiantamentos a clientes, brutos de despesas com provisdo.
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Overview do CEO

Jodo Vitor Menin [ Global
CEO
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Celebrando a jornada, construindo o futuro
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Nosso proposito

Inter&co

slinter

Criarum mundo onde

interagoes entre
pessoas
geram mais valor
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Os pilares culturais por tras da nossa forte performance

3 0O (>

=
Foco no Liderar com Exceléncia
Cliente Inovacdo Operacional
O cliente no centro de Antecipar o Execucgdo

todas as decisoes futuro impecadvel

Inter&co

®

Mentalidade
Vencedora

Resultados extraordindrios
como um time
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Construindo o futuro com crescimento rentavel

Inovacao

Expansao

|A & IA Generativa Novos produtos
Hiper personaliza¢do Unico App
Novas funcionalidades Novos paises

Saldo

JU R; 1.234,56 > B

Inter&co

Desenvolvimento do time

Experts de mercado

Novos pilares culturais
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Atualizacao de Negdcio

Alexandre Riccio [ CEO Brasil
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Branding e experiéncia do cliente gerando maior engajamento

Crescimento Total de Clientes- YTD 4

Em %, apenas Brasil

sinter | -

slinter

Player 2 13,5%
Player 3 10,1% 8 5 N P S
Player 4 9,0%
Player 5 8,5%
Player 6 3,9%
Player 7 3.6% 20 ] mm 28mm
?
Player § 3,4% logins por dia? transacées financeiras por dia3
vs. 14.1mm em Setembro/24 vs. 22mm em Setembro/24
Player 9 3,2%

Player 10 2,8% 43% crescimento YoY 27% crescimento YoY

Nota 1: Em setembro de 2025. Nota 2: O volume de logins utilizado neste cdlculo foi baseado na média do total de logins por dia entre Setembro/25 e Setembro/24. Nota 3: Setembro/2025. Nota 4: Fonte: Banco Central do Brasil. Considerando instituicées financeiras com mais de 20 milhées de clientes CCS e SCR até 1
Dezembro/2024.
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Crescimento recorde de novos clientes ativos

Clientes Totais Dinamica de onboarding aprimorada

Em milhdes
+4,1 +4,4
S5 +10 +0,9 +1,0 #,0  +11 +1,0 +1,0 +11 +1,2 Jornada eficiente de ativa¢ao inicial do cliente

41,3

377 39,3

34,9 361 o
317 333 oo Payback de CAC mais rapido
29,4 30,4 !

23,9

216 22,7

20,6

184 199
164 4
15,5 /

3723 4723 1T24 2T24 3T24 4724 1T25 2T25 3T25

H Clientes Ativos
12

Nota: As definigbes estdo na se¢cdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados.
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Inter&co

Crescimento transacional movido por mais relacionamentos primarios

TPV Cartoes + PIX!

TPV Cartoes + PIX Por Cliente Ativo

Em RS bilhdes Em RS milhares, més
%YoY
412 +28% 7
364 374 £ 12 RS 3.185,23
320 342 Cheque Especial disponivel: R$ 3.700,00
29 O L & Pix Pagar Cartdes
253 257
383 8
219 337 346
294 S
266 6
AN o
: .
13%
1 14,2 [
12,0 13,7 13,0 13.9
2 172
1230 12,90 14,1 13,7]f 14,6[f 75,6 RERZARL
0
3723 4723 1T24 2T24 3T24 4724 1T25 2725 3T25 1 3 5 7 9 1M 13 15 17 19 21 23

Trimestres de Relacionamento

m Crédito m Débito Pix

Nota: As definigbes estdo na secdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: Volume de Pix ajustado para melhor visualizagéo.
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Foco estratégico em consignado privado e reshaping de cartoes

Carteira de Crédito! Carteira de Consignado Privado Carteira de Cartao de Credito
EmR$ bilhdes Em RS bilhdes EmR$ bilhdes
YoY
+30% Total . .
43,8 1,3 +82% +3150% 14,0 +8% +30% Totl
. 40,2 - 13,0 +25%  +114% Parcelado
| | com Juros
i | . . Rotativos +
33,7 : E e o Vencidos
i +30% Com garantia® E
: : 10,7;
: Y H
E g6 = 78.0% dos
i 79.5% |
i 0,04 ;
! I |
3124 2T25 3T25 3T24 2T25 3T25 3124 2T25 3T25
Nota: As definigbes estdo na secdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: Carteira de Crédito = Empréstimos e adiantamentos a clientes, brutos de despesas com provisdo. Nota 2: Sem garantia: operagées de cartdo de crédito + empréstimos pessoais que nédo sdo consignados nem 14

possuem garantias. Nota 3: Com garantia: Empréstimos e adiantamentos a clientes — Sem garantia.



Apresentacdo de Resultados | 3T25

Inter&co

Ganhos de market share continuo em produtos estratégicos

Market Share

Em %
8,9%

) ["8,4%
s

NN

< X

N o

'\\
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PF3 de Cdmbio?

2" 8,4%
N
X
h\
(®0]
o
4,4% ., 4,2%
0
o
z\o\ X
™ ™
Transacoes 4 Investimento:
de PIX' FGTS Tesouro Direto®

2724

L3125

s> 2,7%
g s o
qr . 24%
& 8 4
X A &
< Q 2

< X N
N %

—
TPV de GMV de Consignado Depésitosa  Consignado
Cartées® Shopping” Privado?® Prazo + Avista®  Publico™

Nota 1: Numero total de transacées PIX no 3T25 e 3T24 excluindo transagées realizadas fora do SPI. Dados de mercado do Banco Central do Brasil. Nota 2: Valor das Transferéncias Cambiais para o Exterior do 3T25 e 3T24. Dados do Banco Central do Brasil. Nota 3: Total da Carteira de Home Equity PF
em bro/2025 e

bro/2024. Dados de mercado da ABECIP. Nota 4: Carteira total de FGTS estimada multiplicando a participagéo do Inter nos pagamentos recebidos de Saques do FGTS (60-F — Saque Aniversdrio — Alienagdo ou Cessdo Fiducidria) de Setembro/2025 pela carteira de empréstimos

FGTS do Inter de Setembro/2025. Nota 5: Saldo Tesouro Direto. Dados de mercado: Setembro de 2025 e Setembro de 2024. Dados do Tesouro Transparente. Nota 6: TPV total de cartdes no 1525 e 1524. Dados de mercado da ABECS. Nota 7: GMV total de e-commerce de 2024 e 2023. Dados de mercado

adquirida. Dados de mercado do Banco Central do Brasil de Setembro de 2025 e Setembro de 2024.

da Abcomm. Nota 8: Total de depdsitos a vista e a prazo. Dados do Banco Central do Brasil de Setembro de 2025 e Setembro de 2024. Nota 9: Dados de mercado do Banco Central do Brasil, de Setembro de 2025 e Setembro de 2024. Nota 10: Empréstimos Inter Payroll Publico e INSS excluindo carteira

15
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Inter&co

7 verticais construindo o futuro por meio de inovac¢ao continua

Crescimento em @

todas as verticais

Banking

Insurance | Q' Pesquise
I
[Q‘, Saldo
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Investments 'c" " !
e o

Crescimento da

lucratividade

Global

B

Shopping

16
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Performance Financeira

Santiago Stel [ SVP CFO
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Crescimento em crédito, expandindo ROE e diversificando receitas

Carteira de Crédito’
Em RS bilhdes

27,0

4,2:14.9%

8,7; 30.6%

6,7: 23.6%

2,0;7.2%

5,5:19.5%

3T23

29,8

4,6, 14.8%

9,5, 30.5%

7,1, 23.0%
2,3;,7.3%
6,3; 20.4%

4T23

30,9

4,2;13.0%

10,7; 31.5%

7.4; 23.1%
2,5:7.7%
0,3;1.0%

6,3; 19.6%

1T24

33,0

5,2;14.6%

10,5; 29.5%

7,6:21.2%

2,8;7.8%
0,5;1.5%

6,4; 17.9%

2724

33,7

4,7:12.3%

10,8; 28.3%

8,0, 21.0%

3,1:8.2%
0,7:1.7%

6,5; 17.1%

3T24

35,6

4,3, 10.5%

11,8; 28.7%

8,2, 20.0%

3,4;8.4%
1,1, 2.6%

6,7:16.3%

4T24

37,4

4,0;9.5%

12,3, 28.8%

8,9, 20.9%

3,6;8.4%
1,3; 3.1%

7.3;17.1%

1T25

40,2

4,0; 9.1%

13,0; 29.6%

10,0; 22.7%

3,8:8.7%

1,4; 3.1%

8,1: 18.5%

2725

43,8

4,3; 9.1%

14,0; 29.9%

11,1; 23.7%

4,2; 8.9%

1,5; 3.1%

8,9; 19.1%

3725

QoQ

+9%

+11%

+9%

+7%

+10%

YoY

+30%

+38%

+33%

+125%

+37%

Total

Consignado + outros
empreést. pessoais3

Home Equity*
US Mortgage®

Fin. Imobiliario®

Nota: As definigbes estdo na se¢cdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: Carteira de Crédito: Empréstimos e adiantamentos a clientes, brutos de despesas com provisdo. Nota 2: PME inclui empréstimos para o agronegécio. Nota 3: Pessoa Fisica inclui empréstimos consignados, cheque
especial, renegociagées de cartdo de crédito e outros empréstimos, excluindo o FGTS. Nota 4: Patriménio Liquido inclui a carteira de pessoas juridicas e fisicas. Nota 5: Empréstimos Hipotecdrios no mercado americano. Nota 6: Excluindo Patriménio Liquido e Empréstimos Hipotecdrios nos EUA.

18
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Inter&co

Superando o crescimento de mercado em diversos produtos

Total e Crescimento da Carteira de Crédito 3725

Em % YoY e em RS bilhdes
A
O Tamanho da Carteira
> o~
9 (_} Crescimento do Mercado Brasileiro
0
9
5 38%
€
O
3
13 Crescimento Total da
RS 11,1Bn Carteira
A +3,1bn
= 30%
22% P P
7’ N
Vi \
/ \
\
! 12% }
\ 1
_______________________________________________________________ S
\ L2
\\ //
Carteira
RWA Consignado + Imobilidrio®s Home
Pessoal? Equity'.6
50%-75% 30%-40%

30%-40%

Nota: As definigbes estdo na se¢cdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: O Home Equity inclui a carteira empresarial e a de pessoas fisicas. Nota 2: Pessoa Fisica inclui empréstimos consignados, cheque especial, renegociacées de cartdo de crédito e outros empréstimos. Nota 3: Exclui
Empréstimos com Patriménio Liquido. Nota 4: Inclui empréstimos do Agronegdcio. Nota 5: Dados de mercado da ABECIP, Home Equity PF. Nota 6: Dados do Banco Central do Brasil.

19
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Inter&co
] ° ° P4 °
Performance consistente nos indicadores de crédito
NPL 15 a 90 dias' NPL > 90 dias!
Em % Em %
4.9% 4go 0% 50% 51% 499
4.5% ey 439, —_——— ~—26% 46% 45%
% 4.3% . 3% o @ 4.8% 0
A2 XCl 4% 4,0%/&/0 4.7% 4.6% 47% ron
4.3% . 4.2% 4.1% 4.2% 4.2%
340/ 3.8% 3.7% 3.8%
3T23 4T23 1T24 2T24 3T24 4724 1T25 2T25 3T25 3T23 4723 1T24 2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25
e \P| 15 a 90 dias e\ P| 15 a 90 dias (Excl. Rec. de CC) e N\PL > 90 dias e\ PL > 90 dias (Excl. Rec. de CC)
NPL de Cartoes de Crédito > 90 dias por Safra? Formacao de NPL e Estagio 3
Em % Em %
2les 1.63% 151% 1559 1674 187% 1.85% 1.66% 160% 1.65%
1.65% 1.52% 1.52% 1.65% 1.65% or1.46%
= 123% 121% 227l
4721
3 4 5 6 7 3 9 10 1 12 3723 4T23 1T24 2T24 3T24 4T24 1T25 2T 25 3T25

Meses de Relacionamento

e Formag¢do do NPL e Formacdo do Estdgio 3

Nota: As definigbes estdo na se¢cdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: Considerando a Carteira Bruta de Crédito, que inclui a antecipacéo de recebiveis de C.C. Nota 2: Coortes definidas como a primeira data em que o cliente tem seu limite disponivel. NPL por coorte = NPL > saldo de 90 dias
da coorte dividido pelo total da carteira de cartées de crédito da mesma coorte.

20
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Inter&co
° ege Y4 ° 7 °
Custo de risco resiliente, com niveis de cobertura estaveis
Custo de Risco & indice de Cobertura2 EBT acumulado do consignado privado
Em % DRE llustrativa
55% 0 o, 4%
NGB 4ou a7% 49% asu asn 0%

., 143% 143% 146%
I 1I36/. I I I
3723 4T23 1T24 2T24 3724 4T24 1T25 2T25 3725 1T25 2T25 3725 4T25E

Nota: As definigoes estdo na se¢do Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados Nota 1: Considerando a Carteira Total de Crédito (que inclui antecipagdo de recebiveis de cartdo de crédito) e titulos e valores mobilidrios que geram despesas de provisdo. Nota 2: Considerando a provisdo para perdas de crédito
esperadas em compromissos de crédito.
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Funding diversificado proporcionando alto crescimento

Funding & Funding por Cliente Ativo QoQ Yoy
Em RS bilhées & Em RS mil

Inter&co

2,06 +5% +8% Depdsitos por
1,98

1,96 Cliente Ativo’
1,87 185 1,90 1,93 /

177

1,77
67,9 +9% +35% Total

62,2 6,4; 9%
59,1
551 6,4, 10%

6,8; 12%
50,3 4,5: 8%
478

4,1, 8%
43,5 43,8 -

+8% +35% Titulos Emitidos

39,6

4,7, 12%

4,7; 1% 4,8; 11%

30,9; 45% Depdsitos a
+13% +46% Prazo®

27,3; 44%
23,0; 42% 25,1, 42%
21,2; 42%
18,8; 39%

16,3; 38%
15,1; 38%

17,6: 32%

14,4; 33% 13,8; 32%

15,1; 32% 15,9; 32%

18,4; 27%
12,3: 31%

16,5; 28% 17,1, 28%

+7% +15% Depésitos
Transacionais*

3723 4723 1T24 2T24 3T24 4724 1T25 2T25 3T25

Nota: As definigbes estdo na secdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: Os depdsitos por cliente ativo consideram o total de depdsitos a vista mais os depdsitos a prazo pelo total de clientes ativos do trimestre. Nota 2: Inclui depdsitos de poupanca, credores por recursos a liberar e passivos
com institui¢ées financeiras (titulos vendidos compromissados, depdsitos interfinanceiros e empréstimos e repasses). Nota 3: Exclui o saldo da Conta com Pontos. Nota 4: Inclui o saldo de correspondentes da Conta com Pontos e depdsitos a vista.
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Baixo custo de funding como uma vantagem competitiva

Custo de Funding'

Em %, anvalizado

/\7‘ Um dos mais baixos custos de Funding do mercado

59,2%
13,3%
12,2% 11,3%
e 10,5% 10,4%
82% .
7,2% 7,0% 6,8% 6,8%
3T23 4723 1T24 2T24 3T24

Nota: As definigbes estdo na secdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: CDI médio didrio durante o trimestre.

11,1%

71%

4724

1725

9,4%

2T25

10,2%

3T25

Inter&co

QoQ YoY

Custo de Funding

+3.4 p-p. +2.8 p.p. como % do CDI

Custo de funding

como % do CDI
-1.9 p.p. +2.7 p.p.
P-p P-p (normalizado por

dias uteis)

+0.4 p.p. +4.5 p.p. CDI Médio Diario

+0.8 p.p. +3.3 p.p. Custo de Funding

23
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Crescimento de receita impulsionado por sinergias e diversificacao

1265 | | 1313 | | |

Receita e Yoy
Em RS milhGes +11% +48%  Receita Bruta
3.977
3.567 | i
3162 | - i
2.684 | - | . §
2.404 P | . o §
2143 2.197 r“?_._Z__Q_'I“: :—"""""E i i : ' i i : Lo 2-762§ +8%  +29%  Receita L'quida
e 1 - | | - . | 2,003 |
| - ' L L 1 1.844 ¢ |
! o L Lo 1 1.676 | ] . Receita de Serviso
| o . o - | Lz
i - 1.401 | i 1479 o

Receita L'quida de

+10% +39%
Juros

3723 4723 1T24 2T24 3T24 4724 1725 2T25 3T25
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Nota: As definicdes estdo na se¢do Glossdrio desta Apresentacéo de Resultados.
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Forte performance em ARPAC impulsionado por novas safras

ARPAC Bruto Por Cohort
Em RS, més
R3134
ARPAC Bruto

Maduro
120
110
100
90
80

70 R$ 5 5

ARPAC Bruto

60 Médio
50
40

3725

30 l
20
10

1T21
0

17 35 7 9 1M 1315 17 19 2123 25 27 29 31

Trimestres de relacionamento

Nota: As definicdes estdo na se¢do Glossdrio desta Apresentacéo de Resultados.

ARPAC Liquido Por Cohort

Em RS, més

90

80

70

60

50

40

30

20

10

0

R88

ARPAC Liquido

Maduro

R33
ARPAC 3T25
Liquido
Médio l

1721

1 3 5 7 9 M 1315 17 19 21 23 25 27 29 31

Trimestres de relacionamento

Inter&co
Evolu¢ao do ARPAC e (TS
Em RS, més
56,8
53,7
477 472 493 50,0

45,9
359 452 447

137 131 124 123 138 140 131 131 131

B

20,2
18,7 19 , '
| iIIIiII

3T23 4723 1T24 2T24 3T24 4T24 1725 2T25 3T25

mmmm Margem por cliente ativo ARPAC Liquido
(Liquido de Despesas de Juros)
= Csto de Servir e A RPAC Bruto
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Crescimento consistente de NIM ao longo dos trimestres

NIM!2

Em %

8,68%

8,74%

9,07%
8,84%

9,28%

8,2V

7.50%

755%

7.87%
7.65%

8,08%

7'10%/

516%
4,91%

5,30%

5,51% 5,56%

5,62%

4.89%

4,81%

4'50%/
4,22% 4.15%
- 3.89%

4.46%

4.58%

4.77% 4.82%

4.23%

3.66%

3T23 4723 1T24

(75« ] ([ z9x ] (7.3« )

(27x )

2T24 3T24

(7o ]

4T24

(8ax ]

1T25 2T25

(89 ] (9.0x ]

3T25

(o4x ]

Inter&co

CDI Médio do
Trimestre

NIM 2.0

NIM 1.0

NIM 2.0
Ajustado ao Risco

NIM 1.0
Ajustado ao Risco

IPCA Anualizado
do Trimestre

Ativos O
Patrim™nio L'quido

Nota: As definigbes estdo na secdo Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados. Nota 1: (Receita financeira liquida e receita com titulos, derivativos e cdmbio * 4) / média dos dois ultimos periodos de caixa e equivalentes de caixa, valores devidos por instituicées financeiras liquidos de provisées para perdas
de crédito esperadas (excluindo depdsitos interfinanceiros), depésitos no Banco Central do Brasil, titulos liquidos de provisées para perdas de crédito esperadas, ativos financeiros derivativos e empréstimos e adiantamentos a clientes, liquidos de provisées para perdas de crédito esperadas. Nota 2: All-in 26

NIM 2.0 e All-in NIM 2.0 Ajustado ao Risco ndo incluem a carteira de cartées de crédito do operador.
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Controle de despesas apoiando nossas operagoes

Despesas
Em R$ milhdes
QoQ YoY
913 159  +16%
873 -
841 831 77; 9%’
787 ; 67; 9%
660
614 628 628 - +11% +10%
47; 41; 42;

+1%  +14%

3T23 4723 1T24 2T24 3T24 4724 1T25 2T25 3T25

Nota: As definicdes estdo na se¢do Glossdrio desta Apresentacéo de Resultados.

Inter&co

Total

Pessoal

Administrativo
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Inter&co

Forte avanco em dire¢ao aos nossos objetivos de eficiencia
Receitas e Despesas indice de Eficiéncia
Em %, base 100 Em %

Receita Aquisicao da Inter Pag

Liquida ajustada

170 pelo JCP'
SG&A 517% 51.4%
52% .
Indice de
e 102 102

Eficiéncia?

3T23 4723 1T24 2T24 3T24 4T24 1T25 2T25 3T25

3T23 4T23 1T24 2T24 3T24 4724 1725 2T25 3T25

Nota: As definicoes estdo na se¢do Glossdrio desta Apresentacéo de Resultados. Nota 1: Receitas menos tributos sobre juros sobre capital préprio. Nota 2: Excluindo tributos sobre juros sobre capital préprio.
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Rentabilidade crescendo continuamente, atingindo +14% ROE

Lucro Liquido & ROE

Em RS milhdes & Em %

12,5%

13,9%

14,2%

12,9%

3T23

4T23 1T24

[ 0,70% ]

2T24

3T24

[ 105% ] [ 119% ]

Nota: As definicoes estdo na se

cdo

[ 128% ]

[ 142% ]

Glossdrio desta Apresentacdo de Resultados.

4724

315

287

1T25 2T25

[ 150% ]

336

3T25

( 146% | ([ 153% |

[ 152% ]

Inter&co

ROE

Lucro L'quido

ROA
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Considerac¢oes Finais

Jodo Vitor Menin [ CEO Global




Inter&co
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Inter by design Aniversario de 10 anos
da nossa conta digital

Celebrandoa jornada,
construindoo futuro

Q¢ Pesquise

12:30 w4l J
Saldo
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slinter > Q i
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Anexos



Apresentacdo de Resultados | 3T25 Inter&co

Balanco Patrimonial emr¢minses) Demostragao de Resultado emrs minses

Varias«0 %

30/06/2025 30/09/2024  1QoQ  !YoY
Balaneo Patrimonial
Ativos -
Caixa e equivalentes de caixa 5.695 4.834 2274  +17,8% +150,5% 1Q25 2724 1QoQ  tYoY
EmprZstimos e adiantamento a instituiees financeiras, I'q Demonstras<o de Resultado
de provisses para perdas esperadas 3.276 4.953 5225 e o Receitas de juros 2.226 2.128 1412  +46%  +57,7%
Dep—sitos compuls—rios no Banco Central do Brasil 7.073 6.180 4,185  +14,5% +69,0% Despesas de juros (1.654) (1.424) (836)  +16,1% +97,9%
T'tulos e valores mobilifrios, I'quidos de provis>es para pel 27,078 23.860 20586  +15% 3ok Resultado de t'tulos e valores mobilitrios e derivativos e c%mbio 1.050 765 588  +37.2% +78,7%
esperadas Resultado I'quido de juros e receita de t'tulos, derivativos e c%embio 1.623 1.470 1.164 +104% +39,4%
Instrumentos financeiros derivativos 2 1 18 +2613% -86,5%
E;]:gfjrtc;:sosesengzztsamemo 7 clentes, fquidos de provs 41114 S SLATE G Receitas de servisos e comiss»es 514 495 468 +38%  +9.9%
Ativos nco circulantes mantidos para venda 314 261 185 +204% +69,8% Despesas de servi+os e comiss>es (47) 43) (38)  vmo% s24.2%
Investimentos 10 10 10 00%  00% Qi el 72 e G2 dEh
IisilieEss 367 378 360 P Total de receitas 2.162 2.003 1.676  +7.9% +290%
Intang’vel 2.007 1971 1711  +18%  +17,3%
Ativo fiscal diferido [ e T Resultado de perdas por reduso ao valor recuperfvel de ativos financeiros (641) (569) (471)  +126% +359%
Outros ativos 3.169 2787 2483 131  s27.7% Resultado I'quido de perdas 1.521 1.434 1.205 +61% +263%
U] Sp et SEL 0 SRS BoH) Al R Despesas administrativas (543) (540) (475)  +06%  +14.4%
Despesa de pessoal (285) (257) (259)  +111% +10,2%
Passivo Despesas tributtrias (190) 77) (124) 6% +sa9%
Passivos com clientes 51.496 46.667 39.130  +10,3%  +316% Depreciaso e amortizas«o (85) (77) (53)  +103% +58,4%
Passivos com instituis>es financeiras 14.253 13.885 10.404  +27% +37,0% Resultado de participases em coligadas 0 0 0 am sovor
T'tulos emitidos 12.242 11.378 0.048  +7.6% +353% Lucro antes da tributas<o sobre o lucro 418 384 294  +90%  +422%
Instrumentos financeiros derivativos 23 33 9 29.3% +167,4%
Outros passivos 2.342 1.910 1797 +227% +30,3% Imposto de renda e contribuiso social (62) (51) (34) +206% +82,4%
Total do passivo 82.000 75.345 61.061 +88%  +34,3%
Lucro I'quido de controladores e n<o controladores 356 332 260 +7,2%  +36,9%
Patrim™nio I'quido Participas=«o de n<o controladores r (20)' (17)' (17) +154% +13,4%
Patrim™nio I'quido dos acionistas controladores 9.680 9.290 8707  +42% +112y Lucro 'quido 386 315 2Y A e
Participas>es de acionistas n<o controladores 128 98 160 +306%  -19,8%
Total do patrim™nio I'quido 9.808 9.388 8.867  +45% +106%

Total do passivo e patrim™nio I'quido 91.809 84.733 69.928  +84%  +31,3%
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Antecipas<o de receb'veis de car<o de crZdito:

Divulgados na nota 9.a das Demonstracdes Financeiras, nalinha "Empréstimos e adiantamentos
a institui¢des financeiras”.

ARPAC bruto:

"H'S%&" ()*+, - I"H'$%&," [*/$0+, " #+1$,,2", 3 4"5"&, " #&,67&#83 9:%™I"&Y, )
- 1")<%&+ " %=%)LHR<H" 1+7$<$>*$+ "*$/&%$/+,- 2)%*& F'H"$U&@A
BC'$&™ #<$":%"&%$/+;+, D<%$L1E%*$1",%*",

ARPAC I'quido:

J#'$%&,3 "5"&, " ()*+, F@A
BC'$&™ #<$":%"&%$/+;+, D<%$L1E%*$1",%*",

ARPAC I'quido por safras trimestrais:

Receita bruta total liquida de despesas de juros em uma determinada safra dividida pela media

do nimero de clientes ativos no periodo atual e no anterior (1). Safra é definida como o periodo
em que o cliente comecgou a relagdao com o Inter.

1DMZdia do ncemero de clientes ativos no per'odo atual e no anterior. Para o primeiro per'odo, Z utilizado o ncemero total de cl ientes ativos no

pnal do per'odo

Assets under custody (AuC):

Calculamos o AUC em uma determinada data como o valor de mercado de todos os ativos de
clientes de varejo investidos por meio de nossa plataforma de investimentos na mesma data.
Acreditamos que o AUC, por refletir o volume total de ativos investidos em nossa plataforma de
investimentos sem levar em conta nossa eficiéncia operacional, nos fornece informacgdes Uteis
sobre a atratividade de nossa plataforma. Usamos essa métrica para monitorar o tamanho de
nossa plataforma de investimentos.

Carteira de crzZdito bruta:
G15*C,%$1+, &'$&:%&1":%+&#<$":%"; G15*C,%$1+8&S$:,%%$%)$0H$: & #"$*&,
Carteira de crZdito:

G15*C,%%$1+, &'$&:%&1":%+&#<$":%17*)%+" 5*+/$,J+ 5&*&5"'&, "5"&'&,

Carteira remunerada:

G15*C,%$1+; &'$&:9%8&1":%+&$:,%3$%)$0H1$:&:#"$*& - K=%)<+,/&<+*", 1+7$<E>*$+,
G15*C,%$1+; &'$&:%&1":%+&#<$":%1<=L)$'+," 5*+/$,J+5&*&5"*'&, "5"&'&, -
9:,%%)1":%+, HS:&:#"$*+,"*$/&%%$/+,DCarteira a vista de cartdo de crédito

Clientes ativos:

N6s definimos um cliente ativo como um cliente em qualquer data que foi a fonte de qualquer
quantia de receita para nés nos ultimos trés meses e/ou um cliente que usou produtos nos ultimos
trés meses. Para o Inter Seguros, calculamos o numero de clientes ativos para a nossa vertical de
corretagem de seguros como o numero de beneficidrios de apdlices de seguro efetivas em uma
determinada data. Para a Inter Invest, calculamos o numero de clientes ativos como o numero de
contas individuais que investiram em nossa plataforma durante o periodo aplicdvel.

Clientes globais:
Incluem clientes brasileiros de Global Account, clientes dos EUA e investidores internacionais.

Custo de funding

4"5"&, " ()*+, MN
BC'$&'+, 5&,,$/+, *"1):"™&+, '+, D<%$LE%*$1",%*",""50,$%+P/$,%&'50,$%+&5*&Q#5+)5&:0&I
R DR &<PTEY0=%)LE$%$ +] +7T*SR&O2"H+1L FM, " #&FUNIE #C'$YU+
+7*$R&02"5+* +5"*&02", #+15*+1$,,&'&, 1"50,$%+$:%"*H$:&:#"$*+, +)%*+F

34
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Custo de funding normalizado em dias ceteis:

4"5"&, " ()*+, MN@'$&, D%"$+ %*$1",%*MSA
BC'$&'+, 5&,$/+, *1):"&+, '+, D<%$LE%*$1",%*", "50,$%+P/$,%&'50,$%+&5*&Q#5+)5&:08&I
R DR R 4 &<PTE0=%)LE$%$ +] +7*SR&02'H+1 M, M #&* NI+ #*C'SU+
+7*$R&02"5+* +5"*&02", #+15*+1$,,&'&, 1"50,$%+$:%"*H$:&:#"$*+, +)%*+F

Custo de risco:

I")<U&+ " 5™&, 5+ *¥")0J+ EHESHHH)E 'S " &YSIHAS:&:H $H+MN
BC$&+, D<WSIESL o T 15°C 0651+, " & S 081 - o&A<S 065 U+I& V)it
S/ NSL Yok~ U GSHSHE™ =" #'T=I", &R*=#+<&, U NSHSH&™, *'#'T=["$, $1+T$<$>*$+,
- ATWER)", . X&SHE), Yo45+% 1" ™ +)%6%+ ¥ )<U0&'+, &T*&R":%"F- UC')<&5*+)%0+*)*&<
- ATW%)*, (U) %81+ %3Q8)+ U+%&, V):'+ ™ $:/" %$1 %+ U SHSHE™, "#'T=/"$,
SL+TS<E>*$+, 4 TW:%0)*", - U™I6SHSHE™, "50,$%0+,78&:4>*$+,- U %SHSHE™, *"#'T=/"$, &R*=#+<&,
- Y% HCSYAR=H<&,Z+%0& 1S, O S8+ 1 HE&<
- Y& HCSUBL+ TIPS RS HE), YoH5+* 1S+ *")<U0&H

Custo de servir (CTS):

.4"5"&, " 5", +&<- 4"5"&, &'1$:$,%*&%$/&, 4"5*"#$&0J[ \ ][ "abcOJ[ F@AF
BC'$&™ #<$":%"&%$/++, D<%$1E %*$1",%*",

Fee income ratio :

IHS%&" S0+, " #+1$,,2", - )% FH'$NE,
<&+ <=L)$+" )+, - I")<%&+ <=L)$+" %S0+, " #+1%,.2", - ?)% &, '# $%&,

Inter&co

Formas«<o de estfgio 3:

d&<'+" " 96>R$A+ %0 $1"068%0)8EAE<+" " U0>RIA+ S*$L" %096 S+
- BSR*QOJ¥ *$%"3 +V¥ %6*$L" %RI6)&<
G15°C, %31+ &'$&I6&1 %o+ &H<$" V6% + %688, % $1" I"&: %5+

Formas<o de NPL:

d&<+/"#E+ 6>18$," fg '$&, '+ %*$1" % RI)EEAS+"#E+ 6>1&$," fg '$&, + Y*$1",060" &% $+*
- BSR*QOJ¥ *$%"3 +V¥A %*$1" %"BI6)&<
G15°C,%$1+) &'$&I6&1 %+ RH<$" V6% %088, % $1" I8 %5+

Funding :
4"50,%%+P/$,%& "50,$%+&5*&Q+ 5+)5&: 0& %=%)<1$%$'+,- #*"'+*" BHFFEF + 0 &<PTHE*
Gross Take Rate:

I"#"$%E& *)%&:%"d6+5
X+<)1" %*&:,&#$+:&'++ B&*8"%5<&#"

éndice de basileia:

h&%*$1i:$+" *'V"*W:H#$&
j%$/+, 5+ &'+, B+ H+

éndice de cobertura:

h*+/$,J+ ™ 5"&, " 5"&&,
ZhY k fg $&,
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éndice de eficiencia:

4"5"& " 5" +&<- 4"5"& &1$:$,%*8%6$/&, 4"5*"#$&0I+ &1+*%S$Q&0I+
THESHE O+, - T)<%&+ <=L)5+" 550+, " #+1%,,2°, - T )<W&+ " %=00)ZHR<+"", 1+ 713<3> ¥,
"SI&USI+ - P)Ur&FHSUES 4"5" &, Uor$T)%>*$&K*$T)%++7*" 1Uh

Margem por cliente ativo bruta de despesas de juros:

iy m%)%+ 4"5"&, " D)+, 3 U)%+" d"™*/$*

Margem por cliente ativo I'quida de despesas de juros:
iU Y=L)$'+" 4"5"& ™ I*+, 3 U)%+" d"*/$*
Net Take Rate:

I"#'$%&=L)$'8:%"d6+5
X+<)1" %*&:,&#$+:&'t+ B&*8"%5<&#"

NIM 1.0 Ajustada ao Risco

)<U&H <=L)FHT )+, T RS S=0)KHBI&NS/+," #N1TH3 I")<UH&+ " 5E, G
FY0J+ EHESHHHE S " QUGS &A S +FON
BCS&'& #&0SRI) & & '+, D<USLE % $1" %", UGSO&GLIS/&< %", U&S0&
- G15*C %$1+ [$&:%&1" Yo+, &9: %$%6)S0I$:&:#'$*&,- 450 $%+#+15)<, 0%+, + m&#+
U008 M*&,$< K=96)<¥X&<+*"B+7T$<$>*$¥=L)$+, " h*+/$,2", 5&*8h"™*&, G,5™&'&,
- 9.96%) 1%+, PS:&H S+, 4$I&%B/+,- GL5*C %SL+) &'DEEL" Yo+ &H<S" %"s=L)$'+,
" 5*4/$,2", 5&*EE™&, "5™&&F € 4"5 0,$%-9:%6  HS:&# S+, UL U SRS %8 #& %I+ #*C' S+

NIM 2.0 Ajustada ao Risco

M)<Y0&H <=L)$H (), U HSUE Y= KHSI&US/+," HNLTH3 1M)<P&+ " 5E, G*
F0J+ EHIZSHHHE S " &%S S &A S HFON
BCS&'& A&V L) "&& '+, D<USLE % S1 %", UGSO&GLISI&< %", U&S0&

- GI5*C %$1+) [$&:%&1" %6+, &9:,%$%6)$0I$:&:#'$*€,- 450 $%+#+15)<,0%6+,:+
M&#+U"96*&% M*&,$< K=%6)<¥ X&<+*"B+7$<$>*$¥=L)$'+, " h*+/$,2", 5&*&n™'&, G5™&&,
- 9:06) 1%+, PS:&H 'S+, 4$I&%B/+,- GL5*C NSL+) &'DEUE&L" Yo+ &H<$"%"s=L)$'+,

" 5*4/$,2", 5&*E5™&, "5M&&F € 4"5 0 $%-9:%6 HS:&:# S+,

NPL 15 a 90 dias PlIncluindo Receb’veis de Carto de CrZdito:

d&<'+/"#$'+ "%*"qr " fg '$&,
G15*C,%%$1+; &'$&:%&1":%&#<$":%"; G15*C,%$+&$:,%$%) S0 $:&:#"$*&,

NPL > 90 dias DBlIncluindo Receb'veis de Cart«o de Crzdito:

d&<'+"#$'+ &1&$," fg '$&,
G15*C,%$1+," &'$&:%&1":%EH#<$":%"; G15*C,%$+&$:,%$%)$0H$:&:#"$*&,

NPL 15 a 90 dias PlIncluindo Receb’veis de Carto de CrZdito:

d&<'+/"#$'+ "%*"qr " fg '$&,
G15*C,%%$1+; &'$&:%&1":%&#<$":%"; G15*C,%$+&$:,%$%) S0 $:&:#"$*&,

NPL > 90 dias DBlIncluindo Receb'veis de Cart«o de Crzdito:

d&<'+"#$'+ &1&$," fg '$&,
G15*C,%%$1+, &'$&:%&1":%&#<$"%"; G15*C,%$+&$:,%$%)S0H1$: &:#"$*&,
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Receita bruta total:

H'$%&" O+, - ("#'$%&," ["/$0+, " #+1$,2", e "5".&, #+1 #&,67&#83 9:%"*"&*, )
- ")<%&+ "M %=%)LHE<+H", L+7$<ES*EF, " B/&U$/+, - ?)%*&,*"H"$%&,

Receita I'quida:

I")<%&+ <=L)$H" )+, - I")<%& <=L)$H" K0+, " #+18$,2", - 2)%*&*H'$%E,

Receita I'quida de juros:
"#'$%&" ()*+, - 4"5",&, " (*+, - 1")<%&+ " K=%)<+ X&<+*" B+7$<$>*$454"*$/&%$/+,
Receita I'quida de servisos:
"#'$%&," ["MI$0+, " #+18,,2", - ?)%*&*"#'$%&,
Relacionamento de Banco PrimZrio:
Cliente que possui 50% ou mais de sua renda apods impostos para esse periodo fluindo para sua
conta bancaria conosco durante o més.

Retorno sobre patrim™nio I'quido mZdio (ROE):

Y)#+1(5"& ) 5&*&+ & +FMN
BC'$&'+ 5&%*$1i:$+<=L)$'++, D<%P1E%*$1",%*",

SG&A:

4"5"&, J'1$:$,%*&%$/&;s4",5",&s"sh",,+&<s-s4"5*"#$&0I+s"s]1+*%$Q&0I+

Taxa de ativaso
ZD1"™+ " #<$"%"8%$/++ H$:&< %*$1",%*"
ZD1™+ %+%8<H<$" %"+ H$:&'¢ %*$1",%*"

Inter&co

Taxa de ativas<o
ZD1"+ " #<$"9%"8&%$/++ HE:&< %*$1",%*"
ZD1"+ %+%8<H<$": %"+ H$: &< %*$1",%*"

Taxas impl'citas:

Taxa anual calculada multiplicando a taxa de juros trimestral por 4, dividida pela média da
carteira dos Ultimos dois trimestres. Taxa de juros consolidada inclui imobiliario, consignado +
FGTS, PMEs, cartao de crédito excluindo recebiveis de cartdao de crédito ndo remunerados, e
antecipacao de recebiveis de cartdo de crédito.

T'tulos e Valores Mobilitrios

Receita de Titulos e Vlaores Mobilidrios e Derivativos — Receita de Derivativos

TPV de Cartes +Pix:

VVolumes de transagdes Pix, débito e crédito e saques de um determinado periodo. O Pix € uma
solugao do Banco Central do Brasil para realizar pagamentos instantaneos entre bancos e
instituigées financeiras no Brasil.

TPV de Cartbes + Pix por cliente ativo :
TPV de Cartdes+Pix de um determinado periodo dividido pelo numero de clientes ativos
referente ao Ultimo dia do periodo.

Volume transacionado no marketplace (GMV):
O valor total de todas as vendas feitas ou iniciadas por meio de nossa plataforma Inter Shop &
Commerce Plus, gerenciada pela Inter Shop & Commerce Plus.
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