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Destaques do 3T24
I | I 4

Lucro Liquido ROE
Lucro Recorde Recorrente Recorrente
RS 496 mm 15,0%

na histéria do BV
A 73,8%vs 3T23 A 6,0p.p.vs 3T23

Avangos importantes do Plano Estratégico, com forte desempenho no
Core business <nadiversificacao...

~78% da

receita total Destaques no crédito

Carteira

de Crédito’ A12,5% vs 3T23 A 32,3%vs 3723

R$ 90 4 bi RS 45,6 bi RS 5,5 bi
g | PME |

A 6,0% vs 3T23 A 24,7 % vs 3723 A 20,2 % vs 3723

R$ 3,8 bi RS 2,2 bi

~22% da
receita total

Destaquesem servigos

Debt Capital

Corretora

Receita de servicos

de seguros Bankly Market 419,1%vs 3T23
A 14,4% vs 3T23 TPV4 em nossa A 94% vs 3T23 3
Prémios emitidos plataforma Operagdes R$ 0,7 bi
no 3724 no 3724 coordenadas/distribuidas
no 3724
RS 442 MM RS 100 bi RS 13 bi

de concessao de crédito

.evolucio na estratégia ,'6,1 milhdes y +RS$ 2 bi

ReIaCIonaI de clientes oriundos do banco relacional
Mindice de Bindice de Bindice de .
’ Inadimpléncia ’ Cobertura Basileia Sol |dez no ba |a ngo
4,4% 172% 16,2% com gestao de risco eficiente
v 0,1 p.p.vs2T24 vs 167% no 2T24 A 0,6p.p.vs2T24

Melho . .
1° Empresas pora O BV foi reconhecido pela GPTW como a
e MELHOR empresa para trabalhar na
lugar . categoria Institui¢des Financeiras
/ 1. Carteira de Crédito Ampliada; 2. E &sti G tia de Veiculo; 3. Motos, d ;4. S t
PUBLICO artelra de Credito Ampliada mprestimo com Garantia de Velculo Otlos, pesados e NoVOos ~ qlejgngeBl’:/gStheﬂr 3

Volume Total de Pagamentos. Somente cash out
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Destaques do 3T24

Principais Informacédes e Indicadores Financeiros

Na tabela abaixo apresentamos as informagdes e indicadores gerenciais selecionados do banco BV com o
objetivo de permitir andlises nas mesmas bases de comparacao. A reconciliagdo entre contabil e gerencial
encontra-se na pagina 18 deste relatério.
Variagdo %
ANALISE DOS RESULTADOS GERENCIAIS 3T23  2T24  3T24 9M23 9M24 3724/ 3T24/ 9M23/
2T24 3T23 9M24

RESULTADOS (R$ M)

Receitas totais (i) + (ii) 2.752 2.909 3.057 7.856 8.766 5,1% 11,1% 11,6%
Margem financeira bruta (i) 2.177 2.262 2.372 6.302 6.782 4,9% 9,0% 7.6%
Receita de servigos e corretagem (ji) 575 647 685 1.554 1.984 5,9% 19,1% 27,6%

Custo de crédito (1.149)  (870) (1.003) (3.367) (2.817) 153% -12,7% -16,3%

Despesas administrativas e de pessoal (818) (850) (923) (2.327) (2.608) 8,6% 12,9% 12,0%

32;?:?;2222;%%’;?;:' excly (734)  (741)  (821) (2.090) (2.299) 10,7% 11,9%  10,0%

Lucro Liquido Recorrente 285 363 496 852 1.180 36,6% 73,8% 38,6%

BALANGO PATRIMONIAL (R$ M)

Total de ativos 135.010 134.316 143.662 135.010 143.662 7,0% 6,4% 6,4%
Carteira de crédito ampliada 85.297 88.113 90.393 85.297 90.393 2,6% 6,0% 6,0%
Segmento Atacado 26.633 25.647 25.937 26.633 25.937 1,17% -2,6% -2,6%
Segmento Varejo 58.664 62.466 64.456 58.664 64.456 3,2% 9,9% 9,9%
Recursos captados 92.010 96.277 102.515 92.010 102.515 6,5% 11,4% 11,4%
Patrimonio liquido 13.558 14.194 14.542 13.558 14.542 2,5% 7,3% 7,3%
indice de Basiléia (%) 15,4% 15,6% 16,2% 154% 16,2% O0,6p.p. 0,8p.p. 0,8p.p.
indice de Capital Nivel | (%) 14,3% 14,4% 14,7% 14,3% 14,7% 0,3p.p. 0,4p.p. 0,4p.p.
indice de Capital Principal (%) 13,0% 13,0% 13,0% 13,0% 13,0% O0,0p.p. 0,0p.p. 0,0p.p.

INDICADORES DE DESEMPENHO (%)

o SR
Retorno sobre Patrimdnio Liquido Médio 9,0% 111%  15,0% 9.0% 12,1% 3,8pp. 60pp. 3.1p.p.

ROAE

I(Qetorrio sobre Ativo Total Médio? (ROAA) 0,8% 1,1% 1,4% 0,9% 1,1% 0,4p.p. 0,6p.p. 0,3p.p.
Net Interest Margin® (NIM) - Clientes 9,9% 9,6% 9,9% 9,8% 9,6% 0,3p.p. 0,0p.p. -0,1p.p.
o neorest Margin® (NIM) - Clientes + 7,3%  7,4%  1,9%  7,9%  7,2% 03p.p. O4pp. 0,1p.p.
qus‘fsse Eficiéncia (IE) - acumulado 12 36,8% 37,5% 38,0% 36,8% 38,0% 0,5p.p. 1,2p.p. 1,2p.p.
Inadimpléncia (acima de 90 dias) 5,5% 4,5% 4,4% 5,5% 4,4% -0,1p.p. -1,1p.p. -1,1p.p.
indice de Cobertura (acima de 90 dias) 155% 167% 171,6% 154,6% 171,6% 4,4p.p. 17,0p.p. 17,0p.p.

OUTRAS INFORMAQGES
Colaboradores® (quantidade) 4.295 4.401 4.455 4.295 4.455 1,2% 3,7% 3,7%

1.Quociente entre o lucro liquido recorrente e o patriménio liquido médio do periodo, anualizado. Ndo considera outros resultados

abrangentes registrados no patriménio liquido; 2.Quociente entre o lucro liquido recorrente e os ativos totais médios do periodo;

Anualizado; 3.Quociente entre a margem financeira bruta com Clientes e os ativos médios sensiveis a spreads do periodo. Anualizado; 4.

Quociente entre a margem financeira bruta e os ativos rentaveis médios do periodo. Anualizado; 5. IE = despesas de pessoal (ndo considera

demandas trabalhistas) e administrativas / (margem financeira bruta + receita de servigos e tarifas + outras receitas operacionais + outras

despesas operacionais — despesas tributérias - resultado de atividade imobilidria); 6. Ndo considera estagiarios e estatutarios.
I
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— Estratégia

A seguir, destacamos os pilares estratégicos que orientam nossas decisdes no BY,
juntamente com os principais habilitadores que nos permitem alcangar nossa visao de
sermos o banco das melhores escolhas financeiras para nossos clientes e parceiros:

égicos

pe

Pilares estrat

Principais habilitadores da Estratégia BV

irss
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Visdo estratégica

s
Ser o banco das melhores escolhas financeiras
para nossos clientes e parceiros
J
s
Fortalecer Diversificar receitas Fortalecimento da
e sustentar o alavancando nossos abordagem Relacional
Core Business principais capabilities com nossos clientes PF

O Core Business representa
nossos negdcios maduros:
Auto (Leves Usados),
Corporate e Tesouraria/ALM,
que contribuem com
resultados relevantes para o
Banco.

Buscamos fortalecer nosso
core business, garantindo a
estabilidade e eficiéncia dos
negécios principais do BV,
garantindo sua
sustentabilidade e relevancia
no longo prazo.

Alavancando nosso expertise
desenvolvido no core
business, mapeamos

inimeras oportunidades de
crescimento e diversificacao,
ampliando a oferta de
solugdes aos nossos clientes,
tanto no crédito, quanto em
servigos financeiros.

No crédito, destacamos o

financiamento de painéis
solares, outros veiculos
(Motos, Pesados e Leves
Novos), cartdo de crédito,
Empréstimo com Garantia de
Veiculo (EGV) e PME.

Em servicos, destacamos a
corretora de seguros, o
business de plataforma

(Bankly), marketplace
automotivo (NaPista) e
shopping BV.

Inovagao

Dados Tecnologia

Pessoas

Cultura

Nossa estratégia também
inclui construirmos uma
relagdo duradoura com

nossos clientes, aumentando
a satisfacdoe o
engajamento, posicionando
nossa Conta Digital como um
hub relevante desse
relacionamento.

Paraisso, investimos em
iniciativas que contribuam
para fortalecer nossos skills
de atragdo e engajamento de
clientes, principalmente na
oferta de solugdes
financeiras cada vez mais
customizadas e na melhoria
da experiéncia dos clientes

banco

a1
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Estratégia

Fortalecer e
sustentar o core

business

i. Financiamento de Veiculos Leves Usados

Com mais de 30 anos de histéria, desenvolvemos capabilities sélidos que tém sido fundamentais para
manter nossa lideranga ha 11 anos consecutivos. Com uma carteira de RS 45,6 bilhdes ao final do 3T24,
nosso principal negdcio representava 50,5% da carteira total de crédito. Oferecemos financiamento de
veiculos por meio de nossa robusta forca comercial e rede de distribuicdo com presenca em todo o pais.
Ao final do 3T24, operdvamos com aproximadamente 26 mil lojistas espalhados por todo territério
brasileiro. Com uma plataforma simples, rapida e intuitiva, realizamos cerca de 96% das respostas de
andlise de crédito de forma totalmente automatizada em poucos segundos. O processo de contratagéo é
100% digital, desde a simulagao do financiamento até a assinatura do contrato.

Além dos canais fisicos, contamos também com o NaPista, nosso
marketplace automotivo. Em pouco menos de 1 ano, se tornou
um dos principais marketplaces automotivos do Brasil com cerca
de 250 mil veiculos anunciados no encerramento do 3T24. Com
uma interface simplificada e avangada tecnologia de busca, a
plataforma tem registrado cerca de 10 milhdes de visualizagdes
de anuincios por més.

Por fim, somos o primeiro e (nico banco a compensar toda a
emissdo de gases (CO2) dos veiculos que financiamos. Desde o
inicio do nosso compromisso em 2021, j& compensamos mais de
5,8 milhdes de toneladas de CO2, 100% da frota financiada no

perlC)dO' Compensagaode CO. Nosso marketplace automotivo
Desde 2021, compensamos 100% do CO, NAEEPISTA | 51cado ha menos de um ano, ja é um dos
emitido pelos veiculos que financiamos maiores marketplaces de veiculos do Brasil

ii. Atacado/CIB (Corporate + Large + IF)

Com forte tradicdo neste segmento, nosso portfélio do Atacado
somava RS 23,7 bilhdes ao final do 3724, representando 26,2% da
carteira total de crédito. Este portfdlio é segmentado’ em
Corporate (empresas com anual faturamento entre RS 300
milhdes e RS 4,0 bilhdes) e Large Corporate (empresas com
faturamento anual acima de RS 4,0 bilhdes) + Instituicoes
Financeiras (IF). Nossa atuacdo vai além de produtos de crédito,
com forte atuacdo no mercado de distribuicdo de dividas (debt
capital markets - DCM), cambio e cash management.

No Atacado, nossa estratégia € a busca incessante por
rentabilidade. Por isso, no Ultimos anos realizamos um bem-
sucedido reposicionamento estratégico nesse portfolio, onde
buscamos maior exposicdo no segmento Corporate, € uma
atuacdo oportunistica no Large Corporate, dessa forma,
pulverizando o risco da carteira e melhorando a rentabilidade da
carteira.

L
PUBUCO 1. Em 2024, houve alteracdo na faixa de faturamento anual para segmentagdo das empresas do Atacado. 6
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Estratégia

Diversificar receitas
alavancando nossos

principais capabilities

Alavancando nosso expertise desenvolvido no core business, mapeamos inUmeras oportunidades de
crescimento e diversificagcdo em crédito e servicos, ampliando a oferta de solugcdes aos nossos clientes. Ao
final do 3T24, a carteira “growth”, composta principalmente pelos produtos abaixo, totalizava RS 21,1
bilhdes, representando 23,3% da carteira total do BV.

i. Financiamento de Painéis Solares

Atuamos no financiamento de painéis solares para residéncias e
peguenas empresas por meio de nossa ampla rede de distribuicdo com
nossos parceiros integradores. Além disso, contamos com o Meu
Financiamento Solar (MFS), nosso parceiro digital. Somos lideres de
mercado e oferecemos financiamento para cobrir até 100% do projeto
solar, desde os equipamentos até a instalacdo das placas. Ao final do
3T24, nosso portfélio de financiamento solar era de RS 4,3 bilhdes.

ii. Cartao de Crédito

O cartdo de crédito desempenha um importante papel em nossa
estratégia de fortalecer a abordagem relacional. Oferecemos um
portfélio variado de cartdes para atender as necessidades individuais de
cada cliente, incluindo op¢des como o BV Livre, BV Mais e BV Unico. Os
cartdes BV oferecem beneficios como programas de pontos, cashback,
descontos na anuidade e assisténcia veicular. Ao final do 3T24, nosso
portfélio de cartdo de crédito era de RS 4,5 bilhdes.

iii. Motos, Pesados e Novos

Nossos capabilities de financiamento de veiculos leves usados séo
estendidos para a modalidade de financiamento de outros veiculos,
incluindo motos, pesados e novos. Ao final do 3T24, nosso portfdlio de
Motos, Pesados e Novos era de RS 5,5 bilhdes.

iv. Empréstimo com Garantia de Veiculo (EGV)

Também somos lideres neste segmento. O EGV permite ao cliente tomar
um crédito e usar seu veiculo ja quitado como garantia. Tem bastante
aderéncia a estratégia do BV tanto pela sua atuagdo histérica no
segmento de financiamento de veiculos, quanto por ser um produto
com garantia. Ao final do 3T24, nosso portfélio de EGV era de RS 3,8
bilhdes.

v. Pequenas e Médias Empresas (PME)

Iniciativa busca ampliar nossa exposicdo em pequenas e médias
empresas com foco na antecipagdo de recebiveis, por meio da
penetracao na cadeia de valor dos nossos clientes do Atacado. Ao
final do 3T24, nosso portfélio de PME era de RS 2,2 bilhdes.

PUBLICO 7
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Estratégia

Diversificar receitas
alavancando nossos
principais capabilities

Além disso, também atuamos em segmentos que possuem grande sinergia com nossas operagdes de
varejo e atacado, e contribuem para a diversificagdo de receitas do banco:

i. Plataforma Bankly

Oferecemos servicos de infraestrutura bancéria, tais como conta
corrente individual, PIX e pagamento de boletos voltados para
empresas que desejam oferecer servicos bancérios aos seus
clientes sem a complexidade de se tornar um banco, tudo
através de uma plataforma aberta com conexdo
predominantemente através de API's (Application Programming
Interface).

Durante os 9M24, registramos mais de R$ 100 bilhdes de volume
total de pagamentos' (TPV) em nossa Plataforma, com um total
de 87 parceiros conectados.

Uma das maiores plataformas de
Banking as a Service do Brasil

de TPV' (9m24) conectados a plataforma

ii. Corretora de Seguros

Somos uma das maiores corretoras de seguros do pais. Com forte sinergia com nosso negécio de
financiamento de veiculos, atuamos em parceria com as principais seguradoras do mercado, oferecendo
uma ampla gama de solugdes alinhadas as diversas necessidades dos nossos clientes.

Nossos produtos incluem seguro veicular, prestamista, residencial, odontoldgico, vida e acidentes
pessoais, além de assisténcias para animais de estimagao e funeral que sdo ofertados através de parcerias
com mais de 30 seguradoras. Em 2024, firmamos uma parceria estratégica com a Lockton, maior
corretora de seguros independente do mundo, e passamos a atuar no segmento de riscos corporativos,
incluindo solugdes em crédito, riscos cibernéticos, climaticos, agricolas, prote¢ao para cadeia logistica e
seguros patrimoniais, entre outros.

Durante os 9M24, registramos o volume recorde de RS 1,3 bilhdo em prémios de seguros emitidos,
crescimento de 24,0% sobre 0os 9M23. No 3T24, foram RS 442 milhdes, crescimento de 14,4% vs o0 3T23.

~—r

Somos uma das maiores
corretoras de seguros do Brasil

em prémios emitidosnos  seguradoras parceiras
oM24

——
PUBLICO 1. Volume total de pagamentos. Somente cash out. 8
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Estratégia

Fortalecimento da
abordagem relacional
com nossos clientes PF

Seguimos registrando avancos significativos em nossa estratégia
relacional, focada na atragdo e engajamento de clientes. Este pilar
estratégico visa principalmente engajar nosso cliente core (cliente
BV de consumer finance) através de uma oferta de produtos e
servigos financeiros e uma experiéncia diferenciada. Adicionamos
1,3 milhdo de novos clientes na comparagao anual, atingindo um
total de 6,1 milhdes de clientes pessoas fisicas ao final do 3724.

&Sﬁ 6,1 milhdes de clientes
pessoas fisicas ao final do 3T24

O volume total transacionado (TPV)' segue evoluindo, o que reforga
o crescimento gradual e continuo do engajamento dos nossos
clientes. Durante os 9 primeiros meses do ano, nosso TPV atingiu R$
21,2 bilhdes, o que representa um crescimento de 11,4% sobre o
mesmo periodo de 2023. Originamos a partir do banco relacional
mais de R$ 2 bilhdes de crédito para nossos clientes em 2024.

Os avancgos até aqui sdo fruto de investimentos na melhora da experiéncia do nosso cliente, além da
ampliagdo na oferta de novos produtos e servigos que melhor se encaixam no perfil de cada um. No 3T24
langcamos o SuperApp BV que consolida as diferentes experiéncias dos clientes de financiamento e
empréstimos, cartonistas e correntistas em uma interface Unica. Além da melhor experiéncia de uso, o
novo App traz maior visibilidade do portfélio de produtos e servicos do banco para os clientes,
contribuindo para aumentar o cross-sell e fortalecer a estratégia de construgdo do banco relacional. Além
disso, destacamos as demais iniciativas do 3T24:

+ Langamos o CDB? que rende 136% do CDI, em comemoragao aos 36 anos do banco
« Langamos o CDB? sem liquidez que rende 108% do CDI, acessivel para todos os nossos clientes
« Disponibilizagdo do DDA (débito direto autorizado) para 100% dos nossos clientes

Em 2024, nossa estratégia relacional tem registrado avancos
significativos ndo apenas na atragdo e engajamento de clientes,
mas também na satisfacdo, medida pelo Net Promoter Score (NPS).
Este indicador é crucial para avaliar a lealdade e a satisfagdo dos
clientes, e reflete a melhora na qualidade dos nossos produtos e
servigos. Abaixo, apresentamos o NPS nos principais canais de
interagao com nossos clientes:

NPS NPS NPS

74 ] Atendimento 95 | Ouvidoria 73 [ Cobranca
vs 91 no 3T23 vs 91 no 3T23 vs 91 no 3723

Destacamos também a avaliacdo dos nossos clientes nos  Reputacio?
principais portais reputacionais: No Reclame Aqui, ReclameAqui
encerramos o 3T24 com a nota 8,1 (6tima), destaque entre

os principais players do setor financeiro brasileiro, e; @
Consumidor.gov.br, onde também encerramos o 3724

. e o . 8.1
com uma das melhores avaliagcdes na indUstria financeira.

I
PUBLICO  1.TPVinclui somente cash out; 2. Consulte condigdes em ; 3. Reputagao Ultimos 6 meses 9
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Principais habilitadores da Estratégia BV

Inovacao, Dados &

Tecnologia

Como um banco orientado a dados e tecnologia, nosso
compromisso reside na vanguarda da inovagdo financeira.
Utilizamos avangadas anéalises de dados para compreender as
necessidades individuais de nossos clientes com o objetivo
de proporcionar experiéncias personalizadas e eficientes.
Consolidamos todas nossas iniciativas de inovacao e parcerias
estratégicas dentro do ecossistema BVx.

= .
} Banking as Procedimentos§P
aService - médicos

Através dele, buscamos potencializar os atributos que ja
estdo presentes em nosso cotidiano: Inovar com solugdes
vistas por diferentes perspectivas; Conectar pessoas,
produtos e servigos; Facilitar parcerias e investimentos e;
Transformar negdcios focados na vida financeira de pessoas
e empresas.

Além disso, passamos a adotar uma relagdo multifacetada
com as startups: como fornecedores, oferecendo produtos e
servigos inovadores aos clientes, e como investidores, com Lo
11 investidas, mais de 250 startups conectadas e 40 parceles:
contratos ativos com startups. 5 Google Cloud

Apresentamos as principais iniciativas e destaques de atuagdo da BVx durante 0 3T24:

Ccom IA, nucleo de experimentagido otimizada do BV gera R$150 milh6es em crédito

O resultado é fruto do foco constante em iniciativas que fomentam o open finance, parcerias estratégicas
e o uso inteligente de dados de forma nao tradicional. Nesta iniciativa, foi implementada a psicometria —
conjunto de métodos que ajudam a avaliar caracteristicas, perfis e varidveis comportamentais por meio da
tecnologia — como parte adicional do processo de anélise de usuarios que, pelas vias usuais, teriam uma
jornada de crédito mais burocrética.

Nova funcionalidade no app do BV fornece dicas e alertas financeiros personalizados

No trimestre, langamos mais uma iniciativa para apoiar nossos clientes a manterem sua salda financeira
em dia: nesta funcionalidade, que conta com o uso de open finance, o cliente podera acessar uma area
personalizada que fornece dicas de economia e investimentos baseadas nos habitos e padrdes de
consumo do usuario, além de emitir alertas sobre gastos recorrentes e acima da média.

Experiéncia simplificada de Portabilidade de Salario

Outra novidade, que também conta com o uso do open finance, visa facilitar a vida do cliente ao
preencher automaticamente os dados do empregador (CNPJ e Razdo Social) para obter a portabilidade de
salério. Ao compartilhar seu histérico financeiro e trazer o salério para o BV, nossos clientes tém acesso a
melhores condi¢des de crédito, como uma entrada reduzida no financiamento de veiculos e aumento de
limites pré-aprovados, além de habilitar os alertas e dicas financeiras mencionadas acima.

Banco BV lidera principal ranking de inovagao aberta do Brasil

Por meio do BVx, conquistamos pelo 2° ano consecutivo a primeira posi¢do na categoria
Bancos no ranking 100 Open Startups 2024, ranking de inovagao aberta publicado desde 2016
e referéncia no ecossistema de inovagao por sua credibilidade e metodologia. Este resultado
reafirma nosso compromisso com o ecossistema de inovagdo e chancela nossas iniciativas,
praticas e investimentos nesta area.

PUBLICO 10
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Principais habilitadores da Estratégia BV

Pessoas, Cultura
e ESG

Pessoas & Cultura

Nosso jeito é leve. Por aqui, somos simples, corretos, corajosos e parceiros. Acreditamos que alta
performance combina com um ambiente de cuidado, descontraido e colaborativo, construido com
valores inegociaveis. No centro de tudo: o cliente! Valorizamos a inovagéo e trabalhamos com o propdsito
de tornar mais tranquila a vida financeira das pessoas e empresas. Dessa forma, seguimos empenhados
em aprimorar constantemente nossas praticas.

NZo a toa, este ano o BV ocupou o topo do ranking “melhores & com muito orgulho que te contamos que fomos

instituicdes financeiras” para trabalhar, segundo o Great Place reconhecidos pela GPTW como a MELHOR empresa

To Work (GPTW). Sim, somos 1° Iugar e temos muito orgulho para trabalhar na categoria Instituigdes Financeiras:
o\

dessa conquista. Isso sé foi possivel porque temos um time de 4

Melhores

destaque. No ranking geral “melhores empresas do Brasil”, Empresas Para

estamos no Top 30 melhores lugares para trabalhar, subindo o I.r:nucl:c;nancﬂm \
cinco posicdes em relagao ao ano passado. Ainda na pesquisa — — °
GPTW, o indice de favorabilidade geral permaneceu em 87%, lugar Place h

sendo que 96% demonstram orgulho em contar para as Work.
pessoas que trabalham no BV.

Os bons resultados sdo consequéncia de uma cultura corporativa planejada e desenvolvida de maneira
cuidadosa para os mais de 4 mil colaboradores. Para nés, o ambiente de trabalho requer muita atengéo e
dedicagao por parte de todos, ja que lidamos diariamente com recursos financeiros de milhares de
clientes. Ao mesmo tempo, esse ambiente profissional deve ser leve e acolhedor, desenvolvido da melhor
maneira possivel para o exercicio das atividades de cada um dos colaboradores.

Agenda ESG

Seguimos avangando no cumprimento do nosso compromisso publico 2030:

» Desde o inicio de 2021 ja compensamos 5,8 milhdes toneladas de CO2 dos veiculos financiados, o
equivalente a 100% de toda frota financiada no periodo;

« Em 2024, compensamos 100% das emissdes proprias das operacdes BV (escopos 1, 2 e 3"), que
totalizaram 4,450,40 tCO2e;

+ Financiamos e distribuimos RS 9,5 bilhdes para negdcios ESG no varejo e no atacado em 2024 (até o
encerramento do 3T24). Desde o inicio de 2021, ja sdo mais de R$ 31,5 bilhdes para negdcios ESG
no Brasil. Nossa meta é chegar a RS 80 bilhdes até 2030.

Captacgdesverdes

Durante o 3T24, captamos o primeiro Green Repo entre os bancos privados brasileiros. Com isso, ja sao
mais de RS 1,9 bilhdo em captacdes verdes em 2024, totalizando RS 3,6 bilhdes em captacdes verdes
ativas.

Educac3o financeira

Durante o 3T24, langamos novas iniciativas voltadas para educagao financeira em Institutos apoiados por
nds, através do BV Esportes, que ja somaram cerca de 500 usuarios beneficiados.

Apoio ao empreendedorismo feminino

Em setembro, patrocinamos o Festival Rede Mulher Empreendedora, maior evento de empreendedorismo
feminino do Brasil, que tem como objetivo fortalecer o protagonismo de mulheres no mundo dos
negdcios.

I
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Andlise do Desempenho

Carteira de Crédito

RS 23,7 bi @2

4,3% vs 3T23

Corporate Banking:
Large e

* Corporate
(> R$ 300 milhoes) Instituicdes
Financeiras

» Large Corporate 29
(> RS 4,0 bilhdes
+ Instituicdes

H 1 Corporate .
Financeiras o Carteira
Foco na de Crédito’
diversificacido R$ 90,4 bi

e rentabilidade

Veiculos

Leves Usados
RS 45,6 bi ¢

A12,5%vs 3T23

+ Capilaridade: +25,8 mil
revendas, parceiros digitais

» Eficiéncia: 96% das anélises de
crédito automaticas

« Inovacgao e transformacao digital:
Esteira de contratacdao 100%
digital

« NaPista: portal inteligente de
veiculos, integrado a oferta de
financiamento do BV |=|°sﬂ

Lideranca no financiamento de
veiculos leves usados

I
PUBLICO 1 - carteira de crédito Ampliada; 2 - Empréstimo com Garantia de Veiculo

Cartdes

Paineis
Solares

A 6,0%Vvs 3T23

RS 21,1 bi s

A5,5%vs 3T23

Cartao de Crédito:
RS 4,5 bilhdes

12,7%vs 3T23

Painéis Solares:
BV RS 4,3 bilhdes

5,8%vs 3T23

Motos, Pesados e

Novos:

RS 5,5 bilhdes
A32,3%vs 3T23

Veiculos Leves Usados .
9

EGV2 RS 3,8 bilhdes
A24,7%vVvs 3T23

PME: RS 2,2 bilhdes
A20,2%Vvs 3T23

Liderancga no financiamento
de painéis solares e EGV

h-— Segmentos em que o BV é lider de mercado 12
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Andlise do Desempenho

Carteira de Crédito

A carteira de crédito ampliada cresceu 6,0% em relagdo ao terceiro trimestre de 2023, atingindo R$ 90,4
bilhdes ao final do terceiro trimestre de 2024. O segmento de Varejo registrou uma expansdo de 9,9%,
enguanto o Atacado teve uma queda de 2,6%. Comparado ao trimestre anterior, a carteira de crédito
apresentou uma expansao de 2,6%, com o crescimento de 3,2% no Varejo e 1,1% no Atacado.

Carteira de Crédito Variagdo %
(R$M) L) 2124 SES 3T24/2T24 3T24/3T24

Segmento Varejo (a) 58.664 62.466 64.456 3,2 9,9
Veiculos leves usados 40.545 44121 45.622 3,4 12,5
Demais veiculos (motos, pesados e novos) 4.177 4.953 5.528 11,6 32,3

Paineis solares e outros empréstimos 8.736 8.878 8.760 -1,3 0,3
Cartdo de Crédito 5.206 4.514 4.547 0,7 -12,7
Segmento Atacado (b) 13.293 11.707 11.328 -3,2 -14,8
Corporate 6.784 6.420 6.259 -2,5 -7,8
Large corporate + instiuicdes financeiras 4.972 3.796 4.145 9,2 -16,6
Pequenas e Médias Empresas (PME) 1.537 1.492 925 -38,0 -39,8

Carteira de Crédito Classificada (a+b) 71.957 74.173 75.785 2,2 53
Segmentado Atacado (b+c+d) 26.633 25.647 25.937 1,1 -2,6
Avais e fiangas prestados (c) 6.400 6.165 6.058 -1,7 -5,3
TVM privado (d) 6.940 7.775 8.551 10,0 23,2

Segmento Varejo (a) 58.664 62.466 64.456 3,2 9,9

Carteira de Crédito Ampliada (a+b+c+d) 85.297 88.113 90.393 2,6 6,0

Na comparagdo com o 3T23, o destaque foi o crescimento de 12,5% na carteira de veiculos leves usados,
principal negécio do BV, que mais uma vez demonstrou solidez e resiliéncia diante de um ambiente macro
ainda desafiador. Outro destaque foi a expansdo de 32,3% no portfdlio de demais veiculos (motos,
pesados e novos), alcancando a marca de R$ 5,5 bilhdes no encerramento do 3T24. Ainda no Varejo,
destaque também para o crescimento de 24,7% no EGV (Empréstimo com Garantia de Veiculo), ssgmento
que permanecemos na lideranca. No segmento de cartdes, registramos uma retracdo de 12,7% no
periodo, refletindo nossa politica mais conservadora na concessao de crédito, além do efeito da
descontinuagdo de um parceiro de CaaS (Credit as a Service) no 1T24. Nao obstante, as emissdes de
cartdes voltaram a crescer, com qualidade superior, o que traz boas perspectivas para essa carteira para
0s proximos trimestres.

No atacado, destaque para a expansdo de 20,2% na carteira PME, em linha com nossa estratégia de
crescer neste segmento com foco na antecipacgdo de recebiveis. Também em linha com a estratégia do
BV visando maior pulverizagdo do risco e melhora na rentabilidade, a carteira ampliada do segmento
Corporate registrou expansao de 8,3% vs 3T23. Por outro lado, mantivemos nossa atuagdo oportunistica
dentro do segmento Large + IF com a carteira (ampliada) registrando queda de 16,6% na comparagao
como 3T23.

Na comparagdo com o 2T24, a carteira de credito ampliada cresceu 2,6%, com destaque para a expansao
de 3,4% no portfélio de leves usados, 11,6% nos demais veiculos (motos, pesados € novos) e 5,3% na
portfélio do EGV. No Atacado, houve crescimento de 3,2% na carteira Corporate, compensando a queda
de 6,7% em PME. O portfdélio de Large + IF permaneceu estavel no trimestre.

Ao final do 3T24, o portfdlio de financiamento de veiculos leves usados, nosso principal negécio, era de R$
45,6 bilhdes, representando 50,5% da carteira total de crédito. J& o portfdlio do Atacado (Corporate +
Large Corporate + Instituicdes Financeiras) era de RS 23,7 bilhdes, representando 26,2% da carteira total.
Por fim, a carteira Growth (representada por Demais Veiculos, Painéis Solares, EGV, Cartdo de Crédito,
PME, e outros) era de RS 21,1 bilhdes, responsével por 23,3% da carteira total de crédito no 3T24.

e
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Andlise do Desempenho

Financiamento de Veiculos

O financiamento de veiculos segue registrando um solido desempenho em 2024, com a melhor marca
desde 2011. De acordo com os dados da B3, de janeiro a setembro, o ndmero total de veiculos
financiados (incluindo novos e usados das categorlas leves, pesados e motos) foi de 5,3 milhdes de
unidades, crescimento de 22,6% sobre o mesmo periodo de 2023. No segmento de veiculos leves usados,
principal mercado do BV, a expansao foi de 19,8% no periodo, com 3 milhdes de unidades financiadas. Os
dados de concessdo de financiamento auto do Bacen também reforcam o bom desempenho do
segmento: nos primeiros 9 meses do ano, o volume total de concessao (incluindo todas as categorias)
atingiu RS 199 bilhdes, crescimento de 32,1% sobre 0 mesmo periodo de 2023.

O bom desempenho do mercado aliado ao nosso posicionamento consistente no segmento, seguimos
batendo recorde na originagdo em 2024: de janeiro a setembro, atingimos R$ 21,1 bilhdes na concesséo
de financiamento de veiculos, crescimento de 18,8% na comparagdo com o mesmo periodo de 2023. No
segmento de leves usados, o crescimento foi de 13,1%, o que manteve o BV na lideranga, hd mais de 11
anos consecutivos. Nos Demais Veiculos?, houve crescimento de 68,5% no acumulado do ano, com
destaque para veiculos pesados usados e motos, onde registramos importantes ganhos de market share
em ambos os segmentos. No 3T24, a originagdo somou RS 7,5 bilhdes, outro recorde trimestral para o BV,
0 que representou um crescimento de 12,5% vs 0 2T24 e 11,6% na comparagdo com o 3T23.

Originacdo de Financiamento de Veiculos

(em RS bilhées )
3723 2T24 3T24 9M23 9M24
Taxamédia (% a.a.) 26,4% 26,4% 27,1% 27,5% 26,4%
% de entrada’ 44% 42% 41% 44% 41%
Prazo médio (Meses) 48 48 49 48 49

+18,8%j
+11,6% +12,5%
|_ | _¢ A3T24 A3T24 ooy

[2T24 [3T23 21,1 [sM23

17,8 A6G8,5%
A29,6% A58,4%

6,0 WA 4 10,0% A6,3% 16,0 JEAN A 13.1%
(90%) 7% (86%) (90%) (82

3T23 2T24 3T24 9M23 o9M24

M Veiculos Leves Usados Demais Veiculos?

Ao final do 3T24, a carteira de financiamento
de veiculos atingiu R$ 51,2 bilhdes,
crescimento de 14,4% ao longo dos ultimos
doze meses e 4,2% sobre o trimestre anterior.

Carteira de Financiamento de Veiculos
(em RS bilhes)

O portfélio de veiculos leves usados, que +14,4% | +4,2% ¥ A3T24  A3T24
representava 89% da carteira total de veiculos [2124 /3723
no encerramento do 3T24, atingiu R$ 45,6 447 49,1 >1.2

. -~ . 0,
bilhdes no encerramento do trimestre, A11,6% 432,3%

crescendo 12,5% e 3,4% vs o0 3T23 e 2T24,

respectivamente. 40,5 44,1 45,6 A3,4% A12,5%
. . (91%) (90%) (89%)

A carteira dos Demais Veiculos® (11% da

carteira total de veiculos), registrou um

incremento de 32,3% em relagdo ao 3T23 e 3T23 2T24 3T24

11,6% frente ao trimestre anterior, atingindo

R$ 5,5 bilhdes no encerramento do 3T24. Bl Veiculos Leves Usados Demais Veiculos?

e
PUBLICO 1-Combase no valor do bem informado no momento da contratag&o; 2 - Motos, pesados e novos. 14



Relatdrio Gerencial de Resultados 3T24

Destaques / Estratégia / Habilitadores / Andlise do Desempenho / Rating e Governanga

Andlise do Desempenho
Cartao de Crédito

O portfdlio de cartdes de crédito totalizava RS 4,5 bilhdes no encerramento do 3T24, crescimento de 0,7%
sobre o trimestre anterior e queda de 12,7% nos Ultimos 12 meses, mas com crescimento na carteira a
vista de 4% nesse periodo e reducdo de 6,6% na carteira over-60. A menor carteira frente ao 3723 é
resultado do efeito de saida de um parceiro BV de CaaS (Credit as a Service), quanto de uma politica de
concessao mais conservadora diante do ciclo de crédito. Tais medidas incluiram maior seletividade na
concessao de crédito, com foco em nossos clientes Core (clientes BV de consumer finance), bem como na
gestao e manutencao de limites. Como resultado dessas medidas, observamos uma melhora consistente
no risco da nossa carteira de cartdes. No 3T24, registramos uma redugdo de 7,8% no Inad-90 de cartdes
vs o trimestre anterior e 18,8% vs o 3T23. Em complemento, as novas safras também apresentaram
melhora, o que permitiu um aumento no volume de concessdes de 71% vs 3T23 e 7,8% em relagado ao
trimestre anterior.

A combinacdo de uma carteira de crédito mais saudavel e uma operagdo com melhor equilibrio entre
custo/receita ndo financeira permite com que o portfdlio seja mais rentavel e sustentavel a longo prazo.
Além disso, foi possivel crescer o gasto autorizado em 3% vs 0 2T24.

Carteira de Cartoes de Crédito
(em RS bilhées )

-12,7% +0,7%
[ , ,
5[2 | *
4,5 4,5
3723 2724 3724

Financiamento de Painéis Solares, EGV e
Outros Empréstimos

Para complementar nosso portfélio de Varejo, oferecemos uma ampla variedade de solugdes, desde
produtos proprietérios até aqueles desenvolvidos com parceiros. Entre essas solugdes, destacam-se
Financiamento de Painéis Solares e Empréstimo com Garantia de Veiculo (EGV), ambos segmentos que
somoslll'deres de mercado, além de Financiamento Salde, Crédito Consignado Privado e Empréstimo
Pessoal.

Este portfélio atingiu RS 8,8 bilhdes ao final do 3T24, praticamente em linha com o trimestre anterior e na
comparagao com o 3T23. Apesar da estabilidade, vale destacar o crescimento de 24,7% na carteira do
EGV, com o portfdlio totalizando R$ 3,8 bilhdes ao final do 3T24, o que garantiu a permanéncia do BV na
lideranga do segmento.

J& o portfdlio de financiamento de painéis solares atingiu RS 4,3 bilhdes no encerramento do 3T24, com
queda de 3,1% e 5,8% sobre o 2T24 e 3T23, respectivamente. A queda se da principalmente pela
diferenca no ticket médio entre as novas safras e as safras mais antigas (contratos liquidados). As safras
novas estdo sendo originadas com um ticket médio inferior, tendo em vista a queda de cerca de 40% no
prego dos painéis solares em 2023. Apesar deste contexto, temos observado uma recuperagao gradual na
demanda, com alta de 40% no volume de contratos originados em 2024 (YTD) na comparagdo com o
mesmo periodo de 2023. O BV permanece no top of mind da Greener em 2024, e pela 52 vez consecutiva,
foi considerada a instituicdo financeira mais citada em operag¢des de financiamento de projetos solar de
micro e minigeragao distribuida no Brasil.
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Andlise do Desempenho

Financiamento de Painéis Solares, EGV e Outros Empréstimos

Carteira Painéis Solares, EGV e Outros Empréstimos
(R$ B)

+0,3% -1,3%
| | * A3T24 A3T24
/2724 [3T23

8,8
21,0% 41,6%
A 5,3% A24,7%

Demais Empréstimos

Empréstimo com
Garantia de Veiculo

Painéis Solares 3,1% 5,8%

3723 2724 3724

Por fim, a carteira de Demais Empréstimos apresentou queda de 21,0% em relagdo ao trimestre anterior e
41,6% nos Ultimos 12 meses, encerrando o periodo em RS 0,7 bilhdo. A redugdo deste portfélio vs o 3723
se deve as operagdes de cessdo da carteira FGTS, seguindo nossa estratégia de reciclar capital,
priorizando produtos core que tenham maior propensao a tornarem-se relacionais. Além disso, também
optamos por reduzir a concessado de empréstimos pessoais, de acordo com nossa estratégia de priorizar
produtos com garantia.

Carteira de Crédito do Atacado

No encerramento do 3T24, a carteira ampliada do Atacado alcancou R$ 25,9 bilhdes, expansdo de 1,1%
em relagdo ao trimestre anterior e queda de 2,6% na comparagcdo com o 3T23. Desconsiderando os
efeitos de variagdo cambial, observariamos uma expansao de 0,7% comparado ao 2724 e queda de 1,5%
emrelagcdo ao 3T23.

Carteira Atacado Ampliada
(em RS bilhées)
A3T24 A3T24
+1,1% ﬁ [2T24 /3T23

I -2,6%

PME 6,7% A20,2%

Corporate

A3,5% AB,3%

(46%)
Large Corporate e IF' (15250) - 16,5%

3723

A carteira do segmento Corporate, que inclui empresas com faturamento anual entre R$ 300 milhdes e RS
4,0 bilhdes, cresceu 8,3% em relagdo ao 3T23, encerrando o trimestre em R$ 13,2 bilhdes, e ja representa
50,9% da carteira do Atacado. Por outro lado, a carteira de crédito do segmento de Large Corporate
(segmento que contempla empresas com faturamento anual superior a RS 4,0 bilhdes) + Instituicdes
Financeiras finalizou 0 3T24 em R$ 10,5 bilhdes, queda de 16,5% na comparacdo com o 3T23. A carteira de
PME registrou crescimento de 20,2% no periodo, encerrando o trimestre em R$ 2,2 bilhdes. Este
desempenho esta em linha nosso reposicionamento estratégico de priorizar rentabilidade, com foco no
aumento da exposi¢do no segmento Corporate e PME, e atuagdo oportunistica no Large Corporate.

I
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Andlise do Desempenho
Carteira de Crédito do Atacado

Na comparagao com o trimestre anterior, a carteira Corporate registrou expansao de 3,5%, ao passo que
o portfélio de Large Corporate + IF permaneceu estavel no periodo. Por fim, a carteira PME recuou 6,7% na
comparagao com o 2T24.

Abaixo, apresentamos a exposicao por setor da carteira do Atacado, destacando que nossa politica de
riscos estabelece limites de exposi¢ao a riscos setoriais e individuais, que sdo monitorados regularmente
pela drea de gestdo de riscos:

Atacado - Exposi¢ao por setor 3T23 3T24
R$ M Part.(%) R$ M Part.(%)
Instituicdes Financeiras 3.791 14% 3.189 12%
Agroindustria / Agrogquimica 2.233 8% 3.211 12%
PME 1.752 7% 2.231 9%
IndUstria 2.115 8% 1.973 8%
Project Finance 1.787 7% 1.627 6%
Construgao Civil 1.541 6% 1.500 6%
Servigos 1.001 4% 1.204 5%
Varejo 1.291 5% 1.128 4%
AcUcar e etanol 1.259 5% 1.118 4%
Telecomunicagdes 976 4% 937 4%
Montadoras/Concessionarias 767 3% 863 3%
Cooperativas 1.414 5% 756 3%
Energia Elétrica 645 2% 735 3%
Oleo & Gas 675 3% 656 3%
Mineragao 399 1% 409 2%
Saneamento 379 1% 316 1%
Locadoras 599 2% 291 1%
Saude 199 1% 163 1%
Farmacéutico 167 1% 120 0%
Outros 3.640 14% 3.508 14%
Total Geral 26.633 100% 25.937 100%

e
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Andlise do Desempenho

Reconciliacdo entre Resultado Contabil e Gerencial

Visando uma melhor compreensao e analise do desempenho do Banco, as explicagdes desse relatdrio sao
baseadas na Demonstragcdo Gerencial do Resultado, que considera algumas realocagdes gerenciais
realizadas na Demonstracdo do Resultado Societério auditado, sem impacto no lucro liquido. Essas

realocacgdes referem-se a:

« Despesas relacionadas a provisdes (civeis, trabalhistas e fiscais) realocadas de “(Provisao)/reversao para
passivos contingentes” e de “Despesas de pessoal” para “Outras receitas/(despesas)”;

« “Descontos concedidos” realocados da “Margem financeira bruta” para “Custo de crédito”;

« Custos diretamente relacionados a geragdo de negdcios realocados de “Despesas administrativas”

para “Outras receitas/(despesas)”.

DRE
(R$ M)
Receitas totais (i + ii)
Margem Financeira Bruta (i)
Receita de Servigos e Corretagem (ii)

Custo de Crédito

Outras Receitas/Despesas
Despesas de Pessoal e Administrativas
Despesas Tributérias
Outras Receitas (Despesas)

Resultado antes da Tributacéo sobre o Lucro
Imposto de Renda e Contribui¢do Social
Participagcdo de Nao Controladores

Lucro Liquido Recorrente

DRE
(R$ M)
Receitas totais (i + ii)
Margem Financeira Bruta (i)
Receita de Servigos e Corretagem (ii)

Custo de Crédito

Outras Receitas/Despesas
Despesas de Pessoal e Administrativas
Despesas Tributarias
Outras Receitas (Despesas)

Resultado antes da Tributacado sobre o Lucro
Imposto de Renda e Contribuigao Social
Participacdo de Nao Controladores

Lucro Liquido Recorrente

Eventos ndo Recorrentes

(Em R$ M)
Lucro liquido - Contabil
(-) Eventos nao recorrentes
Amortizacdo de agio (efeito liquido de IR)
Lucro liquido recorrente

Sumaério dos eventos ndo recorrentes:

3T24
Contabil
2.892
2.207
685
(830)
(1.623)
(1.095)
(188)
(340)
439
70
(17)
492

9M24
Contabil
7.164
5.180
1.984
(1.240)
(4.635)
(3.084)
(483)
(1.068)
1.289
(68)
(51)
1.170

Efeitos ndo
Recorrentes

o

AROWNNOONOOO

=

Efeitos ndao
Recorrentes

- [ Y -
00X OO gpgoeooo

Reclassificagcoes
Gerenciais
165
165
0
(173)

8
172
0
(164)

(1]

0
0
0

Reclassificacdes

Gerenciais
1.602
1.602

(0)
(1.577)
(24)
476
0
(501)
(1]
0
0
1]
3T24 o9M23
492 850
-4 -2
-4 -2
496 852

3T24
Gerencial
3.057
2.372
685
(1.003)
(1.608)
(923)
(188)
(497)
445
67
(17)
496

9M24
Gerencial
8.766
6.782
1.984
(2.817)
(4.642)
(2.608)
(483)
(1.551)
1.307
(76)
(51)
1.180

9M24

1.170
-10
-10

1.180

« Despesas com amortizagdo de agio gerado pela aquisicdo de participagdo societaria na Trademaster
Servigos e Participagdes S.A. e no Portal Solar S.A..

I
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Demonstracdo de Resultados Gerenciais

DRE GERENCIAL Variagao %
(R$ M) 3T23 2T24 3T24 9M23 9M24 3T24/ 3T24/ 9M24/
2T24 3T23 9M23
Receitas Totais (i + ii) 2.752 2.909 3.057 7.856 8.766 5,1 11,1 11,6
Margem Financeira Bruta (i) 2.177 2.262 2.372 6.302 6.782 4,9 9,0 7,6
Margem Financeira com Clientes 1.958 1.989 2.088 5.689 5.986 5,0 6,6 5,2
Margem Financeiracom Mercado 219 273 284 612 796 4.1 30,0 30,0
Receita de Servicos e Corretagem (ii) 575 647 685 1.554 1.984 59 19,1 27,6
Custo de Crédito (1.149) (870) (1.003) (3.367) (2.817) 15,3 -12,7 -16,3
Outras Receitas/Despesas (1.365) (1.528) (1.608) (3.676) (4.642) 5,2 17,8 26,3
Despesas de Pessoal e Administrativas (818) (850) (923) (2.327) (2.608) 8,6 12,9 12,1
Despesas Tributérias (150) (1371) (188) (426) (483) 43,7 24,6 13,4
Outras Receitas (Despesas) (396) (547) (497) (923) (1.551) -9,1 25,5 68,1
Resultado antes do IR/CS 239 511 445 813 1.307 -12,8 86,7 60,7
Imposto de Renda e Contrib. Social 69 (131) 67 154 (76) -151,4 -2,4 -149,4
Participacdo de Nao Controladores (22) (17) (17) (115) (51) -1,1 -24,4 -55,9
Lucro Liquido Recorrente 285 363 496 852 1.180 36,6 73,8 38,6

Retorno sobre Patriménio Liquido (ROE) 9,0% 11,1% 15,0% 9,0% 12,1% 3,8p.p. 6,0 p.p. 3,1p.p.
indice de Eficiéncia (IE) - 12 meses 36,8% 37,5% 38,0 36,8% 38,0% O0,5p.p. 1,2p.p. 1,2p.p.

Lucro Liquido Recorrente e ROE Recorrente

O lucro liquido recorrente do 3T24 totalizou R$ 496 milhdes, aumento de 36,6% sobre o trimestre anterior
e 73,8% na comparagdo com o 3T23. O ROE recorrente atingiu 15,0%, o que representa um crescimento
de 3,8 p.p. sobre 0 2T24 e 6,0 p.p. sobre 0 3T23. No acumulado do ano (9M24), o lucro liquido recorrente
totalizou R$ 1.180 milhdes, expansio de 38,6% sobre os 9M23, com ROE de 12,1%, alta de 3,1 p.p. sobre o
ano anterior.

A melhora na rentabilidade observada reflete sobretudo o amadurecimento de nosso plano estratégico,
com sélido desempenho no core business, os avangos na diversificagdo de receitas oriundas de crédito e
servigos, além da evolugdo da agenda relacional com nossos clientes do Varejo. Importante ressaltar a
qualidade do resultado, corroborado pela solidez do nosso balango com indicadores robustos. A evolugéo
na rentabilidade observada em 2024 também é reflexo do movimento de estabilizacdo dos indicadores
macro de endividamento com impacto positivo nos niveis de inadimpléncia no varejo.

Lucro Liquido Recorrente e ROE Recorrente
(em RS milhées e % )

15,0%
12,1%

0,
9,0% 9,4% 10,0% 11,1% 9,2%/0
ROE ° Py -
|— +38,6% 1

+73,8% +36,6%j 1.180
| | 496 852
Lucro 285 302 321 363
Liquido
Recorrente

3723 4T23 1724 2T24 3T24 9M23 oM24
L —
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Margem Financeira Bruta

Variagao %

(R$ M) 3T23 2T24 3T24 9M23 9M24 3724/ 3T24/ oM24/

2T24 3723 9M23
Margem Financeira Bruta 2,177 2.262 2.372 6.302 6.782 4,9 9,0 7,6
Margem Financeira com Clientes 1.958 1.989 2.088 5.689 5.986 5,0 6,6 5,2
Margem Financeira com Mercado 219 273 284 612 796 4,1 30,0 30,0

A margem financeira bruta no 3T24 cresceu 4,9% em relacdo ao 2T24, para R$ 2.372 milhdes, com
expansao de 5,0% na margem com clientes e 4,1% na margem com o mercado.

« A alta de 5,0% vs o 2T24 na margem financeira com clientes reflete o crescimento da carteira no
periodo, além do efeito mix com maior representatividade do financiamento de veiculos no portfdélio. O
NIM clientes' atingiu 9,9%, aumento de 30 bps sobre o trimestre anterior, também com reflexo do
aumento da representatividade da carteira de veiculos no portfdlio.

« Aaltade 4,1% vs 0 2T24 na margem financeira com o mercado reflete a efetividade da nossa gestao de
ALM, garantindo a prote¢édo do balanco do banco, e gerando resultados consistentes provenientes de
posicdes estruturais de hedge e da aplicagdo do patrimdnio liquido.

Na comparagdo com o 3T23, a margem financeira bruta cresceu 9,0%, com expansao de 6,6% na margem
com clientes e 30,0% na margem com o mercado.

« Aaltade 6,6% vs o0 3T23 na margem com clientes reflete, principalmente, o crescimento da carteira de
crédito no periodo. O NIM clientes’ permaneceu estavel no periodo, em 9,9%, com a maior
representatividade do portfélio de veiculos no 3T24 compensando o efeito da queda da carteira de
cartdes e do avango na estratégia de expansao em produtos com garantia e melhor perfil de risco.

* A margem financeira com o mercado registrou crescimento de 30,0% na comparagdo com o 3T23,
também explicado pela efetividade da gestdo ALM e resultados oriundos de posi¢cdes estruturais de
hedge, bem como aplicagado do patrimdnio liquido.

No acumulado do ano, a margem financeira bruta cresceu 7,6%, para R$ 6.782 milhdes, com expansao de
5,2% na margem com clientes e 30,0% na margem com o mercado.

« Aaltade 5,2% na margem com clientes reflete, principalmente, o crescimento da carteira de crédito no
periodo. O NIM clientes' registrou queda de 20 bps, de 9,8% no periodo 9M23 para 9,6% no 9M24, com
reflexos principalmente do efeito mix devido a queda no portfdlio de cartdes e expansao em produtos
com garantia.

« No acumulado do ano, o resultado da margem financeira com o mercado atingiu R$ 796 milhdes,
crescimento de 30,0% sobre o0 9M23.

Margem Financeira
(em RS milhes e %)

T 9,8% 9,3% 9,6% 9,9% 9,8% 9,6%
- o 7N r ) S —_—

Clientes - e o
+7,6%j
+9,0% +4,9% |_ 6.782
| ; 6.302 .

2.177 2.114 2.148 2.262 2.372
Mercado < 986
5.689 5
SISl 1.958 1.976 1.989 2.088
3723 4723 1724 2724 3T24 9M23 oM24

PUBLICO 1 -Netinterest Margin: Quociente entre Margem Bruta clientes e Ativos Médios sensiveis a spread.
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Custo de Crédito

O custo de crédito registrou queda de 12,7% no 3T24, vs o 3T23, para R$ 1.003 milhdes. O custo de
crédito sobre carteira (ampliada) recuou 0,9 p.p. no periodo, para 4,5% vs 5,4% no 3T23. No acumulado
(9M24), o custo de crédito recuou 16,4% na comparagdo com os 9M23, para RS 2.816 milhdes, com o
indicador custo de crédito sobre carteira registrando queda de 1,1 p.p., de 5,3% nos 9M23 para 4,2% nos
oM24.

A melhora observada na comparagdo com 2023 reflete a queda gradual nos indices de inadimpléncia no
varejo, segmento que foi impactado nos Ultimos 2 anos pelo elevado comprometimento de renda das
familias. Nos Ultimos trimestres, temos observado movimento de estabilizacdo dos indicadores macro de
endividamento com reflexo positivo nos niveis de inadimpléncia no varejo. Além disso, a queda no custo
de crédito também reflete os ajustes que implementamos na politica de concessdo de crédito, com
priorizagao da expansdo em produtos com garantia e melhor perfil de risco.

Na comparagdo com o trimestre anterior, o custo de crédito aumentou 15,3%, com o custo de crédito
sobre carteira subindo 0,6 p.p. no periodo, para 4,5% vs 3,9% no 2T24. Esse aumento reflete sobretudo o
efeito positivo da venda de carteiras que se encontravam em atraso no trimestre anterior, com impacto
positivo no custo de crédito naquele trimestre. Excluindo-se este efeito, o custo de crédito sobre carteira
teria permanecido estével no 3T24.

Custo de Crédito

(em RS milhées)

5,4% 4,5% 4,3% 3.9% 4,5% 5,3% 4,2%
— = = ° —
A3T24 A3T24 | -16,4% A9M24
———— -12,7% +15,3% ; [2T24 /3723 /9M23
3.367
. 2.81
1.149 978 943 870 1.003 816
ﬂ 1.154 1.108 1.009 ﬁ 14,7% V14,7% j v15,5%
A12,0% V255% 9,8%
3723 4T23 1T24 2T24 3724 9M23 o9M24
Il Despesa de PDD, impairment, Recuperacdo de crédito —8— Custo de Crédito/
descontos concedidos baixado como prejuizo Carteira de Crédito ampliada

Receitas de Servicos e Corretagem de Seguros

As receitas de servicos e corretagem de seguros totalizaram RS 685 milhdes no 3T24, expansio de 5,9%
sobre o trimestre anterior e 19,1% na comparagdo com o 3T23. No acumulado do ano (9M24), as receitas
de servicos totalizaram RS 1.984 milhdes, crescimento de 27,6% sobre os 9M23.

Variagdo %

Receitas de Servicos e Corretagem 3723 2T24 3T24 oM23 9M24  3T24/ 3T24/ 9M24/

(RS M) 2T24 3T23 9M23
Cadastro e avaliagdo de bens 220 223 248 566 710 11,2 12,9 25,5
Corretagem de seguros 204 217 241 542 693 10,7 17,8 27,9
Cartdo de crédito 83 83 87 250 251 4,4 3,8 0,4
Rendas de garantias prestadas 23 24 19 69 63 -21,6 -17,3 -9,6
Administragdo de fundos 0 0 0 7 0 - - -
Comissdes s/ colocagdo de titulos 23 57 46 54 144 -18,7 103,2 166,0
Outras’ 22 42 44 67 123 4,8 103,7 83,0
Receitas de Servigos e Corretagem 575 647 685 1.554 1.984 5,9 19,1 27,6
PUBLICO 21
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Receitas de Servicos e Corretagem de Seguros

Na comparagdo com o trimestre anterior, o crescimento de 5,9% nas receitas de servigos reflete a
performance no segmento de financiamento de veiculos, com expansao de 12,5% na originagdo, e com
reflexos nas receitas de confeccdo de cadastro e avaliagdo de bens, além das maiores corretagens de
seguros.

O crescimento na comparagdo com o 2023 (3T23 e 9M23) reflete, principalmente: i) receitas oriundas de
confecgdo de cadastro e avaliagdo de bens, ambas ligadas ao sdélido desempenho na originagdo de
financiamento de veiculos em 2024; ii) corretagem de seguros recorde em 2024, também como reflexo
do forte desempenho do negdcio de financiamento de veiculos, e; iii) maiores comissdes sobre colocagao
de titulos em virtude do bom desempenho do mercado de dividas em 2024, segmento que o BV tem
protagonismo e que registrou crescimento de 260% nas operagdes de DCM (debt capital markets) na
comparagao 9M24 vs 9M23.

Conforme mencionado anteriormente, a BV Corretora registrou recorde na emissao de prémios durante o
periodo 9M24, atingindo RS 1,3 bilhdo, com crescimento de 24,0% sobre os 9M23. A BV Corretora segue
sendo uma das maiores corretoras de seguros do Brasil, com op¢des de seguro auto completo, além de
outras modalidades como prestamista, residencial, vida e acidentes pessoais, até assisténcias para animais
de estimagao e funeral, em parceria com as principais seguradoras em operagao no pais. Em 2024,
firmamos uma parceria estratégica com a Lockton, maior corretora de seguros independente do mundo,
e passamos a atuar no segmento de riscos corporativos, incluindo solugdes em crédito, riscos
cibernéticos, climéticos, agricolas, protecio para cadeia logistica e seguros patrimoniais, entre outros.

A Bankly, nosso business de plataforma e o NaPista, nosso marketplace automotivo, também vém
contribuindo para o incremento das receitas de servigos. Conforme mencionado anteriormente, a Bankly
registrou mais de R$ 100 bilhdes em TPV (volume transacionado) nos 9M24. O NaPista, em menos de 1 ano
apds seu langcamento, ja se tornou um dos principais marketplaces de veiculos do Brasil com mais de 250
mil veiculos anunciados.

Receita de servigos e corretagem de seguros

(em R$ milhes) |- +27,6% 1
+19,1% +59%
| ’ ' v 1.984
| 1.554
575 650 652 647 685
3723 4723 1T24 2T24 3724 oM23 oM24

Despesas ndo Decorrentes de Juros - DNDJ

Variagdo %
3723 2T24 3T24 9M23 9M24 37124/ 37124/ 9M24/
2T24 3T23 9M23

Despesas operacionais
(em RS milhdes)

Despesas de Pessoal (405) (425) (472) -1.177 -1.317 10,9 16,5 11,9
Proventos e Participac¢do nos resultados (276) (292) (335) (798) (911) 14,8 21,2 14,2
Beneficios e encargos sociais (122) (130) (134) (367) (398) 2,8 9,5 8,5
Treinamento (6) (3) (3) (12) (8) -9,6 -52,7 -32,1

Despesas Administrativas

S = ~ (329) (316) (349) -913 -981 10,5 6,2 7,5
(ex. depreciacdo & amortizagao)
Servigos técnicos especializados (145) (130) (142) (379) (392) 9,2 -2,1 3,4
Processamento de dados (87) (82) (93) (264) (275) 13,5 6,2 4,1
Emolumentos judiciais (28) (23) (35) (71) (88) 56,4 25,2 24,6
Marketing (14) (31) (24) (55) (60) -21,3 67,0 9,9
Outras (54) (51) (55) (144) (166) 7,7 2,4 15,2
Depreciagdo e Amortizagio (84) (109) (102) (238) (309) -5,9 21,6 30,0
Despesas Administrativas Total (413) (425) (452) (1.151) (1.290) 6,3 9,4 12,1
Total Adm + Pessoal (818) (850) (923) (2.327) (2.608) 8,6 12,9 12,0
Total ex- depreciagido e amortizagio (734) (741) (821) (2.090) (2.299) 10,7 11,9 10,0
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Despesas ndo Decorrentes de Juros - DNDJ

As despesas nao decorrentes de juros (despesas de pessoal + despesas administrativas + outras
despesas/receitas operacionais) totalizaram RS 1.422 milhdes no 3T24, crescimento de 1,7% sobre o 2T24
e 17,1% na comparagdo com o 3T23. No acumulado do ano (9M24), as DNDJ somaram RS 4.160 milhdes,
crescimento de 28,0% sobre os 9M23.

As despesas de pessoal atingiram RS 472 milhdes no 3T24, alta de 16,5% sobre o 3T23. No periodo 9M24,
as despesas de pessoal somaram RS 1.317 milhdes, superior em 11,9% vs o 9M23. Em ambas as
comparagdes o aumento reflete os seguintes efeitos: acordos coletivos realizados em setembro/23 e
setembro/24; maior headcount em 2024 decorrente principalmente da aquisicdo de Bankly em
novembro/2023, e; aumento na despesa com remuneracao varidvel em 2024.

As despesas administrativas (ex-depreciagdo & amortizacdo) somaram RS 349 milhdes no 3T24,
aumento de 6,2% na comparagdo com o 3T23. O aumento é explicado principalmente pelas maiores
despesas com marketing, emolumentos judiciais e processamento de dados em 2024. No acumulado do
ano, as despesas somaram RS 981 milhdes, 7,5% superior aos 9M23, explicado principalmente pelo
aumento nas despesas com servicos técnicos especializados, processamento de dados e emolumentos
judiciais em 2024.

O indice de Eficiéncia (IE) encerrou o 3T24 em indice de Eficiéncia
38,0%, aumento de 0,5 p.p. sobre o trimestre
anterior, e 1,2 p.p. sobre o 3T23. Apesar do 36,8% 36,8% 37,1% 37,5% 38,0%

aumento no curto prazo, seguimos confiantes na
melhora gradual do indicador no médio prazo,
decorrente das iniciativas voltadas para ganhos de
eficiéncia, sobretudo na modernizacdo de nossa

infraestrutura tecnoldgica, além dos investimentos
realizados em nosso banco relacional. 3723 4723 1724 2T24 3T24

As outras (despesas)/receitas somaram RS 498 milhdes no 3T24, queda de 8,9% sobre o trimestre
anterior, explicado principalmente pelas maiores despesas com baixas contébeis relacionadas a projetos
de tecnologia (atendendo as politicas internas de gestdo deste tipo de ativo) realizadas no 2724, com
impacto nalinha “outras”.

Na comparagcdo com o 3T23, houve aumento de 25,8%, reflexo principalmente dos maiores custos
associados a produgao em decorréncia do forte desempenho do negdcio de veiculos em 2024.

No acumulado do ano (9M24), as despesas totalizaram R$ 1.552 milhdes, elevacdo de 68,2% sobre os
9M23. Tal variagdo é explicada principalmente pelo aumento nos custos associados a producgao, refletindo
o desempenho do negdcio de veiculos em 2024, além do impacto de baixas contébeis conforme
explicado acima. Também contribuiu para a variagdo o resultado positivo proveniente da alienacdo de
investimentos, realizados em 2023, com impacto positivo na linha “outras” naquele periodo.

Variagao %
3T23 2T24 3724 9M23 9M24 3T24/ 3T24/ 9M24/
2T24 3723 9M23

Outras (despesas) / receitas
(emRS$ milhdes)

Custos Associados a Produgao (302) (337) (372) (838) (1.058) 10,4 23,4 26,2
Demandas Civeis e Fiscais (39) (32) (27) (94) (103) -16,2 -30,9 10,0
Demandas Trabalhistas (25) (25) (31) (124) (83) 21,2 23,2 -33,6
Resultados de Incorporagéo Imobiliaria’ 4 3 (2) 15 10 -152,7 -142,9 -35,7
Qutras (35) (156) (66) 118 (318) -57,7 90,3 -368,3
Total (396) (547) (497) -923 -1.551 -9,1 25,5 68,1

PUBUCO 1 - Operagao em run-off 23
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Qualidade da Carteira de Crédito

As segmentacgdes do risco da carteira de crédito nesta se¢do referem-se a carteira classificada conforme
Res. CMN n° 2.682/99, exceto se indicado de outra forma.

Qualidade da Carteira de Crédito

(emR$ milhdes, exceto quando indicado) e 2T24 s
Saldo em atraso acima de 90 dias 3.965 3.394 3.389
indice de inadimpléncia acima de 90 dias 5,5% 4,5% 4,4%
indice de inadimpléncia acima de 90 dias Varejo 6,7% 5,3% 5,1%
indice de inadimpléncia acima de 90 dias Veiculos 5,2% 4,5% 4,4%
indice de inadimpléncia acima de 90 dias Atacado 0,4% 0,5% 0,6%
Baixas para prejuizo (a) (867) (905) (834)
Recuperacao de crédito (b) 208 139 155
Perda liquida (a+b) (658) (766) (679)
Perda liquida / Carteira de crédito (anualizada) 3,7% 4,2% 3,6%
NPL creation 982 649 830
NPL creation / Carteira de crédito’ - trimestre 1,36% 0,87% 1,12%
Saldo de PDD? 6.128 5.675 5.815
Saldo de PDD / Carteira de crédito 8,5% 7,7% 7,7%
Saldo de PDD / Saldo em atraso acima de 90 dias 155% 167% 172%
Saldo AA-C 61.927 65.379 67.145
Saldo AA-C / Carteira de crédito 86,1% 88,1% 88,6%
Saldo D-H / Carteira de crédito 13,9% 11,9% 11,4%

Inadimpléncia da Carteira de Crédito — Inad-90 dias

A inadimpléncia acima de 90 dias (Inad-90) registrou queda de 10 bps no trimestre, para 4,4%, contra 4,5%
no trimestre anterior, com queda de 20 bps no Varejo, para 5,1%, € alta de 10 bps no Atacado, para 0,6%.

Varejo

O Inad-90 do Varejo encerrou o 3T24 em 5,1%, queda de 20 bps sobre o trimestre anterior e 160 bps na
comparagao com o 3T23, quando atingiu o pico. Esta melhora relevante observada no indice de
inadimpléncia no varejo evidencia consisténcia de nossa politica de crédito que tem permitido o
crescimento na concessao de crédito com qualidade e rentabilidade. A Inad-90 da carteira de veiculos,
principal portfolio do BV, registrou queda de 10 bps no trimestre e 80 bps nos Ultimos 12 meses, para
4,4%.

Os anos de 2022 e 2023 foram impactados pelo elevado comprometimento de renda das familias no
Brasil, que atingiu niveis recordes. Nos Ultimos trimestres, temos observado um movimento de
estabilizagcdo dos indicadores macro de endividamento com reflexo positivo nos niveis de inadimpléncia
no varejo. Além disso, implementamos revisdes e ajustes na politica de crédito para fazer frente ao
cendrio mais desafiador. Tais medidas também vém contribuindo para a queda gradual nos indices de
inadimpléncia da carteira.

Atacado

O Inad-90 da carteira do Atacado permaneceu em patamar bastante saudavel, abaixo da média histérica,
encerrando o trimestre em 0,6%, 10 bps acima do trimestre anterior.

L
PUBUCO 1- ANPL trimestral + baixas para prejuizo do periodo / Carteira de Crédito do trimestre imediatamente anterior; 2 - Inclui provisdes para garantias 24
financeiras prestadas e o saldo de provisdo de crédito genérica contabilizado no passivo na linha “Diversas”
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Inadimpléncia da Carteira de Crédito — Inad-90 dias

5,6% 5,4% 5,5% 5.2%

4,9% S2% 4,9%

4,5% 4,5%  4,4%

4,0% 2%

3,5% 3,7%

6,2% 6,4% 66% 67% 64%
’ >8% 53% 51%

A —r — b — = — T ]
4,9% 4,7% 49% 52% 50% 48% 45904 440 008

4,7% 48% 49% 439 4,7%

——

5,6%
% 2.2% 2.8%
Atacado 18% ce” 05% 01% 0,2% 04% 0,3% 04% 04% 0,6% 0,5% 0,6%
| 50—

Dez/16 Dez/17 Dez/18 Dez/19 Dez/20 Dez/21 Dez/22 Mar/23 Jun/23 Set/23 Dez/23 Mar/24 Jun/24 Set/24

NPL Creation NPL Creation/ 1:36%  1,27%  0,90%  0,87%  1,12%

Carteira ® @ - - ®
O NPL Creation somou RS 830 milhdes no 3T24, alta de crédito!
de 27,9% sobre o trimestre anterior e queda de 15 5% 27 9%
15,5% ha comparacdo com o 3T23. O NPL Creation | ' | ' 1
sobre carteira de crédito encerrou o trimestre em 082
1,12%, comparado a 0,87% no 2T24 e 1,36% no NPL 913 671 649 830

3T23. Creation . . - - -

3723 4T23 1724 2T24 3T24

Carteira de Crédito por Nivel (R milhGes)
de Risco? (%)

O saldo da carteira com rating D-H apresentou
melhora no trimestre, com recuo de 50 bps sobre o o

; . : o€ o-- [EBER (BB EEE BEE EED
trimestre anterior e 250 bps nos Ultimos 12 meses, 3 3 3
encerrando o periodo em 11,4%. Tal desempenho
reflete sobretudo a melhora observada nos

indicadores de inadimpléncia no Varejo, conforme 86,8% M 37,3% 88,6%
explicado anteriormente. As revisdes e ajustes
implementadas nas politicas de crédito ja no inicio
de 2022 visaram manter a qualidade da carteira de
crédito em niveis adequados para cada segmento. 3123 4723 1T24 2724 3T24

Indice de Cobertura (90 dias)

O indice de cobertura para saldos em atraso acima ~ Média 15970 217 Ll oy ,
de 90 dias encerrou o trimestre em 172%, aumento  Nistérica

de 5,0 p.p. sobre o trimestre anterior e 17,0 p.p. nos
Ultimos 12 meses. Tal patamar esté levemente acima
da média histérica no periodo pré-pandemia.
Importante ressaltar que cerca de 93% da carteira do
Varejo € colateralizada. 3T23  4T23  1T24  2T24  3T24

I
‘| 1 - Carteira de crédito do trimestre anterior; 2 - Créditos classificados seguindo a Resolugdo 2.682 do Banco Central do Brasil; 3 - Considerando o periodo 25
PUBLICO de 20152 2019.
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Captacdes

Encerramos o 3T24 com RS 102,5 bilhdes de funding total, crescimento de 6,5% sobre o trimestre anterior
e 11,4% sobre 0 3T23. Na comparagdo com o trimestre anterior, 0 aumento é decorrente principalmente
do maior volume de depdsitos interfinanceiros no 3T24. Na comparagdo com o 3T23, a variagdo é
explicada principalmente pelo maior volume de letras financeiras, depdsitos a prazo e depdsitos
interfinanceiros.

Captacoes Variagao % % Total
(emBé bilhoes) 3723 2T24  3T24  3154/2T24 3T24/3T23  3T24
Letras Financeiras (1) 30,5 33,7 35,0 3,9 14,7 34,1
Depésitos a Prazo 32,6 36,5 37,1 1,7 14,0 36,2
CDB 24,6 30,4 30,5 0,3 23,8 29,7
Debéntures 3,1 2,4 2,2 -8,0 -29,3 2,1
LCAelCl 4,9 3,7 4,5 19,7 -8,3 4,4
Titulos Emitidos no Exterior (1) 6,6 6,7 4,2 -38,3 -36,7 4,1
Cessoes de Crédito (1) 8,8 9,1 10,4 13,7 17,5 10,1
FIDC (1) 2,0 0,7 0,7 1,7 -64,1 0,7
Empréstimos e Repasses 7,6 5,6 6,5 16,4 -14,0 6,3
Depésitos Interfinanceiros 1,3 1,4 5,5 286,1 309,9 53
Instrumentos de Capital (1) 2,6 2,5 3,2 25,7 21,6 3,1
Letras Financeiras Subordinadas 1,6 1,4 1,7 21,5 7,1 1,6
Demais 1,0 1,1 1,5 30,8 43,3 1,5
Total de Captagoes com Terceiros 92,0 96,3 102,5 6,5 11,4
(-) Depdsitos Compulsdrios 2,4 3,4 4,2 21,7 71,3
(-) Disponibilidades em Moeda Nacional 0,0 0,0 0,0 -50,8 202,4
Total de Captacdes Liquidas de Compulsério 89,6 92,8 98,3 5,9 9,8

(1) Instrumentos Estaveis de Captagao

A estrutura de funding do BV segue bastante diversificada e com estratégia de desconcentragédo de
vencimentos e contrapartes. Os instrumentos estaveis de captagdo, com vencimento acima de 2 anos,
representavam 52,1% do total de recursos captados no encerramento do trimestre. As captagdes via
plataformas digitais representaram 8,9% do funding total no encerramento do 3T24. A relagdo entre a
carteira de crédito expandida (excluindo avais e fiangas) e as captagdes liquidas de compulsérios encerrou
0 3T24 em 85,8%, comparado a 88,3% no 2T24 e 88,1% no 3T23.

Carteira de Crédito / Funding

(em%)
88,1% 91,3% 89,0% 88,3% 85,8%
896 789 895 817 927 825 928 81,9 983 843
3T23 4T23 1T24 2T24 3T24
B Funding Lig. de Compulsérios RSB (A) Carteira Crédito Expandida (excl. avais e fiangas) R$B (B) —®— Carteira (B) / Funding (A)

Liquidez

Com relagao a liquidez, o banco manteve seu caixa livre em nivel bastante conservador. O indicador LCR'
(Liquidity Coverage Ratio), cujo objetivo € mensurar a liquidez de curto prazo dos bancos em cenério de
estresse, encerrou o0 3T24 em 149%, muito acima do limite minimo regulatério exigido pelo Banco Central
de 100%, o que significa que possuimos recursos estaveis disponiveis suficientes para suportar as perdas
em cenarios de estresse. Vale reforgar, que além da saudavel liquidez, o banco BV mantém disponivel uma
linha de crédito junto ao Banco do Brasil desde 2009, que representa significativa reserva de liquidez e
que nunca foi utilizada.

I
PUBLICO 1 - Maiores detalnes sobre o LCR podem ser obtidos no “Relatério de Gestao de Riscos e Capital” no site de RI: ri.bv.com.br/ 26
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Indice de Basileia

O indice de Basileia atingiu 16,2% no 3T24, com 14,7% de Capital Nivel |, sendo 13,0% de Capital Principal e
1,7% de Capital Complementar. J4 o Capital Nivel Il encerrou em 1,5%.

. . p——
indice de Basileia Variacao %

(em RS milhdes ) 3T23 2T24 3T24 321-"_224;/ 3‘3‘;2243/
Patrimonio de Referéncia (PR) 12.140 12.807 13.863 8,2 14,2
PR Nivel | 11.299 11.780 12.564 6,7 11,2
Principal 10.258 10.639 11.073 4,1 7,9
Complementar 1.041 1.140 1.491 30,8 43,3
PR Nivel I 842 1.027 1.299 26,4 54,3
Ativos Ponderados pelo Risco (RWA) 78.904 81.886 85.408 4,3 8,2
Risco de Crédito 71.266 74.323 77.394 4,1 8,6
Risco de Mercado 552 1.103 1.323 19,9 139,7
Risco Operacional 7.086 6.356 6.588 3,6 -7.0
Riscos associados a servigos de pagamentos 0 105 104 -0,9 -
Patrimonio de Referéncia Minimo Requerido 6.312 6.551 6.833 4,3 8,2
Capital Nivel | 14,3% 14,4% 14,7% 0,3 p.p. 0,4 p.p.
indice de Capital Principal (CET1) 13,0% 13,0% 13,0% 0,0 p.p. 0,0 p.p.
Complementar 1,3% 1,4% 1,7% 0,4p.p. 0,4p.p.
Capital Nivel Il 1,1% 1,3% 1,5% 0,3p.p. 0,5p.p.
indice de Basileia (PR/RWA) 15,4% 15,6% 16,2% 0,6 p.p. 0,8p.p.

Na comparacao trimestral, o indice de Basileia registrou aumento de +0,6 p.p., explicado principalmente
por (i) geragdo de lucro liquido no trimestre, com impacto de +0,6 p.p.; (ii) novas emissdes elegiveis ao
Capital Complementar, com impacto de +0,4 p.p.; e (iii) novas emissdes elegiveis ao Capital Nivel 2, com
impacto de +0,3 p.p.; compensado em parte por (iv) declaragdo de JCP, com impacto de -0,3 p.p.; e (V)
aumento dos ativos ponderados pelo risco com impacto de -0,4 p.p..

indice de Basileia 3T24 vs 2T24

| +0,6 p.p.

15,6% % m '014

Basileia  LucrolLiquido  Capital Ajustes Prud. Basileia
2T24 e JCP Comp. e RWA 3T24
e Nivel Il

Com relagdo ao 3T23, o Indice de Basileia aumentou +0,8 p.p., com variacido de +0,0 p.p. no CET1 e +0,4
p.p. no Capital Complementar devido, principalmente a: (i) geragdo de lucro no periodo e (ii) novas
emissdes de capital complementar compensado em parte por (i) declaragcdo de JCP e aumento dos ativos
ponderados pelo risco. A variagdo no Capital Nivel Il estd relacionada a emisséo de novas dividas
subordinadas que compdem esse Capital.

Ao final do 3T24, o requerimento minimo de capital era de 10,50%, sendo 8,50% o minimo para Capital
Nivel | e 7,00% para o Capital Principal (CET1).

PUBLICO 27
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Rating e Governanca
Rating

O banco BV é classificado por 2 agéncias internacionais de rating, a Moody’s e a Standard and Poor’s (S&P).
Importante ressaltar que o rating em escala global é limitado pelo rating soberano do Brasil, atualmente
em Ba1 (positiva) pela Moody’s e BB (estavel) pela S&P.

Agéncia Escala Escala . Ultima

de Rating Global Nacional Perspectiva Atualizacdo
Standard & Poor’s BB AAA Estavel Mai/24
Moody’s Ba2 AA+ Estavel Mai/24

Em maio/2024, o BV recebeu upgrade em escala nacional pela Moody’s, de AA para AA+, com perspectiva
estavel. A melhora no rating do banco foi atribuida a resiliéncia da operagao, com indicadores controlados
mesmo em momentos de volatilidade econémica, além da lideranca consolidada em financiamentos de
veiculos usados, e por fim, a diligéncia na concessao de crédito. O rating em escala global segue em linha
com o soberano, em Ba2.

Ainda no més de maio, a S&P reafirmou o rating do BV em escala Global (BB/estavel, em linha com o
soberano) e escala Nacional (AAA/estével), destacando o expertise do banco na concessdo de crédito € a
lideranga no financiamento de veiculos usados no Brasil.

Governancga

O banco BV tem uma estrutura organizacional que observa a legislagdo e regulamentagao em vigor no
Brasil e estd alinhada as melhores praticas de governanga corporativa do mercado, mantendo seu
compromisso com os principios de transparéncia, equidade, prestacdo de contas e de responsabilidade
corporativa, bem como adota padrdes de boas praticas em linha com as Leis Anticorrupcao e de
responsabilidade social, ambiental e climéatica.

O controle do banco BV é compartilhado entre os acionistas Votorantim Finangas S.A., holding financeira
do Grupo Votorantim e Banco do Brasil S.A., uma das maiores instituicdes financeiras do pais, os quais
possuem participagao paritaria no Conselho de Administragdo (CA) e em seus 6rgaos de assessoramento,
bem como no Conselho Fiscal (CFIS). Além destes 6rgdos, fazem parte também da governanga
corporativa do banco a Assembleia Geral de Acionistas, a Diretoria e o Comité Executivo.

Estrutura Acionaria Orgios de Governanga

Ih
Conselho Geral A
‘ S

Votorantim Banco do Brasil

Finangas S.A.

Total: 50,00% Total: 50,00%

= Comité de
| Comité Qe Conselho de Riscos e de
‘ Auditoria T Administracio Capital

Comité de

Comité de
Remuneragao Diretoria Partes
banco eRH Executiva Relacionadas

O Conselho de Administragdo é composto por 07 (sete) membros, sendo 03 (trés) membros indicados por
cada um dos acionistas controladores e 01 (um) membro independente. As decisdes do Conselho de
Administragao sao tomadas por maioria absoluta, inexistindo voto de qualidade.

Na Assembleia Geral realizada em abril de 2023, houve a elei¢do dos membros indicados pelos acionistas
e, em agosto do mesmo ano, foi eleito o membro independente do CA, todos com mandato até a
Assembleia Geral Ordinéria de 2025.

e
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