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Destaques do 4T24

Lucro e ROE recordes no 4T24 ¢ lucro recorde no ano
suportados por avangos importantes no Plano Estratégico e melhora no custo de crédito

» 4T24 » 2024

Lucro Liquido ROE
Recorrente Recorrente

R$ 1.722 mm 13,1%

A 49,2% vs 2023 A 4,0 p.p.vs 2023

Lucro Liquido ROE
Recorrente Recorrente

RS542mm  16,0%

A 79,2%vs 4T23 A 6,6 p.p.vs4T23

Solido desempenho no core business, com avancos importantes na
estratégia de diversificacao de carteira

Veiculos Leves Usados

R$ 42,2 bi R$ 25,9 bi Corporate +16,8%
A6,6%Vs4T23 A4,7%vVvs 4T23

1,2% vs 4T23

Com efeito do FIDC
BV Auto

Carteira
de Crédito’

R$ 90,5 bi
A 6,7%vs 4T23

A 3,0%vs 4T23
com FIDC .
R$ 22’4 bi Motos & Pesados +30,1%

EGV +22,5%
PME +38,1%

»» 12 anos nalideranca

Originagao recorde no ano

1° FIDC BV Auto, de RS 3,5
bilhdes, com lastro na carteira

de leves usados A9 7%vs 4T23

Receita de servigos cresceu Avangamos na nossa agenda
21,6% no ano, para RS 2,7 bi relacional

4 a5
, Destaques: , Destaques:

A .
[de seguros|ll  Bankly| [ Market | 6,7 milhoes ‘:;R$ 2:? db|
€ concessao de

RS 68 bi de clientes®  CC g
crédito oriundos

R$ 1,7 bi Receitas do negécio €
Prémios emitidos de Plataforma operagoes em :
no ano cresceram 2024 A12,9% vs 2023 do banco relacional
A17,7% vs 2023 A22,5% vs 2023 A144% vs 2023
. ~ )
. A z Indice de Indice de Indice de
Inadimpléncia estavel cue -
s Inadimpléncia Cobertura Basileia
e métricas de balango o o o
estavel vs 3T24 Vs 172% no 3T24 0,2p.p.vs 3724

‘ 1. Carteira de Crédito Ampliada; 2. Empréstimo com Garantia de Veiculo; 3. Motos, pesados e novos; 4. Volume Total de
PUBLICO . . <
Pagamentos. Somente cash out; 5. Clientes pessoas-fisicas.
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Destaques do 4T24

Principais Informacédes e Indicadores Financeiros

Na tabela abaixo apresentamos as informagdes e indicadores gerenciais selecionados do banco BV com o
objetivo de permitir andlises nas mesmas bases de comparacao. A reconciliagdo entre contabil e gerencial
encontra-se na pagina 17 deste relatério.

Variagcao %

ANALISE DOS RESULTADOS GERENCIAIS 4T23 3T24 4T24 2023 2024 4T24/ 4724/ 2024/
3T24 4T23 2023

RESULTADOS (RS milhées)

Receitas totais (i) + (ii) 2.763 3.057 3.214 10.619 11.980 5,1% 16,3% 12,8%
Margem financeira bruta (i) 2.114 2.372 2.519 8.415 9.301 6,2% 19,2% 10,5%
Receita de servigos e corretagem (ii) 650 685 695 2.204 2.679 1,5% 7,0% 21,6%

Custo de crédito (978) (1.003) (776) (4.345) (3.593) -22,7% -20,7% -17,3%

Despesas adm. e de pessoal (862) (923) (1.015) (3.189) (3.623) 10,0% 17,8% 13,6%

gg;feeigsgggrg;n%ert‘i’;?g’jl S (765)  (821)  (918) (2.854) (3.216) 11,8% 20,0%  12,7%

Lucro Liquido Recorrente 302 496 542 1.154 1.722 9,2% 79,2% 49,2%

BALANGCO PATRIMONIAL (RS milhGes)

Total de ativos 142.657 143.662 141.731 142.657 141.731 -1,3% -0,6% -0,6%

Carteira de crédito ampliada 87.875 90.393 90.504 87.875 90.504 0,1% 3,0% 3,0%

Segmento Atacado 26.881 25.937 28.856 26.881 28.856 11,3% 7,3% 7,3%
Segmento Varejo 60.994 64.456 61.649 60.994 61.649 -4,4% 1,1% 1,1%

Recursos captados 92.714 102.515 101.587 92.714 101.587 -0,9% 9,6% 9,6%
Patrimonio liquido 13.980 14.542 14.470 13.980 14.470 -0,5% 3,5% 3,5%
indice de Basiléia (%) 156% 16,2% 16,0% 156% 16,0% -0,2p.p. 0,4p.p. 0,4p.p.
indice de Capital Nivel | (%) 14,4%  14,7% 14,5% 14,4% 14,5% -0,2p.p. 0,1p.p. 0,1p.p.
indice de Capital Principal (%) 13,0% 13,0% 12,8% 13,0% 12,8% -0,2p.p. -0,2p.p. -0,2p.p.

INDICADORES DE DESEMPENHO (%)
Retorno sobre Patriménio Liquido '(ROAE)  9,4% 15,0% 16,0% 9,1% 13,1% 1,1p.p. 6,6p.p. 4,0p.p.
Retorno sobre Ativo Total Médio? (ROAA) 0,9% 1,4% 1,5% 0,9% 1,2% 0,1p.p. 0,7p.p. 0,4p.p.

Net Interest Margin® (NIM) - Clientes 9,8% 9,9% 11,1% 9,8% 10,0% 1,2p.p. 1,4p.p. 0,3p.p.
Net Interest Margin* (NIM) - Clientes +

Mercado Y 68% 7,7% 19%  66%  6,4% 03pp. 12p.p. -0,2p.p.
indice de Eficiéncia (IE)® 36,8% 37,7% 37,9% 36,8% 37,9% O0,2p.p. 1,1p.p. 1,1p.p.
Inadimpléncia (acima de 90 dias) 5,3% 4,4% 4,4% 5,3% 4,4% 0,0p.p. -0,9p.p. -0,9p.p.
indice de Cobertura (acima de 90 dias) 157% 172% 168% 157% 168% -3,2p.p. 10,9p.p. 10,9 p.p.

OUTRAS INFORMAQ6ES
Colaboradores® (quantidade) 4.280 4.455 4.496 4.280 4.496 0,9% 5,0% 5,0%

1.Quociente entre o lucro liquido recorrente e o patrimdnio liquido médio do periodo, anualizado. Ndo considera outros resultados
abrangentes registrados no patriménio liquido; 2.Quociente entre o lucro liquido recorrente e os ativos totais médios do periodo;
Anualizado; 3.Quociente entre a margem financeira bruta com Clientes e os ativos médios sensiveis a spreads do periodo. Anualizado; 4.
Quociente entre a margem financeira bruta e os ativos rentéveis médios do periodo. Anualizado; 5. IE = despesas de pessoal (ndo considera
demandas trabalhistas) e administrativas / (margem financeira bruta + receita de servigos e tarifas + outras receitas operacionais + outras
despesas operacionais — despesas tributérias - resultado de atividade imobiliaria); 6. Ndo considera estagiarios e estatutarios.

e
PUBLICO
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— Estratégia

A seguir, destacamos os pilares estratégicos que orientam nossas decisdes, juntamente
com os principais habilitadores que nos permitem alcangar nossa visao de sermos o banco

rrss
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das melhores escolhas financeiras para nossos clientes e parceiros.

Pilares estratégicos

Visdo estratégica

Ser o banco das melhores escolhas financeiras
para nossos clientes e parceiros

Fortalecer
e sustentar os
Core Businesses

Diversificar receitas
alavancando nossos
principais capabilities

Fortalecer abordagem
Relacional com nossos
clientes pessoas fisicas

O Core Business representa
nossos negdcios maduros:
Auto (Leves Usados),
Atacado e Atividades com
Mercado (atividade de
negociacdo de instrumentos
financeiros via posi¢cdes
proprietarias, da gestao de
gaps entre ativos e passivos
(ALM), entre outros), que
contribuem com resultados
relevantes para o Banco.

Nossa estratégia é garantir a
estabilidade e eficiéncia dos
core businesses, garantindo
sua sustentabilidade e
relevancia no longo prazo.

Principais habilitadores da Estratégia BV

Alavancando nosso expertise
desenvolvido nos core
businesses, mapeamos

inimeras oportunidades de
crescimento e diversificagao,
ampliando a oferta de
solugdes aos nossos clientes,
tanto no crédito, quanto em
servicos financeiros.

No crédito, destacamos o
financiamento de painéis
solares, outros veiculos
(Motos, Pesados e Leves
Novos), cartdo de crédito,
Empréstimo com Garantia de
Veiculo (EGV) e PME.

Em servigos, destacamos a
corretora de seguros, a
plataforma Bankly, o NaPista
(marketplace automotivo) e
o Shopping BV.

Inovacao Dados Tecnologia Pessoas

Cultura ESG

Riscos’

Nossa estratégia também
inclui construirmos uma
relagdo duradoura com

nossos clientes, aumentando
a satisfagcdoeo
engajamento, posicionando
nossa Conta Digital como um
hub relevante desse
relacionamento.

Para isso, investimos em
iniciativas que contribuam
para fortalecer nossos skills
de atragdo e engajamento de
clientes, principalmente na
oferta de solugdes
financeiras cada vez mais
customizadas e na melhoria
da experiéncia dos clientes.

banco

(63}
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Estratégia

Fortalecer e
sustentar os core

businesses

i. Financiamento de Veiculos Leves Usados

Com mais de 30 anos de histéria, desenvolvemos capabilities sélidos que tém
sido fundamentais para manter nossa relevancia no segmento de leves usados.
Operamos através de uma robusta forgca comercial e rede de distribuicdo com
presenga em todo o pais, com aproximadamente 26 mil lojistas e
concessionarias. Com uma plataforma simples, rédpida e intuitiva, realizamos
mais de 95% das respostas de andlise de crédito de forma totalmente
automatizada em poucos segundos. O processo de contratagdo € 100% digital,
desde a simulacdo do financiamento até a assinatura do contrato.

Em 2024, completamos 12 anos consecutivos na liderangca no mercado de
leves usados. Com uma carteira de RS 42,2 bilhdes ao final do 4T24, nosso
principal negdcio representava 46,7% da carteira total de crédito. Durante o
ano de 2024, estruturamos pela primeira vez o FIDC BV Auto utilizando como
lastro nossa carteira de leves usados, otimizando nosso modelo de negdcio pois
possibilita um maior volume de originagao de crédito para o banco. Totalizando
RS 3,5 bilhdes, foi a maior oferta publica de FIDC do pais nos Ultimos 3 anos.

Além dos canais fisicos, contamos também com o NaPista, nosso marketplace
automotivo. Em operagdo ha apenas 1 ano, se tornou um dos principais
marketplaces automotivos do Brasil com cerca de 250 mil veiculos
anunciados no encerramento de 2024, crescimento de 89,9% vs 2023. Com
uma interface simplificada e avangada tecnologia de busca, a plataforma tem
registrado cerca de 13 milhdes de visualizagées de anlincios por més.

Por fim, somos o primeiro e Gnico banco a compensar toda a emissdo de
gases CO, dos veiculos que financiamos. Desde o inicio do nosso

NAQEEPISTQ

compromisso em 2021, j4 compensamos mais de 6,5 milhdes de toneladas s g e
de CO,, o que corresponde a 100% da frota financiada no periodo.

ii. Atacado/CIB (Corporate + Large + Instituicoes Financeiras)

Com forte tradigdo neste segmento, nosso portfélio do Atacado somava RS 25,9 bilhdes
ao final do 4T24, representando 28,6% da carteira total de crédito. Este portfélio é
segmentado’ em Corporate (empresas com anual faturamento entre RS 300 milhdes e
RS 4,0 bilhdes) e Large Corporate (empresas com faturamento anual acima de RS 4,0
bilhdes) + Instituicdes Financeiras (IFs). Nossa atuacdo vai além de produtos de
crédito, com forte atuagcdo no mercado de distribuicdo de dividas (debt capital
markets - DCM), cambio, derivativos e cash management.

No Atacado, nossa estratégia € a busca incessante por rentabilidade. Por isso, nos
Ultimos anos realizamos um bem sucedido reposicionamento estratégico nesse
portfolio, com foco no crescimento no segmento Corporate, além de sustentar nossa
presenga no Large Corporate onde construimos um relacionamento consolidado de
longo prazo com nossos clientes, dessa forma, pulverizando o risco e melhorando a
rentabilidade da carteira.

PUBUCO 1. Em 2024, houve alteracdo na faixa de faturamento anual para segmentagdo das empresas do Atacado. 6



Relatdrio Gerencial de Resultados 4T24

Destaques / Estratégia / Habilitadores / Andlise do Desempenho / Rating e Governanga

Estratégia

Diversificar receitas
alavancando nossos

principais capabilities

Alavancando nosso expertise desenvolvido no core business, mapeamos inimeras oportunidades de
crescimento e diversificacdo em crédito e servicos, ampliando a oferta de solugdes aos nossos clientes. Ao
final do 4T24, a carteira “growth”, composta principalmente pelos produtos abaixo, totalizava RS 22,4 bilhdes,
representando 24,7% da carteira de crédito do BV.

i. Financiamento de Painéis Solares

Atuamos no financiamento de painéis solares para residéncias e pequenas
empresas por meio de nossa ampla rede de distribuicdo com nossos parceiros
integradores. Além disso, contamos com o Meu Financiamento Solar (MFS), nosso
parceiro digital. Somos lideres de mercado e oferecemos financiamento para
cobrir até 100% do projeto solar, desde os equipamentos até a instalagdo das
placas. Ao final de 2024, nosso portfélio de painéis solares era de R$ 4,2
bilhdes.

jii. Cartao de Crédito

O cartdo de crédito desempenha um importante papel em nossa estratégia
de fortalecer a abordagem relacional. Oferecemos um portfélio variado de
cartdes para atender as necessidades individuais de cada cliente, incluindo
opgdes como o BV Livre, BV Mais e BV Unico, que oferecem beneficios como
programas de pontos, cashback, descontos na anuidade e assisténcia veicular. Ao
final de 2024, nosso portfélio de cartdo de crédito era de R$ 4,8 bilhées.

iii. Motos, Pesados e Novos

Nossos capabilities de financiamento de veiculos leves usados sdo estendidos
para a modalidade de financiamento de outros veiculos, incluindo motos,
pesados e novos. Ao final de 2024, nosso portfélio de Motos, Pesados e Novos
era de R$ 5,8 bilhoes.

iv. Empréstimo com Garantia de Veiculo (EGV)

Também somos lideres neste segmento. O EGV permite ao cliente tomar um
crédito e usar seu veiculo ja quitado como garantia. Tem bastante aderéncia a
estratégia do BV tanto pela sua atuagao histérica no segmento de financiamento
de veiculos, quanto por ser um produto com garantia. Ao final de 2024, nosso
portfélio de EGV era de R$ 4,0 bilhdes.

v. Pequenas e Médias Empresas (PME)

Iniciativa busca ampliar nossa exposicdo em pequenas e médias empresas com
- foco na antecipacao de recebiveis, por meio da penetracio na cadeia de valor
dos nossos clientes do Atacado. Ao final de 2024, nosso portfélio de PME era de
RS 2,9 bilhdes.

PUBLICO 7



’ Relatdrio Gerencial de Resultados 4T24

banco

Destaques / Estratégia / Habilitadores / Andlise do Desempenho / Rating e Governanga

Estratégia

Diversificar receitas
alavancando nossos

principais capabilities

Além disso, também atuamos em segmentos que possuem grande sinergia com nossas operagdes de varejo
e atacado, e contribuem para a diversificagdo de receitas do banco:
kL

i. Plataforma Bankly

Oferecemos servicos de infraestrutura bancéria, tais como conta
corrente individual, PIX e pagamento de boletos voltados para
empresas que desejam oferecer servigcos bancarios aos seus
clientes sem a complexidade de se tornar um banco, tudo
através de uma plataforma aberta com conexado predominantemente
através de API's (Application Programming Interface).

Em 2024, registramos mais de R$ 133 bilhdes de volume total de
pagamentos' (TPV) em nossa Plataforma, com um total de 81
parceiros conectados. As receitas do negécio de Plataforma
registraram crescimento de 22,5% em 2024

Uma das maiores plataformas de
Banking as a Service do Brasil

Nas receitas do negdcio de conectados a plataforma
Plataforma

ii. Corretora de Seguros

p . g g . Somos uma das maiores
Somos uma das maiores corretora.s e seguros do pais. ¢ retoras de seguros do Brasil
Com forte sinergia com nosso negdcio de financiamento de
veiculos, atuamos em parceria com as principais seguradoras RS 1.7 b”héo
do mercado, oferecendo uma ampla gama de solugdes N

- L . . prémios emitidos em 2024
alinhadas as diversas necessidades dos nossos clientes.

Nossos produtos incluem seguro veicular, prestamista, + de 30

re’sidencial, o.doAnto.Iégico, vida' e ?cidentes 'pess"oais, seguradoras
além de assisténcias para animais de estimagao e parceiras
funeral que s3o ofertados através de parcerias com mais
de 30 seguradoras. Em 2024, firmamos uma parceria
estratégica com a Lockton, maior corretora de seguros
independente do mundo, e passamos a atuar no segmento
de riscos corporativos, incluindo solugdes em crédito, riscos
cibernéticos, climaticos, agricolas, protecdo para cadeia
logistica e seguros patrimoniais, entre outros.

Em 2024, registramos o volume recorde de R$ 1,7 bilhdo
em prémios de seguros emitidos, crescimento de 17,7%
sobre 2023. No 4T24, foram RS 420 milhdes, crescimento de
2,4%Vvs 0 4T23.

————
PUBLICO 1. Volume total de pagamentos. Somente cash out.



Relatdrio Gerencial de Resultados 4T24

Destaques / Estratégia / Habilitadores / Andlise do Desempenho / Rating e Governanga

Estratégia

Fortalecimento da
abordagem relacional
com nossos clientes PF

Continuamos a avangar significativamente em nossa estratégia relacional, focada
na atragdo e no engajamento de clientes. Este pilar estratégico visa principalmente
envolver nosso cliente core (cliente BV de consumer finance) através de uma oferta
de produtos e servicos financeiros e uma experiéncia diferenciada. Na comparagao
anual (2024 vs 2023), crescemos nossa base de clientes 12,9%, totalizando 6,7
milhdes de clientes pessoas fisicas ao final de 2024.

O volume total transacionado (TPV)' continua a crescer, reforcando o aumento
gradual e continuo do engajamento dos nossos clientes. Durante o ano de
2024,nosso TPV' atingiu R$ 32,8 bilhdes, representando um crescimento de
25,2% em relagdo ao mesmo periodo de 2023. Além disso, originamos mais de R$
2,7 bilhdes em crédito para nossos clientes em 2024 a partir do banco relacional e
crescemos nossa base de depédsitos de clientes pessoas fisicas em 164% na
comparagao com 2023.

Temos um compromisso em cuidar e oferecer a melhor
experiéncia aos Nossos clientes e parceiros. Para isso, atuamos
diariamente para fortalecer a estratégia,
pensar em novos caminhos, produtos e solugdes para viabilizar
uma jornada completa para todos. E seguindo nessa linha que
langamos em 2024 a Vitrine de Crédito, um espaco em
nosso app no qual o cliente tem acesso a ofertas
personalizadas e consegue Vvisualizar seus limites pré-
aprovados® de Empréstimo Pessoal, EGV e Cartdes. Além
disso, durante o 4724 langamos a portabilidade de salario
NO NOSSO app, que vem para proporcionar uma jornada cada
vez mais completa aos nossos clientes.

6,7 milhde
de clientes pessoas
fisicas

R$ 2,7 bilhdes

créditos oriundos
digitalmente em 2024

A164%

no saldo de depdsitos de
clientes PF vs 2023

Todas essas iniciativas demonstram que nossa estratégia
relacional tem registrado avangos significativos, ndo apenas na
atragao e engajamento de clientes, mas também na satisfagao,
medida pelo Net Promoter Score (NPS). Este indicador é crucial
para avaliar a lealdade e a satisfagdo dos clientes, refletindo a
melhoria na qualidade dos nossos produtos e servigos. Nossos
NPS Transacionais permanecem em patamares de qualidade
ou exceléncia: NPS de Cobranga encerrou 0 4724 em 74 (vs
75 no 4T23); Atendimento ao Cliente foi de 76 (vs 78 no
4T723), e; Ouvidoria em 90 (vs 91 no 4T23).

76

NPS Transacional de
Atendimento ao Cliente

74

NPS Transacional de
Cobranga

20

NPS Transacional de
Ouvidoria

P
EXPERIENCE
N CERTIFIED

EREDITO/COOPERATIVAS

Destacamos também a avaliagdo dos nossos clientes nos
principais portais reputacionais: no Reclame Aqui,
encerramos 2024 com a nota 8,1 (6tima), destaque entre os
principais players do setor financeiro brasileiro. Na plataforma
Consumidor.gov.br, encerramos o ano como destaque na
industria financeira, onde
ficamos em 1° lugar na nota de avaliagcdo de qualidade do
consumidor, e em 2° lugar no indice de solucao.

A
EXPERIENCE
PN EERTIFIED

CONTAS BANCARIAS

Por fim, reafirmando nosso propdsito de servir nossos clientes, fomos reconhecidos no Experience
Awards, premiagcdo que reconhece as empresas que entregam as melhores experiéncias no
Brasil. Fomos certificados como “Cliente Recomenda” em duas das trés categorias que participamos
(conta bancéria e crédito consignado).

Em 2025, continuaremos focados em evoluir ainda mais a experiéncia do cliente, alavancando a conversio
de compras e potencializando o engajamento para outros produtos da conta, para proporcionar um
ambiente cada vez mais personalizado e completo aos nossos clientes.

I e
PUBLICO  1.TPVinclui somente cash out; 2. Consulte condigdes em ; 3. Reputagao Ultimos 6 meses 9
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Principais habilitadores da Estratégia BV

Inovacao, Dados &

Tecnologia

Como um banco orientado a dados e tecnologia, nosso compromisso reside na vanguarda da
inovagao financeira. Utilizamos avangadas andlises de dados para compreender as necessidades
individuais de nossos clientes com o objetivo de proporcionar experiéncias personalizadas e
eficientes.

Consolidamos todas nossas iniciativas de inovacgao e parcerias
estratégicas dentro do ecossistema BVx. Através dele, buscamos
potencializar os atributos que ja estao presentes em nosso cotidiano:
Inovar com solugdes vistas por diferentes perspectivas; Conectar
pessoas, produtos e servigos; Facilitar parcerias e investimentos e;
Transformar negécios focados na vida financeira de pessoas e
empresas.

Além disso, passamos a adotar uma relagdo multifacetada com as
startups: sdo mais de 250 startups conectadas ¢ 40 contratos
ativos com startups, além de 11 investidas em segmentos como
?—commerce, energia solar, buy now, pay later, Insurtech e open
inance.

Durante 2024, alcangcamos pelo segundo ano consecutivo a 12
posicdo na categoria Bancos € a 11 colocagdo em Open Corps
no ranking 100 Open Startups 2024, ranking de inovagao aberta
publicado desde 2016 e referéncia no ecossistema de inovagao por
sua credibilidade e metodologia.

O BV integrou os servicos de pagamentos de Open Finance, que
permitem movimentar contas de outras Instituigdbes Financeiras a
partir do app BV, aos seus produtos e servigos. Dentre as experiéncias
integradas esta o investimento multibanco, que permite o cliente
investir o saldo em conta de outra instituicdo nos CDBs do banco BV.
Como resultado, alcangamos a 8 posi¢cao no ranking de maiores
iniciadores de transacdo de pagamentos (ITPs) do Brasil no 4T24.

Também fomos vencedores do Prémio Banking
Transformation na categoria Ativos Digitais. Com o
case Tokenizagdo da Jornada de Financiamento de
Veiculos foi possivel validar a nivel experimental que,
através dos ativos digitais e da blockchain, sera
possivel otimizar a
experiéncia do nosso cliente através de uma jornada
digital e integrada a ponto de garantir a transferéncia
da propriedade de um veiculo, a tomada de crédito e
0 pagamento de maneira simples, agil e segura. Além
deste prémio, a iniciativa foi selecionada para a Fase 2
do Piloto DREX junto ao Banco Central.

11 empresas

investidas

+ 250 startups

conectadas ao nosso
ecossistema

1° Lugar’
100 Open
Startups 2024

40 contratos

ativos com startups

Temos orgulho de sermos movidos pela inovagao.
Nossas agoes, praticas e investimentos mostram que
todo o trabalho feito nessa jornada tem trazido bons
resultados, e continuaremos empenhados a fazer
ainda mais para o préximo ano.

1° Lugar?
Prémio Banking
Transformation

8° Lugar
Ranking de

maiores ITPs
do Brasil

1. Categoria Bancos; 2. Categoria Ativos Digitais
I
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Principais habilitadores da Estratégia BV

Pessoas, Cultura
e ESG

Pessoas & Cultura

Leveza segue sendo a grande marca do Jeito BV. Que se apoia em quatro principios: parceria, coragem,
simplicidade e, claro, sendo corretos. Sdo valores inegocidveis que fazem do nosso ambiente um espaco
seguro, diverso, inovador, colaborativo e de alta performance. No centro de tudo: o cliente! E o propdsito de
tornar mais tranquila a vida financeira das pessoas e empresas.

Apds a conquista do 1° lugar no ranking GPTW “melhores instituicoes financeiras” para trabalhar,
tivemos no 4T24 mais um reconhecimento que reforca nosso compromisso com o aumento da
representatividade de pessoas negras em nosso quadro de colaboradores. Fomos reconhecidos na quinta
edicdo do indice de Equidade Racial nas Empresas (IERE), uma conquista que reflete nossa atuacao no
pilar de diversidade, ao lado de demais iniciativas como por exemplo o programa de estagio afirmativo
"Conectando Raizes com Elas", direcionado a mulheres negras.

Nossa aspiracdo € fomentar o desenvolvimento social por meio de uma atuagdo sustentdvel com nosso
ecossistema. Para induzir que as decisdes de negdcios sigam a agenda ESG constantemente, estabelecemos
compromissos publicos por meio de nosso Pacto por um futuro mais leve. Nele, temos até 2030 para atingir
cinco metas alinhadas aos Objetivos de Desenvolvimento Sustentével (ODS) da Organizagdo das Nagdes
Unidas (ONU). Abaixo, compartilhamos as metas, bem como os resultados parciais atingidos até o
encerramento de 2024:

Mobilizar recursos para

01 .Neutrallzar nosso 02 .Acelellar a 03 fomentar negécios
impacto ambiental inclusao social e TeTaY eisg
1. Efetuar 100% da 3. Atingir 50% de cargos de 5. Financiar e distribuir em mercado
compensagdo de CO2 do lideranga ocupados por de capitais R$ 80 bilhdes para
nosso principal negécio, o pessoas que se negécios ESG
financiamento de veiculos identifiguem com o género
usados feminino

2030 meta (N, 100% 2030 meta
2000 (D 100% 2024

6,5 milhées de toneladas
de CO2 compensadas

50% 2080 e ‘ R$ 80 bi
43% 2024' R$ 35 bi

|

2. Compensar 100% das 4. Garantir a participacao de

emissdes de GEE* 35% de negros no quadro
diretas do BV de colaboradores do BV

2030 meta (M, 100% 2030 meta 35%

2024 100% 2024 28%

4,5 mil de toneladas
de emissdes compensadas diretas do BV

Captacao de US$ 150 milhdes junto a IFC para impulsionar energia fotovoltaica no Brasil

Concluimos no 4T24 a captagdo de USS$ 150 milhdes junto a IFC, instituicdo do Grupo Banco Mundial. Os
recursos serdo utilizados para financiar a ampliacido da carteira de painéis solares para pessoas fisicas no Brasil.
O BV é lider no segmento e ao final do 4T24, o portfélio de financiamento solar era de R$ 4,2 bilhdes. Com
essa linha, encerramos o ano com RS 4,6 bilhdes em captagdes green ativas, sendo RS 3,5 bilhdes captados
em 2024.
L
PUBUCO 1. Desde 2021; 2. Gases do Efeito Estufa 11
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Andlise do Desempenho

Carteira de Crédito

Veiculos

Leves Usados
RS 42,2 bi 124

A 6,6% Vs 4T23

1,2% vs 4T23

com efeito FIDC BV

Auto 16%

+ 12anos
consecutivos Y .
na liderancga Cart,enja 1
originacio [ el de Crédito’ |
recorde no % R$ 90'5 bi
ano A 6,7%Vs 4T23
1°FIDC BV A 3,0% com FIDC
Auto, de RS
3,5 bilhoes, |
com lastro na \‘
carteirade ‘

D i |
leves usados e
PME
3%

|
- EGV
4%

Diferenciais competitivos:

» Capilaridade: +25,7 mil
revendas, parceiros digitais

Eficiéncia: 95% das anélises de
crédito automaticas

Inovagao e transformacgao
digital: Esteira de contratacao
100% digital

.« N portal inteligente de
veiculos, integrado a oferta de
financiamento do BV com mais
de 250 mil anuncios

Lideranca no financiamento de
veiculos leves usados

e —
PUBLICO 1 -carteira de Crédito Ampliada; 2 - Empréstimo com Garantia de Veiculo

Corporate

RS 25,9 bi 24

A4, 7% Vs 4T23

Corporate Banking:
Corporate

(> RS 300 milhdes)
Large Corporate
(> RS 4,0 bilhdes)
Instituicdes
Financeiras

Large e
Instituigoes
G Crescimento

consistente no
segmento Corporate

Cartdes
5%

RS 22,4 bi 24

A9, 7% vVvs 4T23

Motos, Pesados e Novos:
RS 5,8 bilhdes
A30,1%vs 4T23

EGVZ% RS 4,0 bilhdes
A22,5%Vs 4T23

PME: RS 2,9 bilhdes
A38,1%Vvs 4T23

Lideranga no Financiamento de
Paineis Solares e Empréstimo
com Garantia de Veiculo (EGV)
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Andlise do Desempenho

Carteira de Crédito

A carteira de crédito ampliada cresceu 3,0% em relagdo ao 4723, atingindo RS 90,5 bilhdes ao final do
4T24. O segmento de Varejo registrou expansdo de 1,1%, encerrando o periodo em R$ 61,6 bilhdes
(representando 68,1% da carteira total), enquanto o portfélio do Atacado cresceu 7,3% no periodo, para
RS 28,9 bilhdes (31,9% da carteira total). Na comparagdo com o 3T24, a carteira se manteve em linha, com
queda de 4,4% no Varejo, compensada pela alta de 11,3% no Atacado.

Carteira de Crédito Variagdo %
(RS milhGes) 4123 3124 4T24  4t24/3T24 4T24/4T23

Segmento Varejo (a) 60.994 64.456 61.649 -4,4 1,1
Veiculos leves usados 42.736 45.622 42.236 -7,4 -1,2
Demais veiculos (motos, pesados e novos) 4.433 5.528 5.767 4,3 30,1
Paineis solares e outros empréstimos 8.741 8.760 8.881 1,4 1,6
Cartdo de crédito 5.084 4.547 4.765 4,8 -6,3
Segmento Atacado (b) 13.278 11.328 12.884 13,7 -3,0
Corporate 6.347 6.259 6.426 2,7 1,2
Large corporate + instiuicdes financeiras 5.112 4.145 5.114 23,4 0,0
Pequenas e médias empresas (PME) 1.818 925 1.343 45,3 -26,1
Carteira de Crédito Classificada (a+b) 74.272 75.785 74.533 -1,7 0,4
Segmentado Atacado (b+c+d) 26.881 25.937 28.856 11,3 7,3
Avais e fiangas prestados (c) 6.166 6.058 6.008 -0,8 -2,6
TVM privado (d) 7.437 8.551 9.964 16,5 34,0
Segmento Varejo (a) 60.994 64.456 61.649 -4,4 1,1
Carteira de Crédito Ampliada (a+b+c+d) 87.875 90.393 90.504 0,1 3,0

Durante o 4T24, realizamos o primeiro FIDC BV Auto, onde utilizamos nossa carteira de financiamento de
veiculos leves usados para lastrear a operagdo. Com um volume de RS 3,5 bilhdes, foi a maior oferta
publica de FIDC dos ultimos anos no pais e foi um marco para o BV pois otimiza o nosso modelo de
negdcio possibilitando um maior volume de originagao de crédito para o banco.

O ano de 2024 foi marcado pelo forte desempenho do segmento de veiculos leves usados, com recorde
na originagao e lideranga consolidada no segmento. A queda observada na carteira de 1,2% na
comparagdo com o 4723 e 7,4% na comparagdo com o 3T24 é explicada exclusivamente pela operagdo
FIDC BV Auto realizada no 4T24. Excluindo o efeito do FIDC BV Auto, a carteira de leves usados teria
crescido 6,6% vs 0 4T23 e se mantido estavel em relagdo ao trimestre anterior.

Outro destaque no periodo foi o crescimento de 30,1% vs 4T23 e 4,3% vs 3T24 na carteira de demais
veiculos (motos, pesados e novos), atingindo R$ 5,8 bilhdes no encerramento do 4T24. Ainda no Varejo,
destaque também para o crescimento de 22,5% vs 4T23 e 5,3% vs 3T24 no portfdlio de EGV (Empréstimo
com Garantia de Veiculo), segmento que seguimos na lideranga. Em cartdes, registramos uma retragdo de
6,3% na comparagao com o 4T23, refletindo nossa politica mais conservadora na concesséo diante do
ciclo de crédito em 2024, além do efeito da descontinuacido de um parceiro de Caas (Credit as a Service)
no 1T24. Ndo obstante, as emissdes de cartdes voltaram a crescer, com qualidade superior, com a carteira
registrando crescimento de 4,8% vs o 3T24, encerrando o0 ano em R$ 4,8 bilhdes.

No atacado, avangamos na estratégia de crescer no segmento Corporate (empresas com faturamento
anual na faixa de R$ 300 milhdes a RS 4 bilhdes), e expansdo no segmento de PME com foco em
antecipacao de recebiveis. A carteira Corporate (ampliada) cresceu 16,8% vs 4T23 e 6,3% vs 3T24,
encerrando o ano em RS 14,0 bilhdes, representando 48,7% da carteira do Atacado. O portfolio de PME
registrou crescimento de 38,1% vs 4T23 e 32,1% vs 3T24, para R$ 2,9 bilhdes, representando 10,2% da
carteira do Atacado.

Ao final do 4T24, o portfdélio de financiamento de veiculos leves usados, nosso principal negécio, era de R$
42,2 bilhdes, representando 46,7% da carteira total de crédito. J&4 o portfdlio do Atacado (Corporate +
Large Corporate + Instituicdes Financeiras) era de RS 25,9 bilhdes, representando 28,6% da carteira total.
Por fim, a carteira Growth (representada por Demais Veiculos, Painéis Solares, EGV, Cartdo de Crédito, PME

e outrosz era de RS 22,4 bilhdes, responsavel por 24,7% da carteira total de crédito no 4T24.

PUBUCO 1 - Empréstimo com garantia de veiculo
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Andlise do Desempenho

Financiamento de Veiculos

O financiamento de veiculos registrou sélido desempenho em 2024, com a melhor marca desde 2011. De
acordo com os dados da B3, o niUmero de veiculos financiados (incluindo novos e usados das categorias
leves, pesados e motos) em 2024 cresceu 20,4% sobre o ano anterior. No segmento de veiculos leves
usados, principal mercado do BV, a expansao foi de 17,3% no periodo, com 4 milhdes de unidades
financiadas. Dados do Banco Central de concessdo de financiamento para veiculos também reforcam o
bom desempenho do segmento no ano: o volume total de concesséo (incluindo PF e PJ) atingiu RS 272
bilhdes no periodo, crescimento de 28,5% sobre 2023.

O bom desempenho do mercado combinado com nosso posicionamento histérico e vantagens
competitivas no segmento contribuiu para atingirmos volume recorde de originagao de financiamento de
veiculos em 2024: RS 28,3 bilhdes, crescimento de 13,7% sobre 2023. No segmento de leves usados, o
crescimento foi de 8,1%, para R$ 24,3 bilhdes (85,8% da originagdo total de veiculos vs 90,3% em 2023), o
que manteve o BV na lideranga, que ao final de 2024 completou 12 anos consecutivos. Nos Demais
Veiculos?, houve crescimento de 66,6% no acumulado do ano, para R$ 4,0 bilhdes (14,2% da originagéo de
veiculos vs 9,7% em 2023), com destaque para veiculos pesados usados e motos, onde registramos
importantes ganhos de market share em ambos os segmentos.

No 4T24, a originagdo somou R$ 7,1 bilhdes, crescimento de 1,0% vs o 4T23 e queda de 4,8% na
comparagado com o 3T24. No periodo, a originagdo no segmento de leves usados atingiu RS 6,1 bilhdes,
recuando 4,0% e 4,4% na comparagdo com o 4T23 e 3T24, respectivamente. Originagao para Demais
Veiculos somou RS 1,0 bilhdo, alta de 48,0% vs 4T23 e 7,0% abaixo do 3T24.

Originacao de Financiamento de Veiculos

(RS bilhées )
4723 3T24 4724 2023 2024
Taxa média (% a.a.) 26,3% 27,1% 28,8% 27,1% 27,0%
% de entrada’ 44,2% 40,7% 40,7% 44,2% 40,7%
Prazo médio (meses) 48 49 49 48 49

+13,7% W
|— +1,0% —I— -4,8% AAT24  A4T24 |_ A2024

[3T24  /4T23 249 28,3 [2023

0,
7,0% A48,0% A66,6%

6 4 6 4 22,5 24,3
o o (90%) (86%) o

4T23 3724 4724 2023 2024

M Veiculos Leves Usados Demiais Veiculos?

Ao final do 4T24, a carteira de financiamento de veiculos Carteira de Financiamento de Veiculos
atingiu R$ 48,0 bilhdes, crescimento de 1,8% ao longo (RS bilhGes)

dos Ultimos doze meses e queda de 6,2% sobre o

trimestre anterior. Vale lembrar o efeito do FIDC BV Auto

de R$ 3,5 bilhdes realizado no 4724, conforme 4 88%exFRe

comentado anteriormente. Desconsiderando o efeito do +1,8% T -6,2%
FIDC, a carteira teria crescido 8,8% vs 0 4723 € 0,3% vsS O |_ _¢ A4T24  AAT24
3T24. 472 51,2 48,0 /3T24  /4T23

O portfdlio de veiculos leves usados, que representava A4,3%  A301%
88,0% da carteira total de veiculos no 4T24, atingiu R$ 456 42,2

42,2 bilndes no encerramento do trimestre, decrescendo (89%) (88%) 7,4% 1,2%
1,2% e 7,4% vs o 4T23 e 3T24, respectivamente. A

carteira dos Demais Veiculos (12,0% da carteira total de D EEBSARE
veiculos) registrou crescimento de 30,1% em relagao ao 423 3T24  4T24

4723 e 4,3% frente ao trimestre anterior, atingindo R$ 5,8

bilhdes no encerramento do 4T24.
e
PUBUCO 1 - Com base no valor do bem informado no momento da contratagao; 2 - Motos, pesados e novos. 14
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Andlise do Desempenho
Cartao de Crédito

O portfdlio de cartdes de crédito totalizava RS 4,8 bilhdes no encerramento do 4724, queda de 6,3% nos
Ultimos 12 meses. A queda observada ao longo de 2024 reflete sobretudo o ajuste que implementamos na
politica de concessdo diante do ciclo de crédito mais desafiador, especialmente para produtos sem
garantia. Tais medidas incluiram maior seletividade na concessao de crédito, com foco em nossos clientes
core (clientes BV de consumer finance), bem como na gestdo e manutengao de limites. Além disso, houve
o efeito da saida de um parceiro BV de Caa$S (Credit as a Service) no inicio de 2024, que também impactou
o tamanho do portfélio.

N3o obstante, pudemos observar uma melhora Carteira de Carjtfges de Crédito
consistente no risco da nossa carteira de cartdes, (RS bilhdes )

como resultado dos ajustes implementados. As I——6,3% +4,8%

novas safras tém apresentado indicadores de | ;
qualidade mais robustos, o que permitiu 5,1 4,5 4,8

retomarmos as vendas de cartdes. Em 2024, as
vendas de cartdes mais do que dobraram
(expansao de 117,3% sobre 2023), com isso, ja
refletindo no crescimento de 4,8% na carteira no
4T24 na comparagao com o 3T24. 4T23 3724 A4T24

Financiamento de Painéis Solares, EGV e Outros Empréstimos

Para complementar nosso portfélio de Varejo, oferecemos Financiamento de Painéis Solares e
Empréstimo com Garantia de Veiculo (EGV), ambos os segmentos que somos lideres de mercado. Além
disso, nosso portfélio de Varejo inclui Financiamento Saude, Crédito Consignado Privado e Empréstimo
Pessoal.

Esse portfélio atingiu R$ 8,9 bilhdes ao final do 4T24, crescimento de 1,4% sobre o 3T24 e 1,6% na
comparagao com o 4T23. O principal destaque no 4T24 e 2024 foi o crescimento no portfdlio de EGV, que
registrou expansdo de 5,3% vs 0 3T24 e 22,5% vs 0 4T23, atingindo R$ 4,0 bilhdes no encerramento de
2024.

A carteira de financiamento de painéis solares, por sua vez, atingiu R$ 4,2 bilhdes no encerramento do
4T24, com queda de 2,3% e 7,6% sobre o 3T24 e 4723, respectivamente. A originagdo em ndmero de
contratos segue com crescimento consistente, de 21,4% vs o0 4T23. Apesar da alta, a redugdo na carteira
se deve, principalmente, pela queda nos pregos dos painéis solares nos Ultimos anos. Vale ressaltar que o
BV permaneceu no top of mind da Greener em 2024, e pela 5% vez consecutiva, foi considerada a
instituicdo financeira mais citada em operacdes de financiamento de projetos solar de micro e
minigeragao distribuida no Brasil.

Por fim, a carteira de Demais Empréstimos encerrou o ano em R$ 682 milhdes, 2,6% superior ao 3T24 e
queda de 27,6% na comparagdo com o 4T23. A reducdo deste portfélio vs 0 4T23 se deve as operagdes
de cessdo da carteira FGTS, seguindo nossa estratégia de reciclar capital, priorizando produtos core que
tenham maior propensdao a tornarem-se relacionais. Além disso, também optamos por reduzir a
concessao de empréstimos pessoais, em linha com nossa estratégia de priorizar produtos com garantia.

Carteira Painéis Solares, EGV e Outros Empréstimos
(RS bilhGes)

0, 0,
| +1,6% | +1.4% l AAT24 A4T24

/3T24 /4723

8,7 8,8 8,9
Demais Empréstimos =S} —oW— —JWl— 426% 27,6%
Empréstimo com A5,3% A22,5%
Garantia de Veiculo
Painéis Solares 2,3% 7,6%
4723 3T24 4724

e
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Andlise do Desempenho
Atacado

A carteira (ampliada) do Atacado atingiu R$ 28,9 bilhdes no encerramento do 4T24, expansio de 11,3% em
relagdo ao trimestre anterior e 7,3% na comparagdo com o 4T23. Desconsiderando os efeitos de variagao
cambial, observariamos uma expansao de 8,6% comparado aoc 3T24 e 2,4% em relagdo ao 4T23.

Destaque para a carteira do segmento Corporate (ampliada), que inclui empresas com faturamento anual
entre RS 300 milhdes e RS 4,0 bilhdes, e que registrou crescimento de 6,3% vs 0 3T24 e 16,8% em relagdo
a0 4T23, encerrando o trimestre em R$ 14,0 bilhdes, representando 48,7% da carteira total do Atacado.
Outro destaque no 4T24 foi a expansdo na carteira de PME com foco na antecipagao de recebiveis, que
registrou crescimento de 32,1% e 38,1% vs 0 3T24 e 4T23, respectivamente, encerrando o ano em RS 2,9
bilhdes, representando 10,2% da carteira total do Atacado.

Este desempenho estd em linha nossa estratégia de Carteira Atac.at_?lo Ampliada

priorizar rentabilidade e pulverizagdo do risco da (RS bilhdes)

carteira, onde buscamos aumentar nossa exposigao +7,3% +11,3%

no segmento Corporate e crescer em PME com |_ —|- 1 A4T24  A4T24
foco em produtos com garantia, além de sustentar 26.9 28,9 (3724 [4T23
nossa presenga histérica e relacionamento com , 25,9 S . 32.1% A38.19
nossos clientes Large. PME =l o mEKEm 4 32,19% 438,1%
A carteira de crédito do segmento Large Corporate  Corporate A6,3% A 16,8%

(segmento que contempla empresas com
faturamento anual superior a R$ 4,0 bilhdes) + 127 10.5 119

Instituicdes Financeiras, por sua vez, finalizou o Large+IF' FPEA [PRLY) ~13.1% Y 68%
4T24 em R$ 11,9 bilhdes, 13,1% acima do saldo

registrado no trimestre anterior e 6,8% inferior ao AT23 3724 4T24
4T723.

Abaixo, apresentamos a exposi¢cao por setor da carteira do Atacado, destacando que nossa politica de
riscos estabelece limites de exposigao a riscos setoriais e individuais, que sdo monitorados regularmente
pela drea de gestao de riscos.

Atacado 4723 4T24
Exposicdo por Setor R$ milhdes Part.(%) R$ milhdes Part.(%)
Instituigdes Financeiras 3.673 14% 3.559 12%
Agroindustria / Agroquimica 2.528 10% 3.556 12%
PME 1.604 6% 2.873 10%
IndUstria 2.364 9% 2.410 8%
Servigos 1.404 5% 1.959 7%
Construcao Civil 1.376 5% 1.414 5%
Project Finance 1.823 7% 1.325 5%
Varejo 1.267 5% 1.200 4%
AcUcar e etanol 1.256 5% 1.167 4%
Telecomunicagdes 1.191 4% 965 3%
Montadoras/Concessionarias 626 2% 814 3%
Cooperativas 1.150 4% 771 3%
Oleo & Gas 506 2% 665 2%
Locadoras 494 2% 601 2%
Energia Elétrica 707 3% 584 2%
Saude 193 1% 440 2%
Mineragao 383 1% 379 1%
Saneamento 426 2% 302 1%
Farmacéutico 146 1% 119 0%
Outros 3.764 13% 3.751 13%
Total Geral 26.881 100% 28.856 100%

L
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Andlise do Desempenho

Reconciliacdo entre Resultado Contabil e Gerencial

Visando uma melhor compreensao e analise do desempenho do Banco, as explicagdes desse relatdrio sao
baseadas na Demonstragcdo Gerencial do Resultado, que considera algumas realocagdes gerenciais
realizadas na Demonstracdo do Resultado Societario auditado, sem impacto no lucro liquido. Essas
realocacgdes referem-se a:

« Despesas relacionadas a provisdes (civeis, trabalhistas e fiscais) realocadas de “(Provisao)/reversao para
passivos contingentes” e de “Despesas de pessoal” para “Outras receitas/(despesas)”;

« “Descontos concedidos” realocados da “Margem financeira bruta” para “Custo de crédito”;

« Custos diretamente relacionados a geragdo de negdcios realocados de “Despesas administrativas”
para “Outras receitas/(despesas)”.

DRE 4724 Efeitos ndo Reclassificacoes 4T24
(RS milhées) Contabil Recorrentes Gerenciais Gerencial
Receitas totais (i + ii) 2.956 0 258 3.214
Margem Financeira Bruta (i) 2.260 0 258 2.519
Receita de servigos e corretagem (ii) 695 0 0 695
Custo de crédito (507) 0 (268) (776)
Outras Receitas/Despesas (1.981) 9 10 (1.963)
Despesas de pessoal e administrativas (1.230) 0 214 (1.015)
Despesas tributérias (185) 0 0 (185)
Outras receitas (despesas) (566) 9 (204) (762)
Resultado antes da tributacido sobre o Lucro 467 9 (0) 476
Imposto de renda e contribuigao social 86 (4) 0 82
Participagdo de ndo controladores (16) 0 0 (16)
Lucro Liquido Recorrente 537 5 (0) 542
DRE 2024 Efeitos ndo Reclassificagoes 2024
(RS milhées) Contabil Recorrentes Gerenciais Gerencial
Receitas totais (i + ii) 10.120 0 1.860 11.980
Margem Financeira Bruta (i) 7.441 0 1.860 9.301
Receita de servigos e corretagem (ii) 2.679 0 (0) 2.679
Custo de crédito (1.747) 0 (1.846) (3.593)
Outras Receitas/Despesas (6.616) 26 (14) (6.605)
Despesas de pessoal e administrativas (4.314) 0 691 (3.623)
Despesas tributérias (668) 0 0 (668)
Outras receitas (despesas) (1.634) 26 (705) (2.313)
Resultado antes da tributacao sobre o lucro 1.756 26 (1] 1.782
Imposto de renda e contribuigcao social 18 (12) 0 7
Participagcdo de ndo controladores (67) 0 0 (67)
Lucro Liquido Recorrente 1.708 14 (1] 1.722

Eventos ndo recorrentes

(RS milhées) 4723 3T24 4T24 2023 2024

Lucro liquido contabil 301 492 537 1.151 1.708
(-) Eventos ndo recorrentes -1 -4 -5 -3 -14
Amortizacao de Agio -1 -4 -5 -3 -14

Lucro liquido recorrente 302 496 542 1.154 1.722

Sumaério dos eventos n3o recorrentes:

« Despesas com amortizagdo de agio gerado pela aquisicdo de participagdo societaria na Trademaster

Servicos e Participagdes S.A. e no Portal Solar S.A..
i
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Demonstracdo de Resultados Gerenciais

DEMONSTRAGAO DE RESULTADO

H 30 9
GERENCIAL 4T23 3T24 4T24 2023 2024 variagao%
(RS milhées) 4T24/ 4724/ 2024/
3T24 4T23 2023
Receitas totais (i + ii) 2.763 3.057 3.214 10.619 11.980 5,1 16,3 12,8
Margem financeira bruta (i) 2.114 2.372 2.519 8.415 9.301 6,2 19,2 10,5
Margem financeira com clientes 1.976 2.088 2.367 7.665 8.353 13,4 19,8 9,0
Margem financeira com mercado 138 284 152 750 947 -46,7 10,2 26,3
Receita de servigos e corretagem (ii) 650 685 695 2.204 2.679 1,5 7,0 21,6
Custo de crédito (978) (1.003) (776) (4.345) (3.593) -22,7 -20,7 -17,3
Outras Receitas/Despesas (1.542) (1.608) (1.963) (5.218) (6.605) 22,1 27,3 26,6
Despesas de pessoal e administrativas (862) (923) (1.015) (3.189) (3.623) 10,0 17,8 13,6
Despesas tributérias (186) (188) (185) (612) (668) -1,4 -0,3 9,2
Outras receitas (despesas) (494) (497) (762) (1.417) (2.313) 53,4 54,3 63,3
Resultado antes de IR e CS 243 445 476 1.056 1.782 6,8 95,5 68,7
Imposto de renda e contribuigao social 79 67 82 232 7 22,7 4,5 -97,2
Participagdo de Nao Controladores (20) (17) (16) (135) (67) -1,6 -17,9 -50,3
Lucro Liquido Recorrente 302 496 542 1.154 1.722 9,2 79,2 49,2

Retorno sobre Patriménio Liquido (ROE) 9,4% 15,0% 16,0% 9,1% 13,1% 1,1p.p. 6,6 p.p. 4,0 p.p.
indice de Eficiéncia (IE) 36,8% 37,7% 37,9% 36,8% 37,9% 0,2p.p. 1,1p.p. 1,1p.p.

Lucro Liquido Recorrente e ROE Recorrente

O lucro liquido recorrente do 4724 de RS 542 milhdes é o maior ja registrado na histéria do BV e
representa um crescimento de 9,2% sobre o trimestre anterior € 79,2% na comparagdo com o 4723. O
ROE recorrente também atingiu patamar recorde de 16,0%, o que representa um crescimento de 1,1 p.p.
sobre 0 3T24 e 6,6 p.p. sobre 0 4723. No acumulado do ano, o lucro liquido recorrente totalizou RS 1.722
milhdes, expansao de 49,2% sobre 2023, com ROE de 13,1%, alta de 4,0 p.p. sobre o ano anterior.

A melhora nos resultados do banco com niveis recordes de lucro e ROE reflete, sobretudo, o
amadurecimento de nosso plano estratégico, com sélido desempenho nos core businesses, 0s avangos
na diversificagdo de receitas oriundas de crédito e servicos, além da evolugdo da agenda relacional com
nossos clientes do Varejo. Importante ressaltar a qualidade do resultado, que é corroborado pela solidez
do nosso balanco com indicadores robustos. A evolucdo na rentabilidade observada em 2024 também
reflete a melhora no custo de crédito como consequéncia da queda nos niveis de inadimpléncia no varejo
ao longo de 2024.

Lucro Liquido Recorrente e ROE Recorrente
(RS milhées e %)
Recorde

15,0% Ci6,0%> 13,1%

ROE 9 4% 10,0% 11,1% 9IV
Recorrente o °
|— +49,2% 1

+79,2% +9,2%j
| | 1.722
542 1.154

496

Li
Liquda 302 321 363
Recorrente -

4T23 1724 2T24 3724 4T24 2023 2024
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Margem Financeira Bruta

Variagcao %

(RS milhées) 4723 3T24 4T24 2023 2024 47124/ 4124/ 2024/

3T24 4T23 2023

Margem Financeira Bruta 2114 2372 2,519 8.415 9.301 6,2 19,2 10,5
Margem Financeira com Clientes 1.976 2.087 2.367 7.665 8.353 13,4 19,8 9,0
Margem Financeira com Mercado 137 284 152 750 947 -46,7 10,2 26,3

A margem financeira bruta no 4T24 cresceu 6,2% em relagcdo ao 3T24, para RS 2.519 milhdes, com
expansdo de 13,4% na margem com clientes, compensando a queda de 46,7% na margem com o
mercado.

» Aalta de 13,4% vs o 3T24 na margem financeira com clientes reflete o crescimento da carteira no
periodo, sobretudo de financiamento de veiculos que registrou originagao recorde no ano. Durante
0 4T24, realizamos o FIDC BV Auto, no montante de R$ 3,5 bilhdes, que gerou um efeito positivo na
margem financeira com clientes. O NIM clientes’ atingiu 11,1% no 4T24. Excluindo-se o efeito do
FIDC, o NIM clientes seria de 9,9% no trimestre, em linha com o trimestre anterior.

» Avretragdo de 46,7% vs o 3T24 na margem financeira com o mercado reflete sobretudo o menor
resultado proveniente de posi¢cdes estruturais de hedge durante 0 4T24.

Na comparagdo com o 4T23, a margem financeira bruta cresceu 19,2%, com expansado de 19,8% na
margem com clientes e 10,2% na margem com o mercado.

* A alta de 19,8% vs o0 4T23 na margem com clientes reflete, principalmente, o crescimento da
carteira de crédito no periodo, além do efeito positivo do FIDC BV Auto. O NIM clientes’ ajustado
(excluindo-se o efeito do FIDC BV Auto) registrou alta de 10 bps, de 9,8% no 4723 para 9,9% no
4T24.

O aumento de 10,2% na margem financeira com o mercado reflete a melhora nos resultados
oriundos de posi¢des estruturais de hedge, bem como aplicagdo do patriménio liquido.

No acumulado do ano, a margem financeira bruta cresceu 10,5%, para RS 9.301 milhdes, com expansio de
9,0% na margem com clientes e 26,3% na margem com o mercado.

« Aaltade 9,0% na margem com clientes reflete, principalmente, o crescimento da carteira de crédito
no periodo, bem como o efeito do FIDC em 2024, conforme ja explicado. O NIM clientes' registrou
alta de 20 bps, de 9,8% em 2023 (com impacto de 10 bps de cessdo de carteira naquele ano) para
10,0% em 2024. Excluindo-se o efeito do FIDC BV Auto, o NIM clientes teria permanecido estavel em
relacdo a 2023, em 9,7%.

* No acumulado do ano, o resultado da margem financeira com o mercado atingiu R$ 947 milhdes,
crescimento de 26,3% sobre 2023, o que reflete a efetividade da nossa gestdo de ALM, garantindo a
protecdo do balango do banco, e gerando resultados consistentes provenientes de posicdes
estruturais de hedge e da aplicagdo do patrimdnio liquido.

Margem Financeira
(em RS milhées e %)

0, 0,
- 9.8% 9,3% 9.6% 9.9% 11,1% 9,8% 10,‘OA3
Clientes — — g — o 9 7% Excluindo
9,9% E);‘:l,ltJinddo 9,7% ' efeito do
SO €/e FIDC BV Auto?
Ii +19,2% —l— +6,2% 1 FIDC BV Auto |_+1o:5%j e
9.301
2.519 .
2.114 2.148 2.262 2.372 iy
Mercado
Clientes  [HRWS 1.910 1.989 2.088 ey [ 8.353
4723 1T24 2T24 3724 4724 2023 2024
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Custo de Crédito

O custo de crédito registrou queda de 22,7% e 20,7% vs 0 3T24 e 4T23, respectivamente, para R$ 776
milhdes. O custo de crédito sobre carteira (ampliada) recuou 1,1 p.p. em ambas as comparagdes, para
3,4%. Importante destacar que durante o 4T24, houve a transacdo do FIDC BV Auto com impacto positivo
no custo de crédito. Excluindo-se este efeito, o custo de crédito sobre carteira seria de 4,0% no 4T24,
representando uma queda de 0,5 p.p. na comparagdo com o 3T24 € 4T23.

No acumulado do ano, o custo de crédito recuou 17,3% sobre 2023, para RS 3.593 milhdes, com o
indicador custo de crédito sobre carteira registrando queda de 1,1 p.p., de 5,1% em 2023 para 4,0% em
2024. Excluindo-se o efeito da cessao de carteira no 4724, o indicador custo de crédito sobre carteira
seria de 4,3%, representando uma queda de 0,8 p.p. sobre 2023.

A melhora observada na comparagdo com 2023 reflete a queda gradual nos indices de inadimpléncia no
varejo, apds os ajustes implementados na politica de concessdao de crédito, além da priorizagdo nos
produtos com garantia e melhor perfil de risco.

Custo de Crédito

(em RS milhées)

Excluindo efeito do

®- a _ ° 4,0% FIDC BV Auto L 4,3% Excluindo efeito do
[ - P *—
4,5% 4,3% 3,9% 4,5% 3.4% 5,1% 4,0% FIDC BV Auto
|— -20, 7%—|- -22,7% [17:3%

AAT24 AAT24 A2024
1.003 /3T24 /4T23 4.345 /2023

776 3.593
ﬂ 1.108 1.009 1.159 av16 9% V16,6% iekts  v15,7%
A20,7% A6,5% ] B 5,6%

4T23 1724 2724 3T24 4T24 2023 2024
Il Despesa de PDD, impairment, Recuperagao de crédito —8— Custode Crédito/
descontos concedidos baixado como prejuizo Carteira de Crédito ampliada

Receitas de Servicos e Corretagem de Seguros

As receitas de servicos e corretagem de seguros totalizaram RS 695 milhdes no 4T24, expansdo de 1,5%
sobre o trimestre anterior € 7,0% na comparagdo com o 4T23.

Receitas de Servicos e Corretagem 4723 3124 4T24 2023 2024 RIS
(R$ M) 4T24/ 4T24/ 2024/
3T24 4T23 2023
Confecgdo de cadastro e avaliagdo de bens 247 248 242 813 953 -2,4 -1,9 17,2
Receitas de corretagem de seguros 222 241 239 764 932 -0,9 7,5 22,0
Cartdo de crédito 85 87 91 335 342 4,9 7,0 2,1
Rendas de garantias prestadas 22 19 20 91 83 6,0 -7.9 -9,2
Administragdo de fundos de invest. 0 0 0 7 0 - - -100,0
Comissdes sobre colocagdo de titulos 48 46 54 102 198 17,6 12,7 93,9
Outras’ 26 44 49 93 172 10,8 90,5 85,1
Receitas de Servigcos e Corretagem 650 685 695 2.204 2.679 1,5 7,0 21,6

PUBLICO 1-inclui servigos de Banking as a Service, marketplace, shopping, custédia, entre outros 20
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Receitas de Servicos e Corretagem de Seguros

Na comparagdo com o trimestre anterior, o crescimento de 1,5% reflete sobretudo o sélido desempenho
no segmento de DCM (debt capital markets), com reflexo nas comissdes sobre colocagéo de titulos, que
cresceram 17,6% no periodo.

Na comparagdo com o 4T23, o crescimento de 7,0% reflete, principalmente, as maiores receitas de
corretagem de seguros, além do incremento nas receitas oriundas do portal NaPista e da plataforma
Bankly (Banking as a Service) com impacto na linha “Outras”.

No acumulado do ano (2024), as receitas de servigos totalizaram R$ 2.679 milhdes, crescimento de 21,6%
sobre 2023. O crescimento reflete, principalmente: i) o aumento nas receitas oriundas de confecc¢do de
cadastro e avaliagdo de bens, além de corretagem de seguros, ambas com reflexo do sélido desempenho
do negécio de financiamento de veiculos que registrou recorde de originagdo no ano; ii) maiores
comissdes sobre colocagdo de titulos em virtude do forte desempenho do mercado de distribuicdo de
dividas em 2024, segmento que o BV registrou crescimento de 144% nas operagdes de DCM na
comparagdo 2024 vs 2023, €; iii) as receitas oriundas do portal NaPista, que j& se tornou um dos maiores
marketplaces de veiculos do Brasil com uma média de 13 milhdes de visualizagdes por més, e da Bankly,
que também desponta como uma das maiores plataformas de Banking as Service, atingindo um volume
transacionado (TPV) de RS 133 bilhdes no ano e com receitas de Plataforma crescendo 22,5% no ano.

Receita de servigos e corretagem de seguros
(em RS milhées)

|— +21,6% j

+7,0% +1,5% 2.679
| | * 2.204
650 652 647 685 695
4T23 1724 2T24 3T24 4T24 2023 2024

Despesas ndo Decorrentes de Juros - DNDJ

Variacao %
Despesas operacionais 4723 3T24 4T24 2023 2024 4T24/ 4T24/ 2024/
3T24 4T23 2023
Despesas de Pessoal (412) (472) (520) -1.589 -1.837 10,2 26,1 15,6
Proventos e Participagdo nos
resultados (PLR) (284) (335)  (383) (1.081)  (1.294) 14,5 35,1 19,7
Beneficios e encargos sociais (126) (134) (134)  (493) (532) -0,3 6,0 7,8
Treinamento (3) (3) (3) (15) (11) -3,4 15,6 -23,8
Despesas Adm (ex deprec & amort) (352) (349) (398) -1.265 -1.379 13,9 12,9 9,0
Servigos técnicos especializados (145) (142) (156) (524) (547) 9,6 7,2 4,4
Processamento de dados (92) (93) (125)  (355) (400) 35,5 36,9 12,6
Emolumentos judiciais (32) (35) (32) (103) (120) -10,6 -1,3 16,5
Marketing (38) (24) (32) (92 (92) 31,8 -15,0 -0,2
Qutras (46) (55) (53) (191) (220) -3,3 15,7 15,3
Depreciagao e amortizagao (98) (102) (98) (335) (407) -4,7 0,2 21,4
Despesas Administrativas Total (450) (452) (495) (1.600) (1.786) 9,7 10,2 11,6
Total Adm + Pessoal (862)  (923) (1.015) (3.189) (3.623) 10,0 17,8 13,6
VIO CEE D (765)  (821) (918) (2.854) (3.216) 11,8 20,0 12,7

amortizagido
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Despesas ndo Decorrentes de Juros - DNDJ

As despesas nao decorrentes de juros (despesas de pessoal + despesas administrativas + outras
despesas/receitas operacionais) totalizaram RS 1.778 milndes no 4T24, crescimento de 25,1% sobre o
3T24 e 31,1% na comparagdo com o 4T723. No acumulado do ano (2024), as DNDJ somaram R$ 5.936
milhdes, crescimento de 28,9% sobre 2023.

As despesas de pessoal atingiram R$ 520 milhdes no 4T24, alta de 10,2% sobre o 3T24 e 26,1% na
comparagdo com o 4T23. No acumulado de 2024, as despesas de pessoal somaram R$ 1.837 milhdes, alta
de 15,6% sobre 2023. Na comparagdo com 2023, o aumento observado reflete os seguintes efeitos:
acordos coletivos realizados em setembro/23 e setembro/24; maior headcount em 2024 em virtude
principalmente da aquisicdo de Bankly em novembro/2023, e; aumento na despesa com remuneragao
varidvel em 2024.

As despesas administrativas (ex-depreciacdo & amortizacdo) somaram RS 398 milhdes no 4724,
aumento de 13,9% sobre o 3T24 e 12,9% vs 0 4T23. No ano, as despesas administrativas somaram R$
1.379 milhdes, 9,0% superior ao exercicio de 2023. Os aumentos observados refletem, principalmente, as
maiores despesas com processamento de dados, servigos técnicos especializados e emolumentos
judiciais em 2024.

O indice de Eficiéncia (IE) encerrou o indice de Eficiéncia
4T24 em 37,9%, aumento de 0,2 p.p.
sobre o trimestre anterior, e 1,1 p.p. sobre 36,8% 37,1% 37.5% 37,7% 37,9%

0 4T23 (36,8%). Excluindo-se o efeito da
Bankly, o IE seria de 37,0%, praticamente
em linha com o ano anterior. O impacto da
Bankly no IE sera diluido no tempo, pois
além do crescimento acelerado nas
receitas, a empresa gerard sinergias e
otimizar& a estrutura de custos,
resultando em importantes ganhos de

eficiéncia para o BV. 4723 1T24 2T24 3T24 4724

As outras (despesas)/receitas somaram R$ 762 milhdes no 4T24, aumento de 53,4% sobre o trimestre
anterior e 54,3% na comparagdo com o 4T23. No acumulado do ano, as despesas totalizaram R$ 2.313
milhdes, elevacao de 63,3% sobre 2023.

O aumento observado em 2024, tanto na comparacgdo trimestral quanto anual, reflete principalmente: i)
aumento nos custos associados a produgao, refletindo o sélido desempenho do negdcio de veiculos em
2024; ii) maiores despesas com baixas contébeis relacionadas a projetos de tecnologia (atendendo as
politicas internas de gestao deste tipo de ativo), com impacto na linha “outras”, e; iii) o resultado positivo
proveniente da alienacdo de investimentos, realizados em 2023, com impacto positivo na linha “outras”
naquele ano.

Variagao %
4T23 3T24 4T24 2023 2024 4T24/ 4T24/ 2024/
3T24 4T23 2023

Outras (despesas) / receitas
(em RS milhdes)

Custos Associados a Producgao (380) (372) (429) (1.218) (1.486) 15,2 12,8 22,0
Demandas Civeis e Fiscais (101) (27) (23) (194) (126) -14,0 -77,1 -35,1
Demandas Trabalhistas (24) (31) (26) (148) (108) -16,7 8,0 -26,9
Resultados de Incorporagéo Imobiliaria’ 10 (2) (1) 25 8 -28,4 -111,5 -66,2
Outras 0 (66) (284) 118 (602) 331,9 - -607,8
Total (494) (497) (762) (1.417) (2.313) 53,4 54,3 63,3

PUBUCO 1 - Operagao em run-off 22
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Qualidade da Carteira de Crédito

As segmentagdes do risco da carteira de crédito nesta secdo referem-se a carteira classificada conforme
Res. CMN n° 2.682/99, exceto se indicado de outra forma.

Qualidade da Carteira de Crédito

(RSM, exceto quando indicado) 4123 3124 4124
Saldo em atraso acima de 90 dias 3.912 3.389 3.340
indice de inadimpléncia acima de 90 dias 5,3% 4,4% 4,4%
indice de inadimpléncia acima de 90 dias Varejo 6,4% 5,1% 5,2%
indice de inadimpléncia acima de 90 dias Veiculos 5,0% 4,4% 4,6%
indice de inadimpléncia acima de 90 dias Atacado 0,4% 0,6% 0,4%
Baixas para prejuizo (a) (965) (834) (618)
Recuperacgdo de crédito (b) 176 155 187
Perda liquida (a+b) (789) (679) (431)
Perda liquida / Carteira de crédito (anualizada) 4,3% 3,6% 2,3%
New NPL 913 830 569
New NPL / Carteira de crédito’ - trimestre 1,3% 1,1% 0,8%
Saldo de PDD? 6.161 5.815 5.625
Saldo de PDD / Carteira de crédito 8,3% 7,7% 7,5%
Saldo de PDD / Saldo em atraso acima de 90 dias 157% 172% 168%
Saldo AA-C 64.436 67.145 66.768
Saldo AA-C / Carteira de crédito 86,8% 88,6% 89,6%
Saldo D-H / Carteira de crédito 13,2% 11,4% 10,4%

Inadimpléncia da Carteira de Crédito — Over-90

A inadimpléncia acima de 90 dias (over-90) encerrou 0 ano em 4,4%, estavel em relagdo ao trimestre
anterior, e 90 bps inferior ao encerramento de 2023, quando atingiu 5,3%.

Varejo

O over-90 do Varejo encerrou o 4T24 em 5,2%, aumento de 10 bps sobre o trimestre anterior. Este
aumento é explicado fundamentalmente pelo efeito do FIDC BV Auto (R$ 3,5 bilhdes), visto que este
contemplou somente contratos adimplentes, causando, portanto, um “efeito denominador” no indicador.
Neste contexto, o over-90 da carteira de veiculos registrou elevagao de 20 bps na comparagdo com o
3T24, e teria permanecido estéavel no periodo se excluido o efeito do FIDC.

Na comparagdo com o 4T23, o over-90 do Varejo recuou 120 bps, saindo de 6,4% para 5,2% no 4T24. Com
relagdo a carteira de veiculos, o over-90 registrou queda de 40 bps no periodo, de 5,0% para 4,6%. Esta
melhora no indice de inadimpléncia no varejo evidencia a consisténcia de nossa politica de crédito que
tem permitido o crescimento na concessao de crédito com qualidade e rentabilidade.

Atacado

O over-90 da carteira do Atacado permaneceu em patamar bastante saudavel, abaixo da média histérica,
encerrando o ano de 2024 em 0,4%, 20 bps abaixo do trimestre anterior e em linha com o0 4T23.

e
PUBUCO 1- ANPL trimestral + baixas para prejuizo do periodo / Carteira de Crédito do trimestre imediatamente anterior; 2 - Inclui provisdes para garantias 23
financeiras prestadas e o saldo de provisado de crédito genérica contabilizado no passivo na linha “Diversas”
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Inadimpléncia da Carteira de Crédito — Over-90
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NPL Creation /

NPL Creation

O NPL creation atingiu R$ 569 milhdes no 4T24,  decrédito’
queda de 31,4% sobre o trimestre anterior € 37,7%
na comparacdo com o 4T723. O NPL Creation sobre |—-31,4%1

1,27%  0,90%  0,87% 1.12%  0,75%

carteira de crédito encerrou o trimestre em 0,75%,
comparado a 1,12% no 3T24 e 1,27% no 4T23. O L 913 640

NPL creation do 4T24 também foi positivamente Creation 671 569
impactado pelo efeito do FIDC BV Auto realizado . . .
no 4T24. Excluindo-se o efeito do FIDC, o

indicador teria permanecido estavel no trimestre. 4723 1T24 2724 3724 4T24
(RS milhdes)

Carteira de Crédito por Nivel
de Risco? (%)

O saldo da carteira com rating D-H apresentou
melhora no trimestre, com recuo de 100 bps sobre D-H 11,9%
o trimestre anterior e 280 bps nos Ultimos 12
meses, encerrando o periodo em 10,4%. Tal
desempenho reflete sobretudo a melhora
observada nos indicadores de inadimpléncia no
Varejo, conforme explicado anteriormente, bem
como a qualidade da carteira do atacado com
indicadores de inadimpléncia em patamares
bastante sélidos.

LY.Sel 56,8% 88,71% | 88,6% il 89,6%

4T23 1T24 2T24 3T24 A4T24

Indice de Cobertura (90 dias)
157%  161%  167%  172%  168%

O indice de cobertura para saldos em atraso acima Media e B -
de 90 dias encerrou o trimestre em 168%, histérica®
comparado a 172% no 3T24 e 157% no 4T23.
Portanto, temos mantido o indice de Cobertura
em patamar bastante conservador considerando o
perfil da carteira do BV, onde aproximadamente

92% da carteira do Varejo é colateralizada. 4Te3 1724 2T24  3T24 4724
e
PUBLlCO 1 - Carteira de crédito do trimestre anterior; 2 - Créditos classificados seguindo a Resolugdo 2.682 do Banco Central do Brasil; 3 - Considerando o periodo 24

de 2015a2019.
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Captacdes

Encerramos o 4T24 com R$ 101,6 bilhdes de funding total, queda de 0,9% sobre o trimestre anterior e
aumento de 9,6% sobre 0 4T23. A variagdo sobre 0 4T23 é explicada principalmente pelo maior volume de
depdsitos interfinanceiros, letras financeiras e depdsitos a prazo, que compensou a redugao no saldo de
titulos emitidos no exterior em funcédo do vencimento do bond 2024 (Banvor 24).

- e Andlise
Captacoes 4T23 3724 4T24 Variagcdo % Vertical %
(R$B) 4T24/3T24 4T24/4T723 4T24
Letras financeiras (1) 32,0 35,0 35,5 1,4 10,8 34,9
Depésitos a prazo 33,9 37,1 34,8 -6,4 2,6 34,2
CcDB 26,0 30,5 27,7 -9,0 6,5 27,3
Debéntures 3,1 2,2 2,7 23,3 -14,0 2,6
LCAelLCl 4,7 4,5 4,3 -3,2 -8,1 4,3
Titulos emitidos no exterior (1) 6,5 4,2 4,3 4,4 -33,3 4,3
Cessoes de crédito (1) 10,5 10,4 9,5 -9,0 -10,3 9,3
FIDC (1) 0,8 0,7 0,7 0,6 -10,3 0,7
Empréstimos e Repasses 5,6 6,5 7,7 19,1 37,8 7,6
Depésitos interfinanceiros 1,2 5,5 5,9 8,0 403,1 5,8
Instrumentos de Capital (1) 2,2 3,2 3,2 0,9 47,3 3,1
Letras financeiras subordinadas 1,5 1,7 1,7 2,7 12,0 1,7
Demais 0,6 1,5 1,5 -1,1 132,5 1,5
Total de Captagcdoes com Terceiros 92,7 102,5 101,6 -0,9 9,6 100,0
(-) Depdsitos compulsérios 3,2 4,2 3,6 -14,5 10,6
(-) Disponibilidades em moeda nacional 0,0 0,0 0,0 10,2 -10,8
Total de Captacodes liquidas de compulsério 89,5 98,3 98,0 -0,3 9,5

A estrutura de funding do BV segue bastante diversificada e com estratégia de desconcentragédo de
vencimentos e contrapartes. Os instrumentos estaveis de captagdo, com vencimento acima de 2 anos,
representavam 52,4% do total de recursos captados no encerramento do trimestre. A relagdo entre a
carteira de crédito expandida (excluindo avais e fiancas) e as captagdes liquidas de compulsérios encerrou
0 4T24 em 86,2%, comparado a 85,8% no 3T24 € 91,3% no 4T23.

Carteira de Crédito / Funding

(em%)
91,3% 89,0% 88,3% 85,8% 86,2%
895 81,7 92,7 825 928 81,9 983 843 980  gas5
4723 1T24 2T24 3T24 4T24
B Funding Lig. de Compulsérios RSB (A) Carteira Crédito Expandida (excl. avais e fiangas) R$B (B) —®— Carteira (B) / Funding (A)

Liquidez

Com relagao a liquidez, o banco manteve seu caixa livre em nivel bastante conservador. O indicador LCR'
(Liquidity Coverage Ratio), cujo objetivo € mensurar a liquidez de curto prazo dos bancos em cenério de
estresse, encerrou o0 4T24 em 157%, acima do limite minimo regulatério exigido pelo Banco Central de
100%, o que significa que possuimos recursos estaveis disponiveis suficientes para suportar as perdas em
cenérios de estresse. Vale reforcar, que além da saudavel liquidez, o banco BV mantém disponivel uma
linha de crédito junto ao Banco do Brasil desde 2009, que representa significativa reserva de liquidez e
que nunca foi utilizada.
e
PUBLICO 1 - Maiores detalhes sobre o LCR podem ser obtidos no “Relatério de Gestao de Riscos e Capital” no site de RI: ri.bv.com.br/ 25
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Indice de Basileia

O Indice de Basileia encerrou o 4724 em 16,0%, com 14,5% de Capital Nivel I, sendo 12,8% de Capital
Principal e 1,7% de Capital Complementar. O Capital Nivel Il encerrou em 1,5%.

Variagdo %

'?gr':‘;gfnﬁzg'e'}‘:'f aT23 3T24 4T24 aT24/  4T24/
3T24 4T23
Patrimonio de Referéncia (PR) 12.728 13.863 13.888 0,2 9,1
PR Nivel | 11.722 12.564 12.559 0,0 7,1
Principal 10.600 11.073 11.084 0,1 4,6
Complementar 1.122 1.491 1.475 -1.1 31,5
PR Nivel Il 1.006 1.299 1.329 2,3 32,0
Ativos Ponderados pelo Risco (RWA) 81.345 85.408 86.693 1,5 6,6
Risco de Crédito 73.623 77.394 79.229 2,4 7,6
Risco de Mercado 636 1.323 773 -41,5 21,7
Risco Operacional 7.086 6.588 6.588 0,0 -7,0
Riscos associados a servigos de pagamentos 0 104 103 -0,4 -
Patrimoénio de Referéncia Minimo Requerido 6.508 6.833 6.935 1,5 6,6
Capital Nivel | 14,4% 14,7% 14,5% -0,2p.p. 0,1p.p.
indice de Capital Principal (CET1) 13,0% 13,0% 12,8% -0,2p.p. -0,2p.p.
Complementar 1,4% 1,7% 1,7% 0,0 p.p. 0,3p.p.
Capital Nivel 11 1,2% 1,5% 1,5% 0,0 p.p. 0,3 p.p.
indice de Basileia (PR/RWA) 15,6% 16,2% 16,0% -0,2p.p. 0,4p.p.

Na comparacao trimestral, o indice de Basileia registrou reducao de -0,2 p.p., explicado principalmente
por (i) geragado de lucro liquido no trimestre, com impacto de +0,6 p.p., compensado por declaragdo de
juros sobre capital préprio (JCP) com impacto de -0,4 p.p.; (ii) reducdo dos ajustes prudenciais, com
impacto de +0,2 p.p.; (iii) aumento dos ativos ponderados pelo risco com impacto de -0,3 p.p.; e (v) ajuste
negativo de avaliagdo patrimonial, com impacto de -0,3 p.p.

indice de Basileia 4T24 vs 3T24

-0,2 p.p.
| PP v
16,2% o,
0,2! -0.4 16,0%
Basileia Lucro Liquido Ajustes Prud., Basileia
3724 e JCP RWA e 4T24
outros

Com relacdo ao 4723, o Indice de Basileia aumentou +0,4 p.p., com reducdo de -0,2 p.p. no CET1 e +0,3
p.p. no Capital Complementar devido, principalmente a: (i) geragao de lucro no periodo compensado por
declaracdo de JCP; (ii) novas emissdes de capital complementar, €; (i) aumento dos ativos ponderados
pelo risco. A variagdo no Capital Nivel Il esta relacionada a emissdo de novas dividas subordinadas que
compdem esse Capital.

Ao final do 4T24, o requerimento minimo de capital era de 10,50%, sendo 8,50% o minimo para Capital
Nivel | e 7,00% para o Capital Principal (CET1).

I
PUBLICO 26
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Rating

O banco BV é classificado por 2 agéncias internacionais de rating, a Moody’s e a Standard and Poor’s (S&P).
Importante ressaltar que o rating em escala global é limitado pelo rating soberano do Brasil, atualmente
em Ba1 (positiva) pela Moody’s e BB (estavel) pela S&P.

Agéncia Escala Escala . Ultima

de Rating Global Nacional AEPo e Atualizacdo
Standard & Poor’s BB AAA Estavel Mai/24
Moody’s Baz AA+ Estavel Mai/24

Em maio/2024, o BV recebeu upgrade em escala nacional pela Moody’s, de AA para AA+, com perspectiva
estavel. A melhora no rating do banco foi atribuida a resiliéncia da operag¢do, com indicadores controlados
mesmo em momentos de volatilidade econdmica, além da lideranca consolidada em financiamentos de
veiculos usados, e por fim, a diligéncia na concessao de crédito.

Ainda no més de maio, a S&P reafirmou o rating do BV em escala Global (BB/estavel, em linha com o
soberano) e escala Nacional (AAA/estavel), destacando o expertise do banco na concessao de crédito € a
lideranga no financiamento de veiculos usados no Brasil.

Governanca

O banco BV tem uma estrutura organizacional que observa a legislagdo e regulamentagao em vigor no
Brasil e estd alinhada as melhores préaticas de governanga corporativa do mercado, mantendo seu
compromisso com os principios de transparéncia, equidade, prestacado de contas e de responsabilidade
corporativa, bem como adota padrdes de boas praticas em linha com as Leis Anticorrupcao e de
responsabilidade social, ambiental e climatica.

O controle do banco BV é compartilhado entre os acionistas Votorantim Finangas S.A., holding financeira
do Grupo Votorantim e Banco do Brasil S.A., uma das maiores instituicdes financeiras do pais, os quais
possuem participagao paritaria no Conselho de Administragdo (CA) e em seus 6rgaos de assessoramento,
bem como no Conselho Fiscal (CFIS). Além destes 6rgdos, fazem parte também da governanga
corporativa do banco a Assembleia Geral de Acionistas, a Diretoria e o Comité Executivo.

Estrutura Acionaria Orgios de Governanga

-
Comité ASG
Fiscal
Total: 50,00% Total: 50,00%
Comité de
| | Comité de Conselho de Riscos e de
‘ Aud|tor|a Admnnlstrac;ao Capital
Comité de
Remuneragao

e RH

Votorantim Banco do Brasil

Finangas S.A.

Comité de
Dlretorla Partes
Executlva Relacionadas

O Conselho de Administracdo é composto por 07 (sete) membros, sendo 03 (trés) membros indicados por
cada um dos acionistas controladores e 01 (um) membro independente. As decisdes do Conselho de
Administragdo sdo tomadas por maioria absoluta, inexistindo voto de qualidade.

Na Assembleia Geral realizada em abril de 2023, houve a eleigdo dos membros indicados pelos acionistas
e, em agosto do mesmo ano, foi eleito o membro independente do CA, todos com mandato até a
Assembleia Geral Ordinéria de 2025.

I
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