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ESC ' LE

DETALHES DA
TRANSACAO

> AQUISICAO DE PARTICIPACOES:
1. Escale (Holding): 5%;

2. Escale Health: 35%, com call option de +5% em até 12
meses (com mesmo valuation).

Em ambos os casos, os valores sdo 100% em emissoes
primarias e serao usadas exclusivamente para acelerar
crescimento.

> VALOR DA TRANSACAO: R$132,6 MILHOES
1. Escale (Holding): R$48,4 milhdes;
2. Escale Health: R$84,2 milhdes.

> PARCERIA ESTRATEGICA

Revolucionando a maneira de atuacao da Quali nos canais
digitais, com foco em aumentar vendas e reduzir churn.
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+R$100MI de Investimentos de Top VCs

INVESTIDORES ESC LE

KaszeK

'/Redpomt

eventures

KAVAK & ™™

5 A ANDAR RED VENTURES

@és complica Odommo @ bluemercury’

dofiti 2 e 4

Delivery Hero

vna]a‘t NETFLIX zendesk

Q Buscar Valor Empresas

Startup focada em vendas no
digital, Escale levanta R$ 87 milhoes

QED & INVUS CO-LEAD US$22.6M INVESTMENT IN BRAZIL'S

FUNDADORES:
KEN DIAMOND & MATT KLIGERMAN

ESCALE

QED Investors and Invus Opportunities co-led a US$22.6m
investment in Escale, a Brazilian digital marketing agency
providing customer acquisition services to Brazilian telco
and healthcare companies. KaszeK
Ventures, Redpoint eventures and Rocket Internet’s Global

Founders Capital participated in the round.

( ) QED Investors and Invus

Opportunities have just led a $22.6 million investment
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ESC ' LE

@ Geracao de demanda

MilhOes de clientes e oportunidades de
negocio a partir dos ativos digitais

proprietarios e com a ajuda de dados @ Converséo de Vendas

exclusivos. ,
Demandas geradas, € hora de

converter

@ Alta fidelizacao

A melhor estrategia para fidelizar
clientes € encanta-los com uma
experiéncia de compra unica.
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CONSUMIDORES

Dificuldade de pesquisar
marcas e produtos para fazer
decisdes de compra informadas;

Processos de compra
frustrantes e fragmentados;

Cancelamento precoce devido a
dificuldades no onboarding.

Geracgao de
Demanda Digital

Atribuicao
de Dados do Funil
End-to-End

Tecnologia de
Conversao

Data Science
& IA

<
/i\ 2

S

MARCAS PARCEIRAS

Altos custos de aquisicao
(direct marketing, branding,
agencies & internal teams);

Conversao ineficiente;

Dificuldade de acessar clientes
potenciais no topo do funil.




Negocio escalavel em diversas verticais

A
L

HOME SERVICES

Internet & TV*
Mobile*
Streaming
Seguro fianga
Luz & Gas
Sistemas de Alarme
Seguro Residéncia

@

SAUDE

Planos de Saude*
Seguro Odontolégico
Plano de Saude Suplementar

amil «” bradesco
salide
Grupo
- NotreDame
SulAmérica Intermédica

S

FINANCAS PESSOAIS

Consorcio*
Cartao de Crédito
Empréstimo
Financiamento Auto
Financiamento Imovel
Corretora de Investimento
Seguro de Auto & Vida

151

EDUCAGAO

Ensino Superior
Pos-Graduacao
Curso Técnico




ESC ' LE

do inicio ao fim

Venda incremental
Até 3,4x mais conversao/ativagcao
Fidelizacao LTV-based

Integracao de dados do funil end-to-end

Q




Integracao de dados end-to-end

SOLUGOES ESPECIFICAS PARA
NECESSIDADES DO CONSUMIDOR

ENTREGA DE A Escale sabe quando, como e o que oferecer para EXPANSAO DA
VALOR cada consumidor final, otimizando: COLETA DE DADOS
v' Campanhas de ads v Ofertas de vendas
v Ofertas de site v’ Estratégias de vendas
v’ Lead scoring & routing v’ Estratégias de remarketing
DATA SCIENCE & Al STACK v' Priorizacao de leads v Acdes proativas para reduzir churn PROPRIETARY DATA MOAT

v' Escale data lakes

v Algoritmos de otimizacao E S C L E
v Inteligéncia artificial

ClickStream

Atribuicoes mobile/desktop
Atividade de web navegacao
Analytics de voz

Compras

Dados de emprego & familia
Uso do produto

Churn

Lifetime value

REFINO DO DATA Q
SCIENCE

AN N N N N N S






Start-ups globais de venda de seguros

() SELECT

US$4.1bi Market Cap na NYSE

Gera demanda digital de suas Proprietary
Lead Sources e converte leads através de um
funil de vendas multi-marcas;

Gerencia os funis de aquisi¢cao préprios das
marcas, com operagdes de conversao
exclusivas para estas marcas;

Expandiu do core business de saude, para
vida, auto e seguro domiciliar, através de uma
plataforma escalavel de tecnologia, marketing
e vendas.

JNASSURANCE

Comprado pela Prudential por
US$3.5bi

A “Uber” de seguros (vida, auto, casa e
saude), conectando consumidores com alta
intencdo e representantes de vendas
autdbnomos qualificados.

Plataforma da Assurance gerencia toda a
geracao e direcionamento de leads, gestao
do processo de vendas e implementacao do

backoffice para os representantes de vendas.

wefox

Valuation de US$1.8bi &
US$268mi Captado

Similar ao modelo Assurance, mas com foco
no mercado Europeu;

Foco em atrair corretores autbnomos e
experientes, para que tragam consigo seu
portfélio de clientes para a plataforma
WeFox.




Segmento HEALTH

Modelo atual de distribuicao

Players gastam $$$ com mkt, branding, mas
corretores captam 90% dos leads.

Desconexéo entre Leads e Conversao de produtos.

Pouca coleta e uso de dados.

Taxas de conversdao baixas, devido a fraca
gestao tecnolodgica do funil de vendas.

Grandes quebras no processo de implantagao e
onboarding por conta de documentacao fisica e
burocracia confusa.

Raramente é feito cross-sell.

Modelo ESCALE Health

Gestao do panorama digital dos players para plena
otimizacao e controle dos leads e do funil de vendas.

Leads para corretores e times dedicados, KPIs de melhor
performance. Transparéncia e gamificacao impulsionam a
performance.

Data tracking 100% online para offline, permitindo
pipeline de vendas em tempo real e melhores decisdes
sendo tomadas mais rapido sobre gastos de marketing,
novos produtos, incentivos de vendas, etc.

Poder e autonomia aos agentes através da plataforma
de vendas EscaleOS.

Backoffice gerenciado com tecnologia, reduzindo taxas
de quebra.

Ampla possibilidade de Cross-sell feito digitalmente e
através de corretores/agentes.

Q



Ativos Digitais Escale

$ zelas

sadde Central de vendas 0800 8 4 - Iniciar sessao uda
zelas d Id Jas 0800 878 212 2 Ajud

Old, Joao Paulo!

Reunimos os melhores planos para vocé
conhecer, e escolher o ideal.

Em poucos cliques vocé
encontra o plano de saude
ideal para vocé!

Invista na sua saude e economize em até

30% no valor do seu plano com seu MEI ou
CNPJ.

Filtros de perfil Melhores planos

Valor total mensal R$1.200 R$1.000

R$ 500

Localizagao 2
< Rede credenciada com os melhores

01303-001 CORBErETe Menor prego hospitais de Sao Paulo

Salvar minha cotacso

Melhor custo-beneficio

Confira alguns hospitais disponiveis.

Preco final

R$ 6.832

CPF Ver o prego por
A& Principais laboratérios: @ Principais hospitais: - o

Tipo de contratagdo amil Amil 550

AACD

Hospitais ou laboratérios de preferéncia

Clique e ligue ja: 0800 591 296.
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‘ Otimizar funil de conversdo Quali

Aumentar a taxa de conversao otimizando aquisicao
(leads) no mercado de Adesao / PME

@\ Qualicorp
&
ESC LE

Aumento exponencial na geracao de demanda online
no mercado Adesao/PME

Novo canal digital de aquisi¢cao de clientes

Estratégia de retencao e reducao de churn Quali
(modelagem cognitiva)

Obter diferenciais competitivos (ativos de geracao de
demanda & tecnologia de conversao)

Cross-sell e up-sell

Testar e comercializar novos produtos Qualicorp

Q



Q Qualicorp
ESCALE

#NovolJeitoQualiDeSer Rela¢cbes com  (11)3191-3829
Rl@qualicorp.com.br

ri.qualicorp.com.br

Investidores



