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As informacoes contidas nesta apresentacao e eventuais declaracoes que possam ser feitas

durante nossas teleconferéncia, relativas as perspectivas de negocios, projecoes e metas
operacionais e financeiras da TOTVS, constituem-se em crencas e premissas da Diretoria da
Companhia, bem como em informacoes atualmente disponiveis. Consideragoes futuras nao sao
garantias de desempenho. Elas envolvem riscos, incertezas e premissas, pois se referem a

eventos futuros e, portanto, dependem de circunstancias que podem ou nao ocorrer.

Investidores devem compreender que condicoes economicas gerais, condicoes da industria e

outros fatores operacionais podem afetar o desempenho futuro da TOTVS e podem conduzir a

resultados que diferem materialmente daqueles expressos em tais consideracoes futuras.




TECNOLOGIA DE PONTA IMPULSIONANDO A PRODUTIVIDADE E A COMPETITIVIDADE
DOS NEGOCIOS EM 12 SEGMENTOS ESTRATEGICOS DA ECONOMIA NO BRASIL

0 R$1,6 trilhao
Empresa de Software Marketshare produzido por nossos clientes
n° 1 no Brasil® (lider em ERP no Brasil)? (representados pelos +40 mil
clientes)?

(o)
e o 26% 50% ol
reSC|21ento|_ da . SCeita Crescimento de Receitas SaaS Crescimento de roC ”,‘(?;i‘o A
QMEOIEERE Gest30(2121)! Receita Recorrente Biz redito
Perfomance (2121)t ¢+

MODELO DE NEGOCIO DISTRIBUICAO PORTFOLIO DE NEGOCIOS @ M&A |/ GOVERNANCA

- Base Receita Recorrente Presenca local e digital, com Ecossistema baseado em 3 dimensoes: +25 M&A - . Maig a#o nivel de Governanca

- Base Cloud b delo d Gestdo, Techfin e Business : : 8 PE0

a>CICIIRUNMEMOCEIORCESS ' - Maior consolidadora do mercadQas Corporativa (B3 — Novo Mercado)
distribuicao com alta capilaridade Performance de tecnologia brasileiro 3 - Investimento Social alinhado a

Fonte: . . Tals estratégia de negdcio
(1) Informagoes divulgadas pela Companhia, 2T21. (4) Considera os resultados nao auditados da RD Station de jan/20-mai/21 e
(2) Estimativas internas da Companhia. da Tail Target de jan/20-dez/20

(3) Pesquisa "Software Market Share Enterprise Application 2020” - Gartner.
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MODELO DE NEGOCIO

MERCADO ENDERECAVEL POR TAMANHO DE EMPRESA (R$)

Faturamento do Mercado:

Producao + Consumo
Intermediario ()

Evolucao Investimento TI como
(> ) % da Receita @
2013: 2,6% > 2019: 3,7%

3,7%
Investimento TI como
% da Receita ¥

Pequenas e médias
219% empresas

Investimento TI em Software (2

Evolucao Investimento
(> ) TI em Software @
2013: 20% > 2019: 21%

% Crescimento do Mercado
o de Software de Aplicacao
Empresarial — Brasil ¢
CAGR 17/23: 8,5%

29% _
% Enderegével para TOTVS ¢ Microempresas

R$24,8 bi
Mercado Potencial

de Software
(FEECEVERECRINS))

Fontes: (1) IBGE 2017 - Diretoria de Pesquisas, Coordenacao de Contas Nacionais, Tabela 5; (2) Gartner - IT Key Metrics Data 2019; IT Key Metrics Data 2019: Midsize Enterprise; (3) IBGE 2018: Cadastro Central de Empresas, Tabela 992;
(4) Analises TOTVS (Software de Aplicacdo Empresarial, excluindo suites de Office e outras Aplicacoes); (5) IDC — LA Semiannual Software Tracker (Julho — 2020).



Pos-Venda

Forca de venda
especializada e incentivada
a oferecer solucoes de
cross-selling e up-selling
aos clientes atuais

Equipes locais oferecem
atencao continua aos
clientes

Manutencao
Suporte integral por meio
de equipe altamente

experiente e centralizada
da TOTVS
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CLIENTE

MODELO DE NEGOCIO

Presenca e parceria em todas as etapas do ciclo da Jornada do Cliente
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Venda

Recursos unicos
de distribuicao
e oferta ampla
de produtos

Implementacao
Fontes exclusivas de
implementacao permitem
oferecer custo menor
aos clientes

D

Oferta horizontal completa

Em 12 segmentos para clientes de todos
0s portes

Implantacao Flexivel

(\ C_°9

Cr=r)

=
Cloud On-premise

Modelo de Distribuicao

{ ) ( ) 'Q’QQ
0=Fln2 @)
Franquias e Filiais Forca de vendas proprias
@6
@6
Parcerias

Em varias midias
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CANAIS DE DISTRIBUICAO - FISICOS

DISTRIBUICAO

)

PORTE DA EMPRESA

® ToTVS

Grandes empresas
+ 500 funcionarios

®) Totvs GrouP

\
e

TOTAL DE EMPRESAS NO BRASIL POR PORTE

o CANAL DIGITAL - TOTVS STORE

Fonte: IBGE 2018: Cadastro Central de Empresas, Tabela 992.

Pequenas e
meédias empresas

De 100 a 500
funcionarios

Microempresas
Até 9 funcionarios
~ baseado em abordagem multicanal que
~ permite a TOTVS penetracao incomparavel
~ em todas as regides do Brasil

R_g | ..,

' COMO NOS RELACIONAMOS

~ Divisao Large Enterprise

~ Equipe propria com pessoal qualificado e
~ especializado por segmento, oferecendo
~ servico personalizado e suporte em

; consultoria

52 franqueados e 5 filiais

- Territorios franqueados de acordo com
~ 0 setor da economia. Conhecimento

- local para clientes SMB

Multicanal
Modelo de distribuicao com parceiros,

TOTVS Store € 0 meio digital para interacao com os clientes, em especial para aplicacoes em cloud
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Diversidade, amplitude e flexibilidade sao as
caracteristicas do nosso portfolio baseado em um

@ .
PORTFOLIO DE

NEGOCIOS

ecossistema de 3 dimensoes

ERP robusto e
tecnologias que
automatizam
processos-chave e
integram todas as
areas do negocio.

00  TECHFIN
0o 'FC

Solucdes de crédito e
pagamentos para
simplificar, ampliar e
baratear o acesso dos
clientes aos servicos
financeiros por meio de
tecnologia e dados.

i

Juridico

A

- Varejo

Financial Services

@ BUSINESS
PERFORMANCE

Portfolio de solugdes que
permite as empresas
venderem mais e serem
mais competitivas,
alavancando seus
resultados e performance.

Queremos aumentar
a EFICIENCIA e a
RENTABILIDADE de
nossos clientes por
meio da TECNOLOGIA.

Construgéo
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Logistica

" Prestadores
. de Servigos

-

Educacional

-

Distribuigéq,s“""
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Hospitalidade

»

... Manufatura
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Agro
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Saude



ESTRATEGIA UNICA, BASEADA EM QUATRO PILARES

1° PILAR
Reforcar / Defender

GESTAO

0 negocio principal {"j

2° PILAR
Aprofundar atuacao
nos segmentos

N

TECHFIN

3° PILAR
Ampliar Solucoes
Cross-Selling

@ BUSINESS
PE

4° PILAR RFORMANCE

Expandir para
Novos Mercados

N7 N

M&A & PARCERIAS

OPORTUNIDADES EM GESTAO

wealthsystems®

o A i
e Verticais n< CONSINCO pimensa

OPORTUNIDADES EM TECHFIN
V4 = , o
Q Credito B2B -~ Supplier 9 Pagamentos

@ crdito . varelo  rede.
Consignado ﬂ’ (S creaitas Educacdo

OPORTUNIDADES EM BUSINESS PERFORMANCE

Q E-Commerce VVTEX e CRM/

Viarkeling <= ppsTaTION
9 OMS e Automation/

MODDO Marketing -Iu-toil
Ana|YtiCS % @ TOTVS
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GOVERNANCA

COMPOSICAO DO CONSELHO DE ADMINISTRACAO

Presidente

Mais alto nivel
de Governanca
Corporativa

Laércio Cosentino

do conselho da Brasscom

Maria Leticia

(B3 — Novo Mercado) Costa

Mauro R.
Cunha

Guilherme
Stocco Filho

Eduardo
Vassimon

Gilberto
Mifano
Membro Independente

Membro dos conselhos
da BRMalls e da Klabin

Membro Independente
Membro dos conselhos do
Banco Original e
Grupo Soma

Membro Independente
Membro independente
Presidente do conselho da
Votorantim e membro do
Conselho da B3*

Membro Independente
Membro dos conselhos
de Natura e Cielo

COMITES DE ASSESSORAMENTO

Gente e Remuneracao
responsavel por auxiliar o Conselho de
Administracao a estabelecer os termos da
remuneracgao e dos demais beneficios

Auditoria
fiscaliza os procedimentos referentes ao
cumprimento de dispositivos legais, avalia as
politicas de gerenciamento de riscos e recomenda

aprimoramento de politicas internas Conselho e a Diretoria

*B3 — Brasil, Bolsa, Balcao

Fundador da TOTVS e Presidente

Governanca e Indicacao
promove evolucdes na governanga corporativa e na
estratégia de ESG da Companhia, avalia a adocao de
boas praticas e seleciona e indica integrantes para o

6 de 7 membros do
Conselho de
Administracao sao
_ _ independentes
Vice-Presidente

Membro Independente
Socia da Prada Assessoria
Empresarial e Membro do
conselho da Localiza

Sylvia
Leao

Membro Independente
Membro dos conselhos da
Raia Drogasil, Vivara e
Mendelics

Estratégia
estuda, debate, avalia, propde e acompanha as
principais diretrizes da estratégia corporativa e
tecnoldgica
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GOVERNANCA

ESTRUTURA ACIONARIA*

*Em 30 de junho de 2021.

Tesouraria
1,7%

&

Free-Float
83,2%

Administradores
e pessoas ligadas

15,1%

Investidor
Estrangeiro

Investidor
Nacional Institucional

Investidor
Nacional
Nao-Institucional

I 4,0%
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*Atraimos profissionais com sentimento de dono;
*Somos apaixonados por desafios e focados em resultados;
«Ditamos o ritmo do mercado, fazendo tecnologia que transforma;

*Desenvolvemos uma cultura leve, colaborativa, inclusiva e

respeitosa;
*Recompensamos a meritocracia, a eficiéncia e a produtividade;
*Possuimos um ambiente transparente e equilibrado;
«Atuamos com foco no cliente, garantindo o seu sucesso;

*Reconhecemos a importancia de todos os stakeholders existentes

no ecossistema TOTVS.
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CULTURA %
define a N0SS

TECNOLOGIA + CONHECIMENTO . @U}k CLIENTE E O NOSSO

ER

SAO O NOSSO DNA

>> Construimos um legado em um mundo de Antecipamos as necessidades dos nossos clientes.
mudancas. Pensamos em comao a tecnologia e o Entregamos qualidade em solucbes +essenciais,
conhecimento podem juntos impulsionar a inovacao +simples e +ageis para seus negocios. Somos
hoje e sempre. Somos criativos sem medo de errar. resentes e proximos.

Por localizacao geografica (unidades proprias)

Por atividade

O O g
Por género [_] 66% | \34%  Por faixa etdria

7.612 no Brasil UJ desempenhada
| @ Ateé 30 anos Servi
o ° GOS
254 no exterior ‘ o o @ De 30 a 50 anos : P&D
ARG = ol ¢ Mais de 50 anos
Por posigoes | | cgopt [ X 500, @® Vendas

‘ * de lideranca UJ LUf

COL CHL PORT

Adm / Outros

Dados consolidados de 31/12/2020.
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» INVESTIMENTO —

mspcosivel e COMYRUYr para Que
[ O maor rumerd poasivel de pessoas
/.‘ el 30130 80 mundo d'utd’

A TOTVS E MANTENEDORA DO IOS E ACREDITA QUE

O INVESTIMENTO SOCIAL TRANSFORMA

Formacao gratuita de jovens e pessoas com deficiéncia, nas
areas de Administracao e Tecnologia, tendo como foco empregar
0s profissionais qualificados na economia do futuro.

Indicacao de alunos formados e pré-selecionados para empresas
parceiras, alem de apoiar o cumprimento da Lei da Aprendizagem
e da Lei de Cotas para Pessoas com Deficiéncia.

499% de aumento
na renda familiar
dos alunos

+39 mil alunos
formados em 23
anos de trajetoria

+800 alunos

empregados com o
apoio do I0S

+1,4 mil alunos

formados nos cursos
do IOS

Fonte: Relatorio Anual I0OS 2020
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DESTAQUES
' FINANCEIROS &

OPERACIONAIS



/" MENSAGEM INICIAL 5 @

ECOSSISTEMA DE
SOLUCOES B2B,
MUITO ALEM DO ERP...

O avanco davacinacao contra a Covid-19, é a noticia que todos
BIZ esperavamos. Ela tem permitido os primeiros sinais de normalizacao
PERFORMANCE das atividades. Com o esforco de todos, esperamos estar nos
| aproximando do final deste periodo tao dificil.
Este foi um trimestre de muitos avancos na execucao da nossa

estratégia de construcao do ecossistema de solucoes B2B,
que vai além do ERP, ampliando nosso addressable market e
aumentando nosso take rate. E, mais uma vez, mantivemos o
saudavel e raro equilibrio entre crescimento e rentabilidade,

A
T@'WS ficando dentro da Regra dos 40.

E SINONIMO DE

PRODUTIVIDADE







/// DESTAQUES FINANCEIROS E OPERACIONAIS

RESULTADOS
CONSOLIDADOS

TOTVS atingiu 46% na REGRA DOS 40 com EQUILIBRIO
entre CRESCIMENTO e RENTABILIDADE

RECEITA CONSOLIDADA

rR$/63MM

+22% vs 2720

RECEITA RECORRENTE
BIZ PERFORM

PRODUCAO DE CREDITO

rs57MM?2 +R$2,4bi

O,
+50%2 v< 2720 +93% vs 2720

1 Regra dos 40 é atingida quando a soma do crescimento YoY da Receita e da Margem EBITDA resulta em 40% ou mais
2 Considera os resultados nao auditados da RD Station de jan/20-mai/21 e da Tail Target de jan/20-dez/20
3 Considera os resultados nao auditados da Supplier de jan-abr/20, da RD Station de jan/20-mai/21 e da Tail Target de jan-dez/20

17 @

RECEITA PRO FORMA®

2T21

Crescimento
2T21vs 2T20

SaaS Gestao . Biz Performance ‘ Techfin . Outros Gestao

2721
APRESENTACAO DE RESULTADOS



/// DESTAQUES FINANCEIROS E OPERACIONAIS 18 ©

EBITDA . O crescimento de 34% do EBITDA foi impulsionado pelo avanco da Margem de Contribuicdo
. R Consolidada. Destaque para Business Performance e Techfin que combinados representaram
A) ustado 9,8% da margem de contribuicdo do trimestre e 32% do crescimento ano contra ano.
MARGEM DE CONTRIBUICAO | EBITDA Ajustado 2T21 vs. 2T20
Composicao 2T21 Crescimento YoY

EBITDA Ajust.
2T20

A Mg Contrib

Gestao +38,9

A Mg Contrib Biz

Performance ﬂa
+34%
A Mg Contrib
Techfin
A SG&A® (40,1)

Gestao @ Biz Performance @ Techfin
EBITDA Ajust.
2T21

2721

1 Somatdria das Despesas Comerciais, Marketing, Gerais e Administrativas e Outras APRESENTACAO DE RESULTADOS






W/ ECOSSISTEMA DE 3 DIMENSOES -

. Aceleracdo da Receita Recorrente impulsionou a Receita de Gestdo
- (+13% vs 2T20) que atingiu

RECEITA RECORRENTE SAAS - GESTAO
207.261
y % vs. 2T20
194.712

A vs. 4720 e

178.678
170.197 24%/
164.719
(o)
82%
" 1’7pp YOY 21720 3720 4T20 1T21 2T21

SaaS == YoY

% da Receita Recorrente
vs Receita de Gestdo

20 ®

Destaques - Trimestre

Expansao de Cloud

A receita de Cloud avancou 35% YoY e a TOTVS
adicionou uma nova zona de disponibilidade no
Nordeste, que somada a zona na regido Sudeste,
proporciona menor laténcia e maior performance, e

busca acelerar o processo de adocdo de nuvem dos
mais de 40 mil clientes de Gestdo

ARR - Adicao Liquida Recorde

99,0% 98,1% 98,8%

,—|—>2.425,1
1 +17% 1 +5,2%

|
2.306,1 +119,0

2.216,2

2T20 1T21

B AdicdoInorganica || Adicdo Liquida de ARR

2721

B Baseline C) Taxa de Renovacao

2721
APRESENTACAO DE RESULTADOS



/! ECOSSISTEMA DE 3 DIMENSOES - GESTAC 1 ©

( 50,3% ) ( 54,4% ) ( 53.2% ) ( 50,8% ) ( 53,8% )

+0,4% +18% |

MARGEM DE
CONTRIBUICAO
Crescimento YoY de 290 pontos base e
no trimestre e 300 pontos base no :
semestre impulsionados pelo
crescimento da Recorréncia e reducdo
na Provisao para Perda Esperada
2T20 1721 2T21 1S20 1521
() %Margem de Contribuicao - Margem de Contribuicao

2721
APRESENTACAO DE RESULTADOS



| ECOSSISTEMA DE 3 DIMENSOES - BUSINESS PERFORMANCE 2 @

Business . |
- RD Station representou >90% da ARR de Business Performance
Performance - : ..
Clientes Digital Commerce
(TOTVS & VTEX)
RECORRENTE! ARR - Receita Recorrente Anualizada . - o
Forte evolucdo do negocio de Digital Commerce com

crescimento de 251% no numero de clientes ano

contra ano e teve a quantidade de clientes em
97,3% 92,2% 97,5% . . .
( ) ( ) ( ) producdo jd gerando GMV (Gross Merchandise

Volume) multiplicada por 7

> 231,9

I
-

+212,0

17,3

+13,9 26
_(w_ %

2T20 1T21 2T21

o
-
(eo)

2T20 1T21 2T21
) Adicao Inorganica I AdicaoLiquidade ARR
% da Receita Recorrente vs
. . 3720 4120 1T21
Receita de Biz Performance . )
B Baseline C) Taxa de Renovacao B Ativos [ EmProducio == GMV (RS milhdes)

2721
1 Considera os resultados ndo auditados da RD Station de jan/20-mai/21 e da Tail Target de jan/20-dez/20 APRESENTACAO DE RESULTADOS



%%/ ECOSSISTEMA DE 3 DIMENSOES - BUSINESS PERFORMANCE

Conclusao Aquisicao RD Station

+25k

Clientes Ativos

+600

Colaboradores

D
=< RD STATION

ARR 2T21
+50%

R$212MM

+47% vs 2720

CAGR Receita
2016 - 2020

MARGEM DE
CONTRIBUICAO

Dimensdo de Business Performance ja
apresenta margem de contribuicdo
com somente 2,2 p.p. abaixo da
dimensdo de Gestdo

(25,8% ) (51% )

+215%
2T20 2T21
% Margem de Margem de
O conrit ity

Contribuicao Contribuicao

2721
APRESENTACAO DE RESULTADOS



' ECOSSISTEMA DE 3 DIMENSOES - TECHFIN

Novo Recorde Histoérico na Producdo de Crédito (+93% vs 2T20)
Maior posicao de Carteira de Crédito
Clientes Ativados Novos Produtos +136% vs 2720

Techfin

CARTEIRA DE CREDITO (R§MM)

24 Q)

e
Destaques - Trimestre

Integracao TOTVS + Supplier
+ 2 Afiliados no TOTVS Mais Negocios,

PRODUCAO DE CREDITO (R$MM)

1.491

1.392

1.114

2.438,3
752
2.043,0
1.927,3
1.76171
2T20 3T20 4T20 1T21 2T21
B Carteira Supplier [} Carteira FIDC
1.262,9
2T20 3T20 4T20 iT21 2T21
3,5%
.............................................. 3,3‘0/0 3,0°/°
. 2,50 24%f///,
Receita de Techfin o 65 2>2%<2,4%/
R$61MM =
o - 0,7% 0%
+9,6/) vs 1T21 ()’55:'/0\/0'70/° 0,6% 0;5%
2T20 3720 4T20 1T21 2T21

m= Até 90 dias == acima de 90 dias w=m Média Brasil acima de 90 dias*

*Fonte: Banco Central do Brasil (www.bcb.gov.br/estatisticas/estatisticasmonetariascredito) > tabelas.xls > Tabela 27 > MPMe

1 Produtos Consignado, EduConnectPAY, Mais Prazo, Antecipa, Pagamento Instantaneo e Painel Financeiro

totalizando 5 em producado

32% dos afiliados em prospeccdo originados na
base clientes da TOTVS

R$2,2 milhées de receita com Mais Negécios,
Antecipa e Mais prazo, +100% vs 1721

9x YoY de Clientes Ativados dos Novos Produtos

Clientes Ativados Techfin
(Novos Produtos?)

3T20 4720 1T21

B Painel Financeiro [} Outros Produtos Techfin

2721
APRESENTACAO DE RESULTADOS



' ECOSSISTEMA DE 3 DIMENSOES - TECHFIN 5 @

(51,5% ) (150,0% )

ROE 12M < +6,4% >

36%
39,2 p.p. YoY

MARGEM DE
CONTRIBUICAO

Margem de Contribuicdo Normalizada :

cresceu 6,4% (2721 vs 1T21) f Provisio Perda Esperada /
, Producao de Crédito

0,17%

28,7

22 pb abaixo do 2T20
R$2,3MM >1T21

(patamar proximo da média
histérica) Normalizado

2T21 Custo de 2T21

1T21 Prov Perda' 1T21
FundingZ Normalizado

|
|
1
1
|
|
1
|
1
1
|
1
1
|
1
1
|
|
1
1
|
|
1
|
1
1
|
1
1
|
1
1
|
|
1
1
Normalizada Normalizado |

() % Margem de Contribuicio Techfin

1 A Normalizacao da Provisao para Perda Esperada do 1T21 consiste em considerar esta linha no mesmo patamar de 0,17% da Producao de Crédito do 2T21. 2T21
2 A Normalizacao do Custo de Funding consiste em repassar o aumento da Selic no custo, no mesmo prazo em que ele é repassado na receita. APRESENTACAO DE RESULTADOS
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ESCANEIE E ACESSE

2% Relato Integrado e

w-
m Ebook de Diversidade e Inclusao
r

45y i w
S - A
| T R/

AVANGCOS NA
f AGENDA ESG

Lancamento da Politica de
Privacidade de Dados

Documento esta alinhado a LGPD e reflete o compromisso
do Grupo TOTVS com a seguranca nos servicos fornecidos e
transparéncia no tratamento de dados

Divulgacao de
Relatorios Anuais ESG

Lancamento do Relato Integrado e do E-book de Diversidade
& Inclusao, apresentando nossas principais iniciativas com a
promocao de mudancas positivas por meio da conexao dos
negocios, das pessoas e da tecnologia

Reconhecimentos no

Ranking Institutional Investor

TOTVS é eleita melhor empresa do setor TMT LatAm e

conquista primeiro lugar nas categorias Melhor CEO, CFO,
Profissional de Rl e ESG

27 ®)
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MENSAGEM
FINAL

Assim como hum jogo de teénis,
estamos e sempre estaremos
em movimento

Seguiremos nesta jornada de crescimento, seja
organicamente, via M&A, que segue com pipeline grande e
diversificado, ou ainda buscando maneiras criativas de
destravar valor, como a criacao da Dimensa, que foi apenas
0 mais recente exemplo pratico disso

<

<

A Receita Recorrente ja atinge quase 3 anos de
crescimento na faixa de 2 digitos, mesmo com a nossa
incontestavel lideranca no mercado brasileiro de ERP,
o que reforca que este mercado esta longe da
maturidade

BUSINESS PERFORMANCE

Com a conclusao da aquisicao da RD Station, demos
um passo efetivo na estruturacao desta dimensao que
tem um alto potencial de geracao de valor. Vamos
apostar forte na estratégia ampla de geracao de GMV
e aumento de take rate

TECHFIN

Estamos apenas iniciando nossa jornada em Techfin.
As conquistas alcancadas até aqui sao apenas o
comeco. Ha muito mais por vir. Nosso objetivo é
revolucionar a oferta de servicos financeiros,
expandindo nosso portfolio com produtos
personalizados e mais competitivos para ajudar as
empresas a superar os desafios dos seus negocios,
usando para isso o poder da tecnologia

28 ©
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OBRIGADO

Relacoes com Investidores

+55(11) 2099-7773
+55(11) 2099-7097
+55(11) 2099-7089

8 ) ri.totvs.com

A4 ri@totvs.com.br

* Tecnologia + Conhecimento sao nosso DNA.
* O sucesso do cliente @ o nosso sucesso.

* Valorizamos gente boa que € boa gente.

#SOMOSTOTVERS

QRS



