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Disclaimer
%

O material que se segue € uma apresentacdo de informacdes gerais da Cogna Educacdo S.A (“Cogna”). Tratam-se de informacdes resumidas sem
intencdo de serem completas, que ndo devem ser consideradas por investidores potenciais como recomendacdo. Esta apresentacdo e estritamente
confidencial e nGo pode ser divulgada a nenhuma outra pessoa. Ndo fazemos nenhuma declaracdo nem damos nenhuma garantia quanto o

correcdo, adequacdo ou abrangéencia das informacdes aqui apresentadas, que nGo devem ser usadas como base para decisdes de investimento.

Esta apresentacdo contem declaracdes e informacodes prospectivas nos termos da Clausula 27A da Securities Act of 1933 e Clausula 21E do Securities
Exchange Act of 1934. Tais declarac¢des e informacdes prospectivas sGo unicamente previsdes e nGo garantias do desempenho futuro. Advertimos os
investidores de que as referidas declaracdes e informacoes prospectivas estdo e estardo, conforme o caso, sujeitas a riscos, incertezas e fatores
relativos as operacdes e aos ambientes de negocios da Cogna e suas controladas, em virtude dos quais os resultados reais de tais sociedades

podem diferir de maneira relevante de resultados futuros expressos ou implicitos nas declaracdes e informacdes prospectivas.

Embora a Cogna acredite que as expectativas e premissas contidas nas declaracdes e informacdes prospectivas sejam razoaveis e baseadas em
dados atualmente disponiveis a sua administracdo, a Cogna ndo pode garantir resultados ou acontecimentos futuros. A Cogna isenta-se

expressamente do dever de atualizar qualquer uma das declaracdes e informacoes prospectivas.

Esta apresentacdo ndo constitui oferta, convite ou solicitacdo de oferta de subscricGo ou compra de quaisquer valores mobiliarios. Esta

apresentacdo e seu conteudo Ndo constituem a base de um contrato ou compromisso de qualquer especie.
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7 2020: Um ano dificil, mas preparamos a companhia para a
//4 proxima trajetoria de geracgao de valor

Aumentar a rentabilidade de forma consistente, priorizando segmentos e modelos
de negocio asset light, com maior potencial de crescimento e maior ROIC

¢ v vae
kroton* VASTA SABER - PLATOS

EDUCACAO

® Reestruturacdo completa da ® Empresa crescendo ® Venda das escolas para Eleva ® Crescimento orgdnico relevante
operacdo Campus concluida orgonicam@te,, com business ® Recebimento de parte do ® Inicio do OPM com clientes
no 47120 de ?UbSCHQOOJO reprgsentondo pagamento em acodes do Eleva externos

® Estrutura fisica e administrativa mais de 807 da receita em (no caso de IPO)

ajustada ao novo ciclo de 2021
creseimento ® Aquisicdes para completar
oferta da Plataforma

® A transacdo realizada permite
continuarmos experimentando

® Conclusdo dos ajustes do crescimento e gerando valor

Contas a Receber (Pagante, ® Aquisicdo Sistema de Ensino com a consolidacdo do mercado
PEP e PMT). Balanco leve para o Eleva, com contrato de B2C de educacdo basica, sem
NoVOo ciclo de crescimento de fornecimento por, no minimo, necessidade de alocacdo de
rentabilidade 10 anos capital.

® Ensino Digital crescendo
organicamente

® Espaco para crescimento em
Medicina
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7 Cogna - Geracao de Caixa Operacional

Apesar dos impactos em receita e EBITDA, entregamos crescimento de 17% em
Geracao Operacional de Caixa pos-Capex (GCO) em 2020

GCO pos-Capex (RS milhoes) — 4T20 Conversao de Caixa? - 2020
+4%
+17%
240 T 35%

e 230

206
22%
9%

2019 2020 Guidance 2019 2020 2020 Ex-Ajustes PCLD

' Geracdo Operacional de Caixa apds Capex e Investimentos em Expansdo (GCO) 2 Geracdo Operacional de Caixa apods Capex e Investimentos em Expansdo (GCO) sobre EBITDA Recorrente
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/ Cogna - Guidance 2020 e Alavancagem
7

- EBITDA Recorrente de RS 690 milhdes, impactado por ajuste extraordindrio da PCLD no valor de RS 415 milhdes.
- Excluido o complemento de PCLD realizado no 4720 (efeito ndo-caixa), EBITDA recorrente supera em 10% o guidance

« Em funcdo do ajuste extraordindrio da PCLD, divida liquida/EBITDA ajustado dos Ultimos 12 meses atingiu 3,23x, acima do teto
de 3x estabelecido pelo regulamento das debéntures. Embora nao caracterize quebra de covenants, iniciaremos negociacoes
com os debenturistas para renegociacdo de determinados criterios relativos aos covenants.

- Excluindo o complemento de PCLD o indicador fica abaixo de 3x, sem previsdo de superacdo desse limite

EBITDA Recorrente vs. Guidance (R$ milhdes) — 2020

+10%
1104
314 415 -31% e
229
690
121
440
4T20 Ex-Ajust 2020 Ex-Ajust :
1T20 2720 3T20 PCLD® FeTE Ajustes PCLD® 2020 Guidance

Sdlida posicao de caixa de R$4,6 bilhdes ao final de dezembro e capacidade de geracao de caixa inalterada

'Complemento PCLD 4T20 (RS 415 milhdes). O EBITDA do 2720 (RS 121 milhdes) j& considera reducdo de RS 229 milhdes de ajuste extraordindrio de PCLD e foi mantido dessa forma para tornar o
EBITDA da tabela compardvel com o guidance. No ano de 2020 os ajustes extraordindrios relacionados a complemento de PCLD totalizaram RS 644 milhdes (RS 229 milhdes + RS 415 milhdes)
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7 A Reestruturacao da Kroton — Movimentos e Impactos
) ¢ ©

Kroton fez a maior reestruturacdo de sua historia, diminuindo significativamente os custos de expansdo mas
mantendo o atendimento em 100% dos municipios

\

45 Unidades movimentadas Aluguel, IPTU e,
Condominio'
124 176
7 e
I Utilities e Facilities'
CAPEX'de manutencado
n e expansao fisica
Unificacao Migracao de Devolucao Renegociacdo Total -~
de Campi operacdes para parcial ou de aluguel / Redugao em custos e
parceiros mudanca de sublocacado despesas1
endereco

Kroton no caminho para entregar crescimento de EBITDA em 2021,

mesmo com os desafios impostos pela pandemia

"Percentual calculado a partir dos custos de 2020 corrigidos pelos reajustes previstos em contratos para 2021 e descontadas as reducdes temporarias em funcdo da pandemia de COVID-19
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A Reestruturacao da Kroton — VPL e TIR do Turnaround

Como em todos os processos desta natureza, reestruturacdo implica em alto volume de gastos ndo-recorrentes.

Mais de 45% dos gastos sdo ajustes contabeis com natureza nao-caixa

Gastos de Reestruturagao (RS Milhoes)

Multas
Rescisdes
Recomposicdo de investimentos
Outros

Total Opex com efeito caixa

Baixas contdabeis
Total Opex
Capex

Total

4T720: RS 319 milhdes em resultado
(itens ndo-recorrentes), sendo RS 187
Milhdes com efeito ndo-caixa

4720

2021E

131
187
319

=

21
340

\

85
58
143

30
173

v

Total

100
39
61
15

217

245

461

51

512

2021: RS143 milhdes em

resultado (itens ndo-
recorrentes), sendo RS 58
Milhdes com efeito ndo-caixa

62 155

62 155
F

51

62 206

Impactos em Resultado Impactos em Caixa

4720 2021E Total

100
39
61
15

217

217
51

268

__ Investimentos (RS milhoes)

Payback (meses)
Valor Presente Liquido (VPL, RS milhoes)

Taxa Interna de Retorno (TIR)

RS51 milhdes de capex

Beneficio anual gerado pelo projeto: R$ 155 milhoes (base 2021)

Sumario Executivo Total

268
16

507

86%

Gastos sdo justificados pelo alto potencial de retorno: VPL de RS 507 milhoes e TIR de 86%

'Capex compreende melhorias nas unidades remanescentes para migragcdo dos alunos



~ Kroton - Contas a Receber
4

No 4T20, efetuamos gjustes no provisionamento que trouxeram o contas a receber da Kroton para outro patamar...

o Impacto 2 PMR

Implementacdo de novo modelo de provisionamento, baseado em atributos do perfil do aluno
Pagante 185 57% 74

Maior conservadorismo na estimativa de recuperacdo de creditos baixados ha mais de 360 dias

PMT Revis@o das premissas de provisionamento, com aumento de cobertura 152 78% 401
PEP Nova revisGo das premissas de provisionamento, com aumento de cobertura 77 63% 664
Total 415
Indice de Cobertura? Contas a Receber! (R$ milhoes) Prazo Médio de Recebimento'3 (PMR)
1.036 127

57,2%
\

/ T
17,1% - \ /\
523 74

2T19 3T19 4719 1T20 2T20 3T20 4T20 2T19 3T19 4T19 1T20 2T20 3T20 4T20 2T19 3T19 4T19 1T20 2T20 3T20 4T20

Concluimos no 4T20 um ciclo de ajustes que envolveu todos os blocos do contas a receber da

Companhia

' Somente alunos pagantes. 2 Saldo de PCLD/Contas a Receber Bruto. 3Saldo de Contas a Receber Liquido sobre Receita Liquida dos Ultimos 12 meses
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Kroton — Contas a Receber
7

..que colocam o contas a receber de alunos pagantes da Kroton em um dos niveis mais seguros da industria:
. Indice de cobertura de 57%, o maior entre os pares selecionados
- Prazo médio de recebimento (PMR) de 74 dias, o menor entre os pares selecionados

Indice de Cobertura2 Prazo Meédio de Recebimento'3 (PMR)

Kroton Kroton Pagante Peer A Peer B Peer C I I I

Parcelamentos Kroton Pagante Peer A Peer B Peer C

O provisionamento do contas a receber da Kroton atingivu um dos niveis mais seguros da

industria em termos de cobertura e prazo médio de recebimento

' Somente alunos pagantes. 2 Saldo de PCLD/Contas a Receber Bruto. 3Saldo de Contas a Receber Liquido sobre Receita Liquida dos Ultimos 12 meses

10



~~ Kroton - Resultados Operacionais
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S S s
« Queda relevante de receita: reducdo significativa de base FIES e efeitos da pandemia no presencial
» Digital crescendo 18% em volume de alunos

« EBITDA com queda acentuada, decorrente da queda de receita e do maior provisionamento

Receita Liquida (R$ milhoes) EBITDA Recorrente (R$ milhoes) e Margem EBITDA

37,7%

A

4.780

1.800 20,7%

A

3.636

754

2019 2020 2019 2020

Ajustes: RS 644 milhdes de lancamentos extraordindrios de PCLD
realizados em 2020:

e RS 229 milhdes no 2720 (PEP/PMT)

e RS 415 milhdes no 4T20 (RS 185 milhdes pagante; RS 152 milhdes PMT e
RS 77 milhdes PEP)

Balango mais leve para iniciar novo ciclo de crescimento

Queda de receita levou a queda de rentabilidade e estimulou turnaround que ja foi concluido no 4T20
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Resumo Kroton

|/
o Qe For 20207 kroton®

® Queda de receita (formaturas FIES + efeito pandemia) levou a uma importante queda de rentabilidade. Para reverter o quadro,
Kroton passou por um profundo turnaround, ja concluido

® Em paralelo fizemos um completo ajuste no contas a receber, que colocou a companhia em outro patamar

® Ensino digital crescendo organicamente: base +18%, captacdo +28%

® Aumento relevante na satisfacdo de alunos e parceiros do ensino digital: NPS alunos +17 p.p., NPS parceiros +19 p.p.

QUAIS AS PERSPECTIVAS PARA 2021?

® Captacdo presencial com cenario desafiador em funcdo das medidas de distanciamento social

® Captacdo digital em tendéncia de erescimento, em linha com a tendéncia de digitalizacdo do ensino superior

® Crescimento acelerado de polos, passando de 1.255 em 2019 para mais de 2.000 no final de 2021

® EAD Premium ganhando relevancia: +20% no numero de polos ofertantes e crescimento substancial na captacdo 20211
® Rematricula de alunos veteranos ocorre marginalmente acima do esperado

® Tendéncia de recuperacdo de rentabilidade no campus (efeito da reestruturacdo e do ajuste no contas a receber)

® Oportunidades de crescimento em Medicina

Em 2020 a Kroton reestruturou sua operagao e seu contas a receber para retomar a

rentabilidade em 2021

12
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Aquisicao Eleva: Uma transacao altamente geradora de valor

/

Operacdo avaliada de forma independente pela Vasta e aprovada por comité independente

177k Alunos 30% das receitas vem das escolas
proprias (churn zero)

+

Valor da Transagao

_— EV/EBITDA
R$580 milhoes __ ° Sinergias R$20 milhoes/ano? EEIETILE

10,5x

EV/EBITDA 2020: 16,6x

(Vasta': 22,8x)
Expansao Eleva (crescimento

Crescimento ~ . ; %
organico e inorganico)

14
"Em19/2/2020, baseado no consenso das estimativas dos analistas sell-side. 2A serem capturadas em até 3 anos.
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7 Vasta - Crescimento Organico de 23% no ACV 2021
Z

- Valor de Contrato Anual (ACV) de R$ 853 milhoes para o ano comercial 2021, 23% superior 4 receita de subscricdo
reconhecida no ciclo comercial 2020

« Crescimento puxado por novas escolas (+189k novos alunos) e cross/up-sell; em termos de produto, sistemas de ensino

tradicionais (SE) e solugoes complementares lideraram o crescimento

Crescimento ACV 2021 por Componente! Crescimento ACV 2021 por Produto!

6%

_ Solugoes Complementares

3%

SE Tradicionais

26%

23%

|
+450 novas escolas |

; ¥189k novos alunos |

Total

0%

Receita de Efeito Covid-19 1 Novas Escolas Cross/Up-Sell + Cancelamentos ACV 2021 SE PAR
Subscricao 2020 Preco

Segundo ano consecutivo de forte crescimento orgdanico de ACV

Sistemas de Ensino Tradicionais e Solugoes Complementares ganhando relevancia

"Percentual do ACV 2020 que ndo foi reconhecido como receita de subscricdo em funcdo da pandemia.

69%

15
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_ Vasta - Resultados Operacionais
Z

Crescimento orgdnico de duplo-digito na receita liquida, impulsionado pelos sucessivos aumentos de ACV
Ganhos de eficiencia combinados a diluicdo de custos e despesas fixas levam a expansdo de margem

Receita Liquida (RS milhoes) EBITDA Recorrente (RS milhoes) e Margem EBITDA
° o,
'|'14/o 25, 6% +25% 29A2/°

2019 2020 2019 2020

Ajustes: Exclusdo dos creditos tributarios que favoreceram os resultados de
2019 e eliminacdo das despesas extraordinarias no 2T20.

Vasta segue sua trajetoria de crescimento, que sera complementada pela aquisi¢cdo da

Plataforma Eleva em 2021

16
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7 Resumo Vasta V
- VASTA
OQUE FOI 20207? EDUCACAO

® Crescimento orgdnico de receitq, derivado principalmente pelo business de subscricdo, que ja representa mais de 75% do total

® Aquisicoes de startups para aumentar a oferta de servicos da Plataforma Vasta
® Implementacdo da Plurall Store, ofertando servicos B2B2C e aumentando o Total Addressable Market da Vasta
® Aquisicdo da Plataforma Eleva, um dos maiores e mais respeitados Sistemas de Ensino do pais

® Assinatura de contrato de longo prazo (minimo 10 anos) para oferta de sistemas de ensino para todas as escolas Eleva (atuais,
oriundas da Saber, a serem adquiridas ou a serem inauguradas)

QUAIS AS PERSPECTIVAS PARA 2021?

® ACV robusto e de longa duracdo (media superior a 3,5 anos) € o principal driver de crescimento da empresa

® Pandemia gera desafio para captura de receita (em relacdo ao ACV) e quebra de receita serd superior a 2020. Efeitos sGo mais
fortes nos negocios associados d livros diddticos, incluindo o PAR (sistema de ensino baseado em livros diddticos)

® Mesmo com esses impactos, negocio de subscricdo tera crescimento de receita, representando mais que 80% da receita liquida;
sistemas de ensino tradicionais representardo mais de /0% da receita liquido

® Pipeline de M&A robusto e novas aquisicdes estdo em andlise

Em 2021 mais de 80% da receita da Vasta sera do business de subscri¢gao, que continua com

forte crescimento organico. Aquisicoes em anadlise.

17
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_ Platos — Resultados Operacionais
Z

+ Receita liquida segue crescendo em funcdo da expansdo da captagao de alunos de pos-graduacdo digital (+35% a/a)

« Estabilizagcao da expansdo de margem EBITDA — em patamar elevado — apesar do maior investimento em vendas e
marketing e maior necessidade de provisionamento

Receita Liquida (RS milhoes) EBITDA Recorrente (RS milhoes) e Margem EBITDA

+12% +4%

SL R o 35,4%

2019 2020 2019 2020

Ajustes: Reclassificacdo dos anos de 2019 e 2020 de acordo com © Nnovo
nivel de provisionamento

Platos segue crescendo de forma saudavel e com rentabilidade

elevada, apesar dos efeitos da pandemia

19
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Resumo Platos
7

O QUE FOI 2020?
°* OPM Cliente Kroton

PLATOS

®* Crescimento de Receita e EBITDA apesar dos efeitos da pandemio
* Captacao do produto digital cresceu 35%, refletindo o acerto na deciséo de focar na modalidade
* Continuo aumento na satisfacao (i) do aluno com +33 p.p. no NPS (vs. 2018) e (ii) dos polos parceiros com NPS 68

®* OPM Outras IES: assinatura dos 3 primeiros contratos com universidades de grande potencial em suas dreas de atuacdo

QUAIS AS PERSPECTIVAS PARA 2021?
°* OPM cliente Kroton
* Captacgao de alunos na pos-graduacdo — foco no digital — segue em crescimento
* Expansao do portfolio digital de cursos de pds-graduacdo e continuo aumento dos niveis de satisfacao

®* OPM Outras IES: business comeca a gerar receita e novos contratos em prospeccao

Crescimento organico em 2020 e 2021 e business OPM clientes externos em operacao

TOPM: On-line Program Management
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_ Saber | Resultados Operacionais
Z

« Receita liguida sofreu efeitos da pandemia, com evasdo de alunos dos anos iniciais e descontos compulsorios (que
compensaram os regjustes de mensalidade)

« Apesar da queda de receita, houve expansdo de margem EBITDA em 2020 em funcdo dos ganhos de eficiéncia na operacdo

Receita Liquida (RS milhoes) EBITDA Recorrente (R$ milhoes) e Margem EBITDA

+2,2 p.p.

23,5%
737 e = A

683 .
- 157 161

2019 2020 2019 2020

Ajustes: Reversdo de contingéncias no 3T19 de RS 10,7 milhdes (efeito
positivo)

Mesmo com queda de receita em funcao da pandemia, a Saber expandiu margem EBITDA em

2,2 pontos percentuais.

22
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Resumo Saber ..

7 SABER""

O QUE FOI 20207

®* Queda de receita em funcdo da pandemia, especialmente na educacdo infantil e nos anos iniciais do ensino fundamental
°* Expansado de 2,2 pontos percentuais na margem EBITDA, mesmo com queda de receita

°* NPS pos paralisacao recuperou 9 pontos em escolas e 12,6 no Red Balloon.

* Inadimpléncia controlada em 5,4%

* Transag¢ao com Eleva

QUAIS AS PERSPECTIVAS PARA 2021?

* Captacdo de alunos para 2021 impactada pela pandemia (anos iniciais)

®* Rematricula caminhando conforme o esperado

® Conclusdo Transacdo com Eleva

A venda das Escolas Saber com recebimento de parte do preco em acoes do Eleva permite a
Cogna continuar gerando valor com a consolidacdo do mercado B2C de Educag¢ao Basica, sem

necessidade de alocacao de capital
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7 Outros Negocios — Resultados Operacionais
Z

« Em 2020, receita liquida cresceu 4%. Reducdo de escopo do PNLD 2021 foi compensado pelo ganho de participacdo das nossas
editoras e pelo reconhecimento, no 1720, de RS 85 milhdes de vendas do PNLD 2020

Receita Liquida (R$ milhoes) EBITDA Recorrente (R$ milhoes) e Margem EBITDA
22,6%
A
526 548 14,0%
. 124
: -
2019 2020 2019 2020

Obtivemos ganho de share no PNLD 2021, que considerou somente a recompra do Ensino Fundamental l e

Il. A nova escolha para o Ensino Médio, que compreende grande volume, foi postergada para 2021-22

25
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Cogna — Resultados Operacionais
% 9 P

« Receita liguida impactada pela gueda na receita de ensino superior e pela menor receita de PNLD, parcialmente compensada
pelo crescimento de Vasto

« QOs efeitos mencionados acima, somados a maior necessidade de provisionamento, foram os principais ofensores ao EBITDA
recorrente

Receita Liquida (RS milhoes) EBITDA Recorrente (R$ milhoes) e Margem EBITDA
33,5%
A
7.027

5.899 2.355 *18,7%
A11,7%

1.104

2019 2020 2019 2020

« Ajustes: Lancamento extraordindrio de PCLD de RS 415 milhdes no
4720 (RS 185 milhdes pagante; RS 152 milhdes PMT e RS 77 milhdes PEP)

O lancamento extraordindrio de PCLD de RS 229 milhdes realizado no 2720 ndo foi ajustado no cdlculo do EBITDA de 2020 para tornar o nimero compardvel com o guidance. No ano de
2020 os ajustes extraordindrios totalizaram RS 644 milhdes (RS 229 milhdes no 2T20 + RS 415 milhdes no 4T720)

27
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Cogna - Lucro Liquido
% g q

- Resultado ligquido afetado por uma série de eventos extraordindrios, sem efeito caixa, no valor de RS 5,4 bilhdes
« Ao excluir efeitos extraordindrios e/ou sem efeito caixa de 2020, a Cogna teria reportado lucro liquido de R$ 55 milhoes

Lucro Liquido Ajustado (RS milhoes)

efeito caixa: R$ 337!

I 11
I 11
: X

(5.806) ' (4.126) X milhdes !
: [ : :
| X |
: I :
| X |
: I :
| X |
: I :
. (228) ' :
| (20D (187) (229) x |
. (415) ' (329 :
: X ® ' (@131) 55
[ o [
1 i 1

Prejuizo Liquido : Impairments Baixa Escrow Baixa IR Diferido  Reestruturacao Complemento Complemento: | Amortizagdo do Mais Valiade 1 Reestruturagdo Lucro Liquido

: Kroton (ndo-caixa) PCLD 2T20 PCLD 4T20 : Ativo Intangivel Estoque : Kroton (caixa) Recorrente
| | |

Resvultado liquido influenciado por eventos extraordinarios e sem efeito caixa.

Desconsiderando esses efeitos, Lucro Liquido de RS 55 milhdes em 2020.

28
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Cogna | Endividamento
% gna |

Divida liguida de RS 2,9 bilhdes ao final de dezembro, 3,23x o EBITDA ajustado dos Ultimos doze meses.

Excluindo complementos da PCLD realizados em 2020 no total de RS 644 milhdes (sendo RS 229 milhdes no 2720 e RS 415
milhdes no 4T720), o indicador teria sido de 1,89x

Solida posicéio de caixa de RS 4,6 bilhdes e perfil de divida alongado
Divida Liquida e EBITDA Ajustado! (R$ milhoes) Cronograma de Amortizacao da Divida? (R$ milhoes)

4.552

2.341
2.049 1.925 =

906

Empréstimos e Contas aPagar Divida Bruta Disponibilidades Divida Liquida EBITDA Ajustado Disponibilidades 1ano 2 anos 3 anos 4 anos ou mais
Financiamentos UDM

Alavancagem acima de 3,0x em funcao, exclusivamente, de ajustes nao-caixa

Capacidade de geracdo de caixa inalterada. Caixa de R$ 4,6 bilhoes em dezembro 2020

'EBITDA ajustado conforme regulamento das debéntures. 2 Cronograma de amortizacdo das debentures.

29



_ Perspectivas Cogna

Em 2020 a Kroton reestruturou sua operacao e seu contas a receber para retomar a rentabilidade em 2021

Em 2021 mais de 80% da receita da Vasta advém do business de subscri¢do, que continua com forte
crescimento organico. Aquisicoes em andalise

A venda das Escolas Saber com recebimento de parte do pregco em acoes do Eleva permite a Cogna
continuar gerando valor com a consolidagao do mercado B2C de Educag¢ao Basica, sem necessidade de
alocacgao de capital

Crescimento organico em 2020 e 2021 e business OPM clientes externos em operacgao

—~

Aumentar a rentabilidade de forma consistente, priorizando segmentos e modelos de negocio
asset light, com maior potencial de crescimento e maior ROIC
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