


DISCLAIMER

O material que se segue é uma apresentação de informações gerais da Companhia. Tratam-se de informações resumidas sem intenção 

de serem completas, que não devem ser consideradas por investidores potenciais como recomendação. Esta apresentação é 

estritamente confidencial e não pode ser divulgada a nenhuma outra pessoa. Não fazemos nenhuma declaração nem damos nenhuma 

garantia quanto à correção, adequação ou abrangência das informações aqui apresentadas, que não devem ser usadas como base 

para decisões de investimento.

Esta apresentação contém declarações e informações prospectivas nos termos da Cláusula 27A da Securities Act of 1933 e Cláusula 21E

do Securities Exchange Act of 1934. Tais declarações e informações prospectivas são unicamente previsões e não garantias do

desempenho futuro. Advertimos os investidores de que as referidas declarações e informações prospectivas estão e estarão, conforme o

caso, sujeitas a riscos, incertezas e fatores relativos às operações e aos ambientes de negócios da Companhia e suas controladas, em

virtude dos quais os resultados reais de tais sociedades podem diferir de maneira relevante de resultados futuros expressos ou implícitos

nas declarações e informações prospectivas.

Embora a Companhia acredite que as expectativas e premissas contidas nas declarações e informações prospectivas sejam razoáveis e

baseadas em dados atualmente disponíveis à sua administração, a Companhia não pode garantir resultados ou acontecimentos futuros.

A Companhia isenta-se expressamente do dever de atualizar qualquer uma das declarações e informações prospectivas.

Esta apresentação não constitui oferta, convite ou solicitação de oferta de subscrição ou compra de quaisquer valores mobiliários. Esta

apresentação e seu conteúdo não constituem a base de um contrato ou compromisso de qualquer espécie.

73



03
Gerando valor por 
meio de plataformas:
Vasta e Platos

74



OBS: visão gerencial, não necessariamente refletida na estrutura societária

PLATAFORMA PLATAFORMA

B2B
Educação Básica

B2B
Ensino Superior
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Mario Ghio
Diretor Presidente da Vasta



0.4%

Complementary 
Solutions

Platform as a
Service completa para 
escolas K-12

6,4 Bi

0.5%

12,9 Bi

12.1%

6,0 Bi

Core Education

Digital Services

3.1%

25,3 Bi
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A beleza de ser uma PaaS

O valor do
Conceito de Plataforma

Develop & Plug

Acquire & Plug

Partner & Plug

Desenvolvido internamente, alto 
crescimento

Crescimento de 87% em clientes 2020E

Gamificação de Matemática

Soluções atualmente oferecidas pela Vasta

Nota: Considera aquisição da Mind Makers em 13 de fevereiro de 2020; Matific é uma parceria e não é propriedade da Vasta
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Plurall
a plataforma de aprendizado mais relevante

Fonte: Similar Web (www.similarweb.com)
1 Considera o período entre Julho 2020 e Setembro 2020. 2 Inclui plurall.net, pdaredepitagoras.com.br and pdaredecrista.com.br. 3 Considera alunos acima de 11 anos de idade no mercado brasileiro privado de educação básica

Visitas
Totais

Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct

plurall.net Competitor A Competitor O Competitor E Competitor P Competitor G

Competitor B Competitor C Competitor U Competitor F Competitor D Competitor T

50%

2X
2º LUGAR

22%

6%

100k Professores conectados

1,3 milhões de alunos

72K aulas ao vivo diárias

+9 milhões de aulas ao vivo 
desde começo do lockdown

do tráfego web 
educacional

dos alunos brasileiros em
escolas privadas utilizam
Plurall como plataforma
de aprendizado

25%

50%
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Total Visits(1)

Próximos passos na Transformação Digital

⚫ Marketplace para soluções 3P

⚫ Fase de free trial/degustação para conversão em 
vendas

⚫ Baixo investimento com alto retorno

⚫ Soluções educacionais inseridas em ambiente que 
engaja o aluno, suportando o ensino híbrido nas 
escolas

A loja virtual para 
professores e alunos
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Plurall
Meu Maestro

3,0 Bi

OLIMPÍADASINGLÊSEDUCAÇÃO 
FINANCEIRA

STEAMMETODOLOGIA 
DE PROJETOS
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“Eu acredito no alto 
potencial de impacto desta 

solução, em educação”
John Vamvakits- Global Director, 

Google for Education

Chromebook 
as a service

A maior plataforma de 
educação K-12 no Brasil
totalmente integrada

Conteúdo e serviços das 
marcas premium da 
Somos

Excelência
reconhecida

⚫ Sem custo de aquisição
para escola e pais

⚫ 100% gerido pela Somos, 
100% mantido pela 
Lenovo

⚫ Alunos e professors 
utilizam equipamento
com seus Plurall ID já
existentes

⚫ Hardware e software 
100% integrados em uma
experiência totalmente
transparente.

⚫ LearningBook alavanca
a transformação digital 
das escolas adotantes

⚫ Primeira empresa no 
mundo a ter uma
certificação de 
educação conjunta com 
o Google

+20k alunos
para 2021
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Psicofisiologia do Aprendizado

Desenvolvimento
de conteúdo

digital e serviços
refinados ao

aprendizado dos 
alunos

Dados analíticos
em tempo real 
para a sala de 
aula digital ou
híbrida

Redefinindo
Pedagogia para o 
novo normal, com 

um novo 
entendimento do 

comportamento da 
mente

Preparando
professores com um 
diferencial que 
nenhuma outra
empresa de serviços
a escolas K-12 tem 
atualmente

Inovador programa de treinamento cognitivo
para melhorar concentração do aluno
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Ciclo Comercial 2020 (4T19-3T20)

Resultados financeiros sólidos

873

1.017

4Q18-3Q19 4Q19-3Q20

Receita Líquida
(R$ milhões)

EBITDA Ajustado
(R$ milhões)

196
276

4Q18-3Q19 4Q19-3Q20

+16%

+41%

Resultado comercial assume período entre 4QY1 e 3QY2; dados estruturados com base nas demonstrações financeiras auditadas pela KPMG
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Até o momento, ACV 21 está crescendo 21% e o ciclo
continua

573

716 692

835

(24)

2019 ACV 2020 ACV Covid-19 impact 2020 Subscription

Revenue

2021 ACVImpacto
COVID-19

Receita 2020 
Contratos

+25%

+21%

Crescimento ACV 2020

⚫ Aprox. 60% em sistemas de ensino 
tradicionais e soluções 
complementares

⚫ Aprox. 40% em PAR

Crescimento ACV 2021

⚫ Mais de 75% em sistemas de ensino 
tradicionais e soluções complementares

⚫ Menos de 25% em PAR

ACV líquido de:

(-) evasão
(-) histórico devolução
(+) incremento ticket
(+) cross-sell e upsell
(+) novos clientes

85



1. Full Platform as a Service com mais de 4.100 escolas e 1,3 milhões
de alunos e enorme potencial de crescimento

2. Plurall é a mais completa solução de tecnologia para escolas de 
educação básica do país, com 50% do web traffic

3. Plurall Store e Learning Book são novas soluções, implementadas após 
a concepção original do business, o que mostra o poder do modelo 
de Plataforma

4. Resultados financeiros robustos e 21% de crescimento de ACV para 
2021, com oportunidades de crescimento

5. Aquisições já começaram e muitas outras estão no pipeline

Vasta

Entrega do compromisso feito com o 
mercado no IPO
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