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EXCELENTE PERFORMANCE: COMBINACAO DE CRESCIMENTO ACELERADO
COM SOLIDO RESULTADO

Plano de expansao segue conforme esperado com mais de 52 lojas previstas para 2022
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VENDAS: Intensificagcao do ritmo de crescimento das vendas, acima do patamar de 30% (+21% no 1T22) e com ganhos de market share
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Lucro Liquido: +21% vs 2T21, mesmo com aumento das taxas de juros
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DINAMICA COMERCIAL CONSISTENTE ALIADA A ADAPTACAO DO
SORTIMENTO E SERVICOS

Eficiéncia operacional: forte reducao das despesas mesmo com evolucdo do modelo e intenso ritmo de expansao
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LANCAMENTO DO APP “MEU ASSAI”: APRIMORAMENTO DA JORNADA
DO CLIENTE EM LINHA COM ESTRATEGIA PHYGITAL DA COMPANHIA

Alto potencial do digital com as aberturas das conversdes de hipermercado
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FORTE GERACAO DE CAIXA OPERACIONAL NOS ULTIMOS 12 MESES, VY
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Resultado financeiro impactado pelo aumento do CDI, quase 4x superior no periodo

Geragao de Caixa
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Patamar de alavancagem em linha com o estimado
dado projeto de conversao de hipermercados
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RESULTADO CONFIRMA RESILIENCIA DO NEGOCIO

Lucro em expansao mesmo diante de cenario de altas taxas de juros

Lucro Liquido
(RS Milhdes)

Trimestre Sequencial
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EXPANSAO ORGANICA 2022: ABERTURA DE 8 LOJAS EM 7 ESTADOS

33 lojas nos ultimos 12 meses, aumento de +22% a area de vendas. Estao previstas mais 4 lojas organicas W
para o 2522

EXPANSAO ORGANICA

Belém (PA) — 1T22 Petrolina (PE) — 1T22 Nossa Senhora do Socorro (SE) — 1T22 Porto Velho (RO) — 1T22



CONVERSOES DE HIPERMERCADO: PRIMEIRAS INAUGURAGOES EM JULHO b
ASSA

Incremento de mais de 11 mil metros quadrados a area de vendas da Companhia ATACADISTA
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CALENDARIO DE CONVERSOES SEGUE CONFORME PREVISTO Y

Cerca de 10 aberturas por més a partir de agosto, com perspectiva de 40 conversdes até dezembro, além de l'}mscgé\l
mais 4 lojas organicas
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CONVERSOES EM
TODAS AS REGIOES

____________________________________________________

Ceilandia (DF), inaugurada em 26/julho 9



COMPROMISSO COM AS MELHORES PRATICAS ESG

Construcao de uma sociedade responsavel e inclusiva

COMBATE AS MUDANCAS
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(1) EmissBes proprias provenientes da empresa
(2) Emissdes provenientes do consumo de energia elétrica

PREMIACOES

Certificagdo com o selo GPTW,
no primeiro ano de avalia¢do

Instituto Ethos - Praticas de
diversidade e inclusao

32 lugar no quesito incluséo de
Pessoas com Deficiéncia

Iniciativa Empresarial pela
Igualdade Racial

32 lugar no prémio Melhores
Empresas em Prdticas e Agoes
de Diversidade

bo
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OUTROS DESTAQUES

12 Censo de Diversidade

e Parceria com Instituto ldentidades Brasil

Avanc¢os nos temas de diversidade e inclusao

 Indice de retencéo superior a 86% apds 12
meses de retorno de licenga maternidade
* 5,5% pessoas com deficiéncia

Crescimento de 82% do numero de inscritos
no Prémio Academia Assai

* 1.500 pessoas beneficiadas
*  54% mulheres
* 56% pretos ou pardos

-21% emissodes de escopos 11 e 2(2)

* -14,3% de emissbes de gases refrigerantes
(escopo 1)

* -1,76% consumo médio de energia por m?
(escopo 2)
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Q&A

Para fazer perguntas, clique no icone Q&A na parte inferior da tela.
Escreva seu NOME, EMPRESA e IDIOMA da pergunta a ser feita.

Ao ser anunciado, uma solicitagdo para ativar seu microfone aparecerd na tela e,
entdo, vocé deve ativar o seu microfone para fazer perguntas.

Orientamos que as perguntas sejam feitas todas de uma unica vez.
To ask questions, please click on the Q&A icon on the bottom of the screen
Write your NAME, COMPANY and LANGUAGE of the question.

If announced, a request to activate your microphone will show up on your screen,
then, you should enable your audio to ask your question.

We kindly ask you to make all questions at once.
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OBRIGADO

Equipe de Relacdes com Investidores

ri.assai@assai.com.br
ri.assai.com.br
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