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Sdo Paulo, 04 de maio de 2023 - O Assai Atacadista anuncia os resultados do 19 trimestre de 2023. Todos os comentdrios referentes ao EBITDA ajustado estdo excluindo
o resultado de outras despesas e receitas operacionais dos periodos. Além disso, os resultados apresentados incluem os efeitos do IFRS 16/CPC 06 (R2) - Operagées de
arrendamento mercantil, que elimina a distingéo entre arrendamentos operacionais e financeiros, exceto quando indicado.

CRESCIMENTO DAS VENDAS DE +33%, SOBRE FORTE BASE DE COMPARACAO,
COM CONTINUIDADE DE GANHOS DE MARKET SHARE (+2,4p.p.)
AVANCO DA EXPANSAO COM CONCLUSAO DE 75% DO PROJETO DE CONVERSOES

Inauguracao de 3 conversoes no 1723, totalizando 50 lojas convertidas em operagdo;
Nos ultimos 12 meses, 59 lojas foram inauguradas (+38% em area de vendas), sendo 50 conversdes e 9 organicas;

Mesmo com apenas 5 meses de operacdo, conversdes ja alcangam faturamento acima de RS 21M/més e uplift de

Faturamento de RS 16,6 bilhdes no 1T23 (+33% vs. 1T22), acréscimo de RS 4,1 bilhdes, impulsionado pela
performance das novas lojas (+24,7%), evolugdo das vendas ‘mesmas lojas’ (+7,2%) e incremento no fluxo de
clientes (+16M de tickets vs. 1T22);

Margem bruta de 16,1% reflete a contribuicio da performance das conversdes e a estratégia comercial bem-
sucedida;

@ vendas de 2,2x superior em relagdo ao formato de hipermercado;
Margem EBITDA das lojas convertidas ja atingem patamar de cerca de 5%;

EBITDA Ajustado de RS 951 milhdes (+26,5%) com margem de 6,3%, apesar da grande concentracdo de lojas em
estagio inicial da curva de maturagdo (59 lojas inauguradas em 12 meses);

Lucro Liquido de RS 72 milhdes impactado pela elevada taxa de juros no periodo;

28 lojas em fase de obras, sendo 13 conversGes de hipermercados e 15 lojas organicas;

Aprimoramento do relacionamento com clientes através da base CRM, com 7 milhGes de clientes cadastrados;
Forte identificagdo de 30% dos tickets, cujo valor médio é 40% superior a média da Companhia;
PromocgGes segmentadas, aumentando fidelizagdo e gerando maior rentabilidade;

DESTAQUES OPERACIONAIS E FINANCEIROS

(RS milhdes) 1T23 1T22 A%/ p.p.
Receita Bruta 16.567 12.498 32,6%
Receita Liquida 15.096 11.443 31,9%
SSS (Ex. Efeito Calendario) 7,2% 6,7% 0,5 p.p.
Expansdo 24,7% 15,4% 9,3 p.p.
Lucro Bruto @ 2.428 1.826 33,0%
Margem Bruta w 16,1% 16,0% 0,1p.p.
Desp. com Vendas, Gerais e Adm. (1.512) (1.097) 37,8%
% da Receita Liquida -10,0% -9,6% -0,4 p.p.
EBITDA Ajustado @® 951 752 26,5%
Margem EBITDA Ajustada @e) 6,3% 6,6% -0,3 p.p.

(1) Inclui depreciagdo logistica (destacada na Demonstragdo de Resultado na pagina 12);
(2) Lucro operacional antes de juros, impostos, depreciagdo e amortizagdo;
(3) Ajustado pelo Resultado de Outras Despesas e Receitas Operacionais;
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“Iniciamos 2023 com a concluséo de mais de 75% do projeto de conversées, cuja performance de vendas e margens, mesmo
com pouco tempo de operagdo, refor¢a a qualidade desse parque de lojas. Os ganhos continuos de market share somaram
2,4 p.p. no 1T23 e evidenciam o sucesso da dindmica comercial do Assai. Avancamos também na estratégia phygital, ao
concluir o roll-out do novo app Meu Assai. Com a eleicdo do novo Conselho de Administra¢gdo, majoritariamente
independente, nos tornamos uma Corporation e continuaremos aprimorando a governanga corporativa da Companhia.
Seguiremos nossa estratégia em entregar uma boa experiéncia de compra aos nossos clientes, consolidando a for¢a da nossa
marca e a proposta de valor do modelo de negdcio Assai, crescendo com rentabilidade e gerando valor e empregos. Agradego
a todos(as) que estdo conosco nessa jornada”.
Belmiro Gomes, Diretor Presidente do Assai

CONSISTENTE CRESCIMENTO DE VENDAS

Receita Liquida
RS bilhdes

+32% —l

RS 15,1 bi

RS 11,4 bi

RS 9,4 bi

iT21 1T22 1T23 ™

¥ expansio [ LiL

(1) Excluindo efeito calenddrio de -0,1%

Com avanco de +31,9% e incremento de RS 3,7 bilhdes em relagdo ao 1722, a receita liquida atingiu RS 15,1 bilh&es. Esse
desempenho é decorrente principalmente:

(i) da elevada performance das 59 lojas inauguradas nos Ultimos 12 meses (+24,7%), principalmente das
conversoes de hipermercados;
(ii) do avanco das vendas ‘mesmas lojas’ (+7,2%), mesmo diante de (a) um cenario macroeconémico que segue

impactando o poder de compra da populagdo e, consequentemente, o nivel de consumo dos clientes, e de (b)
uma forte base de comparagao, especialmente no més de margo;

(iii) da estratégia comercial que buscou (a) equilibrar crescimento de vendas e patamar de margem adequado a
competitividade do mercado e (b) trazer agilidade na adaptagdo de sortimentos e servigos para atender as
demandas dos clientes de cada regido; e

(iv) do crescente fluxo de clientes em nossas lojas, dados os constantes investimentos na melhoria da experiéncia
de compra e a alta atratividade do modelo de negdcio Assai.

Em decorréncia desses fatores, a Companhia registrou continuidade dos ganhos de market share, nas visGes total
(+2,4p.p) e ‘mesmas lojas’ nas pragas de atuagao.
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CONTINUIDADE DO PLANO DE EXPANSAO COM AVANGO DAS CONVERSOES

O Assai encerrou 0 1T23 com 266 lojas em operagao e uma area
de vendas que ultrapassa 1,3 milhdo de metros quadrados. Nos Conversio
ultimos 12 meses, foram inauguradas 59 novas unidades,
totalizando um acréscimo de 367 mil m? 3 drea de vendas, uma
expansao de +38% em comparagdo ao 1T22.

Sdo José

dos Campos (SP)

Apds a inauguracdo de 3 conversdes de hipermercados no
trimestre, sendo duas no estado de SP e uma no RJ, a Companhia
finalizou 50 conversdes, equivalente a mais de 75% do total do
projeto, e, que somadas, representam uma adi¢do de cerca de
320 mil m? ao parque de lojas do Assai.

A presenga em pontos comerciais centrais e bem localizados, aliada a alta atratividade do modelo de negdcio Assai,
proporciona um alto fluxo de clientes. Desta forma, com apenas 5 meses de operacdo em média, as conversdes, cuja curva
de maturacdo é mais acelerada do que a expansdo organica, ja alcangam faturamento acima de RS 21 milh&ées/més,
patamar superior a média da Companhia e equivalente a um uplift de vendas de 2,2x em relagdo as vendas totais sob
formato de hipermercado e de 3,2x considerando apenas o perimetro alimentar. As margens das lojas convertidas estao
em um patamar de cerca de 5%, dentro da estratégia da Companhia de equilibrar crescimento de vendas e nivel de margem
adequado a competitividade do mercado.

Adicionalmente, 28 lojas estdo em fase de obras, sendo 13 conversGes de hipermercados e 15 lojas organicas.

AVANCO DA ESTRATEGIA PHYGITAL COM O LANCAMENTO DO APP “MEU ASSAI”

Disponivel em todo Brasil desde abril de 2023 e suportado por

um robusto sistema de CRM, o novo aplicativo “Meu Assai” T‘er;OS

proporcionara um maior conhecimento dos habitos de consumo 4 novidades™™

dos clientes Assai, além de oferecer melhorias na experiéncia de » CIFPPMEU. ==
-

compra dos consumidores através da unido do mundo fisico com
o online. O app refor¢ca a estratégia phygital da Companhia
através das novas funcionalidades, como campanhas exclusivas
e ofertas personalizadas seja para o cliente consumidor final
quanto para o cliente pessoa juridica, visando a fidelizagdo,
incentivo ao consumo de novas categorias e gerando maior
rentabilidade, além de uma maior aproximagdo com os
fornecedores.

ASSAI

Mais um jeito de inovar

O app figurou entre os 5 apps mais baixados na semana

O. de langamento. A base CRM ja inclui mais de 7 milhGes
Concorra a mais de

de clientes cadastrados, com identificacdo de 30% dos
40 MIL tickets, cujo valor médio é 40% superior a média da
VALES-COMPRA DE R$100 Companhia.

Adicionalmente, o faturamento das vendas online
através das parcerias com operadores last milers,
Eaindaaprovete sfertas xctusas g disponiveis em 60 cidades e 17 estados, apresentou
crescimento significativo, com o melhor desempenho
trimestral desde o inicio das operagdes. As vendas
apresentaram crescimento de +96% em relagdo ao 1722
e +16% em comparagdo ao 4T22.

BAIXE O APP @
E CONCORRA!
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RESULTADOS OPERACIONAIS

O lucro bruto alcancou RS 2,4 bilhdes no 1723, 33,0% superior ao 1T22 e em linha com o crescimento das vendas no periodo,
com margem de 16,1%. O avanco é resultado, principalmente,
(i) daperformance inicial das conversdes de hipermercados, que apresentam recorde de fluxo de clientes e margens
elevadas, considerando o pouco tempo de operagdo das lojas; e
(i) da estratégia comercial, para fazer frente ao intenso avango da expansdo e ao cendrio macroeconémico que
pressiona o poder de compra da populagdo.
Esse resultado, aliado aos ganhos de market share nas visGes total e ‘mesmas lojas’ ao longo dos ultimos trimestres,
comprova a eficacia do modelo de negdcios do Assai e o sucesso da estratégia da Companhia em manter um equilibrio
entre crescimento de vendas e patamar de margem adequado a competitividade do mercado.

As despesas com vendas, gerais e administrativas
Conversao sikbiiia representaram 10,0% da receita liquida trimestral,
Cotia (sP) | - . : gl . : S consequéncia das 59 lojas inauguradas nos ultimos 12
meses, ainda no inicio da curva de maturacao.

A equivaléncia patrimonial, referente a participacdo de
aproximadamente 18% que o Assai detém no capital da
FIC, atingiu RS 12 milhdes no 1T23, um incremento de
RS 4 milhdes em relagdo ao 1T22 devido a um patamar de
inadimpléncia menor que o esperado. O numero de
cartGes Passai emitidos encerrou o periodo com 2,3
milhdes e representa 4,4% das vendas.

O EBITDA Ajustado alcancou RS 951 milh&es no 1723, um incremento de RS 200 milhdes comparado ao 1722, equivalente
a um crescimento de 26,5%. A margem de 6,3% foi impactada pelas despesas pré-operacionais (-0,1p.p.) relacionadas a
expansdo e pelo forte avango da expansdo no 4T22, com a abertura de 37 novas lojas e que ainda estdo em fase inicial de
maturagao.

951

Margem
EBITDA (1)

1 % Receita Liquida

recorde da expansao nos ultimos 12 meses
50 conversdes e 9 organicas

\
|
|

Margem resiliente diante do avanco :
|
|
|

!
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(RS milhdes) 1123 1722 A%/ p.p.
Rentabilidade de caixa e equivalentes 43 32 34,4%
Custo da divida (377) (176) 114,2%
Custo de antecipagdo de recebiveis (26) (19) 36,8%
Outras receitas/despesas e atualizagbes monetarias (68) (39) 74,4%
Resultado Financeiro Liquido (428) (202) 111,9%
% Receita Liquida -2,8% -1,8% -1,0 p.p.
Juros sobre passivo de arrendamento (202) (100) 102,0%
Resultado Financeiro Liquido - Pds IFRS 16 (630) (302) 108,6%
% Receita Liquida - Pos IFRS 16 -4,2% -2,6% -1,6 p.p.

RESULTADO FINANCEIRO DIRETAMENTE AFETADO POR ALTAS TAXAS DE JUROS

O resultado financeiro liquido pds-IFRS16, encerrou o trimestre em RS 630 milhdes, representando 4,2% da receita liquida.
Excluindo o efeito dos juros sobre passivo de arrendamento, a despesa financeira liquida atingiu RS 428 milhdes,
correspondente a 2,8% das vendas. Esse patamar é resultado do impacto das elevadas taxas de juros, com crescimento do
CDI de 2,43% no 1T22 para 3,25% no 1723, e do maior volume de divida bruta em decorréncia da forte expansao da
Companbhia.

LUCRO IMPACTADO POR CENARIO MACRO DESAFIADOR

O lucro liquido alcangou RS 72 milhdes no trimestre, com margem de 0,5%, em fung¢do do cendrio de altas taxas de juros,
que impactou de forma significativa o resultado financeiro do periodo.

PATAMAR DE INVESTIMENTOS REFLETE AVANGO DA EXPANSAO

(R$ milh&es) 1723 1722 A
Novas Lojas e Aquisi¢do de Terrenos 395 608 (213)
Reformas e Manutengdes 29 33 (4)
Infraestrutura e Outros 26 17 9
Total Investimentos - Bruto 450 658 -208

Os investimentos trimestrais totalizaram RS 450 milhdes. Esse patamar reflete, principalmente, a inaugurac¢io de 3 novas
conversdes no 1T23 e o avanco do processo de expansao da Companhia, com 28 lojas em obras, sendo 13 conversdes de
hipermercado e 15 lojas organicas.



b

DIVULGACAO DE RESULTADOS 1723 “ASSAI"

ATACADISTA

ENDIVIDAMENTO EM LINHA COM INTENSO AVANGO DA EXPANSAO

(RS milhdes) 1723 1722
Divida de Curto Prazo (1.305) (291)
Empréstimos e Financiamentos (822) (23)
Debéntures (517) (279)
Instrumentos Financeiros- Hedge de valor justo CP 34 11
Divida de Longo Prazo (11.349) (10.625)
Empréstimos e Financiamentos (735) (1.528)
Debéntures (10.808) (9.169)
Instrumentos Financeiros- Hedge de valor justo CP 194 72
Total da Divida Bruta (12.654) (10.916)
Caixa e Aplicagdes Financeiras 4.134 4.389
Divida Liquida (8.520) (6.527)
EBITDA Ajustado®” 2.925 2.863
Carteira de Recebiveis de Cartdo de Crédito ndo antecipados 378 222
Divida Liquida incluindo Recebiveis de Cartdo de Crédito ndo antecipados (8.142) (6.305)
Divida Liquida incluindo Recebiveis de Cartdo de Crédito nido antecipados /
EBITDA Ajustado ! 2,78 2,20

WEBITDA Pré IFRS 16 acumulado dos dltimos 12 meses.

A relagdo divida liquida/EBITDA Ajustado atingiu 2,78x no 1T23 e esta dentro das expectativas da Companhia diante do
contexto de altos investimentos. O nivel atual é explicado por (i) pagamentos relacionados a aquisicdo dos pontos
comerciais de hipermercados; (ii) investimentos em 59 lojas nos ultimos 12 meses; e (iii) continuidade do projeto de
expansdo, com 28 lojas em fase de obras, sendo 13 conversdes e 15 lojas orgéanicas.

O patamar de divida liquida/EBITDA estd em linha com os trimestres anteriores, excluida a sazonalidade do 4722, em fungdo
dos investimentos no projeto de conversoes:

2,78x
2,72x 2,68x ’

2,20x

2,19x

1122 27122 3122 47122 1123

== Divida Liquida / EBITDA Ajustado
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GERACAO DE CAIXA DE RS 2,9 BILHOES NO 1723

(RS milhdes) 1723 1722 A
EBITDA Pré-IFRS 16 ) 2.925 2.863 62
Imposto de Renda 0 (195) 195
Variagdo Capital de Giro 0 644 (644)
Geragdo de caixa Operacional 2.925 3.312 (387)
Capex (3.217) (2.354) (864)
Aquisicdo de Pontos Comerciais (70) (1.850) 1.780
Geragdo de Caixa Livre (362) (892) 529
Dividendos (194) (130) (64)
Custo da divida (1.658) (781) (877)
Geragdo de Caixa Livre ao Acionista (1.852) (911) (941)

W Acumulado dos Gltimos 12 meses

A geracio de caixa operacional atingiu RS 2,9 bilhdes nos dltimos 12 meses. O resultado estd em linha com as expectativas
da Companhia dado o avango da expansao, com 59 lojas inauguradas nos ultimos 12 meses que estdo em fase de

maturacdo, além das 28 lojas em obras.

Nos ultimos 12 meses, o valor liquido referente a aquisi¢cdo dos pontos comerciais de hipermercado totalizou RS 70 milhdes,
uma vez que considera os reembolsos recebidos referente aos imdveis préprios que foram vendidos ao Fundo Imobiliario.
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ESTRATEGIA ESG

O Assai, dentro do modelo de negdcio, promove iniciativas que visam a construcdao de uma sociedade responsavel e
inclusiva, baseada em 5 pilares estratégicos:

1. Combate as Mudangas Climaticas: inovar e aperfeicoar a gestdo ambiental;

2. Gestdo Integrada e Transparéncia: aperfeicoar praticas ESG através de relagdes éticas e transparentes;

3. Transformacgdo na Cadeia de Valor: co-construir cadeias comprometidas com o meio ambiente e pessoas;

4. Engajamento com a Sociedade: ser um agente mobilizador para promoc¢do de oportunidades justas e
inclusivas; e

5. Valorizagao da Nossa Gente: ser referéncia na promogdo da diversidade, inclusdo e sustentabilidade por meio
dos(as) colaboradores(as).

Os principais destaques do 1T23 com relagdo aos temas ESG foram:

e Doagao de 35,4 toneladas de alimentos e itens de higiene e limpeza para familias em situagao de
vulnerabilidade afetadas pelas fortes chuvas na Bahia, Acre, Maranhao, Litoral Norte de Sdo Paulo e para os
povos indigenas Yanomami.

e Ampliagdo em 78% no combate ao desperdicio de alimentos em loja. Alinhado a estratégia social de Combate
a Inseguranca Alimentar, a Companhia tornou-se signataria do Movimento Todos a Mesa, coalizdo brasileira
de empresas e organizagGes que se unem para reduzir os impactos da fome no Brasil e atuar na redugao do
desperdicio de alimentos.

e  Avangos no compromisso de ampliagdo da diversidade e igualdade de oportunidades para todos(as):

o 25,5% de mulheres na lideranga (gerente e acima) (+1,2 p.p. vs. 1T22);

o Aumento de 41% (vs. 1T22) no quadro de pessoas trans;

o 64,1% de colaboradores(as) se autodeclaram pretos ou pardos, com o aumento de quase 10 mil
colaboradores;

o Realizagdo da 52 Semana da Mulher — abordando temas como Carreira, Combate a Violéncia Contra
Mulher, Sororidade e Empoderamento Feminino — com a participagdo de 23.236 colaboradores(as),
153% a mais que 0 1T22; e

o Reconhecimento em duas categorias no Ranking de Diversidade do Great Place to Work (GPTW):
entre as 10 melhores empresas para se trabalhar para pessoas acima de 50 anos e para a inclusdo de
pessoas com deficiéncia.

A Companhia divulgou em abril o Relatério Anual e de Sustentabilidade referente a performance de 2022 (clique
aqui para acessar o documento). No relatério, reforcamos nossos compromissos nas frentes ESG, como por
exemplo a meta de redugdo das emissGes em 38% até 2030 (ano-base 2015).


https://api.mziq.com/mzfilemanager/v2/d/ec14f0ab-c5d4-4b12-a413-b6cc7475ed98/64f8c156-7dac-7dbb-04e8-eb74b30d3b42?origin=1
https://api.mziq.com/mzfilemanager/v2/d/ec14f0ab-c5d4-4b12-a413-b6cc7475ed98/64f8c156-7dac-7dbb-04e8-eb74b30d3b42?origin=1

b

DIVULGACAO DE RESULTADOS 1723 “ASSAI"

ATACADISTA

SOBRE A SENDAS S.A.

O Assai é uma empresa de Cash & Carry (ou atacarejo), que atende pequenos(as) e médios comerciantes e
consumidores(as) em geral, seja na compra de itens unitarios ou grandes volumes. Com faturamento de
aproximadamente RS 60 bilhdes em 2022, é a 22 maior empresa de varejo do pais e uma das 10 melhores empresas
brasileiras para se trabalhar do seu segmento (categoria “Super Grandes”, de acordo com o GPTW 2022). Esta presente
nas cinco regides do Pais com mais de 260 lojas distribuidas em 23 estados (além do Distrito Federal), e possui mais de
70 mil colaboradores(as).

Desde 2021 tem suas agOes negociadas tanto na Bolsa de Valores de Sdo Paulo (B3) - sob o ticker ASAI3 — quanto na
Bolsa de Nova York (NYSE), sendo a Unica do seu segmento listada em ambas. Em 2022, a Companhia foi considerada
Top of Mind na categoria “Atacado” em pesquisa realizada pelo Instituto Datafolha; e eleita a melhor empresa do ramo
de “Comércio Varejista” do Valor 1000. O Assai estd entre as 20 marcas mais valiosas do pais em ranking anual
promovido pela Interbrand, sendo a 12 no varejo alimentar.

CONTATOS RELACOES COM INVESTIDORES

Gabrielle Castelo Branco Helu
Diretora de RelagGes com Investidores

Ana Carolina Silva
Beatris Atilio

Daniel Magalhaes

E-mail: ri.assai@assai.com.br
Website: www.ri.assai.com.br
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ANEXOS

INFORMAGOES OPERACIONAIS

| = Nimero de lojas e area de vendas

Numero de Lojas 1T19 1T20 1121 1122 2722 3722 4722 17123
Sudeste 88 93 101 113 115 122 138 141
Nordeste 34 43 49 59 61 65 74 74
Centro-Oeste 14 16 18 21 21 22 25 25
Norte 5 10 11 16 16 17 17 17
sul 4 5 5 7 7 7 9 9
Total 145 167 184 216 220 233 263 266
Area de Vendas (mil m?) 599 714 810 986 1.007 1.091 1.307 1.326

“ Ajuste de mensuragdo de area de vendas

11
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INFORMAGOES FINANCEIRAS

Il - Demonstracao de Resultado

RS - Milhdes 1123 1122 A%
Receita Bruta 16.567 12.498 32,6%
Receita Liquida 15.096 11.443 31,9%
Custo das Mercadorias Vendidas (12.645) (9.602) 31,7%
Depreciagdo (Logistica) (23) (15) 53,3%
Lucro Bruto 2.428 1.826 33,0%
Despesas com Vendas (1.306) (929) 40,6%
Despesas Gerais e Administrativas (206) (168) 22,6%
Desp. com Vendas, Gerais e Adm. (1.512) (1.097) 37,8%
Resultado da Equiv. Patrimonial 12 8 50,0%
Outras Receitas (Despesas) Operacionais 4 (8) -150,0%
Depreciagao e Amortizagao (313) (204) 53,4%
EBIT - Lucro operac. antes do result. financeiro e impostos 619 525 17,9%
Receitas Financeiras 70 70 0,0%
Despesas Financeiras (700) (372) 88,2%
Resultado Financeiro Liquido (630) (302) 108,6%
(Prejuizo) / Lucro Operacional Antes I.R. (11) 223 -104,9%
Imposto de Renda 83 (9) -1022,2%
Lucro dos Acionistas Controladores - Total 72 214 -66,4%
EBITDA - (Lucro oper. antes da depr.,result. financeiro e impostos) 955 744 28,4%
EBITDA Ajustado " 951 752 26,5%
% da Receita Liquida 17123 17122 A p.p.
Lucro Bruto 16,1% 16,0% 0,1 p.p.
Despesas com Vendas -8,7% -8,1% -0,5 p.p.
Despesas Gerais e Administrativas -1,4% -1,5% 0,1 p.p.
Desp. com Vendas, Gerais e Adm. -10,0% -9,6% -0,4 p.p.
Resultado da Equiv. Patrimonial 0,1% 0,1% 0,0 p.p.
Outras Receitas (Despesas) Operacionais 0,0% -0,1% 0,1p.p.
Depreciagao e Amortizagao -2,1% -1,8% -0,3 p.p.
EBIT 4,1% 4,6% -0,5 p.p.
Resultado Financeiro Liquido -4,2% -2,6% -1,5 p.p.
(Prejuizo) / Lucro Operacional Antes L.R. -0,1% 1,9% -2,0 p.p.
Imposto de Renda 0,5% -0,1% 0,6 p.p.
Lucro dos Acionistas Controladores - Total 0,5% 1,9% -1,4 p.p.
EBITDA 6,3% 6,5% -0,2 p.p.
EBITDA Ajustado 6,3% 6,6% -0,3 p.p.

@ Ajustado pelo Resultado de Outras Despesas e Receitas Operacionais
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DIVULGACAO DE RESULTADOS 1723 “ASSAI"

ATACADISTA

Il — Balango Patrimonial

ATIVO

(RS milhdes) 31.03.2023 31.12.2022
Ativo Circulante 12.378 14.179
Caixa e equivalentes de caixa 4.134 5.842
Contas a receber 566 570
Estoques 6.324 6.467
Impostos a recuperar 1.010 1.055
Instrumentos financeiros derivativos 34 27
Ativos mantidos para venda 95 95

Dividendos a receber 7 -
Outras contas a receber 43 52
Outros ativos circulantes 165 71
Ativo Nao Circulante 26.711 26.439
Imposto de renda e contribuigdo social diferidos 88 6
Impostos a recuperar 840 927
Instrumentos financeiros derivativos 194 155
Partes relacionadas 270 252
Depositos judiciais 52 56
QOutros ativos ndo circulantes 8 9
Investimentos 838 833
Imobilizado 19.388 19.183
Intangivel 5.033 5.018
TOTAL DO ATIVO 39.089 40.618

PASSIVO

(RS milhdes) 31.03.2023 31.12.2022
Passivo Circulante 15.323 16.416
Fornecedores 7.635 8.538
Fornecedores - Convénios 1.687 2.039
Fornecedores - Convénios - Aquisi¢do lojas Extra 2.739 2.422
Empréstimos e financiamentos 822 829
Debéntures e notas promissérias 517 431
Saldrios e encargos sociais 583 584
Passivo de arrendamento 349 435
Partes relacionadas 173 201
Demais impostos a recolher 225 265
Receitas a apropriar 305 328
Dividendos e juros sobre capital préprio a pagar 68 111
Outros passivos circulantes 220 233
Passivo Nao Circulante 19.786 20.306
Fornecedores - Convénios - Aquisi¢cdo lojas Extra - 780
Empréstimos e financiamentos 735 737
Debéntures e notas promissorias 10.808 10.594
Provisdo para demandas judiciais 211 165
Partes relacionadas 56 60
Passivo de arrendamento 7.930 7.925
Receitas a apropriar 29 31
Outros passivos nao circulantes 17 14
Patrimonio Liquido 3.980 3.896
Capital social 1.265 1.263
Reserva de capital 45 36
Reservas de lucros 2.671 2.599
Outros resultados abrangentes (1) (2)
TOTAL DO PASSIVO E PATRIMONIO LiQUIDO 39.089 40.618
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DIVULGACAO DE RESULTADOS 1723 “ASSAI"

ATACADISTA

IV — Fluxo de Caixa

(RS milhdes) 31.03.2023 31.03.2022
Lucro liquido do periodo 72 214
Impostos de renda e contribuigdo social diferidos (83) (9)
(Ganho) perda na alienagdo do imobilizado e arrendamento (6) 3
Depreciagdes e amortizagdes 336 219
Juros e variagBes monetarias 694 352
Resultado de equivaléncia patrimonial (12) (8)
Provisdo para demandas judiciais 57 13
Provisdo de opgdo de compra de agdes 9 4
Provisdo para obsolescéncia e quebras 120 79
Perdas estimadas com créditos de liquidagdo duvidosa - 3
1.187 870

VariagGes nos ativos operacionais

Contas a receber 9 (148)
Estoques 23 (544)
Impostos a recuperar 132 (132)
Outros ativos (88) (29)
Partes relacionadas (48) 18
Depésitos judiciais 4 2

32 (833)

Variag6es nos passivos operacionais

Fornecedores (1.1112) 856
Saldrios e encargos sociais (1) 29
Impostos e contribui¢bes a recolher (33) (19)
Outros passivos (11) (11)
Demandas judiciais (14) (14)
Receitas a apropriar (25) (25)
(1.195) 816
Caixa liquido gerado pelas atividades operacionais 24 853
Aquisi¢do de bens do ativo imobilizado (527) (675)
Aquisigdo de bens do ativo intangivel (22) (602)
Aquisi¢do de bens mantidos para venda - (250)
Venda de bens do imobilizado 15 -
Caixa liquido aplicado nas atividades de investimento (534) (1.527)

Fluxo de caixa das atividades de financiamento

Aumento de capital em espécie 2 1
Captagdo de empréstimos e financiamentos - 2.759
Custo de captagdo de empréstimos e financiamentos (10) (28)
Pagamentos de empréstimos e financiamentos (39) (13)
Pagamento de juros de empréstimos e financiamentos (142) (43)
Dividendos e juros sobre o capital préprio pagos (50) -

Pagamentos de passivo de arrendamento (151) (28)
Pagamento de juros de passivo de arrendamento (238) (135)
Pagamento de ativo intangivel (570) -

Caixa liquido (aplicado nas) gerado pelas atividades de financiamento (1.198) 2.513
Caixa e equivalentes de caixa no inicio do periodo 5.842 2.550
Caixa e equivalentes de caixa no final do periodo 4.134 4.389
(Redugdo) Aumento liquido de caixa e equivalentes de caixa (1.708) 1.839
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