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Aspectos destacados del 4T24: Sentando las bases para un SSBESWE{E

crecimiento sostenible y rentable en un afno de transicién para la
banca argentina

Share de Calidad de Activos

Crecimiento de

E. Rentabilidad en
169

Préstamos y Mix Depésitos y Ratios de Capital = Linea con la Guia
Sélidos
* Cartera de préstamos +28% TaT, * Depdsitos totales +7% TaT * Ratio NPL contintia bajo en 1,3% * NIM estable en 25% durante el
+106% afio fiscal 2024 trimestre, adaptand I
° * Depdsitos en US$ en niveles record * Ratio de cobertura de 169% crcLTtiitr(? SICCPEnes o VS
* Mkt share +90 pbs en 2024 +3% TaT y +178% en 2024, ganando

* Ratio CET 1en 16,1%, bien

+80 pbs en mkt share y o
posicionado para mayor crecimiento

* ROE de 14% el términos reales y

> IWEVOI MEVEET E pIEstEmes & Resultado Neto en Ps.18 mil millones

individuos, representa un 48% del total
comparado con 44% den 3T24 *ROE de 15.7% en 2024 en linea con

la guia /
- y
Preparados para lo que vieng

L x B _d

*Foco estratégico claro

*Realizamos una *Posicionamos a IOL como la *Liderazgo y preparacion idand
importante Plataforma lider de broker organizacional nos posicionan colnso 'dando n.LIJ.estra
transformacion digital y digital para individuos de para capturar nuevas cultura, rentabilidad y

desarrollo de capacidades. Argentina oportunidades crecimiento



Perspectivas a futuro: 2025 y mas alla

O}v Prioridades Estratégicas
EIDI:ID de Crecimiento

» Construyendo propuestas de valor
competitivas

» Fuerte foco en fondeo y payroll para
convertirnos en el banco principal para
nuestros clientes

» Reforzando liderazgo en banca para
jubilados

* Foco sostenido en industrias dinamicas y
cadenas de valor para impulsar crecimiento
a largo plazo

\.l

ﬂ Contribucion creciente
de IOL

* Plataforma lider de broker digital
minorista de Argentina

* Desempefiar un papel mas importante en
el impulso de la rentabilidad general
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La estrategia de asignacion de

== capital impulsa el crecimiento del

<=~ balance

* La demanda acumulada respalda iniciativas
estratégicas para impulsar un fuerte
crecimiento de los préstamos

» Espacio para generar mayor apalancamiento

» Cambio del mix hacia el segmento de
individuos (50-60% del total de préstamos
desde el 48% a fin de afio)

Modelo diferenciado que

@ impulsa una mayor

rentabilidad

* NIMs lideres en la industria (Margen de
Interés Neto)

* ROE mas sélido, impulsando |la generacion
sostencia de capital



Banco Supervielle 4T24: Hitos y hoja de ruta estratégica SSBESV.E{G

) Iniciativas

cam 14-2024

Foco
Estratégico
Preciso

Estrategia
Comercial
Revitalizada
en un nuevo
contexto
macro

AR

Estructura
Optimizada

A A

Riesgos
Integrales
Evaluacion

Loros
4T24 (TaT)

+3,6% clientes

+27% crecimiento de la cartera de
préstamos, +45 pp arriba AaA
crecimiento de la industria

Originacién record de préstamos
personales de AR$ 122 mil millones,
+54% TaT

Reduccidon de costos e iniciativas de
contencion :

o Dotacidén: -2,4%



| Foco estratégico: Crecimiento rentable via segmentos SSBESV.E{G

objetivo y productos

50« y potenciado por
| ‘ (Segmentos/ Productos/ Industria).
tecno ogla Ej. Petroleo y Gas, Mineria

. Rapido, Disruptivo /,
)~ Movimientos p @ Mendoza: Liderazgo

Estratégicos

@ @ ( o Estrategia de Clientes Banca del Sector
@) g)—O

Priorizando segmentos/productos: .
Industria - Clusgteres de crI)ientes wy Centrado en el cliente Priorizando a las
Empresas Obijetivo

Basada en Clisteres [E] Pablico
(Payroll / Jubilados) (Expansion selectiva
complementando foco Corporativo)

Crecimiento en | : : ,

. recllmljn oenla o} E Alianzas Oy Cross-Selling
Cadena de valor de mineria . : y e o

: Estratégicas 1. O IOL Clientes

Banco lider en la region vitivinicola
@ oo
de Mendoza

Crecimiento agresivo en la cadena de .
valor de petrdleo y gas



Impulsando el Crecimiento: Hitos de IOL SS‘#ESWE{G

MAUs Promedio [#]

283mily Con un récord de
+70%; 7 331mil [julio 2024]

Cuentas Totales [#]

[+57%]
Dic 24 Crecimiento A/A 1'4M

millones por |IOL a Dic 24
[US$]

Reseifias y calificacion de la aplicacién @ Inversiones DARTs
100.9mil [+67%
[+160~K] Clientes Totales (Promedio] L Aaopil\
resenas 569mil
T4-2024
IOL Asset Management AUC
C,4to Fondo de 126 Mn @ 1'7mll Activos administrados

Inversion: Délar [AuM, US$ hoy]

Fondoonuss Ahorro Plus
S

Ar$ 17 mil millones 107% ARS 51 mil millones US$17,6 Mn

Resultado neto ROE Creciemiento de ingresos Generacion de cashflow
+36% AaA +20% AaA en 2024



| Perspectivas de IOL para 2025: Un entorno macroeconémico estabIeSSBESV.E{E

que impulsa los mercados de capitales, aumentando volumenes y
ampliando la participacion

oY . .
20 Segmento Individuos

o | Segmento PyMEs y WM

* Crecimiento en SMBs: Apertura de cuentas
y soluciones de liquidez 24x7

One-stop shop (inversion en un solo
lugar)

» Expansion en Banca privada: Productos
personalizados para Clientes de altos
ingresos + presencia fisica en lugares
estratégicos clave

Acceso a inversiones internacionales y
criptomonedas

Ofreciendo productos bancarios
tradicionales a través de alianzas
(depésitos a plazo fijo en USD,
operaciones de cambio)

Otras Lineas de Negocio

* laaS: Prestacion de servicios a Banco Supervielle

* |OL Asset Management: Lanzamiento de nuevos
fondos comunes. Fondos a la medida de las
necesidades de nuestros clientes

* Mercado de Capitales: Mayores colocaciones de
deuda privada
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| Perspectivas 2025: Acelerando el crecimiento mientras S OPERVIELLE
fortalecemos las bases para la creacion de valor a largo plazo

Préstamos

28% 106%
]
Depositos 7%

-6%

Calidad de

Activos .

Ratio NPL 0,8% 1,3%

24,9%

* Se espera que los préstamos en pesos crezcan mas de 60% en
términos reales

* Préstamos a individuos recuperan participacién seobre
préstamos totales

* Ratio de préstamos a Depdsitos continua mejorando
» Ganancias adicionales de share de depdsitos en US$

* La performance del 4T24 se vio afectada por un cliente del sector agroindustrial,
totalmente garantizado, que representa el 0,4% de la cartera total

* El ratio NPL empieza a converger hacia niveles acordes con una mayor actividad
crediticia y un mix mas equilibrado entre individuos y empresas

* Se anticipa un COR neto en el rango 3,7%-4,0%

* Se espera que el NIM disminuya debido a una mayor desaceleracion de
la inflacién, mientras que aumenta el apalancamiento

8 Supuestos macro a febrero de 2025 (Encuesta de Expectativas de Mercado del BCRA): Inflacidn del 23%, tipo de cambio al final del periodo en 1.200 y PBI de +5% en 2025.



Perspectivas 2025: Acelerando el crecimiento mientras SSBESV.E{G

fortalecemos las bases para la creacion de valor a largo plazo

* Se espera que las comisiones bancarias netas aumenten, por

20% e mayores ingresos por servicios y menores egresos
0,
Ingresos por EEE— :___‘ﬂgf’__‘: * Las comisiones de broker aumentaran apalancadas en los clientes individuos y nuevas
Servicios lineas de negocios

Crecimiento en * Se anticipa que las comisiones de Asset Management sigan el crecimiento en AUMs
términos reales ¢ Los seguros mejoran gracias a una mayor penetracion de clientes

Gastos Ui P —— . * Los gastos seguiran disminuyendo en términos reales, lo que
Operativos i_ ________ ] refleja eficiencias en la dotacidn de personal y otros gastos
Debajo de la
inflacion
*Se espera que el ROE mejore gradualmente TaT, a medida que
' E aumenta la cartera de préstamos y el apalancamiento y continte
] o 5 . o .
13,8% 512%-15%§ la reduccidn de costos y los ingresos por servicios aumenten

* APRs aumentando tras el crecimiento de préstamos y cambios

en la regulacién
16,1% 512%-13%5

Capital ZQ
cern (el

9 Supuestos macro a febrero de 2025 (Encuesta de Expectativas de Mercado del BCRA): Inflacidn del 23%, tipo de cambio al final del periodo en 1.200 y PBI de +5% en 2025.
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