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• Además del crecimiento orgánico, hemos incrementado 
significativamente nuestro negocio a través de 
adquisiciones, expandiendo 25 veces nuestro share en el 
mercado de préstamos al 5% del sistema financiero 
privado entre 2002-2020.

• Los niveles adecuados de liquidez y capital respaldan 
nuestras iniciativas de crecimiento.

• El mercado argentino es uno de los sistemas financieros con menor 
penetración de crédito de América Latina. 

• Oportunidades de crecimiento en la medida que el país retome su 
proceso de estabilización. 

• Bien posicionados y en constante evolución para capturar estas 
oportunidades de crecimiento dado nuestro foco en una experiencia 
del cliente diferenciada.

• Reconocida marca y la franquicia privada más antigua del país

• El octavo banco privado en Argentina en términos de préstamos.

• Grupo Supervielle cotiza sus acciones en NYSE y en BYMA desde 2016.

• El cliente en el centro de todo lo que hacemos.

• Avanzando en la implementación de una profunda 
transformación cultural y digital en toda nuestra compañía.

• Escalando la adopción de metodologías de trabajo ágiles y 
orientadas al producto.

• Nos apalancamos en las capacidades de marketing digital e 
inteligencia artificial, así como en los servicios en la nube.

• Acelerando nuestras iniciativas de transformación en todos 
los canales profundizando nuestro modelo omnicanal.

• Desarrollando una arquitectura tecnológica moderna, 
evolucionando nuestro modelo de sucursales bancarias y 
agregando capacidades API para conectarnos con terceros y 
prepararnos para la Banca Abierta (Open Banking).

• Mejorando la experiencia del cliente e impulsando la 
eficiencia.
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AR$ bn.

Share de Mercado

CET1 ratio (*)

LCR

6M24 ROAE

NPL

Fix Scr afiliada de 
Fitch Ratings*min capital regulatorio: 8%

Préstamos/Depósitos

Cobertura NPL

Sucursales bancarias
+ Sucursales virtuales

+ Canales Digitales

6M24 ROAE EQUITY MARKET CAP OTHER SUBSIDIARIES
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Conectado

SUPERVIELLE 
AGENTE DE 

NEGOCIACIÓN
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Dic-2022 Dic-2023
Clientes Digitales

Visitas a 
Sucursales

4Q22 4Q23
Préstamos Personales x canales 

digitales y automáticos[% Q2]

Penetración
de Seguros

Dec 23 
Venta de Seguros

A través de 
canales digitales3

desde 10%
enero
2023

Ene-2023 Dic-2023
# de Transfrencias

# de pagos 
con QR 10X

# de 
Servicios 84%

Asset Management

Dic-2023 AaA

Clientes
Individuos Entre bancos

Aumento de principalidad
en depósitos de clientes
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Share de mercado

Factoring
Dic-2023

Documentos
sin garantía Dic-2023

Adelantos
Dic-2023 2022 2023

4T22 4T23

2022 2023
Cross-Sell
Pólizas de

Seguros

Penetración
E&P y Pymes

Tasa de 
renovación

2023
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ESTÁNDARES DE TRANSPARENCIA Y DIVULGACIÓN DE LA ESTRATEGIA DE SOSTENIBILIDAD

Memoria Anual Reporte 

Integrado en base a estándares 

internacionales (GRI & SASB) 

publicado desde 2015 con 

validación externa de Price 

Waterhouse & Co. S.R.L

Primer grupo financiero admitido en 

Nivel GC del Panel de Gobierno 

Corporativo de BYMA. Incluye a 

aquellas empresas que divulgan 

voluntariamente prácticas de 

gobierno corporativo en línea con los 

mejores estándares internacionales.

Índice de Sustentabilidad - 

sexto año consecutivo integrando 

el primer índice de sustentabilidad 

del mercado argentino, creado 

por BYMA conjuntamente con el 

BID.

Publicamos nuestro compromiso 

y objetivos de ESG hasta 2024.
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Holding
S.A.

Agente
de Valores
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¡Gracias!
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