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Dic-2021 Dic-2022
CLIENTES DIGITALES
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•

•

2021 2022
Préstamos Personales

Digitales y Automáticos [% Q2]

Pólizas de 
Seguro vendidas

en ´22 vs. ´21

Pólizas de 
Seguros de Autos 
vendidas a través

de canales
digitales en ´22

Clientes de Productos de 
Inversión en 2022 vs. 2021

2022 vs. 2021

Asset Management

2022 vs. 2021
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Dic21 Nov22
Share de mercado Clientes

Dic-2021 Dic-2022
Share de Mercado Depósitos Vista 

Dic-2021 Dic-2022
Penetración Cross-sell 

Transaccional 2

2021 2022 Pólizas de 
Seguros 
vendidas

AaAPólizas de Seguros Cross-Sell

Emprendedores y PyMES Penetración

2021 2022

2021 9M22
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EN TODOS LOS SEGMENTOS

eN
2022



¡Gracias!
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