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| Aspectos destacados del 2T25: Ejecutando en un contexto

macroeconomico de transicion
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Sélida Calidad de Activos
y Ratios de Capital

* Ratio NPL del 2,7% sigue la tendencia de la
industria de mayor morosidad en
préstamos a individuos. En linea con la
dindmica de la industria y con la
normalizacion del crédito tras el fuerte
crecimiento de los préstamos a individuos.

* El Ratio CET 1se sitla en el 13,9%.

Superando el Crecimient
de Préstamos

e Préstamos +14% TaT vs 11,2% del
crecimiento de la industria

* La performance de los préstamos se vio
impulsada por un crecimiento del 23% en
los préstamos corporativos

* Moderacién de los préstamos individuos

Crecimiento de Depdsitos

* Depdsitos: +6%TaT y +42% AaA.
* Los depdsitos en US$ alcanzaron niveles
récord, +16% TaT y +154% AaA, ganando

+110 puntos basicos en share y 30 puntos
basicos TaT

ROAE del 6% en términos reales,
Resultado Neto en Ps.14 mil millones
+62% TaT

Sélido NIM en 21%
Ingresos por servicios netos +19% YTD
Reduccion de costos del 13% YTD

s Las cuentas remuneradas en AR$ y US$
mostraron resultados positivos
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Contexto 2025

Contexto macro del 2T25
* Eliminacion de restricciones cambiarias para individuos
* Inflacién continud desacelerdndose

 Contexto impactado por incertidumbre preelectoral y politica
monetaria restrictiva

* Liquidez limitada en pesos en todo el sistema

Las condiciones macro y politicas estructurales

siguen siendo favorables a pesar de un contexto

macro de transicion

* Imagen publica del gobierno alrededor del 50%

* Consolidacidn fiscal continda con un +0,36% en enero-junio
de 2025

* Inflacion esperada siga con tendencia a la baja

* Volatilidad antes de las elecciones legislativas con un aumento
en el tipo de cambio y tasas de interés

* Se espera que reformas estructurales comiencen después de
las elecciones en 4T25

* Se espera gue el crecimiento econémico y la expansién del
crédito se reanuden después de las elecciones del 26 de
octubre




Transicion hacia mayor proporcion de préstamos al sector privado, con P/D y
apalancamiento en niveles histéricamente bajos

Evolucion de cartera de inversion a cartera de
— Mo < % préstamos [% de Activos]
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Escalando la innovacion: Primeros resultados de nuestras cuatro

iniciativas estratégicas

20:053

)~ Hola, Gasti

Alias/CBU «§

* Cajas de Ahorro en AR$™
+13%, 3,5% por encima del
mercado. Saldos vinculados a
cuenta sueldo +27%

* Cajas de Ahorro en US$*
+6,2%, 10% por encima del
mercado; vinculadas a cuenta
sueldo +18%

* Cuentas Corrientes Pymes

+14% en AR$; +43% en US$
(30 p.p. por encima del
mercado)

&0 Al |

Plazo fijo Inversién Compra y

répida venta délar

8-

Acciones y

Hacer una
recarga

Recomendados

* Clientes cuenta sueldo: #+53%
en nuevas altas 6M25 vs
6M24.,

* Cajas de ahorro minoristas por debajo de AR$20 millones. Saldos
promedio.

Primer banco en tener una
tienda online oficial en

ETlE DA
o o

*Fortaleciendo c|
“engagement” con 175.000
clientes usando activamente
nuestras tarjetas de crédito
en la plataforma de MELI

*Incrementando relaciones
de principalidad

* Mas de +500.000

sesiones desde el
lanzamiento
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Resultados de iniciativas estratégicas de 1T25

Interacciones integradas
impulsadas por Gen Al a
través de

| @ WhatsApp :

~

~

* Alcanzando mas de

150.000 interacciones en
julio, crecimiento exponencial

Transacciones de inversion
impulsadas por IOL a través
de la aplicacién del Banco

191 invertironline

*+4.700 clientes colocaron
US$28 millones en
depdsitos a plazo fijo via
I0L; 30% >180 dias

*Lanzamiento de nuevos
productos
transaccionales:

- Autorizaciones de compra
con tarjeta de crédito

- Pago de transporte publico y
recargas moviles

* Aumentd la actividad de
inversidon entre los clientes
del Banco

*Lanzamos una hueva
propuesta de valor para
clientes de |IOL para impulsar
el cross-sell




El Resultado Neto del 2T25 aumenté 62% TaT a AR$13.896 millones, con un ROE del
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6%; el crecimiento del IFN y ahorro en costos estructurales compensaron SUPERVIELLE
parcialmente los mayores cargos por incobrabilidad y menores comisiones.

Mayores spreads Mejora en Menor impacto
sob/re mayores spreads de titulos por inflacién en
MENSAJE CLAVE volumenes de del Tesoro descenso
préstamos
+14.963

+7.642 N

9.067 -

1T25 Resultado Ingreso Ingreso Ajuste por
Neto Financiero Neto Financiero Neto inflacién
Clientes relacionado con
el mercado

+10,3% +14,8%

2T25 RESULTADOS

Menores comisiones
por menores
comisiones de
broker vy la falta de
ajuste de comisiones
bancarias

-7.283

+19% en 6M25
vs 6M24

Ingreso por

Servicios Netos

Sélida eficiencia op ﬁ\i;gt?rsagic\)i;ad 2T25 impactado Eficiencia
subyacente, refleja aumentan, reflejando  por la venta de impositiva
gastos mayor mora entoda  propiedades no

estacionalmente mas |3 industriay estratégicas

bajosenel 1T25 e crecimiento de los

indemnizaciones préstamos

-11% en 6M25
vs 6M24

-10.347
-10.313

_ [ TOYS
+13.896

Gastos de Adm., Cargospor  Otras pérdidas, Impuestoalas 2T25 Resultado
D&A Incobrabilidad, netas ganancias Neto
netos

+31,5%



Los préstamos comerciales superan a los préstamos a individuos mientras que la

N . . . GrRUPO WP~
| originacion de préstamos personales se desacelera en el 2T25 bajo criterios de SUPERVIELLE
otorgamiento mas estrictos
Préstamos Minoristas: 47% del 02 Préstamos Comerciales: 53% del total
total desde 35% aJun 24 desde 65% a Jun 24
| Préstamos minoristas En AR$ Bn. 6 Préstamos Comerciales EnAR$Bn. |
' +2% TaT +23% TaT '
Cartera 130% AaA Cartera +37% AaA
Minorista Comercial

53% del
total

47% del

430 432

1% | 179%

G 14% | 22%
3%  76%
3%  107%
2% | 204% 520 M 482 31%  135%

9 8% 75%

52— ® /9 84
jun24  sep24 dic24 mar25 jun25 jun 24 sep 24 dic 24 mar 25 jun 25
@ Tarjeta de crédito @ Créditos hipotecarios UVA @ Préstamos personales @ Préstamos prendarios Otros @ Pagarés @ Préstamos de comercio exterior Otros

® Adelantos ® Arrendamientos
6



Ratio NPL del 2,7%, en linea con niveles historicos y de la industria, lo que refleja la
normalizacion del crédito tras un fuerte crecimiento de los préstamos minoristas en
trimestres anteriores

¢ s NPLy Cobertura Cargos por
NPT 2 Rati % 7 ilidad [0
Ratio [%] Dol incobrabilidad [%

v

302,9% mm Cargos por 5,8%
. incobrabilidad,
Netos [en AR$
‘ millones] (1) 3.8% ®
8% .
e Y
o 0
o 129,7% 3.6%
(o)
0,8% * Los niveles de mora se
= NPL I mantienen dentro de
. 2724 1725 2125 pardmetros esperados  [FeyF:]
ORatio cobertura incorporados en los

precios de los 2124 1125 2T25

LA 02—

Jun Mar Jun productos, mientras
- continuamos
g Corporativo perfeccionando las "'32%]

@E% o) ) 0
mlm y Pymes 011 A) 1,3 /O 1/4 /O estrategias de +173%]—
iginacio branza. -
@) .. originacion y co Cargos por Incobrabilidad
QX0 Minorista 21% 2,8% 4,5% [AR$ Bn.]

@ TOTAL

Nota: El ratio NPL incluye garantias fuera de balance concedidas a clientes. por incobrabilidad netos de préstamos recuperados y
previsiones desafectadas

1) Cargos por incobrabilidad, netos: Incluye cargos
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| Fondeo total +30% AaA, impulsado por depdsitos y la creciente contribucion de las gng(R)VIE{E
obligaciones negociables que alcanzaron el 6% del financiamiento total

FOT et AR$ Desglose Depésitos
[AR$ Bn.] [%]
+23,5%

+29,6%
+6,1% +0,9%

3.019

5.714 2.445 2.993

4.409 5.386

Fondeo
mayorista

Depdsitos Totales

Depésitos a plazo fijo

Individuos'y

Compafiias

Patrimonio Neto Cajas de ahorro

Atribuible Cuentas corrientes

Obligaciones Negociables Sector publico y privado
Otros

2125

2724 1725 2125 2724

US$ depésitos 376

e N

( +153,8% |




El NIM se expandid 160 pbs TaT hasta el 21% impulsado por aumentos de los spreads
| tanto en la carteras de clientes como en la cartera relacionada con el mercado

> Resultado financeiro

neto [AR$ Mill.]

‘ NFl 283.346

170.758

112.588

2724

32,4
|

-26,8%
+11,5%
Var %
185.970 207.379 TaT | AaA
+14,8%  -65,2%
51.779 m +103%  +314%

134.192
1125 2725

147.959

Margen finan. neto de clientes B Margen finan. neto de mercado

Costo de los fondos |

51x

[%] AR$ y US$
6,0x 6,5x

9 L Apalancamiento (Activos / PN) ——
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NIM desglose
160,2
35,4
' 216 22,8
—= 20,1
17.1
2T24 1725 2T25

== Cartera inversion

—e— Cartera préstamos

nim o1 EEP

AR$ Spread interés [%.]

67,1
39,6 41,9
31,5
2124 3724 4724 1T25 2T25
. Spread
—e— ARY$ intereses ganados / AR$ activos devengan interés 9

—e— AR$ intereses pagados / AR$ pasivos



| Perspectivas revisadas para 2025 en un afio electoral; se prevé que el periodo  crupo W
de transicion se extienda hasta 2026 SUPERVIELLE

*Se espera que los préstamos crezcan entre un 40% y un 50% en
Préstamos p==-=--oes . términos reales, dependiendo de la politica monetaria y la regulacién.

1 40-50% 1 * Mix equilibrado entre préstamos minoristas y corporativos.

* LDR seguira aumentando
--------- ' *La evolucién de los depdsitos en pesos depende de la politica

Ratio NPL &=

Jiositos E : monetaria
120-30% 1
P E * Aumento del share de depdsitos en US$
Calidad de . ——— * El ratio.NPL. se encue,nt.ra en niveles histdricos, lo que refleja la
! <7 ! | normalizacion del crédito.
los activos 1 3,0-3,5% 1 . o
E | * Se anticipa que el CoR neto se ubicaré entre el 5,0% y el 5,5%,

también debido a un mayor share minorista.

----------

* Se espera que el NIM disminuya en comparacion con 2024,
' debido a una mayor desaceleracién de la inflacién, un
18-20% E aumento del apalancamiento y un cambio del mix hacia
E préstamos y depdsitos en US$.

L)
% .........

Supuestos macro a julio de 2025 (Encuesta de Expectativas de Mercado del BCRA): Inflacidn de 27%, tipo de cambio fin de operacién en 1.405 y PIB de 5,0% en 2025.




| Perspectivas revisadas para 2025 en un afio electoral; se prevé que el periodo  crupo W
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de transicion se extienda hasta 2026
* Se prevé que comisiones bancarias aumenten por mayores ingresos y menores
Ingreso o o gastos.
| | S Crecimiento en : . .
Financiero I:t — términos reales Se prevé que fees de Asset management sigan el crecimiento de los AUM:s.
Neto mmm——————— ,  *Rentabilidad de seguros mejora gracias a una mayor penetracién de clientes.
]
L_+10%_ _! < Elbroker se apalanca en nuevas lineas de negocio para compensar los menores
ingresos por délar MEP tras la eliminacién de los controles cambiarios.
I—==-=-=-===" ]
Gastos -5% a E * Los gastos seguiran disminuyendo en términos reales, lo que refleja
]

X 1 -8%___1} eficiencias en la némina y otros gastos que impulsan un mayor
Operativos apalancamiento operativo.

* Se espera que el ROE mejore hacia finales de afio, impactado por un afio
Fo--—---- ' electoral.

]
15%-10% E * Mayor foco en la eficiencia de costos.

* Los activos ponderados por riesgo aumentan tras el crecimiento de los

Capital préstamos y los cambios regulatorios en el 1TT25.

(CET1) fmTTTTmeT I« Existe potencial de revision al alza si el regulador permite a los bancos del
512%-13%: Grupo 2 adoptar las normas de Basilea Ill para el riesgo operativo, en
[ i linea con los bancos sistémicos.

Supuestos macroecondmicos a julio de 2025 (Encuesta de Expectativas de Mercado del BCRA): Inflacidn de 27%, tipo de cambio fin de operacién en 1.405 y PIB de 5,0% en 2025.

* Ingresos por servicios netos excluyendo ingresos de actividades de seguros

n
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